
三普药业将更名“远东电缆” 聚焦电缆主业

� � � �三普药业

７

月

１５

日晚间公告，公

司董事会通过决议， 公司原中文名称

“三普药业股份有限公司”现拟变更为

“远东电缆股份有限公司”； 公司原英

文名称“

Ｓ＆Ｐ Ｐｈａｒｍａｃｅｕｔｉｃａｌ Ｃｏ．

，

Ｌｔｄ．

（简称

Ｓ＆Ｐ

）” 现拟变更为 “

Ｆａｒ Ｅａｓｔ

Ｃａｂｌｅ Ｃｏ．

，

Ｌｔｄ．

（简 称

Ｆａｒ Ｅａｓｔ

Ｃａｂｌｅ

）”。 公司

Ａ

股简称拟由“三普药

业”变更为“远东电缆”，股票代码保持

不变。

同时，公司拟以现金

５０００

万元出

资设立

１００％

控股的全资子公司———

三普药业有限公司。经营范围为研制、

生产、销售胶囊剂、丸剂、颗粒剂等。三

普药业称， 此次拟投资设立全资子公

司， 是为了适应公司未来业务发展的

需要， 进一步完善和提升公司产业发

展布局，集中精力发展电缆产业。新公

司成立后， 将母公司全部医药资产注

入该公司，人员随业务转移，待新公司

所有手续完备后， 拟将公司所有涉及

医药产业的子公司股权以不低于该公

司净资产同时参考评估值全部转让给

公司控股股东，转让完成后，公司不再

从事与医药相关的生产经营活动。

更名为“远东电缆”

可谓名符其实

２０１０

年

７

月，三普药业向控股股

东远东控股定向发行股份， 收购其拥

有的电线电缆业务优质资产， 具体包

括远东电缆

１００％

股权、 远东复合技

术

１００％

股权以及新远东

１００％

股权。

重组后远东控股集团旗下的电缆业务

优质资产全部注入上市公司， 远东控

股成为三普药业大股东， 占三普药业

总股本的

６９．６４％

，而蒋锡培先生持有

远东控股

６９．８

的股权，成为三普药业

实际控制人。

通过此次重组， 三普药业完成从

医药类公司到国内电线电缆生产销售

龙头公司的蜕变， 重组后公司名称未

变，仍然为“三普药业”。从三普药业近

三年的业务收入来看， 电缆业务收入

占总营收的比例超过

９５％

，这么看来

“三普药业”这个名称就显得有名无实

了，如果按业务来划分，公司无疑是一

个电缆企业，此次更名为“远东电缆”

可以说是名符其实。

公司旗下电缆产业产销连续

１６

年稳居国内全行业第一，十多年来，凭

借着高品质的电缆产品， 成为中国民

营企业发展的一面旗帜。 “远东”品牌

以

１６５．５２

亿元的品牌价值位居

２０１３

中国最有价值品牌排行榜电线电缆行

业首位。 目前公司旗下的企业有六大

子公司中， 除青海省医药有限公司与

上海宝来有限公司是重组前三普药业

旗下子公司外， 其他

４

个远东控股集

团旗下的电缆业务子公司都是与电缆

生产、研发、销售相关，而且这四大子

公司在电缆行业中都有举足轻重的影

响力。

表 1:三普药业旗下子公司

资料来源：公开资料

高质量成就电缆名牌

电缆普遍运用于各项工程、建筑、

仪器等领域， 是人民群众日常生活不

可或缺的产品， 也是现代经济和社会

正常运转的基础保障。 电缆质量已成

为关乎经济发展和人民生命财产安全

的重要因素。

近年来， 我国电线电缆业蓬勃发

展并取得了骄人成绩， 但也存在不少

问题。由于近几年的过度粗放式发展，

以及电线电缆行业准入门槛低、 集中

度不够、 产能过度膨胀、 技术创新不

足、市场秩序混乱等众多因素，导致市

场竞争更加无序，质量状况令人堪忧，

电缆行业处于内外交困的境地。

三普药业董事长蒋锡培在其 《用

户的成熟：中国制造业的希望》一文中

指出，当前，我国的电线电缆行业生产

规模投资失控， 行业生产能力已严重

过剩，低水平重复建设现象严重，无论

是低压、中压电缆，还是高压、特高压

电缆生产能力都是过剩的， 全行业生

产能力已大大超过市场需求， 造成很

多产品严重供过于求， 直接导致整个

行业陷入低价恶性竞争状态和产品质

量水平不断下降；同时，行业进入“门

槛”低，集中度不高，

７０００

多家生产企

业

９５％

以上是中小型企业，许多根本

不具备生产能力、 质量控制和检测等

必要手段的“作坊企业”得以混迹于行

业之中， 加上原材料不断上涨带来的

经营压力，使假冒伪劣、粗制滥造、偷

工减料、以次充好现象屡禁不止，非标

产品盛行，埋下了巨大的安全隐患。但

从长远来看， 国内电缆行业的低技术

含量的产能扩张是不能持续的， 随着

电网及建筑工程高端化， 市场对品质

的偏好越来越强于对价格的偏好，以

及国家对电线电缆产品质量的新要

求，质量监督力度不断加强，未来注重

品质的专业化电缆企业有望在下一轮

竞争中胜出。

电线电缆是国家强制性安全产

品，产品质量危及人生安全，国家行业

和用户高度重视线缆的质量和安全。

由此可见， 线缆产品的质量必须提到

企业的战略高度，想要获得长足发展，

就必须从质量上着力。 为了保证公司电

缆产品的高品质，远东电缆从自身出发，

通过内部管理以及外部协调等工作保证

电线电缆的高要求、高品质。各负责人执

行责任制， 从各个岗位上保证远东线缆

产品的高质量。 为此远东电缆成立了内

部与外部质量控制小组。 内部的质量控

制小组主要是对生产电缆的工艺技术、

原材料、 生产过程的规范以及质量的检

测等环节进行质量监控。 通过加强产品

生产过程中对每道生产工序的质量检测

检验， 严格出厂前对产品各项性能的检

测等保证产品的高质量； 外部的质量控

制小组主要是针对外部的混乱市场环

境， 对一些仿冒伪劣产品的查处以及对

于客户的跟踪服务， 从源头上杜绝不合

格产品进入市场。

多年来， 人们将远东电缆的跨越式

发展， 称为极具现代意识的一种品牌经

营。公司以提升产品质量为核心，凭借过

硬的质量创建产品品牌， 带动企业品牌

的发展，同时以企业品牌为主导，带动产

品品牌的发展和系列产品的销售， 有效

支持了企业品牌和产品品牌的相互促

进，大大提升了公司品牌形象。

远东电缆坚守“超越用户期望，创造

世界名牌”的质量方针，强调永无止境的

管理和技术创新， 长期坚持以技术创新

和产品创新为核心， 在国际范围内整合

利用各种技术资源。 为了使用优质原辅

材料、淘汰劣质有害材料，远东面对国内

外企业进行公开招标， 从源头上进行质

量控制。同时立足国内、面向国际实施机

制创新战略、市场营销战略、品牌扩张战

略、技术创新战略、现代管理战略以推进

名牌工程， 使远东电缆在成为中国驰名

商标、 中国名牌产品的基础上不断提升

品质和声誉。

屡获国家电网大额订单

远东电缆以其过硬品质， 屡获国家

电网过亿订单。 根据公司今年中标国家

电网大额订单的公告（今年

２

月

２７

日、

７

月

１２

日关于子公司项目中标的提示性

公告），远东电缆中标的订单额总额超过

６

个亿。 国家电网公司以投资、建设和运

行运营电网为核心业务， 作为关系国家

能源安全和国民经济命脉的国有重要骨

干企业对电缆质量的要求是非常高的，

到目前为止， 国家重点输变电工程中使

用远东电缆的大型项目主要有三峡输变

电工程、 华中电网公司三板溪水电

５００ｋＶ

送电线路工程、 国家电网公司神

木电厂

～

忻州

～

石家庄北

Ｉ

、

ＩＩ

回

５００ｋＶ

输电线路工程等。 公司连续中标国家电

网工程项目， 是国家电网对远东电缆品

牌的高度支持与肯定。

作为国内电缆行业规模最大的沪市

Ａ

股上市公司，主要从事架空导线、电力

电缆、电气装备用电线电缆、特种电缆四

大类线缆产品的系统设计研发、 制造、营

销与服务，产品畅销世界各地，深受用户

的信赖，销售收入连续十六年居全国电线

电缆行业第一，综合实力国内领先，为中

国驰名商标并荣获行业首家全国质量奖。

在全球经济一体化的环境下， 现代

企业的核心竞争力已经越来越多地和品

牌的竞争力联系在一起。 公司以质量为

基石，大力开发新产品和高质量产品，抢

占电缆消费市场。 电缆行业未来的竞争

领域在高端电缆领域，因其高技术标准，

也给电缆企业设置了严苛的准入门槛，

只有具备专业生产资质和良好质量口碑

的企业才有资格竞逐， 所以产品毛利率

也较高， 各大电缆企业未来将会使出浑

身解数， 在这块市场上演群雄逐鹿的争

夺战。如何才能在竞争中脱颖而出，靠的

就是质量与品牌。

引进设备，着力科研

“工欲善其事 必先利其器”，为了保

证产品质量，

２０１１

年三普药业旗下的新

远东电缆有限公司从德国、瑞士、芬兰、

美国引进了一批批国际最先进的设备，

其中包括国内首家从德国

ＴＲＯＥＳＴＥＲ

公司引进的

５００ｋＶ

全干式交联生产线，

为生产高品质产品提供了有效保障。 据

了解， 一般电缆企业通常采用立式交联

生产工艺生产超高压电缆，即所谓的“立

塔”，而新远东则选择了新的悬链式交联

生产工艺，在这种工艺下，电缆生产线回

归“传统”，“平卧”了下来。与传统工艺相

比， 采用悬链式交联生产工艺的项目由

于不用建设立塔，建设周期缩短了一半，

投资成本更低，耗费建材更少，给企业带

来的投资风险也减少了。更关键的是，项

目的生产效率更高，产品质量更有保证。

此次的

５００ｋＶ

超高压项目总投资近

３

亿元，其中

８０％

以上为设备投入。 该项

目是三普药业电缆产业中目前单体投资

规模以及设备投入最大的项目。 目前项

目生产设备已安装调试完毕， 预计将于

２０１２

年底全面投产，投产后年产量将比

原来增长

４

倍。

三普药业旗下新远东电缆有限公司

不仅在设备上遥遥领先，更是在科研技术

上不断开拓创新，以技术创新与高品质产

品打造品牌效应。近年来随低端市场竞争

的白热化， 低端线缆产品毛利率变薄，但

在高端电缆领域，因其高技术门槛目前的

利润空间仍较大。作为我国线缆行业的领

军企业，三普药业一直以来都注重对科技

研发的投入，公司很早就认识到只有依靠

技术创新才能实现可持续发展。近年来公

司通过加大技术创新和技术改造力度，扩

大公司产品品种， 开发具有高技术含量、

高技术附加值的新型产品，这充分凸显出

公司的创新能力及强大的竞争优势。 随

“十二五”国家智能电网、特高压电网建设

的推进，公司有望在中高端电缆领域获得

更大的市场份额。

定向增发，

构建特种电缆新版图

目前我国电线电缆行业低端线缆产

品产能过剩、供过于求，高端电缆产品则

大量依赖进口， 进口量占国内电缆总量

的

１０％

左右，进口产品以高技术、高附

加值产品为主。从细分市场来看，高端市

场具有技术含量高、进入门槛高、产品附

加值高等特点。

“十二五”期间，国家对电力、交通、

新能源等行业的巨大投资， 与之相配套

的各类高端电缆将引来大发展， 这对于

电线电缆行业来说是一次很好的发展机

遇，核电站用电缆、太阳能电缆、风能电

缆、 船用电缆等其他特殊应用的电缆日

益受到“追捧”。 为此公司

２０１０

年

１２

月

底公布了非公开发行股票方案， 拟对不

超过

１０

名的机构投资者发行

７２００

万股

股票，发行价格不低于

２１．６９

元

／

股，募资

１５．６

亿用于对各种高端电缆的投资，投

资包括风电、核电、太阳能等新能源电缆

在内的

５

个项目。 公司通过定向增发募

集资金投向特种电缆领域， 进一步扩大

企业经营规模， 改善产品结构与收入结

构， 预计待全部达产可实现年均销售收

入共计

４８．１６

亿元， 相当于

２０１１

年的

４７％

，年均净利润共计

３．３

亿元，通过定

向增发公司等于再造一个远东电缆。

２０１２

年

９

月

１２

日， 三普药业刊登

了重要的战略并购公告，一、公司将以部

分定向增发募集资金收购泰兴圣达部分

股权并对其增资扩股， 股权收购和增资

扩股方案完成后， 泰兴圣达成为公司控

股子公司， 公司拥有泰兴圣达股权比例

为

６０％

。 二、收购滕学仁所持有的安徽

电缆股份有限公司

６４．９７５３％

股权。这两

家公司都是在高端特种电缆中有竞争优

势的公司， 三普药业的战略并购策略之

一就是通过并购细分行业中有独特竞争

优势的公司， 迅速进入细分市场并做到

行业领先。 公司通过并购扩大公司产品

品种，开发具有高技术含量、高技术附加

值的新型产品，进一步完善产品结构，丰

富品种，全面提升公司的综合竞争力，构

建特种电缆新版图。

图 1:远东电缆特种电缆种类介绍

资料来源：公开资料

行业整合大势所趋，

龙头企业有望受益

我国经济的持续快速增长，为电线电

缆行业提供了巨大的市场空间，据中国机

械工业联合会统计，在过去的

１５

年里，电

线电缆行业年均增长达

１５％

以上， 近年

来，我国电线电缆业蓬勃发展并取得了骄

人成绩。 虽然行业快速发展，但目前却面

临产能过剩，产品质量堪忧，产品结构落

后， 行业毛利水平下降等问题严重挑战。

目前电线电缆行业生产集中度低， 前

１０

家大型企业所占的市场分额不超过

１５％

，

４０９

家中型企业所占市场份额为

３６．９０％

。

大多数企业局限在规模、价格等方面进行

低层次的竞争， 而发达国家排名前

１０

电

缆企业所占市场分额都超过

５０％

。

国内电缆行业生产能力已大大超过

市场需求，造成很多产品严重供过于求，

直接导致整个行业陷入低价恶性竞争状

态和产品质量水平不断下降， 但从长远

来看， 国内电缆行业的低技术含量的产

能扩张是不能持续的， 原因有以下三方

面：第一、电网三产剥离，过去供电系统

内的销售渠道多被供电公司三产企业把

持， 但随着供电公司三产剥离和招标流

程的透明化，这些企业失去渠道优势。 招

标形式逐步完善后， 电网系统的采购渠

道将向大厂集中。 第二、随着电网及建筑

工程高端化， 市场对品质的偏好越来越

强于对价格的偏好， 以低价格竞争的小

企业将面将越来越大的生存压力。 第三、

电线电缆行业具有料重工轻的特点，对

流动资金的规模和资金周转效率的要求

较高，原材料价格的大幅波动，使得中小

企业流动资金规模难以满足形势需要，

增加了企业资金管理的难度。 最终的结

果是小企业逐渐退出市场， 产业集中度

将大幅提高，大型电缆企业将受益。

远东电缆作为电缆行业的龙头企

业，其在资金、技术、品牌等方面都具优

势， 可以依靠规模化专业化与专业化从

广度与深度两方面实现扩张。 规模化将

有成本优势， 而且可让其品牌和营销服

务网络拓展至全国， 这些企业与中小电

缆企业逐步的拉开距离， 专业化可使其

在高端的细分市场更有优势， 享受高端

细分市场带来的高盈利。

图 2、 中国电力电缆市场分散度远

高于欧美国家水平

资料来源/公开资料

(深圳怀新企业投资顾问有限公司)

(CIS)

三普药业:中报营收净利双增长 电商、碳纤维导线两翼齐飞

———三普药业(600869)2013年半年报点评

� � � �

２０１３

年

８

月

３０

日晚间， 三普药

业发布

２０１３

年中期业绩报告， 公司

２０１３

年

１－６

月份实现营业收入

５２３

，

０３０．５６

万元， 相比去年同期增长

１５．４１％

， 实现净利润

８

，

５０６．１１

万元，

同比增长

２２．０４％

，基本每股收益相比

去年同期增长

２８．５７％

。

电缆业务稳定增长

更名突显品牌价值

报告期内， 公司电缆产业实现营

业收入

５０４

，

５１３．１８

万元，相比去年同

期的

４３６

，

７６１．２５

万元实现

１５．５１％

的

增长，实现净利润

９

，

５０３．３１

万元。 公

司电缆产业保持着快速稳定的发展，

为公司经营业绩的增长提供充足的动

力，“远东” 为行业内全国知名品牌其

１６５．５２

亿元的品牌价值居

２０１３

年中

国最有价值品牌排行榜电线电缆行业

首位，在业内成功摘得“五连冠”，产品

已连续

１６

年产销量稳居国内电线电

缆行业第一。 远东电缆荣获行业唯一

的“全国质量奖”，行业首家“全国质量

诚信企业”，是行业内首家实施质量监

管的线缆企业。不仅如此，远东电缆还

拥有国家级企业技术中心、 国家级博

士后工作站和院士专家工作站， 为企

业内部技术研发提供了重要支撑。 远

东电缆荣获 “中国驰名商标”、

ＣＣＴＶ

年度中国品牌称号等。

随着上市公司资产整合， 剥离医

药资产， 三普药业将更名为 “远东电

缆”，公司将集中精力做好电缆主营业

务。 医药产业剥离后对公司营业收入

影响较小，

２０１３

年

１

月

－６

月，医药产

业实现营业收入

１８

，

５１７．３８

万元，占

三普药业同期营业收入

３．５％

。报告期

内， 医药产业实现净利润

－９９７．２０

万

元，剥离亏损产业，起到了“止血”的作

用。 后续公司拟将所有涉及医药产业

的子公司股权转让给控股股东远东控

股集团有限公司， 由此获得的转让款

项有望计入当期损益， 提升上市公司

业绩。

电子商务实现盈利

有望迎来极速增长

报告期内， 公司全资子公司远东

买卖宝科技有限公司实现营业收入

２２

，

４５７．２０

万元净利润

１

，

５６７．４７

万

元，从

２０１１

年成立至今不到两年即实

现盈利，可谓发展迅猛。

远东买卖宝科技有限公司所涉及

的三大业务平台———电缆网、 电缆买

卖宝、中国电缆材料交易所。电缆买卖

宝瞄准的是短段电缆

２０００

亿

～３０００

亿市场空间。通常，小订单的生产成本

比大批量订单成本高出

２０％

，而另一

方面， 几千家电缆厂家有零头电缆找不

到买家，报废回炉造成大量浪费。这种供

需的空白为电缆买卖宝提供了发展空

间。 电缆买卖宝作为全球首个电缆交易

平台， 为电缆买卖双方提供专业的电子

商务服务平台，通过“电缆买卖宝”一站

式解决方案电子交易平台， 可很好地解

决市场供需之间的矛盾。创建至今，电缆

买卖宝每月的交易额已经逐步达到了

５０００

多万元，开发拥有了几百家行业用

户会员，买卖宝未来盈利空间值得期待。

全球首个电缆材料交易平台———中

国电缆材料交易所， 作为江苏省唯一予

以保留的电缆材料类交易场所， 已实现

交易品种的规范化和交收系统的优化升

级， 上半年累计完成交易额

７９．９

亿元，

开发客户

７１

家，为促进行业资源整合打

下基础。 中国电缆材料交易所有助于促

进行业的平衡发展，增强国际竞争力。该

平台集资讯、交易、物流、服务于一体，将

是公司新的盈利增长点。

全球电缆行业门户网站———电缆

网， 主要为用户提供业内最全面、 最及

时、最专业的信息资讯，利用公司立足电

缆行业几十年的丰富经验， 针对行业需

求建设了极具专业性的垂直

Ｂ２Ｂ／Ｂ２Ｃ

电子商务网站。 目前电缆网完成二次改

版升级，实现自主知识产权，网站日均访

问量近

６

万人、 日均浏览量约

２０

万，全

球

Ａｌｅｘａ

排名近

２

万， 已成为业内流量

最大网络媒体，较同类门户遥遥领先。电

缆网的发展为公司贡献了广告收入，也

增强了公司的国际行业话语权。

随着 “一个门户网站两个交易平台

业务”的快速发展，未来有望带动公司的

营业收入呈几何级数增长， 成为公司新

的核心利润点，为公司创造巨大的价值。

图 1:电缆买卖宝介绍

资料来源：公开资料

碳纤维导线市场前景广阔

公司碳纤维复合导线

２０１３

年

１－６

月份实现营业收入

４

，

９９９．６６

万元，较上

年大幅增长

１０６％

， 在实现碳纤维复合

导线业务收入翻番的同时， 碳纤维复合

导线毛利率仍可达

３０．６９％

，较去年同期

增长

８．３４％

。

碳纤维是以碳化方法制得的含碳量

９０％

以上的纤维状材料， 其强度可达钢

铁材料的十倍，质量却仅是铝材的一半。

碳纤维还具有低密度、耐高温、耐腐蚀、

电及热传导性高、热膨胀系数低、光穿透

性强、电磁屏蔽性好等诸多优良性能，因

而被称为先进复合材料中最重要的增强

材料， 地位举足轻重。 碳纤维导线

（

ＡＣＣＣ

）的线芯由碳纤维复合材料构成，

是传统钢芯铝绞线 （裸导线） 的替代产

品，主要应用于

１１０ｋｖ～２２０ｋｖ

线路。较之

常规钢芯铝导线（

ＡＣＳＲ

），

ＡＣＣＣ

的载流

量增加

２９％

， 而单位长度重量轻

２０％－

４０％

，使用寿命可增加一倍，因而在容许

的悬垂度一定的情况下， 采用

ＡＣＣＣ

可

以极大提升线路传输能力， 降低损耗，

可以说

ＡＣＣＣ

现有导线的革命性替代产

品，可大幅节约土地、塔架、工程成本，符

合节能增效的政策方向。

远东复合技术有限公司自

２００１

年

开始与美国

ＣＴＣ

公司合作碳纤维导线

产品，到

２００６

年实现了碳纤维型线的国

内生产及国内输电线路应用，

２００７

年之

后开始由

ＣＴＣ

提供碳芯棒，远东电缆生

产碳纤维导线，再到

２０１１

年消化核心技

术，实现

ＡＣＣＣ

导线的国产化。远东复合

技术于

２０１１

年

７

月发起成立并参与的

输电线路集成服务联盟，在产品开发、方

案设计、附件定制、安装施工和运行维护

等各环节，为公司推广

２２０ｋＶ

和

５００ｋＶ

等级

ＡＣＣＣ

方案帮助很大。

此外，今年

１

月

２３

日，公司公告，由

全资子公司远东复合技术有限公司参与

起草的 “架空导线用纤维增强树脂基复

合材料芯棒”（

ＧＢ／Ｔ２９３２４－２０１２

）、“架空

导线用软铝型线”（

ＧＢ／Ｔ２９３２５－２０１２

）两

项国家标准已经国家质检总局、 国家标

准委批准并正式公布， 实施日期为

２０１３

年

６

月

１

日， 这也将利好碳纤维复合芯

软铝导线推广。 我国目前约

１

万公里的

线路未来有改造需求，拉动

８０

万公里导

线需求量， 且逐年增长。 碳纤维导线

（

ＡＣＣＣ

）增容、节能效果明显，应用前景

广阔。

图 2:碳纤维复合导线(左)与普通钢

芯导线（右）

资料来源：公开资料

表１： 碳纤维复合导线对比普通钢

芯导线的性能优势

资料来源：公开资料

(深圳怀新企业投资顾问有限公司)

(CIS)
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