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上市公司三季报披露 基金紧盯业绩增长确定股

证券时报记者 杜志鑫

即使是在各种概念主题满天飞

的当下， 确定性的业绩仍然是基金

经理选股的不二标准。

进入

10

月份，海康威视、蓝色

光标、 贵州茅台等上市公司渐次披

露三季报， 与此同时，

1400

余家上

市公司也发布了三季度业绩预告。

证券时报记者获悉， 在目前业绩披

露的敏感时刻， 基金经理们做的事

情就是紧盯上市公司三季度业绩，

谨防持有业绩地雷股票。

从上市公司披露的三季报和三

季度业绩预告情况来看， 业绩超预

期增长的公司仍然获得基金等机构

投资者的青睐。

信立泰在

2013

年前三季度获

得

5.9

亿元净利润， 同比增长

36.23%

， 同时预计

2013

年全年归

属于上市公司股东的净利润为

7.6

亿元至

8.89

亿元，同比增长

20%

至

40%

。信立泰发布的公告还显示，在

业绩稳定增长的基础上， 日前该公

司还有一个

1.1

类重磅独家原料药

阿利沙坦酯获批， 这比市场预期获

批时间提前了

1

个月， 而该新药是

治疗高血压的主要药物， 具有毒性

小不通过肝脏代谢等优点。 市场预

计该新药未来销售额有望达

10

亿

元以上。

在业绩确定增长的背景下，三

季度基金增持信立泰的力度较大。

其中， 三季度嘉实稳健基金增持信

立泰

205.21

万股至

580.54

万股，广

发策略优选增持信立泰

200.54

万

股至

371.33

万股， 银华富裕主题、

泰达宏利行业精选和泰达宏利红利

先锋则新买入信立泰

268.21

万股、

194.06

万股和

188.8

万股。

广田股份发布的三季报显示，

2013

年前三季度净利润为

3.18

亿

元，同比增长

40.21%

，预计

2013

年

全年净利润为

5.1

亿元至

5.87

亿

元， 比上年同期增长

35%

至

55%

。

在业绩稳定增长的基础上， 三季度

银华核心价值优选、银华富裕主题、大

成创新成长、 富国天博创新主题等基

金加仓力度较大。

除了已经公布三季报的上市公司

之外， 三季度业绩预告增长的公司在

市场上也颇受关注。 以网宿科技为例，

在其预告

2013

年前三季度净利润同比

增长

130%

至

160%

后， 网宿科技在二

级市场上连续涨停。 此外，业绩预告还

显示，承德露露、红日药业、康恩贝、恒泰

艾普等基金重仓的上市公司三季度业

绩也稳定增长，近期走势比较平稳。

益民基金策略分析师黄祥斌认为，

目前市场处于一个微妙的平衡状态，打

破这种平衡需要一些突发事件的冲击

或者远超预期数据的兑现。 在此背景

下，建议投资者配置资产除了把握三中

全会和国企改革等投资主题之外，最重

要的一点是要把握三季报业绩超预期

的上市公司隐含的投资机会。

摩根士丹利华鑫基金经理表示，

虽然

10

月份市场对改革的预期依然

强烈，主题投资或继续大行其道，但需

要提防来自于三季报、

IPO

和地方债

等方面的风险。 根据中小板公司三季

度业绩预告， 业绩增长中枢为

8.2%

，

和目前中小板全年

30%

至

40%

的业绩

增速预期仍有较大差距， 成长性可以

被证伪的个股有下跌风险。

中海惠利纯债分级基金

10月17日起正式发行

中海基金旗下又一只主投债市的分级

产品———中海惠利纯债分级于

10

月

17

日

起正式发行，并以其“保本机制

+

滚动运作”

的独特设计实现了分级债基的又一创新。

中海惠利兼具纯债、分级的双重特质，

首个运作周期仅为

2

年。

中海惠利分为

A

、

B

两类份额，份额配

比原则上不超过

7:3

。在第一个运作周期的

最初

6

个月内， 惠利

A

适用的利差为

1.8%

， 以目前

1

年期定期存款

3%

的基准

利率计算， 其当前的年约定收益率为

4.8%

。 惠利

B

在第一个分级运作周期内有

保本保障， 由中国投资担保有限公司作为

保证人，且惠利

B

有机会利用杠杆获取超

额收益。 （程俊琳）

天弘增利宝规模或超600亿 成最大基金

证券时报记者 方丽

天弘基金与支付宝合作推出的余

额宝规模在急速膨胀。 据证券时报记

者从银行渠道等了解到， 目前其规模

或已超过

600

亿元， 天弘增利宝可能

成为规模最大的公募基金。

据基金二季报数据显示，华夏现

金增利基金规模为

402

亿，是当时规模

最大的货币市场基金，若携手支付宝的

天弘增利宝基金规模超过

600

亿元，就

会成为目前最大的货币市场基金。 不

过，天弘基金相关人士未对记者确认该

数字，称具体规模将在三季报里披露。

事实上，余额宝规模一直在快速

增长。据媒体报道，从其

6

月

13

日上

线至

6

月底，余额宝用户便突破

250

万，规模达

66

亿元；

8

月中旬，余额

宝规模超过

200

亿元；

9

月初又爆出

余额宝规模近

500

亿元的消息。按此

规模计算，从上线至今，余额宝以平

均每天

5

亿元的增速在长大。照此速

度， 到

2013

年底， 余额宝规模超

1000

亿元也不是难事， 彼时天弘基

金更可能因此而进入规模前十大基

金公司之列。

阿里巴巴国内事业群总裁樊治

铭昨日透露， 余额宝今后只和天弘基

金合作，因为余额宝推出后累计申购超过

1300

亿元，成为中国最大的货币基金，因

此支付宝必须对这只货币基金的投资方

向进行控制。

继余额宝之后， 类似产品层出不

穷，“现金宝”、“活期宝”等也取得较大增

量。正因如此，整个基金业都在疯狂寻求

“触电”机会，多家基金公司正积极争取

与苏宁易购、京东商城、当当网等电商平

台展开各类合作。一位基金业人士表示，

未来“类余额宝”产品会越来越多，财付

通可能很快推出类似产品，苏宁易购的

易付宝已经开通，京东商城在收购了网

银在线后，将来或许也会有所布局。

交银施罗德四季度策略：

关注主题性投资机会

对于四季度的投资， 交银施罗德在最

新发布的策略报告中表示， 如果四季度经

济数据不能持续改善， 整体指数或难有很

大的投资机会。 投资者应该重点关注主题

性和结构性投资机会。

交银施罗德认为，四季度

A

股市场整

体或仍难有大的波动和投资机会， 四季度

前半段市场整体或仍有主题性及结构性投

资机会，难有风格转换，具备基本面和盈利

支撑的成长性个股或仍将得到市场追捧。

在主题投资领域， 交银施罗德推荐关

注改革预期和互联网与传统行业的结合，

前者包括二胎政策、 土地改革、 自贸区政

策、财税改革以及国企改革；后者包括互联

网金融以及零售行业

O2O

趋势；行业板块

方面，推荐零售、农业、

LED

、光伏、电力设

备、通信设备、食品饮料、医药等基本面有

改善或稳定增长的行业。 （张哲）

电商力压投研

成基金公司挖角重点

证券时报记者 李湉湉

在余额宝、淘宝直营店、阿里入主天弘

等一系列事件冲击下， 基金电商热持续升

温，电商人才甚至力压投研，接过了基金公

司挖角的“头把交椅”。 证券时报记者从北

京、上海、广州、深圳多家基金公司和金融

猎头处了解到， 大中型基金公司对电商人

才需求旺盛，岗位主要涉及系统构架、平台

设计、产品设计、视觉、营销、推广等等。

在微博、微信和各大招聘网站上，有关

基金公司电商岗位的需求满天飞。 有专门

负责公募行业的猎头感叹道，“电商！ 电商！

需要各种电商的人！ ” 记者仔细梳理后发

现， 各家基金公司对电商岗位的需求主要

集中在系统构架、平台设计、产品设计、视

觉、营销、推广等，挖角的对象则是传统成

熟电商、门户网站或专业金融

IT

公司，比如

阿里小微金融、腾讯、恒生电子、金证软件

等，此外，银行电子银行的推广营销人员或

者

IT

部门的系统编程人员也颇受青睐。

此外，在这场挖角大战中，强调“互联

网基因”、“去基金化”正在成为潮流。 一家

中型基金公司人力资源部人士透露， 相比

于基金业内生的

IT

人才，公司更愿意外部

引进。 “电商平台的人当然最好用，转换成

本最低， 有门户网站工作经验的也可以考

虑。 ”他说。

上海一金融猎头说， 基金公司的电商

人才大战如火如荼， 即使是一些内部成本

控制严格的中型基金公司， 也会专门为电

商岗位增加用人编制，甚至新建部门，而在

中后台甚至是投研部门则严控用人指标。

不过， 也有基金公司电商部门人士坦

言，优秀的互联网金融人才一将难求，因为

基金公司的电子商务人员必须既懂基金行

业，又懂互联网，而且要具有开放、平等、包

容的互联网思维，摈弃基金行业过去“设计

产品，然后卖给客户”的“卖方流程”，转到

以客户体验为中心的“买方流程”上来。 此

外，互联网行业变化极快，技术创新的力度

和频率远超其他行业。

深圳一家基金公司电商负责人说，仅

有零散岗位的挖角是不够的， 基金公司对

电商的重视应该体现在组织架构上， 未来

在电商行业有大发展的公司， 一定是率先

在组织构架上准备好了的公司。比如，有基

金公司考虑把原有电商和产品、

IT

、市场部

门的一部分功能整合起来， 成立渠道创新

或者是平台创新部门。目前，汇添富原有的

电商部门已经改头换面为平台创新与客户

体验部。

在沪指创6124点高峰六周年后

32只偏股基金逆市斩获正收益

证券时报记者 朱景锋

六年前的今天， 上证指数创出

6124

点高位，将上一轮牛市推向顶

峰。 如今， 上证指数仍然徘徊在

2200

点附近，但已经有不少偏股基

金净值超越

6124

点时水平，最高超

越幅度达到九成。当然，更多的基金

仍然处于亏损状态，多达

49

只基金

六年间净值跌幅超四成， 跌幅最大

的达

65%

，一直坚守的投资者势必

损失惨重。

A

股六年熊市， 偏股基金难逃

亏损命运，不过，依靠大类资产配置

以及近年来对大消费和成长股的重

点投资， 主动偏股基金虽然绝对跌

幅较大，但跌幅远小于大盘，甚至有

不少基金净值再上新巅峰， 显示出

主动投资的优势。

天相投顾统计显示， 在上一轮

牛市巅峰之前成立的

216

只主动型

开放式偏股基金， 过去六年间平均

净值跌幅为

22.24%

，远低于上证指

数深达

63.34%

的跌幅。

其中更有

32

只基金战胜大盘

下跌的“地球引力”，逆市取得正回

报。 华夏大盘精选区间回报达

93.33%

，遥遥领先，泰达风险预算、

景顺增长贰号和泰达宏利合丰成长

等基金收益率也都超过四成， 分别

达

49.75%

、

43.61%

和

41.76%

，景顺

增长、华夏复兴、中银中国等基金收

益率也达到

30%

以上。

上海某基金研究员分析认为，

这些基金之所以能大幅度战胜市

场， 主要有两大原因， 首先是在

2008

年的大熊市里能做到尽量少

亏损，无论是华夏精选、泰达宏利成

长、 中银中国还是华夏复兴均在

2008

年极为抗跌， 从而保全了实

力；另一个同样重要的原因是，基金

要能抓住股市重归活跃之后迸发出

的结构性机会， 这样才有机会填平

下跌沟壑甚至超越巅峰， 以景顺增

长贰号基金为例， 该基金虽然在

2008

年并不是非常抗跌，但在

2009

年股市触底反弹之后的大消费和成

长股牛市中， 其成功抓住股市上涨

机会，净值获得大幅反弹，最终不仅

收复失地，还不断创出新高。

此外，作为一只保守配置的混合

基金，泰达风险预算基金能在六年间

取得显著正回报，也凸显出在长期熊

市中资产配置的重要性，该基金最高

股票仓位不能超过

50%

，对债券的配

置上限为

70%

， 是一只股债平衡基

金，这只基金的脱颖而出，对普通投资

者的理财和投资更具借鉴意义。

不过， 由于过去六年股市复杂多

变， 能逆市取得正回报的基金毕竟是

少数。受大盘下跌系统性影响，更多的

基金仍然处于亏损状态。 共有

132

只

基金跌幅超过

20%

，其中有

49

只基金

跌幅超过

40%

， 成为六年间最为失意

者。 跌幅最深的基金六年累计跌幅近

65%

，另有

10

只基金净值惨遭腰斩。

这期间， 债市则以相对稳定的回

报成为投资者保值增值的更好选择。

根据天相投顾统计，

32

只债券基金过

去六年全部取得正回报， 平均收益率

达到

29.28%

， 其中易方达稳健收益

B

类、易方达稳健收益

A

、工银强债

A

收

益最高， 分别达

43.66%

、

41.04%

和

40.29%

，中信双利、万家债券等基金收

益也达

38%

，累计回报相当可观。这也

充分显示出债券基金在长期资产配置

中的重要价值。

姜心/制图

朱景锋/制表 张常春/制图

阿里首度表态 余额宝将成天弘独家利器

证券时报记者 朱凯

对余额宝眼热已久的基金公司

们，这次彻底死心了。

在昨日的支付宝分享大会上，阿

里小微金融国内事业群总裁樊治铭

公开称，在货币基金方面，阿里不再

考虑与其它基金公司合作，与支付宝

合作的货币基金将只有天弘一家。这

是阿里方面首度就此进行表态，在此

之前， 基金业界还在不断寻求机会，

试图与支付宝进行类似合作。

不过，樊治铭同时强调，阿里仍

然将会积极与其它的理财产品公司

进行合作，且年底之前，将会有多家

的理财产品跟支付宝深度合作。

在传统销售渠道上，基金规模

的波动是常事，尤其是在节假日前

后， 机构的大额资金进出套利，对

货币基金的投资运作十分不利。而

天弘基金副总经理周晓明在分享

会上称，余额宝的累计资金规模稳

步上升，每天都是净申购，没有发

生过一次净赎回，体现了客户的广

泛认同。

支付宝方面人士称，余额宝本

身也是证券监管部门的一个重大创

新，这包括其资金赎回后跳开商业

银行体系而直接进入购物、缴费等

环节，以及其它诸多对于网络金融

创新的宽容和支持。

周晓明则称，余额宝是在基金

行业产品及营销模式亟待突破、阿

里对理财业务的多年探索积累、监

管环境发生变化和电商平台走近基

金等背景下应运而生的。

虽然在货币基金上天弘基金已

经“吃定”阿里，不过，对于除货币基

金以外的其它基金， 阿里并不拒绝与

其它基金公司的合作。樊治铭称，最快

在年内就将推出余额宝旗下其它类型

非货币基金的入口。

对于市场最关心的阿里入股天弘

的细节等敏感问题， 周晓明并没有多

讲，实际上对于细节他也不甚清楚。据

悉， 周晓明并未在阿里集团兼任相关

职务。 而阿里小微金融服务集团

CEO

彭蕾则称， 阿里入股天弘基金并非是

合作伊始就有的想法， 而是在双方接

触过程中逐步产生的。

公众对于一直以来只擅长 “做平

台” 的阿里系用资本方式涉入具体金

融机构业务， 依旧存有质疑。 彭蕾强

调， 公募基金面对的是成千上万的投

资者， 阿里与天弘基金合作推出余额

宝，需要在安全性上更为重视。

不过舆论认为， 阿里强势将天弘

基金纳入囊中， 不排除是为了解决基

金销售资格问题。

� � � �编者按：基金业界对余额宝眼热已久，而

阿里方面昨日首度就此表态， 未来将不再考

虑与其它基金公司在货币基金上进行合作。

这让其它公司一直以来的期望化为泡影。


