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无电商不金融 类余额宝产品大阅兵

证券时报记者 邱玥

去年

10

月，南方、汇添富、国泰

等首批基金公司货币基金

T+0

赎回

业务获批， 开启了基金电商化的序

幕，余额宝的横空出世将这一戏码推

向了第一个高潮。 在无电商不金融的

时代， 不管是基金公司的直销渠道，

还是基金销售、支付机构都在积极地

推广类余额宝产品。 据证券时报记者

不完全统计，机构推出的各种“宝”已

有近

30

种，令人眼花缭乱。 为此，特

将市面上主要的类余额宝产品进行

梳理。

第一类：

基金公司直销产品

事实上， 开创新型现金管理工具

先河的是基金公司的直销平台， 这也

是目前类余额宝产品数量最多的渠

道。据证券时报记者不完全统计，自去

年

10

月份货币基金

T+0

快速赎回业

务获批以来，已先后有

20

余家基金公

司的货币基金在公司的直销平台实现

了

T+0

快速赎回。

由于业务开展时间较长， 基金公

司直销渠道在服务上更为成熟， 附加

功能上也在不断增加。

目前， 在已经开通货币基金

T+0

赎回业务的基金公司中，绝大部分直

销平台都实现了全年无休， 可

365

天、

7×24

小时不间断地提供“

T+0

”快

速赎回服务，随用随取，且最快

1

秒

到账。 在赎回上限的设置上也逐渐宽

松，大部分基金公司规定的单日赎回

上限在

20

万元到

50

万元之间，富

国、嘉实、工银瑞信、广发等基金公司

的单日赎回上限设置在

100

万元以

上，汇添富和融通的单日赎回上限达

到

500

万元。

在服务的延伸上， 基金公司的直

销产品也走在前沿。今年年初，华夏基

金推出了货币基金理财软件———华夏

活期通，投资者可以通过

APP

实现份

额查询、申购、赎回等功能。 汇添富现

金宝、华安货币通、工银瑞信现金宝、

国泰超级钱包、 易方达天天理财等也

将服务延伸至移动终端。华夏、南方等

基金公司还将

T+0

服务的触角拓展

至微信平台， 投资者可以通过微信服

务号实现快速赎回。

此外， 增值服务也是基金公司角

逐的另一战场。 使用基金公司直销平

台的现金管理产品里的资金去申购基

金公司其他基金时， 可以获得费率上

的优惠，折扣最低至

1

折。一些基金公

司的货币基金

T+0

业务还实现了信

用卡还款、跨行转账、手机充值、网络

购物甚至预订机票等功能。

第二类：

基金支付机构

说到现金管理工具， 首先想到的

就是余额宝。 余额宝

6

月初面世后规

模急速膨胀， 据证券时报记者从银行

渠道等了解到， 目前其规模或已超过

600

亿元， 天弘增利宝可能成为规模

最大的公募基金。

除了具有货币基金的基本属性，

余额宝更突出的是其支付功能， 在国

内最大的购物网站———淘宝网购物可

以直接使用余额宝中的资金进行支

付，还可以购买彩票、话费充值等。 另

外， 余额宝里的资金能一键转出至支

付宝账户， 继而可以使用支付宝具有

的缴纳日常水电费、还信用卡、跨行转

账等功能。

余额宝让大家看到了互联网的

力量，拥有基金支付牌照的机构和基

金公司都按捺不住分一杯羹的想法。

上周五，中国银联旗下的银联商务联

合光大保德信基金，推出类似于余额

宝的现金理财产品———天天富，与之

前上线的余额宝面向个人投资不同，

天天富主要面向企业客户。

10

月

11

日，苏宁云商发布公告，公司下属子

公司易付宝获得了基金销售支付结

算业务的许可。 同时，易付宝余额理

财产品目前已经基本开发完毕，处于

内部测试阶段， 后续将正式上线运

营。 此外，苏宁易购作为基金电商平

台业务的报备工作也在推进，待监管

部门审核通过。

虽然目前基金支付机构推出的类

余额宝产品不多， 但是从已经成型的

余额宝身上可以看到未来这些产品的

主要发力点将是增值服务， 强大的支

付功能是这类产品的主要优势。

第三类：

第三方销售机构

余额宝的出现让众多基金“小白”

开始接触余额理财，但实际上，基金的

第三方销售机构早就推出过类似产

品。与余额宝不同的是，第三方销售机

构推出的类余额宝产品不止绑定一只

货币基金，投资者有更多的选择。

去年底， 众禄率先推出绑定海富

通货币

A

的众禄现金宝，使用时资金

实时划出，

1

分钟内到账。 今年

4

月，

数米基金网的数米现金宝上线运行，

充值数米现金宝相当于购买海富通货

币基金

A

， 用户可以实现资金实时划

出、快速取现，而且资金到达的是投资

人的银行账户而非类似支付宝这样的

备付金账户。随后，又陆续有新的货币

基金上线， 目前数米基金现金宝可选

择的基金为

6

只。

今年

7

月， 天天基金网也推出了

类似功能的活期宝， 绑定南方或者华

安的货币基金， 近期又新上线了长城

和宝盈的货币基金。 同花顺此前发布

的收益宝产品， 目前已经可以对接

9

只货币基金。知情人士透露，和讯理财

客即将在本月上线的理财宝也主打多

元化投资组合功能。

可以发现， 基金的第三方销售机

构发挥了与多家基金公司的合作关

系， 将旗下现金管理工具与多只货币

基金对接，形成独有的特色。第三方销

售机构推出的余额理财产品更多的是

面向基金投资者， 用理财账户中的资

金去申购基金时有费率上的优惠，与

上述两类产品相比，少了支付、信用卡

还款等增值服务。

第四类：

货币基金携手银行卡

各大银行本身也有现金管理类工

具， 这些大多是以银行理财产品的形

式出现，不能做到

T+0

。 随着各种现金

宝产品的陆续出现， 银行也开始加强

与基金公司的合作， 推出了一些新型

现金管理工具。

7

月，广发银行与易方达基金公司

联合推出“智能金账户”，该账户借助

信用卡平台和基金智能购买服务，将

基金现金管理账户与信用卡关联，投

资者可通过网银设定最低留存现金额

度以及最高扣款金额， 该范围内的活

期余额都将自动申购货币基金。

今年

3

月， 汇添富和中信银行发

行了一张中信汇添富现金宝联名信用

卡， 该卡将消费贷记功能和基金账户

功能绑定，而且不限制借记卡发卡行，

持卡人可将包括中信银行在内的

7

家

银行借记卡里的闲置资金向汇添富现

金宝账户储值。 交通银行也联合交银

施罗德基金联合推出“快溢通”服务，

它是交通银行借记卡的理财增值服

务，根据用户设置的账户留存金额，将

溢出的闲置资金自动申购交银货币基

金，并可自动为信用卡还款。

可以看出， 这类产品的主要特色

在于，与借记卡和信用卡挂钩，可以通

过银行网银实现余额理财、 还信用卡

等功能，对于习惯使用网银进行理财、

消费的用户有很强的吸引力。

赴港买保险 靠谱中介才保险

证券时报记者 方丽

买份保险已成为内地人去香港购

物时的“热门行程”。 据证券时报记者

了解， 相比内地保险， 香港保险保费

低、覆盖面全、分红率更高、更人性化，

但背后也存在汇率、 理赔等方面的风

险。 在香港买保险最重要的是选择最

适合自己的产品，因此选一个“靠谱”

的中介最为重要。

最好选择保险经纪人

香港保险公司众多， 保险种类也

纷繁复杂， 要选择一款适合自己的产

品最好选择保险经纪人。

据证券时报记者了解， 在香港买

保险可以通过两类人： 一是保险代理

人，二是保险经纪人。前者是代表保险

公司推销保险产品，而后者则是“中间

商”，代表客户利益在市场上为客户招

标询价、购买最佳性价比的产品组合。

据深圳一家中型第三方机构投资总监

表示，投资者最好选择保险经纪人。

据这位投资总监介绍， 从他最近

接触到的香港保险销售人员发现，相

较保险经纪人， 保险代理人横向对比

各类保险的能力弱一些， 基本上是所

属保险公司的“代言人”。 因香港保险

政策不同，保险经纪人需要持牌上岗，

往往需花费更大力气， 因此对各家保

险公司及产品的优劣势等更了解，因

此从投保人角度看， 依靠这类专业人

士能获得更多启发和了解。

“要选择适合自己的保险产品，首

先要充分了解各种保险产品， 因此从

专业人士处更容易找到适合自己的品

种。”据深圳一家大型保险机构代理人

说，香港保险每年都不断创新，可能保

险品种上每家都有， 但具体细节上往

往存在较大差异， 比如有些产品分红

力度较大，有些后期回报较大，需要仔

细辨别，借助保险经纪人更好。就有一

些香港保险经纪人非朋友介绍的不做

生意，职业操守较强。

值得注意的是， 保险理赔是买保

险之前也需要关注的问题， 从这一角

度看， 选择保险经纪人也要好于保险

代理人。虽然在香港买保险，正常理赔

上并不复杂， 往往通过信函邮件等方

式就可以实现，但一旦理赔存有异议，

甚至可能涉及诉讼， 流程手续可能就

比较复杂， 而专业的保险经纪公司和

经纪人的立场可能更公正客观， 协助

投保人的力度也更强， 要好于保险代

理人。

此外，还有一位业内人士表示，目

前在香港买保险的内地消费者

90%

以上是通过朋友、同学、同事等中间人

介绍， 这个中间人承担起达成信任桥

梁的重要作用。因此，投资者要对中间

人深入了解， 不少在内地成交的不合

法的“地下保单”就是因为轻信了中间

人所致。

不过，比选择“中间人”更重要的

是，自己做好功课，不要轻信。

香港保险四大优势

香港保险保费低、覆盖面全、分红

率更高、更人性化，是内地消费者青睐

的重要原因。 不过，投资者注意，选择

保险的重点是保障，并非发财。

深圳一位大型保险公司代理人表

示，相比内地保险，香港保险更为人性

化，“其实国内的保险产品基本都是学

习海外保险， 而且这两年并没有太多

创新，而香港保险因竞争激烈，每年创

新力度更大， 更贴近投保人自身的需

求，在赔付等细节上做的更灵活、更人

性化，确实优于国内品种。 ”

“在香港买保险的费率比内地低，

如重大疾病险， 大致比内地低两至三

成。若购买寿险附加重大疾病险，费率

一般仅为内地的

1/2

甚至

1/3

。 ”友邦

保险的一位代理人说， 由于香港保险

市场竞争激烈，价格虽然便宜，保障范

围却更广。如以工银安盛人寿“御立方

二号保障计划”为例，同样

30

岁男性

选择

10

年缴费，年缴

11940

元，可以

获得

20

万元重大疾病保障。理赔范围

内的

40

种重大疾病分为

4

组，每次理

赔后， 理赔疾病所属的组别将不再包

含在重大疾病保障范围内。 而若选择

安盛

(

香港

)

的“康采严重疾病保障”，选

择保额

20

万港币，

10

年缴费，那么每

年仅需

6850

港币。 值得注意的是，这

款产品定义的严重疾病达到

56

种，还

包括非严重疾病

18

种，且非严重疾病

可以理赔

3

次。

一位保险从业人士介绍，对重疾的

定义，内地保险公司一般在三四十种左

右，而香港一般在

50

种以上，针对儿童

还额外包含

6

种少儿高发疾病。

第三，若从收益型险种来看，香港

保险的投资标的更为广泛， 因此收益

率更高。数据显示，虽然香港保险分红

率最近

10

年从

10%

下滑到

5%

左右，

但国内保险分红同样在下滑， 目前分

红率仅

2%

左右。

第四， 香港保险也应该是资产配

置的一个重要环节。 据了解，香港保险

可以通过美元或者港币购买， 到最后

同样用美元或者港币赔付， 若投资者

本身就有这样币种， 不妨选择香港保

险，也是打理资金的好办法。比如近期

有上亿元大额香港保单的出现， 不少

就是作为资产配置。

值得注意的是， 虽然香港保险收

益率高于国内， 但有一个基本原则是

“保险收益无法跑过通胀“，因此，选择

保险更重要是做一个保障。

东方红系列产品

三季度表现出彩

证券时报记者 孙晓辉

来自

Wind

和太平洋证券的统计

数据显示， 前三季度不同类型资管产

品的收益率分化明显， 其中混合型产

品表现整体靠前， 大多数股票型产品

三季度收益率异军突起， 货币型产品

收益保持稳定。

仅一成资管产品

收益率跑赢上证指数

据太平洋证券统计显示， 在可统

计的

1224

只券商资管产品中，三季度

有

838

只产品取得正收益 ， 占比

68%

；同期上证指数上涨

9.88%

，仅一

成产品跑赢上证指数同期收益率。

三季度净值涨跌幅前十的资管产

品中， 分级产品由于其高杠杆的特性

占据绝大部分。

其中，涨幅前十的产品中，股票型

占两席，安信安悦

B

涨幅最高，上涨

117.85%

； 国泰君安君享融通一号次

级上涨

105.58%

，位居第三。混合型占

7

席，分别为国联汇金

7

号

B

、东证分

级股票

3

号普通级、德邦蝶彩

1

号、东

海翔龙

3

号

B

、

2

号

B

、

1

号

B

以及国

联汇金

10

号

B

，三季度净值涨幅均超

过

50%

，最多的国联汇金

7

号

B

达到

101.14%

。

其中，股票型的安信安悦

B

级和

混合型的东海翔龙

3

号

B

级、

2

号

B

级及

1

号

B

级

4

只产品三季度收益

率翻倍， 体现了其管理人对市场变化

的敏锐判断和机会很强的捕捉能力。

跌幅前十产品中， 有

7

只为债券

型，

2

只为混合型和

1

只货币型。

债券型中华安理财合赢

3

号

B

跌幅最高，下跌

28.32%

，其他

6

只产

品跌幅均超过

15%

。 混合型中华宝星

惠一号

B

下跌

24.91%

，国金慧泉

ETF

套利

2

号

B

下跌

19.67%

。 货币型产

品广发金管家多空杠杆看跌，跌幅达

到

22.87%

。 在跌幅居前的产品中，不

乏诸如光大证券、广发证券、东方证

券、华泰证券和海通证券等大券商的

身影。

混合型收益靠前

东方红系列产品出彩

Wind

数据显示，混合型产品中东

方证券的东方红系列产品占据榜单多

数，

18

只东方红系列混合型产品无一

告负，多数收益在

20%

左右。 其中，东

方红

5

号以

40.7%

的收益名列前茅

,

中银中国红稳定价值收益为

36.1%

，

东方红新睿

1

号、东方红

4

号、东方红

公益收益都超过

30%

。 中山金砖

1

号

收益

31.72%

， 光大阳光

6

号收益

30.58%

。

东方证券作为一季度资管产品表

现最好的券商， 二季度业绩遭遇整体

下滑，但在三季度扭转颓势。值得一提

的是， 其表现最好的东方红系列和东

方红先锋系列均重仓持有三季度的大

牛股外高桥。

大券商股票型产品

三季度净值集体爆发

股票型产品三季度表现亮眼，多

数股票型产品收益获得大幅提升，大

券商的股票型产品净值集体性爆发，

或与三季度权益资产价格走势较好

相关。 据太平洋证券统计，招商证券

智远成长三季度净值上涨

21.75%

，前

三季度上涨

41.26%

，成为股票型产品

领头羊。

券商资管产品三季度大幅增配债

券， 纯债券型产品表现并不突出。

Wind

数据显示，国泰君安君得丰一号

次级以

18.55%

的收益率领跑前三季

度， 但三季度多只纯债产品收益率有

所回落。 基金中的基金（

FOF

）和货币

型产品净值增长前十名整体表现稳

定，

FOF

收益差于混合型和股票型，但

强于纯债券型。

合格境内机构投资者类产品三季

度在市场上仅存

6

只， 较二季度末增

加

2

只，仍处边缘产品地位。

邱玥/制表 张常春/制图

在香港买保险可以通过两类人：一是保

险代理人，二是保险经纪人。 前者是代表保

险公司推销保险产品， 而后者则是 “中间

商” ，代表客户利益在市场上为客户招标询

价、购买最佳性价比的产品组合。 投资者最

好选择保险经纪人。


