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中国首次成为全球最大乘用车市场

前11个月，在10大主流乘用车厂家中，8家完成全年销售目标的90%

见习记者 翁健

2013

年风风火火的中国车市，即

将进入收官阶段。日前，德国汽车工业

协会发布的一份年终全球汽车市场评

估数据显示，

2013

年中国乘用车销量

增长高达

21%

， 超过美国的

1550

万

辆，首度成为全球最大的乘用车市场。

国内车市产销两旺，最受益的无疑

是国内主流汽车厂家。 与

2012

年多数

车企未完成全年销售目标的情况相比，

今年已有多家企业主动提高销量目标，

完成情况较为乐观。 业内人士普遍认

为，明年乘用车市场将延续高景气。

主流车企

销量完成超90%

� � � �记者通过统计今年主流乘用车企

的销售目标完成情况发现，前

11

个月，

10

大主流乘用车车企中完成全年销售

目标

90%

的有

8

家。这

8

家车企在剩余

1

个月内完成全年目标几乎是板上钉

钉，有的车企甚至提前超额完成。

具体而言，前

11

个月完成额度超

90%

的有北京现代、长安福特、上海大

众、东风日产和广汽本田等。与去年相

同， 销售数量排在前三位的依然是一

汽大众、上海大众和上海通用，三家车

企预计全年销售额都将超过

150

万

辆，国内合资三强的地位难以撼动。

此外，记者统计发现，有的车企甚

至提前完成了全年销量目标， 其中以

长安福特最为耀眼。长安福特

2013

年

的销售目标为

60

万辆，截至

11

月份，

其销量已达

61.2

万辆。 另外，上海大

众和广汽丰田也已完成预期目标的

99%

。 由此看出，

2012

年因钓鱼岛事

件步入泥潭的日系合资车企， 在今年

已全面复苏。

自主品牌车企也表现不俗。其中，

今年股价翻倍的长城汽车销售情况最

好。 前

11

个月， 长城汽车累计销量

69.1

万辆，距离

70

万辆的全年销售目

标仅差

8600

辆， 完成率高达

98.7%

，

其中哈弗

SUV

系列可谓业绩主力，销

量占长城汽车累计销量份额的

54%

。

而前

10

个月，比亚迪与吉利汽车分别

完成销量目标的

82%

、

77%

，奇瑞汽车

则因品牌重新定位而导致销量下滑。

明年将维持高景气

面对今年车市超乎预期的火爆场

面， 业内人士表示，

2014

年是购车需

求和换购需求叠加的高峰期。 在需求

看好，产能扩张压力不大的情况下，明

年的乘用车市场仍将保持较快增长。

此外，德国汽车工业协会也预测，

明年中国乘用车销量增速或将减缓至

7％

，但仍将突破

1700

万辆大关，依旧

保持全球最大乘用车市场的地位，美

国则将紧随其后接近

1600

万辆。

对于明年汽车市场的预期， 各大

券商似乎更加乐观。 在最新发布的各

种研报中， 各大券商一致看多明年的

乘用车市场，普遍预期涨幅在

10%

以上。

招商证券研报显示， 城镇化及村镇消费

水平提升， 以及二次购车的需求将保证

乘用车市场的增长。

乘用车联合会副秘书长崔东树则认

为，由于今年四季度的雾霾、经济改善、

改善性刚需等诸多因素推动车市增长，

这对明年带来一定压力， 但车市自身的

惯性增长规律将较好地推动

2014

年车

市。综合判断，明年车市仍能达到

12%

左

右增长。

值得注意的是， 今年车市

SUV

车型

依然呈现高增长态势，成为各大乘用车企

业特别是自主品牌的“利润奶牛”，并形成

了各大车企扎堆推

SUV

车型的现象。

据国泰君安证券的不完全统计，

2014

年的国内汽车市场即将上市新车型 （包

括改款） 约

64

款， 而

SUV

车型就达

20

余款，占到

34%

。 对此，崔东树表示：“明

年

SUV

车型将依然好卖，由于产品线不

足，

SUV

新品还有增量。 另外，按照乘用

车

3~6

年更换频率， 明年将进入置换高

峰期，拉动需求增长。 因而，主打

SUV

车

型的车企，像长城汽车，也将由此受益。 ”

尿素价格1个月反弹5%

证券时报记者 张昊昱

今年

3

月份以来一路下跌的

尿素， 在近期有了较大幅度上涨。

近日，四川美丰（

000731

）将尿素出

厂价格从上周五的

1800

元

/

吨上调

至

1900

元

/

吨， 成为目前国内尿素

最高价出厂。 业内人士认为，成本

支撑、产能受控、“冬储”行情启动，

将成为看好未来尿素价格的主要

原因。

触底反弹

2013

年

11

月份之前， 尿素堪

称是今年化工市场最失意的品种之

一。 今年以来， 尿素价格从年初的

2000

元

/

吨以上的价位一路下探，

7

月份开始， 尿素价格在

1500~1600

元

/

吨的价位窄幅盘整，再也没有涨

起来过。 而这不仅是今年尿素价格

的最低点， 也是近三年来尿素价格

的最低点。

11

月至今的一轮反弹给尿素

带来了机会。 生意社数据显示，从

11

月

1

日至今，华东尿素的生产者

价格已从

1567

元

/

吨攀升至

1655

元

/

吨，涨幅达到

5.63%

。 此外，四川

美丰也于近日将尿素出厂价格每吨

上调

100

元；鲁西化工（

000830

）和

云天化（

600096

）等尿素巨头近日尽

管尚未提价，但也没有下调价格，其

尿素出厂价依然坚挺。

不过，厂家的提价行为并非没

有遭遇到阻力。 据业内人士透露，

自上周起，国内的尿素经销商普遍

对厂家提价表示了异议，部分经销

商对新价格下单并不积极，取而代

之的是消耗前期已经下单的低价

订单。

利好不断

尽管经销商目前有抵触情绪，

但尿素市场的供需情况确实正有着

微妙变化， 近期尿素产能在减少已

是不争的事实。

据了解，随着华北地区进入供

暖期， 为了保证民用天然气供应，

工业用天然气的供应遭到了限制。

这对气头尿素厂家来说，等于被掐

掉了原料的来源。

沧州大化（

600230

）近期就公

告称， 中国石油从

11

月

12

日起

停止向公司供应生产用天然气，

何时恢复供应将根据华北地区

资源情况及气温状况而定。 沧州

大化表示，由于天然气是公司主

要原料及燃料，暂停天然气供应

将导致公司尿素及硝酸生产装

置停产。

气头尿素厂家被限制生产，意

味着市场供应的减少。另一方面，煤

头尿素厂家则迎来了成本支撑的利

好。近两个月来，尿素上游无烟煤价

格涨幅达到

5%

，给了厂家转移成本

压力的理由。此外，随着春耕备肥行

情的陆续启动， 季节性利好也给尿

素的需求添了一把火。

当然， 尿素市场也并非全是利

好。 近日我国尿素主要出口国印度

表示，由于资金不足，今年将不再进

行尿素招标， 这成为近期尿素市场

的一个利空消息。

生意社分析师张明认为， 印度

停止招标只影响今年剩下来的

1

个

月，对总量影响不大。来自氮肥工业

协会及海关的数据显示， 去年我国

尿素出口总量是

694.78

万吨，今年

前

10

月，我国出口尿素就已经达到

652.67

万吨。

张明认为， 正是基于对后市

表现的信心，厂家才有底气提价、

挺价。

“就算目前国内的最高价

1900

元

/

吨出厂，与去年同期相比还是有

不小的差距， 所以无论是参考历史

价位， 还是考虑经销商的刚性补库

存需求， 中长期来看都是利好大于

利空。 ”张明表示。

前11月中国汽车产销

超去年全年

昨日

，

记者从中汽协获悉

，

继

9

月

、

10

月汽车产销比上年同期增速明显提

高后

，

11

月汽车产销创有史以来月度产

销最高记录

。

中汽协秘书长董扬预计

，

今

年中国汽车的产销量将达到

2100

万辆

，

增速有望达到

10%

。

数据显示

，

11

月

，

汽车产销呈稳定

增长

，

月度产销创新记录

，

汽车生产

213.43

万辆

，

同比增长

21.17%

；

销售

204.39

万辆

，

同比增长

14.12%

。

1~11

月

，

汽车产销分别完成

1998.93

万辆和

1986.01

万 辆

，

同 比 增 长

14.34%

和

13.53%

，

双双超过去年全年

。

11

月

，

乘用车共销售

169.63

万辆

，

同

比增

16.08%

。

1~11

月

，

乘用车共销售

1615.18

万辆

，

同比增

15.1%

。

与上年同期相

比

，

轿车产销增长超过

11%

，

SUV

产销增近

50%

，

MPV

产销增长均超

150%

。

（张达）

汽车月度销售变动趋势图 数据来源：中国汽车工业协会
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