
新闻短波

Short NewsShort News

A12

主编：周燕杰 编辑：郑昱 2013 年 12 月 20 日 星期五

Tel

：(0755)83517223

Company

公司

187亿港元注资侨福企业获批

中粮“花血本走险招” 打造海外上市平台

不惜触发“反向收购”接受新上市申请审核，意味着此前买壳的3.6亿港元打了水漂

证券时报记者 冯尧

中粮系旷日持久的地产整合终

获得实质性突破。 中粮集团去年

7

月收购的壳公司侨福企业（

00207.

HK

）近日宣布，其独立股东已通过

中粮集团约

187

亿港元的注资交易

方案。在交易完成后，该公司将成为

中粮集团的海外上市平台， 并更名

为中粮置地控股， 专注于中粮系旗

下商业地产开发和运营。

中粮集团不惜触发 “反向收

购”，而接受港交所审核其新上市申

请， 此举被不少业内人士认为是急

于打开资金渠道。 这也意味着中粮

浪费了此前买壳的

3.62

亿港元。

建商业地产平台

今年

11

月， 侨福企业曾披露，

早前中粮集团拟向其注入的

12

项

商业项目， 截至今年

9

月底市值约

187

亿元，总建筑面积约为

97.27

万

平方米。

侨福方面透露， 在上述商业项

目注资完成后， 公司将成为中粮集

团的境外上市平台， 并拥有其综合

体及其他商用物业。今后，侨福未来

的发展策略主要是致力在中国不断

发展、经营、租赁及管理“大悦城”旗

舰品牌综合体。

注资急走险招

值得注意的是，从去年“买壳”，

到如今“注资”，中粮房地产板块在

港上市的夙愿，已渐行渐近，但在这

个过程中，用“硬闯”二字形容中粮

完成上市夙愿并不夸张。 从去年

7

月中粮

3.62

亿港元控股侨福

73.5%

的股权， 到今年

9

月作价上百亿港

元资产的大举注入， 昔日声势浩大

买壳行为，已演变成“反收购”。

作为代价， 侨福企业将以新上

市申请人身份， 迎接香港上市委员

会审核。同时，上述收购也需首先满

足包括上市申请、独立董事批准、财

务状况稳定等

14

项先决条件，最晚

在

2014

年

6

月

30

日前达成。而且，

如出现上述变故，收购则不会进行。

近年中粮系商业地产业务快速

扩张，问题也随之而来，核心问题则

是巨额资金的需求与投入。 “中粮的

系统内筹集资金的难度很大， 虽然

中粮产业链长但盈利能力却一般，

且连续收购已耗费大量现金， 在国

内

A

股融资窗口紧闭的现实下，打

通境外融资渠道就成了当务之急。 ”

一熟悉中粮系分析师告诉记者。

翻看中粮此次注入的

12

个物

业的财务数字不难发现， 近

3

年融

资成本不断上升，仅

2012

年的成本

较

2011

年上升逾一倍，而今年上半

年的融资成本仍高过去年全年的五

成。而

2013

上半年的净利润仅

3

亿

元，该数据不及

2012

全年的四成。

从损益表上看， 自

2010

年起

12

个物业连续

3

年获得逾

30

亿元

的流动负债净额， 今年上半年流动

负债净额仍为

22.2

亿元。 “中粮此

次不惜花血本走险招，目标很明显，

就是急于打开资金渠道。”上述分析

师称。

买壳钱恐打水漂

“如果这次中粮注资最终成功，

毫无疑问， 之前买壳的

3.62

亿港

元，会白白浪费。 ”盛富资本总裁黄

立冲坦言。 他分析称，一般而言，买

壳的公司都是通过新上市不太可能的

公司， 或者是上市申请已经原则上获

批，但由于股票难以出手，才会采用新

上市处理。

“买壳后又按新上市处理来申请，

显然是浪费钱且不聪明的行为。 既然

新上市处理能够成功的前提是， 拟注

入的资产已经能满足上市要求， 那这

样为何还要花钱就去买一个负债累累

的壳？ ”黄立冲称。

事实上，中粮注资侨福并非个案，

招商地产（

000024

）此前注资东力实业

控股就已经有先例。 招商地产在借壳

东力实业后不足

24

个月， 即宣布大

手笔注资，也由此触动了香港联交所

的反向收购条例，东力实业需按新上

市标准申请港交所审批。 显然，对于

急于实现再融资的房企而言，联交所

关于“反向收购”的监管条例，并未构

成障碍。

7机构预约包销吉林化纤增发

证券时报记者 颜金成

吉林化纤（

000420

）今日发布增

发融资方案。记者注意到，在公司发

布增发预案的同时， 已经与包括基

金、 创投在内的

7

家机构签订认购

协议。 对于提前锁定定增对象的情

况，以往大股东认购时也曾出现过，

但与公司无关联关系的机构在发布

预案之初就签订认购协议， 此类情

况倒是很少见。

据悉， 本次非公开发行股票合

计不超过

2.33

亿股。 东海基金

-

鑫

龙

14

号资产管理计划拟认购不超

过

4833

万股，汇添富

-

盛世成长双

喜

6

号集合资产管理计划拟认购不

超过

3000

万股，财通基金管理有限

公司拟认购不超过

4500

万股，深圳

创亿宏业科技有限公司、 合肥市尚

诚塑业有限公司、迪瑞资产管理（杭

州） 有限公司拟分别认购不超过

3000

万股，上海灏颂实业有限公司

拟认购不超过

2000

万股。认购价并

无太大折价， 价格为公司董事会公

告前

20

个交易日股价的

90%

，即

3

元

/

股。募集资金总额为不超过

7

亿

元， 扣除发行费用后的募集资金净

额将全部用于偿还银行借款和补充

流动资金。

公开资料显示， 吉林化纤的经

营情况并不算好。 据悉，截至

2013

年

9

月

30

日，公司合并资产负债率

为

90.07%

， 高于同行业平均水平。

吉林化纤称， 近年来国内外经济的

不景气， 纺织行业景气程度处于低

谷， 较重的债务负担影响了公司的

赢利能力。 公司使用此次募集资金

归还银行贷款、补充流动资金。

业内人士分析， 以往机构投资

者参与上市公司募资， 一般募资都

投向具体项目。 此次募资用于补充

资金、还债更像是帮企业脱困，类似

情况比较少见， 上市公司的大股东

则一般会更倾向这种“雷锋”行为。

甲醇暴涨暴跌 价格渐趋理性

证券时报记者 张昊昱

下半年持续上涨的甲醇市场终

于转向。随着前期利好逐步消化，而

近期利空消息又纷至， 分析人士普

遍认为甲醇市场已进入下行通道。

今年下半年， 国内甲醇现货市

场在窄幅波动了两年半且持续疲软

运行之后，终于迎来久违的牛市。其

中，

11

月中旬至

12

月上旬，国内甲

醇市场迎来持续暴涨阶段， 不足一

个月的时间内， 各地涨幅在

600~

700

元

/

吨， 局部涨幅超过

1000

元

/

吨。然而自上周后半周起，甲醇疯涨

之势急转直下，市场迎来暴跌，短短

几天现货价格暴跌

300~500

元

/

吨

不等，局部接近

800

元

/

吨。

相关上市公司的股价与甲醇价

格走势如出一辙。 甲醇业务占比较

大的远兴能源（

000683

）股价从

11

月

14

日的年内股价最低点

3.69

元，到

12

月

10

日最高达到

4.9

元，

近期逐渐回落， 昨日报收

4.14

元。

威远生化（

600803

）

11

月

14

日股价

为

10.14

元，到

12

月

9

日最高达到

14.44

元， 亦回落到昨日的

11.85

元。 期货方面， 甲醇主力合约甲醇

405

（

ME405

）在达到顶峰后迅速扭

转，最近一周时间跌回

3100

元。

供给紧张是今年下半年市场飙

涨的主要原因。据了解，今年以来国

际甲醇装置故障频出， 导致国际供

应量持续紧张， 造成国内甲醇进口

量大幅下滑。 对于近期甲醇价格暴

跌，生意社分析师潘娜表示，需求动

力不足是主要原因。 目前支撑甲醇

上涨的动力已弱化， 下游对前期过

度上涨的高价原料出现抵触心理，

接货意愿大大下滑， 甲醇制烯烃装

置在原料甲醇高价成本压力下，开

工率亦出现下降。 中宇资讯分析师

王笑天告诉记者， 甲醇在市场飙涨

过程中积累了过多的泡沫， 市场出

现理性回调也在情理之中。

大橡塑获中国石化

30万吨造粒机订单

大橡塑（

600346

）今日公告，公司已与中国

石化（

600028

）物资装备部签订一套

30

万吨造

粒机组设备采购合同， 同时还获得华亭煤业集

团一台套聚丙烯挤出机组成套设备的中标通

知，相关合同正在签署阶段。

根据公告，大橡塑与中国石化的

30

万吨造

粒机合同总价

7152

万元， 交货日期为

2015

年

1

月

31

日前，收入确认时间为

2015

年。

据了解， 大型挤压造粒机组是乙烯生产下

游工序的核心装备， 也是乙烯工程中唯一还没

有实现全面国产化的核心装备， 被列为国家十

一五重点攻关项目。

大橡塑为担负该攻关项目的重要成员单

位， 是目前国内唯一可以生产可替代进口大型

造粒机的企业。 大橡塑此前已为中国石化下属

企业提供从

10

万吨到

25

万吨造粒机共

7

台，

此次签订的

30

万吨造粒机为国内首台。公司表

示， 该合同的签订将有助于深化与中国石化的

战略合作伙伴关系， 有助于大橡塑开拓新产品

市场。

据预测， 随着我国乙烯产能的不断增加以

及设备的更新改造， 每年国内乙烯企业大型造

粒机的需求量都在

40

台以上。而到

2020

年，需

求量将上升到

100

余台。 如果这些设备继续从

国外引进，至少需要近

15

亿美元的资金，而国

产化机组的价格仅为进口机的三分之二左右，

国产设备的市场空间巨大。 （柴海）

雅化集团

3亿投资四川国理锂材料

雅化集团（

002497

）的多元化步伐已迈向锂

行业。雅化集团称，拟出资

3

亿元参股增资四川

国理锂材料有限公司， 并将取得国理公司

37.25%

的股权，成为第一大股东。

四川国理增资扩股后， 将收购四川恒鼎锂

业科技有限公司

100%

的股权。 目前，恒鼎科技

下设四川德鑫矿业资源有限公司、 阿坝恒鼎锂

盐有限公司两个全资子公司， 其中德鑫矿业拥

有李家沟锂辉石矿， 探明的资源储量及可采储

量为矿石

4036.1

万吨、氧化锂

51.2

万吨。

相关信息显示， 四川国理是以锂系列产品

为主业的高新技术企业， 是国内最大的基础锂

盐生产企业之一。 （何顺岗）

中国移动

竞投香港3G频谱

香港特区政府决定收回四大

本地电讯服务商所持三分之一的

3G

频谱并进行重新拍卖。 对此，

中国移动（

00941.HK

）香港公司

董事长林振辉

19

日明确表示，公

司有兴趣竞投这部分频谱。

他指出， 频谱决定了电讯服

务商的服务能力及素质。 在过去

数年里，香港每次拍卖频谱，中国

移动（香港）均有参与。

（吕锦明）

国美电器深化

与伊莱克斯合作

国美电器（

00493.HK

）昨日

宣布， 与欧洲最大白色家电品牌

伊莱克斯达成全品类产品独家战

略合作， 扩大两家公司原先的合

作范围，并将于圣诞、元旦促销季

中，联手推出多款独家低价产品。

国美电器指出， 这次与伊莱

克斯合作的范围将扩大至全品类

产品。

（徐欢）

银江股份获

智慧城市5亿大单

银江股份（

300020

）今日公告，公司与莱西

市政府就“智慧莱西”城市建设项目达成合作，

双方于

12

月

19

日正式签订框架协议书， 该协

议有效期为

10

年。

公告显示，莱西市政府计划投入五亿元，用

于“智慧莱西”的项目建设，项目实施内容包含

智慧政务、智慧交通、智慧城管、平安城市等，具

体投资额度待定。 （徐然）

业绩持续增长，未来前景更广

———北方创业（600967）投资观察之二

北方创业有近 30 年生产铁路货车

及关键零部件的历史，其产品占整个铁

路货车制造市场份额的 7%至 8%。随着

产品线的扩张，公司将从敞车、平车生

产为主转向化学罐车、通用棚车、集装

箱专用平车、 双层汽车运输专用车、漏

斗车等多产品齐头并进的生产格局。目

前有四十多个品种，拥有年产 3 万多吨

车辆配件制造和即将形成 1 万辆整车

的生产能力，是除中国南车和中国北车

集团外生产批量最大、生产能力最强的

定点生产企业。

公司今年前三季度实现收入 24.10

亿元，同比增长 10.28%；净利润 2.16 亿

元，同比增长 59.41%；扣除非经常性损

益后净利润同比增长 60.87%， 每股收

益为 0.47 元。

图 1：北方创业最近 7 个季度归属于

母公司股东净利

（单位：百万元）

时间 1Q12 2Q12 3Q12 4Q12 1Q13 2Q13 3Q13 4Q13（E）

北方创业 31 89 135 170 44 162 216 286（预测）

数据来源：iFinD

通过对以下几方面的分析和判断，

我们认为公司业绩将继续保持稳定增

长，并伴随军工资产的渐次注入而迎来

更加广阔的发展前景。

一、由铁路货运运能释放带来的货

车需求增长

长期以来，由于运行体制方面的原

因， 原铁道部 （如今的中国铁路总公

司， 简称铁总） 首要关注完成客运任

务， 其次要满足国防战备方面的要求，

再次才考虑整体货运需求。原有路网系

统绝大多数线路实行以客为先、客货混

跑的运行模式，大大限制了货车的运行

效率，使得货车的请车率一直维持较低

水平， 由此大大压制了铁路货车的需

求，并使得相关铁路货车生产企业的生

产能力受到压制。

我们认为铁总的主要盈利来源于

铁路货运业务，货运将成为铁路改革的

重要突破点。

2013 年 2 月 20 日，铁路货运价格

再次上调，上调幅度近 13%，即平均每

吨公里上调 1.5 分，未来铁路货运运输

价格仍具较大上调空间。

2013 年 4 月 12 日，铁总召开全路

电视电话会议，对进一步推进货运组织

改革做出部署，要求确保货运改革取得

成功。 4 月份开始，铁总在前期开展货

源调查的基础上，全面开展货运市场调

查，研究采取相应的对策措施来促进货

运增量， 并大幅度改革货运办理方式，

全面实施“实货制” 运输，全面优化货

运产品。

2013 年 8 月 19 日《国务院关于改

革铁路投融资体制加快铁路建设的意

见》的出台，进一步对铁路货运行业形

成较大的利好。

铁路货运量增长与 GDP� 增速密

切相关， 未来几年经济回暖将促使铁

路货运量回升， 从而带动铁路货车需

求增长。 2011 年各地铁路货运请车满

足率平均在 60%～70%的水平，表明铁

路货运实际需求旺盛， 通过铁路货运

改革后， 铁路货运需求具有较大释放

空间。

从中长期来看，与美国、俄罗斯相

比，中国铁路货车使用密度高，保有量

具有较大提升空间。 随着高铁客运专

线和重载货运专线的加快建设和全面

投入使用， 铁路货运能力将得到更大

的释放， 将持续推动铁路货运车辆需

求的快速增长， 从而极大改善公司的

生产经营环境， 大幅提升公司盈利增

长水平。

二、由刚性需求和先发优势带来的

自备车货车需求增长

公司在开始生产铁路车辆的前十

几年，一直面向自备车市场销售，具有

丰富的市场营销经验，具有领先行业的

市场运作水平。公司拥有健全的市场网

络和稳定的客户群，我们认为随着十二

五期间煤炭专用运输通道建设的逐步

铺开和完工，公司在企业自备车方面的

中标量及市场占有率都会有较为显著

的增长。 如神华集团于 2013 年 1 月招

标 6000 辆， 公司就获得 1500 辆 C80

铝合金货车订单。

随着公司增发募投项目的推进，公

司产能将由年产 4000 辆提升至年产

10000 辆铁路货车，预计随着产能的增

长，公司在自备车等铁路货车招标中的

市场份额将进一步提升。

三、由中国竞争力和品质保证带来

的货车出口需求增长

随着中国铁路货车品质的提升，基

于国内企业强大的生产能力和成本优

势，中国铁路货车在国际市场上正获得

越来越多的市场份额。

公司坚持开拓出口市场，2011 年 5

月获得了印尼一家公司 5 亿多元大额

订单。而公司的增发项目就主要针对海

外出口市场，包括印尼、埃塞俄比亚、苏

丹、蒙古、孟加拉、古巴等国家。

公司产品及零部件已销往苏丹、

埃塞俄比亚、印尼、泰国、南非、巴西、

哈萨克斯坦等 20 多个国家，外贸销售

收入在公司总体销售收入中的比重逐

年稳步上升。公司外贸产品 GS68 型浓

硫酸罐车及 KZ1 型转向架在 2012 年

完成试制、试验，并实现小批量生产。

CW2 型底开门敞车完成样机试制，为

外贸市场由低端向中高端过度奠定了

基础。 新一代棚车、 平车完成工程设

计， 将进一步扩大产品的市场覆盖范

围， 为开发中高端货车国际市场提供

了技术储备。

四、由公司产品结构调整、技术水

平提升及产品创新带来的盈利增长

公司 2012 年研发支出占营业收入

的 3%， 核心产品技术水平已处于国内

领先位置。近年来公司不断加大科技创

新投入，扎实开展自主创新工作，形成

了一批具有国内先进水平的技术创新

成果。2012 全年申报专利 34 项，3 项发

明专利、18 项实用新型专利获国家知

识产权局授权。

持续的研发投入和技术创新为公

司的铁路货车产品结构带来重大改善，

高毛利率的自备车比重和盈利能力较

强的出口业务比重都显著提升，使得公

司铁路货车板块的毛利率从 2011 年的

13.8%提升到 2013 上半年的 23.1%。

五、由军工资产整合预期带来的规

模和盈利增长

今年 8 月27 日， 公司发布了与控

股股东一机集团之间的系列资产置换

公告。将一机集团与大成装备公司相关

的军工资产，包括在六分公司的 80%权

益资产及在大成准备公司军品生产线

技术改造形成的大部分资产等共同增

资到原本由北方创业控股 85.52%的大

成装备公司。此举无疑是在为集团军工

资产证券化提速，同时也是在为整体军

工板块重组政策的逐步宽松与突破释

放积极信号。

而今年半年报显示，大成装备公司

总资产为 4.11 亿元，净资产 1.84 亿元，

实现营业收入 3.14 亿元， 净利润

2364.26 万元。 报告特别指出该公司结

构件业务、军品销量增加、订价提高，军

品利润大幅增长。

北方创业短期受益于军品配件订

单增长,中期将受益兵器集团资本运作

带来的巨额红利。而兵器集团资本运作

战略为“专业化重组、产研结合重组、

区域化重组” 。 公司作为兵器集团下属

一机集团唯一的上市平台，军工资产整

合将值得期待。

（张芳）


