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中国石化青岛事故直接损失7.5亿

证券时报记者 杨苏

中国石化（

600028

）今日公告，近

日国务院对山东省青岛市 “

11.22

”中

石化东黄输油管道泄漏爆炸特别重大

事故调查处理报告作出批复。

该批复认定此事故是一起特别

重大责任事故； 同意对事故有关责

任单位和责任人的处理建议，对中国

石化及当地政府的

48

名责任人分别

给予纪律处分，对涉嫌犯罪的

15

名

责任人移送司法机关依法追究法律

责任。

国务院事故调查组经调查认定，

事故发生的直接原因是输油管道与

排水暗渠交汇处管道腐蚀减薄、管道

破裂、原油泄漏，流入排水暗渠及反

冲到路面。 原油泄漏后，现场处置人

员采用液压破碎锤在暗渠盖板上打

孔破碎，产生撞击火花，引发暗渠内

油气爆炸。

管理上的原因是， 中国石化及下

属企业安全生产主体责任不落实，隐

患排查治理不彻底， 现场应急处置措

施不当；山东省、青岛市、青岛经济技

术开发区及相关部门组织开展安全生

产大检查不深入不细致，管道保护、规

划、市政、安监等部门履行职责不力，

事故风险研判失误。

公告显示， 对中国石化董事长傅

成玉行政记过处分， 对副董事长王天

普行政记大过处分， 对总裁李春光行

政记大过、党内严重警告处分，对副总

裁、安全总监王永健行政记大过处分、

免职，对监事、生产经营管理部主任俞

仁明行政记大过处分。

中国石化称，服从国务院事故调

查组对本次事故责任的认定，并接受

对相关责任人员的处理决定。 每年

11

月

22

日将成为“中国石化安全生

产警示日”。 根据国务院事故调查组

的统计， 事故造成直接经济损失约

7.52

亿元，中国石化将承担相应赔偿

责任。

海普瑞欲13.7亿

收购美国肝素药企

� � � �海普瑞（

002399

）今日披露收购报

告书。

公司拟通过其在美国设立的全资

子公司美国海普瑞 （

Hepalink USA

Inc

） 以现金方式向交易对方支付约

2.23

亿美元（折合

13.69

亿元人民币），

收购

SPL Acquisition Corp

的全部股

权，并向

SPL

的债权人支付约

1.08

亿

美元 （折合人民币

6.65

亿人民币），以

偿还其特定债务， 同时形成美国海普

瑞对

SPL

的债权。 此次收购资金中的

6.14

亿元来自

IPO

时超募资金。

SPL

在肝素行业有近

40

年的经营

经验， 熟悉欧美等地区肝素类药物的

主要市场，拥有先进的生产制造装备，

且具备相匹配的装备管理能力。 海普

瑞董秘步海华表示，此次并购，有利于

公司拓展肝素原料药供应渠道， 整合

双方优势， 在全球范围内建立稳定可

靠的原材料供应体系。 （陈霞 翁健）

上海泽熙徐翔“私会” 3公司

机构密集调研北斗和机器人概念

证券时报记者 仁际宇

上周， 机构调研比较集中的行业

是北斗卫星应用和机器人设备。 而徐

翔旗下的上海泽熙投资管理有限公司

至少调研了

3

家上市公司， 而且基本

上全部是单独调研。

泽熙投资调研的

3

家公司分别为

众和股份、 紫光股份和海默科技，其

中， 泽熙投资对众和股份的调研有一

家其他机构“陪同”，对其余两家的调

研都是独自完成。 泽熙投资对单独调

研的偏好可见一斑。

在调研中， 泽熙投资主要的兴趣

点集中在新技术和新业务方面。 对于

众和股份， 泽熙投资详细了解锂电池

材料业务，包括矿山、钛酸锂等环节；

对紫光股份主要关注云计算机、 云服

务业务； 海默科技的关注点则是在美

国开发的页岩油项目。

与此同时， 北斗卫星系统是上周

机构调研的一个热点。其中，国腾电子

接受了多家机构的联合调研， 对于机

构投资者提出的北斗卫星业务的布局

和定位， 国腾电子表示， 公司已搭建

“元器件

-

终端

-

系统及服务” 的产业

链， 目前是以特种行业的北斗应用为

主，逐步开拓其他重点行业应用，未来

将向大众消费市场迈进。

海格通信则在调研中表示， 公司

通过自主创新已布局“天线

-

芯片

-

模

块

-

终端

-

系统

-

运营” 的完整北斗产

业链。 近期在国家某特种设备主管单

位的卫星导航定位用户设备研制

5

个

项目评标中，参与了

4

个项目，并全部

中标，其中

3

个型号排名第一，

1

个型

号排名第三。 公司在北斗民用方面目

前侧重于重要行业应用领域， 通过系

统服务带动终端产品销售，包括交通、

海洋等领域都在积极拓展。

另外， 机器人概念上周也颇受机

构投资者关注。 与机器人有关的英唐

智控、佳士科技、慈星股份和雷柏科技

均接受了调研。

其中，雷柏科技表示，截至目前，

公司共接到

6

个处于行业领先地位

客户的咨询订单并已完成其中

4

个；

共接到的

3

个客户的机器人集成实

施订单。

此前，慈星股份与固高科技

(

深圳

)

有限公司、 芜湖滨江智能装备产业发

展有限公司、尉建英签订合作协议，通

过设立芜湖固高自动化技术有限公

司

,

共同合资经营机器人驱动及控制

系统项目。

对于机器人项目， 慈星股份在接

待机构调研中表示， 公司主要的投资

方面是智能装备领域。 新成立的合资

公司股东芜湖滨江是一个产业园区的

平台公司， 可以给合资公司带来政府

资源及相关的一些补助政策； 固高科

技是国内较好的技术方案研发商，几

年前公司跟固高科技在控制器研发方

面就有合作。 慈星股份本身也是受益

于人工替代设备领域， 对该领域理解

较透，此外公司有资金优势。

自家屋顶光伏发电 一年收益2762元

上海居民陈继霖的“个人发电站”一年时间发电2550度，其中上网1600度

证券时报记者 张昊昱

分布式光伏发电将取代集中式光

伏电站成为未来光伏产业发展的方

向， 这已经是光伏行业逐渐形成的共

识。 而在分布式光伏发电的应用场景

中，居民屋顶发电不可或缺。

在日本，

40%

光伏的市场为居民

光伏系统。去年，上海闵行区居民陈继

霖在自家屋顶安装光伏设备， 并成为

上海首个拿到光伏发电购电费的人，

从而受到多方关注。 如今一年已经过

去，陈继霖一年来的收获和感受，对于

关注居民光伏系统发展的人来说，无

疑有着参考借鉴的意义。 记者日前再

次来到陈继霖家， 了解设备的运行和

收益情况。

收益符合预期

陈继霖自家的顶楼阳台上， 放着

自制的木头支架，

11

块长宽约

1.5

米

的光伏面板平铺其上，这个不足

30

平

方米的空间成了他的 “个人发电站”。

记者到陈继霖家中拜访的那天， 这个

光伏电站正式并网发电恰好满一年。

陈继霖说， 一年下来自己基本上没怎

么管过它，任由风吹雨打日晒。

按照“自发自用，余电上网”的模

式， 逆变器和智能电表清晰地记录下

这个小电站一年来的运行情况： 总计

发电

2550

度，其中上网

1600

度，自用

950

度。

陈继霖用这些数据给记者算了一

笔账：

1600

度的上网电量， 电力公司

根据相关政策，以上海地区

0.477

元

/

度的脱硫标杆电价来收购， 这部分的

收益是

763.2

元； 自己家庭用电量处

于上海居民阶梯电价的第三档，即

0.977

元

/

度，那么自用

950

度电，等于

省下来

928.15

元。

此外，根据国家发改委去年出台

的《关于发挥价格杠杆作用促进光伏

产业健康发展的通知》， 分布式发电

项目实行 “按照发电量进行电价补

贴”的政策，补贴标准为

0.42

元

/

度。

陈继霖告诉记者， 尽管政策是去年

9

月出台的，但电力公司在给他补贴的

时候按照全年的发电量来结算。 这样

一来，他的电站一年发电

2550

度，得

到补贴

1071

元， 现已由电力公司拨

款到账。

三个数据叠加， 就是这个光伏电

站一年下来带给陈继霖的总收益：

2762.35

元，而他对整套设备的投资在

仅

1.5

万元左右， 这意味着他可以在

不到

6

年的时间里收回成本。 陈继霖

表示，今年的发电量和收益，比较符合

自己的预期。

过去两年， 我国光伏产业的扶持

政策密集出台， 尤其是去年确定下来

0.42

元

/

度的分布式光伏发电补贴，体

现了政府对发展国内光伏市场的巨大

决心。“光伏电板的寿命一般在

20~25

年之间，越早回本自然收益越大。 ”陈

继霖说，现在政策的保障下，收益已经

有了稳定性， 接下来就看这套设备到

底能工作多久了。

地方补贴缩短回本周期

记者曾于去年

6

月采访过陈继

霖， 由于当时国家发改委的分布式发

电补贴价格尚未出台， 因此在计算收

益时没有把补贴收益考虑在内， 得出

回本周期在

8~10

年。 如今，国家对分

布式光伏发电项目的扶持态度进一步

明确， 这让个人光伏电站的回本周期

大大缩短。

实际上，如果算上地方补贴，回

本周期还可以再缩短一些。 日前有

媒体报道称， 上海市政府拟在国家

补贴基础上额外补贴

0.25

元

/

度，期

限为

5

年。 这对像陈继霖这样已经

安装了分布式光伏设备的人， 和其

他计划在未来安装的人来说， 显然

是一个好消息。 如果消息属实，那么

陈继霖的回本时间将缩短到

5

年以

内。 同时，考虑到上海在长三角地区

的辐射带动作用，上海一旦出台地方

补贴政策，周边地区的补贴政策或将

以此为参照并跟进。 据了解，目前上

海个人安装家用光伏系统的案例已

有

20

余个。

实际上，全国不少地方版的分布

式光伏补贴政策已经面世，尤其以华

东地区热情最高。 浙江省在国家规定

的

0.42

元

/

度补贴标准基础上再加

0.1

元的省级补贴； 安徽合肥市在国

家基础上，对企业的分布式光伏补贴

再加

0.25

元

/

度； 嘉兴中节能环保科

技产业园内的分布式光伏发电项目

在享受国家、 省补贴政策的基础上，

还能享受连续

3

年上网电量

0.3

元

/

度的专项补贴与嘉兴光伏高新技术

产业园区

1

元

/

瓦的一次性建设补贴。

据业内人士介绍，在电价相对较高的

地方，分布式光伏系统拥有者获得的

收益也越高。

企业分布式光伏发电推进受阻

证券时报记者 张昊昱

分布式光伏发电是未来我国发

展光伏应用的主要市场， 但仅靠居

民屋顶发电显然无法发挥这个市场

的全部作用。

工业企业的厂房拥有广阔的屋

顶，企业自身也有稳定的用电需求，

被不少业内人士认为是发展分布式

市场的最大潜力所在。不过，相比居

民光伏市场， 企业光伏市场面临的

问题要复杂得多。

据了解，去年以来，国家能源局

在河北、内蒙古、上海、江苏等地密

集调研风电、光伏发电消纳情况。记

者从一位参加能源局上海地区调研

的人士那里了解到， 从各方面反映

的情况来看， 目前在企业端推进分

布式光伏发电还存在电费难收、融

资渠道单一等难点。

电费难收

企业端分布式发电由于投资强

度大、回收期长，因此一般企业不愿

意用自有资金投入， 需要投资方介

入。目前，企业建设分布式光伏电站

有两种可以参考的模式， 一种是租

赁屋顶，另外一种是电价折价销售。

租赁屋顶模式的内容是电站运

营方以一定价格租下企业屋顶，工业

企业则必须全部接纳分布式电站产生

的电力。电价折价销售则是工业企业屋

顶免费给予电站运营企业使用，工业企

业同样全部接纳所发电力，但电价需按

照当地工业电价打一定的折扣。

“两种模式都有一个问题———电

费收不上来。 ”上述人士表示，由于目

前关于结算方式的相关规定还未出

台，因此即便企业拖欠电费，电站运营

方拿它也没办法。“电费应尽量由国家

电网统一收取， 否则让电站运营方与

企业协商电价收缴问题， 不利于项目

普及。 ”该人士认为。

据了解， 目前国电光伏公司正在

尝试另外一种商业模式。 光伏电站拿

到路条后， 并且经过详细测算电站能

够拥有的收益率， 等待开工建设后企

业就可以邀请第三方进行融资， 或者

第三方参与建设，等于是

BT

（建设

-

转

让）或

BOT

（建设

-

运营

-

转让）模式在

光伏电站上的延续。

融资渠道单一

一个产业要想蓬勃发展，金融资

本是不可或缺的参与方。 由于国内光

伏行业自

2011

年以来陷入低迷，出

于风险考虑，大部分商业银行对光伏

行业的贷款已经停止，行业一度遭遇

“钱荒”。

针对融资难问题，去年

8

月，国家

能源局联合国家开发银行股份有限公

司出台了 《支持分布式光伏发电金融

服务的意见》，在贷款年限和利率上都

给予了优惠措施， 给分布式光伏的融

资打开了一道口子。不过，由于国开行

重点配合的是国家组织建设的新能源

示范城市、绿色能源县、分布式光伏发

电应用示范区等大型项目， 因此仍难

普及到其他类型的分布式项目。

随着相关政策的出台和行业的复

苏，部分商业银行态度已有所转变，开

始向光伏企业发放流动性贷款和短期

贷款。 不过，对分布式光伏而言，目前

的融资渠道大多数源自银行贷款，融

资渠道较为单一， 同时缺乏完整的融

资保障体制， 在一定程度上降低了对

投资方的保障。

在国外， 光伏电站资产证券化已

经是普遍的做法。 据了解，德国、美国

早就实行以电站为抵押、 以电站未来

收益打包融资、 以国家每次补贴为还

款的融资模式，并引入证券、基金、信

托、保险机构、第三方检测机构，实现

对企业贷款。

业内人士认为，无论怎样的机构，

提供融资的目的都是为了实现经济方

面的收益。如果不能确认电站项目的收

益、企业的还款来源有保障的话，投资

机构不会放心把钱贷给企业， 而这又

涉及并网和补贴按时发放问题， 需要

国家从政策角度予以落实和保证。

相关新闻

Relative News

纽威股份 楚天科技

公布发行结果

� � � �

1

月

12

日晚间，

IPO

重启后的首

家主板新股发行结果揭晓。 据统计，

纽威股份（

603699

）网上网下冻结资

金共计

456.87

亿元，其中网上冻结资

金为

410.65

亿元，认购踊跃度超出市

场预期。

公告显示， 纽威股份网上申购股

份数

23.25

亿股 ， 网上冻结资金

410.65

亿元

,

网上发行初步中签率为

1.06%

；网下申购股份数

2.62

亿股，网

下申购资金

46.22

亿元， 根据回拨前

网下发行股票总量计算， 认购倍数约

为

4.53

倍。 回拨机制实施后，网上发

行最终中签率为

1.77%

。

楚天科技 （

300358

） 发行价格为

40

元

/

股，网上、网下发行均获得足额

认购， 网上投资者初步认购倍数为

213.89

倍， 网上发行初步中签率为

0.47%

。 网下、网上最终发行数量分别

为

729.98

万股、

1095

万股。 网上定价

发行的中签率为

1.4%

，超额认购倍数

为

71.3

倍。 （张旭升 杨苏）

中国重工：军工总装资产交割，军工军贸订单大幅飙升

1月10日晚，中国重工（601989）

连续发布两则重要公告：《关于非公

开发行股票所涉购买资产暨关联交

易实施进展的公告》及《关于2013

年订单情况的公告》。公告中明确了

相关军工资产的具体交割日期，并

披露了公司2013年新承接的合同金

额数。

公司在1月7日获得中国证监会

核准公司非公开发行股票的批文后，

按照预定部署加快了相关资产的注

入工作。2014年1月9日， 中国重工旗

下的全资子公司大船重工、武船重工

分别以自有资金完成向大船集团、武

船集团支付50%以上的 （含50%）的

资产转让价款， 并完成了资产交割，

从而将本次收购的军工重大装备总

装业务及资产的相关权利和义务分

别转移至大船重工、 武船重工的名

下，且自2014年1月1日起，纳入上市

公司财务报表合并范围。

据了解， 注入上述两家公司的主

要军工资产主要包括研制、 生产超大

型水面舰船（航空母舰）、 导弹驱逐

舰、常规潜艇、导弹护卫舰、大型登陆

舰等多种型号的海军主要战斗舰艇总

装业务，还包括综合补给船等军辅船。其

2012年的营业收入达77亿元，净利润3.5

亿元；2013年1至5月营业收入25亿元，净

利润1.8亿元。这份成绩单将对上市公司

营业收入的增长和净利润的提升产生直

接影响， 意味着中国重工的基本面自今

年1月1�日起将发生重大变化。

伴随军工总装资产注入的顺利推

进， 中国重工将实现在海军装备业务

中生产设计、总装、制造等配套完整的

全产业链布局， 进一步优化上市公司

的资产结构。 公司对民用船舶业务的

依赖度也将大幅减弱， 预计今年军工

军贸的收入占比将大幅提升至20%以

上，公司业务规模将持续扩大。广大投

资者将从注入的优质军工资产中获得

更高的回报。

公司业务规模的扩大主要取决于

承接的订单规模。在公司的最新公告中

显示，2013年， 公司新承接合同金额

1409.42亿元，截至2013年12月底，公司

手持合同金额1393.54亿元。军工军贸与

海洋经济产业手持订单在公司全部手

持订单中的占比高达58.82%，且是公司

所有业务板块中增长幅度最为迅猛的

板块。这意味着公司业务结构不断得到

优化，军工军贸收入占比提高幅度持续

加大。

值得注意的是， 军工军贸与海洋经

济产业全年新增订单达到858.6亿元，新

增订单同比大幅飙升4倍多，且大部分是

已经签订并生效的军工军贸订单。 在建

设海洋强国、发展深蓝海军的大背景下，

以辽宁号航空母舰为代表的一批舰艇成

功交付部队， 日前辽宁号航空母舰成功

进行了远距离编队演练， 公众期盼中国

海军进一步增强维护国家主权和海洋权

益的实力， 中国重工的军工军贸订单的

具体内容令人充满想象。

据了解，公司这一系列变化，都与公

司领导层一直在全力地推进相关资产收

购有着密切关系， 此次中国重工重大资

产收购工作进程进展如此之快超出市场

预期。 我们更注意到此次军工重大装备

总装业务注入意义重大： 公司控股股东

注入的军工总装关键业务， 是中国重工

集团“整体上市、分步实施” 方案的第四

步， 对于军工企业整体上市具有重大意

义， 先行一步为其他军工总装核心资产

上市做出了示范， 对整个军工行业的未

来发展带来重大深远影响。

（严惠惠）


