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华平股份：让子公司独立运营新业务

证券时报记者 蒋晔

近日，在深交所组织的“第三期境

外投资者走进上市公司”活动中，数十

位境内外投资者走进华平股份

（

300074

），与公司总裁刘晓露、副总裁

兼董秘奚峰伟等高管展开互动交流。

华平股份表示，公司业务将逐渐

向智慧城市、智慧家居、远程医疗和

在线教育延伸，以获取新的利润增长

点。 公司拟将智慧城市、数字医疗、智

能家居业务等以子公司的模式运营，

母公司以孵化的方式支持子公司发

展。 同时，华平股份也推出了一系列

包括股权激励计划在内的多个管理

改革方案，使得员工能够分享公司发

展的成果。

华平股份主要从事基于

IP

网络

的多媒体通信系统的研究、开发、销售

和技术服务， 主要产品包括视频会议

系统、 视频监控指挥系统和行业解决

方案。

2013

年， 公司实现销售收入

2.55

亿元，同比增长

27.97%

；实现净

利润为

1.02

亿元，同比增长

25.41%

。

技术业内领先

奚峰伟表示， 华平股份在视频和

音频处理方面具有丰富的经验， 公司

在视频编解码技术、音频控制技术、网

络传输技术等多个视频通信领域达到

世界领先的水平。

据介绍， 华平股份开发的视频处

理技术可以满足在公网条件下进行高

品质的视频应用， 因而在业内处于领

先地位。 公司产品全面支持

H.264

High Profile

技术，可在低宽带下实现

高清编解码， 实现

720P

动态视频压

缩仅需

512K

带宽、

1080P

只需

1M

，实

现低带宽条件下的完美高清视频应

用。同时，华平产品还支持

H.264 SVC

（可分级编码）。对于该技术，奚峰伟用

了一句话概括， 如果其他公司传输一

个高清视频文件需要

2

兆， 华平只需

要

1

兆就能解决。

实际上， 华平股份视频技术在多

领域具有较好的适用性。今年

1

月

13

日， 华平股份发布公告称和同济大学

等联合完成的 “城市交通智能路网的

关键技术及应用” 项目获颁国家科技

进步奖二等奖。

据介绍， 该项目在现有路网资源

条件下，通过突破融合信息感知、并发

处理决策、 协同智能控制和实时信息

服务等技术瓶颈， 实现城市交通智能

路网的可测、可管、可控、可用，最终达

到路网整体控制效益的协调优化。

在互联网语音通信中如何解决

回音问题是行业内普遍面临的难题，

而华平股份拥有自主知识产权的网

络音频处理技术可以有效地实现互

联网通讯中的回音消除、语音自动增

益和降噪。

华平股份自主开发的

AEC

回音

消除技术采用线性回音消除算法，达

到

500ms

的回音拖尾抑制能力，使语

音收敛时间小于

30ms

；

AGC

语音自

动增益技术能够实现在声源

5

米范围

内不会因距离而减弱音量；

ANS

语音

自动降噪技术可以有效消除

18db

的

静态噪声和

20db

的动态噪声，保证语

音质量和音量， 从而达到优质的互联

网音频通讯效果。

华平股份还实现了突破性的网络

控制传输技术，采用智能包络修复、自

适应传输和增强丢包恢复技术， 可以

最高承受

33%

的丢包，实现基于

IP

网

络的高抗误码能力。

另外， 华平股份的超大规模组

网也是其突出技术优势的体现，视

音频通信随着终端量的增加， 对于

系统的处理要求是成倍增加的，华

平股份的视频会议和监控可以轻松

构建

5000

点以上的系统，目前是行

业内唯一有大量

5000

点并发案例

的公司。

相比基础的视频编解码、 音频处

理、传输控制等技术，华平股份的多网

络、 多终端融合技术更是其业务实现

突破和爆发式增长的关键。 华平股份

创造性地实现了视频会议、视频监控、

即时通信、

VOIP

等业务的融合， 在同

一个系统内承载所有业务， 包括互联

网、无线网和卫星网络，连接电脑、移

动终端（手机

/

平板）和军用通讯终端，

成功融合即时通信、视频监控、视频会

议和

VOIP

业务， 这也是多媒体通讯

的发展趋势。

奚峰伟说， 公司凭借着多媒体融

合通信技术，成功实现应急指挥、视频

监控等业务领域的拓展。

涉足智慧城市

2014

年是华平股份的改革创新

年，公司制定了新的中长期发展战略，

即在巩固并发展视频会议、应急指挥、

图像综合集成等业务的基础上， 将业

务领域从视频会议向智慧城市、 在线

教育、 远程医疗和智慧家庭等业务领

域拓展， 力求在新领域获得跨越式发

展机会。

在当日的调研活动中，投资者非

常关心公司在这些新兴领域的业务

前景。

奚峰伟表示， 由于多媒体通信业

务的应用范围非常广泛， 公司要拓展

的业务领域， 均可利用公司原有的技

术积累， 在此基础上进行产品设计与

组合，而非进入全新的陌生行业，因此

具有一定的可行性， 部分产品基本成

形，并已获得订单。

以智慧城市为例， 由于华平股份

在视频处理和传输领域有较长时间的

技术积累， 公司按照安防监控的需求

开发的平安城市安防软件平台在国内

有一定优势， 软件平台可以支持多监

控点接入， 实战的智能视频分析技术

也在逐渐投入使用， 包括视频压缩技

术、智能检测功能、视频质量诊断和增

强、车牌

/

人像识别等。

虽然是安防行业的后进入者，但

华平股份已经成功中标多个平安城市

的项目， 包括

2012

年

11

月中标贵州

省铜仁市 “城市报警与监控系统建设

（系统集成商）”项目，金额

1.4

亿元；

2013

年

1

月中标贵州省兴仁县“城市

报警与监控系统服务项目”， 金额

6500

万元；

2013

年

2

月中标贵州省晴

隆县和普安县公安局的城市报警与监

控系统项目，金额分别为

6358

万元和

5798

万元。

今年

3

月

25

日， 华平股份发布

公告称，公司于近日获得中国安全防

范产品行业协会颁发的《安防工程企

业资质证书》，资质等级

1

级。 该项资

质证书增强了华平股份在平安城市、

智慧城市等安防工程领域的竞争实

力，为公司拓展市场奠定了更为坚实

的基础。

智能家居也是华平股份即将开

展的一项重要业务。 公司希望通过

建设智能家居的服务平台， 向小区

居民提供客厅高清晰视频通讯、智

能家居远程控制，以及医疗服务、教

育服务等信息推送和互动服务等多

种产品。

奚峰伟说， 目前公司想抢占客厅

电视屏， 在客厅电视屏上放置公司的

一个小终端， 终端上摄像机的清晰度

要求高，主要用于家庭高清视频通讯，

针对家庭需求设置的产品。据悉，该终

端主版性能强， 可加载其他多方面功

能，如煤气报警、智能照明控制、智能

窗帘控制等，成本

1000

元左右，家庭

用户完全可接受。

针对此业务， 华平股份在北京成

立的子公司， 创业团队占

20%

股份。

该团队成员大多是原先在海尔集团从

事这方面业务， 因而有较为成熟的理

念和丰富的经验， 相关产品有望于今

年推出。

拓展在线业务

针对在线教育， 华平股份也已熟

练掌握相关技术， 现在最重要的问题

是市场推广。据了解，为解决教育资源

不平等问题， 部分省份拟通过远程教

育，提升教育不发达地区的师资力量。

按奚峰伟的预计， 该行业规模在百亿

左右。

公开资料显示， 去年教育部针对

信息化的投资主要有安徽和贵州两地

试点。其中，安徽市场由教育部与华平

股份合作推广， 且取得了较好的市场

评价， 今后华平股份将会积极争取这

一市场。

奚峰伟表示， 安徽省在

5

年内有

77

亿元的教育投资预算，预计与华平

股份在线教育业务相关的市场份额在

3

亿元至

5

亿元之间。 而贵州的教育

投资预算有

66

亿元，与华平股份在线

教育业务相关的市场在

3

亿元左右。

据悉，今年

3

月或

4

月，教育部有望召

开在线课堂推广会， 加大在线教育的

投入。

此外， 在线钢琴也是华平股份在

线教育的另一项重要业务， 主要面向全

国每年

3000

万的琴童考级人群。华平通

过搭建网络教育平台并销售相应设备，

为老师、学生、评价人员等提供产品及在

线服务。华平股份认为，有望在今年

8

月

份推出在线钢琴教育。

在远程医疗领域， 华平股份此前曾

销售基于视频会议系统的数字化手术示

教系统， 并与同济医疗保持了长期良好

的合作关系。 目前医疗机构对远程医疗

会诊、远程医学教育需求愈加迫切，华平

股份现在打算将自主视频产品与医疗设

备深度融合并打包销售。

华平股份透露， 这块业务未来将

是家庭远程会诊、医疗信息共享等，近

期主要是数字化手术室。 去年华平股

份在远程医疗领域主要销售核心设

备，现在主要销售手术室成套设备，单

价将更高。

据了解，现在全国存量手术室

1500

间， 手术室用的整套医疗视频设备每套

100

万元左右， 该领域的毛利润大于公

司其他业务。

变革管理机制

随着业务规模的扩大， 华平股份

在管理架构、 运营模式及激励机制方

面进行变革， 以更好地应对业务发展

及转型。

2013

年底，华平股份开始推行股权

激励， 计划授予

305.06

万股股票期权，

涉及

138

名员工， 激励计划授予的股票

期权的行权价格为

21.95

元。 奚峰伟说，

目前证监会无异议函已通过该激励计

划， 近期将召开股东大会将对相关议案

进行审议。

值得关注的是， 华平股份拟将智慧

城市、数字医疗、智能家居业务等以子公

司的模式运营， 每个子公司均拥有独立

的人事、业务和财务权利，子公司以母公

司控股的方式组建， 公司内部和外部招

募的创业团队持有部分子公司股权。 母

公司以孵化的方式支持子公司发展，并

在未来

3~5

年内以资本市场的行情定价

为参考，收购创业团队的股份。

远程医疗业务

下半年将上市销售

证券时报记者 杨丽花

在 “第三期境外投资者走进上市

公司”活动中，华平股份（

300074

）总裁

刘晓露、 副总裁兼董秘奚峰伟以及医

疗事业部负责人袁本祥等就公司热点

问题接受了投资者提问。

投资者：

在线教育特别是在线钢

琴

，

公司的营销准备得怎么样

？

怎么导

入客户

？

刘晓露： 公司不会选择大规模烧

钱的方式去营销。 公司坚持 “七成产

品，三成营销”的原则，首先是要把产

品做好。 其次，钢琴教育方面，受众其

实非常集中，公司主要在学校、教育机

构特别是琴行实施覆盖。

投资者：

公司的远程医疗项目有

什么吸引力

？

医院方面有什么阻力

？

袁本祥：一方面，我们希望把不

需要去医院化验、手术的病人，争取

选择网上问诊的方式。 另一方面，我

们要通过医生在线诊疗， 建立档案，

这样可以建立起医生的名气。 通过网

上看病，病人可以选择医生，减少出

门和在医院排队的麻烦等，也可以为

医生打分。

现在我们的技术已经非常成熟，

甚至医生可以通过麦克风等设备实现

为病人听心音。 由于现在允许医生多

点执业，并且是利用医生的业余时间，

医院方面暂时没有阻力。

投资者：

请问今年将推出数字化

手术室的价格

、

成本以及营销手段

？

袁本祥： 数字化手术室整套设备

在国际市场价格低端

150

万元左右，

高端的

250

万元。 我们摒弃以前低价

的做法， 高端的设备价格在

120

万元

左右， 原始医疗数据可以转发到医院

的任何地方，且不需要压缩；低端的设

备只减少一些数据源， 留一部分数据

转发，价格在

80

万左右。 我们不是做

项目，主张是做一个产品化的东西，只

需要少许改动， 就可以实现医院的个

性化需求。

数字化手术室成本其实不高，但

是研发的成本很高。 如果毛利在

50%

以下的项目，我们是不会做的。营销方

面，不会采取直营手段，会依靠代理商

进行销售。

投资者：

每一家公司都希望成为

一个平台类公司

，

公司怎么打算

？

奚峰伟：实际上，我们并购过一家

公司，以后也会逐步开始。

投资者：

公司以前是做传统视频

设备的

，

现在转型到智慧城市

、

远

程医疗

、

在线教育等领域

，

跨度非

常大

，

也非常前卫

。

公司为什么选

择这个时点转型

,

转型需要多久可以

完成

？

奚峰伟： 现在公司的新业务智

慧城市在去年非常热， 如今在线教

育也非常热门， 以后远程医疗也会

很热。 其实，这些业务华平股份之前

都在做， 特别是核心技术方面有一

些技术积累。 属于“一不小心，赶了

时髦”。

刘晓露：现在开始转型主要还是

因为技术成熟，时机成熟。 我一直从

事数字音乐方面的工作，一直有使音

乐教学变得简单的想法，只是以前的

技术没有办法实现。 现在综合技术成

熟了，特别是传输技术达到了教育的

需求。

而远程医疗也是在去年经过技术

分析和市场分析做出的选择。 我们一

直在关注这个行业， 去年发现有市场

空间以后，就开始进行技术积累。现在

产品研发大概完成了

60%

， 预计今年

下半年可以上市销售。

智慧家居方面， 主要是我们需要

这样的生活方式， 智慧家居让我们的

生活越来越简单方便。 特别也是技术

的成熟， 现在智慧家居的一台终端的

价格已经由几万元降低至千元级别，

而且还可以实现录像存储、煤气检测、

空气质量检测等功能。

自建钢琴教育网站

年内公测

证券时报记者 徐然

在走进华平股份（

300074

）的活动

现场，一台“钢琴学习机”引起了不少

投资者的围观。

据华平股份的现场工作人员介

绍， 这款钢琴学习机非常适合用于钢

琴考级。 该设备存储了

2

万余首钢琴

曲谱， 包括全国各地的考级教材和练

习曲目； 而设备上下错行的自动翻页

功能则避免了练习时因为曲谱翻页而

出现的间断问题。 设备的智能系统还

会为每一次演奏进行综合、 客观地评

分， 让使用者更加了解自己的练习进

度。公司总裁刘晓露称，如果能在练习

中获得较稳定的高分， 通过考级一般

没有问题。

在淘宝的天猫商城里， 记者找到

了一家销售这款钢琴学习机的音乐用

品专营店，该产品标价为

3380

元。 店

铺销售数据显示， 这款产品的销售数

量为

730

件，而产品评分高达

4.9

分。

从购买者的评价来看， 这款学习机使

用效果较好。同时，购买者们提出了很

多改进意见， 这些意见主要集中于软

件的细节设计方面。

华平股份认为， 钢琴学习机的

核心竞争力在于专业性， 钢琴教育

有着较高的技术门槛， 需要长时间

的专业积累。 作为在线教育的一个

细分领域，钢琴教育的专业性很强，

而公司在建立曲库、 与相关机构沟

通等方面都已经有了比较多的积

累，形成了专业的团队，产品也已经

基本成熟。

刘晓露表示，中国目前有

3000

万

琴童，每人每年学费起码在

5000

元以

上，据此计算，钢琴教育的市场规模高

达

1500

亿元，前景非常广阔。

值得一提的是， 为了提高产品的

在线互动能力， 华平股份正在策划自

建钢琴教育网站。 有投资者问及是否

考虑接入其他在线教育平台， 公司表

示，因产品的功能非常多，所以网站的

后台比较复杂， 不适合接入其他教育

平台。

据了解， 华平股份计划在今年年

底之前，开始进行网上在线评测，并将

正式对外发布。

在销售渠道方面， 华平股份计划

与琴行、考级机构等专业场所合作，来

进行产品的推广。刘晓露告诉投资者，

因为钢琴学习机的消费群体有很强的

特定性， 而琴行和考级机构对钢琴学

习者的覆盖率非常高， 所以选择这样

的销售渠道。

据了解， 华平股份的钢琴教育相

关技术来源于杭州灵机科技。 华平股

份
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月

18

日公告显示，公司出资

200

万元，收购灵机科技

30%

的股权、购买

灵机在音乐领域的相关知识产权。 目

前，灵机产品已经通过代理商渠道、淘

宝网、网上销售及门店等销售近

5000

余套。
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