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国有大行揽储新招迭出

活期“变”定期，办存款担保获赠手机

证券时报记者 蔡恺

面对利率市场化、 互联网金融等

挑战，即便网点多、客户多的国有大行

也要向存款压力低头。

证券时报记者获悉， 建行和工行

在国有大行中率先升级揽储手段，其

中包括定存提前支取不按活期而按定

存利率计算， 以及向办理定期存款担

保的客户送智能手机等。

定存提前取仍按定存算

据了解， 建设银行近期上线了一

款

1

年期特色存款业务， 除了存款利

率按照央行定期存款整存整取

1

年期

的基准利率上浮

10%

（即

3.3%

）之外，

还能提前支取， 且提前支取也可以按

照实际存入天数对应的定期存款产品

计算利息。

证券时报记者调查发现，建设银

行珠海市分行已经试点开办了该项

特色存款业务，门槛为

1

万元。 如果

储户购买了这款存款产品， 存期不

够一年而提前支取 （例如实际存期

为

100

天），全部提前支取时，按整

存整取待遇获得

3

个月建行挂牌利

率结息。

银率网分析师表示， 以往一般定

期存款提前支取部分是按照活期存款

计算利息， 建行推出的这款特色存款

则很好地避免储户由于急用钱造成利

息损失的风险。记者发现，建行活期存

款利率上浮

10%

也只有

0.385%

，而定

期存款

3

个月利息为

2.85%

， 相当于

享受了

7.4

倍的活期收益。

实际上， 这类针对储户提前支取

定存需求的产品并非国有银行独有。

广发银行近期推出的“定活智能通”产

品实行智能分段计息， 用户可灵活提

现资金，也可享受定期存款收益。如果

提前支取部分的存期达到

3

个月、

6

个月、

1

年等档位，按照期限最长的一

档计算定期存款利息。

与上述银行用内部资源揽储相

比， 工商银行则充分显示了利用外部

资源揽储的智慧。

证券时报记者从工商银行官网

上看到，该行陕西分行和联通陕西分

公司从

3

月起在陕西联合推出银行

存款担保业务，用户持工行借记卡到

当地工行网点或联通营业厅一次性

办理定期存款担保业务，可免费获得

智能手机，手机按合约套餐价使用满

24

个月后，存款解冻，并享受定期存

款利息。

银率网分析师认为， 工行这种揽

储方式比较新颖， 由工行与联通合作

担保，不存在存款送礼品的问题，储户

也能得到切实的优惠。

证券时报记者从工行合作方联

通公司的网站看到，所送手机对应的

存款金额并不高———最高机型对应

存款门槛仅

5000

元左右， 存款到期

后，储户将能获得手机所有权加上定

存利息。

揽储任务更艰巨

业内人士表示， 国有银行挖空心

思揽储， 一方面是感受到了股份制银

行、城商行等对手的压力，另一方面是

由于去年以来余额宝、 理财通等互联

网金融理财产品吸走了不少存款。 一

个典型案例是，一周前，某一线城市国

有大行支行网点行长对证券时报记者

称， 该网点今年春节前流失

2

亿多存

款，到目前几乎都没有回流，随着一季

度考核时点临近，他感到“压力山大”。

银率网分析师认为， 在央行完全

放开存款利率前， 银行最多只能按照

基准利率上浮

10%

，空间很有限，因此

银行想要留住客户存款， 就要拿出真

正能吸引客户的资源，工行是用手机，

建行则是用更加划算的存款利息。 随

着今年存款竞争日趋激烈， 各分行的

揽储任务更加艰巨， 揽储手段还会有

新的形式。

前私募冠军罗伟广：

一级市场得意 二级市场失意

证券时报记者 杨卓卿

2009

年度私募业绩冠军罗伟广

正逐渐将精力向一级市场倾斜。

如今， 他投资的私募股权投资

（

PE

）项目超过

20

个，已退出的个别

案例也带来不俗的回报率。 但他在一

级市场的得意， 却无法掩盖他在二级

市场的失意。

这位私募基金经理在连年不景气

的股市中， 不仅承受着旗下投资公司

资金规模骤减的压力， 还遭遇团队核

心成员接连离去的尴尬。

据证券时报记者了解， 广东新价

值投资有限公司管理资产规模已由高

峰时期的

50

亿元左右回落至目前的

10

亿元左右，与罗伟广另外创办的私

募股权投资基金（

PE

）公司资金规模

相当。

转战PE初尝胜果

“其实我对一级市场投入的精力

并不多， 但成果却要比二级市场好不

少。”广东新价值投资公司投委会主席

罗伟广对证券时报记者说。

2010

年

11

月， 他创立的

PE

公司

纳兰德投资公司成立。加上此前罗伟广

以个人名义投资的数个项目， 纳兰德

团队投资的

PE

项目数已超过

20

个。

据他介绍，上述项目中，已通过并

购退出的项目有星辉车模和新时达，

两者均带来数倍收益。 而最让他骄傲

的案例是投资天拓科技。

纳兰德于

2011

年投资天拓科技，

当时天拓科技还处于经营困难阶段。

2010

年

~2011

年这个公司开始自主

研发网页游戏，

2012

年进入腾讯开放

平台并推出了《倚天》，此后单月最高

流水超过

4000

万元。

“我们投资天拓科技时，整个公司

估值才

1

亿多， 现在公司一年的净利

润都接近这个水平了。 ”罗伟广说。

公开数据显示，

2013

年前三季度

天拓科技实现收入逾

1.35

亿元，净利

润约

0.5

亿元。

罗伟广对证券时报记者说：“目前纳

兰德投资人员不足

10

人， 资金规模在

10

亿元左右， 主要来自于股东和熟人

圈。它将投研工作外包给广东新价值。 ”

罗伟广表示， 由于他在一级市场

及二级市场的操作理念相差无几，一

级市场并没有牵扯他过多精力，他的

主要精力仍在研究二级市场，只是二

级市场长期低迷让他只能静待翻身

机会。

“我对目前二级市场的判断比较

中性，仓位维持在七成左右。 ”罗伟广

说，随着管控资金规模扩大，他逐渐由

趋势投资者转变为价值投资者。

资金规模缩水约40亿

如今的罗伟广依是私募圈人士熟

知的人物。 他声名远播的很大原因在

于

2009

年曾以年度收益

192.57%

摘

得私募冠军头衔。

在

2009

年

~2011

年初那段好光

景， 手法激进的罗伟广让广东新价

值管理的资金规模从

5

亿元跃至

50

亿元。然而，在最近几年弱市中，

管理的资金规模已缩水至

10

亿元

左右。

“我也算私募圈的一个典型案例

吧。 尤其在

2012

年遭遇一场大失败，

所以客户赎回的情况比较突出。”罗伟

广说。

确实， 最近几年新价值旗下产品

总体收益并不如人意。 广东新价值官

网数据显示， 目前该公司仍运行的产

品有

20

只， 截至

2014

年

3

月

21

日

（产品净值最近更新日）， 净值在

1

元

以上的产品仅有新价值

3

期及新价值

15

期两只， 净值分别为

1.0926

元及

1.2681

元； 其他不少产品净值甚至在

0.7

元以下，最低者为新价值

19

期，单

位净值仅有

0.4986

元。

在产品净值缩水、 客户赎回潮袭

来的同时， 新价值投研团队核心成员

相继离开。

2012

年以前， 罗伟广、邱

伟、黄云轩、陈延泰、李涛这

5

人搭档，

如今仅剩罗伟广一人坚守公司。“由于

个人原因，他们都已离开公司，或自立

门户另行创办公司， 或转作其他投

资。 ”罗伟广解释说。

如今，上述

20

只产品悉数挂于罗

伟广名下管理， 其中

7

只由他与其他

基金经理共同管理。 但更替之后的基

金经理资历明显不如前者， 据该公司

官网资料， 其中一位基金经理证券从

业仅有

4

年。

“这几年，尽管二级市场的投资不如

意，但我们一直在做事，已在

PE

行业

站稳脚跟，也在等待二级市场下一波机

会。”罗伟广说，大起大落对他来说并不

可怕，至少他还在这个市场生存。

数据来源：新价值投资公司网站 杨卓卿/制表 张常春/制图

2014中国区优秀投行评选

进入专家评委投票阶段

证券时报记者 张欣然

由证券时报主办的行业权威评选

活动———“

2014

中国区优秀投行评

选”日前已正式进入第二阶段，即评委

投票阶段。据组委会介绍，本次投票截

止时间为

4

月

4

日。 当组委会投票统

计完成后， 中国区优秀投行榜单也就

浮出水面。

3

月

27

日中国区优秀投行评选

活动参评报名结束， 该活动一如既往

获得境内各家投资银行的积极响应。

组委会统计数据显示，到报名截止日，

参加此次评选的券商有

38

家，占境内

有投行业务资格金融机构的大部分，

几乎囊括了

2013

年有投行业务收入

的全部券商。在参评银行类奖项方面，

包含四大行在内的

14

家大型银行均

已报名。

和此前几届评选一样， 此次评选

在年前调研的基础上形成具体方案，

3

月份正式启动， 于

4

月份揭晓获奖名

单并颁奖。具体分为三个阶段：第一阶

段， 由公司自荐和专家提名方式产生

候选名单；第二阶段，由专业评审团队

对候选名单进行打分；第三阶段，依据

投票统计结果公布获奖名单， 并举行

“投行创造价值高峰论坛暨

2014

中国

区优秀投行评选”颁奖典礼。

2013

年，对境内投行而言，的确

不是一个很好的年份，首发（

IPO

）暂停

让部分投行颗粒无收，裁员、降薪此起

彼伏。 不过，东边不亮，西边亮。

2013

年，并购重组活动风起云涌，投行并购

业务成为

IPO

暂停下投行收入顶梁

柱；随着股转系统全国扩容，中国多层

次资本市场建设又迈进一步；私募债、

金融次级债等债券业务也考验着投行

承销能力。 此外， 商业银行的债券承

销、银团融资、票据融资等投行业务也

取得了长足发展。

基于对市场这些细微变化的观察

和研究， 作为主办方的证券时报在制

订此次评选方案调研时， 弱化了以融

资额、项目数等评选指标，引进了投行

收入构成等指标， 力争客观还原中国

区各家投资银行的真实能力， 发掘出

年度优秀投行。

国海证券定增募资50亿 输血创新业务

证券时报记者 刘雁

国海证券今日公布定增预案，该

公司拟以每股不低于

9.09

元的价格，

非公开发行不超过

55005.5

万股，募

资总额不超过

50

亿元，拟全部用于增

加公司资本金，补充公司营运资金。国

海证券股票将于

4

月

3

日复牌。

根据预案， 本次募集资金将用

于扩大公司业务规模特别是创新业

务规模， 提升市场竞争力和抗风险

能力。

国海证券表示， 截至

2013

年底，

公司净资本

58.82

亿元， 与行业第一

梯队证券公司数百亿净资本规模尚存

在相当大的差距。 在以净资本为核心

的行业监管体系下， 证券公司不断丰

富创新业务产品和服务， 需要雄厚的

资本金支持， 净资本水平制约了公司

各项创新业务拓展。

国海证券表示，本次发行后，公司

总资产、净资产和净资本将相应增加，

资产负债率将下降， 公司的财务结构

更加稳健，盈利能力将进一步加强。此

外， 本次募集资金可以一定程度改变

公司净资本实力不强的局面。

据了解， 去年国海证券推动业务

创新与转型，实现多个领域突破。一是

推进融资融券、 约定购回式证券交易

等创新业务，实现业务收入快速增长。

二是推动创新资质申报和业务布局，

成功取得新三板主办券商资格； 相继

获取代销金融产品、 代理证券质押登

记、 私募基金综合托管等创新业务资

质。 三是作为第一大股东牵头组建广

西区域性股权交易市场。

工行中行民生银行

累计债转股92亿元

工行、中行和民生银行今日同时

发布债转股公告， 截至今年

3

月底，

这

3

家银行累计转股股数依次为

23.71

亿股、

2.17

亿股和

69.7

万股，涉

及金额达

92

亿元。

其中，工行转股数量最多。 截至

2014

年

3

月底， 累计有

85.8

亿元工

行转债转为该行

A

股股票，累计转股

数为

23.71

亿股。其中，今年前

3

月共

有

365

万元工行转债转为股票，转股

数为

103.4

万股。 工行转债目前转股

价为

3.53

元

/

股。

据民生银行披露， 截至今年

3

月

底，“民生转债” 累计已有

691.5

万元

转为股票，累计转股数为

69.7

万股。

民生银行该次发行的民生转债自

2013

年

9

月

16

日进入转股期， 目前

转股价格为

9.92

元

/

股。 此前，民生银

行债转股的价格调整备受关注。 今年

2

月

27

日，民生银行公告称，

200

亿可

转债下修转股价的议案在临时股东大

会上被否。 （刘雁）

13家阳光私募机构规模超30亿

证券时报记者 杨卓卿

格上理财日前发布的一份研究报

告，将目前公开产品管理规模超过

30

亿元的

13

家私募机构悉数列出，其中

青骓投资及重阳投资的公开产品资产

规模已超过百亿元。

瑞富阳光私募基金研究副总监韦

杨林表示，稳健、优异的投资业绩是私

募机构做大做强的利器， 尽管部分私

募基金经理短期业绩优异， 但由于经

不住市场的考验，规模难以持续增长。

比如，

2009

年年度私募业绩冠军罗伟

广及

2010

年年度私募冠军常士杉等

在当下的私募圈已不再突出。

靠业绩说话

格上理财数据显示，上述

13

家私

募机构包括青骓投资、重阳投资、民森

投资、证大投资、泽熙投资、朱雀投资、

淡水泉投资、星石投资、展博投资、盈

峰资本、金锝资产、鸿道投资和从容投

资。 值得一提的是，这

13

家机构管理

的资产规模总和占私募行业约

24%

。

在市场上，资产管理机构的实力、

规模只是一方面， 主要还是靠业绩说

话。 这些大型私募机构共同特点是在

过去几年都保持了稳健、 优异的投资

业绩，较少或不曾经历暴涨暴跌，其中

最为典型的代表是重阳、 泽熙、 淡水

泉、展博、民森

5

家私募机构。

数据显示，重阳

1

期成立于

2008

年

9

月， 成立以来累计获取收益率

212.14%

， 在同期成立的

119

只阳光

私募基金中排名第一。 泽熙

1

期以

372.91%

的收益率在同期成立的

328

只阳光私募基金中排名第一。淡水泉、

展博投资旗下代表产品均在同期成立

的私募基金中排名第一。

名气与股东的作用

据了解， 不少公募大佬投奔私募

界后日子过得不错。这方面，淡水泉的

赵军、 星石投资的江晖以及鸿道投资

的孙建冬是典型代表。

格上理财研究中心分析师刘豫认

为， 明星基金经理在新发产品时有着

先天优势，银行、券商、信托等渠道往

往争相与之合作。

至于重阳的裘国根和泽熙的徐

翔， 这两位虽然并不像上述几位公募

大佬广为人知，但在进入私募界之前，

早已在二级市场上有所作为， 他们的

私募之路相对来说很顺畅。

此外， 股东实力亦是相关私募机

构壮大的一大要因。 以盈峰资本为

例，该公司属于盈峰集团（美的集团

关联企业）旗下的资产管理公司。 目

前该公司管理规模超过

40

亿元，其

中二级市场管理资金规模约

30

亿元。

据悉， 这

40

多亿元的资金构成中，仅

不到

10

亿元来源于对外募集，其余资

金来源于控股股东或控股股东的关联

资金。


