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热闹的“克价俱乐部”

孔伟

逛了十多年的古玩城，之前几乎没

见过古玩玉器或其他杂项需要用到秤，

并且精确到论克出售的。即使网上曾经

有过羊脂玉 “克万”、“克十万” 的说法

（即每克成交价一万、十万元），但类似

的极品料子全国成交也为数不多，在咱

们这个新兴城市的古玩城根本见不着

严格意义上的羊脂玉，也就没有用秤称

重、按克结算的可能性和必要性了。 但

最近古玩城一些摊子上还真摆出了精

确到

0.01

克的高精度珠宝秤，让人不禁

愕然：究竟是什么值钱的东东，非得用

精度接近天平的珠宝秤称重计价？

一圈转下来，终于有所发现：按重

量成交的， 不是被尊为玉中极品的翡

翠、和田玉，也不是有“木中黄金”美誉

的海南黄花梨，却有不少是藏界的“后

起之秀”———战国红、 南红玛瑙之类，

当然老牌收藏品碧玺、绿松石，以及沉

香、琥珀等也忝列其中。

最没搞明白为什么论克卖的就是

战国红和南红玛瑙。据说战国红拥有自

己的专属名字也才三年多，并且还有一

段将错就错的传奇：一位前辈写了一篇

文章，谈到“战国红缟玛瑙珠子”，意指

从战国墓中出土的红缟玛瑙材质的珠

子， 其中的红缟玛瑙是玛瑙中的一种。

谁知看文章的人断章取义，将战国红三

个字连在一起念，大家也觉得挺顺口挺

有意思，渐渐地就这么叫开了。

在一家卖战国红的摊子前跟老板

聊了一会， 他自己也说不清究竟是从

啥时候起，战国红就论克卖了。 “我以

前买过一些原石，也都是论块、论成色

交易， 拿回来加工成件， 也同样论件

卖。后来见人家用秤称着卖，也有样学

样，反正能比论件卖多卖些钱，何乐不

为呢？”老板呵呵一笑，拿起一个勒子：

“以前论件卖的话，这个勒子也就值百

十块钱；现在

20

元一克，这颗怎么也

有

20

克左右，就算买家砍砍价，算

15

元一克，至少

300

元到手了。 ”他将勒

子放在珠宝秤上一称， 果然预测得比

较准，读数显示是

21.03

克。

南红玛瑙、 绿松石成品的克价大

约也在

15-20

元左右，并且品质还都

比较一般。一位玉友为配多宝串，在网

上买了一颗绿松石中品级最高的瓷松

桶珠， 成交价就达到

200

元

/

克，

6

克

左右的珠子竟然花了

1200

多元，玉友

还直呼划算。

如果说南红、 战国红等论克的商

品还比较“实”的话，同样论克卖的沉

香就显得比较“虚”了。 不少摊子上摆

放着形形色色的沉香，克价从几元、几

十元至几千上万元不等，价差巨大。

沉香的经济价值、 药用价值都很

高，国人爱香、用香已有数千年历史。

近年来随着一轮又一轮爆炒， 不仅沉

香本身， 就连沉香木也成了人们疯抢

的对象。沉香木因沉香而贵，甚至因为

能够结香而招来“杀身之祸”，资源逐

渐枯竭之后又反过来推升了沉香价格

的进一步高涨。

其实，沉香价差巨大的原因，除了

沉香的品质、产地等存在差异外，恐怕

就是商家故意将沉香与沉香木混为一

谈了。 沉香树在未结成油脂之前，只是

一般的瑞香科乔木，而结油之后的油脂

部分才被称为沉香，没有结油的木质纤

维部分则称为沉香木。 简单打个比方，

如果将沉香比作松香，那么沉香木就相

当于松木。 将沉香与沉香木、松香与松

木混为一谈，岂非滑天下之大稽？

不仅如此， 在以克计价的商品受

宠之后， 假冒伪劣产品也一下子冒了

出来，稍不留神就可能上当受骗。 在古

玩城，我就见到过用红碧石（也叫红碧

玉，一种红色石英岩）加工而成的圆珠，如

果懂行的人问“红碧石（玉）珠子什么价”，

卖家会开出一个比较低的价格；倘若买家

问“这个战国红（或者南红）珠子怎么卖”，

老板的开价就会一下子高出十倍甚至几

十倍。“不能不这样。人家都问南红或者战

国红了，你还开红碧石的价，肯定会因为

开价过低把客人吓走的。 ”老板说。

至于碧玺， 档次较高者早就论克出

售了， 极品料子甚至跟钻石一样论克拉

卖（

1

克拉

=1/5

克）。 不知道未来还有哪

些藏品、饰品会加盟到“克价俱乐部”，又

会有哪些现在以克论价的东东届时会进

一步精确到以克拉论价？

东欧转轨对国企改革的启发

旧菜刀

《从“东欧” 到“新欧洲” 20 年转轨再回首》，相当于是《十年沧桑 东

欧诸国的经济社会转轨与思想变迁》一书的续集。 相比于《十年沧桑》，这本

《20 年转轨再回首》阅读体验非常轻松，有点杂文集子的意思，穿插着游记式

体验与作者的思考，20 万字的书，能吸引人一口气读完。 掩卷而思，回味《十

年沧桑》，不免令人唏嘘。

作为曾经的社会主义伙伴的苏东国家艰难前行，逐渐从“东欧” 走向“新

欧洲” 。 同样的时间段，中国也在转型期上下求索。“新欧洲”的转型经验，对

中国而言有没有借鉴意义呢？ 我想，这正是秦晖、金雁两位老师通过这两本书

试图告诉我们的信息。

简单梳理一下这两本书告诉我们的内容。《十年沧桑》详细解剖了波兰、

捷克、匈牙利和俄罗斯在转轨期所采用的产权改革方案，并站在转型 10 年后

的观察高度，去详述各种方案产生的种种利弊。《20 年转轨再回首》则是在时

间又过去十余年后，作者通过其亲身体会，近尺度将这几个过去的苏东国家

在逐步融入欧洲后的现状白描给我们看，并回顾了当年这些国家所采用的产

权改革方案在 20 多年时间发酵后所产生的后果。

通过这两本书，我们可以看到与国内常见报道基调完全不同的东欧。 转

型初期，国内的不少学者、媒体，积极报道这些国家转型期的各种社会问题，

反思甚至抨击他们或分或卖的产权改革方式。 而在东欧转型 20 多年后的今

天，逐步演变成新欧洲的东欧基本从我们媒体的视野中消失了，只是在欧债

危机初期，一些学者曾发出“中东欧危机可以拖垮欧元区” 的担忧，不过似乎

未能应验。 很少有媒体会提到，即便经历了欧债危机的冲击，现在的捷克、斯

洛文尼亚、克罗地亚、匈牙利、波兰，甚至是俄罗斯，都已是人均收入在 1 万美

元以上的中等发达（或者说发达）国家。 其中，除了俄罗斯、白俄罗斯、乌克

兰、摩尔多瓦、塞尔维亚、波黑、黑山、阿尔巴尼亚等几个国家外，其余原社会

主义阵营的东欧国家，全部通过欧盟“入学考试”而加入了欧盟。 这些在剧变

前政治、经济制度上影从苏联的“卫星国” ，虽然没有创造出炫目如亚洲虎般

的经济增长率，但都顺利转型，建立起了在政治上普通人可以通过选票来表

达意见，经济上尊重私人产权，维持相对平等的竞争规则的现代社会结构。 他

们是如何做到的呢？

从书中我们可以了解到， 不论是捷克式的全民资产公平分配给全民，还

是匈牙利由民选政府在反对派监督下搞的公开、公平竞价拍卖，抑或波兰从

EBO（雇员买断）到 EMBO（员工持股，一般管理层持股比普通员工要多）、

MBO（管理者收购），都具有这样的共同特点：分，则起点平等；卖则交易透

明；委托则代理清楚。 产权的重新分配，经过了公民的充分讨论，使得这些产

权分配方式具有了社会共识。 正如曾任捷克总理的克劳斯所说的，以起点平

等产生出最初的所有者，然后以竞争中的规则平等产生出最终的所有者。 他

们都是将原本就应该属于全民所有的国有资产“公平分家” ，然后在具有三

公原则的自由交易下，让资产归属于适合持有它的人。 而如果对比来看，在这

些国家中起点平等做的最好，也就是产权改革初始分配最平均的捷克，不但

在整体经济发展上最健康，而且在社会福利的建设、政治环境的稳定上，都是

这些国家中暂时表现最好的。

而在产权改革上出现问题最多，也最为我们国内学者、媒体所津津乐道

的俄罗斯，从《十年沧桑》所介绍的情况可以看出，实际正是在起点平等、交

易透明方面做得不好。 首先，叶利钦时代俄罗斯如能源等主要的优质国有资

产根本没实现全民分配。 其次，在 1994 年“改分为卖” 后，大量的内部人交

易出现。 而后来闻名于世的寡头，正是在这些内部人交易中通过贱价攫取国

有资产建立起了寡头帝国。 但即便是在产权改革的平等、透明方面远不如捷

克、波兰、匈牙利的俄罗斯，也毕竟是经历了民主化改革，政府在处理资产的

代理权上，获得了民众选票的认可。而其不论在最初的分，还是随后的卖中，

也都经过了民众的讨论、议价，所以，尽管民众对寡头格局怨声载道，尽管经

历了多次经济、金融危机的考验，但并未引发剧烈的社会动荡，更未出现全

面“向后转” 。

而在起点平等、交易透明方面做得较好的捷克、波兰、匈牙利，不论是分

还是卖，经过了 20 多年的时间考验，都未形成寡头。 这充分说明，产权改革的

成败，不取决于分配的形式，关键是能否做到起点平等、交易透明、规则平等。

这些国家的经验或者教训， 对当前正在积极推动国企改革的中国来说，

具有相当的价值。 首先，在国企改革中，如果不明确产权，很难避免国有资产

的流失。 其次，在社会分歧加剧的今天，通过对全民共有资产产权的平等分

配，可以有效凝聚共识，减缓社会矛盾。 再者，如书中提到的，产权平等分配，

做到的是将资产交给应该得到它的人，那么，下一步就是使产权向最会利用

它的人转移。 而要做到这一步，我们现在具有的平台，要比当年东欧国家完善

太多。 我们有着经历了 20 多年考验的证券市场，可以通过证券市场的有效定

价，来为这些资产寻找归属。

从东欧到新欧洲，东欧诸国走过的这 20 年，已经证明了起点平等、交易

透明、规则平等的重要意义，这对任何产权改革来说都是不容忽视的铁律。 这

也许，就是这两本书最有价值的地方。

顺带说一句，秦晖的另外几本书也很棒，像《市场的昨天与今天》、《传统

十论》等，都值得同好一读。

跌倒了站起来 私募老总再出发

证券时报记者 付建利

“我的净值又创新高了，这种势头

保持下去，过不了三年，我们公司进入

深圳私募业前五名应该问题不大！ ”这

是

4

年前， 私募老总老刘在深圳车公

庙的办公室兴奋之下向证券时报记者

宣示豪情壮志。如今，

4

年多过去了，老

刘的私募公司被迫被别人兼并了，而

自己也在成为一名打工者之后， 再次

整装出发，成立自己的私募基金公司。

老刘原本是一个中学数学老师，

上个世纪

90

年代初，不安于现状的他

只身来到深圳打拼， 一个偶然的机会，

他进入当时的特区证券从事与投资相

关的工作。 随着投资经历的日益丰富，

加上自己的勤奋和聪明，老刘在投资上

取得了一些业绩，在上一轮牛市中抓住

了中信证券、 驰宏锌锗几只大牛股，这

也导致了他信心满满。

2007

年底的时

候， 老刘毅然决然地冲入私募基金行

业，成立了自己的私募产品。不过，由于

老刘的江湖地位远远比不上一线私募

老总， 他的产品规模只有八千多万，即

便两年之后，加上专户产品，老刘掌管

的资金量也不到一个亿。 值得幸运的

是， 老刘由于重仓一只抗跌的医药股，

即便在

2008

年的大熊市中， 他的产品

损失还是比较有限。 在

2009

年的市场

行情中，老刘重仓一只环保股，净值一

度在私募行业明显领先，这也导致老刘

信心爆棚，对后市极为乐观，把仓位提

高至接近于满仓状态。

后来的震荡市让老刘大跌眼镜，

尤其是他一直都保持几乎满仓的状

态， 让产品净值一度折损至

0.6

元之

下，客户的质问电话每天不断，在重压

之下， 老刘保持了多年的游泳习惯也

因为没有了好心情而放弃了， 焦虑烦

躁不安是老刘经常的心理状态， 为节

约成本压力，老刘裁减了一半的人员，

公司员工数由原来的

8

人降低至

4

人，办公室也换到了更便宜的写字楼。

在继续苦苦支撑了三年之后，老刘

把自己的产品挂在了另一家私募机构

老总的名下，这也相当于他自己的公司

变相破产。 而老刘自己，也由私募基金

的老总，变身为深圳一家中型私募机构

的投资经理。 “我这辈子要是不接触股

票，肯定不会像现在这样惨！ ”这是老刘

多次向公司同事的抱怨之语。而多少个

收盘后的晚上，老刘又在一档证券投资

类的电视节目里侃侃而谈股票，意气风

发之样让人以为是股神，这也让老刘遭

受了公司多位同事的调侃。

尽管原来的私募产品被另一家私

募并购，但是如果业绩好，老刘仍然可

以分得一部分业绩提成， 而在新的工作

岗位， 老刘的业绩做得并未能让老板满

意，在度过一年不到的打工生涯后，老刘

辞职了。 如今，老刘几乎不接受媒体的公

开采访，“这几年业绩做得太差，江湖地位

大大下降， 还是老老实实先练几年内功

再说。 ”老刘如是向证券时报记者表示。

做过私募老总的老刘说， 他习惯于

“自己拿主意的生活，尤其是不喜欢被人

管”，经历了私募创业经历的失败，老刘

也对自己的投资理念进行了深刻反思，

特别是对于看好的个股， 也要适度分散

仓位，不能过于集中持股，否则就带有赌

的成分， 资产管理永远都是风险控制第

一，这是老刘吸取的血的教训。

如今，老刘又注册了一家私募机构，而投

资的品种，不再仅仅局限于二级市场的股票，

还包括一级市场， 在私募创业之路上再次出

发的老刘，眉目间也多了一份笃定和淡然。

Treasure Hunt

寻宝

放在珠宝秤上东西，难道都必须以克论价？ 孔伟 / 摄

Gold Rush淘楼淘金

楼市的价格你别猜

证券时报记者 陈英

2014

年一季度中，各种楼市论调

频现报端， 专家观点也是大相径庭，

“崩盘”、“救市” 各种论调让人应接不

暇，难以“消化”。 投资客认为，深圳

房价很难跌， 别人心慌的时候正是准

备出手的时候。然而，刚需置业者则担

心自己成高房价最后接棒者。 业内人

士观点打架，说法不一。深圳楼市将走

向何方？该不该买房？你还看得懂吗？

曾经认为“至少

10

年甚至

15

年，

房地产价格仍然会稳中有升” 的大连

万达集团董事长王健林在春节前夕明

确表示：“

2014

年房价不一定会全面

上涨。很多二线城市供应量过剩，房子

已经出现卖不动的迹象， 更不用提三

四线城市。即使是热点城市，房价也一

定会涨速趋缓”。万科董事长王石在去

年

9

月的微博上表示：“精明的李嘉诚

先生在卖北京、上海的物业，这是一个

信号，小心了！ ”并且用“非常不妙”来

形容当前的楼市。 华远地产董事长任

志强也一改往日乐观的口径， 出言警

示行业可能面临销售增速下滑的风

险。部分地产大佬们似乎看空楼市，于

是观望情绪在全国置业者中蔓延。

上周末， 记者跟着一个看房团去

看楼，同一条线路，三辆大巴座无虚席

地开向既定的售楼处， 看房的人并不

少。在看房过程中，记者采访了不少前

来看房的网友，采访中，记者发现虽然

大部分网友的购房意向比较明确，但

是由于近期楼市政策不明朗， 业内观

点不乐观， 虽然现场也有预约和下定

的购房者，但是仍以观望为主。网友王

先生向记者表示，“我已经观望了一段

时间了， 虽然感觉深圳房子降价的可

能性不大，可还是犹豫不决。网上房价

论调不一，貌似也不是很乐观，以至我

更不敢轻易下手了，再看看吧。跟着看

房团主要有两方面原因：一是方便，看

房省得我们自己跑来跑去； 二是想取

取经，听听专业人士的意见，现在的情

况适不适合买房， 在什么地段买房比

较好。关键还是想知道，以后房地产调

控政策到底会怎样， 今后房价是不是

真的还有下降空间。 ”记者发现，很多

网友跟随看房团已经不是第一次了，

“买房子有时候自己拿不定主意，各家

都有各家的好， 跟团看房可以听听大

家的意见， 也可以听听你们的专业意

见，而且你们每次看的楼盘也不一样，

所以每次都有很大的收获。”网友顾女

士说。 售楼处的工作人员反馈给记者

的现象也是如此， 一位售楼小姐告诉

记者：“周末来看房的人其实并不少，

大部分有自住需求的客户咨询非常仔

细，从配套到房型，到朝向，甚至到精

装修项目的具体品牌， 都了解得很详

细， 有些人甚至明显来我们这个楼盘

不是一两次了，可见是真的想买房。然

而要下单的时候，交订金的并不多，大

部分选择继续观望。 ”

记者和购房者聊天的时候发现一

个很有趣的现象： 刚需们大多愿意交

流，见有人群议论楼市，就会凑过去倾

听，有时还发表自己的意见。 不少刚需

们对楼市各种观点如数家珍，俨然房产

专家，只说不见行动。 与刚需们正好相

反的是那些有投资意向的购房者们，他

们在车上并不怎么参与交流，到了售楼

处则非常明确地找到工作人员，听取楼

盘讲解，对楼盘周边的配套、未来规划、

以及楼盘销售情况更为关注。一旦发现

好的房源，现场就交付订金。 而且，记者发

现，这些投资者购置的大多是两三房的大

户型，并非如几年前那样热衷小公寓。 一

位刘姓网友对记者说：“我不觉得深圳的

房价还会大涨，但下跌是很难的。 别人惊

慌的时候反而是投资的最好时机，从长期

来看，我依旧看好一线城市的楼市。 近几

年来看，更多的是改善性住房的需求会释

放出来，所以我更看好两三房的大户型。 ”

甭管你如何猜测房价， 事实是深圳

的房价并没有想象那样糟糕。 业内数据

统计显示，

2014

年一季度， 深圳楼市呈

现量跌价涨态势。 而刚刚过去不久的

4

月中上旬，据中联地产数据统计，深圳的

新房量升价稳，二手房则量价齐升，且在

4

月份置业者入市的积极性进一步提

升，以当前市场发展形势，预计全月成交

将会再上一个台阶，突破

6000

套。 刚需

置业者在这重重迷雾中该如何抉择？ 我

们无法提供答案。只是提醒一下，在买房

前问问自己，买房的目的是什么？投资还

是自住？我能否承担得起跌价的损失？还

是那句话，如果是买房自住，建议别去计

算太多得失，见到品质、价格都合适的，

就应该果断出手，该买的还是要买。
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