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麦迪电气募投项目

有望实现进口替代

证券时报记者 陈勇 朱中伟

在本次投资者交流活动中，麦迪

电气（

300341

）募投项目高压开关绝

缘拉杆受到投资者的普遍关注。 公

司日前公告称， 项目投产时间将延

迟到明年上半年。 麦迪电气董秘李

臻表示， 绝缘拉杆项目建设进度不

及预期， 主要是公司结合国外最新

的研究对原有技术方案进行改良，

延迟投产不会对公司正常经营产生

不利影响。 该项目投产后有望实现

进口替代。

麦迪电气高压开关绝缘拉杆项

目，拟投资金额为

6296

万元，计划年

产

550kV~126kV

电压等级绝缘拉杆

4.2

万件，原定今年一季度投产。 截至

一季度末， 项目已投资金额

2514

万

元，完成项目建设的

40.11%

。

证券时报记者在公司生产现场

看到，高压绝缘拉杆车间与其他生产

线完全隔离， 车间建筑部分已经完

成。透过封闭的玻璃窗可见有工人在

少量机台前操作。由于大部分机位上

没有生产设备，因此，车间显得较为

空旷。

李臻向投资者介绍说，绝缘拉杆

车间目前在生产的是一些试行的产

品， 这些产品主要配套给客户做试

验，接受测试的客户已涵盖国内外。

车间还有很多设备没有到位， 在设

备到位后会有小批量生产， 然后逐

步实现达产， 达产时间预计会在明

年上半年。

在介绍高压绝缘拉杆项目时，公司董

事长杨泽声说，麦迪电气管理层对绝缘拉

杆产品有比较深的理解。国内输变电设备

绝缘拉杆长期以来需要大量进口，麦迪电

气前身协励行（香港）早期就从事高压绝

缘拉杆的进口代理，高峰期年进口额曾达

到

8000

万元。

据了解，绝缘拉杆是高压

SF6

开关设

备的关键部件，其质量性能的好坏，将直

接影响开关主机可靠性。目前国内高压绝

缘拉杆主要由国外进口和国内厂家两个

渠道提供。 国内厂家产品集中在

126kV

和

252kV

电压等级，

363kV

以上产品几乎

由国外厂家垄断。

杨泽声称，国内现有拉杆厂家产品工

艺水平和质量稳定性一般。麦迪电气研发

团队在对国外主要绝缘拉杆生产技术进

行有机组合和创新后，已形成独特的绝缘

拉杆生产工艺。按这套生产工艺生产的产

品已通过欧洲专业机构检测，性能超过下

游客户对产品的要求。

公司募投项目投产后， 针对

126kV

和

252kV

领域的国内竞争对手品质优

势， 针对

363kV

以上领域的国外供货商

有价格和响应速度等方面的优势，有望实

现进口替代。

据了解，输变电设备企业大多在采购

环氧绝缘件的同时采购绝缘拉杆。杨泽声

说，公司绝缘拉杆项目投产后，将对下游

超过
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多家客户提供环氧绝缘件与绝

缘拉杆一体化销售服务，争取占领国内市

场

30%

以上的份额。

麦迪电气：公司产品

和特斯拉没有直接关系

证券时报记者 朱中伟 陈勇

在本次走进上市公司活动中， 参观

完麦迪电气（

300341

）的现代化厂区后，

数十名投资者又步入公司会议室， 与董

事长杨泽声、 董秘李臻等高管进行了坦

诚的交流。

投资者：

我想知道公司的产品和特

斯拉的充电桩有关系吗

？

杨泽声： 我们和特斯拉没有直接关

系。 但是特斯拉在美国和中国要建设的

充电桩，其充电过程需要变电变压，在使

用这些变电变压输配电设备时， 就需要

用到环氧绝缘产品。

理论上说，新能源应用得越广泛，我

们的市场空间也就更大。

投资者：

麦迪电气是个小盘股

，

目前

静态市盈率在

37

倍左右

，

但我们判断一

家公司是否适合买入

，

关键还在成长性

，

请问董事长公司是否值得投资

？

杨泽生： 值不值得投资不敢给出意

见，我想从工业角度出发进行探讨。我们

从

1992

年就开始供应产品给

ABB

，至

今这些产品还在卖。应该说，高压和中亚

绝缘件行业入门的门槛比较高。 上游厂

家的产品在设计阶段，我们就要参与，设

计完后要有样品生产、 测试、 挂网等环

节，过程相当漫长，但产品入选后就会是

一个长期的供应过程。

投资者：

上市时公司高压环氧绝缘

件的产能是

15

万件

，

中压产品产能是

100

万件

。

2013

年年报显示目前具备

130

万件的产能

，

这其中高

、

中压产能分

别是多少

？

杨泽声：

2013

年度公司实现营业收

入

3.15

亿元， 其中高压产品营业收入

7554.63

万元，同比增长

20.83%

；中压产

品营业收入

2.3

亿元，同比增长

3.79%

。

但是，中压和高压的件数不重要，关键

在于我们能提供的产品种类丰富，包括

三相或单相绝缘子、绝缘台、绝缘筒、绝

缘杆、密封端子、固封极柱、套管、支柱

绝缘子以及磁悬浮和电气化铁路用绝

缘器件等。

投资者：

2013

年以来

IPO

募投项目

的进展如何

？

杨泽声：截至

2014

年

3

月底，“

APG

环氧绝缘制品扩产项目” 已累计投入

1668.7

万元， 完成预算投资的

18.9%

。

“高压开关绝缘拉杆项目” 截至

2014

年

3

月底，已累计投入

2514.65

万元，完成

预算投资的

40.11%

。 大家关心的“拉杆

项目”在实施主体厂房建设的过程中，该

项目研发团队根据国外最新的研究，对

生产工艺进行了改进。 改进后的生产工

艺， 对提高产出效率和降低制造成本有

较大帮助。

因此，本着对项目负责的态度，我们

按照改进后的生产工艺进行部分设备的

重新选型及技术改进。目前，该募投项目

预计延期至

2015

年

6

月

30

日。 据我所

知，在中国做“拉杆”上规模的企业目前

也只有两家。

此外，募投项目中的“金属件加工

配套项目” 是上述两个项目的内部配

套项目。 受“拉杆项目”的延期及工艺

改进影响， 公司需要根据新的进度调

整项目的投入。 加上金属嵌件的加工

过程，对环境将造成一定的影响，因此

拟将该募投项目延期至

2015

年

12

月

31

日。

投资者：

去年公司曾筹划发行股份

购买资产

，

为何没有成功

，

今年有没有新

的并购计划

？

杨泽声： 公司希望借助资本市场的

力量， 通过并购具有较强经营实力、盈

利能力、优秀管理团队、稳健发展，并能

和公司产生协同效应的同行业优秀企

业，从而实现快速发展，扩大行业领先

优势。

但是并购能否成功， 其中的因素很

多，由于没有成功所以不便透露。上市后

的资金都是股民们的血汗钱， 我们二十

几年来一直都是做实业， 没有做过其他

行业，经营风格偏向稳健。

投资者：

作为行业领先的上市公司

，

你们最大的优势是什么

？

杨泽声：最大的亮点在于我们是一

个非常国际化的公司， 员工队伍里面

外籍人员占有相当比重。 此外，我们的

客户也都是施耐德、

ABB

等大型跨国

公司，跟国内民营企业相比，公司在客

户交流上具有优势， 语言沟通不存在

障碍。

麦迪电气：国际巨头背后的隐形冠军

证券时报记者 陈勇 朱中伟

由深交所联合厦门证监局组织的“践

行中国梦·走进上市公司”活动日前首次走

进福建。 在深交所投资者教育中心及厦门

证监局相关负责人的带领下，来自全国各

地的机构及个人投资者近

60

人来到创业

板上市公司———麦迪电气（

300341

）。 经过

多年发展，麦迪电气已成长为国内最大的

环氧绝缘件专业生产企业，与

ABB

、施耐

德、西门子、三菱、东芝等国际知名输配电

设备厂商建立了长期的业务合作。

投资者参观了公司生产车间，并与公

司董事长杨泽声、总经理潘卫星、副总经理

兼董秘李臻以及财务总监胡春华进行了面

对面的交流。

背靠大树

2012

年上市的麦迪电气是亚太地区

最大的环氧绝缘件产品制造商之一，该产

品由环氧树脂材料制成，安装在不同点位

的导体之间或导体与接地构件之间，是同

时起到电气绝缘和机械支撑作用的器件。

数据显示， 麦迪电气去年实现营收

3.15

亿元， 同比增长

8.05%

； 实现净利润

4459

万元，同比增长

26.74%

。

麦迪电气的环氧绝缘产品涵盖

10kV～

550kV

中压、 高压、 超高压等多个电压等

级。 作为输配电设备配套的关键部件，公

司环氧绝缘件产品必须与下游整机客户相

契合。

在投资者交流会上，杨泽声介绍说，国

家对输变电设备的投标有严格的管理流

程。 首先由设备供应商设计适合的样品送

到国家电网进行整机试验，通过实验的样

品还需经过两年挂网试验，最后才有资格

参与项目的投标。 公司作为核心部件供应

商，通常从下游客户的产品设计阶段就要

参与研发与设计。 下游客户投标成功的产

品，公司根据市场需求出货。

据了解，环氧绝缘件作为输配电设备

的重要组件，其质量关系到输配电设备的

性能优良和质量稳定。 高压和中压环氧绝

缘件的入门门槛很高，只有通过了客户严

格的考核和长期检验，才能进入大型客户

的供应链体系。 下游客户一旦与环氧绝缘

件生产企业建立合作关系，一般情况下不

轻易更换，这对意图新进入这个行业的企

业形成了较强的壁垒。

杨泽声表示，麦迪电气通过多年的自

主创新，已成为国内最大的环氧绝缘件专

业生产企业。 公司已建立了以

ABB

、施耐

德、西门子、库柏、伊顿、三菱、东芝等国际

知名输配电设备厂商为核心，客户总量超

过
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余家的优质客户群。 此外，公司还

先后取得了施耐德、西门子等客户颁发的

金牌供应商等资质，与多家客户建立了长

期战略合作伙伴关系，占据了较大的市场

份额。

高度国际化

麦迪电气是一家高度国际化的上市公

司，国际化的烙印首先体现在公司名称“麦

克奥迪”上。 在活动现场，有投资者对公司

名称由来产生兴趣。杨泽声解释说，麦迪电

气的母公司最早做光学仪器， 公司将显微

光学的英文 “

Micro Optic

” 作为公司的品

牌，后来在海外拓展的过程中，为了让消费

者念起来琅琅上口， 就从这两个英文词汇

中提炼出“

Motic

”，“麦克奥迪”即由此而来。

麦迪电气的国际化还体现在公司的研

发技术团队中，该团队以海外专家为核心。

团 队 中 瑞 士 籍 技 术 专 家

Hans J

·

rg

Wieland

， 长期在

ABB

和美国亨斯迈公司

（

Huntsman

）担任技术带头人，负责技术研

发的技术管理及技术开发工作，对高压电

气设备新型聚合材料开发有着丰富的经

验；另一名技术专家

Urs Bodmer

也是瑞士

籍，曾任瑞士

ABB

研发中心机械与合成物

部门开发工程师。 在环氧绝缘件的研发设

计、工艺流程控制方面有着丰富的实践经

验，是

ABB

在绝缘件研发和生产方面的关

键人物之一。 此外，公司总工程师，加拿大

籍华人张建宏， 担任中国电工学会工程电

解质专业委员会委员、 美国塑料工程师协

会会员，曾组织、参与多项发明，并获得了

多项国家发明专利和实用新型专利授权。

除技术团队外， 麦迪电气还在各个部

门都配备了熟悉多种语言的专业人才。

杨泽声称， 公司下游客户多为国际性

电工设备巨头，公司多语种人才的配备，使

公司与各国际性公司在业务交往中， 没有

语言障碍并能快速接轨。

与国际高端跨国公司高度接轨， 带来

的是麦迪电气海外业务的快速发展。 数据

显示， 公司

2010

年、

2011

年、

2012

年海外

业务同比分别增长

17.09%

、

34.53%

、

2.4%

，

去年麦迪电气实现外销收入

1.13

亿元，同

比增长

33.19%

，有效弥补了内销下降带来

的损失。 目前，

ABB

、施耐德和西门子三大

集团旗下海外的公司中与麦迪电气合作的

公司已近

20

家，公司业务已经拓展到大洋

洲（澳大利亚、新西兰）、欧洲（德国、法国、

瑞士、捷克、俄罗斯等）、南美洲等。

研发至上

麦迪电气十分注重技术研发工作。 统

计数据显示，

2011

年、

2012

年、

2013

年公

司在研发方面的投入分别为

1096

万元、

1127

万元和

1694

万元， 研发支出占营收

的比例分别为

3.31%

、

3.86%

和

5.23%

。 截

至去年底， 麦迪电气研发人员总数达

78

人，占公司员工总数的

13%

。多名外籍专家

组成核心研发团队，目前掌握

10

项实用新

型专利，

3

项发明专利。

在交流会现场，杨泽声介绍说，麦迪电

气一直都把技术研发作为安身立命之本，

早在改革开放初期， 他在从事贸易的过程

中，就曾经手过
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多项技术引进和转让。

1988

年公司前身协励行（香港）引进了国

内第一套“自动压力凝胶”设备，开启了环

氧树脂自动压力凝胶工艺 （

APG

工艺）在

国内的应用和推广。目前，公司的真空环氧

浇注、环氧注射技术均属世界前列。 此外，

公司还是国内唯一已经生产电压等级为

550kV

开关设备使用的环氧绝缘件的专业

生产厂家，产品大量出口至瑞士

ABB

。

值得一提的是，

ABB

开关有限公司是目

前国内唯一一家通过了依照全球两大领先

国际标准进行的全套核级开关设备鉴定试

验的中压开关设备企业，全套核级开关设备

的核心绝缘部件即由麦迪电气生产提供。

杨泽声透露，此前他刚刚参加完

ABB

在澳大利亚召集的技术研讨会。

ABB

目前

正在设计研发一种在

-40

摄氏度

~80

摄氏

度的极端环境下保证连续运转的开关，该

开关专供核电设备使用， 麦迪电气正参与

其中关键绝缘件的开发。

行业前景广阔

环氧绝缘件是输变电设备的配套产

品， 普通民众对此比较陌生。 在交流会现

场， 有投资者对公司产品的行业前景和可

替代性提出疑问。

针对上述问题，杨泽声表示，环氧绝缘

件作为输变电设备的关键绝缘部件， 是提

高配电网络可靠性的核心部件， 市场具有

一定的刚性需求。 我国未来几年全社会用

电量的增速仍将维持在

5.6%~8%

，用电量

的持续稳定增长必然要求稳定的电力建设

投资。此外，电气化铁路的加速建设和海外

市场的开拓将进一步促进行业发展。

据了解，电气绝缘件包含环氧、硅橡、

玻璃、陶瓷等材质。各种材料绝缘件在性能

指标上各有其优缺点， 各类材料绝缘件都

有其优势应用领域。在输配电设备领域，环

氧绝缘件具有不可替代的主导地位。

杨泽声称， 麦迪环氧树脂自动压力凝

胶成型技术（简称

APG

）和环氧树脂真空

浇注技术（简称

VC

）是中、高压绝缘配件生

产的主流技术， 尚在不断更新发展的过程

中。 公司

1992

年的产品目前仍然在给

ABB

供货，在可预见的未来技术被替代的

可能性很小。

� � � � 麦迪电气是国内最大的环氧绝缘件专业生

产企业。 公司建立了以 ABB、施耐德、西门子、库

柏、伊顿、三菱、东芝等国际知名输配电设备厂

商为核心， 客户总量超过 210 余家的优质客户

群。 此外，公司还先后取得了施耐德、西门子等

客户颁发的金牌供应商等资质， 占据了较大的

市场份额。

麦迪电气董事长杨泽声介绍公司情况

麦迪电气环氧绝缘件产品下线

麦迪电气待投产模具

投资者向公司高管提问

工作人员为投资者贴上图标

募投项目高压绝缘拉杆车间

投资者参观麦迪电气生产车间

麦迪电气董事长杨泽声做现场介绍

�陈勇 / 摄 彭春霞 / 制图

麦迪电气厂区大门


