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股票市场的终极门槛

证券时报记者 颜金成

股市有很多门槛，但是最后的一道

门槛，却是一道永远迈不过去的门槛。

几年前， 看到李佛摩尔的一句话

时，不得要义：投机，天下最彻头彻尾

充满魔力的游戏。但是，这个游戏愚蠢

的人不能玩，懒得动脑子的人不能玩，

心理不健全的人不能玩， 企图一夜暴

富的冒险家不能玩。 这些人如果贸然

卷入，到死终究是一贫如洗。

这句话似乎在谈一种玄妙的心

态，初看时觉得空洞无物。当李佛摩尔

年老的时候，儿子问他，为什么别人炒

股都亏钱，而他却能够赚钱。李佛摩尔

说，因为他们没有认真对待股票投机，

而他则严肃对待。

李佛摩尔对儿子的话， 似乎把投

资（投机）中最重要的东西概括为，一

种专业的态度。

投资大师在面对儿子谈起投机中

最重要的事情， 说到的竟然是这么简

单的内容。 这让诸多沉迷于护城河分

析、趋势分析、波浪分析中，寻找投资

圣杯的人大跌眼镜。

难道这就是降龙十八掌里最玄妙

的“传内不传外，传男不传女”的顶级

心法？没错，这应该就是投资中顶级心

法，是迈向成功的最后门槛。

多年后再读到李佛摩尔关于投机

的阐述， 才发现大师的话可谓字字珠

玑。 那段话实际上道出了投机中需要

解决的所有关键问题。

他说， 投资这个游戏愚蠢的人不

能玩，懒得动脑子的人不能玩。这句话

是从技术层面谈投资， 无论何种风格

的投资者， 他需要找到一种有概率优

势的投资方法。 有经验的投资者会发

现，这其实并不困难。 当然，如果你什么

都不懂，就进入股市炒股，那就属于傻瓜

和懒得动脑子的人，根本没有入门，当然

不可能在这里赚钱。

当一个股民有了丰富的股市经验，

甚至有了一套完整的投资体系之后，他

长期赚钱的概率也提高不了多少。 这些

人就是心理不健全的人、 企图一夜暴富

的冒险家。很多投资者肯定会说，我可不

是冒险家，更不是心理不健全的人。恰恰

相反， 一个股民一旦进入股票市场，天

然就变成了一个心理不健全的人，变成

了一个一夜暴富的冒险家。 用舌尖体来

说，这是来自人性的馈赠，我们天然就

是如此。

企图一夜暴富的人， 特别属于那种

资金不多的老股民。 几乎每个人在投资

亏钱之后，都会产生翻本的妄想；在赚到

大钱之后，都会产生一种极度的自信。这

几种状态， 必然会导致一个人忘记他原

本的投资系统。

在这种心智不理性的状态下， 每一

个投资环节都容易出现错误。 就像一个

醉鬼，你不可能要求他用标准的普通话、

恰当的语速来做节目主持人。

投资的每一个想法都来自于人，而

人总是那么容易 “醉 ” ， 那么容易

“晕” 。 于是，伟大的李佛摩尔意识到，

投资中那种“端正” 的投资态度才是最

重要、最关键的。

李佛摩尔在交易日里每天都很早睡

觉，早上早起，不会饮酒不会有放纵自己

的行为。同样，索罗斯手下的主要操盘手

尼德霍夫甚至要求自己， 在重要的投资

决策前一日，不能有性生活。这些清规戒

律可能会让人觉得有点过了。 原来以投

机、赌徒著称的投机者们，也过着和巴菲

特类似的清教徒式的生活。

事实证明，这种“端正的态度” 很

有必要，而且很难做到。 一般来说，一个

经验、技术已经完全成熟的投资者，最后

会在两个时候突然栽倒： 一是在一次亏

损后舍不得放手，越输越多；二是在赚了

大钱后忘记了当初的清规戒律， 开始肆

意妄为，而后输光。

就是李佛摩尔这样的大师级人物，

也多次破产。这一道人性的门槛，他始终

没有迈过去。

Yan Jincheng蒺s Column

察颜观色

网络保险收益超越“宝宝” 军团

一批保险理财产品门槛仅1000元，预期收益达5%-7%�

王阡陌

在货币基金“宝宝”们收益率下滑

的背景下，一些“宝宝”爱好者开始寻

找更多高收益低风险的理财品。 近期

网络保险产品成为热门品种， 这些产

品不仅预期收益率超过

5%

， 更有一

些收益超

6%

、

7%

的品种，而且门槛一

般只有

1000

元，是“宝宝”军团最强大

的竞争对手。

不过，投资者在抢收这类品种的

同时，要注意这一收益率是否确定能

达到。 此外，资金流动性和额外费用

也值得注意。 近期保险产品创新不

断，投资者追新的同时也要注意是否

适合自己。

淘宝保险种类多

互联网在售的保险理财收益率笑

傲群雄。 笔者从淘宝保险理财频道中

发现， 至少

6

款产品预期收益率超过

6%

，其他产品普遍收益超过

5%

，值得

关注。

具体来看，弘康人寿在线理财（理

财日特别版） 投资联结型产品的预期

收益率高达

7%

，处于较高水平。 这款

产品门槛仅为

1000

元， 不过限量为

5000

万。 运作周期最短为一年。 一年

后不领取收益，自动滚存。该产品投资

范围很广，对债券和债券型基金、债权

投资计划和不动产投资计划、 信托计

划和专项资产管理计划、 银行存款和

货币基金及银行短期理财这四类资

产， 投资比例分别为

0

至

80%

、

0

至

95%

、

0

至

95%

、大于等于

5%

。 目前购

买还赠送集分宝和保费

20

倍的航空

意外保障等。

国华人寿新版理财宝产品的门槛

更低至

1

元，媲美货币基金。这款为万

能型保险，较有新意的是，该产品最低

持有

31

天， 预期年化收益率为

4%

；但若持有到

91

天或者之后，预

期年化收益率就达到

6%

，很灵活。

保单前

3

年最低保证年化结算利率

2.5%

，且

T+1

到账。

珠江人寿的汇赢三号赢春版

万能险， 预期年化收益率达到

6.8%

也引起市场关注。不过对期限

要求较高，需要最低持有时间为两

年。 最低保证年化收益率

2.5%

，零

初始费用。

此外，还有多款产品收益率超

过

5%

，非常可观。 而且，越来越多

的保险产品趋于短期化、低门槛的

运作，尤其是

1

元门槛起售收益较

好的品种。 其实，此前阿里金融推

出的“娱乐宝”，也是

100

元起售，

7%

的预期收益率，实际上是投资国

华华瑞

1

号终身寿险 （投资联结

型）

A

款。

相比之下，近期“宝宝”类货币

基金的收益率继续下滑， 目前维持

在年化收益

4.5%

水平，银行目前

3

个月左右理财产品收益率在

5.13%

左右。相对来说，保险产品具有一定

吸引力。

陆金所6%收益产品

惹关注

1000

元门槛，

6%

左右收益，挂

靠平安集团的陆金所推出的保险产

品也值得关注。

从陆金所网站来看， 目前首页

上有对 “富盈人生” 项目的宣传页

面，不过目前并没有新产品推出。从

此前推出的“富盈人生”第

5

期看，

存续期为

92

天， 预期年化收益率

6%

，门槛

1000

元，和“宝宝”们非常

类似，但收益率更高。

据悉，“富盈人生” 正是一款

保险产品， 是平安养老保险股份有

限公司依据保监会要求设计， 面向

团体和个人发行的养老保障委托管

理产品。

其产品投资方向非常广泛， 不仅

可以投资货币基金等货币类资产、央

行票据、银行定期存款、国债、协议存

款、债券、债券回购、债券基金及债券

型保险产品， 还可以投资于商业银行

理财产品、信贷资产支持证券、信托公

司集合资金信托计划、 证券公司专项

资产管理计划、 保险资产管理公司基

础设施投资计划、 不动产投资计划和

项目资产支持计划及国家政策规定保

险资金可投资的其他资产。这意味着，

这款产品可以投资信托产品。 在目前

信托产品普遍年化收益在

9%

的状态

下，布局信托可以获取高收益。有理财

人士分析， 这可能是这类产品收益率

高于货币基金的主要原因。

此外，从过往产品看，多为

3

个月

期，到期一次性还本付息，预期年化收

益率在

6%

以上。 前面几期曾有

6.2%

水平，费率大概为

0.3%/

年。 如遇赎回

产品的情况 （包括但不限于产品期限

届满，员工离职、退休、丧失劳动能力

或在职身故情形等），由养老险直接支

付至原缴款账户中。 这类产品开放期

一般为

3

至

5

天， 投资需要先注册再

填写风险评估表， 还要完成银行卡绑

定，并且提前充值，然后投资。

一位金融资深人士指出， 这类产

品实际投向不清晰， 是否真的投资信

托或者类信托产品难以确定， 这可能

既带来较高收益率预期， 但也相应增

加了投资风险。不过，这款产品是由平

安保险推出，仍属于稳健品种，达到预

期收益率的可能性较高。

参与品种需看三大指标

网络保险产品是否靠谱， 投资者

在参与这类品种前需要看三大指标。

首先，收益率是否能达到。 无论是“娱

乐宝”、“万能险”， 还是陆金所推出的

保险产品，基本上都是预期收益率。 从

淘宝网看到几只收益率较高的保险理

财产品的说明书显示， 最低只保证年

化结算利率为

2.5%

， 对于预期

6%

至

7%

的收益率，并非“

100%

”确保。

据一位理财师表示，保险理财产品

一般是按照当前市场情况和过往收益

率水平，计算出一个预期收益率。 如果

预期收益率较高，真实收益率缩水概率

较大。不过，他认为，保险投资范围比较

大，可以投资信托产品、基金专户等产

品。在利率市场化的大背景下很容易做

到高收益。 另一位第三方人士也表示，

一般大型机构推出的这类产品，实际收

益率和预期收益率差异不会太大，投资

者需要考察管理人实力。

第二， 看产品的流动性。 一般来

说，保险产品有一定的固定期限，通常

为

1

至

2

年，但目前一些品种也低至

3

个月。 保险产品流动性相比货币基金

差很多， 因为货币基金通常可以

T+0

赎回。 投资者在投资保险产品时候，要

和自己资金使用情况相匹配。 在产品

未到期时就取出，可能会得不偿失。

第三， 要注意这类产品的费率。

一般对保险产品看三大费用： 申购

费、提前退出费和管理费。 尤其是提

前退出费，有些需要达到

5%

。 相比

之下，货币基金的综合费用大概是在

0.5%

水平（包括托管费），低于保险

产品。

保险产品创新五花八门

王阡陌

“脱光险” 、“月亮险” 、“高温

险” 等一众保险创新品出炉，保险范

畴突破疾病人寿，和普通人生活的方

方面面息息相关。 其中有些“1 元”

起售的博眼球品种，投资者适度参与

可以怡情，提高理财兴趣。

近期，首家互联网保险公司众安

保险推出高温险， 该款 “37℃高温

险”覆盖了全国 30座主要城市，投保

该产品后， 在今年夏至至酷暑期间

（即 6月 21日 ~8月 23日，二十四节

气中最热的时节）， 一旦被保险人所

在城市出现 37℃高温日累计天数超

过约定免赔天数，则可开始获得高温

津贴补偿。 超过免赔天数后每多发生

一天 37℃以上高温日，被保险人即可

每日领取 5 元 / 份高温津贴，每份保

单最多可累计领取 100元的保险金。

类似“高温险” ，1号店通过“1金

融” 平台则涉及了投资者日常生活的

方方面面。 据悉，1号店通过“1金融”

平台面向用户发行了“1元保险” ，陆

续会推出宠物保险、家政保险、水管爆

裂保险、燃气保险、居家防盗保险、家庭

财产保险、房屋及装潢保险等。

安邦保险在微信端推出的 “微

车险” 服务 O2O 闭环。 如果用户出

险，只需要通过手机拍照、微信发送

照片进行自助处理即可自动理赔，无

需等待保险公司人员现场查勘。

理财专家表示， 目前保险产品

的创新更倾向于将风险因子碎片

化，降低风险，通过自主设计产品来

满足不同的需求。 其不再仅仅局限

于投资者人身保障、 财产保障或者

理财服务， 对普通投资者来说也具

有现实意义。

不过，也有理财人士认为，目前

保险产品的创新仍存在 “噱头” 成

分，更多是为了吸引眼球，而且很多

保险本质上仍是万能险、意外险等险

种，消费者在购买时应该认真了解产

品细则， 从自身需求出发谨慎选择，

从而避免可能带来的风险。

发起式基金利益捆绑

未达共赢目标

王阡陌

发起式基金属于创新产品， 即由

基金公司、 公司高管或者股东方参与

购买产品，寄望于利益捆绑实现共赢。

但现实是残酷的， 运作了

2

年左右的

发起式基金业绩优势不明显。

好买基金数据显示， 目前市场上

共有

86

只发起式基金 （

A/B/C

未合

并），其中

7

只封闭式基金，

41

只债券

类基金，

27

只权益类基金，

11

只货币

市场型基金。截至

5

月

20

日，

27

只权

益类发起式基金中，有

14

只基金自成

立以来获得负收益。不过，华商价值共

享灵活配置自成立以来收益

30.59%

居首。统计显示，这类产品平均年化收

益率为

-2.67%

，同期同类非发起式基

金平均年化收益率为

2.78%

。

同样， 债券型发起式基金也不

占优势。 数据显示，

41

只债券类发起

式基金平均年化收益率为

3.28%

，同

期债券型非发起式基金平均年化收益

率为

3.94%

。

不过，货币型发起式基金略有优势。

11

只货币市场型发起式基金，成立以来

总回报均为正，平均年化收益为

3.31%

。

广发天天红以

4.27%

居首位。 市场上货

币型非发起式基金平均年化收益率为

2.95%

，货币型发起式基金平均年化收益

高于非发起式基金。

好买基金分析， 发起式基金并未达

到预期的正面促进作用，“发起式” 对基

金管理者来说并不全是正面激励， 同时

也有负面影响。 利益捆绑也许会影响基

金经理的投资风格， 由风险偏好转为风

险厌恶，从而降低基金业绩。因而建议投

资者在选择基金产品时， 从多方面综合

考评，不要盲目相信某一方面的优势。

官兵/漫画

数据来源：Wind��方丽/制表

目前在售部分基金一览

目前在售银行理财产品一览

基金代码 基金简称 投资类型 募集起始日 计划募集截止日 基金管理人 基金托管人

０００５１０．ＯＦ

诺安永鑫收益 混合债券型二级基金

２０１４－４－２８ ２０１４－６－２０

诺安基金 农业银行

０００５１３．ＯＦ

富国高端制造行业 普通股票型基金

２０１４－５－２６ ２０１４－６－１７

富国基金 建设银行

０００５５４．ＯＦ

南方中国梦 灵活配置型基金

２０１４－５－１５ ２０１４－６－１３

南方基金 工商银行

０００６２７．ＯＦ

大成招财宝 货币市场型基金

２０１４－５－２６ ２０１４－６－１３

大成基金 中国银行

５１９１６７．ＯＦ

新华鑫安保本一号 偏债混合型基金

２０１４－５－２６ ２０１４－６－１３

新华基金 农业银行

产品名称 发行银行 发行起止日期 收益类型 委托期 投资品种

委托起

始资金

预期年收益率

２０１４

年第

２８４

期财富债券 中国邮政储蓄银行

２０１４－０５－３１～

非保本型

３４

天

债券

，

利率

，

其他

５００００ ４．７％

２０１４

年

“

鑫意

”

理财福通第

２０１４７２３

期

上海农村商业银行

２０１４－０５－３１～

非保本型

９１

天

债券

，

利率

，

其他

５００００ －～５．２５％

２０１４

年

“

金钥匙

·

安心得利

”

定向

ＡＤＤＧ２０１４２５０

中国农业银行

２０１４－０５－３０～

非保本型

８７

天

债券

，

利率

，

其他

５００００ －～５．１５％

２０１４

年

“

乾元

－

花儿朵朵

”

（

儿童节节高

）

第

９

期

中国建设银行

２０１４－０５－３０～

非保本型

６０

天

债券

，

利率

，

其他

１０００００ ４．５％

２０１４

年平安财富

－

月添利现

金管理

（

保本

）

７６

期

平安银行

２０１４－０５－３０～

保本浮动型

３２

天

债券

，

利率

，

其他

５００００ ０％～４％

送玩具不如送理财思维

证券时报记者 陈英

“六一”儿童节又到了，许多家长送

给孩子的礼物无非是玩具或者书本。少

数父母思想比较超前，觉得送小玩具不

如从小培养孩子的理财意识。

小新今年

7

岁，

9

月份将要入小

学。对于今年的儿童节，她妈妈准备送

给她一个小账本， 让小新把消费支出

记在账本上，养成记账的习惯。小新妈

妈说告诉我，去年开始，她发现尽管小

新还不到

7

岁， 可小朋友之间的消费

已经产生了，并且越来越多：幼儿园小

伙伴过生日， 小区好朋友在培训班里

得了第一名， 小朋友受伤了……小新

和自己的伙伴们都会想心思表达情

感，或送些小卡片，或买些橡皮泥捏小

东西当礼物，甚至送父母一些小礼物。

东西都不大，但需要一些小钱。刚开

始的时候，小新妈妈都为代而为之，

帮小新买好素材。渐渐地，小新妈妈

开始把钱交给小新。 在父母的陪同

下， 鼓励她自己消费。 小新妈妈发

现， 小新开始有了一些简单的消费

意识，知道哪些东西贵，哪些东西便

宜， 哪些便宜的小素材同样可以制

作成精美的小礼物。

今年“六一”，小新妈妈决定送

个漂亮的账本给小新， 她觉得有必

要开始有步骤地培养小孩子的消费

意识，引导她合理消费。有了这个小

账本，小新妈妈计划每周检查、帮助

孩子清点开支情况， 帮助孩子分析

消费项目的合理与否。 如果孩子的

每一次消费都清楚合理， 可以在此

基础上相应多给一点儿钱， 来强化

她合理消费观念。假如消费不合理，也

可以适当缩减零用钱来警示。

这个主意， 是小新妈妈的理财师

提醒的。理财师认为，儿童人格发育的

重要阶段， 也是孩子价值观逐渐形成

的阶段，理财观念的培养正当时。早期

的金钱教育对儿童树立一个正确积极

的金钱观， 形成良好的理财习惯与技

巧有着不可估量的潜在作用。首先，对

于正处于成长期的孩子们， 要定期给

孩子发一段时间的零用钱， 由其自行

支配；其次是要定量给。因为孩子的自

制能力较差， 一次不要给太多的零用

钱，可分成较短的时间段多次给，如每

周或半月给一次。组织郊游、去动物园

等特殊情况特殊对待， 可以酌情给一

些零花钱，鼓励孩子多参与集体活动。

此外，理财师还建议小新妈妈，随

着孩子年龄的增长， 给她小新开一个

储蓄账户。当父母到银行办理开户，或

是到银行存钱时不妨把孩子带上，让

他们慢慢学会开户、 存款以及提款的

流程， 并且和孩子一起了解银行定期

寄来的对账单、投资报表等，这样孩子

可以亲身感受“钱生钱”的效果。 在父

母的引导下， 可以让孩子自己管理账

户。让孩子对自己的账户存款负责，孩

子总是喜欢自己账户上的钱越来越

多，这样他就不会养成乱花钱的习惯。

每次存钱时，可以让他自己存，体验储

蓄的成就感和快乐感。 如此一来，第

一、使孩子认识金钱的重要性；第二、

让孩子知道金钱获取的方式；第三、让

孩子知道一些省钱的方法；第四、让孩

子明白钱能生钱的做法；第五、让孩子

知道投资有风险，规避损失很重要。


