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�【贾语村言】

经济学是世俗的哲

学， 无法求助自然

科学方法， 来个科

学检验， 既然各花

入各眼， 争论还是

会继续下去的。

【大钢论剑】

社区是 O2O 重地，

是物流电商的最后

100 米，抢占了这条

赛道等于把握了线

下 O2O 的咽喉。

古代官员的交接问题

王国华

《

儒林外史

》

中有一个细节

，

一般

不为读者注意

，

即王惠和蘧太守交接

南昌太守一职

。

按常理

，

此时王惠已经

到任升堂

，

下属们都来拜见了新上司

。

蘧太守来拜过

，

王惠也回拜过

，

礼数都

很周全

，

两人换了印信

，

就可以各奔东

西了

。

但书中有句话

：“

为这交盘的事

，

彼此参商着

，

王太守不肯就接

。 ”

也就

是说

，

在关于账目以及各项公物

、

公事

的盘查和交代中

，

还有很多事没有搞

明白

，

王惠不肯办手续

，

尽管遽太守归

心似箭

，

他也无法走脱

。

这就涉及到古代官员的交接问

题

。

黄恽先生写过一篇

《

古代官员的接

任与卸任

》，

文中根据光绪初年上海道

台刘瑞芬的日记

，

总结了中层官吏的

接篆仪式

：

首先是旧道台封印

，

随后是

新道台一系列折腾

，

走完所有既定程

序

，

如坐着轿子

，

从东面抬往西面

，

过

了县衙门

，

还得一直去

，

轿子要抬得四

平八稳

，

叫做紫气东来

；

轿子过了三牌

坊

，

兜走太平街

，

再往东行

，

以取

“

太平

无事

”

之意

；

到了道台衙门的西辕门

口

，

并不进去

，

仍旧往南

，

又折北

，

由东

辕门进署

，

这叫做兜青龙

。

然后祭门

、

谢恩

、

拜印

、

升堂等

。

应该说

，

这些程序

在更早的以前就存在

，

具体细节会有

不同

，

但仪式少不了

。

对于我们这样的

“

礼仪之邦

”，

所有参与者都驾轻就熟

。

但这不能算交接的重点

，

重点还是在

人

、

财

、

物上

。

中国自夏商周直至明清

，

一直是家

天下的局面

。

所谓的公共财政和皇家的

私有财产常常你中有我我中有你

。

虽然

也设置了掌管财政的机构如户部之类

，

但公共财政历来是皇家的提款机

，

几乎

没人对此有什么异议

。

普天之下莫非王

土

，

花点钱又算什么

。

具体到下面也一

样

，

各级官员都有自己的助手帮助管理

钱粮

，

但衙门里的各种花销也要从钱粮

里面出

，

公款私款依然纠结在一起

，

混

杂着用也就难免了

。

正因如此

，

官员交接时就有了好

戏看

。

走的人想多带点钱物

，

接手的

希望前任多留下点

。

虽然都打着一心

为公的旗号

，

但实际上考虑的都是自

己的腰包

，

拨着自己的小算盘

。

那时

又没有专门的离任审计

，

接手者认

账

，

交接就能顺利完成

；

不认账

，

前任

就走不了

。

不过

，

接任者也有离开的

那一天

，

也得考虑自己将来面临的境

况

，

所以只要没有太大问题

，

就会睁

一眼闭一眼

，

让前任平平静静离开

，

反正自己还有搜刮百姓的机会

。

除非

是亏空太大

，

估计自己几年内也弥补

不上

；

或者本就是个不通人情世故的

家伙

，

故意刁难前任

，

从前任那里刮点

油水

。

唐朝时

，

李德裕接替牛僧孺任淮

南节度使

，

因为在仓库数字上有争议

，

就曾找来前几任的交割状勘验

，

并上

书皇帝

：“

诸镇更代

，

例杀半数以备水

旱

，

助军费

，

因索王播

、

段文昌

、

崔从相

授簿最具在

，

惟从死官下

，

僧孺代之

，

其所杀数最多

。 ”

接任者未雨绸缪

，

要

把接手的钱粮打折扣才行

，

甚至打了

一半折扣

。

王惠不肯交接

，

蘧太守只好让自

己的儿子来拜访王惠

。

蘧公子对王惠

说

，

老先生不必费心

。

我父亲在此做官

数年

，

仍保持着儒生习惯

，

穿的是布

衣

，

吃的是素食

，

生活简单

；

历年积攒

下的俸禄

，

约有二千两银子

。

我父亲知

道您一直当京官

，

收入少

，

开支清贫

。

如果您认为接手的仓谷

、

马匹

、

杂项之

类

，

有什么不够的

，

我们把这两千两银

子全部送您填补

。

王惠一听这话才放

下心来

，

请蘧公子吃了顿饭

，

高高兴兴

把他送走了

。

其实不光是接任者为难前任

，

前

任若豁出去跟继任者死磕

，

继任者也

不好办

。

不像现在

，

有组织部的人或者

相关领导陪着来做交接

，

那时就是一

个人拿着个委任状去找另外一个人

，

双方必然会有一个交锋

。

这种时候其

实是一个达成默契和妥协的过程

，

虽

然有利益之争

，

但一般情况下都不会

把事儿搞得太大

。

（作者为深圳作家）

顺丰嘿店的醉翁之意

叶大钢

在通往

O2O

（

电子商务模式之

一

，

意为

“

在线离线

/

线上到线下

”）

的

大道上

，

有多少人结伴同行

？

有多少次

走走停停

？

又有多少人喝醉了扶着路

边的大树寻找北极星的方向

？

电子商

务从普及的那一刻起

，

中国的互联网

巨头就从未停止过探索

O2O

的步

伐

，

但一直没有谁找到真正的闭环

。

记

得去年百度乐活的王凯写过一段话

，

其中形容

“

O2O=

呕吐呕

”，

看似调皮

的等号实际上也反映了他们在

O2O

之路上的辛酸

。

近两年移动互联网的高速发展似

乎让

O2O

前景豁然开朗

，

激烈的抢

滩站中一匹黑马吸引了所有人的眼

球

，

这便是顺丰嘿店

。

今年

5

月中旬

，

顺丰的

518

家线下嘿店集体亮相

，

看

似便利店却没有商品陈列

，

这一创新

引来了漫天的关注与评论

。

乍一看

，

嘿

店好像就是为了卖东西

，

消费者通过

手机扫描二维码或通过终端选商品下

单

，

然后顺丰通过物流配送到家

。

目前

重点是与顺丰优选电商平台的对接

，

同时也推送其他电商平台的产品

，

比

如麦包包

、

飞飞商城等

。

如果说卖货是

顺丰的醉翁之意

，

我想应该不在酒

，

或

是不只在酒

。

物 流 一 直 被 认 为 是 货 物 电 商

O2O

最核心的竞争力

，

京东在物流方

面的大胆布局也是造就京东目前如此

高估值的重要原因之一

，

而顺丰作为

中国最大的物流公司

，

一向做事专注

的王卫这一次为什么会下如此大决心

做线下便利店呢

？

笔者也斗胆来分析

下这位物流巨头此番的

“

醉翁之意

”。

布局社区生活服务

。

社区是

O2O

重地

，

是物流电商的最后

100

米

，

抢占

了这条赛道等于把握了线下

O2O

的

咽喉

。

除了生活消费必需品之外

，

水电

气缴费

、

通信缴费

、

银行服务等也将是

顺丰碗里的菜

。

生鲜蔬果方面

，

在大城

市顺丰已经可以做到上午下单

，

下午

就到货的快速反应能力

。

而水电气缴

费

、

电话通信费

，

甚至连存取款以后都

可以在嘿店里一站式轻松完成

。

有人

说这些也可以上网完成

，

但是对于大

众居家消费群体来讲

，

很多人还是不

习惯面对电脑来做这一切

，

如果能在

便利店完成对他们来说将是一件特别

新奇靠谱的事

。

嘿店担负着服务社区

居民

，

同时接触线下

O2O

支付环节

的重要使命

，

真正地开始做起了离用

户近

、

离钱近的生意

。

减少收取件成本

，

提高物流效率

。

很明显每一个嘿店都可以当作顺丰的

中转站

，

长期以来顺丰一直和便利店

有收件合作

，

也就是说顺丰早就知道

便利店对收取件很有帮助

。

如今自己

开了线下便利店

，

收取件的功能当然

首当其冲

。

有人评论顺丰这是要

“

干掉

快递员

”，

而我不这么认为

，

如果有一

种好的方式能代替快递员上门收取

件

，

为何不可推广呢

？

嘿店遍及社区门

口

，

用户在买菜购物的时候就可以发

快件

，

在下班时进入小区前接到预先

通知就可以顺便取件回家

，

不需要与

快递员预约

，

非常科学统筹的生活方

式应该推广普及

。

电商平台的

O2O

“

集市

”。

之前提

到顺丰嘿店除了卖自家顺丰优选的商

品

，

同时也卖其他电商平台的商品

，

这

样一来小小的嘿店就成了各类电商平

台打入线下

O2O

的入口

，

只要价格有

优势必定吸引大量的路人

。

电商是无

孔不入的电钻行业

，

只要哪个渠道能

卖出货

，

他们就不会轻易放过

，

哪怕入

不敷出也要去抢一席之地

。

嘿店一旦

形成电商平台的线下

O2O

集市

，

推荐

与广告又会让顺丰多一种赚钱的渠

道

，

并在

O2O

阵地有一定的话语权

。

也许顺丰想要的远不止这些

，

也

许在前进的路上又会发现新的大陆

，

这一路上会碰到对其刮目相看的欣赏

者

，

也会碰到泼冷水者

，

但敢于创新的

探路者是值得我们尊敬的

。

也许顺丰

只能给

O2O

画上浓妆淡抹的一笔

，

也

许能创造出一个更大的奇迹

！

（作者系互联网投资人）

【儒林经济】

中国自夏商周直至

明清， 一直是家天

下，公共财政和皇家

的私有财产常常你

中有我我中有你。

光绪的死因与经济学家吵架

贾壮

1908

年

11

月

14

日

，

清光绪帝

“

龙

驭上宾

”，

大约一天后

，

慈禧太后也

“

驾

鹤西游

”。

活着时

，

光绪的霸道姨母处

处压着自己

，

等到死时

，

她老人家也要

比自己多活一天

，

世界上可能没有比

这更憋屈的事儿了

。

正因为如此

，

史学

界一直有个争论不休的公案

，

即光绪

之死到底是因病

，

还是因中毒

？

史学家吵得唇焦舌燥

，

百年来无

一定论

，

可到了自然科学领域

，

这就是

一个简单的生化问题

。

2008

年

11

月

份

，

国家清史工程编纂委员会在北京

举行

“

清光绪皇帝死因报告会

”，

一份

采用现代刑侦和高科技手段检测的万

字报告显示

，

光绪死于砷

（

俗称

“

砒

霜

”）

中毒

。

社会科学的世纪辩题

，

要仰仗自

然科学来一锤定音

，

也难怪有人会揶

揄

，“

百无一用是书生

”。

人文社科当然

是有用的

，

无论古今

，

人文素养都不可

或缺

。

台湾学者龙应台曾有过非常精

彩的比喻

，

她说文学是白杨树在湖中

的倒影

，

哲学是迷宫中望见的星空

，

史

学是沙漠玫瑰的开放

。

文史哲给人以

超越现实的美的享受

，

只可惜

，

但凡遇

到需要较真的时候

，

社会科学领域总

是吐沫横飞

，

因学术观点分歧而割席

分坐者不在少数

。

经济学是社会科学里面的小兄

弟

，

可吵架的声音却后来居上

。

自打诞

生开始

，

就一直争论不休

，

重农学派与

重商学派的争论

，

奥地利学派与凯恩

斯主义的分野

，

都是经济学史中非常

著名的论战

。

国门开放

，

西学东渐

，

经

济学伴随着中国经济的腾飞而登堂入

室

，

如今已升为显学

。

沿袭西方同行的

积习

，

中国的经济学家也热衷于争论

，

就我目力所及

，

争论可分为三类

。

第一类争论集中在概念层面

。

大

约在

2005

年左右

，

国内一位长期看空

房地产的经济学者

，

频繁在媒体撰文

，

声称中国的居民消费价格指数

（

CPI

）

严重失真

，

因为这个指数没有计算房

价变化

，

强烈建议将房价纳入

CPI

统

计范围

。

此学者振臂一呼

，

换来众人响

应

，

CPI

统计是否应该纳入房价的讨

论成为一时热点

。

实际情况是

，

居民购

房算做投资行为

，

在任何国家都不会

计入

CPI

，

这位学者犯了基本的概念

错误

。

有位大学教授苦不堪言

，

因为这

位学者的文章

，

自己要费很大的力气

才能跟学生解释清楚

。

类似的情况还

有

，

一位学贯中西的经济学家建议将

外汇储备分给国民

，

有投资银行分析

师胡乱分析广义货币

，

等等

。

第二类争论是由研究方法所宗流

派差异引起

。

众所周知

，

拉动经济增长

有投资

、

消费和净出口

“

三驾马车

”，

按

照这个分析逻辑

，

主流看法是中国经

济过度依赖投资

，

需要增加消费所占

比重

。

奇怪的是

，

偏有学者站出来质

疑

，

认为消费只是经济发展的结果

，

投

资才是经济增长的主因

，

两派的争论

在去年出现高潮

。

细究后可以发现

，

双

方观点差异的原因是分析框架不同

，

前者使用的是凯恩斯主义方法

，

看重

短期的需求

；

后者遵循新古典主义观

点

，

侧重长期的供给

。

孰是孰非

，

难有

定论

。

第三类争论层次更高

，

回到了经

济学最古老的命题之一

，

市场的无形

之手和政府的有形之手之间的关系应

该如何摆布

。

今年是华人经济学家杨

小凯逝世十周年

，

前不久复旦大学举

行了一场追思会

，

在会议现场

，

杨小凯

曾经的辩论对手林毅夫

，

同他的北大

同事张维迎来了一场激烈的辩论

，

焦

点是市场的运行到底要不要政府参

与

。

林的观点是中国政府过去

35

年做

对了

95%

的事情

，

张的主张是政府怎

么做都不可能好

。

林张二人均为国内

经济研究巨擘

，

前者求学芝大

，

师从舒

尔茨

，

后者负笈牛津

，

拜师莫里斯

，

水

平在伯仲之间

，

实在难分高下

。

遗憾的是

，

经济学是

“

世俗的哲

学

”，

无法求助自然科学方法

，

来个科

学检验

，

既然各花入各眼

，

争论还是

会继续下去的

。

只是

，

经济学的思想

若化为政策

，

将会影响到千千万万平

头老百姓的切身利益

，

如果争论走出

了象牙之塔

，

就需要特别注意约束条

件

。

我比较欣赏经济学者何帆的观

点

，“

即使最优秀的经济学家

，

也未必

能成为一个及格的决策者

，

决策中需

要的知识

，

常常超出了经济学的范

围

。 ”

学术争论无止境

，

提出政策建议

可得千万小心呀

！

（作者系证券时报记者）

三亚的“全民红包” 为何玩不下去

周俊生

海南省三亚市今年

5

月份发布

“

将向本地户籍居民和在三亚就业已

参加半年以上当地社保的非本地户籍

人员发放

2.2

亿元物价补贴

”

的消息

，

曾引发广泛关注

，

舆论对此多有赞誉

。

但是时间刚过去两个月

，

三亚市财政

局却于日前公开表示

，

三亚市对发放

物价补贴的范围作出了调整

，

原来的

“

全民红包

”

将不复存在

。

其实

，

三亚市早在

2010

年开始就

实行了这项派发

“

全民红包

”

的制度

，

至去年底已发放

13

亿元

，

只是前几年

未被媒体注意

，

没有引起舆论关注

。

而

此次舆论一关注

，

反而使这项已经实

施了多年的政策戛然而止

，

其间的奥

秘

，

相信三亚市财政局是打死也不会

说出来的

。

颇可玩味的是

，

前几年三亚

市这样做的时候

，

省政府并没有干预

，

而今年当三亚市派发

“

全民红包

”

的消

息不胫而走以后

，

省里却制定了一份

《

海南省人民政府关于完善社会救助

和保障标准与物价上涨联动机制的通

知

》，

要求下属各市县发放物价补贴时

重点保障五类困难群体

。

正是根据这

个文件的要求

，

三亚市作出了政策调

整

，

能够领取补贴的只剩下

2

万多人

，

发放金额也从最初声称的

2.2

亿元

，

锐减到

700

多万元

。

其实

，

如果要对海南省政府的这

份文件咬文嚼字的话

，

它并没有对三

亚市的

“

全民红包

”

叫停

，

只是要求

“

重

点保障

”

其中的一部分人

，

也就是说

，

如果真正严格执行这份文件的话

，

三

亚市政府可以对这部分人员在原有基

础上再多发一点

，

比如

，

按照原有规

定

，

三亚每人可得

360

元物价补贴

，

那

么

，

是不是可以在此基础上给那一部

分需要特殊照顾的人群再增加一点份

额呢

？

当然

，

这样一来

，

三亚市政府需

要开支的金额就要在原定的

2.2

亿元

基础上再往上增一段了

。

但是

，

三亚市

政府显然没有勇气这样做

。

严格地说

，

只要是

“

全民红包

”，

就

应该不论接受对象贫富贵贱

，

按同等

标准发放红包

，

从这一点来说

，

它类似

于股权投资的红利分配

，

股份公司在

发配股利时只看对方拥有的股权

，

而

不可能根据对方的经济状况来

“

看菜

下碟

”，

三亚市政府原先发的钱虽然叫

物价补贴

，

但正是由于它发给了每一

个拥有三亚市

“

股权

”

的

“

股东

”，

所以

才被称为

“

全民红包

”。

但是

，

这种将一

个地方的老百姓当作

“

股东

”

来实施

“

全民分红

”

的制度在我国还没有建

立

，

以至三亚市政府也只能以物价补

贴的名义来实施

“

全民分红

”。

而其上

级部门即使没有对此直接叫停

，

但对

此不满则是可以想像的

，

你一个三亚

这样做了

，

其他地方怎么办

？

于是

，

用

一纸文件对此予以

“

规范

”，

自然是必

须的

。

最近几年

，

随着物价飞涨

、

经济

增速减退的发展

，

居民的实际生活水

准正在出现下降

，

并且使政府倡导的

拉动内需无法见效

。

为此

，

舆论不断

呼吁

，

希望政府能够以发放

“

全民红

包

”

的行动来增加民众消费信心

，

体

现政府的责任

，

而澳门等地区出现的

派发

“

全民红包

”

更是让大陆居民对

自己的政府产生了期待

。

三亚市政府

持续了几年的派发

“

全民红包

”

是否

受此激励

，

我们不得而知

，

但如果说

在全国范围内派发

“

全民红包

”

有困

难的话

，

一些经济发达地区先行作出

探索

，

显然是应该受到鼓励和支持

的

。

遗憾的是

，

舆论对此的一片叫好

，

反而使三亚的

“

全民红包

”

走到了末

路

，

玩不下去了

。

澳门由于一国两制

，

对其派发

“

全民红包

”

只能听之任之

，

而三亚市也这么干

，

那它其实是当了

一个傻里傻气的

“

出头鸟

”，

必然遭遇

“

枪打

”。

（作者为上海媒体人士）

【海上评弹】

只要是 “全民红

包” ，就应该不论接

受对象贫富贵贱，按

同等标准发放红包。


