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践行中国梦

·

投资者走进上市公司

（

102

）

鞍重股份：做高端振动筛行业领军者

证券时报记者 马智

“鞍重股份（

002667

）不会搞多种

经营， 要在这个行业一直做下去，做

到最好。 ”鞍重股份董事长杨永柱在

与投资者交流时表示，鞍重股份专注

于煤炭行业的高端市场，随着公司技

术的进步和产品品质的提升，实现进

口替代的空间较大，公司近年以来发

力矿山行业，有效对冲了公司在其他

板块收入下滑的局面。

2014

年

6

月

13

日，深交所组织

的 “践行中国梦·走进上市公司”第

102

期活动在鞍重股份举行，来自全

国各地的近

50

名投资者来到了鞍重

股份。

行业领先

鞍重股份是国内知名的高端振

动筛制造商，保持着行业技术领先地

位。 振动筛产品现行的

33

项行业标

准中，有

15

项为公司起草、制定。

经过多年的积累，公司已经形成

了较为完善的产品研发体系。在鞍重

股份办公大楼，投资者们在公司董事

长杨永柱、总经理温萍、董秘张宝田

的陪同下，开始参观车间。

杨永柱介绍，公司要把科技优势

转化为产品、产业优势，做到科技、品

牌、服务同步制胜。

在振动筛粗加工车间，投资者注

意到一些看似普通的车床和加工件。

杨永柱告诉投资者，这个车间是公司

上市前就建成使用的， 由于是粗加

工， 备件的精度要求不是特别高，所

以这里的加工设备也相对比较普通。

紧邻粗加工车间的是公司上市后用

募集资金新建设的精加工车间。在精

加工车间， 产品的精度要求非常高，

车间的环境洁净度也要求很高，投资

者按照工作人员的指引使用鞋套后

才可以进入参观。记者注意到一个细

节，粗加工车间操作工人的年龄普遍

比较大，相比之下，精加工车间的操

作人员基本上都是年轻的小伙子。杨

永柱表示， 年轻人的学习能力更强，

动手能力强，容易接受新事物，也更

容易掌握这些先进的设备。

他指着一台台崭新的设备，向投

资者介绍说，这些加工设备有的从美

国进口、有的从德国进口。 在一台从

德国进口的设备面前，投资者们停了

下来，现场操作工人介绍说，这台车

洗复合加工一体设备，是从德国进口

的，公司振动筛产品最核心、最重要

的部件轴就是由它加工生产完成的。

看到摆在货架上的轴产品， 干净整

洁，表面亮似镜子，投资者啧啧称赞。

杨永柱告诉投资者，目前公司生

产的振动筛产品有

30

个系列，

1000

余种品种，除了国内市场，产品还出

口到美国、日本、欧盟、东南亚和非洲

等

10

多个国家。 作为国内唯一生产

振动筛产品的上市公司，鞍重股份依

靠技术优势、产品优势，稳居国内行

业第一的位置。指着产品架上的轴和

轴承盖，杨永柱说，我们拥有目前国

内最先进的生产和监测设备，以及严

格的生产、管理、质量监控体系，要求

我们的产品出厂必是精品。

突破瓶颈

一位来自上海的投资者告诉记

者：“从鞍重股份上市开始就投资公

司的股票，我觉得这是一个很特殊的

行业，一定会有发展前景。 但以前大

多从公司的公告中和宣传资料获得

信息，亲眼目睹公司这么丰富的产品

还是第一次，这次参观开了眼界！ ”

在鞍重股份成品车间，大大小小

的产品已安装完毕，整装待发。 有投

资者提问：“去年来这里还看到一台

有

3

层楼高的振动筛呢，现在怎么不

见了？”张宝田告诉他，已经发货运走

了，这是给美国的一家矿山公司生产

的， 是公司出口美国的最大一单产

品。杨永柱指着一个圆筒形状的产品

告诉投资者，这种滚筒筛主要应用在

矿山等行业，公司在煤炭行业目前不

景气的情况下，加大对矿山行业的市

场开发力度，已经初现成效。

杨永柱介绍，随着公司上市后募

投项目投建，公司高端、大型振动筛

的产能扩大，突破了大订单承接制造

瓶颈，公司正逐步发展成为成套设备

供应商。杨永柱告诉投资者，上市前，

公司虽然年收入、生产规模也在逐年

扩大，但步子比较慢，仍无法承接大

型洗选厂的大订单。 在

2013

年募投

项目逐步达产后， 产能将由目前的

7000

吨

/

年左右提高一倍以上，公司

的制造能力可以满足大型成套洗选

设备的需求。

据介绍，鞍重股份虽然以振动筛

设计和制造能力领先于国内外诸多

竞争对手， 但是技术储备却不限于

此。 鞍重股份注意到，国外领先企业

的发展模式，无不以洗选成套设备的

设计和制造能力为核心竞争力。鞍重

股份已经具备了磁选机、破碎机等其

他洗选设备的设计与制造能力，并已

交付过此类产品。 此外，在沥青拌合

站方面，鞍重股份不仅可以提供温热

物料的振动筛，也可提供整套拌合站

的制造。杨永柱表示：“由于避免和下

游客户直接竞争，在资金和技术储备

已经具备的条件下， 我们有理由相

信，公司会快速走上成套设备供应商

的成长之路。 ”

投资者最后参观的是下料车间，

车间里摆放的都是生产振动筛的原

材料。 其中，钢材是生产振动筛的主

要材料。杨永柱透露：“公司的钢材主

要来自鞍钢， 以及一些外地的钢厂，

由于钢铁行业这几年一直在低谷徘

徊，钢材的价格也相对稳定，这有利

于公司的成本控制。”在下料车间，杨

永柱指着从台湾引进的等离子切割

设备介绍：“这是目前世界上比较先

进的设备，有了它，我们在下料控制

上很精准，速度也快。 保证好的产品

质量，这是第一关。 ”

替代进口

杨永柱告诉投资者，高端设备市

场潜力十分巨大。 我国煤炭洗选率约

50%

，与国外相比差距较大。 “十二五”

规划中指出，到

2015

年末，煤炭洗选

率要达到

65%

，提升空间大。

公开资料显示， 鞍重股份专注于

煤炭行业的高端市场， 目前煤炭行业

约

70%

的振动筛来自进口， 国产化率

仅

30%~40%

。 随着公司技术的进步和

产品品质的提升， 实现进口替代的空

间较大。 公司产品在煤炭行业已经建

立起品牌影响力和客户资源， 并具有

性价比优势， 高效单元振动筛等产品

有望实现快速增长。

据杨永柱介绍， 公司产品下游应

用主要为煤炭、钢铁、有色金属、筑路

等行业，目前国内煤炭市场波动、公路

投资增速放缓、钢铁行业持续低迷，对

煤机设备需求也受到影响， 鞍重股份

煤炭、筑路、钢铁市场营业收入同比分

别下滑。

有投资者关切地问杨永柱， 公司

会不会考虑多种经营和业务转型？ 对

此， 这位在振动筛行业么打滚爬了

20

多年的企业家坚定地表示： 鞍重股份

不会搞多种经营， 要在这个行业一直

做下去，做到最好。

在他看来：“行业的波动是暂时

的，相信这个市场会好起来。我非常佩

服德国人，以及德国的公司，他们做事

情非常专注，会专注一个行业，直到做

到最好。 鞍重股份也正朝着这个方向

努力。 ”

杨永柱表示， 矿山行业应用成为

公司新的增长点。 国外铁矿石价格一

直处于高位， 同时国内钢企面临成本

上升和价格下跌的双重压力。

近年来， 国内钢企开始纷纷采用

国内铁矿石，降低对国外的依存度。 但

是国内铁矿石的品质较低，需要通过筛

选提高品质， 振动筛的需求随之扩大。

鞍重股份过去几年已经开始发力矿山

行业，有效对冲了公司在其他行业收入

的下滑。

据了解， 振动筛设备市场极度分

散，下游主要以煤炭、钢铁、筑路、矿山

等行业为主，煤炭与钢铁领域的需求约

占总需求的

70%

以上。在总容量接近百

亿的市场中，收入过亿的本土企业屈指

可数。规模偏小导致本土企业设计和制

造能力比国外领先企业要弱很多，新建

大型洗选煤厂的成套设备只能由国外

企业来提供。

杨永柱说， 公司目前以大型振动

筛、组合振动筛、温热物料振动筛等高

端产品为主，避开本土大多数企业所面

临的低端价格战泥潭，直接挑战国外企

业的市场地位。

目前，公司主要振动筛产品的性能

指标都已经达到国际先进水平、部分指

标甚至国际领先，因此在性能方面与许

多国外品牌相比并不逊色，还具备明显

的价格优势。

此外，国内煤炭等市场目前也面临

着节能环保、 原煤入洗率提升的压力。

杨永柱称，公司的大型振动筛比行业的

中低端产品更节能而且效率更高，无论

在更新换代或是新建洗选厂的采购中

都具有优势。

杨永柱告诉投资者， 新的一年，公

司更专注于产品的持续创新，开拓高端

市场、塑造品牌形象，保持行业领先地

位，实现公司规模的不断扩大，核心竞

争能力不断提升，着力打造一个经营规

模化、产品专业化、品质卓越化、管理规

范化的中国制造业名牌企业，预计会给

投资者交上一份满意的答卷。

振动筛行业将一直存在

———鞍重股份高管答投资者问

证券时报记者 马智

随着参观环节的结束，近

50

名投资

者来到了鞍重股份（

002667

）会议室。 也

许是平时对这个特别的行业了解不多，

投资者提问非常踊跃， 问题涉及到公司

技术力量、产品订单、市场销售等方面。

而公司的高管也十分坦诚， 一一作了详

细的解答。

投资者：

请问在振动筛行业

，

国内外

市场有什么不同特征

？

国内高端市场的

规模有多大

？

公司高管： 国内市场的低端产品占

比在

70%

以上；国外市场基本没有低端

产品，因为人力成本太贵。至于国内振动

筛行业高端市场的规模， 我们没有进行

专门的行业数据统计，根据煤炭、矿山、

钢铁等行业的需求，我们大致算出，国内

振动筛高端市场规模在

30

亿元左右。

投资者：

能否介绍下公司海外市场

的拓展情况和未来目标

？

公司高管： 目前公司的产品已出口

到美国、日本、欧盟、东南亚、非洲等

10

余个国家。在巴西市场，公司产品已经通

过认证，但要完全进去，还需要

3

年

~5

年时间。 澳大利亚以前是欧美公司的天

下，我们准备得比较成熟，在这个市场用

5

年左右的时间拿下

30%

的市场份额。

针对国际市场布局， 我们还计划利用海

外的知名刊物宣传自己，提高知名度。

投资者：

在下游行业环境不景气的

情况下

，

公司产业

、

产品结构怎样调整

？

是否考虑到多种经营

？

公司高管：近两年，煤炭、钢铁行业

陷入低谷，对公司的经营业绩影响很大，

采购下降幅度比较大。 公司在努力拓展

新的客户，减少对这两大行业的依赖。公

司秉承专注主业的经营理念， 因此我们

不会搞多元化经营， 我们相信困难是暂

时的，振动筛这个行业不会消失，会一直

存在。 我们应该学习德国人， 专注一件

事，做到最好、做到极致。

投资者：

最近公司投资

100

万元在

北京成立了一个销售公司

，

是公司销售

模式是否会发生变化

？

是否计划要在市

场销售上有新突破

？

公司高管： 我们在北京是和个人合

作成立的销售公司， 前期的相关工作已

经展开。 如果北京销售公司成功地打开

市场，我们会复制成立第二个、第三个。

我们要改变以往的销售模式， 改进销售

渠道，单纯自己找市场太累，要利用合作

伙伴的力量，实现双方共赢。公司正在加

强营销力度，扩充和培养销售队伍，并计

划引入代理商机制和在海外设立营销服

务网点。

投资者：

公司目前和国外同行相比

，

有哪些优势

？

有什么差距

？

公司高管： 国外的公司一般是单向

领域最强， 比如德国森克在洗选领域第

一，还有其他公司在矿山领域称霸。我们

公司目前的加工设备和监测设备都是世

界一流的，差距主要在配套件上，质量不

够稳定。我们产品价格有优势，比国外同

类产品低

30%

左右， 如果我们在管理上

再加强些，我相信产品质量能赶上国外。

投资者：

鞍重股份在固废环保领域

是否进入

？

目前的收益情况怎样

？

公司高管：公司在固废环保处理领

域有些投入，但金额不大，短期内不会

带来收益。 对新兴行业，公司持比较谨

慎的态度，摸索着前进，预计在

5

年后

可以受益。

投资者：

我是一名来自鞍山的投资

者

，

作为鞍山人

，

我对鞍山的上市公司和

股票情有独钟

。

但长期以来

，

公司的股票

在发行价下运行

，

未来公司是否给投资

者一个惊喜

，

来个高送转

？

公司高管：你提的建议很好，我们会

认真研究。在条件合适的时候，在不违背

相关法律法规的情况下， 争取给你满意

的答复。

马智/摄 官兵/制图

鞍重股份董事长杨永柱（左）、总经理温萍（右）与投资者交流

投资者走进鞍重股份办公大楼

投资者参观鞍重股份曲轴产品

广泛应用于煤炭行业的大块物料振动筛

鞍重股份振动筛轴承盖产品


