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【大钢论剑】

目前中国数得出来

的众筹网站还不到

30 个， 但今年内数

量可能会成倍增长。

【庙堂江湖】

中国大可以向德国

学习，引入德国公交

系统的差异化票价

制度。

严贡生的讹诈史

王国华

叙述

《

儒林外史

》

中的严贡生

（

名

致中

）

的讹诈史

，

其实就是讲述一个恶

棍的一生

。

用衣冠禽兽来形容此人一

点不为过

。

他顶着一个贡生的头衔

，

基

本把坏事做尽

。

第一件

，

欠钱不还

。

严致中成为贡

生之时

，

四处拉人出贺礼

，

弄了有一二

百吊钱

，

还欠下厨子钱

，

屠户肉案子上

的钱

，

始终不肯还

。

讨债者过两个月就

过来吵一回

，

严贡生置之不理

。

第二件

，

讹邻居王小二的猪

。

严贡

生家中一头才生下来的小猪走到王二

家去

，

他慌忙送回严家

。

严家说

，

猪到

人家

，

再寻回来不吉利

，

逼着王小二出

八钱银子买下

。

这一头猪在王家养到

一百多斤

，

再次错走到严家去

，

严家把

猪收起来

。

小二的哥哥王大到严家讨

猪

，

严贡生说猪本来是自己的

，

需照时

价购买

，

拿几两银子出来

。

两家争吵起

来

，

严贡生的几个虎狼儿子冲出来把

王大的腿打断了

。

第三件

，

讹穷人的利息

。

乡民黄梦

统到县上来交钱粮

，

一时不凑手

，

计划

向严贡生借二十两银子

，

约定每月三

分利息

。

借据写好送到严府

，

还没拿到

银子

，

一个亲戚说自己手里有点闲钱

可以借给黄梦统

，

不要再到严贡生那

里借了

。

半年后黄梦统想起此事

，

到严

府取回借据

，

严贡生向黄梦统要这几

个月的利息钱

。

理由是

，

尽管黄没拿到

现钱

，

但自己始终将二十两银子给黄

留着

，

误了大半年的利钱

。

黄梦统自知

有错

，

情愿摆桌酒席请罪

，

取回借约

。

严贡生不肯

，

硬把黄梦统骑的驴子扣

下抵付

。

第四件

，

克扣手艺人

。

严贡生带二

儿子到省城迎亲

。

吹鼓手八钱银子一

班

，

严贡生只肯付二钱四分银子

。

最后

吹鼓手来晚

，

把婚事搞得一塌糊涂

。

第五件

，

讹船家船钱

。

严贡生雇

了两条船带迎亲队伍回高要县

，

约定

船费每条十二两

，

到站给付

。

半路上

严贡生恶心眼花

，

拿出一方云片糕来

吃了几片

，

剩余的放在船头

。

掌舵人

眼馋

，

左手把舵

，

右手拈起云片糕

，

一

片片吃了

，

严贡生只装没看见

。

到达

目的地后严贡生四处寻找

“

治病的

药

”，

水手问什么药

，

严贡生说就是刚

才头晕时吃的东西

。

水手说

，

那不是

云片糕吗

，

我给吃了

。

严贡生大怒

，

说

那是费了几百两银子做的一味药

，

由

省里张老爷在上党做官带来的人参

，

周老爷在四川做官带来的黄连等名贵

物品合成的

。

刚才剩下的这几片

，

少说

也值几十两银子

。

并声称要把船家送

官

。

最后在众人央求之下

，

没有支付船

费就回家了

。

严贡生还特别能吹牛

，

拉大旗作

虎皮

，

以势压人

。

动不动就说汤知县跟

自己关系多么铁

，

自己在省里认识什

么什么人之类

。

观其行径

，

人人都知严贡生之恶

，

但奇怪的是

，

人人都奈何不了他

。

县官

是最有能力收拾他的人

，

且确实不待

见他

，

但也拿他没办法

。

他之所以一次

次成功

，

原因多种

，

概括如下

：

弟弟严

监生破财免灾

，

为他买单

；

身在高位的

人被他忽悠

，

多次被其利用

，

乃至为其

背书

；

人们怀着事不关己高高挂起的

心理

，

只要不触犯到自己

，

就不帮受害

者的忙

；

担心恶棍把矛头转向自己

，

主

动为受害者帮腔

，

成为共犯

……

在这种情况下

，

严贡生一路过关

斩将

，

越战越勇

，

甚至连自己亲弟弟的

财产都要侵占

。

严监生死后

，

他不承认

赵氏已经扶正的事实

，

让自己的二儿

子接管严监生的财产

，

让赵氏以弟弟

小妾的身份来拜见这个儿子

。

赵氏告

官

，

县官让家族处理此事

，

家族中人明

知是严贡生无理

，

却也不敢站在赵氏

一边

，

还是把皮球踢回了官府

。

县官和

太守都判定严贡生无理

，

批示赵氏可

以自选继承人

。

但严贡生不屈不挠地

上访

，

因为和通政使范进有过一面之

缘

，

最后竟成功翻盘

，

将弟弟家产三七

开

，

自己得七

，

赵氏只得其三

。

恶棍永远不会认为自己是恶棍

，

你看严贡生是怎么评价自己的

：“

小

弟为人率真

，

在镇里之间

，

从不晓得

占人寸丝半粟的便宜

，

所以历来的父

母官

，

都蒙相爱

。 ”

这样一次次暗示

，

他自己早就信以为真了

。

指着他幡然

醒悟

，

简直是做梦

。

他为了一己之利

，

毫不犹豫地损及别人

，

日子过得并不

比别人差

。

都说好人好报

，

恶人恶报

，

想想其实挺绝望的

，

也就是好人自我

安慰罢了

。

（

作者系深圳作家

）

北京地铁票价该怎么定

沈凌

有人总结了过去十年没有涨过价

的东西

，

北京的地铁票也算其中之一

，

2

元钱一张票

，

随便你坐多远

。

不过

，

现在传来消息

：

北京市政府总算撑不

住了

，

决心给地铁涨价

。

只要把票价提到足够高

，

总会让

地铁空空荡荡的

。

问题在于

，

地铁空空

荡荡了

，

乘客去哪儿了

？

超级大城市如北京

，

最不可以用私

人汽车的方式来解决通勤交通问题

。

缺乏一个像上海一样的收费车牌制

度

，

实际上是过去二十几年北京城市

发展的重大战略失误

。

发展公共交通

，

用财政补贴

，

鼓励大家用公交出行

，

原

则上是没有错的

。

问题是如何具体操

作

？

我觉得最主要的是运用弹性价格

制度来重新调配乘客的时间分布

。

中国大可以向德国学习

，

引入德

国公交系统的差异化票价制度

。

德国

的基本票价是很贵的

，

一张单程票动

不动就要

5~6

欧元

。

但是他们的优惠

票又有很多种

，

运用这种差异化的定

价机制

，

一方面可以有效补贴当地人

，

特别是一些特殊人群

；

另外一方面也

可以在时间和地域上均衡分配客流

，

错峰限流

，

减少拥堵

。

德国的差异化票

价系统很复杂

，

一时半会儿说不清楚

。

大致来讲有以下几个主要特点

：

首先可以按照乘客的身份区别对

待

。

比如老人票

，

学生票等等

。

区别这

些的目的是因为不同的人群的出行时

间可能是不同的

。

比如学生票优惠就

可以仅仅限定在周一到周五的

7

点到

16

点之间

，

而老人票在每天

9

点到

15

点之间享受优惠

（

甚至于免费

），

但是

在其他时间就要和大家一样正常收

费

。

这样一来

，

很多老人的出行时间就

会和上班族错峰

。

其次

，

我们可以按照区域分类

。

比

如上班族每天奔波在特定的线路上

，

就可以买这一特定区域的优惠票

。

如

果你超出了优惠区域

，

就需要正常付

费

。

这样一来

，

就可以减轻上班的刚需

们的经济负担

。

因为对于这些人来讲

，

地铁票价提高几块钱

，

除了增加一些

经济负担

，

并不可能调整上下班的出

行次数

。

这也是现在网上反对提价的

一个重要原因

。

再次

，

还有一种是按照使用时间

分类

。

比如有一种优惠票

，

只适合在周

末使用

，

就是有名的

“

周末票

”。

你买一

张

“

周末票

”，

可以五个人同时在德国

范围内的所有慢车系统上使用

。

非常

有利于家庭出游

，

也提倡了少开车多

利用公交的环保思想

。

最后

，

还有按照使用的周期分类

的优惠票

。

比如月票

、

周票

、

日票等等

，

当然买这些票比一次次分开买要合算

许多

。

这也是便利一些游客在城市里

多待几天

，

促进旅游

，

同时也减少了游

客买票所花费的时间

。

德国的车票虽然很复杂

，

但它最

充分利用了经济学上讲的差异化定价

原理

，

为大家出行创造了便宜而又公

平的成本方案

。

相比中国毫无弹性的

单一票价

，

我很容易理解

：

为什么我们

常常会出现

“

时而乘客爆满一票难求

，

时而整个车厢空无一人

”

的情况

。

因为

我们没有发挥价格调节供求的市场机

制

。

现在我们讨论的焦点集中在涨价

不涨价

，

反而忽略了如何去设计一个

合理的弹性价格制度

，

偏离了问题的

关键

。

当然

，

即便有了弹性的价格制度

，

我们还会有一个平均价格水平要不要

涨价的问题

。

其实

，

涨价并不可怕

。

老

百姓怕的是涨价之后生活负担的加

重

。

所以

，

如果为了治堵

，

市政府完全

可以把涨价所得用货币化的办法平均

分配到每个市民头上

，

这样既可以解

决交通拥堵

，

又可以不增加老百姓的

负担

。

当然

，

如果财政真的不愿意继续

补贴地铁了

，

也可以把涨价所得归于

财政

，

但是这样的措施就不是为了治

堵

，

而是为了财政增收

。

这理所应当地

需要让老百姓明白

，

因为这买单的人

是老百姓

。

（

作者系德国波恩大学经济学博士

）

【儒林经济】

都说好人好报，恶人

恶报，想想其实挺绝

望的，也就是好人自

我安慰罢了。

一二线城市刚需族或面临购房好时机

刘晓博

如果你生活在一二线城市

，

又是

“

刚需族

”，

那么现在或许就是出手买

房的好时候

。

理由如下

：

1

、

中国楼市整体上已经严重过

剩

，

但一二线城市中心区的楼市

，

三五

年内问题不太大

。

这事实上是政府必

保的底线

，

如果一二线城市全面崩盘

，

中国经济也必然崩溃

。

此外

，

这些大城

市是中国

“

最有权力

”

的城市

，

他们有

能力调动各种资源自保

。

目前它们在

各自的省份内

，

就是公共资源最好的

城市

。

这些公共资源包括

：

教育

、

医疗

、

基础设施

、

创业环境

、

治安安全等

。

所

以当这些城市开放户口

、

限购之后

，

能

持续吸引外来人口涌入

。

估计到年底

之前

，

大部分二线城市会这样做

。

2

、

如果以

10

年为观察期

，

中国的

房价也许跑不赢美元

，

但跑赢人民币

是必然的

。

中国是新兴经济体

，“

有形

之手

”

对经济干预比较多

，

国企实力强

大

，

央行不独立

。

有了这几个因素

，

经

济效率偏低

，

需要资金的僵尸企业多

，

人民币超发是常态

。

如果平均真实通

胀率为

5%

，

人民币购买力

10

年后剩

下

60%

，

20

年后剩下

36%

；

如果真实

通胀率为

7%

，

人民币购买力

10

年后

剩下

48%

，

20

年后剩下

23%

。

如果以

更长的时段观察

，

比如

20

年以上

，

中

国大城市中心区的房价还能跑赢美

元

，

因为美元长期也是贬值的

。

3

、

也许你会说

，

美国房子便宜

，

租

金回报率高

。

这当然没问题

。

但不是所

有的中国人都能移民

，

都愿意移民

，

那

毕竟是别人的国家

，

另一种语言和文

化

。

绝大多数人还是要在国内生活

，

所

以还是要立足国内考虑

。

中国的城市

模式跟美国完全不同

，

再加上住房上

附加了太多价值

，

所以中国的高房价

有某种合理性

。

4

、

从现在到年底

，

随着货币政策

越来越宽松

，

人民币利率水平将逐步

走低

；

上半年人民币实现了

3%

的贬

值

，

下半年将处于稳定向上状态

；

在央

行和银监会督促下

，

商业银行对住宅

按揭贷款的态度

，

由

“

从紧

”

变

“

中性

”，

再变为

“

大力支持刚需

”；

政府态度更

加明确

，

将有越来越多的城市解除限

购

，

甚至减免税费

，

放松外来人口落

户

。

这些对楼市构成实质利好

。

不同的城市

，

情况不同

。

整个而

言

，

一线城市中心区

、

郊区房子都有投

资价值

。

但大部分郊区的房子涨得慢

，

经济不好的时候波动幅度大

。

二线城

市情况各不相同

，

比如天津

、

重庆郊区

供应量比较大

，

千万要慎重

。

杭州

、

福

州价格偏高

，

哈尔滨人气有点不足

。

整

体上

，

还是应该到中心区购买

。

通过买房快速致富的时代已经结

束

，

未来好地段的房子可以抵御甚至

略微跑赢通胀

。

但整体而言

，

房子将变

成

“

防御性

”

资产

，

而不是

“

进攻性

”

资

产

。

所以

，

不必考虑两三年之内的波

动

，

因为你很难抓住最低点

。

但

10

年

、

20

年之后你就会发现

，

今天在中国的

大城市中心区买房子

，

你是多么英明

。

最后解释一下我所说的

“

一二线

城市

”。

一线城市基本上没有争议

，

内

地就是北

、

上

、

广

、

深

，

此外还有香港

。

二线城市是个非常混沌的概念

，

每个

研究机构都有自己的算法

。

我认为一

个城市银行体系里积淀的资金

（

金融

机构本外币各项存款余额

），

是这个城

市经济运行的结果

，

也是未来发展的

动力

，

所以是考察城市综合竞争力的

最重要单项指标

。

二线城市应该有两个重要条件

：

第一

，

它的各项存款余额在

2013

年能

达到

8000

亿以上

；

第二

，

它是

“

有权

力

”

的城市

，

要么是直辖市

、

省会

，

要么

是计划单列市

。

如果它仅仅是个地级

市

，

那必须是经济总量足够大

、

资金足

够多

，

而且紧靠着某个一线城市

。

（

作者系深圳商报编委

）

中国众筹面面观

叶大钢

这个世界很奇妙

，

当我们咀嚼完

口中的香味

，

一定会有不期而遇的新

鲜接踵而来

。

韩国鸟叔的江南

style

横

扫全球

，

美国的萨克兄弟用

《

狐狸叫

》

唤醒了听觉的疲倦

，

中国的筷子兄弟

又用

《

小苹果

》

烧到了美洲大陆

。

中国

互联网的发展也是如此

，

电子商务的

热浪刚褪去

，

P2P

网贷在优胜劣汰的

形势中日渐明朗

，

众筹又在不知不觉

中进入了我们的视线

。

众筹在网络百科上的定义是互联

网上用团购

+

预购的形式

，

向网友募

集项目资金的模式

，

出资者能够获取

小企业

、

艺术家或个人的创意产品或

服务

，

甚至是公司股权

。

用

“

众人拾柴

火焰高

”

来形容应该还算贴切

，

从积极

性上来讲众筹是很值得提倡的

。

截至

2014

年第一季度

，

全球范围内的众筹

融资网站约有

3000

多家

。

众筹有着巨

大的市场空间

，

2012

年全球众筹市场

大约是

27

亿美元

，

今年至少

50

亿美

元的规模

。

世行报告预测到

2025

年

，

全球众筹的市场份额大约是

1100

亿

美元

，

其中有

500

亿美元会在中国市

场

。

也有专业人士认为这一组数据是

相当保守的

，

中国扮演的重要角色将

显而易见

。

中国的众筹目前还处于早期阶

段

，

却有着爆发的迹象

，

前日媒体报道

某房产网站

9

小时成功筹集

1800

万

元买别墅的新闻

，

不管真伪

，

预示着这

把星星之火正有燎原之势

。

加之京东

、

淘宝等网络巨头相继加入众筹的队

伍

，

似乎更加明确了众筹的未来

。

目前众筹主要分为产品众筹

、

公

益众筹

、

股权众筹

、

债权众筹四大类

。

产品众筹是目前最火的一类

，

主要集

中在智能硬件

、

娱乐文化等领域

。

股权

众筹则是最被看好的一类

，

但也是难

度最大的一类

。

相对于国外的法律环

境

，

国内股权众筹正面临重重政策与

法律的障碍

。

如同

P2P

网贷的早期一

样

，

但我们相信只要是有利于中国经

济发展的创新型互联网金融方式

，

中

国的政策应该是最开明的

。

P2P

网贷

经过几年的成长

，

虽然中间有一些不

法的逃跑者

，

但就现在的情况来看还

是比较健康的

。

中国排名靠前的

20

家

网贷平台几乎都拿到投资机构的资

金

，

而且金额巨大

。

著名天使投资人

、

云筹网站创始

人谢宏中先生曾在一次峰会上说

：“

一

切不以股权为目的的众筹都是耍流

氓

。 ”

此话意义深远

。

笔者也认为股权

众筹是最有意义的众筹形式

，

改革开

放

35

年了

，

虽然我国的综合实力有很

大提高

，

但是在金融体制改革上还不

够完善

。

2009

年创业板的启动解决了

部分民营企业的困难

，

但是非国有制

企业还是很难得到银行的资金帮助

，

而最需要钱的却正是这些民营企业和

初创型科技企业

。

P2P

网贷之所以能

火得烧过了头

，

根源也就在这里

。

股权

众筹属于

C2B

模式

，

主体之间不是单

纯的借贷关系

，

更像是合作伙伴

，

这样

给企业找到合适的人也找到了合适的

钱

，

更有助于企业的快速发展

。

风险投

资和天使投资在中国的历史并不算

长

，

股权众筹给创业者多了一条融资

的渠道

，

同时也让民间的闲散资金发

挥了更大的作用

，

同时让投资者多了

一条理财的途径

。

股权众筹对于项目

本身和投资人都有一定的要求

，

从一

开始就有严格的流程来控制

，

保证投

资人权益的同时还要推进项目的发

展

，

而不会像团购那样昙花一现

。

众筹如一块新的大陆

，

创业者纷

纷跃起而上

，

虽然目前中国数得出来

的众筹网站还不到

30

个

，

但是今年内

数量可能会成倍增长

，

明年会出现爆

发

。

据清科数据显示

，

2014

年

6

月中国

网络众筹资金总额约为

1200

万

，

相比

美国同类网站这是个非常小的数字

，

而世行报告又预计在

2025

年中国要

占到全球众筹市场份额

1100

亿美元

中的

500

亿美元

。

由此看来众筹在中

国还大有空间

，

大有可为

。

（

作者系互联网投资人

）

【天天说钱】

如果以 10 年为观察

期，中国的房价也许

跑不赢美元，但跑赢

人民币是必然的。


