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踏空者迎来再次进场机会

凯风

本周大盘在创出新高后出现回调，前

期踏空者迎来再次进场的机会。虽然近期

不断有国内外股神告诫大家说股市怎么

涨起来的还会怎么跌回去，但那是长期而

言。长期来看，我们都是会死的。笔者坚持

认为，从本周多次出现盘中跳水但当天股

指就收复失地的情况来看，市场强势特征

已现。 尽管不断出现怀疑的声音，但股市

趋势已经形成，短期内难以改变。

趋势就是继续坚守主板，暂时回避创

业板。统计显示，

7

月以来，产业资本对

72

家公司进行增持，合计增持

20.88

亿股，折

合市值约

121.87

亿元。 其中，主板股票成

为产业资本增持的主要目标，增持品种从

银行、地产扩散至钢铁、机械、电力、家电

等蓝筹股。 与此同时，创业板的产业资本

减持额度却在不断加大， 累计共有

55

笔

次大股东减持和

78

笔次高管减持。 产

业资本对行业和公司的情况比我们熟

悉得多，个别公司的增持减持也许说明

不了什么问题，但多家公司的共进退无

疑表明了一种趋势。

从资金面上看， 本周央行公开市

场净回笼

200

亿元， 银行间资金面近

期趋松， 并未因净回笼而导致资金价

格上涨。本周以来，各期

SHIBOR

都呈

下行态势， 连坚挺的隔夜品种也开始

转向， 有理由预计近期资金面宽松将

持续。与此同时，中登公司最新公布数

据显示，上周沪深两交易所新增

A

股

开户数为

131390

户， 较前一周的

92635

户上升

41.84%

。 数据显示，上

周两市新增股票开户数为

131716

户，

新增

B

股开户数为

326

户；参与交易

的

A

股账户数为

1401.71

万户； 期末

持仓

A

股账户数为

5261.59

万户。 新

开户数大幅增加说明新增资金入市迹象

明显，这有利于反弹行情的持续深化。更

值得关注的是，继

6

月新开立

1

个

A

股

账户后，

7

月社保基金继续发力，新开了

31

个

A

股账户。 其中，上海

15

个，深圳

16

个，总数达到了

262

个。 众所周知，社

保基金一般在认为市场具有长期投资价

值时才会考虑入场。当然，社保基金入场

前通常会先砸个坑。

我们此前曾分析过利率下行对银行

股来说并非好消息， 建议继续回避银行

股，但对地产股来说就不一样了。 最新的

消息显示，在松绑限购之后，地方政府救

市措施已经开始向信贷政策蔓延。继四川

财政补贴按揭后，近期又有绍兴行政指导

银行房贷利率、广西宽松二套房贷款政策

和调整按揭，而且有些银行也开始下调首

套房贷利率。放开限购和信贷支持大面积

铺开，接下来就是等待金九银十楼市销量

回升预期验证了。 当然，要等到数据出来

再做投资就太晚了。 据笔者所知，深圳等

地的楼市已经出现了回暖的信号。 当前这

个朦胧的空窗期可能更适合投资，地产股

及相关板块值得继续关注。

近期有消息称某大型券商率先再次

下调两融门槛至

5

万元。 这是券商在两

融开户标准从

50

万下调到

10

万后的再

次下调，预计会迎来更多的效仿者。 考虑

到中国股市散户占比高的特征，下调至

5

万后券商两融业务规模预计将上一个台

阶。 从近期监管部门有意降低券商资本

监管要求看，券商加杠杆是大趋势，再加

上目前的强势市场， 券商股净资产收益

率有望得到改善从而有效支撑其股价。

失败的投资者往往是看见股市上涨

不敢买想等回调，回调了又怕继续跌，之

后连续暴涨后最终受不了于是追高，结

果被套！ 亲，你愿意做这样的投资者吗？

移动互联网时代的变与不变

付建利

互联网和移动互联网时代

的到来， 使得众多传统产业面

临被颠覆、被推倒的困境。不少

传统行业的从业人员面对行业

发展极大的不确定性， 内心陷

入焦虑和徘徊的挣扎状态。 的

确， 互联网和移动互联网时代

带来了太多的变局， 比如商业

模式、营销策略、管理方式，变

化速度之快，让人眼花缭乱。然

而， 这众多变化之中也有恒定

不变的东西， 那就是对商业世

界人性的把握、创业的精神、终

身学习的态度等等。

互联网和移动互联网极大

地减少了交易环节和交易成

本， 其无远弗届的能量使地球

村真正成为现实。 互联网以客

户体验为导向的商业模式，给

众多传统产业带来了极大压

力， 最典型的是传统媒体和零

售百货，以及钢铁、煤炭等产能

过剩行业。 这些行业要么依

靠信息发布渠道垄断的优势生

存，要么对特定的空间，比如城

市核心商业区特别依赖， 而互

联网和移动互联网打破了空间

的局限， 大大减少了中间交易

环节，节省了流通成本。成本优

势使得互联网企业在传统产业

面前拥有强大的优势。 传统企

业所依赖的渠道在互联网和移

动互联网企业面前纷纷失效，

依靠强大的流量和客户资源，

互联网和移动互联网企业以摧

枯拉朽之势朝众多传统企业气

势汹汹而来。在金融领域，余额

宝狂飙式的发展， 掀起了互联

网金融时代序幕。 而银行、证券、

保险等资产管理行业也面临来自

互联网金融前所未有的压力。 传

统金融机构积累十几年的客户资

源， 可能还比不上互联网巨头一

个事件营销带来的增量客户。 众

多实体零售百货店纷纷关门谢

客， 无非是因为网上购物既便宜

又方便， 价格还比实体店便宜。

还有医疗服务、地产、城市管

理等众多领域， 互联网和移动互

联网都深刻地改变着行业的游戏

规则， 重构着行业的秩序， 移动

医疗、 在线教育、 智慧城市等新

概念层出不穷。 一方面， 互联网

和移动互联网把传统企业逐步逼

到了生死存亡的边缘， 传统企业

感受到了空前压力； 另一方面，

互联网企业在很多新兴产业上面

正在探索盈利模式， 尽管人气很

旺， 但离明晰的盈利模式尚有一

段路要走。

面对这些变化， 传统企业的

从业人士难免焦躁， 迷茫， 对众

多变化感到无所适从。 但无论这

个社会如何变化， 互联网和移动

互联网带来的挑战和变局多么

大、 多么广， 商业世界背后的人

性是不会改变的， 比如最大限度

地满足客户的需求、 最大限度地

减少交易成本、 提高效率、 满足

客户需求、 引导客户需求、 创造

客户需求。 而面对互联网和移动

互联网时代的挑战， 传统行业的

从业人士永远不能丢掉终身学习

的观念 ， 创业的精神永远不能

丢， 适应新经济的变革精神不能

丢， 无论社会如何变， 传统行业

的从业人士不能丢掉这些 “不

变” 的东西。

疯言峰语

Luo Feng蒺s Column

周末随笔

Weekend Essay

风口上的官场

罗峰

近日，冒着被取消关注的风险，忍不

住好奇心， 给一位政府官员发微信，问

道：你们领导现在正常上班吗？

发送前，觉得太唐突了，把“正常上

班”改成“还好”。 两天，没有回音。

上个月，去中部一个省份采访，原本

联系好的一个省政府重要部门突然变卦，

负责联系的官员说领导不能接受采访了；

继续交流之下，对方开始准备书面回复采

访，不久又改成提供材料，最后材料也未

提供，失联了……其实，是我没再催要材

料了，直观感觉到对方单位貌似遇到麻烦

了，而且死的文字材料也用处不大。

还未离开该省时， 正好新华社发布

新闻，中央巡视组向该省反馈巡视情况，

将 “巡视中干部群众也反映了一些不容

忽视的问题”分为党风廉政建设方面、执

行中央八项规定精神方面、 干部选拔任

用方面等几个方面。

结果，大家都专门注意到了一句话：

“在干部选拔任用方面，买官卖官问题突

出，跑官要官、拉票贿选问题一度也比较

严重；干部带病提拔问题时有发生。 ”大

家，包括我这种外来客、本地的官员和企

业家们。我注意到了这句，主要因为职业

习惯———以前做时政新闻的工作方法之

一是“找不同”，直接的新鲜政策当然是

新闻，省里有些文件是例行文件，没啥新

闻价值，但如果从看似千篇一律、枯燥八

股的文件中发现表述和词语上的不同，

再找官员去挖掘这种不同背后的政策倾

向和变动缘由，往往是大新闻。

这次的“找不同”，是留意到以往

的省份巡视中还从未出现这么严重的

表述。 相比之前

2

月份中央巡视组指

广东“一些地方裸官问题突出，有人买

官卖官”的表述显然严重很多。之后的

7

月中旬，中央巡视组指山东“有的地

方买官卖官问题比较严重，‘带病提

拔’、跑官要官问题仍然存在”，也有明

确的范围和定语。像这样直接说“在干部

选拔任用方面，买官卖官问题突出”的省

份现在仍是独一家。

后来， 在该省一个工业城市遇上一

位地方金融官员， 他说正在接待省里针

对非法集资的专项工作组。 因为中央巡

视组在反馈的问题中，除了三个方面外，

后面还有一句 “广大群众还反映了一些

由征地拆迁、 非法集资等问题引发的利

益诉求等方面的问题”。 于是，省里立即

组织了工作组分赴多市进行专项整改。

这位官员说， 省里工作组对该市金融工

作算是满意结束了检查。 至于中央巡视

组重点指出的问题， 这位官员说没听说

其他工作组过来。的确，比如对于中央巡

视组指出的“在党风廉政建设方面，一些

领导干部官商勾结，权钱交易，插手土地

转让、 工程招投标等收受贿赂问题比较

严重”， 这可能是派工作组无法解决的，

都属于直接触犯法律，涉案线索、涉案官

员应该移送司法机关， 而且涉案层级较

高，主要是由中央层面的机构主导查案。

离开该省前，一次聊到这个话题，有

当地朋友对我说来晚了，早来一两月，可

以见到一个奇观。 中央巡视组所住的宾

馆门口热闹无比，每天都围满了两种人：

一种是来告状的，大部分是上访户；一种

是来自各市县甚至乡镇的基层官员，任

务是截住各自辖区的上访户。 围绕中央

巡视组住地那一小片地方被戏称为该省

基层官员最密集的地方。

据说省市多数重要官员人人自危。 此

行也基本没有约访地方官员， 特别是买官

卖官之说的新闻一出炉， 所到之处风声鹤

唳。一位在当地多年的朋友说，官场地震开

始了，不少处级官员已经进去了，只是没公

开。 “广东的巡视总结中有一句‘一些地方

裸官问题突出’，结果全省排查裸官，你说

这里将会有怎样的风暴？ ”朋友如是说。

现在还没听到该省关于买官卖官大

案的新闻， 但当地人感觉到了大风暴来

临前的雷电。

胆大炒题材 求稳捂蓝筹

曾宪斌

股市如火如荼上演逼空行

情，转眼大盘已攻城拔寨，拿下

200 点，涨幅逾 10%。 这波收益，

归属认定 2000 点为历史大底、

且意志坚定、胆识过人的少数抄

底者。 而大多数投资者，如梦初

醒，羡慕之余，却面临着新的难

题：是反弹？上行还有多大空间？

调整了，调整何时到位？ 买什么

股？ 等等。

事实上， 股市中的亏损，不

仅仅在熊市中屡见不鲜，在牛市

中居然也是亏损者占相当大比

例。 其中奥秘就是看不清大势，

频繁进出，追涨杀跌。 除了少数

短线踏浪高手，许多人往往高买

低卖，最终亏损。

总结以往经验教训，笔者诚

意作出几点提示：

1、谋大势者赚大钱。 通常一

波牛市里，能够跑赢大盘指数的

人不在多数。关键在于对大势看

不清楚，首鼠两端，容易被震荡

洗盘洗出来，而行情火爆又冲进

去，周而复始，为证券部打工。一

定要牢记：趋势一旦形成，是不

会轻易改变的。 有句股谚“在牛

市中什么时候买都是对的，什么

时候卖都是错的” 。 当下这次行

情，既不是反弹，也不是中级行

情， 而是以 2000 点为历史大底

的一次翻倍行情。因为历史上每

一次大底孕生的大牛市，指数都

会翻倍，没有例外。 认清这一点

非常重要，可以尽量减少操作的

次数，坐享行情上升让别人抬轿

的乐趣，而不必过于介意市场的

震荡调整，也不必每天坐在电脑

前胆战心惊。

2、对于求稳的投资者来说，

投资蓝筹、捂住蓝筹是上策。 日前

与几位投资者聊天，有人说跑赢大

盘，争取翻倍，而有人则气壮山河

“要翻 5 倍” 。 我们不否认有个别

专业高手有这种可能性，但对多数

投资者而言， 这是件极不靠谱的

事，弄不好就鸡飞蛋打，建议投资

低估值的大盘蓝筹。 有人担心大盘

蓝筹涨得太慢。 其实此一时，彼一

时。 过去几年，以创业板为代表的

中小盘大涨， 如今风水轮流转，这

次到蓝筹。 君不见，这一波正是大

盘蓝筹带头冲锋陷阵吗？ 何况，类

似沪港通、混合所有制改革等同样

为大盘蓝筹提供了题材股的炒作

机会呀。 最要紧的还是在于低估值

的蓝筹股，因为低估值，所以很稳

妥。 正如笔者多次推荐的银行股，

眼下依然处于“存银行不如买银行

股” 的低估值阶段。在熊市中，买银

行股尚可以高枕无忧， 何况牛市，

坐享高股息和估值修复的双重乐

趣，何乐而不为呢？

3、 胆大的投资者当然可以炒

题材为主。 现在无论从沪港通还是

国企改革，无论是稀土整合还是各

行业各上市公司治理， 兼并重组，

都有层出不穷的题材。 为此，笔者

就一句提醒：在辨识题材真伪的基

础上，在题材的发轫之初，股价启

动初段介入，不要到高高的山岗上

站岗。

4、做大波段操作。 其实，真正

赚大钱、跑赢大盘的，多数不是短

炒的人，而是做大波段操作。 牛市

不是一蹴而就的，其间必有几次较

大的调整。 以笔者经验，较为简单

的方法是不看日线， 主要看周线，

兼看月线。 如果偏离太远，说明上

坡坡度太陡峭，需要修正。 待回落

到周线或月线再买回来。 牛市的

“线上阴买” 此之谓也。

唇枪剑雨

Chen Chunyu蒺s Column

更多高科技走进亚非拉

程喻

上个月， 也就是世界杯刚刚结束的

时候， 百度葡语搜索引擎发布仪式在巴

西举行， 见证人是正在进行外事访问的

国家主席习近平以及巴西总统罗塞夫。

在两国元首的共同见证下， 百度董事长

兼

CEO

李彦宏在现场输入了首个葡语

版搜索关键词 “

Brasil China

”（巴西中

国），页面显示出 “中巴建交

40

周年”主

题的搜索结果。

不得不说，这个开头的确漂亮，是怎

样的 “天时地利人和”于一身，才能有如

此高规格的新产品发布仪式。 就因为这

样， 一向沉稳的李同学都压抑不住内心

的喜悦， 归来之后据说给全体员工发了

一封公开信，称其是百度的荣耀，巴西将

会成为百度国际化版图上的一颗 “明

珠”。请注意，关键词———国际化版图。此

次高调亮相， 证明百度的全球扩张之旅

已经走过了尝试阶段，全面浮出水面。

实际上，在此之前，百度已经发布了

针对泰国市场的泰语搜索和针对埃及市

场的阿拉伯语搜索。但无论是人口数量，

还是经济增长潜力， 这两个市场暂时都

无法和作为金砖五国成员之一的巴西相

提并论。 也许很快， 在提到到国内成功

“走出去”的公司时，除了华为，我们还能

提提百度。

全球化布局， 是个多么宏大响亮

的目标。 可以大胆猜测，作为中国

IT

企业的佼佼者， 李彦宏把亚非拉当作

了最佳突破点。这不是偶然，奢侈品公

司普拉达

CEO

最近也在强调，公司会

雇佣年轻人， 但他们不指望一个新人

去缝补衣服， 而是需要他们去了解年

轻顾客的想法， 也不需要他们呆在纽

约、巴黎和洛杉矶这样的地方，而是需

要年轻人去了解非洲。

全球的大企业都在抢占这些尚未

开发完全的市场。微软、

IBM

和谷歌早

在这里布局， 从铺设无限网络到推广

智能手机到移动搜索，无所不包。这样

的选择不难理解，就好像选择

90

年代

来到中国的跨国企业一样， 绝大多数

尝到了大市场带来的甜头。 这个决定

今天看来是英明无比， 但在

90

年代，

世界格局并不是这样。当时，中国正在

收通缩和通胀之苦， 而其他金砖四国

也面临很多政治和经济上的不确定

性，反而是欧洲一片欣欣向荣，人人都

为一体化感到振奋。 只不过十年河西

十年河东。 特别是对于奢侈品这样的

行业来说， 当年中国市场只不过是全

球市场洒下的一颗米， 又有多少人高

瞻远瞩到它能成长为一棵大树。

同样，尽管依然受到贫穷、疾病以

及人才匮乏的威胁， 这些大公司都不

会放弃开拓一个新市场的机会。一方面，

发达国家， 甚至部分新兴市场的增长停

滞或减缓， 但拉美洲和非洲依旧保持增

长。另一方面，技术的后发优势使得非洲

更在较短时间内至少在

IT

硬件上能赶

上世界平均水平。

举个例子说吧。在国内，手机银行是

一种更方便的升级产品，但就算没有它，

拿着老式的存折和在银行柜台排队依然

能够生活，顶多麻烦一点。 但是，对于肯

尼亚的手机银行

Equity Bank

来说，他

的很多客户之前连银行账户都没有，这

样的需求是可激发的，但需要一点技巧。

一个曾在非洲开发通讯业务的

CEO

说，

几年前他们刚刚开展业务， 就发现一个

问题：对于经济不那么宽裕的人来说，他

们虽然买得起便宜手机， 但却支付不起

话费，在其他国家大行其道的月结制，在

非洲只会产生更多的烂账。 后来的解决

方式是利用刮刮卡， 用户只要在街边花

几块钱买一张刮刮卡， 就能立即充值打

电话。 虽然时间短，但烂账的问题得到了

很好解决。 不过眼下，摆在这些大企业面

前的首要问题，还不是传播技术，而是如

何帮助员工远离埃博拉， 这还真是个麻

烦事儿。


