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多家上市公司现身洋快餐供应商名单

证券时报记者 张昊昱

“福喜”事件发生后，洋快餐

在供应商环节的监管问题日渐受

到关注。 在相关部门的要求下，近

日，多家洋快餐品牌公布了上海地

区的主要食品原料供应商信息，圣

农发展、 双汇发展和三元股份均

在列。

截至目前，百胜、麦当劳、德克

士、汉堡王、卡乐星等

5

家企业已经

在官网上公开了上海地区的主要食

品原料供应商信息， 并开通了供应

商信息查询服务。

百胜（上海）主要食品原料供应

商名单显示， 圣农发展主要为百胜

集团在上海地区供应冻鲜禽产品。

在“冷冻分割鸡肉”这个大品类下，

圣农发展提供包括翅根、翅中、腿肉

丁在内的

9

种产品。

此外， 江西圣农食品有限公

司为百胜提供骨肉相连串， 福建

圣农食品有限公司为百胜提供冷

冻玉米鸡肉饼等速冻调制食品。记

者查阅圣农发展半年报发现，这两

家公司均为圣农发展的关联公司。

福建圣农同时还为德克士提供鸡

肉制品。

除了圣农发展，

A

股上市公司

中， 双汇发展也是百胜的供应商之

一， 为百胜提供罗勒味香肠和烧烤

风味香肠两款产品。

麦当劳公布的供应商名单则显

示，仅有三元股份一家

A

股上市公

司为麦当劳在上海地区供货， 所供

产品主要为奶类制品。 汉堡王和卡

乐星公布的供应商名单里则未发现

A

股上市公司。

福喜事件爆发后， 不少洋快餐

门店客流量剧减， 相关产品也因被

下架而出现无货状态。 麦当劳美国

总部已经发布公告称， 受福喜事件

的影响， 预计全年业绩增长目标泡

汤； 而百胜集团在近期提交给美国

证券交易委员会的备案文件中也透

露， 在中国的肯德基和必胜客餐厅过

去

10

天都遭遇了“明显负面的”同店

销售额冲击， 并承认如果在中国的负

面消费情绪长期延续， 可能对全年业

绩产生影响。

值得注意的是， 供应商和洋快餐

显然是“一荣俱荣，一损俱损”的关系。

如果洋快餐公司的业绩真的因福喜事

件而受到冲击， 对上述这些上市公司

来说，恐怕不是个好消息。

海隆软件前三季

净利预增70%-100%

� � � �海隆软件 （

002195

） 今日披露的半年报显

示，

2014

年

1

至

6

月实现营业收入

2.20

亿元，

同比增长

14.71%

； 实现净利润

2579.17

万元，

较上年同期增长

38.83%

，基本每股收益

0.2275

元。 由于公司业务规模增长、 部分客户单价提

升，海隆软件预计

2014

年前三季度归属于上市

公司股东的净利润同比增长

70%-100%

。

海隆软件表示，

2014

年上半年， 公司海外

业务规模呈现良好的增长态势， 同时公司积极

布局国内市场，注重互联网、移动互联网、金融

领域的开拓力度。 报告期内国内软件及服务收

入达到

6361.28

万 元 ， 较去年同期增长

33.35%

， 占公司整体主营业务收入的比重从

2013

年上半年的

24.87%

上升到

2014

年上半

年的

28.95%

。公司正在实施重大资产重组收购

上海二三四五网络科技股份有限公司

100%

股

权，通过此举，公司将从软件外包行业进一步深

入互联网行业， 实现市场多元化、

IT

业务模式

多元化经营战略。

（董宇明）

煤企转型升级仍需“刮骨疗伤”

多家煤炭上市公司上半年净利大降或亏损

证券时报记者 童璐

陆续披露的煤炭类上市公司半

年报，显示出煤炭行业面临产品价量

齐跌、 企业亟待转型升级的严峻形

势。 虽然上周国家发改委发布的新

版《煤炭经营监管办法》被视为煤炭

行业脱困政策将陆续出台的信号，

但在煤炭企业看来， 煤企的转型升

级仍将是个刮骨疗伤的痛苦过程。

阳泉煤业、 恒源煤电分别于

8

月

8

日、

9

日披露半年度报告。 上半

年阳泉煤业实现营业收入

112.88

亿元，同比下降

18.35%

；实现净利

润

3.55

亿元，同比下降

44.63%

。 地

处皖北的恒源煤电实现营业收入

37.72

亿元，同比下降

2.23%

；净利

润则大幅下跌近八成， 为

4590.25

万元。 此前发布半年报的西山煤电

今年上半年实现营业收入

122.53

亿元， 同比下降

19.79%

； 净利润

3.73

亿元，同比下降

58.3%

。

上半年煤炭价量齐跌

国内煤炭产能过剩、 下游需求

持续减弱的大环境下， 煤炭产品价

量齐跌是煤企利润大减的直接原

因。作为国内最大的无烟煤生产商，

阳泉煤业上半年原煤产量完成

1556

万吨，同比减少

2.69%

；煤炭

综合售价为

361.17

元

/

吨， 同比降

低

22.11%

； 煤炭产品销售收入

104.10

亿元，同比降低

18.99%

。 西

山煤电上半年原煤产量

1369

万吨，

同比下降

10.6%

； 商品煤综合销售

价格

495.6

元

/

吨，同比下降

18%

。

中国煤炭工业协会统计数据显

示， 上半年全国煤炭产量

18.16

亿

吨， 同比下降

1.8%

； 销量为

17.27

亿吨，同比下降

2.1%

。 煤炭价格则

一路走低， 监测数据显示，

8

月

1

日，中国煤炭价格指数（全国综合指

数）为

139.1

，比上期下跌

1.9

个基

点，全国煤炭价格已经降至

2007

年

底水平。

恒源煤电是安徽省内四大煤炭

集团皖北煤电旗下的唯一上市公

司， 尽管自有电厂消化了恒源煤电

的部分产能，但库存仍居高不下。半

年报显示， 该公司报告期内生产原

煤

741.76

万吨， 销售商品煤

572.21

万吨。

剩下的安徽三大煤炭集团中，

上市公司国投新集

7

月发布业绩预

告，上半年预亏超

6

亿元；淮北矿业

已因煤市低迷放弃了筹备多年的首

次公开募股（

IPO

）计划，向旗下上

市公司雷鸣科化注入资产的重大资

产重组计划， 也因盈利能力的不确

定性而终止；淮南矿业

2013

年煤炭

主业亏损逾

10

亿元，靠非煤业务整

体勉强盈利。

多地将出救市政策

国家发改委上周发布的新版

《煤炭经营监管办法》，被视为中央

政府助力煤炭行业脱困政策将陆

续出台的信号。 在新政策中，发改

委提倡有条件的煤矿企业直销，鼓

励大型煤矿企业与耗煤量大的用

户企业签订中长期直销合同。 同时

新增了禁止不正当竞争、销售或进

口高灰分高硫分劣质煤炭，以及向

城市高污染燃料禁燃区等范围内

单位或个人销售不符合规定标准

的煤炭等内容。

金银岛分析师戴兵认为， 市场

对于煤炭行业救市政策的预期并不

仅限于此。 上述新监管办法主要是

进行了国家层面的倡导， 但其中并

没有明确实施的标准， 看上去更像

个纲领性文件， 后续应该会有具体

的实施细则。

上海一名券商研究员认为，新

的监管办法对现有煤市的实质性

影响并不大，考虑到煤炭行业对就

业的重要贡献、严重亏损可能会影

响生产安全等，减产以及进一步限

制进口煤政策的推出存在较高可

能性。

戴兵认为，全国范围内的煤炭

扶植政策仍尚待出台，目前救市政

策主要集中在各煤炭主产区陆续

出台的地方性政策上。 据悉，陕

西、山西、内蒙古等煤炭大省近期

开始集中清理规范涉煤收费，减

少企业生产成本。 安徽省经信委

主任牛弩韬则频频走访省内煤炭

企业，《安徽省促进煤炭行业平稳

健康发展若干措施》 将在征求意

见后出台。

事实上， 煤炭行业的寒冷正倒

逼重点煤炭产区政府不得不拿出办

法。 根据国家统计局安徽调查队最

近发布的消息， 安徽煤炭价格从

2012

年

8

月起已经连续

22

个月同

比下降， 今年

1-5

月份同比下降

12.2%

。 产能过剩已成为安徽煤炭

等工业产品价格下跌的主要因素，

继而导致了安徽工业生产者出厂价

格指数（

PPI

）一直处于下跌状态。

煤企仍需刮骨疗伤

煤市触底的大环境下， 煤炭行

业内的悲观与乐观情绪并存。 一位

不愿具名的上市煤企证券部门负责

人在接受证券时报记者采访时表

示：“经历黄金十年后， 煤炭企业只有

自我改革才能出走困境， 而改革则是

个刮骨疗伤的痛苦过程。 ”

据瑞银证券测算， 国内煤炭行业

平均超产率约为

21%

， 目前煤炭工业

协会提出前

14

家大型煤炭企业

2014

年下半年减产

10%

， 测算对全年供给

影响约为

2.4%

。 民族证券研报认为，

短期行业扶持政策仅能够缓解煤炭行

业硬着陆风险， 不能从根本上改变煤

炭行业中期调整大势。

上述煤企负责人同时认为， 上半

年国内煤炭净进口为

1.57

亿吨，限制

进口劣质煤炭对国内煤市实质性影响

不大； 过剩的国内产能和经济疲软是

煤市“跌跌不休”的主要原因。此外，多

数国有资产管理部门并没有及时调

整、完善煤炭企业考核机制，促使部分

企业采取“以量补价”、降价促销等行

为，也是直接原因。

恒源煤电董事长龚乃勤在下半年

工作会议上鼓舞士气：“困难摆在面

前，但冲出困难的道路也在脚下。 ” 龚

乃勤在接待安徽省副省长杨振超考察

时表示，面对煤炭市场的巨大波动，皖

北煤电正大力发展煤矿托管业务，实

现从“提供煤炭产品”向“为煤矿提供

生产性服务”的转变，新的经济增长点

逐渐形成，转型发展之路日渐清晰。

中经煤炭产业景气指数报告监

测结果显示，二季度煤炭产业固定资

产投资同比由增转降， 降幅为

5.5%

。

但不少煤炭企业即使在困境中仍然

保持投资， 尤其是在煤电一体化、煤

化工等多方面进行布局，防御煤价下

跌的风险。

多位煤炭企业相关负责人表示，

围绕煤炭产业链条， 转型多主业经营

是最主要的思路。

中华企业多项目推进顺利

未来有望增厚业绩

� � � �中华企业（

600675

）日前披露的半年报显

示，公司实现营业收入

11.14

亿元，同比下降

55.09%

，其中投资收益

8.45

亿元；实现净利

润

3.03

亿元， 同比微增

0.16%

； 每股收益

0.162

元。

中华企业表示， 在房地产全行业下行的大

背景下，公司项目仍按计划顺利推进，部分项目

去化迅速，上半年实现销售回笼约

31.71

亿元。

报告期内，古北香堤艺墅荣获

2014

年一季度上

海别墅销售数量冠军、 上半年全市联排别墅销

售额第三名；印象春城

LOFT

获得

2014

年上半

年全市酒店公寓总销售金额第八名。

据了解， 古北香堤艺墅项目建设地点位于

上海市青浦区朱家角镇境内， 项目总占地面积

13.2

万平米，总建筑面积

15.2

万平米，总投资

25

亿元。该项目主要是

210-270

平方米联排别

墅和

210-235

平方米合院， 前者总价在

750

万

-1000

万

/

套，后者总价

600

万

/

套。 按此价格

推算， 该项目有望为公司贡献销售收入约

49.4

亿元。 印象生活广场

LOFT-SOHO

是周康板块

罕见的低密度精装产品， 位于年家浜东路周园

路口，临近迪士尼，总建筑面积

56.8

万平方米，

该项目为商业地产。 首批推出的

238

套面积

40-60

平方米、总价百万起的叠层产品，开盘首

日预售

70%

。

中华企业表示， 虽然上述项目还处于预售

期，但随着明年交房完成，相应的预售收入将结

转为销售收入， 公司业绩也有望因此增厚。 此

外，将于今年

8

月份开售的尚汇豪庭（小闸镇项

目） 整体货值预计

175

亿元左右， 按

3-5

年计

算， 每年将为公司带来

30

多亿元的营业收入。

该项目也为公司定增募集资金投向的重点。

（蒋晔）

资料图片

太龙药业：收购资产成长性俱佳 主动转型开启新篇章

太龙药业(600222)近日发布公告称

其拟以发行股份及支付现金的方式，购

买北京新领先医药科技发展有限公司

（下称“新领先” ）100%股权，以及桐庐

药材持有的杭州桐君堂药材有限公司

（下称“桐君堂” ）49%股权。同时，公司

向鹏兴投资、博云投资发行股份募集配

套资金，配套融资总额不超过本次交易

总金额的 25%，且不超过 17200万元。

收购新领先使得公司获得了优秀

的医药研发平台，增强研发实力，切入

到高速增长的 CRO 市场，而在高发病

领域技术开发中具有领先优势地位的

新领先的成长性预计将继续保持领先，

实现业绩快速增长；桐君堂成为公司的

全资子公司后将增强公司对中药饮片

业务的控制及支持力度，对于打通其构

建的中医药资源完整产业链具有重大

战略意义，对于发挥资金共享、商品流

通、工艺改进等多个方面的协同效应具

有现实和长远的意义。

主动求变：

抢食CRO大蛋糕

CRO是指通过合同形式为制药企

业和研发机构在药物研发过程中提供

专业化服务的学术性或商业性的科学

机构。 它以专业化和高效率的方式，通

过提供“一站式” 的综合药物研发服

务， 有助提高制药企业新药上市的速

度，能有效降低制药企业的管理和研发

费用。

据中国业内权威机构发布的研究

报告预测，中国医药的 CRO 市场规模

2011 年为 55 亿元， 到 2015 年有望翻

番至 110 亿元， 年复合增速高达

18.9%。

公司此次拟收购的新领先，是一家

专门从事 3 类、6 类化学药品临床前研

发和技术服务的公司。 从 2011 年到

2013 年，新领先营业收入从 3208 万元

增长到 5713 万元， 净利润更是从 326

万元增长到 1791 万元， 复合增速高达

134%，成长性极佳。

新领先在长期的研发服务过程中，

与华润双鹤、通化东宝、山东步长制药、

山东新华制药、瑞阳制药、扬子江药业

等国内众多医药生产企业建立了良好

的合作关系，拥有广泛的客户资源。 其

开发的医药品种主要集中在心脑血管、

神经精神、内分泌、抗感染及抗肿瘤等

高发病领域，技术开发上处于国内领先

地位。

在肿瘤已经成为一种常见病的背

景下，在中国医院用药市场，抗肿瘤药

物的销售规模近几年来一直稳步增长，

2011 年达到了 587.4 亿元，同比增长了

17.13%。同样是在 2011 年，包括抗血栓

药物在内的心脑血管药物市场规模超

过 560 亿元。

与此同时， 国家卫计委 2013 年 1

月份公布，2013 年我国农村医疗保障

重点将向大病转移。肺癌、胃癌等 20 种

疾病全部纳入大病保障范畴，报销比例

不低于 90%。

因此，在这样的情况下，国内外药

企纷纷选择试水抗肿瘤药和抗血栓类

等高发病领域产品，抢食市场蛋糕。 在

这样的背景下，预计心脑血管、神经精

神、内分泌、抗感染及抗肿瘤等高发病

领域 CRO 企业将取得高于行业平均

的增速，预计具有国内技术开发领先地

位的新领先将保持高速增长。

先觉布局：致力打通

中医药资源完整产业链

7 月 24 日，国务院法制办就《中华

人民共和国中医药法 (征求意见稿)》

(下称“征求意见稿” )向社会公开征求

意见。 这部让国内中医药行业等待了

30 年之久的法律， 终于有了突破性进

展。 相对于西医，一直显得很弱势的中

医药行业本次从国家层面被提升到一

个新的高度，成为国家意志体现，为中

医药行业未来发展创造了重大的战略

发展机遇。

桐君堂自 2006年被收购至公司，当

时的定位是作为公司大举开拓浙江、江

苏、上海市场的“战略据点” 。 随着公司

多年的经营， 桐君堂也从一家单纯的医

药流通企业转变为以中药和中药饮片业

为重点发展方向的综合型中药企业。

近年来桐君堂依托品牌、 质量、渠

道优势发展迅猛，2007-2013 年营业收

入、 净利润复合增速分别高达 16.9%、

47.4% ； 净利润贡献也从 2007 年的

3.1%提升到 39.5%。

公司一直致力于打通中医药板块

业务的任督二脉、夯实经营传统中药企

业的基础， 为此在完善中药材种植、中

药饮片生产销售、药品流通、中医药现

代化研发等领域可谓是费尽心血。

以中医药现代化为例， 公司在

2013 年 6 月与浙江大学签订 《现代中

药创制战略合作协议》，就在中药现代

化领域中的产学研合作和成果转化方

面进行合作，涉及提取工艺、新品研发、

人才培养、生产线构建、质量控制等多

个层面。 在公司 2012 年的募投项目中

就有药物研发中心的建设，它有利于进

一步提升公司在中医药领域的技术研

发和产品试制能力。

收购桐君堂剩余 49%股权，对于太

龙而言是打通中医药任督二脉的重要

环节，是践行“一核两翼多平台” 战略

的具体步骤，对于增强公司对中药饮片

业务的控制及支持力度、增强公司综合

盈利能力，发挥在资金共享、商品流通、

工艺改进等多个方面的协同效应具有

现实和长远意义。

盈利翻番：

长期成长空间巨大

本次目标公司的业绩承诺期为本

次重组实施完毕后的 3 年 （含实施完

毕当年）， 其中新领先 2014-2017 年

度预测净利润分别为 2,397.86 万元、

2,796.66 万元、2,919.84 万元、3,224.60

万元；桐君堂为 3,293.51 万元、3,773.02

万元、4,127.24 万元、4,608.76 万元。

公司 2013 年归属于母公司净利润

为 3605.95 万元， 若依此简单推算，

2017 年新领先与桐君堂(按 49%股权计

算) 净利润规模就是公司 2013 年净利

润规模的 1.5 倍，且未考虑未来收购资

产与公司业务的协同效应和公司自身

的成长性。

从本次交易对价来看，也颇有吸引

力的。 新领先 100%股权的交易市盈率

和交易市净率分别为 17.87 倍、11.37

倍，仅相当于可比上市公司平均市盈率

的 21.74%； 桐君堂 49%股权收购对价

对应 2013 年 PE、PB 分别为 14.3、2.58，

也显著低于中药行业 45.1、4.8 的平均

水平。

成长性和交易价格固然是比较关

注的两项指标，而对于管理层的有效激

励和收购资产的盈利保障及协同效应

也应是关注的方面。

本次在发行安排上面，公司将其分

为发行股份购买资产和配套融资两部

分。发行股份购买资产将新领先原控股

股东和桐君堂 49%股权持有者桐庐药

材纳入成为公司重要股东成员，与原有

股东共同分享公司未来高速成长、保证

经营和团队的稳定；配套融资中鹏兴投

资作为公司高管团队以及核心员工投

资设立之公司，对于激励管理层推动公

司长期发展有着重大意义。

战略笃定：

锚定“一核两翼多平台”

公司 2013 年提出了“一核两翼多

平台” 新的发展战略，即以大健康为核

心，以实体主业经营、资本运作为两翼，

对内创新商业模式，开展多种形式的合

作，对外搭建共赢创业多平台发展。 本

次交易也正是实施公司 “一核两翼多

平台” 发展战略的具体步骤。

透过本次收购和公司过去在发展

战略布局过程中的不懈努力，公司大健

康的发展的路径和脉络越来越清晰，业

绩的高增长预计也将在管理层的运筹

帷幄中逐步兑现。

（深圳市怀新企业投资顾问有限

公司） （CIS）


