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新三板信披违规公司

称不久将发布半年报

见习记者 胡志毅

8

月

31

日是全国中小企业股

份转让系统（新三板）挂牌企业半

年报披露的截止日期，但至今仍有

中试电力、慧网通达、久易农业和

物润船联

4

家新三板挂牌企业尚

未披露

2014

年半年度报告。 久易

农业和物润船联昨日接受证券时

报记者采访时回应，半年报不久将

发布；而中试电力则称财务报表存

在一些问题，正在自查。

目前，

4

家公司均被暂停股票

转让。 按照规定，如果在规定期满

之日两个月内，上述公司仍未披露

半年报将被终止挂牌。

高管变动频繁

值得注意的是，中试电力和慧

网通达两家公司上半年均经历了

频繁的高管变动，中试电力有

3

名

高层管理人员， 包括常务副总、董

秘、生产总监在内，都递交了辞职

报告。 至今，中试电力董秘一职空

悬，董事会成员人数已低于法定最

低人数。 同一时间段内，慧网通达

更换了

3

名董事，公司总经理齐凯

也辞职，仅担任董事长一职。

据了解， 受制于与汉口银行、

天津国恒铁路控股股份有限公司

之间的票据追索权纠纷，中试电力

1000

多万元资金处于冻结状态，经

营状况受到影响。 中试电力相关负

责人告诉记者，由于财务报表相关

工作量较大， 前期财务人员离职，

造成与主办券商半年报的审核修改协

调工作无法按正常进度进行。 为了避

免半年报相关数据出现问题， 公司主

动申请停牌并进行相关财务数据的核

查，核查结束后将会公布半年度报告。

公司当前正为全面恢复正常经营而努

力， 希望能尽快走出眼前的困境。 同

时，公司也在积极联系投资方，寻求多

种渠道解决问题。

记者致电慧网通达， 因董秘正在

休假中，未能了解到相关情况。

2家系新挂牌公司

4

家公司中， 主办券商为宏源证

券的久易农业和物润船联均系新挂牌

企业。

按照全国中小企业股份转让系统

6

月

19

日发布的《关于做好挂牌公司

2014

年半年度报告披露工作的通

知》，

2014

年

8

月

31

日前挂牌的公

司， 若公开转让说明书中的财务信息

未涵盖

2014

年

1-6

月的财务数据，应

披露

2014

年半年度报告。 对此，久易

农业和物润船联的董秘均向记者表

示，公司因挂牌耗费时间太久，未能按

时披露

2014

年半年度报告。

久易农业董秘贾立雨告诉记者，

公司

2014

年半年报已经制作完毕。物

润船联董秘朱丹凤则表示， 公司半年

报正在赶制中，不久将发布。

有机构人士告诉记者，新三板一些

企业在信息披露的规范方面不及主板

上市公司，若券商未及时帮忙，存在不

能及时制作定期报告的情况，这可能是

导致其未能按时披露的一个原因。

新能源汽车

销量将集中爆发

见习记者 姜云起

9

月

1

日是国家取消新能源汽

车购置税的第一天。 证券时报记者

从多家经销商处了解到，受该政策

影响，

9

月将成为今年新能源汽车

订单的爆发期，年底的销量有望迎

来放量增长。

上海高瞻电动车世博店销售

主管周晨捷告诉记者，在取消购置

税的政策出台后，前来购买新能源

汽车的消费者数量出现了明显上

升。 “虽然尚无具体的统计，但是可

以看出，该政策对消费者确实很有

吸引力。 ”周晨捷说。荣威

E50

的经

销商也对记者表示， 政策出台以

前，下单的客户中有近一半将订单

变更至

9

月以后，导致

9

月的订单

特别集中。

值得注意的是，在私家车的选

择上，插电式混合动力较纯电动车

显得更有吸引力。 “在我们店购车

的消费者，十有八九购买的是插电

式混动车。 ”周晨捷表示。

分析人士称，受制于电池续航

里程不够长、充电设施不完善等因

素， 私人购买纯电动汽车的热情一直

不高。“尤其是自身没有固定车位的车

主，会更倾向于混合动力车。 ”相对而

言，插电式混动车活动半径更大，且能

享受与纯电动车相似的补贴， 因此更

受私人消费者的青睐。据悉，此次工信

部发布的第一批免征购置税的车型目

录中，插电式混动乘用车有来自江淮、

比亚迪、 广汽和上汽

4

家企业的

6

款

车型。

“在这种情况下，纯电动车的推广

就更需要政府去推动。 ”上述分析人士

表示。 此前，国务院要求各地新增公务

车“新能源化”率到

2016

年要达到

30%

以上。分析人士判断，虽然受反腐影响，

新增公务车数量将有所下降，但多地地

方政府已相应增加公交车、警车、环卫

车等车辆采购中新能源汽车的比例。

因此有券商人士表示， 受政策利

好推动， 已经将今年全年新能源汽车

的预计销量大幅上调至

7

万

~8

万辆。

工信部数据显示，今年

1~7

月，我国

新能源汽车累计生产

2.59

万辆，同比

增长

280%

。 由此推算，

9

月起至年底

前的新能源汽车销量或将是前半年的

两倍之多。

上市房企上半年近半数营收下滑

下半年甚至更长一段时间内，去库存将是房企的最重要目标

证券时报记者 靳书阳

上市房企的半年报披露已经结

束，作为房企上半年业绩的“体检表”，

通过几个关键指标的分析比对， 无疑

可以更加清楚房企过去半年的经营状

况，同时，也能对未来行业可能的发展

趋势作出预测。

营收增长与净利增长背离

根据最新披露的半年报信息，证

券时报记者排除了一些房地产业务没

有连续性的上市公司， 最终共有

106

家上市公司符合要求。

统计结果显示， 上半年房地产上

市公司营业收入的增长率， 与净利润

同比增长率相比， 呈现一种较为严重

的背离。具体表现为，上述公司上半年

平均营业收入同比增长率均值为

20.82%

；与此对应的是，净利润同比增

长率均值为

-31.37%

。就营业收入同比

增长率这一指标来看，有

58

家上市公

司的这一数据为正值， 有

48

家为负

值，即近半数房企营收下滑，而净利润

增长率为正的上市公司总数为

56

家。

从净利润总额来看，

A

股上市房

企中，万科

A

、保利地产、华夏幸福位

列三甲， 三家公司上半年净利润分别

为

48.1

亿元、

38.2

亿元及

23.0

亿元。

以传统

A

股“招保万金”四家龙头

公司的半年报数据分析，万科和保利的

业绩已与另外两家龙头房企拉开距

离。金地集团半年报显示，上半年实现

营收

90.84

亿元，同比增加

3.29%

；实

现净利润

1.58

亿元，同比下降

49.91%

。

招商地产半年报显示，公司上半年营收

160.47

亿元，同比下降

0.54%

；净利润

17.85

亿元，同比下降

30%

。

另外，作为

A

股上市房企中产品

线定位最为高端的华侨城， 其营业收

入同比增长率与净利润同比增长率分

别为

28.05%

和

5.21%

。 这或许表明在

上半年房地产业的整体调整环境中，

以豪宅为主打产品的房企， 也不能避

免陷入净利润增速远不及营业收入增

速的境地。

净资产收益率大范围下降

证券时报记者统计发现， 列入统

计范围内的

106

家房企， 上半年绝大

多数出现了净资产收益率同比下降的

现象。 这表明房地产行业的投资回报

率不断下降，房企的利润空间收窄。

列入统计范围的

106

家房地产上

市公司， 仅有

12

家

2014

年上半年的

净资产收益率实现同比增长， 占比仅

为

11.32%

。 “招保万金”四家

A

股传

统代表性房企的净资产收益率， 均出

现不同程度的下滑。 其中，万科

A

的

净资产 收益率 从去 年上半年的

6.91%

，下降到今年的

6.13%

；保利地

产的净资产收益率从去年上半年的

7.80%

， 下降到今年同期的

7.21%

；招

商地产这一指标从

10.38%

下降为

6.53%

；金地集团这一指标从

1.29%

下

降为

0.54%

。

不过，从相关研究部门的历史统计

数据来看，今年上半年上市房企净资产

收益率的普遍下降，只是过去趋势的延

续。 中国房地产研究会、中国房地产业

协会今年

5

月发布的报告显示，上市房

企

2013

年度净资产收益率仍处于自

2009

年以来的下行通道中， 平均水平

由上年的

11.23%

下降至

11.09%

。 据该

报告介绍， 这一指标自

2009

年以来一

直处于逐年下降的态势。

龙头房企拿地变谨慎

一般来说， 当报告期内房企销售

收入不及拿地支出时， 就会出现经营

活动产生的现金流为负的现象， 反之

则为正值。 从上述

106

家上市公司的

经营活动产生的现金流量净额分析，

仅有

30

家公司这一数值为正。 其中，

京能置业在

2014

年上半年经营活动

产生的现金流量净额增速最快， 同比

增长

1221%

，达到

5.10

亿元。另外，万

科

A

今年上半年经营活动产生的现

金流量净额最高， 为

34.33

亿元。 同

时，万科

A

该数值的同比增速也高达

135.05%

。

万科董秘谭华杰近期公开表

示， 总体来看上半年房价出现了下

跌，但是地价没有下跌反而在上升。

在这种情况下万科选择持有现金，

谨慎投资土地。 半年报披露信息显

示，万科报告期内新增

19

个开发项

目， 按权益计算的规划建筑面积约

264.1

万平方米， 而

2013

年同期公

司新增的按权益计算的规划建筑面

积为

342

万平方米。 这一数值较去

年同期下降

22.75%

。

A

股目前唯一能与万科在规模上

媲美的保利地产， 较去年下半年拿地

态度也更加谨慎。

2014

年上半年保利

新增项目

19

个，按全口径计算，上半

年土地投资金额为

216

亿元， 占销售

金额的比例为

33%

。虽然

2013

年上半

年， 保利地产拿地金额占当期销售额

比例仅为

25.3%

， 但由于保利地产

2013

年全年拿地金额占销售金额的

比例高达

45%

，由此可以推断，保利地

产

2013

年下半年的这一比值远高于

45%

。 据此推断，相比去年下半年，保

利地产的拿地态度也显得更加谨慎。

存货压顶 下半年或降价

作为行业风向标的万科， 其定期

报告对后市走势的分析， 往往因其行

业地位而具备相当的权威性。 按万科

A2014

半年报分析， 截至

6

月底，全

国

14

个主要城市的新房库存面积（已

取得销售许可而尚未售出的商品住宅

面积）由

2013

年底的

1.22

亿平方米

上升至

1.35

亿平方米，库存去化周期

（按最近三月移动平均成交面积计算）

由

2013

年底的

9.8

个月上升至

15.4

个月。上述数据表明，下半年甚至更长

一段时间内， 去库存将是房企的最重要

目标。

证券时报记者统计发现，

A

股上市

的房地产公司中， 上半年销售目标完成

率超过

50%

的，仅有万科一家。另外三家

具有代表性意义的房企保利地产、 招商

地产、 金地集团的目标完成率分别为

43%

、

36%

和

28%

。 研究人士认为，房企

若要实现全年销售目标， 在目前并不景

气的市场环境下， 下半年需采取降价走

量的销售策略。

中信证券研究员陈聪认为， 在今年

剩下的

4

个月时间里， 不少房地产企业

必须以降低毛利，大规模推货为代价，以

求存货去化。陈聪分析，虽然近期资金成

本下降， 但今年金融机构更倾向支持龙

头公司， 此前资金紧张的企业不会普遍

受益于这一轮资金成本的下降。 销售回

款将是绝大多数中小公司最关键的资金

来源，企业的推货动力不可能下降。

澄清媒体质疑

莱茵生物复牌

证券时报记者 仁际宇

此前因媒体报道而停牌的莱茵

生物（

002166

）今日发布澄清公告，

公司股票同时复牌。 莱茵生物在公

告中对公司产品毛利率变化、 产品

成本及产能、 再融资募投项目等投

资者关心的问题进行了说明。

公告显示， 莱茵生物主营的植

物提取业务是典型的涉农行业，原

材料是各种农副产品。产品具有“多

品种、多规格”的特点，常规品种就

达

20

多个， 每个品种均有多个规

格。同一品种因为原材料价格、产品

规格、客户需求量等因素的变动，会

导致不同会计年度的平均毛利率发

生较大变化。同时，在各年度的销售

产品结构中， 销售均价与毛利率并不

完全是正比例关系。 同样也由于上述

规格、品种较多的因素，同一年度单位

销售成本与年末库存商品单位成本也

存在差异。

而对于投资者较关心的再融资募

投项目，莱茵生物表示，随着下游客户

对天然甜味剂和草本美容提取物等产

品的安全性和功效的逐步认知， 公司

生产线产能已趋饱和。 公司亟需通过

非公开发行股票募集资金扩大产能，

以满足生产经营的需要。 莱茵生物此

次募集资金项目———植物资源综合应

用产业化工程项目已被桂林市列入

2014

年跟踪服务推进重大项目，由桂

林市统筹协调推进该项目的各项前期

工作。

37岁的“野心家”顾国平

证券时报记者 余胜良

刚刚成为北生药业

（

600556

）

新东

家的顾国平是一个野心十足的人

。

2008

年他就在想怎样做一个

“

小华

为

”

出来

，

这种野心还表现在他全面出

击的心态上

。

在业内前辈看来

，

这种做

法简直是

“

无知者无畏

”。

早在

2008

年

，

斐讯通信创立伊始

他就频频接受媒体采访

，

互联网上关

于斐讯通信的报道不少

，

他是斐讯通

信的面子人物

，

他一点点地积攒人气

和名气

。

而成为北生药业的大股东

，

则

是他迄今为止所干过的最为新闻界关

注的一件事

。

斐讯通信是一个陌生名字

，

顾国

平是一个陌生名字

，

通讯行业太大

，

斐

讯通信还不是一个让巨头认真对待的

竞争对手

。

但记者在上海松江看到的

斐讯通信已颇具规模

，

松江总部的员

工乘坐

10

多辆班车回到市内生活

，

公

司内部培训办得有声有色

，

办公环境

有点像谷歌的随意性

，

以让研发人员

无拘无束发挥才智

，

4000

多名员工将

近一半都是研发人员

。

在出版物和新闻报道中

，

顾国平

身着考究的深蓝色西服

，

右手腕戴一

块黑带腕表

，

胡须短而整齐

，

板寸发

型

。

这一点和无数

IT

男类似

，

他们忙

得没时间打理

，

板寸是极好打理的一

种头型

，

而且看起来干净利索

。

采访在即

，

走进有数栋大楼的上

海松江斐讯通信总部

，

记者被领进会

议室

，

走进来一个小伙子

，

他问

：“

在哪

里采访

？ ”

记者答道

：“

领导坐哪里

，

我

们就围着领导坐

，

近一点方便采访

。 ”

他坐在最里面的一个座位上

，

其他人

围住他坐

。

他就是顾国平

，

像一个极普通的

工作人员

，

但精神十足

，

他穿着一件黑

色

T

恤

，

上面写着

“

KAILAS

”，

一件休

闲裤

，

通气的运动鞋

。

他一副随时能跑的样子

，

事实上

他喜欢健身

，

喜欢长跑

，

每周会跑一个

马拉松

，

尽管他还不是尽人皆知

，

但他

和很多业内上市公司老总有交往

。

顾国平说话语速极快

，

一方面

，

这

可能是由于他大脑转动本身就快

；

另一

方面

，

他有很多事情要做

，

有许多事情

等着他决定和沟通

，

由不得他慢下去

。

顾国平不张扬

，

但也绝不低调

。

和

以前的很多采访对象不同

，

他很爽快地

回答所有问题

，

而且愿意品评竞争对手

和业内人物

，

他这种直爽性格迄今还没

有引起舆论争议

，

可能是斐讯通信在行

业内体量还不大的缘故

，

他还不是话题

人物

。

斐讯通信去年销售额

45

亿元

，

但

通讯行业是个庞大的行业

。

顾国平有着社会化的理解方式

，

他首先关注的是需求

，

关注的是差异

化带来的机会

。

他的面前摆着斐讯通信生产的

5

寸屏手机

，

手机有些磨损

，

可能使用了

一些时间

。

记者所持华为手机也给了他

信心

：“

华为手机现在做得不错

，

国产手

机慢慢跟上来了

，

这都需要时间

。 ”

他和他部下坦陈手机业务的不

足

，

但他们自有生存之道

。

比如海外还

在大规模使用功能机的国家

，

中国某

些领域的细分市场也有机会

。

尽管也在开拓云服务市场

，

但是

顾国平打定主意不碰

B2C

，

他认为

BAT

（

百度

、

阿里巴巴

、

腾讯

）

在个人用

户上太有优势

，

即使做也没机会

，

他更

愿意和政府

、

企业打交道

。

顾国平是一个能看到商机的人

，

他的经历已表明这一点

。

1993

年

，

顾国平求学于上海电机

技术高等专科学校工贸

9512

班

，

1998

年毕业后

，

他进入上海振华港口机械

有限公司

，

负责客户关系工作

。

他只在

这家后来很著名的企业工作了两年

。

“

不是在这个公司没前途

，

我那时

出差到德国不莱梅

，

站在高处经常想

跳下去

，

我有恐高症

。”

顾国平回忆说

，

那时他就决定辞职了

。

从事港口机械

业务爬高上低是常有的事

。

斐讯通信的前身众翔科技的创始

人是同学帮

，

同在

1977

年出生的顾国

平

、

顾建华同住一个宿舍

，

比他们小一

岁的汤宇住隔壁寝室

。

后来斐讯通信就是在此班底上成

立

，

2008

年底

，

他们逐渐意识到进军

通讯行业的时机成熟

，

于是将全部积

蓄

1

亿多元悉数拿出

，

邀上顾国平的

一位初中同学王忠华

，

创立斐讯通信

。

据称顾国平为此将房产也做了抵押

。

众翔科技靠代理发家

，

代理一家著

名的海外品牌

。

做代理的人很多

，

顾国平

团队做得也并不早

，

但是他们客户开拓

极好

,

销售额达

10

多亿元

。

“

公司能迅速发展

，

是因为我们在管

理上学了振华港机

。 ”

顾国平对他的老上

级管贤彤甚为推崇

。

顾国平和汤宇还到过深圳考察华为

1

个月

，

所以言谈之中对华为也敬重有

加

，

但他还是决定在数据通信领域安营

扎寨

。

从体量上看

，

斐讯通信和华为

、

中兴

相差巨大

，

但是顾国平认为

，

正因为一切

才刚开始

，

所以能为人才提供更多机会

。

因为代理起家

，

顾国平和他的伙伴

一直是以市场为导向

，

所以市场开发有

目的性

，

而且也愿意围着客户转

。

很多客

户是政府

，

顾国平愿意和政府打交道

，

愿

意想政府之所想

，

这倒不是说要走寻租

之路

，

而是明白政府真正要什么

。

投资

，

拉动地方投资是他的良策

，

从

规模上看斐讯通信还是个小公司

，

可是

顾国平在全国各地都布有网点

，

研发基

地四处开花

，

他计划建立三个总部基地

，

除了上海总部

，

一个在北京

，

天津为副中

心

，

一个在南宁

。

从年龄上看

，

他和

1940

年出生的中

兴通讯董事长侯为贵

，

以及

1942

年出生

的华为总裁任正非相差甚大

，

顾国平

1977

年出生

，

这个年代的人在中兴和华

为当上高管都是稀罕事

，

出走华为的少

壮派李一男

1970

年出生

。


