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石佛寺和田玉市场探秘

孔伟

石佛寺是国内最大的和田玉加工

销售集散地， 可以说是一些和田玉爱

好者心中的“圣地”之一（最重要的“圣

地”当然是新疆和田市的玉龙喀什河，

也就是出产和田玉籽料的地方）。在这

里淘宝， 用一位熟悉石佛寺的玉友的

话说，就是常逛常新。 不过，几圈逛下

来，俺便发现了石佛寺的一些“秘密”。

名为和田玉 俄料打主力

在石佛寺逛玉市， 感受最深的莫

过于和田玉市场中和田玉交易的凋

零。这话听起来有点扭，说得更明白点

就是：如今的和田玉市场中，真正产自

新疆和田的和田玉越来越少， 充斥市

场的主要是俄罗斯料、青海料和韩料，

偶尔还可见到少量的贵州罗甸料。 这

些料子虽非产自和田，但因为主要也由

透闪石或阳起石构成， 根据新国标，鉴

定结论也是和田玉，因而被市场称之为

广义和田玉。 但要与真正产自和田，尤

其是和田玉龙喀什河的籽料相比，品质

上的差异不小， 有的甚至堪称巨大，如

和田籽料与贵州罗甸料的差别，就几乎

可以用“天壤之别”来形容。 据观察，目

前市场上俄料的占比在七成以上，举目

望去， 两种颜色成了市场的主色调：白

色，主要是俄罗斯白玉；绿色，主要是俄

罗斯碧玉。 至于其他料子，则成了俄料

的附庸，甚至干脆就是一种点缀。

籽料渐式微 白籽价高昂

籽料有没有？ 当然有， 并且有两

种：和田籽料和俄罗斯籽料（你看，哪

里也少不了俄料的身影）。但和田籽料

的价格如今已经高到了令人望而却步

的程度，尤其是高端白玉籽料，早已论

克交易。 俄籽的品质虽然在俄料中排

名靠后，不仅不及俄山料，甚至低于俄

山流水， 但由于能够充当和田籽料出

售，身价也水涨船高。尤其是其中玉质

较佳、 皮子不厚或基本不带皮色的俄

籽，因为白度更好，甚至可能卖出比和

田籽料更高的价钱。

当然，低档的青玉、青白玉籽料还

是有一定数量的， 只是由于颜色青、

灰，或者绺裂、僵棉多，难以雕刻成件，

市场价格并不高， 几百元甚至几十元

就可以买到一件， 石佛寺的新疆玉商

售卖的主要就是这种料子。不过，虽然

只是青玉、青白玉，其中块度较大、玉

质较好的籽料要价也不菲，公斤级、玉

质较细或稍有白度者， 老板开价一般

都过万甚至过十万， 顾客有意购买再

慢慢砍价不迟。

交投很清淡 价格很坚挺

国庆前夕一般是各地玉商来石佛

寺进货的高峰期，但今年有些例外，有

的市场甚至出现了“老板多过顾客”的

场景。即使偶有成交，听老板说得最多

的也是“不够本，赔钱开个张”。这其中

当然真真假假虚虚实实， 我就亲眼看

见一个老板一个小时之内开了两次

张，并且两次都声称赔钱。

奇怪的是，市场交投比较清淡，价

格却一直居高不下， 甚至还在稳步盘

升。跟当地玉商交流后得知，真正的和

田玉不用说了，量少自然价扬；俄料虽

然产量大， 但由于一段时间来俄乌争

端等因素导致俄罗斯对资源类货物出

口管制加强， 俄料进入中国的量明显

减少，价格不跌反升。 “现在市场上相

当部分俄料实际上不是通过正规渠道

进来的，而是走私货。别看石佛寺到处

是和田玉原料和雕件， 这些东西是要

逐渐分散到全国的， 中国人对玉石玉

器的消化能力太强了， 这点东西扔下

去可以说连泡都不会冒一个。”一位南

阳玉友说起市场上铺天盖地的俄料，

显得很轻松。

雕工有长进 垃圾工隐退

河南工很长时间以来一直是市场

上“垃圾工”的代名词，甚至有“苏州工

化腐朽为神奇，河南工化神奇为腐朽”之

说，而石佛寺又可以说是河南工的“大本

营”。 确实，以往不少河南工太过粗制滥

造， 有时候横看竖看愣不知道究竟雕的

是个啥东西。 但这次的石佛寺之行却使

我对河南工的印象大为改观： 整体水平

上了不止一个台阶，以前“不知所雕”的

雕件明显减少不说， 其中的精工甚至可

以与苏州工、上海工媲美。在我感到讶异

之时， 当地玉友却有些不以为然：“现在

哪还有那么多料子给学徒练手？ 垃圾工

自然少了；同样的料子，花

300

元雕刻后

卖

1000

元， 请

800

元的工卖

2000

元还

走得更快，这账谁不会算？ 对学徒来说，

既然好工赚钱多， 为啥还窝在这里找蹩

脚师傅，不去苏州、上海拜高手为师？ 这

样一来，整体水平不就上去了嘛！ ”

新政松动后

深圳购房者各地看房忙

证券时报记者 陈英

国庆假期，我在武汉数日，闲来

无事，走进一家新楼盘。 “你们‘十

一’有优惠吗？”我问一位销售人员，

被告知“现在正是涨价时”。

知道全国许多城市已经取消限

购，武汉是其中之一。 有媒体称，其

楼市限购全面取消以来， 成交量明

显上升，许多楼盘悄悄拿掉了“促销

折扣”的宣传板，甚至稍微上调了房

价， 难道武汉楼市这是要触底反弹

了？ 看沙盘图的时候，凑巧，这家声

称“涨价”的新盘销售中心里来了一

个看房团。很奇怪，这批看房者说的

都是外地口音， 很快将部分售楼部

内的武汉方言“淹没”了。 我有心

和看房客们聊， 得知这个看房团竟

然全是外地客。 其中，

50%

为深圳

客，其次多来自上海、北京等一线城

市，也有部分来自杭州、厦门等全国

各地。 这批网友中间还有一组来自

香港的搜房网友， 他们的一个共性

是：来自比武汉发达，房价比武汉高

的地区。 他们对武汉房地产市场的

发展前景充满信心， 坚信武汉房价

还有较大上升空间。

置业顾问吴小姐对自家的楼盘

销售前景相当看好，她认为“完全是

外地有钱人推高了武汉的房价，限

购一取消， 这批人回来的只会越来

越多， 接待这样的外地看房团一点

也不奇怪”。她告诉我，黄金周期间，

返汉看房的外漂族每天大约有

100

多人，他们大部分在北京、上海等一

线城市工作， 收入相对于当地房价

仍显不足， 而武汉房价相对一线城

市较低。 仅

10

月

1

日开盘当天，她

接待了

6

组购房者， 其中有

4

组是

从外地回汉置业的武汉人。 从整体

情况来看，黄金周期间，回武汉置业

的外漂族所占比例约为四分之一，

绝大多数年龄都在

30

岁以内。

后来我了解，黄金周，武汉楼市

不仅吸引了不少本地市民看房选

房，

7

日长假，确实也吸引了一拨拨

外地看房客。 根据不断更新的有关

数据显示，外来资本进军武汉楼市，

其势汹汹。 从武汉搜房网的网络统计

显示， 已有

2000

名外地人在黄金周

来武汉看房， 准备于长假中后期在三

镇考察楼盘， 这批人大多分别来自上

海、深圳、北京等地。 而另一个数据显

示，今年

1~9

月份，武汉房地产行业中

新设外商企业

17

家，与去年

1~9

月份

相比，增长了

21.4％

；“外资认缴额”

(

即

实际到位的外资数

)

，与去年

1~9

月份

相比，增长了

4

倍。

相对于武汉来说，“外地人”深圳

购房者们对自家的楼盘是否也是如

此热情？

9

月

30

日， 央行、 银监会发布

《关于进一步做好住房金融服务工

作的通知》， 对限贷政策大尺度松

绑，成为楼市转暖的一剂强心针。 刚

刚过去的“十一”黄金周是央行发布

限贷松绑令后的第一周， 从深圳市

场的表现看， 尽管黄金周离深人员

众多，但依旧不影响楼盘入市。 此间

有超过

5

个楼盘开盘及加推， 还有

不少楼盘拿出少量单位吸引客户，

且比以往各个假期更为积极。 新政

对深圳楼市的刺激作用开始显现，

楼盘到访客户量明显增加， 开盘的

项目成交也开始好转。 例如西荟城

三期，开盘总共推出了

620

套单位，

当天即销售九成， 是今年市场上少

见的水平。 根据深圳中原地产的监

测， 十一期间多数楼盘成交情况都

有提高。 在新政的提振下，市场信心

开始回暖，各方都表现积极；并且在

持续了半年的打折促销之后， 一些

项目的价格已经降到了客户的心理

预期线下。 随着新政的实施，价格很

可能筑底回升， 价格回涨的预期使

得购房者开始摩拳擦掌陆续入市。

新政的执行还需时日，但可以肯

定的是， 此后市场将出现深度转变，

不仅仅是成交量会得以提升。 更重要

的是价格将很可能出现转折，二季度

和三季度楼盘陆续打折促销，以暗降

的方式吸引客户，但是成交提升并不

明显。 此次新政的出台将从信心和渠

道上作出根本的调整，对价格的提振

作用不言而喻，新房成交增加也将很

快有所体现。
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生意清淡，愁容满面。 孔伟/摄

一张股东卡里沉淀的母爱

汤亚平

如果何大妈还活着， 今年是她的

80

大寿。她是这个证券营业部里年龄

最大的女股民。许多股友都怀念她，特

别是她的儿子。

何大妈是个单亲母亲， 黎明亮是

她唯一的血脉。 现在已是职业股民的

黎先生接受采访时肯定地说， 是母亲

铺就了他一生的投资之路。

“在我的记忆里，父亲遭遇车祸去

世后，母亲变成了一个斤斤计较的人，

她对每一件事情都要精打细算。 而一

直大大咧咧的我从此没少挨她的唠

叨。譬如开着电灯看电视，她会批评我

不会节约用电，我说这样不会伤眼睛；

洗澡超过

10

分钟， 她会敲门关灯，我

反驳说时间短了洗不干净； 买件衣服

回家，我总要悄悄地藏在包里，她发现

了就数落我不该乱花钱。慢慢地，我开

始有意识无意识地躲着她， 决计远离

她的小气与唠叨……”黎先生讲述着。

自从黎明亮离家后， 母亲每个月

都会催他往家里寄钱， 稍有耽搁就会

被母亲劈头盖脸骂一顿。有时，他甚至

有些恨母亲，觉得她眼里除了钱，没别

的。 因此，黎明亮很少回家，和母亲的

关系也一直不太好。

本来也是， 何大妈的退休工资加

到了每月

2000

多元，可她还是要求儿

子每月给她生活费， 而且从开始的每

月

300

元 “上涨” 到她去世前的每月

2000

元。 特别是听人说何大妈早就

“偷” 了儿子的身份证开户抽签炒股。

黎明亮每次寄钱总不高兴， 甚至在电

话里吵起来。

母亲

60

岁那年， 儿子都没回家。

邻居在电话里告诉黎明亮， 何大妈在

家里经常念叨自己老了， 还说她有时

候会莫名其妙地叹气， 干活也没有原

来有精神了， 这让黎明亮非常担心。

“放下电话后，我突然觉得有点想母亲

了，想想也多年没回家了，于是决定春

节放假带着儿子回趟家陪陪母亲。”黎

先生说话有些哽咽。

这次回家， 母亲显得没有那么唠

叨了。安顿好儿子后，黎明亮终于有机

会和母亲坐下来聊聊天。 刚开始竟然

不知道要说点什么， 夕阳洒落在墙根

下，母子俩相对无言，后来还是以母亲

感叹自己老了打开了话题， 聊天中才

知道母亲原来有心结。 “母亲说，知道

我们在深圳生活不容易， 干的也都不

是挣大钱的工作，还背着房贷，养着孩

子，本来一直不想要我们的生活费，可

母亲说眼下还需要钱投资， 趁着自己

还干得动活，挣点钱养老用。 ”

何大妈说的投资，其实就是炒股。

她没有念过大学， 也没有读过相关财

经股票的书。 也许人类天生就是投资

人，正如亚当斯密所说：交易可能是人

的本性之一， 它的历史可能和语言一

样古老。

2009

年五一节后开市，大盘高开

高走。下午

1

点多，证券营业大厅里挤

满了人， 显示屏上个股一片红色。 可

是，约好了早到的何大妈迟迟未来。大

厅里一位孙阿姨说：“大妈

70

多岁，姓

何，是在中户室里炒股的，这里很多人

认识她。”中户室股友给她打电话也没

人接。 于是，姐妹几个顾不上看股票，

跑到何大妈家敲门，也没有应答。

小区保安查看了出入电梯的录

像，发现何大妈昨晚

8

点回家后，门一

直没打开过，人肯定在家里。保安撞开

门后，发现何大妈倒在洗手间里面，脉

搏已经没有了， 手也冰冰凉， 脸色发

紫。家里桌上的电脑屏幕上，还显示着

“隆平高科”的股票

K

线图，桌上放着

一只绿色环保布袋， 桌下放着一把遮

阳伞，还有一双黑色皮鞋，似乎正要准

备出门。股友马上打了

120

。医院急救

室的医护人员说，老人是下午

2

点

30

分左右送到的， 来的时候已经没有呼

吸和心跳了，抢救无效后宣布死亡。医

师根据何大妈的生前病史，大致判断，

她是死于冠心病引发的心源性猝死。

一位姓韩的大妈， 跟何大妈以前是同

事， 现在又一起在这里炒股。 韩大妈

说：“她每天都走路到证券营业部，中

午我们几个姐妹一起吃盒饭。 她心脏

不好，还有高血压，前段时间，她好像

说是膝盖积水，还拄了一阵拐杖，但人

很乐观。 ”

母亲去世了，儿子回家奔丧。办完

丧事后， 黎明亮整理母亲遗物时发现

一封信和一本存折、一张股东卡。黎先

生疑惑地打开存折，发现上面有

32

万

元的存款， 而且存款人姓名就是黎明

亮。 随后，他小心地打开母亲的信，信中

写道：“亮儿，我一直牵挂的就是你。你从

小厌恶读书，总是乱花钱。当你要去外地

打拼时，我害怕你最后连饭都吃不上。所

以，我每个月让你寄钱，一来想督促你上

进、努力去打拼；二来你能给我寄钱，就

说明你的境况还好，我也就放心了。这些

钱都是你自己挣来的， 我一分都没舍得

花，连同我每月发的退休工资，不断地买

些股票， 如今股东卡上市值有

120

多万

元，存折上有

32

万元现金，都是你的名

字，拿去吧。 妈妈患病已多年，执意投资

股票以防不测。 ”看完母亲的信，写信的

时间正是几天前的

5

月

1

日， 黎明亮顿

时泪流满面。

根据交易记录， 何大妈早在

1995

年元旦后第一个交易日， 以每股

6.31

元的价格买了

3000

股深发展股票。 她

在炒股日记中写道：“儿子元旦结婚，

3000

股深发展支持儿媳莉莉在深圳发

展。 ”

1996

年孙子黎晨出生恰逢伊利股

份上市， 何大妈又以

8.23

元的价格买

了

3000

股伊利股份， 并写道：“留给晨

晨上大学的礼物……”

“很多时候，母亲对孩子的爱，太深

沉。因为她只想给予，从未想过回报或被

理解。 ”黎明亮说，母亲最珍贵的遗产还

是对股市的认识。 她在一篇炒股日记里

写道：“

2007

年的大牛市，给了很多人一

种错觉，炒股一定赚钱，正是这种错觉导

致了大量股民跟风涌进股市， 这些人几

乎都成为

2008

年大熊市的牺牲品。 ”

何大妈似乎预感到黎明亮会接过妈

妈的接力棒， 于是告诫儿子：“因熊市导

致夫妻反目甚至家庭破裂者比比皆是，

但你不能走这条路。因此，你必须明白有

牛市就会有熊市，一切要防患于未然。当

然只有经历了熊市， 你才能真正地建立

起对股市的地理性认识。记住：新股民怕

下跌，老股民怕上涨。 ”

何大妈投资股票以防不测的故事，

感动了许多股民， 她让笔者想起一位老

作家的话：在中国女性的心中，埋藏着人

类原始的多种美德。
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人才流失 基金公司面临挑战

证券时报记者 付建利

在中国基金业十多年的发展历

程中， 总是不断面临各种各样的挑

战，其中最为核心的，就是人才不断

流失的挑战： 众多业绩优异的明星

基金经理，出于各种各样的目的，怀

抱着各种不同的理想，奔向了私募、

保险资管等其他资产管理行业。 公

募基金的人才荒一再上演， 这是基

金业过去

16

年来久治不愈的顽症，

其间原因种种。如今，在互联网和移

动互联网时代， 除了基金公司的投

研岗位之外，电商和

IT

人员的不断

流失， 成为基金公司在新的历史条

件下必须面对的新挑战。

最近一段时间以来， 不断有基

金公司的资深电商和技术人才出

走，或另攀高枝，或独自创业。 在互

联网和移动互联网时代， 基金行业

虽然发展空间无限， 但竞争无疑将

更加激烈，互联网这只巨头的加入，

给基金公司带来了空前的压力。 互

联网巨头们有巨大的流量、 时髦的

互联网思维、雄厚的资本，一旦涉足

基金业， 就会带来原有游戏规则的

颠覆性变革，余额宝即为一例。基金

公司缺投研人才是众所周知的事

情，可如今，拥有互联网知识和从业

经验， 尤其是拥有互联网思维的电

商人员，是基金公司最为渴求的。任

何一家基金公司想要在未来的竞争

中生存下来， 互联网是绕不过的一

道门槛， 基金公司的电商将迎来大

发展。 但对于互联网基金这一新事

物，基金公司目前最大的挑战就是缺

人，甚至比投研人员还缺！

真正拥有实力的基金电商人员，

如今可谓是一将难求。 一些大基金公

司电商部门负责人的待遇，甚至超过

了投研部门，电商部门已经成为大基

金公司最为核心的部门之一。 毫不夸

张地说，未来基金公司电商总监的作

用，可能不会低于投资总监。 基金电

商将会重塑行业未来图景，不断改写

原有的运行规则，带来新的气象。

与此同时， 互联网企业纷纷涉足

基金行业， 但互联网企业天然不具备

金融的优势， 对金融这一门槛较高的

行业了解甚浅，于是乎，基金公司的电

商人员成为想涉足基金业的互联网企

业最青睐的人才， 而电商业务又必须

根据客户的需求不断改进技术， 基金

公司的

IT

人员又成为了炙手可热的

岗位。除了上面提到的这种情况，在互

联网和移动互联网时代， 客户的理财

需求会得到更深层次挖掘， 客户细分

化会进一步凸显， 资产管理将逐步过

渡到财富管理时代， 互联网金融将在

各个细分行业生根发芽， 既懂金融又

懂技术的基金公司电商和

IT

人士，会

迎来前所未有的创业机会， 只要有好

的盈利模式， 这些创业人员还可以得

到股权投资和风险投资的资金支持，

解决创业的资金难题。

投研人才的不断外流，成为过去

16

年中国基金业最大的难题。在互联

网和移动互联网时代， 电商和

IT

人

才的不断外流，也许会成为新的最大

难题。


