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三轮驱动爱尔眼科连锁网点布局

证券时报记者 邢云 文星明

在创业板即将正式迎来开板五周

年之际，深交所“践行中国梦·走进上

市公司” 活动的

100

多位投资者日前

来到爱尔眼科（

300015

）旗下明星医院

长沙爱尔医院， 与董事长陈邦等公司

高管进行了面对面交流。

陈邦在交流会上介绍，未来

5

年，

爱尔眼科将利用并购基金、 合伙人计

划等平台， 在地市级甚至县域市场快

速布点。公司计划年均开设

20

余家医

院，

2020

年达到

200

家， 国内市场占

有率达

20%

。

拓展产业链上游

投资者在参观现场了解到，长沙爱

尔医院营业面积

8000

平米， 去年营业

额实现

1.5

亿元，今年预计将超

1.7

亿，

在公司旗下医院中，业绩排名前三甲。

陈邦表示， 旗下像长沙爱尔一样

盈利稳定增长的医院连锁网点已经越

来越多，因此，公司业绩呈净利润增速

超营收增速的“新常态”。

此前， 爱尔眼科发布的第三季度

业绩预告显示，公司预计

2014

年

1

至

9

月归属于上市公司股东的净利润约

2.46

亿

-2.59

亿，较去年同期增加

35%

-42%

。 陈邦表示，净利润稳步增长，来

源于公司成熟医院业绩稳健提升，同

时次新医院扭亏为盈数目增多。“公司

网络铺开不断完善， 按照目前模式滚

动发展，公司未来业绩可以预期。 ”

此外， 公司近年来业务结构多元

化也颇具成效， 视光业务和白内障业

务逐渐成为公司新的业绩增长点，渐

成“三足鼎立”之势。 准分子业务占比

已从上市之初的

32%

降至目前的

28%

。 陈邦表示，多板块的协同发展，

将增强公司风险抵抗能力。

有投资者提问， 公司是否有多元

化发展的计划。陈邦表示，公司目前仅

占有眼科医疗市场不到

5%

的市场份

额，未来市场空间巨大，未来几年“做

精做专做深眼科即可”。

数据显示， 随着居民收入水平的

提高及医保报销比例的提升， 公司品

牌影响逐渐发力， 上半年门诊量达

114

万人，同比增长

21.53%

。

不过， 爱尔眼科并未放弃产业链

的延伸。陈邦透露，未来公司有意进军

眼科医疗上游，布局眼科设备、消耗品

等领域，以降低供应链的成本。

网点延伸至县域

投资者普遍关心的问题是目前公

司网点布局的进度。陈邦表示，推动公

司未来网络布点的三个关键点是，并

购基金、 合伙人计划以及包括中南爱

尔眼科学院在内的专业人才基地。

陈邦表示， 并购基金目前运转良

好，对公司网络扩张推动极大，公司或

成立新的基金继续加快并购进度。

另据爱尔眼科高层透露， 并购基

金目前已经储备超过

10

家连锁医院，

将在今年底、明年初密集开业。公司预

计今明两年新开医院网点超过

40

家，

通过公司和并购基金两个途径建设。

据悉， 新建连锁医院一般约需

2

年达

到盈亏平衡， 基金旗下医院达到一定

盈利标准后分批注入上市公司。

陈邦表示， 公司目前更关心地级

市的布局，该级市场人口众多，潜力巨

大，且当地医院在品牌、规模、技术上

都很难与爱尔眼科竞争， 此级连锁中

的佼佼者， 像衡阳爱尔去年已做到

6500

万营收。

此外，陈邦称为改变中国眼科医生

执业生态的“合伙人计划”也密集实施。

“合伙人计划” 是指符合一定资格的核

心技术人才与核心管理人才，作为合伙

人股东与爱尔眼科或并购基金共同投

资设立新医院。 爱尔眼科高层表示，合

伙人计划将推动爱尔眼科在地市级的

连锁扩张，同时也意味着公司开始着手

进行县域基层的市场布局。

长高集团定增5亿涉足新能源汽车

证券时报记者 邢云 文星明

今日，长高集团（

002452

）公告称，

公司出资

5740

万元收购杭州富特科

技有限公司股权并增资扩股， 占股

44.62%

， 成为富特科技第一大股东。

交易完成后， 公司将从充电桩等相对

熟悉的领域切入新能源汽车。同时，公

司拟非公开发行股票

4900

万股，募集

资金总额不超过

5.38

亿元。 公司股票

今日开市起复牌。

据公告， 募集资金将全部用于补

充流动资金。此外，在此次非公开发行

的对象中， 将引入一名具有新能源汽

车从业背景的自然人， 为公司未来深

入新能源汽车领域留下不少余味。

资料显示，此次并购标的富特科技

主要产品车载充电机和车载

DCDC

转

换器具有多项专利技术，特别是

VC

系

列水冷充电机已为国内主流新能源汽

车厂选用。 此外，富特科技生产的智能

均衡装置（充电桩），已成功批量适用于

国家电网电动汽车充换电站。

公告显示，富特科技

2013

年实现

净利润

175

万元， 并承诺

2014

年、

2015

年、

2016

年、

2017

年的净利润分

别不低于人民币

800

万元、

1,200

万

元、

1,560

万元、

2,028

万元。

长高集团总经理、董秘马晓表示，

新能源汽车是目前国家政策重点支持

领域， 公司先从新能源汽车充电机和

关键基础设施充电桩等相对熟悉的领

域进行切入，符合公司长期战略布局。

公告显示， 长高集团董事长马孝

武以及三名高管马晓、廖俊德、林林均

参与了此次非公开发行， 总计认购

2200

万股股份。 马晓表示，此次募集

资金的目的是为公司推进新产品的研

发和生产，并为外延扩张做准备。

值得注意的是， 在此次非公开发

行的对象中， 除长高集团的四位高管

之外，还有一名自然人陈峰参与。

公告显示， 陈峰正是此次并购交

易富特科技股权转让方亚丁投资的法

人代表。 陈峰现任浙江时空电动汽车

有限公司董事长兼总裁、 杭州新时空

电动汽车有限公司董事。

据了解，浙江时空电动汽车有限公

司是一家拥有自主研发的电动汽车品

牌及新能源全产业链布局的集团公司。

公司旗下包括电动汽车整车研发、电池

技术研发等多个板块。一位业内人士认

为，长高集团此次定增引入具新能源汽

车行业背景的战略投资者，同时募资

5

个多亿，或是为其在新能源汽车领域下

一步产业并购做资金准备。

中青旅遨游网布局双十一优惠

� � � �作为互联网年度购物狂欢盛宴，

每年的双十一都是各家电商企业营销

的重中之重。国庆黄金周过去不久，中

青旅（

600138

）遨游网已在旅游电商中

首家提前布局双十一，推出针对

PC

端

和移动端一系列的优惠活动。

遨游网双十一活动以 “满万减

千”为主题，从

11

月

6

日至

11

月

30

日，在遨游网网站及手机

APP

在线支

付，即可享受每订单（含

2

成人以上）

满

10000

元减

1000

元优惠。产品涵盖

全球几十个目的地，如加拿大、美国、

意大利、法国等，出发地涵盖北京、上

海、广州等近三十个地区。 （刘杨）

新文化加速

迈向综合性娱乐集团

� � � �

10

月

21

日，新文化（

300336

）与

台湾大宇资讯、华亿传媒集团签署合

作协议，拟将大宇资讯旗下《仙剑奇侠

传》、《轩辕剑》、《大富翁》、《明星志愿》

等知名游戏元素融入公司未来的影

视、娱乐产品，开启了品牌游戏与影视

精品跨界融合战略联盟。

此次三方合作计划以上述游戏的

网络粉丝为基础 ， 定制拍摄一部

4K3D

《仙剑奇侠传》电影以及打造大

型网络定制剧、 时尚综艺节目等不同

形式的影视节目， 上述项目所有筹备

工作已紧锣密鼓地有序推进。

大宇资讯是一家在

1988

年成立

的台湾上市公司， 研发出 《仙剑奇侠

传》、《轩辕剑》、《天使帝国》及《正宗台

湾

16

张麻将》 等脍炙人口的系列大

作。 华亿传媒目前独家代理大宇资讯

的

IP

影视授权。

（徐婧婧）

时代出版携手安徽移动

力推“时光流影”

� � � �继与中国联通战略合作之后，时

代出版（

600551

）今日公告，又与安徽

移动建立长期战略合作关系， 并签署

为期

2

年的《“时光流影”项目合作框

架协议》。

“时光流影

TIME FACE

”是时代出

版倾力打造的网络社交平台，集知识共

享、热点讨论、话题交流和内容积累为

一体。

时代出版表示，该平台重在长远建

设一个出版资源整合、 创意产品延伸、

信息服务推广的内容数据库，进行各种

载体、 不同平台出版内容的生产和制

作，进而推动版权交易、自媒体出版，实

现用户个性化按需出版印刷。

（蒋丽娟）

短融网与明泰铝业战略合作

� � � �昨天， 国内首家聚焦短期融资

业务的互联网金融平台———短融网

获得了启赋资本领投的千万美元

A

轮融资。 短融网创始人兼

CEO

王坤

表示，将拿出

3000

万元成立风险保

证基金。 此外，短融网还宣布，与上

市公司明泰铝业（

601677

）达成战略

合作。 明泰铝业成为继熊猫烟花、绵

世股份等之后又一家涉足

P2P

的上

市公司。

启赋资本创始人傅哲宽表示，在

P2P

行业发展了两三年， 有一些大公

司出现的时候，仍然选择投资一家初

创公司，除了看中团队外，主要是看中

了短融网这样的差异化定位。他表示，

相对于个人贷款， 企业的信用更好评

估，同时，企业贷款的

APPU

值（每个

用户的平均利润）更高。

据介绍， 短融网的产品形态主要

是：有充足资产抵押的短期借款、有批

贷函的短拆产品以及大企业的短期流

动性借款。 短融网选择与信用评估公

司战略合作， 同时也在全力打造企业

信用评价估值模型， 为企业融资设置

合理的成本， 也为投资方做好信息披

露和风险控制。 （邹昕昕）

歌尔声学收购高端音响品牌Dynaudio

见习记者 胡志毅

歌尔声学 （

002241

） 今日披露

2014

年三季度业绩，前三季度实现营

业收入

83.59

亿元，同比增长

34%

；实

现净利润

10.73

亿元，同比增长

28%

。

公司同时宣布以

5000

万美元 （约合

3.06

亿元人民币） 收购丹麦著名音响

制造商

Dynaudio Holding A/S

。

公告显示， 歌尔声学以支付现金

方式， 购买

Dynaudio

公司

83%

股权，

总金额为

4150

万美元 （约合

2.54

亿

元人民币）。歌尔声学全资子公司香港

歌尔泰克有限公司（下称“香港歌尔”）

以支付现金方式，购买

Dynaudio

公司

17%

股权，投资金额为

850

万美元（约

合

5202.43

万元人民币）。 同时，为激

励

Dynaudio

公司核心管理层，香港歌

尔将其持有的

Dynaudio

公司

17%

股

权以相同金额出售给

Dynaudio

公司

高层管理团队。交易结束后，歌尔声学

持有

Dynaudio

公司

83%

的股权。

Dynaudio

是国际知名高端音响

品牌，成立于

1977

年，主营产品包括

智能音响、 汽车音响和专业音响，在

音乐发烧友和专业音响工作室中享

有盛名。

Dynaudio

公司

CEO Lars Prisak

表示，“这次收购对于

Dynaudio

来说

是一次绝佳的发展机会， 歌尔声学的

规模化生产经验、充裕的资金支持，将

推动

Dynaudio

在智能音响、汽车音响

和专业音响等领域为消费者提供最棒

的音响产品。 ”

歌尔声学董事长姜滨表示， 收购

Dynaudio

是公司“

Big Audio

”战略的

一环。收购完成后，歌尔声学将获得扬

声器单元音响系统技术、

DSP

信号处

理技术等先进技术， 结合歌尔声学的

微电声技术、无线通讯技术、

MEMS

技

术、 自动化技术、 模具技术等先进技

术， 歌尔声学将在电子声学领域形成

更完整的产品线。 同时，

Dynaudio

帮

助歌尔声学快速打通从微电声市场进

入智能音响、汽车音响的发展通道，歌

尔声学的市场空间更加广阔。

今年

7

月，歌尔声学公布预案，拟

公开发行不超过

25

亿元可转换公司

债券，用于智能无线音响及汽车音响

系统、可穿戴产品及智能传感器和智

能终端天线及扬声器模组三个项目，

其中智能无线音响及汽车音响系统项

目计划投资超过

11

亿元，拟使用募集

资金

10

亿元。

信维通信并购整合效益渐显

证券时报记者 周少杰

近年来， 不少创业板公司热衷并

购同行，其中不乏“蛇吞象”式收购个

案， 一些公司尽管在并购过程中经历

业绩下滑的阵痛，但“消化”了“大象”

之后业绩迅速好转， 成为行业领先企

业。 信维通信（

300136

）从去年年报报

亏到今年前三季报大幅预增， 正是经

历这样一个过程。

信维通信日前发布前三季度业绩

预告：前三季度，由于公司经营计划有

序开展，业务拓展逐见成效，国际客户

的供应商资质从一般供应商转为核心

供应商，销售额稳步上升，同时加强了

预算管理和内部控制， 预计盈利约

4700

万

-5100

万元， 实现扭亏为盈。

去年全年，该公司亏损

6561.2

万元。

实际上，信维通信

2013

年出现亏

损是意料之中的事。 公司董事长彭浩

接受证券时报记者专访时就曾表示，

公司当时仍处在产业扩张的整合期，

必然面临短期调整的阵痛， 但成长之

痛不会持续太久。

2012

年，信维通信以

1.98

亿元超

募资金从国际手机天线生产巨头莱尔

德集团手中收购了原北京莱尔德 （现

更名“信维科创”）。 这桩收购被一些投

资者解读为“蛇吞象”式收购：北京莱

尔德

2010

年、

2011

年营业收入分别为

10.7

亿元和

7.1

亿元，而信维通信同期

收入仅有

1.4

亿元和

1.6

亿元。

不过，由于一些外在因素的影响，

完成并购后北京莱尔德出现亏损。 这

也拖累了信维通信的整体业绩， 也导

致了后者在

2013

年合并财务报表后

首度出现亏损。尽管如此，彭浩看中的

是莱尔德的国际一线品牌客户资源。

他认为， 通过此项收购获得海外一线

品牌客户供应商资质的战略意义比短

期业绩更为重要。

据悉， 信维通信一直坚持内生

+

外延的发展战略

,

使得公司得到大客

户认可， 同时也为公司业绩带来显著

效果。从去年四季度开始，信维通信单

季度报表已经开始出现了明显改善，

今年一季度更是大增。其中，上半年海

外收入占比从

2013

年的

48.4%

进一

步上升为

60%

。

信维通信有关负责人表示，

2012

年收购北京莱尔德之前， 公司是以

国内客户为主， 包括

1-2

家国际知

名客户， 截至目前公司已覆盖全球

移动终端前十大知名客户中的大多

数。 国际客户对公司的认可及信任

度上升， 成为多家客户的核心供应

商， 订单逐步增加是公司业绩增长

的主要因素。

除天线业务，信维通信还运用并购

策略将主营业务扩展到相关产业链中。

今年

6

月， 公司就使用自有资金

8400

万元收购亚力盛连接器

20%

的股权，进

一步增强该公司连接器、零部件等产品

研发与制造能力，布局汽车电子领域。

图为歌尔声学董事长姜滨 IC/供图 周靖宇/制图

“马甲”公司重庆信三威

再度现身松芝股份定增名单

� � � �成立

7

天、 斥资

1.7

亿认购威海

广泰（

002111

）定增股份的“马甲”公司

重庆信三威投资咨询中心（有限合伙）

（下称重庆信三威）， 如今再度出现在

了松芝股份（

002454

）非公开发行对象

的名单中。

松芝股份今日发布了非公开发行

股票预案，计划募资

10

亿用于补充公

司新能源汽车空调业务发展所需的流

动资金。

值得注意的是， 松芝股份此番发

行对象中， 重庆信三威这家注册资本

仅为

2

万元的“马甲”公司再度出现。

预案显示， 松芝股份拟以

13.02

元

/

股的价格向公司董事长陈福泉、京

投公司、重庆信三威、建投投资和安徽

铁投定向发行

7680.47

万股。 其中，重

庆信三威出资

2

亿元认购

1536.09

万

股，认购股份比例达

20%

。

重庆信三威首次露面是在威海广

泰

2014

年

5

月的定增中。 当时，这家

注册资本

2

万元、成立仅

7

天的公司，

以

1.7

亿元参与认购了威海广泰的非

公开发行股票。

工商登记资料显示，重庆信三威

成立于

2014

年

4

月

30

日。 法人代表

为余晓微，经营范围包括利用自有资

金从事投资业务、投资管理、投资咨

询等。

事实上， 威海广泰的预案一经公

布，就引来市场广泛质疑。不少业内人

士认为重庆信三威是家“马甲”公司，

背后有神秘股东操控。从股价反应看，

威海广泰

2014

年

3

月

22

日停牌，

5

月

8

日披露非公开发行股票预案并复

牌后，股价出现大跌，盘中最大跌幅近

8%

，最终收盘下跌

4.25%

。

如今， 重庆信三威再度出现在松

芝股份非公开发行对象的名单中，其

背后的神秘股东身份值得关注。

松芝股份

2014

年半年度报告显

示， 公司报告期内实现营收

12.55

亿

元， 同比增加

53.74%

； 实现净利润

1.42

亿元，同比增长

21.60%

。 松芝股

份表示，非公开发行募集资金将为实

现公司持续发展提供必需的资金保

障， 提升公司的产业规模和业绩水

平，巩固传统业务的领先优势，建立

新能源汽车空调业务的先发优势，实

现公司战略发展目标。 （胡志毅）


