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银行远程开户“连环扣”

证券时报记者 罗克关

新年的第一周， 个人消费信贷领

域重磅消息不断。 在李克强总理到访

微众银行之后， 一度被零售银行视为

技术禁区的远程开立个人结算账户有

望放开。 这让很多站在电子商务浪潮

门口跃跃欲试的银行感到欢欣鼓舞，

因为这个技术环节的打通， 意味着商

业银行个人网络消费信贷将迎来极大

的发展空间。

正因为想象空间如此巨大， 远程

开户消息传出后， 央行前一天发出 8

张征信牌照的消息瞬间被舆论淹没。

即便是有心的读者可能也只是知道，

这 8 张征信牌照将市面上主流的电商

客户信息数据库与央行的个人信用信

息基础数据库关联在了一起。 但很少

人能够明白， 远程开户和新的征信牌

照之间有什么样的关联？

为了说明问题， 我们不妨来做个

假设。 假如央行没有建立个人信用信

息基础数据库， 银行现有的零售消费

信贷会面临怎样的挑战？ 可以想见的

是，假如没有征信系统的支持，即便客

户拿着身份证去银行实名申领信用卡

或者办理贷款， 违约记录在银行之间

将无法相互查询，或者成本很高。换句

话说， 银行和个人客户之间将面临巨

大的信息不对称鸿沟， 个人的违约成

本非常小，银行的管理成本非常高。

这显然是一种畸形的业态， 也正

是央行建立个人信用信息基础数据库的

基本出发点之一。所以，实名开立个人结

算账户， 从技术上来讲是将个人信息与

央行征信系统数据库一一对应的过程，

以方便银行实施风险管理， 并维护整个

社会信用体系的正常运转。

在这个过程中， 关键问题其实并非

面签。 因为如果技术手段能够做到将个

人信息与征信系统数据库一一对应，那

从银行的风险管理角度和央行的金融稳

定角度看，实际的效果没有太大区别。真

正可怕的地方是， 在技术手段将个人信

息和征信系统连上之后， 如果数据库中

一片空白怎么办？

笔者以为， 这才是横亘在远程开户

问题上最大的技术考虑。 从业界呼吁监

管放开面签的指向可以清晰看出， 银行

觊觎的实际是急剧膨胀的电子商务和网

络消费信贷市场。但不幸的是，这块市场

的个人信息数据库与央行的征信系统之

间，迄今为止并无交集。

在这种状况下，商业银行要想有效

开拓市场就只能依赖第三方数据库，这

也是为什么中信银行虚拟信用卡必须

与阿里等电商巨头展开合作的原因所

在。 但这种合作从监管的角度出发无疑

会存在比较大的成本问题。 首当其冲的

考虑，是数据提供方本身也是网络授信

业务的直接获益方，在有利益冲突的状

况下，谁来保证商业数据不存在真实性

风险？

发放正式的征信牌照，是解决这一问

题的最好办法。 由央行非盈利的征信系统

制定统一标准，主流的电商平台上传和共

享数据，继而为商业银行开拓市场提供最

坚实的数据支持，这才是未来银行网络电

子消费信贷市场发展的大方向。

因此， 从个人征信牌照发放的那一

刻开始， 个人结算账户开立强制性要求

面签的基础已经在逐渐松动。 一旦央行

个人信用信息数据库能够完整覆盖我们

每个人的网络消费信贷行为， 未来通过

“刷脸”去银行办信用卡，就将只是时间

问题。

保监会划两条红线规范险资两融试点

要求险资与风控完善的大型券商合作；险资该业务照常进行

证券时报记者 潘玉蓉

1

月

10

日下午，保监会召集部分

保险资产管理公司开会，就近期方正证

券股东纠纷引发的自有资金冻结、流动

性受损事件了解情况。证券时报记者从

业内人士处获悉，该次会议并未叫停险

资两融业务试点，而是主要强调了险资

在两融试点中的合规和风险，并给出两

条风险红线：一是要求保险资管公司加

强对交易对手的甄别；二是要求险资与

风控完善的大型券商合作。

本是一次普通的情况摸底会议，

却因

9

日尾盘的离奇大跌而被强烈关

注。上周五，市场有传言监管部门将在

周六召集保险资产管理公司开会，叫

停险资两融业务试点。 此消息被迅速

扩散和放大， 被认为是

9

日尾盘大跌

的重要原因。

10

日上午，有市场人士释放消息

称，保监会并非要禁止险资参与两融，

下午参会机构的范围锁定在与方正证

券有业务往来的保险资产管理公司，

1

月

9

日尾盘大跌是市场反应过度。 记

者了解到，险资两融试点未被叫停，会

议主要强调了险资在两融试点中的合

规和风险，信用级别较低、风控水平较

差的小券商或将失去险资客户。

“目前保险资金试水券商两融资管

产品，收益稳定，但是风险管理欠缺，如

不及早规范，将来的风险敞口更大。 ”一

位上市券商分析师评价，保监会的周末

会议延续了保监会近年来的政策方向，

即在坚守不发生系统性风险的基础上

不断放开险资投资渠道。

对于不断走高的

A

股行情，万亿

规模的两融业务起到了重要的助推作

用， 监管部门也逐渐开始关注险资在

两融业务中的风险。 方正证券股东纠

纷的爆发令公司流动性受损， 则成为

触发监管部门召开摸底会议的驱动性

事件。

据保监会资金运用部披露的统计

数据显示， 保险资金参与证券公司融

资融券业务处于试点阶段，截至

2014

年末，实际规模

387

亿元，目前相关业

务正常运行。 一位保险公司资产管理

部门人士表示， 虽然存量规模只有

387

亿元， 但是险资输血两融的增速

很快，预计总体有

500

亿元。

随着保监会不断放开保险资金投

资渠道， 一些创新驱动较强的公司开

始尝试设计新的资管产品。 去年

7

月

份， 泰康资产管理公司发行第一期稳

健系列资产管理产品， 目前为止已经

发行了

15

期投资两融资产包的产品。

保险公司参与两融业务， 一般是

发行一个资产管理计划， 用于认购证券

公司融资业务的债权收益权。 在产品设

计上， 险资投资两融的资管计划设置了

交易对手选择，并通过风险限额管理、持

续盯仓管理、 基础资产回购等方式保证

了资产的相对安全性。 从目前试点的情

况来看， 这类产品给保险资金带来了

6.5%～7%

的稳定收益。

随着股市震荡的加剧， 保险资金在

两融业务上的风险隐患正渐渐埋下，不

排除一些险资试点的两融资管产品出现

风险管理漏洞。 中国人寿投资部副总经

理余浩建议， 未来可将两融产品改造为

基于券商信用的债权类产品， 选择资本

金实力雄厚、信用评级较高、专业团队素

质好、尽职调查执行力高、风险管理能力

强的证券公司， 将所发放贷款的资金用

途限定在两融业务， 将复杂的收益权产

品改造为明晰的债权类产品。

时报观察

In Our Eyes

翟超/制图

基金集中调仓 二线蓝筹成加仓重点

A11

银行AH平均溢价25%�

中外券商建议投奔H股

A4

A5

注册制渐近

交易所或将承担更多职责

A2

平安资管一周走访4家公司

安防双雄调研密集程度迥异

A9

股市由此开启震荡模式

A6

“李嘉诚帝国”世纪大重组

带来几大悬念

首只期权产品推出在即 蓝筹估值再获提振

A6

高送转预披露 40家公司拟送“红包”

A9

详见 A12版


