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【世说新语】

由于操作简单， 朋友

圈里好多人都做起了

微商，搞起了代购。

【茂林茶话】

遗憾的是， 中国的经

济理论界至今没有出

现一部对最近 30 年

进行全面深刻阐释的

政治经济学大作。

圈在一起成为朋友

周家兵

周末去参加千人大课堂

，

授课者

是国内著名经济学家

。

就连主持人都

是国内大牌电视台的大牌

。

微信上发

给我的信息显示

，

出席嘉宾不少都是

目前当红专家

、

教授

、

学者

。

机会难得

，

拉我过去听讲座的业务员说

，

你还可

以进入专门为你们打造的圈子

，

这么

多人参加

，

总有一个圈子适合你

。

只要

进入了圈子

，

资源便随你整合

。

看来不

去不行

，

去了必有收获

。

那就去

。

会场宏大

。

进门签到之

前

，

大幅喷绘的二维码一个接一个

。

不

少参会者举着手机不停地扫

。

旁边有

工作人员指引

，

一群二群三群

……

如

果挤不进去

，

没关系

，

工作人员直接引

导你会场就座

。

一落座

，

几张纸就传递

过来了

，

上有很多二维码

。

刚才在会场

外没扫到的

，

现在就在手头边上

。

扫

吧

。

于是在不到两分钟之内

，

就进入了

二十多个微信群和公众号圈子

。

讲座还没开始

，

手机微信就开始

滴滴滴地叫唤起来

。

刚扫过的圈子里

面发言者不是多

，

而是潮水般汹涌

。

半

小时不到

，

至少收到三百多个请求添

加好友的邀请

，

还有群里六百多条信

息

。

大概分三类

：

一类是自我介绍

，

特

别强调自己是干什么的

；

二类是介绍

自己销售产品如何好的

；

三类是想交

朋友的

。

猜想第三类交上朋友后会不

会再卖产品呢

？

不过没关系

，

利用微信

做生意正常

，

其实早就有

QQ

群之类

做生意的模式

。

现在要进入某个圈子很容易

，

只

要有人拉你进去

，

你就进去了

，

不需要

你确认

。

除非你自个退出圈子

，

可大多

数是认识的人

，

甚至是线下的朋友拉

你进去的

。

不吃你不喝你不要你什么

，

就是请你进个圈子嘛

！

你好意思自己

主动退出

？

所以在退出问题上

，

你得好

好考虑一下拉你进去的朋友的感受

。

可每天海量的信息

，

大多跟自己没半

毛钱关系

，

甚至都有自己讨厌的言论

，

你说这样的生活受得了吗

？

手机滴滴

滴直叫唤

，

那就把信息接收设定成不

提醒状态

。

手机不响了

，

微信群和朋友圈似

乎不打扰了

，

可有些朋友

、

客户

、

亲人

又是用微信联系的

。

有时候是他们发

过来的

，

有时是自己主动找他们

。

只要

一打开微信

，

满手机屏的

“

红色点点

”

提醒

，

像诸多饥渴的小老鼠瞪着的小

眼睛看着你

，

似乎在说

，

点我

、

点我

，

求

求你

。

不点似乎对不起或者不好意思

。

那就点吧

！

只要你点进去了

，

看了

，

就

会被里面的某句话

、

某个图片

、

某个动

画和某个短小视频所吸引

，

或感触

、

或

逗笑

。

你不得不承认在海量的垃圾信

息里面

，

总有那么一点

“

星光

”

耀你眼

。

于是你就不停地滑动手指

，

刷屏刷屏

。

有时你都情不自禁地转发到朋友圈里

了

。

时间不知不觉过去了

，

回过头来

，

想一想

，

刚才我想干什么来着

？

都把初

衷都搞忘记了

。

于是你小小地生气

。

尽量不去看微

信

，

不点开微信还不行吗

？

过不多久

，

电

话进来了

，

有朋友说发给你的微信半天

没回复

，

电话确认一下

。

朋友说刚才还

看你在微信上给某个信息点赞了

，

是不

是流量不够啊

？

没关系

，

我可以把流量

免费赠与你几百兆

，

反正我一个月几个

Ｇ,

用不完

。

手机运营商推出这项服务真

是挺方便的

。

朋友这么跟你一说

，

你都

不好意思开口说什么了

。

那怎么办呢

？

这微信群也好

，

公众

号也好

，

朋友圈子也好

，

就像绞索一样

一天一天地缠绕着你

。

你说不玩

、

不

上

，

那好

，

朋友们上啊

，

他们玩啊

！

你和

他们是有交集的啊

！

你知道微信的朋

友圈子里绝大多数不是

“

朋友

”，

就连

“

网友

”

都不是

，

都称不上

“

友

”。

可这个

时代就是

“

朋友

”

时代

，

就是

“

圈子

”

时

代

。

把大家伙都圈在一起成为朋友

。

你

可以拒接进入某个微信群

，

某个公众

号

，

某个朋友圈

，

但你能阻止大家进入

吗

？

大家都进入了

，

都在里面了

，

就差

你

。

说话的说话

，

围观的围观

，

潜水的

潜水

……

无论大家在里面干什么你都

不知道

，

就连

“

偷窥

”

的机会都不给自

己留着

，

你说你还是现代人吗

？

想起这

个问题

，

自己寒噤不止

，

后脊背发凉

，

手指头不听使唤地刷着手机屏

，

点开

微信上一个接着一个的

“

红点点

”。

（

作者系深圳市东方华策公司总经理

）

微商是怎样炼成的

冷秋语

轻轻松松月入过万

，

在家躺着也

能赚钱

。

真的有这样的好事吗

？

天上掉

馅饼你信不信

？

反正我是不信

。

最近朋友圈里又刷屏了

，

姚贝娜

的死

，

余秀华的诗

，

还有就是微商们的

各种截图

，

各种转账成功交易和堆积

如山的快递

。

马云开淘宝赚了

，

动不动就进账

几十个亿

。

为自己代言的聚美优品陈

欧也赚了

，

一不小心公司还上市了

。

京

东的老板刘强东也赚了

，

虽然最近闹

了点风波

，

但人家还是有钱人

。

就在电

商们纷纷发家致富的时候

，

微商横空

出世了

。

由于操作简单

，

朋友圈里好多人

都做起了微商

，

搞起了代购

。

最近总看

到朋友圈微商们刷屏

，

我很好奇

，

生意

真的那么爆好吗

？

忍不住就深入地去

了解了一下

。

销售管用手段

，

饥饿营销

。

每天营造出一种数钱数到手软的

样子

，

各种缺货

，

各种代理名额被抢

光

。

亲

，

仅此一件就馋死你

，

再不下手

就没有了哦

！

有时候你明明看到他在朋友圈刚

上图

，

一问

，

回答你的是

，

亲

，

刚才已经

被订走了哦

！

还有另外一款你要不要

看看

，

同样美好哦

！

而且

，

也只剩下一

个了

，

你要吗

？

不要可就没了

。

然后

，

善良的我真的就去看了其

他款式

，

再然后善良的我又掏了钞票

。

付款之后才恍然发现

，

尼玛

，

根本没货

好吧

！

说好的当天下午发货

，

结果告诉

我

，

货还在来的路上

，

亲别急哦

！

耐心

等待

，

好东西是值得期待的哦

！

另外

，

还有一种转账神器软件

，

支

付宝交易截图

，

伪造交易截图

，

那是想

转多少就转多少啊

！

心情好了转一转

，

心情不好了也转一转

，

有事没事都转

一转

。

有钱就这么任性

！

当然

，

除了看到账单之外

，

我们还

会看到微商们发的与买家的对话截

图

。

尤其是卖面膜卖护肤品的微商们

，

尼玛全世界的顶级好老公都到你们那

里去购物了

。

各种好好先生买面膜

，

买护肤品

送老婆

，

还肉麻兮兮地留言说

，

嗯

！

希

望老婆用了以后更漂亮

。

亲

，

你还在羡

慕别人家的老公吗

？

别傻别天真了

，

你

当真以为那是买家在对话

？

那是一款

叫做微信对话生成器的软件

，

你想怎

么玩就怎么玩

。

其实不仅微商如此

，

就连淘宝也

时常如此

。

YY

平台刷点击有木有

？

YY

平台刷信用有木有

？

YY

平台刷留

言

，

有木有

？

有网络的地方

，

就一定有

刷子

，

有刷子的地方就一定有大神

。

亲

，

刷

，

是大神必备元素之一

，

有木有

？

当然

，

也不是所有的微商都是这

样

，

也有踏踏实实正经做生意的

。

只是在购买商品的时候

，

一定要

小心谨慎

，

不要买了个三无产品回来

，

还一脸善良

，

心满意足地使用着

。

正值

春节

，

也希望商家们做个诚信的商家

，

虽然我们很善良

，

甚至善良得有些傻

，

但不要将我们最后那一点真诚都骗

走

，

让我们感觉再也不会爱了

。

（

作者系网络小说家

）

【缘木求鱼】

精致的生活，实在与

物欲没多大的关系，

而更多地是一种心

态、一种心情。

毛泽东与刘少奇都痴迷的经济学教科书

尹振茂

建国十周年前后

，

有一本经济学

教科书颇为流行

。

与

1980

年代萨缪

尔森的经济学教科书

，

现今斯蒂格利

茨

、

曼昆等人写的经济学原理相比

，

该教科书当时在中国经济学界的地

位更高

。

当时

，

不仅很多经济学者和中共

高级干部在研读此书

，

甚至中共中央

主席毛泽东

、

国家主席刘少奇也各自

带最权威的理论家或经济学家

，

花了

一两个月时间专门研读

。

如此规格际

遇

，

这在中外的经济学教科书中恐怕

也是空前绝后的

。

为什么区区一本经济学教科书会

受到中共高层核心如此垂青

？

这有必

要回到当时的时代背景

。

1957

年

，

中国的

“

一五

”

计划提前

完成

，

通过苏联援建的

156

个工业化

大项目

，

中国初步建立起独立的工业

体系

，

奠定了全面工业化的基础

。

但相

关问题也随之逐渐暴露

，“

什么是社会

主义

、

怎样建设社会主义

”

等问题开始

在中共高层的头脑中盘旋

。

对此

，

毛泽东在

1956

年历时两

个多月

，

先后听取中央

34

个部委关

于经济建设问题的汇报

，

在此基础上

进行系统的总结和思考

，

并经过中央

政治局的几次讨论

，

最终在

《

论十大

关系

》

这篇历史大作中予以集中概括

总结

。

但这仅仅是一个初步而粗略的总

结

。

此后

，

中共高层领导核心继续对此

进行思考探索

，

这就有了

1959

年毛泽

东和刘少奇领衔的

、

对苏联科学院经

济研究所编写的

《

政治经济学教科书

（

修订第三版

）》

下册

（

社会主义部分

）

的批判性研读

。

从时间上看

，

首先是时任国家主

席刘少奇利用

1959

年

11

月的休假时

机

，

带着当时的大牌经济学家王学文

、

薛暮桥等

，

在海南一起研读

《

政治经济

学教科书

》，

历时

21

天

。

当时的中共中央主席毛泽东则从

1959

年

12

月

10

日开始

，

在杭州同陈

伯达

、

胡绳

、

邓力群

、

田家英一起研读

该教科书

，

之后又在广州等地继续研

读

，

直到

1960

年

2

月

9

日结束

，

总计

时间约一个多月

。

在刘少奇的两位读书辅导者中

，

王学文毕业于日本京都帝国大学

，

受

教于日本著名的马克思主义经济学家

河上肇

；

薛暮桥则是本土自学成才的

经济学家

，

同时有着相当丰富的实际

经济领导经验

，

在当时的经济决策中

枢担任要职

。

陪同毛泽东读书的理论

家主要偏重政治理论或意识形态方

面

，

其中陈伯达是当时党内最大牌的

理论家

。

从毛

、

刘两位主席的读书心得来

看

，

刘少奇显然更关注生产力

，

关心具

体的经济工作

，

认为

“

经济工作越做越

细

，

就是要全面的经济分析

，

要加强计

算工作

。

不能只注意总产值

，

不注意成

本

、

劳动生产率

”；

在上层建筑方面

，

刘

认为

“

从国家职能的发展趋势来看

，

专

政的作用越来越少

，

组织教育的职能

越来越多

”。

毛泽东则更关注生产关系和上层

建筑

，

多次批判教科书中对个人物质

利益关心的绝对化

；

与之形成鲜明对

比的是

，

刘少奇在研读中没有对教科

书中关于物质刺激的提法有过任何发

挥或批评

。

当时

，

毛泽东在研读时还特别指

出

，“

社会主义社会的发展过程中

，

还

有一个问题值得注意

，

这就是

‘

既得利

益集团

’

的问题

……

他们安于已有的

制度

，

不愿意改变这种制度

。

任何一种

新制度的建立

，

总要对旧制度有所破

坏

，

不能只有建设

，

没有破坏

。

要破坏

，

就会引起一部分人的抵触

。 ”

也就是说

，

在

56

年前

，

当时的最

高领导人就提出了当下颇为热门的

“

既得利益集团

”

问题

。

在这些研读心得中

，

我们可以发

现两位主席在治国理念上的细微差

别

，

也可以看到历史在此埋下的伏笔

，

辨识历史洪流在此的分岔

。

也是在

1959

年底

，

当时刘少奇召

集孙冶方

、

薛暮桥等经济学家座谈社

会主义政治经济学的研究工作

，

称

“

政

治经济学是党纲的基础

……

社会主义

政治经济学的任务

，

就是从理论上说

明党的纲领的科学基础

”。

在中国

，

中共的党纲实际上就是

治国纲领的指引

，

一部好的政治经济

学教科书应该是既能总结过往

，

又可

启迪未来

。

令人遗憾的是

，

尽管

60

多年过去

了

，

中国的经济建设有如一部波澜壮

阔的史诗

，

在经历了筚路蓝缕

、

跌宕起

伏的前三十年后

，

又经历了融入全球

的后三十年

，

目前正在探索引领全球

的下一个三十年

，

但中国的经济理论

界却至今没有出现一部对此进行全面

深刻阐释的政治经济学大作

。

中国的大卫

·

李嘉图安在

？

（

作者系证券时报记者

）

【商兵布阵】

这么多人参加， 总有

一个圈子适合你。 只

要进入了圈子， 资源

便随你整合。

精致生活 活的是心态

木木

据说

，

现在日本国流行

“

三宝

”

———

陶瓷刀

、

电饭煲

、

马桶盖

，

有如此

贴心

、

精致的

“

一条龙

”

服务

，

许多跑去

旅游的中土人士

，

当然就免不了要心

痒不已

、

追风逐浪地捧捧场

。

因此

，

近

些日子

，

中国游客手拎三个马桶盖

、

怀

抱两个电饭煲的光辉形象

，

突然在国

内大大小小的媒体上流行起来

，

还真

是没啥可奇怪的

。

虽然现在

“

阴谋论

”

盛行

，

前几天

有媒体爆料称

，

这一波

“

国人赴日抢购

马桶盖

”

的舆论热流

，

是日本政府有关

部门精心策划

、

推动而促成的

，

但本着

对国人脾气的一些了解

，

其实用不着

外人处心积虑地策划

，

哪怕只要一个

“

小资

”

登高振臂一呼

，

舆论或稍加引

导

，

或推波助澜

，

国人一准儿也会一窝

蜂地扑上去有样学样

。

中国人凡事不爱动脑子地凑热

闹

，

那是有历史的

。

再远些的事儿就不

用浪费口水吧

，

单说说这近来最吃香

的日本马桶盖吧

。

世界上第一个抽水马桶

，

是英国

人发明的

，

据说

，

这让人类的文明水平

迈上了一个大大的台阶

；

而带有便后

清洁功能的马桶盖

，

应该是日本人发

明的吧

，

有前一个文明摆在那里

，

这个

锦上添花的东西

，

就无论如何都能捞

到又把文明往前推了推的功劳

。

本人实在有幸

，

20

年前就领教过

这种马桶盖的文明

。

那是在北京圆明

园西侧一条狭窄街巷中藏着的

“

招待

所

”

里

，

每套客房的卫生间里

，

都配着

这种在今天突然就大放异彩起来的马

桶盖

，

精致得很

。

小心翼翼地一用之

下

，

感觉大好

。

回家之后

，

念念不忘

，

于

是满北京市的建材家居装修市场里踅

摸这种文明

，

皇天不负苦心人

，

还真找

到了

，

于是喜滋滋地也抱了一个文明

回家去

。

当时的样子

，

现在检讨检讨

，

大约与今天在日本国抢购马桶盖的许

多同胞们还是颇有神似之处吧

。

不过

，

用了一段时间

，

问题就出

现了

。

北京的水质偏硬

，

时间一长

，

水

垢肆虐

，

原本进出自由

、

也没啥动静

的喷水管

，

行动起来就逐渐地有点儿

吃力

，

而且发出来的那种努着劲儿的

声响

，

让原本很欣欣然的享受文明的

感觉褪色不少

，

于是

，

无奈地弃之不

用

。

再次重温这种马桶上的文明

，

是

七八年之后的事情了

：

趁着装修

，

把

水路改造

、

并加装了软水装置后

，

才

敢再抱一个马桶盖回来

；

这次

，

好多

了

。

本着这个经验

，

建议那些刚刚从

日本抢购了马桶盖回来的国人

，

先别

急着安装

，

最好再去德国跑一趟

，

抱个

软水机回来再说

。

对文明的追求

，

是人类的一种本

能

，

否则

，

人类社会也不会进化成现在

这个样子

。

因此

，

在家里的马桶上加装

一个

“

又温柔

、

又体贴

”

的马桶盖

（

从

20

年前一直延续下来的中文名字一

直叫

“

洁便器

”，

大约是因为在高大上

的东瀛国里抢带

“

便

”

字的什么东西

，

总难免让人有种怪怪的感觉

，

于是

，

原

名就被聪明人改成了

“

马桶盖

”），

也实

在没什么可值得大惊小怪的

。

但在国内市场上购买一个马桶

盖并由商家送货安装

，

与千里迢迢地

跑去日本国抱一个马桶盖

（

还很可能

是中国国产的

）

回来

，

似乎就不是一回

事了

。

虽然资深的

“

小资

”

们说

，

日本国

内卖的马桶盖

，

不但要比中国市场上

的马桶盖质量好

、

功能多

，

而且更人性

化

、

更体贴

，

但这种后窍上的体贴

，

大

约也绝非一般的粗人就能察觉得到

。

其实

，

精致的生活

，

实在与物欲没

多大的关系

，

而更多地是一种心态

、

一

种心情

。

整天在熙来攘往的人群里埋

着头不思寻觅方向地忙忙碌碌着

，

即

使搬进天宫住

，

大约也成不了神仙

。

而

拥有了

“

采菊东篱下

，

悠然见南山

”

的

闲趣

，

或者

“

大漠孤烟直

，

长河落日圆

”

的情怀

，

哪怕居乡野

、

如土厕

，

也能不

失从容

。

所以

，

跑到日本去抢马桶盖

，

于己

于人

，

都免不了一些尴尬

。

（

作者系证券时报记者

）
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