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掘金“懒人经济” 苏宁云商抢滩社区O2O

证券时报记者 倪天歌

证券时报记者日前从苏宁云商

（

002024

）

O2O

运营管理中心获悉，苏

宁今年将全面布局社区

O2O

，并将以

此作为新的业绩增长点。 目前，公司

已经在一二线城市的核心商业圈进行

门店布局， 社区

O2O

将以门店为核

心，全面深入到社区。 而苏宁于春节

前招聘的千名

O2O

营销经理也已基

本到位，接下来公司会把各项业务在

社区落地。

“零售企业亟需转变营销模式，寻

找新的增长点”。 苏宁

O2O

运营管理

中心相关负责人表示，“全渠道整合的

社区

O2O

模式最有可能成为零售业

下一个爆点”。

得社区者得天下

在今年经济放缓的大背景下，零

售业景气度持续低迷。 根据中华全国

商业信息中心发布的数据，

2015

年

1

月至

2

月，全国百家重点大型零售企

业零售额累计下降

1.0%

， 是

2011

年

以来开年最低增速。

虽然消费市场整体偏弱，但渠道

竞争却在加剧。 目前，一二线城市零

售市场无疑已成为厮杀最为激烈的

“红海”，而社区

O2O

却正是一片尚待

发掘的金矿。

业内人士分析，随着人均

GDP

的

提高， 人们的生活方式将发生很大变

化， 商业业态也将随之逐渐从商业中

心转变为各种类型的社区商业。 目前

在欧美国家， 社区商业占据社会商业

总支出的

60%

以上， 而我国目前整体

水平不足

30%

，具有较大的发展空间。

作为本地生活服务的 “连接器”，

社区

O2O

借助于移动互联网超级红

利对家庭生活方式的渗透， 在信息获

取、商品交易、服务实现、社交互动等

方面， 将家庭与商业服务之间做一个

“连接”， 其商业模式的本质是

B2F

(Business to Family)

，目前已成为众电

商巨头角逐的新战场。

“谁能成为这个‘连接器’，谁就将

执万亿社区

O2O

市场的牛耳”， 苏宁

O2O

运营管理中心相关负责人表示。

据上述负责人介绍， 国内的一些

大型小区，如北京的回龙观、天通苑，

上海的上海康城等， 其人口规模相当

于欧美国家一个小城市， 居民的衣、

食、住、行、用等生活服务需求所蕴含

的市场容量、消费能力、数据价值等都

具有难以估量的持续商业价值， 为社

区

O2O

模式的开展提供了足够的想

象空间。 “未来，居民社区消费占比将

持续增长， 进驻社区对互联网零售企

业来说已经是迫在眉睫的大事”。

全渠道整合

布局“懒人经济”

在庞大的市场面前，“觊觎” 社区

O2O

的商家不在少数。不过，目前的社

区

O2O

平台大多是专注于某一细分

领域，如外卖订餐、家政服务、搬家、美

甲等， 而一站式综合业态生活服务平

台的争夺目前还是苏宁、京东、阿里等

几家巨头专属的战场。 有业内人士认

为，个性化、专享式、重体验的“一站

式”服务模式未来最有可能成为“懒人

经济”中玩转

O2O

的赢家。

苏宁上述负责人表示，“公司早在

去年就积极在

O2O

营销方面扩军，已

经引入了千名

O2O

营销经理， 同时，

还在积极与物业公司接洽， 今年将大

举挺进社区”。

据悉， 苏宁将以一站式综合业态

生活服务平台的形象进入社区

O2O

。

上述人士表示， 苏宁自身的全品类销

售 （包括已经上线的生鲜销售 “苏鲜

生”）、理财、水电煤缴费、通讯转售、家

电

3C

维修清洁、 最后一公里配送、

PPTV

影音娱乐、生活团购等业务都将

深入社区。

同时， 苏宁也将以开放的姿态吸

纳更多业态的合作，如物业公司等。未

来，苏宁的

O2O

营销经理将成为社区

家庭的贴身生活服务管家，提供“一站

式”解决的生活服务。

新三板北科光大业绩爆发 拟回购股份

证券时报新三板论坛

作为早期挂牌新三板的中关村试

点企业，北科光大（

430027

）就如新三

板市场本身的发展一样， 深耕多年之

后终于迎来“春天”。

2014

年， 北科光大实现净利

317.50

万元，同比增长

6.7

倍，这也是

该公司近五年来首次实现净利润过

百万。

证券时报新三板论坛发现， 北科

光大主营业务为物体三维重建技术 、

3DCloud

云服务平台 、智慧城市（社

区）信息化整体解决方案。在新三板挂

牌的

7

年时间里， 北科光大资本运作

极少，仅增发融资过一次。 如今，公司

拟回购第三大股东中海投资股份，并

筹划做市。在经营业绩改善的情况下，

这些或都意味着公司未来或有更多的

资本运作空间。

回购股份

为谋资本运作

4

月

7

日晚间， 北科光大在披露

的增加股东会临时议案公告中称，公

司决定不再继续接受中海投资公司的

投资，将按双方签署的协议约定，回购

中海投资持有的公司

6.15%

股权。

公开资料显示， 中海投资系中关

村科技园区海淀园管委会直属的国有

独资企业， 主要通过股权投资的方式

为重点项目的产业化提供资金支持。

2011

年

10

月， 北科光大实施了

自挂牌以来唯一一次定增， 当时中海

投资以每股

4.34

元认购公司

193.55

万股股份（占总股本

6.15%

）。

北科光大董秘张爽向证券时报新

三板论坛透露， 中海投资当时投资主

要是为公司产业化融资， 是政府的扶

持项目，不以盈利为目的。 因此，此次

回购价格可能会有一定溢价， 具体方

案还未完全确定。

此外，对于此次回购的目的。张爽

表示，一是此次投资协议已经到期，二

是公司董事会已通过实施做市的议

案， 此次股份回购之后公司将筹划向

做市券商或者外部投资者定增融资。

2014 年业绩爆发

看好3D民用市场

北科光大此次回购股份也或于公

司

2014

年业绩的大幅改善有关。

4

月

2

日晚间公司披露的

2014

年年报显

示， 报告期内实现营业收入

3735.17

万元， 同比增长

54.32%

； 实现净利

317.50

万元，同比增长

6.77

倍；每股

收益

0.07

元。 同时公司利润分配方案

拟为：提取百分之十作为法定公积金，

不分配、不转增；剩余部分全部留做未

分配利润。

北科光大称，报告期除传统业务取

得增长外， 公司三维重建技术推广也

取得突破并实现创收。 以

3DCloud

云

服务平台为核心展开的研发及应用取

得巨大进展。公司已相继开展满足

3D

打印数据的高精度建模、

3D

人像打印

运营服务平台、 儿童

3D

科普体验运

营服务平台等典型应用及解决方案。

张爽表示， 北科光大的平台服务

目前集中于民用领域，公司看好

3D

服

务在民用领域的巨大市场。据了解，北

科光大的

3DCloud

平台于

2014

年

10

底开放服务，两个月时间里，新增有效

会员数量

940

人， 通过在线建模数量

新增

1350

个，平均每日合成模型数量

约

20

个，并在虚拟现实领域、文物重

建、产品展示与电子商务和

3D

打印等

行业内实现了应用。

东方通拟募资8.25亿元

布局大数据业务

证券时报记者 马玲玲

大数据的火热吸引了不少上市

公司，东方通（

300379

）便是其中之

一。 该公司今日发布定增预案，拟募

资

8.25

亿元， 用于收购微智信业

100%

股权并补充流动资金。公司股票

今起复牌。

东方通此次定增对象为长安平安

富贵东方通资产管理计划、 平安汇通

星通资本定向投资

4

号资产管理计

划、 兴全沈惠中特定客户资产管理计

划、朱曼及黄永军，其中朱曼是公司实

际控制人之一， 兴全沈惠中特定客户

资产管理计划由公司高级管理人员沈

惠中认购， 而黄永军此次认购完成后

持有公司的股份比例将超过

5%

。

根据预案， 此次收购微智信业

100%

股权项目预计投入募集资金中

的

5.81

亿元，剩余部分补充公司流动

资金。东方通表示，微智信业收购价的

增值率为

1115.97%

，募投项目的实施

将有利于公司完善战略布局， 并为公

司快速发展提供资金支持。

微智信业是国内领先的信息安全

产品及解决方案供应商， 公司产品布

局互联网大数据内容安全监控、 手机

APP

恶意代码检测等目前主流信息安

全领域，产品广泛应用于电信运营商、

广电企业、政府部门等行业客户，拥有

较高的市场占有率。

财务数据显示，

2013

年和

2014

年， 微智信业分别实现营业收入

1953.09

万元和

5162.93

万元， 实现

净利润

-250.80

万元和

1255.83

万元。

此次收购的交易对方承诺， 微智信业

2015

至

2017

年扣非后的净利润将分

别不低于

4150

万元、

5400

万元和

7000

万元。

东方通表示， 微智信业纳入上市

公司后， 东方通可利用其在大数据信

息安全领域已取得的经验和竞争优

势， 抓住国产化带来的市场机遇和衍

生需求，通过业务整合，拓展大数据业

务， 同时为东方通大数据基础产品提

供安全保障，寻求共同发展。

预案中同时显示， 募集资金中用

于补充流动资金的部分主要用于政府

行业大数据运营服务的投入， 以及在

云计算、 移动互联等新兴领域的资源

整合， 满足内生式发展和外延式扩张

的营运资金需求。

手游业绩远低预期

北纬通信去年净利下滑73%

证券时报记者 岳薇

北纬通信 （

002148

） 今日发布

2014

年年报，报告期内实现营业收入

2.28

亿元，同比减少

19.07%

；实现归

属于上市公司股东的净利润

1526.21

万元，同比减少

72.89%

。

北纬通信表示， 公司传统增值业

务受到新业态冲击， 收入同比下降

37.70%

。

而手机游戏业务是北纬通信重点

发展的业务领域，

2014

年公司加大了

游戏产品引进以及自研游戏产品的开

发力度， 但是由于新上线游戏产品发

行不顺利， 当期实现营业收入距离预

期差距较大。

同时

,

原有游戏产品逐步进入衰

退期，手机游戏业务实现收入远低于

预期目标。 此外，游戏代理的先发优

势逐步削弱，致使全年手机游戏业务

的收入同比下降近三成，成为公司去

年主营业务收入大幅低于预期的主

要原因。

不过，北纬通信的手机视频业务

由于结合

2014

年世界杯进行了事件

营销，加之中国移动对

4G

的推广，产

品用户大幅增加，收入规模同比提升

近六成。

公司在航空领域参与航空公司的

移动电子商务平台建设， 实现当年签

约，当年开展服务，当年收益的开局。

作为首批获得工信部批准的电信虚拟

运营商企业， 公司积极实现与各大运

营商系统平台的业务接入， 探索适合

企业特点的服务， 公司虚拟运营商的

商业模式初步形成。

分享行业盛宴 恒星科技业绩有望提升

近日恒星科技公告， 按每

１０

股配售

３

股的比例向全体股东配售股份，配股数量

共计

１６１

，

９６０

，

９４０

股， 配股价格最终确定

为

３．７０

元

／

股，此次配股预计募资

６

亿元，主

要用于公司主业补血。依据公告，预计

４

月

９

日停牌，配股缴款将于

４

月

９

日至

４

月

１５

日

完成，

４

月

１７

日复牌。

恒星科技自

１９９５

年成立以来，一直致

力于金属线材制品的研发、 生产和销售，

产品广泛用于电网建设、 公路及铁路基

建、 汽车子午轮胎制造以及光伏产业，生

产和销售也保持稳步增长态势， 镀锌钢

丝、 钢绞线产销量一直处于行业龙头地

位；预应力钢绞线的产销量也位于行业前

列； 钢帘线产品在产能不断扩大的同时，

产能利用率始终处于高位，市场竞争力不

断提升；超精细钢丝产品的技术水平与产

能均处于国内厂商前列。

成立二十年来，恒星科技一方面专注

于提高产品的技术含量，不断进军高技术

及高附加值的金属线材产品领域。另一方

面， 在产品应用领域不断拓宽的过程中，

公司产品种类不断增多，有效化解了下游

个别行业的不景气对公司整体经营业绩

造成的影响，扩大了公司盈利空间。

钢帘线业务

受益汽车行业迅速发展

为提高公司主营业务产品的市场附

加值， 提升公司业绩，

２００３

年公司凭借其

多年来在金属线材制品行业的深厚积淀，

进军钢帘线产业，

２０１３

年钢帘线产品实现

营收

５．４８

亿元， 较上市之初呈现三倍增

长， 目前已成为公司第二大利润来源，发

展态势喜人。

钢帘线产品的迅速发展得益于公司

卓越的战略眼光及多年的悉心培育。一

方面， 公司不断加大投入研发附加值较

高的新规格型号钢帘线产品， 毛利率相

对较高。

２０１４

年

１~９

月， 公司钢帘线产品

毛利率达到

１７．８３％

， 较

２０１１

年提升

８．７

个

百分点； 为公司贡献的毛利占公司主营

业务毛利总额的

３４．９１％

， 较

２０１１

年大幅

提升

１８．５８％

。

另一方面， 由于钢帘线业务发展迅

速， 近几年来恒星科技的产能利用率一

直保持高位。为满足市场需求，公司还制

定了相应产能扩展计划，根据计划，目前

已有钢帘线产品产能

６

万吨， 待在建的

３

万吨扩产项目完成后， 公司的钢帘线产

能将达到

９

万吨，进一步提升了公司的供

货能力， 有利于增强公司的议价能力和

产品竞争力。

此外，经过多年的市场培育，恒星科

技的产品得到市场客户普遍认可，并与兴

源轮胎、山东恒丰、山东昌丰、风神轮胎、

杭州中策、永泰化工、银宝轮胎、青岛双

星、赛轮股份、北京首创等轮胎企业建立

了稳定的供货关系。

作为子午线轮胎配套专用材料，钢帘

线产品的迅速发展也离不开国家相关政

策的支持，工信部

２０１０

年

１０

月发布的《轮

胎产业政策》，至

２０１５

年，我国乘用车胎子

午化率达到

１００％

， 轻型载重车胎子午化

率达

８５％

， 载重车胎子午化率达到

９０％

，

目前我国总体化午化率为

８７％

，仍有较大

的提升空间，

同时，钢帘线在汽车配套市场和替换

市场长期保持旺盛的需求，轮胎的替换需

求约占钢帘线需求的

７５％~８０％

， 预计未

来

３~５

年钢帘线需求的年复合增长率为

１０％~１５％

。 根据国家统计局数据， 预计

２０１５

年底我国民用汽车拥有量将达到

１６

，

４６０

万辆， 较

２０１４

年底的

１４

，

５１７

万辆增长

１３．３８％

。根据中汽协预计，到

２０１５

年中国

全年汽车市场需求约在

２

，

５８３

万辆左右，

在汽车工业快速发展的带动下，汽车轮胎

需求量呈快速上升趋势。

受益“一带一路”

预应力钢绞线市场空间广阔

在扩大钢帘线及镀锌钢绞线生产规

模的同时，恒星科技还在不断完善金属线

材产品链， 公司于

２００９

年

３

月投资设立控

股子公司恒星钢缆公司，从事预应力钢绞

线的生产和销售业务，以适应市场发展需

要。相关资料显示，预应力钢绞线的强度

比普通钢材高

２~６

倍， 可节约钢材耗用量

４０％

以上；用于混凝土构件中代替普通钢

筋，可节约混凝土耗用量的

３０%~４０％

，是

属于节能型材。

近日中国有关部门重磅推出《推动

共建丝绸之路经济带和

２１

世纪海上丝

绸之路的愿景与行动》，从“一带一路”

战略方案我们可以看出，“一带一路”的

建设需要交通网将中国与中亚、 西亚、

俄罗斯、欧洲及其区域内的国家和地区

串在了一起。我国中西部地区是丝绸之

路经济带的重要组成部分，也是丝绸之

路经济带上向北、 向西发展的桥头堡，

因此，将中西部地区的基础设施互联互

通作为“一带一路”建设的优先领域，加

快中西部地区铁路建设的步伐，是刻不

容缓的。

随着“一带一路”的全面推进，以及

铁路投资的高位运行，预计

２０１５

年仍将

是基建大年。 民生证券分析认为，“一

带一路”的核心是打造能源通道，必然

带动铁路、公路、油气管道等基础设施

的建设，随后中国西部以及中亚地区煤

炭、 油气资源将逐步打开区外市场，拉

动区域内能源消费增长。“一带一路”沿

线地区的铁路、公路、水利、电力等基础

设施建设项目也将在

２０１５

年年得以进

一步推动。

民生证券研究还预测， 根据规划，

未来“丝绸之路经济带”区域铁路线路

总长将在

１

万公里左右， 按照目前每公

里建设

３０００

万到

５０００

万元的投资额来

看， 预计涉及总投资在

３０００

亿

~５０００

亿

元左右。而据兴业证券测算，亚太区域

未来

１０

年间的基础设施投资需求将达

８

万亿美元，潜在空间巨大。据报道，中国

国务院已于

２０１４

年年底批准总投资额

逾

１０

万亿元的“七大工程包”基础设施

项目， 投资期限为

２０１４

年底至

２０１６

年，

包含

４００

多个项目，

２０１５

年开工项目预

计约

３００

个。

持续增加的基建项目必然直接拉动

上游建筑材料行业需求的增长。在众多建

筑材料中，预应力混凝土用钢材是一个非

常细分的领域，但它对建筑工程的建设至

关重要。 受益于国家整体 “一带一路”规

划，基建投资不断加大，我国铁路建设、城

镇化建设不断提速，预应力钢绞线未来市

场空间也将不断扩大。预计

２０１５

年国内预

应力钢绞线消费量将达到

３５０

万吨， 未来

市场空间广阔。

光伏行业回暖

超精细钢丝发力

超精细钢丝用于切割制造晶硅太

阳能光伏电池的晶硅片，是晶硅片切割

加工过程中的一种核心耗材。根据中国

电子材料行业协会《多晶硅产业深度分

析报告》显示，超精细钢丝占切割加工

成本的比重达到

４０％

， 是多线切割成本

中占比最大的耗材，其需求量与晶硅片

产量密切相关，因此光伏行业的发展将

直接带动超精细钢丝的市场需求和行

业发展。

近年来国家推出一系列支持和鼓

励产业发展政策直接推动光伏行业发

展。

３

月

１７

日，国家能源局下发《国家能

源局关于下达

２０１５

年光伏发电建设实

施方案的通知》 重磅文件，

２０１５

年光伏

新增建设规模

１７．８ＧＷ

（同比增长

７８％

），

预示着光伏发展将全面提速，光伏行业

景气度大幅提升；在

２０１６

年光伏上网电

价预期下调下，预计

２０１５

年光伏项目储

备、建设进度将提前，利好全产业链环

节。公司恒星科技年报显示，超精细钢

丝营收同比增长

１０３％

，随着产业发展外

部环境不断改善，业界对于中国光伏行

业回暖预期加强，未来超精细钢丝业务

有望继续发力。

公司近期公告的业绩快报显示，恒

星科技

２０１４

年度实现归属母公司净利润

０．４７

亿元，同比增长

４８．３０％

，营业利润同

比增长

４９７％

， 基于对公司良好的业绩预

期，公司预计

２０１４

年基本每股收益有望达

到

０．０６３３

元

／

股，提高

１３．４４％

，有利于实现

股东利益最大化。同时预计

２０１５

年第一季

度实现归属于上市公司股东的净利润为

３１５．３６

万元至

４５８．７０

万元， 较上年同期增

长

１０％

至

６０％

。

(苏夏)�（CIS）


