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只要你动脑 千万身家并不难

余胜良

前些日到香港出差， 一位老师傅开

车载我，看他娴熟的身手和斑白头发，不

由攀谈两句， 发现这是一个身家已有千

万的的哥。 的哥名叫周培新，干瘦，皮肤

黑而精神，寒暄几句之后，他的语言模式

渐从白话转为普通话。

周培新老家在广东梅州，

1982

年移

民到香港，没多久子女也都到香港去。一

开始在建筑工地做，建筑活儿辛苦，但是

收入不低，靠打工赚来一些钱，他想着干

点别的，“但是我没有文化， 自己做生意

不行，又不能老是干建筑，就考虑转行。”

1992

年， 周培新开始转行做出租车司

机，一开始是给别人开。香港出租车牌照

在个人和公司手中， 有牌照又不想开出

租可以委托专门公司打理。 在开出租两

年之后，周培新决定买一个牌照。 “我开

出租读懂了里面的门道， 如果一直这样

开下去，就是一辈人给人打工。 ”买了出

租车自己开，月租抵月供，最后能落个牌

照。周培新最终首付入手了一个牌照，当

时出租车牌照价格为

200

多万元。

2006

年出租车牌照上涨，周培新将

牌照卖出，等到金融危机之后，出租车牌

照价格回落到

260

万， 周培新又接了回

来，现在已经涨到

700

万元。 倒手之后，

周培新又赚了不少。 “我曾经在

90

年代

给一个亲戚建议，多入手一些牌照，我帮

他打理，光运营就可以赚不少钱。 ”周培

新不无遗憾地说，如果亲戚听他的，牌照

就可以赚上亿元。周培新说，香港金融的

精髓就是杠杆， 首付可以帮他提前实现

目标。而香港极低的融资成本，也是有利

因素之一。

现在周培新处于半退休状态， 一周

只开两次出租车，剩下时间都租给别人，

“你能坐上我的车，也是有幸啊。”他调侃

道。出租牌照收益稳固，香港出租也分白

班晚班，每天付给他

800

港币。如果将牌

照卖掉资金放在银行中， 收益是否更可

观？ 周培新说香港存款利率只有

2%

，

高利贷违法， 很难通过这种方法提高收

益，算下来牌照收益远远超过银行存款。

其实周培新一直是个头脑灵活的人，还

没到香港之前， 他在广州运营两个大客

车。 “那个时候都没钱，买车主要靠银行

贷款，和放贷部门搞搞关系就可以。 ”但

是因为害怕政策有变， 当时机来临时他

还是决定移民香港。 在香港这

30

多年，

周培新一直干着普通工作， 靠此积累了

千万财富， 其中最重要的就是出租车牌

照，他也为

20

多年前购买牌照的决定感

到庆幸。

出租车牌照持续升值， 跟香港政府

政策有关，

1994

年至今香港出租车牌照

只增长

18%

， 市区出租车数目没有多大

变化，近年来香港维持低利率，推高了房

子和出租车牌照等资产价格。

周培新认为他跟香港不少劳动者不

同的是，他喜欢阅读报纸，注意有用的信

息，并勤俭节约。 这源于他的经历，在大

陆乡村那些苦日子让他对生活消费要求

很低， 工作上很拼命， 愿意多花时间工

作，形成良好储蓄习惯以备不时之需，但

是该花的钱他还是会花。“老家子女教育

需要，我都会出，”周培新称，当年老家

穷，他在这上面花了不少钱，不然现在会

赚更多。

这么多年， 周培新还住在政府租屋

中，一直过着勤俭生活。
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深圳是个投资的好地方

陈英

前日， 仲量联行在其深圳的办公

楼里开了个媒体见面会， 发布了此前

已经有所耳闻的综合研究报告 《中国

城市

60

强》。 会后，咱们几个媒体同行

聊起这份报告，一致深深觉得：深圳真

是个投资的好地方。

先给大家看组仲量联行的结论：

在中国人口最密集的地区， 超级城市

区域正在迅速崛起。 这种城市形态在

珠三角（以广州和深圳为中心）尤为发

达，珠三角地区的人口已超过东京，并

正在形成庞大完善的城市体系网络，

成为世界最大的城市群之一； 珠三角

地区的城市发展保持稳定， 不断完善

的城际基础设施网络、 殷实的科技基

础和良好的“生活质量”，使珠三角地

区未来发展潜力巨大， 例如深圳位列

仲量联行

2015

年城市发展动力指数

全球

20

强榜单第

4

位；环境质量优劣

对城市吸引和留住人才和企业， 以及

以质量为导向的投资日益重要， 环境

风险堪忧， 阻碍了许多城市竞争力的

提升。 仲量联行对

2014

年政府发布的

空气质量水平测量数据进行分析显

示，南方沿海城市空气质量最优，在中

国发达城市中， 深圳是环境质量最优

的城市……种种数据叠加在一起，仲量

联行在这个全国发布的报告中，对深圳

的评价相当高，对其未来的投资市场也

充满信心。 该公司

2015

年发布第二份

年度城市发展动力指数榜单， 对全球

120

个主要的成熟和新兴商业中心进

行测评指出， 尽管经济增速有所放缓，

但中国的城市表现卓著，

7

座城市跻身

全球最具活力城市

20

强榜单。 位于珠

三角地区的深圳依靠坚实的科技实力，

城市排名得以攀升，从

2014

年第

11

位

强势升至

2015

年第

4

位。

相较于二三线城市， 国内地产投

资者的目光仍然聚焦在一线城市。 受

益于良好的供求关系、 办公楼需求的

多样化、消费阶层人口的扩张等因素，

这些发达的一线城市， 更能保证稳定

的吸纳量和租金升值空间。 结合投资

环境变化分析， 仲量联行发布的综合

研究报告《中国城市

60

强》为国内和

国际投资者分析了“买入机会”。

在过去的

3

年里， 中国商业地产

投资总量持续增长， 于

2013

年达到

250

亿美元的历史高点。 然而，因经济

增速放缓和收益率偏低 （相较全球标

准），投资者信心受挫，投资市场波动

性渐增。 然而， 随着市场透明度的提

高、 可交易投资级别物业总量的增加

和风险的降低对投资需求的催化，投

资市场在未来的几年里将进入新一轮

的强劲增长期。 从

2012

年开始，作为

一线城市的上海、北京、广州和深圳对

于国际和国内投资者的重要性日益增

加。

2014

年，这

4

个城市的投资总量占

了全国投资总量的

73%

以上。 上海和

北京已经发展成为中国流动性最强和

最热门的投资目的地， 成功跻身全球

投资市场

20

强。

2014

年，这两个城市

占全国投资量的

62%

， 在过去的三年

里， 仅上海每年的投资量就占全国交

易总量的

40%

以上。

这其中， 办公楼市场仍保持了其

作为最重要的投资目标市场的地位，

年均占据

50%

的投资总量。 办公楼投

资被视为最透明且最易操作的一个类

别，并将持续吸引高水平需求。 自

2012

年来，内资民营企业对办公楼需求的驱

动作用愈加明显。中国具备全球竞争力

的跨国企业数量越来越多，其中，华为

和腾讯（均来自深圳）为典型代表。 随着

内资企业的扩张和对办公空间需求的不

断升级， 其对甲级办公楼的需求将达至

新高。金融市场的改革与对外开放，将会

催生大量本土投资企业， 它们也将成为

办公楼的主要使用者。从金融服务业、专

业服务业和商业服务到科技、电信、电子

商务、创意产业、医疗、生命科学和品牌

零售等各个领域， 内资民营企业都将成

为办公楼需求的主要驱动力。 国内一线

城市继续保持着它们作为科技中心的领

先地位。深圳作为科技中心发展迅速，被

誉为硬件初创企业的“硅谷”。

需要指出的是，与此同时，物流地

产市场已经成为投资者最热衷的潜在

领域， 来自机构投资者大量资本的注

入， 旨在挖掘这个行业的市场增长潜

力。深圳物流地产是不是会成为下一个

“金矿”，我们随时关注。

客官别急

Easy Investment

海归的局促与不安

朱凯

在我们身边每天都有故事发生。 比

如说你走在街上，看见对面走来的两人，

手中各牵着一条宠物狗。 往往是人与人

素昧平生， 但狗狗之间是一定会互相亲

昵一下的。这一幕你绝对看到过，觉得狗

狗的举动不雅， 但仍会嘴角挂着笑容离

去吧。

但这样的故事， 远比不上我要给你

讲的这个精彩。 说精彩， 还不如说是凄

惨。 为什么呢？

有这样一位在美国硅谷工作和创业

30

余年的男性，前几年决定回到国内来

发展。 当然，他首先选择了上海。 在魔都

几年下来， 公司由最初的几个人发展到

现在

30

多位，技术攻关逐一兑现，但棘

手的问题来了。

前几天他对我说，每天都在烧钱，快

支撑不住了。 我问他，怎么个支撑不住？

他回答道， 估计

4

月底之后就发不出工

资了。由于公司是高科技企业，聘请来的

员工也大都是海归精英， 每月每人数万

元的税前支出，绝对是一笔不菲的费用。

而公司目前的产品量产，尚未实现，市场

开拓也不是十分得意。

他告诉我，银行贷款并不容易。用他

的原话来说，就是“没有利润，市场前景

不确定，银行怕担风险。”接下来我问他，

风险投资有没有找到你？

这时候， 他才羞羞答答地告诉我，

天使投资给了

700

万元人民币。 也就是

靠这笔钱，公司才能走到今天。 在他的

意识里，“今天”这个词，或许已定格在

4

月底了。

据他介绍，除了设备外，公司最大的

流动性支出就在于员工工资。

昨天， 有几个久在资本市场浸淫的

朋友约我吃饭，我顺便把这老哥们喊上，

说一起去听听吧。我告诉他，今天这个饭

局上有一位某中部省份的国家级科技孵

化园区主任，没准可以为你出出主意。他

答应了。

他是穿着衬衫来的。

4

月中旬的上

海，春意早已盎然，夏日的脚步似乎也越

来越近。不过，我发现他的脖子上依旧挂

着工牌，鲜绿色的吊绳非常醒目。我本想

说， 这不是工作餐， 工牌至少可以取下

来，放包里或者口袋里。 但想了想，又怕

伤害他的自尊心，于是忍着没说。

在美国呆了

30

多年的他，年龄上无

疑是长于我的，说是忘年交也不错。但他

的头脑却是“痴呆”得不行，行事方式就

像一个孩子。

偌大的圆桌四周，一共坐了

9

个人。

我第一个到，坐在沙发上喝水。等多数客

人都来了，他才姗姗来迟。 订餐人是我，

原定晚上

6

点，但后来我擅自改到

7

点，

都短信通知到了。这时我抬手看了看表，

刚好是

7

点。

菜肴已经上桌。 风尘仆仆的客人们

暂时都在沙发边闲聊。 在我的介绍和建

议下， 他开始向大家讲述自己的创业经

历。他们公司目前主打的产品，是一种用

于手机硬件射频方面的技术， 据说是国

际领先的。

做投资的潘总比较热心，问道：第一

轮风投谈了没有？

“我不想稀释天使投资的股权比例。

风投初步谈了，

2000

万。如果做下来，公

司可以撑到年底。 ”他说。

潘总澄清道，风投进来，天使的比例

肯定要被不断稀释的，这也是没办法的。

潘总接着问， 之后你们还有三分之二以

上的股权吗？

关于这个问题， 他并没有回答得很

清楚。潘总是个聪明人。于是又给出了一

个建议，就是让他发一个合伙人基金，让

部分出资人只享有收益权， 而不干涉公

司经营，放弃签字权。

“前提是你要有故事可讲。未来的前

景是否真的有足够吸引力？”潘总同时建

议他，可以准备引入管理会计，这一点是

进入资本市场的必要前提， 是与成本会

计完全不同的概念。

我与潘总交往不错。我知道，上海股

权托管交易中心及新三板方面的资源，

潘总不仅拥有，而且十分熟稔。

饭局上，我主要是聆听和附和，基本

上没有主动发表见解， 因为我知道自己

几斤几两。 后来那位高科技孵化园区的

何主任提出一个建议， 让他把公司从上

海迁到该省， 或许可以享受到一些政府

补贴，虽然不算很多，但毕竟强过目前。

后来再一聊，他们俩竟然还是老乡。我这

位老哥们心动了。

另一位曾经的房地产公司老板，又

表达了一个建议， 就是让他在该省注册

成立一个新公司， 保证注册资金在

200

万元以上。 然后把上海的公司变成这家

公司的子公司，并完成相关的资产转移，

以便尽快达成新三板上市的要求。

对我来说， 今天这个饭局的信息量

实在是太大了。至于他，究竟是获得了长

进还是更加迷茫，我也不敢擅下断语。

和田玉网店的那些事

孔伟

小王开了家网点， 专卖和田

玉原石和雕件。 前段时间生意还

算不错， 但近几个月营业额直线

跌落， 最差的月份竟然只成交了

98

元，刨掉成本和邮费也就赚了

个盒饭钱。向别的玉友一打听，说

是最近经济不大景气， 网店生意

滑坡也就在所难免了。

想想也对。 小王决定采取措

施，将以往标价

200

元、

300

元的

货直降至

98

元、

198

元， 然后注

明超低价回笼资金，不还价，看看

能不能以价格优势吸引顾客。

滴滴滴滴，旺旺响了。看来降

价还是挺有效的嘛， 生意这么快

就上门了。

“你这是和田玉吗？ ”对方发

过来一个小王店里和田玉原石的

链接。

“是啊，还是籽料呢。”小王耐

心作答。

对方好一会没有动静。 是不

是准备直接拍下付款了呢？ 小王

有些憧憬。虽然金额不大，但总算

可以回笼点资金， 还可以提升信

誉， 再说， 一旦收货后觉得还不

错，很容易成为回头客不是？

没想到， 对方扔过来的一句

话让小王差点晕倒：“

98

元买和

田玉籽料？还包邮？你骗谁呢？！ ”

小王那个气啊！ 但光生气没

用，还得解释不是？小王正搜肠刮

肚地想词呢，刚打了几个字，发现

无法输入文字了， 重新点击对方

的旺旺，提示“不能和自己黑名单

列表中的用户聊天”。 得，对方火

气还真大，直接把小王拉黑了。

愣了好一会，小王才从强刺

激中回过神来。 卖得太便宜竟然

跟骗子划上了等号，无论如何也

叫人想不通。 要不，还是看看别

的网店里同等货品究竟开什么

价吧。

不看不要紧， 一看之下小王

才发现，自己真的落伍了。

别的东西不好比， 小王挑了

一件和田玉山料同款小雕件来做

比较分析。这款自己店里挂

98

元

的雕件， 在别的店里挂

700～800

元是常事， 最高的甚至挂到了

2800

元，还声称是“籽料、大师

工”，其实都是从石佛寺批发来的

大路货，成本价

50

元左右，小王

挂

98

包邮， 扣除邮费也就赚

20

多元， 这在和田玉市场上利润率

确实偏低，但卖几百甚至几千元，

则纯属暴利无疑。

蹊跷的是， 开价高的东西反

倒有不少人收藏，也就是说，关注

率还真是不低。 小王看了一下自

己的收藏人数， 也就可怜巴巴的

1

个，还不到别家网店的

1/50

，难

怪生意不好。

随行就市吧！ 小王先将自己

店里的低价货全部下架， 比照其

他网点里的价格， 几天后重新挂

了上去。

过了大约一周， 之前拉黑他

的买家在将小王解封后又发过来

信息：“你家的东西怎么都涨价

了，还涨得这么厉害？ ”

顾客就是上帝， 这一点小

王深信不疑。 于是很耐心地告

诉对方，一是和田玉涨价了，二

是现在物流也在涨价， 卖太便

宜没动力， 甚至可能陷入亏损

境地， 三是挂太低容易招人误

解，认为质量有问题。 对方呵呵

一笑， 要求仍然以之前的价也

就是

98

元包邮卖给他。 向朋友

们征求意见， 大家都不支持小

王卖货给这个火气特大的买

家，理由很简单：动不动就认为

别人在骗他，并且很容易冲动，

这样的买家往往容易给人差

评，何必自讨苦吃？ 不降价不仅

可以多卖一两百元， 还基本上

无差评之忧，何乐不为？

小王犹豫了。

玉友老张的遭遇更是奇特：

店里不少玉石挂单价仅

98

元，却

仍有不少买家使劲砍价， 甚至往

死里砍，还价仅

20～30

元。老张很

是郁闷：难道料子没用成本？难道

这些买家不知道快递要收费？

突然有一天， 一位买家没砍

价就直接拍下并付款了， 这让老

张很是欣喜。 待到发货时仔细一

看，却不由得倒吸了一口冷气：成

交价

9

元？！ 左思右想之后，老张

终于找到了问题的根源所在：原

本打算挂

98

元，明显是最后一个

数字

8

没有敲上去， 价格也就

“变”成了

9

元。

9

元还包邮，难怪

买家不再砍价。 粗略一算， 成本

50

元，包快递

15

元，为了信誉，这

单注定亏损

56

元的生意还必须

得做！

同款的玉件，在网店里的价格差距堪称巨大。 孔伟 / 供图

平安发展投资账户

平安保证收益投资账户

平安基金投资账户

平安价值增长投资账户

平安精选权益投资账户

平安货币投资账户

4月 16 日 4月 15 日 4月 14 日 4月 13 日 4月 10 日

买入价

3.9528

1.6979

4.9004

2.1272

1.245

1.3346

卖出价

3.8753

1.6647

4.8044

2.0855

1.2206

1.3084

买入价

3.9149

1.6977

4.838

2.1256

1.2379

1.3343

卖出价

3.8382

1.6645

4.7432

2.084

1.2137

1.3081

买入价

3.9911

1.6975

4.9844

2.1228

1.2768

1.334

卖出价

3.9129

1.6643

4.8867

2.0812

1.2518

1.3078

买入价

3.9985

1.6973

4.9988

2.1228

1.283

1.3335

卖出价

3.9201

1.6641

4.9008

2.0812

1.2579

1.3073

买入价

3.9601

1.6966

4.9289

2.1202

1.256

1.3332

卖出价

3.8825

1.6634

4.8323

2.0787

1.2314

1.307

2000年 10 月 23 日

2001 年 4 月 30 日

2001 年 4 月 30 日

2003 年 9 月 4 日

2007 年 9 月 13 日

2007年 11 月 22 日

投资账户设立时间

投资账户名称

中国平安人寿投资连结保险投资单位价格公告


