
中广核牵头四大企业

赴哈推介中国清洁能源

证券时报记者 周少杰

5

月

14

日，在中广核的牵头下，

上 海 电 气 （

601727

）、 东 方 电 气

（

600875

）、金风科技（

002202

）、英利

集团等中国企业，组团赴哈萨克斯坦

首都阿斯塔纳推介中国的核电、风

电、太阳能等清洁能源的发展优势和

竞争力。

活动期间，中广核重点推介了具

有自主知识产权的三代核电技术华

龙一号，东方电气和上海电气重点推

介了其电力装备制造和技术服务能

力，金风科技和英利集团则分别推介

了其在风电和光伏电站领域的制造

和服务优势。

据了解， 中广核与哈萨克斯坦

国家原子能工业公司（以下简称“哈

原工”）还签署了《开发清洁能源合

作谅解备忘录》。 此前，中广核与哈

原工已有多年合作。

2008

年，中广核

与哈原工即成立了海外铀矿开采合

资企业，共同开发哈境内两大铀矿。

2014

年

12

月

14

日， 中广核与哈原

工签署了关于扩大和深化核能领域

互利合作的协议， 双方计划在哈萨

克斯坦建立合资企业， 生产核燃料

组件。 中广核与哈原工拟合资建设

的核燃料组件厂也纳入了哈萨克斯

坦总统纳扎尔巴耶夫

2014

年的国

情咨文， 成为中哈在清洁能源领域

合作的标志性项目。

中广核总经理张善明在推介活

动中表示，中广核牵头举办本次清洁

能源推介活动，就是要搭建双方企业

合作的桥梁，加深双方在清洁能源领

域合作，为中哈友谊和“丝绸之路经

济带”建设做出贡献。

据了解，中广核目前已建立了与

国际接轨的核电生产、 工程建设、科

技研发、核燃料供应保障体系，形成

了风电、水电、太阳能、节能产业等清

洁能源产业的布局。 截至

2015

年

4

月底， 中广核共计

11

台核电机组在

运，装机规模

1162

万千瓦，保持国内

第一；在建

14

台机组，装机容量

1662

万千瓦，是全球在建规模最大的核电

建造商。 另外，中广核在运风电装机

容量

710

万千瓦，在运光伏发电装机

容量

70

万千瓦，具备风电、太阳能项

目的总承包建设能力，已进入了国内

风电、太阳能行业的领先行列。
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翰宇药业定增募资19亿

布局互联网医疗

� � � �在取得挪威普迪医疗 “无创连续

血糖监测手环” 中国区独家代理权之

后，翰宇药业（

300199

）马不停蹄地开

始向互联网医疗领域布局。

公司今日公布非公开发行股票预

案，拟以

23.32

元

/

股的价格，非公开发

行不超过

8200

万股， 募集资金总额不

超过

19.12

亿元，用于“互联网

+

慢病管

理平台”、营销网络建设及产品开发等。

据介绍，该项目以获取“慢性病大

数据”为核心，一方面通过升级公司营

销网络，提升产品分销覆盖的广度和深

度，提高公司对产品销售的掌控能力与

信息获取能力；另一方面以可穿戴智能

设备为切入点，打造“互联网

+

慢病管理

平台”，构建完整的“线上入口

+

数据云

端

+

线下服务”的

O2O

闭环。

值得一提的是，今年年初，翰宇药

业就与挪威普迪医疗签署协议， 确认翰

宇药业为其所开发的创新产品 “无创连

续血糖监测手环” 的中国市场独家代理

伙伴。 “无创连续血糖监测手环”以近红

外线信号和生物电阻信号作为基础，实

时提供较为准确连续的血糖数据， 既可

以避免糖尿病患者每天手指采血的痛

苦、提高患者生活质量，又可以为患者控

制代谢水平随时提供依据。

据介绍，“无创连续血糖监测手环”

可通过蓝牙无线传输与相关移动装置或

电脑相连实施实时数据传输、共享，以利

于医生、 患者及亲属对患者病情进行有

效的管理。通过大力推广“无创连续血糖

监测手环”的使用，翰宇药业可以直接与

糖尿病患者接触并提供服务， 通过移动

终端的医疗数据导入，打造“互联网

+

慢

病管理平台”入口。 （周少杰）

主流车企纷纷降价

车市价格战为何此时开打？

证券时报记者 马晨雨

上海通用近日宣布

，

对别克

、

雪

佛兰和凯迪拉克三大品牌旗下共计

40

款车型的官方市场指导价进行全

面下调

，

下调额度

1

万至

5.39

万元不

等

。

其中

，

凯迪拉克旗下车系平均降

价幅度为

5.2%

，

别克车系平均降价

幅度为

5.6%

，

雪佛兰车系降价幅度

则高达

13.9%

。

这一消息

，

无疑将近

期刮起的车企降价风推向了高潮

。

过去

，

消费者的购车优惠还只

停留在销售终端的经销商层面

，

而

今年以来

，

已有多个车企主动宣布

下调多款车型的官方指导价

。

今年

4

月

，

上海大众宣布降低多款车型的

官方指导价

，

随后长安福特

、

北京现

代

、

一汽大众

、

东风标致等车企也陆

续宣布了赠送购置税

、

免息贷款等

变相官降政策

。

目前

，

销量排名前十的主流车企

基本都已参与到这场降价风暴中来

，

这样的情况在国内汽车市场实属罕

见

。

那么

，

这一现象背后的原因是什

么

？

笔者认为

，

这与我国汽车消费市

场大环境的转变

、

各车企的产能扩张

情况以及经销商与车企之间的牵制

度都不无关系

。

数据显示

，

今年前

4

月

，

国内汽

车产销量同比仅增长

4.1％

和

2.8％

，

较一季度的增幅继续回落

。

作为最

能代表车市基本面的乘用车

，

4

月份

共 销 售

166.88

万 辆

，

环 比 下 降

10.78％

，

同比增长

3.72％

。

以轿车品

种为例

，

继

2

月

、

3

月两个月连续出

现销量同比负增长之后

，

4

月销量又

同比下降

9.63％

，

在销量降幅继续扩

大的同时

，

首次出现了同比

、

环比双

降的局面

。

实体经济大环境不景气

，

购买

力强劲的一线城市又实施限购政

策

，

是汽车销售增长放缓的主要原

因

。

中国汽车市场又是商家必争之

地

，

各车企

2015

年初制定的目标又

普遍较高

，

使得厂商之间的竞争更

加激烈

，

为了提高市场占有率

，

打响

价格战在所难免

。

不过

，

价格下调未必就意味着

车企的利润一定减少

。

随着各厂家

产能的扩张及内部管控的提升

，

单

车的生产成本越来越低

，

这也为车

企主动让利提供了先决条件

。

此

外

，

如今各大车企都在加速开展模

块化

、

平台化生产

，

使不同车型之

间零部件可以通用

，

对比过去单独

车型单独产线的生产模式

，

成本大

幅降低

，

也有效减少了单一车型的

开发成本

。

另一方面

，

近年来车企与经销商

之间的矛盾越发激烈

。

数据显示

，

今

年前

3

月经销商的库存指数已达到

高位的

67.5%

，

而市场需求指数仅为

30.1%

，

持续下降

。

一面是车企下的任

务硬指标

，

一面是低迷的市场环境

，

为拿到年底冲量返点

，

经销商只能亏

本卖车

，

资金链的压力可想而知

。

分析人士指出

，

实际上一些降价

车型在经销商处的售价早已低于调整

后的价格

，

官方调价行为相当于减轻

了经销商的销售压力

，

是厂商在向经

销商示好的表现

。

而豪华品牌为保证

品牌形象

，

不会轻易官方调价

，

更多的

会采用现金补贴经销商的形式

。

针对车企官方调价一事

，

也有

市场人士表示质疑

，

认为该行为只

是吸引消费者眼球的噱头

。

消费者

到店之后会发现自己看中性价比较

高的主流车型

，

并不在降价范围之

列

，

而那些降价的车型可能只是一

些边缘车型

。

记者观察

Observation

金城医药拟定增20亿

并购朗依制药

� � � �金城医药（

300233

）今日公告，拟

以

31.13

元

/

股的价格，合计非公开发

行

6424.67

万股，作价约

20

亿元向锦

圣基金和达孜创投购买朗依制药

100%

股权； 同时拟以不低于

36.24

元

/

股的价格，向控股股东金城实业非

公开发行股份募集配套资金不超过

3

亿元，用于建设标的公司原料药及制

剂项目、偿还银行贷款和补充流动资

金。 公司股票今日复牌。

朗依制药主营业务为化学合成制

药的生产和销售，拥有

22

个药品批文，

8

个产品剂型，主要产品涵盖妇科类、调

节免疫类、抗过敏类、心血管类等。

截至今年

3

月末， 朗依制药总资

产为

3.03

亿元， 净资产为

2.20

亿元；

其

2013

年度和

2014

年度分别实现营业

收入

2.53

亿元、

2.93

亿元， 净利润分别

为

0.95

亿元和

1.22

亿元。

交易对方达孜创投承诺， 朗依制药

2015

年度至

2017

年度扣除非经常性损

益后的净利润分别不低于

1.56

亿元、

1.87

亿元和

2.25

亿元。

此次交易完成后， 金城医药实际控

制人赵鸿富、 赵叶青通过直接和间接的

方式合计持股预计为

32.49%

，锦圣基金

合计持股预计为

25.85%

，但锦圣基金承

诺放弃其中

7.41%

股份的投票权。因此，

赵鸿富、 赵叶青直接或间接持有上市公

司的投票权超过第二大股东锦圣基金

14.05%

，仍为公司实际控制人。

（黄剑波）

蓝丰生化11.8亿并购方舟制药

� � � �蓝丰生化（

002513

）今日披露重组

预案，拟以

11.8

亿元的价格收购陕西

方舟制药有限公司

100%

股权， 同时

向多家机构募集配套资金

5.3

亿元。

公司股票今日复牌。

根据预案， 蓝丰生化将以

10.68

元

/

股的价格， 发行

7734.08

万股，支

付本次收购的部分交易对价；同时，以

现金方式支付剩余的

3.54

亿元。 此

外，蓝丰生化拟向吉富启晟、长城国融

等

6

名对象非公开发行股份募集配套

资金

5.3

亿元， 发行价格为

10.68

元

/

股。 所募集的配套资金将用于支付上

述交易的现金对价， 以及补充蓝丰生

化流动资金和方舟制药运营资金。

方舟制药主要从事抗老年痴呆、

抗肿瘤、抗感染等类中成药、化学药、

原料药的研发、生产和销售，主要产品

包括复方斑蝥胶囊、丹栀逍遥胶囊、盐酸

多奈哌齐片等。

随着中国社会老龄化的加剧， 抗老

年痴呆与抗肿瘤药品的市场将不断扩

大。 方舟制药预计，

2015

年净利润较

2014

年有较大幅度提升， 后续年度的盈

利能力也将有望稳步提升。 从财务数据

来看， 方舟制药

2014

年和

2015

年第一

季度分别实现营业收入

1.85

亿元和

4926.4

万元， 净利润

6001.47

万元和

1689.38

万元。 交易对方承诺，方舟制药

2015

年至

2017

年经审计的扣非后净利

润分别不低于

7471.63

万元、

9035.51

万

元和

1.09

亿元。

此前， 蓝丰生化主要从事化学农药

制造，此次交易完成后，公司将转变为农

用化工与医药生产并重的综合医药、化

学制品生产商。 （翁健）

全通教育澄清质疑：公司规划不是“讲故事”

证券时报记者 刘鹏飞

全通教育 （

300359

） 今日发布公

告， 对此前媒体报道中针对公司的诸

多质疑做出澄清。

5

月

13

日， 某媒体在一篇名为

《起风前夜：全通教育开讲新故事》的

报道中称，“在线教育第一股”全通教

育为拉高股价而“讲故事”。 报道中对

全通教育的全课网业务、与地方政府

的合作以及经营业绩等多方面提出

了质疑。

报道中称，“全通副总裁及董事汪

凌曾公开表示， 去年

8

月份上线的

全课网已经形成了

k12

教育各主要

阶段的产品生态圈， 率先开创了教

育信息领域的

O2O

业务模式，随着

业务布局及市场开拓全面推进，

2015

年有望收入过亿。 ”

全通教育对此进行了进一步澄

清， 其在公告中表示，

2015

年全课

网各项应用服务已形成免费到高

ARPU

值的完整产品体系， 进入规

模化推广阶段， 计划达到亿元级收

入规模， 但是关于全课网的业务规

划，仍存在一定的不确定性。

此外， 报道中对全通教育与中山

市地方政府之间的合作也提出质疑，

认为全通教育在信息披露方面存在不

实之处。

全通教育公告中则表示， 今年

3

月

15

日与中山市人民政府东区办事

处签署的 《中山紫马智慧教育集聚区

项目战略合作框架协议》， 只是框架

性、意向性协议，并未如报道中所描述

的，“全通设立子公司星海创客企业服

务管理有限公司来运营创业孵化器。

作为对政府赞助一栋楼的未来回报，

全通教育对中山市政府承诺

5

年内将

孵化出至少

5

家上市公司。 ”

上述报道还对全通教育的经营业

绩提出质疑， 认为其在上市后业绩平

平，应收账款较多，易出现财务风险，

同时存在对单一客户的依赖程度较高

的问题。

不过， 对此全通教育在此次的澄

清公告中并未予以直接回应。

股价表现上， 全通教育近期涨势

凶猛，停牌之前，已经飙升至

467

元。

全通教育在公告中称， 为避免股价异

常波动，公司股票于

5

月

14

日停牌，

5

月

15

日开市起复牌。

中信重工“三大转型” 战略稳步推进，打开广阔成长空间

中信重工企业形象宣传之二

：

●

周帆

自

201 2

年

7

月首发上市至今

，

被誉为

“

中国工业的脊梁

，

重大装备的

摇篮

”

的中信重工

（

601 608

）

融入资本市场已近三年的时间

。

上市后

，

公司的

管理层没有辜负众多股东的期望

，

以优异的经营业绩回报了广大股东

。

财报显示

，

中信重工

201 4�

年实现营业收入

52.86�

亿元

，

利润总额

4.54�

亿元

，

去年

，

新产品贡献率达到

75.44％

，

累计在手订单中成套产业占比

58.65%

、

海外业务占比

33.29%

，

变频技术和产品研发

、

市场均取得一定突

破

，

中信重工的变频产品已得到市场和用户的广泛认可

，

公司战略转型取得

明显成效

。

实际上

，

中信重工的雄心远不止满足于目前的成绩

。

公司的目标是做主

业突出

、

主体精干

、

规模和效益居国内同行业领先

，

具有活力和创造力的现

代化重型装备企业并在全球经济一体化的大平台上

，

逐步发展成为大型化

、

重型化

、

成套化的世界级重型装备的研发与制造基地

。

业内人士认为

，

中信重工提出这样宏大的发展目标并非空喊口号

，

底气

来源于其创新能力

，

公司以创新驱动引领发展模式转型

，

加快实现由制造型

企业向高新技术企业转型

，

由主机供应商向成套服务商转型

，

由本土化企业

向国际化企业转型

，

培育新的增长极

，

公司在

“

三大转型

”

战略实施方面取得

的成绩有目共睹

。

公司转型目的是为客户创造价值

中信重工虽出身传统产业

，

却已然跻身高新技术领域

，

逐渐成为高端装

备的研发服务型企业

。

201 2

年以来

，

公司更是进行了多项实施战略转型的

重大部署

。

公司提出今后

3

年平均不低于

3

个

“

五六七

”

指标

，

即国际订单

比重达到

50%

、

成套订货比重达到

60%

、

新产品贡献率达到

70%

。

中信重工董事长任沁新认为

，

以市场需求为转型目的

。

无论怎样转型或者

变革

，

一定是着眼于为客户创造价值

，

为客户提供更好更优的产品和服务

。

转

型不仅仅是近期利益

，

更是着眼于未来

，

这是一个长期积累

、

积淀

、

厚积薄发的

过程

。

他说

，

技术创新是产业转型的核心

。

转型要符合技术发展趋势

，

遵循技术

进步的规律

，

要以技术创新引领市场

，

创造消费

。

对于传统产业而言

，

更要关注

互联网

、

大数据

、

工业

4.0

、

物联网

、

车联网

、

能源物联网等新兴技术的进步与发

展

，

克服自身观念上的误区

，

有强烈追逐新技术的意愿和意识

。

转型第一要适

应市场和客户需求

，

同时要符合国家产业政策发展方向

，

尤其是不能脱离技术

进步

，

技术创新是转型的核心驱动力

。

传统产业与新技术具有高度的互通

、

相

融性

。

走过

201 4

年

，

以实施三大战略为转型突破口的中信重工

，

实现了新产

品贡献率超过

70%

、

新兴业务利润占比

50%

的目标

，

为其未来可持续发展

打开了上升通道和充分的想像空间

。

中信重工董事长任沁新强调

，“

中信重工的转型一直在路上

，

不仅着眼

于今天

，

更是为了未来赢得主动权

。 ”

创新发展使公司站在更高的平台

中信重工董事长任沁新说

，

创新性发展可以让我们站在更高的平台

。

公

司高层基于对全球经济发展趋势的研究与分析

，

公司在转型中始终坚持技

术先导战略

，

构建了国家级企业技术中心和海外国际研发中心

，

持续提升工

程技术研发

、

工艺技术研发

、

产品技术研发

“

三位一体

”

的技术研发体系

，

依

靠高端智力突破关键领域

，

成功推出低速

、

重载

、

大功率

、

工业专用变频技

术

，

强力支撑了公司的转型发展

。

低速

、

重载

、

大功率变频技术

，

是中信重工应对新常态

、

融入新业态

，

推

动战略转型

、

实现跨界发展的重要支点

。

跻身高端变频技术领域

，

对中信重工来说

，

是一次

“

自我革命

”。

这种

“

自

我革命

”

就是要突破自我

，

改变传统的机械思维

，

转型跨界发展电力电子

。

但

是

，

中信重工要做的绝不仅是一种变频器产品

，

而是依托

“

三位一体

”

的技术

创新体系

，

将多年来对工艺和装备的深刻理解

，

充分融入到变频产品的研发

实践中

，

移植到核心装备上

，

致力于为用户提供专家型设备和整套解决方

案

，

创造更大价值

。

值得期待的是

，

在变频技术研发

、

市场拓展接连突破的同时

，

中信重工

上市募投项目伊滨新区高端电液产业基地投产

，

形成规模化的生产能力

。

全

新规划的变频器生产基地

，

其规模为目前亚洲最大

，

全面投产后将为中信重

工带来年产

1 000

套以上高压变频器的能力

。

201 4

年

，

公司新产品贡献率持续保持在

70%

以上高位

；

获得授权专利

50

多项

。

荣获第三届中国工业大奖表彰奖

，

是重机行业唯一获奖的企业

；

再

次荣膺中国机械工业百强

，

荣获全国节能先进集体

、

中国建材机械行业创新

型企业

、

中国质量诚信企业称号

；

被列入工信部

201 4

年两化融合管理体系

贯标试点企业

，

被河南省工信厅认定为信息化水平一级企业

。

让装备制造拥有中国“智脑”

中信重工北京设计研究院以设计开发高端电力电子产品为主

，

重点围

绕公司服务领域和产业板块

，

并面向未来新能源及工业

4.0

的变革

，

研发基

于矢量控制的高端高

、

中

、

低压变频器

、

工业专业电力电子产品

（

如磨机专用

变频器

、

轧机专用变频器

、

皮带机专用变频器

），

以及具有市场前景的高端变

频器

（

如电源类

、

直流输电类

、

车辆牵引类

），

强力拓展公司在电力电子相关

领域的业务能力

。

研究院同时成立矿山工艺研究室

，

针对矿山工艺

、

控制

、

数

据开展研究

，

为矿山领域

“

工业

4.0

”

做前期准备

。

智能控制系统联合实验室由中科院自动化所和中信重工共建

。

联合实

验室以发挥各自优势

，

实现合作共赢为宗旨

，

推动双方在高端智能装备领域

开展全方位合作

，

共同促进相关领域的专业技术和产业发展

，

加快有关领域

科技创新

、

产业链整合及人才培养

，

达到科技和产业共赢

。

智能控制系统联合实验室未来有五大重点研发方向

，

即精密检测与传

感技术

、

高速高精伺服驱动技术

、

嵌入式智能系统

、

机器人集成应用系统

、

数

据挖掘与分析利用

。

围绕这五大研发方向

，

联合实验室确立了近远期目标

：

近期

，

在新型智能装备若干关键技术方面进行前瞻部署

；

中期

，

寻求行业需

求与中科院自动化所技术结合点

，

促进成果化

，

催生新的行业增长点

，

形成

新型智能装备研发能力

；

最终

，

实验室将形成不断研发新产品和产品工业化

的能力

，

助推企业成为行业内技术创新发展的领军者

。

中信重工北京设计研究院暨智能控制系统联合实验室不仅是中信重工

产品技术研发

、

工艺技术研发

、

工程技术研发

“

三位一体

”

技术研发体系的重

要提升

，

更是其强化技术先导战略

、

跨界电力电子行业

、

掌握智能核心技术

的战略布局

。

研究院暨联合实验室的成立

，

将有助于推动中信重工成为集机

械

、

液压

、

传动

、

控制

、

自动化等技术于一身

，

为用户提供一体化服务的国际

大型集成装备制造商和系统综合解决方案服务商

，

在国家重大战略需求上

提供创新性集成化解决方案

，

示范带动我国装备制造业向自动化

、

信息化

、

智能化转型升级

。

中信重工董事长任沁新表示

，

中信重工拥有主机带动

、

熟悉工况

、

前期

技术积累等先发优势和雄厚的客户资源应用业绩

，

叠加高端变频传动和自

动化控制技术

，

才能具备与国外知名企业同台竞技

，

向高端智能装备研发服

务商发展的实力

。

多年来以极大

、

极重

、

高度集成为特征的中信重工

，

今天已经成为核心

制造

+

成套服务的研发型企业

，

拥有核心制造

+

变频技术

+

智能化控制三

张王牌

，

在未来的市场竞争中赢得更多的话语权已是必然

。

（CIS）


