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广发证券H股受热捧背后:全能投行获投资者认可

广发证券

H

股在港受国际投资者热捧，两

日招股即获得超额认购

50

倍。 据了解，广发证

券

H

股受热捧背后，是该公司全能投行获得国

际投资者的普遍认可。 广发证券究竟凭借何种

能力征服了挑剔的国际投资者？ 国际投行人士

表示， 广发证券去年突出的投行业务让该公司

加分不少。

首发

(IPO)

业务是体现全能投行实力的重

要一环。一组数据或可见一斑，去年广发证券保

荐和主承销的

A

股

IPO

无论是家数还是承销

金额在中国证券业排名都是第一。更重要的是，

截至去年底，广发证券

A

股

IPO

待证监会审批

项目达到

38

个，在中国证券业仍排名第一。

深耕成长型中小企业

对于广发证券去年取得的一系列成绩，该

公司相关负责人表示， 这和该公司长期专注于

高成长的中小企业的定位以及强大的企业客户

业务综合服务能力有关。

据介绍， 广发证券是中国最早专注于中小

企业的投资银行，发源于中国市场最开放、民营

经济最活跃的广东， 并在中国经济最发达的珠

三角、长三角、环渤海长期扎根经营，发现、培育

有潜力的中小企业。截至去年年底，广发证券拥

有包括

126

位保荐代表人共计超过

500

人的投

行团队， 这使广发投行具有充足的专业人力资

本以服务广大中小企业客户。同时，广发证券投

资银行团队根据市场趋势， 对重点行业进行专

业细分覆盖，并在

TMT(

科技、传媒及通讯

)

领域

处于领先地位。

对于给中小企业提供的服务， 广发证券相

关负责人表示， 广发证券投行一直秉承伴随企

业成长的经营理念，以投资银行业务为切入点，

通过综合金融服务平台和强大的产品创新力及

销售能力， 力求为企业在每个发展阶段提供系

统性、一站式的专业服务。广发证券对具有增长

潜力的成长初期企业，提供新三板挂牌、私募股

权投资和中小企业私募债服务

;

对于成长中期

的企业，提供境内外上市保荐承销服务

;

对于已

上市的企业， 提供综合市值管理服务包括发行

债券和增发股票， 并协助客户筛选境内外优质

的战略兼并收购目标，助其发展壮大。

截至

2014

年底， 在广发证券已保荐上市

的企业中，约

20%

以上的企业自

IPO

以来实现

至少

300%

以上的市值增长， 许多优质的企业

客户通过资本运作已经成长为行业的领军者。

2014

年，广发投行在科技、传媒及通讯领

域

IPO

总承销规模在中国证券业排名第一，

市场份额为

16.3%

。 此外，广发投行对中小企

业的上市和承销服务业已拓展到了境外 ，

2014

年， 该公司共主承销了

8

个香港首次公

开发行项目，在中资证券公司的香港子公司中

排名第六。

广发证券表示，在金融脱媒的市场趋势下，

中小企业特别是新兴行业领域的高成长性中小

企业对直接融资的需求将呈现高速增长， 为投

资银行业务带来广阔的增长空间。 广发证券投

资银行业务深耕优质中小企业， 取得显著的客

户群优势， 使得该公司的投资银行业务在业内

处于领先地位。

覆盖投行全业务链条

作为业界公认的全能投行， 广发证券具有

完整的投资银行业务链条，通过

PE

、

IPO

、再融

资、债权、兼并收购等方式，为客户提供各种投

融资、战略设计等全方位配套投资银行服务。

股权融资方面，

2014

年广发证券完成了

31

个股权融资项目，融资额超过

300

亿元。如前文

所述，在

2014

年，广发投行在

IPO

承销项目家

数、 规模和在审

IPO

家数排名获三个第一，为

投行业务的持续发展奠定坚实的基础。

债券业务方面，

2014

年广发证券投行部全

年累计为客户主承销发行债券

56

期，承销总额

630.65

亿元，其中，企业债券和公司债合并发行

期数和发行总额排名分列行业第五、第七位。此

外， 广发证券非金融企业债务融资工具发行期

数和发行总额排名均位列行业第七位， 涵盖了

短融、超短融、中票和

PPN

品种。

并购业务方面，

2014

年广发投行获并购重

组委审核通过的重组项目为

16

家，市场排名第

三位。

新三板业务方面，

2014

年度广发投行成功

推荐

55

家项目在股转系统挂牌，新增挂牌和累

计挂牌量均居市场第三位

;

在挂牌后续业务方

面，广发投行协助新三板企业进行定向增资

23

家次，排名行业首位。

资产证券化业务方面，

2014

年广发证券完

成两单可在交易所挂牌转让的企业资产证券化

项目的发行，发行总额为

34.25

亿元，此外，还

参与多家银行的信用卡和信贷资产的证券化项

目，金额超过

500

亿元。

此外， 广发证券投行部还积极为上市公司

提供后续服务。 广发证券还专设投行客户服务

团队，整合广发证券各部门资源的优势，为上市

公司客户提供全方位的金融服务和产品。 据统

计，

2014

年券商参与的员工持股计划中， 广发

投行市场份额位居行业前列。

行业团队树立市场口碑

据悉， 广发证券投行在

2014

年成立了

TMT

、医疗健康及大消费行业团队，力推投行架

构按照专业化分工，通过细分行业知识，深化行

业研究以及提高战略转型运作能力， 为客户提

供多元化资本布局、产业转型和市值管理服务。

近年来，广发证券投行部

TMT

领域名声大

噪。 据悉广发投行从

2013

年开始，针对移动互

联网等新兴业态专门组建了

TMT

业务部，用

TMT

新产业理念帮助上市公司转型升级，助推

传统行业全面拥抱互联网， 最终实现产业的战

略转型及市值的大幅提升。

2014

年， 广发证券投行

TMT

行业团队深

耕市场，运作了奥飞动漫、互动娱乐、顺荣三七、

百圆裤业等

7

个重大资产重组项目。 由于广发

证券有较为深厚的投行底蕴、研究实力、客户资

源以及对于新型业态的甄选能力、 并购项目的

交易撮合能力和对战略转型路径的精准把握，

这些新融入上市公司的收购标的取得了良好的

协同效应，

TMT

行业团队的战略运作也得到资

本市场的认同。

以奥飞动漫并购爱乐游和方寸科技， 互动

娱乐并购天拓科技等项目为例， 由于产业升级

效果和并购协同效应显著， 上市公司的盈利能

力都得到提升， 并购完成后上市公司市值均上

升百亿元以上，获得市场的高度认可，最终形成

了买卖双方和投资者多方共赢的好局面。

广发证券表示， 未来公司会在传统优势行

业领域及新经济领域精耕细作， 逐步推进区域

分工向行业分工转变， 拟在合适的时机选取更

多资本运作需求强烈、 市场前景良好的行业设

立专业团队， 不断满足客户发展战略规划及各

类资本运作的需求。
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