
紫金矿业定增百亿投资海外金铜矿

证券时报记者 蒙湘林

紫金矿业（

601899

）今日披露定增

预案，拟以不低于

4.13

元

/

股的价格，

向至多

10

名特定对象非公开发行不

超过

24.21

亿股， 募集资金总额不超

过

100

亿元，拟用于海外项目建设、海

外收购及补充流动资金等。 公司股票

于今日复牌。

预案显示，募投项目刚果（金）科

卢韦齐（

Kolwezi

）铜矿建设项目总投

资

35.29

亿元，拟投入募集资金

32.23

亿元，项目建成后，年处理铜矿原矿石

165

万吨，年生产硫化铜精矿

7212

吨

（含铜

60%

），通过火法冶炼年产粗铜

43616

吨（含铜

90%

），通过湿法冶炼

年产电解铜

8203

吨。建成后年销售收

入预计为

3.19

亿美元，年创造税后净

利润约

7813.90

万美元。

海外收购方面，刚果（金）卡莫阿

（

Kamoa

）铜矿收购项目和巴新波格拉

（

Porgera

）金矿收购项目拟分别投入募

集资金

25.17

亿元和

18.21

亿元。 此

外， 紫金山金铜矿浮选厂建设项目拟

投资

4.44

亿元，项目达产年可年产铜

精矿

15.43

万吨，年产硫精矿

33.07

万

吨，预计实现销售收入

41250

万元，年

创造税后净利润约

6879.83

万元。 另

外， 公司拟使用募集资金

19.95

亿元

补充流动资金。

紫金矿业表示， 目前大宗商品正

处于低谷期， 国际矿业公司加快出售

资产，矿业资源估值较低，是中国加快

海外资源收购步伐的有利时机。 公司

将抓住这一机遇， 尽快实现较大规模

优质资源收购的重大突破。 通过此次

收购，公司将大幅提升矿产资源储量，

为公司长期可持续发展奠定坚实基

础。按权益测算，金的总资源储量将从

截至

2014

年末的

1341.50

吨提升到

1476.88

吨（增长

10.09%

），铜的总资

源储量将从

1543.30

万吨提升到

2679.42

万吨（增长

73.61%

）。

从近期市场表现来看， 黄金价格走

势最近几个月呈现回暖趋势， 但近期涨

幅收窄。 海外研究机构

FX Empire

在

5

月

26

日的报告中表示，周一金价虽一开

始有下行，但在

1200

美元

/

盎司的水平有

足够支撑，形成看多形态。 金价基本上陷

在

1200

美元至

1215

美元

/

盎司区间。

铜价方面，高盛则继续此前看跌的观

点，认为铜价“脆弱不堪”。高盛

5

月

25

日

报告称，大宗商品恐怕会一改

3

月份以来

的低位反弹趋势，因为美元走强、原油价

格下跌和中国以铜为首的原材料需求降

温等三大因素将会冲击到商品市场。
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北生药业原财务总监及

副总经理被罚市场禁入

� � � �证监会

26

日披露的行政处罚

书显示，北生药业（现更名为“慧球

科技”）原财务总监刘俊奕、原副总

经理姚全被处以市场禁入措施。 其

中，对刘俊奕采取

10

年市场禁入措

施，在禁入期间，不得从事证券业务

或者担任上市公司董事、监事、高级

管理人员职务。

证监会调查显示，

2004

年至

2007

年间，北生药业未披露大股东

抽逃配股出资并占用上市公司资金

事项， 未披露关联方占用上市公司

资金事项，未披露关联方关系、对外

担保事项、 贷款事项， 以及重大诉

讼、仲裁、逾期贷款事项。

此外， 北生药业还存在虚假记

载主营业务收入， 虚假记载在建工

程的情况。

2004

至

2006

年， 北生药业通

过向九洲济康、 盛世康健、 四川万

龙、广东龙京、吉林华凯等五大经销商

虚假发货的方式， 虚增销售收入共计

3.73

亿元。

2004

年，北生药业通过向关联方

腾盛建筑支付预付工程款的方式，向

关联方转移资金

2.55

亿元，虚列在建

工程

2.55

亿元；

2005

年， 通过同样方

式，虚列在建工程

1.65

亿元；

2006

年，

北生药业通过伪造银行进账单， 虚假

支付腾盛建筑在建工程预付款

4548

万元，虚列在建工程

3557

万元。

证监会认定， 对北生药业信息

披露违法行为，时任北生药业董事长

及实际控制人何玉良（已故）是直接

负责的主管人员，时任北生药业财务

总监刘俊奕、北生药业副总经理及财

务经理姚全是其他直接责任人员。 因

此，决定对刘俊奕、姚全采取上述处

罚措施。

（孙璐璐）

康盛股份4.8亿收购控股股东

新能源汽车零部件资产

� � � �康盛股份（

002418

）今日公告，

拟收购控股股东陈汉康控制的浙江

润成拥有的新能源汽车零部件资

产， 即收购成都联腾

80%

股权、荆

州新动力

100%

股权、 合肥卡诺

100%

股权，另向成都联腾自然人股

东何勤、 刘新分别收购其持有的剩

余

20%

股权。

本次交易总计作价为

4.8

亿

元，收购完成后，成都联腾、荆州新

动力、 合肥卡诺将成为公司的全资

子公司。

浙江润成对本次

3

家标的公司

的未来业绩作出不可撤销承诺，

2015

年至

2017

年度合并净利润分别不低于

5000

万元、

6500

万元和

8500

万元，陈

汉康对该承诺事项承担连带责任。

公司表示， 公司现主要产品毛利

率有所下降，产能利用率不高，导致经

营业绩下滑。通过本次交易，公司将进

入新能源汽车零部件产业， 有利于公

司培育和拓展新的发展空间， 优化公

司资产结构，提升公司盈利潜力，逐步

实现产业和业务转型， 增强公司核心

竞争力和持续经营能力。

（赖少华）

减持潮汹涌 两市一日现20余份减持公告

证券时报记者 周少杰

沪指冲上

4900

点，产业资本也不

淡定了， 沪深两市近日频现上市公司

重要股东减持。 据证券时报记者不完

全统计，

26

日晚间，两市共有

25

则减

持公告。

柳化股份今年

3

月公告定增预

案， 拟引入广西铁路投资集团当大股

东。随后，公司股价出现一波凌厉的上

涨。柳化股份今日公告，控股股东柳州

化学工业集团有限公司

5

月

19

日至

5

月

21

日期间，通过二级市场共计减

持公司股份

1987.47

万股， 占公司总

股本的

4.98%

， 减持均价为

11.49

元

/

股，套现约合

2.28

亿元。

套现上亿元的不止柳化集团一

家， 上市公司本身有的也加入了减持

套现的大军， 中恒集团就因减持国海

证券而“多收三五斗”。 中恒集团今日

公告， 公司

5

月

22

日、

25

日、

26

日通

过大宗交易平台出售国海证券合计

1158

万股，交易金额

2.48

亿元。 中恒

集团估算， 此次减持可获得投资收益

约

2.26

亿元， 将计入公司

2015

年度

损益。

民企老板减持自家股份也毫不含

糊。中央商场公告，股东江苏地华实业

集团

5

月

19

日、

5

月

25

日合计减持

公司股份

2860

万股，占公司总股本的

4.98%

。 不过减持后，地华实业和实际

控制人祝义 财仍合 计持有公司

66.02%

的股份。 另外，

5

月

11

日地华

实业与中信证券等四家受让方签署股

权转让协议， 以协议方式减持中央商

场

5330

万股股份， 占公司总股本的

9.28%

，目前尚未完成过户手续，今日

公告中的地华实业本次减持前后的持

股情况均包含协议转让中尚未过户的

股份。

此外，富安娜公告，公司接到控股

股东林国芳及其一致行动人陈国红减

持公司股份的通知

,

林国芳

5

月

22

日至

25

日减持公司

2000

万股， 占公

司总股本的

2.33%

。

戴维医疗则发布一份减持预告，公

司

5

月

26

日收到控股股东及实际控制

人陈云勤关于股份减持计划的告知函，

因个人资金需求，陈云勤将于

5

月

29

日

至

11

月

28

日期间， 通过大宗交易的方

式减持不超过

1998

万股（约占总股本的

6.94%

）。

“大非”肆虐，“小非”减持更是毫不

手软。 去年参与天保基建定增的南京瑞

森今年解禁可谓恰逢其时。 去年

4

月，

南京瑞森以现金认购天保基建

6100

万

股股票，今年

5

月

22

日至

25

日，南京

瑞森通过集合竞价和大宗交易方式累

计减持

4000

万股， 占天保基建总股本

的

3.96%

。

湖南拟依托长江经济带战略

打造万亿级装备制造业集群

� � � �日前，湖南省政府印发了《湖南

省人民政府关于依托黄金水道推动

长江经济带发展的实施意见》（下称

《实施意见》）。 昨日，湖南省发改委

召开新闻发布会，结合《实施意见》

内容， 通报湖南依托黄金水道推动

长江经济带发展有关工作情况。

未来，湖南将根据《实施意见》，

抓好六方面的工作： 构建高效便捷

的综合交通运输体系； 培育具有国

际竞争力的产业集群； 以新型城镇

化带动区域发展； 全面提升内陆开

放的层次与水平； 推进流域生态环

境保护和治理； 创新区域协调发展

的体制机制。

其中， 湖南工程机械行业将因

《实施意见》迎来又一发展契机。 湖南

省将依托长江黄金水道优势，加快发

展战略性新兴产业，打造全国先进制

造业中心，培育万亿级装备制造业集

群。 同时，湖南将抓住长沙国家成套

智能制造装备区域集聚试点建设的

契机，依托中联重科、三一重工、山河

智能等核心企业，形成全球智能制造

装备产业区域创新中心和工程机械

制造中心。

此外，湖南省委、省政府将尽快

研究出台支持政策，以确保全面落实

国家长江经济带发展战略决策。

（邢云）

涉农电商蓝海广阔 辉隆股份携大股东掘金

证券时报记者 童璐

几番深思熟虑后， 辉隆股份

（

002556

）触网终成现实。 公司今日公

告， 拟与控股股东安徽省供销商业总

公司、 中国科学院合肥物质科学研究

院、中科院

(

合肥

)

技术创新工程院共

同投资

3000

万元设立涉农电子商务

公司。 其中辉隆股份出资

1800

万元，

持股

60%

；安徽省供销商业总公司出

资

600

万元，持股

20%

。

值得注意的是， 辉隆股份近期频

频受到机构调研。

在

5

月

20

日的调研中， 公司也

表示，正在积极调研电子商务市场的

发展， 未来不排除会参与其中。 在

5

月

25

日的调研中， 辉隆股份在描绘

公司战略转型时则表示，公司致力于

打造以农资供应为核心， 集农技服

务、农村金融、农产品收储等系列化

服务为一体的现代农村综合服务平

台。 现阶段辉隆商业、辉隆工业、辉隆

农业、 辉隆投融资四大板块竞相发

展，齐头并进。

打造农业综合

服务电商平台

辉隆股份称， 电商公司的定位是

以新农人、 新型农业生产主体和城乡

居民为重点目标客户，以物联网、云计

算、大数据等尖端信息技术为基础，建

立集互联网

+

农资供应、互联网

+

农产

品购销、互联网

+

农技服务、互联网

+

金融服务、 互联网

+

新供销等为一体

的农业综合服务电商平台。由此可见，

本次电商公司的设立是布局现代农

业，实现业务转型的重要一招棋。

除了设立涉农电子商务公司外，

辉隆股份与其他投资方也达成了更多

战略合作。 中国科学院合肥物质科学

研究院将与辉隆股份合作建设电商平

台，依托其拥有的人才和技术条件，帮

助电子商务公司搭建

PC

端和移动

APP

农业电商平台， 并拟建立产学研

合作基地。

辉隆股份表示， 此次共同发起设

立电商公司， 一方面将在公司现有连

锁网络的基础上， 抓住国家深化供销

社综合改革的政策机遇， 整合并盘活

供销社优质资产， 充分利用安徽省供

销合作社现有的

6

万多个网点资源和

由其兴办、领办的

3400

多家专业合作

社，提供系统内外服务；另一方面将依

托中科院在智慧农业领域的先进科研

技术成果和专业的科研队伍， 搭建公

司拥有自主知识产权和后续研发升级

能力的电子商务平台。

农资企业纷纷进军电商

A

股市场上， 农资企业向互联网

进军动作不断， 一场合纵连横的大戏

已经拉开序幕。 辉丰股份、芭田股份、

司尔特等农资上市公司相继成立电商

子公司，布局农资电商。此前光大证券

研究所估算， 国内农资市场容量超过

1.5

万亿元， 其中化肥

8000

亿， 农药

3000

亿，农机

4000

亿；农村和农资是

一片新的电商蓝海。 无论对农资生产

企业还是经销商来说， 农资电商变革

意味着挑战和机遇并存， 行业会加速

实现优胜劣汰： 不能参与这一过程的生

产企业未来将逐渐丧失市场话语权，龙

头企业凭借产品线、品牌、资金方面的优

势将成为赢家， 通过深度参与农资电商

强化优势地位，重新加速成长。

除行业内生动力外， 政策力挺也是

农资企业发力电商重要动力。 今年

5

月

初，国务院发布《关于大力发展电子商务

加快培育经济新动力的意见》，其中特别

提出，要积极发展农村电子商务，研究制

定促进农村电子商务发展的意见， 出台

支持政策措施， 并鼓励农业生产资料企

业发展电子商务。

5

月中旬更有消息称，

今年中央财政将拨

20

亿元专项资金对

全国中西部地区的

200

个县进行支持，

用于县和乡村的物流建设、 农村电商服

务中心建设、农村电商培训等内容。

民生证券研报认为， 由于农民对配

送、服务、收储商的黏性高，农资电商的

线下部分尤为重要， 辉隆股份多年来致

力于耕耘网络和服务， 深得上游供应商

的看重， 也培养了下游经销商和农户的

黏性， 未来上线的电商平台将极大获益

于线下成果。


