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万达变“轻”迈出第一步

联合快钱首推商业地产众筹

证券时报记者 张达

万达向轻资产战略转型迈出第

一步。

6

月

8

日，由万达集团、快钱

公司联手打造的万达互联网金融业

务正式宣告落地， 双方共同推出中

国首个商业地产众筹项目 “稳赚

1

号”， 开创全新商业地产融资模式，

这也是万达集团第四次战略转型的

重要里程碑。

作为万达互联网金融的首发产

品，“稳赚

1

号”以万达广场为基础资

产， 募集的资金将全部直接投向

2015

年新开工且在

2016

年开业的

只租不售的国内城市商业广场，投资

金额起点仅

1000

元， 投资者即可享

受商铺租金和物业增值双重回报，预

期合计年化收益率可达

12%

以上。

据了解， 该项目突破了传统商

业地产的融资模式， 运用创新的互

联网金融方式， 使资金直接注入到

万达广场的建设之中， 支持集团实

现在商业地产领域的持续快速扩

张， 加速集团向轻资产的服务型企

业转型。同时，依托快钱公司的互联

网金融业务平台， 拉低了传统商业

地产的投资门槛， 使广大普通投资

者也能轻松拥有优质物业， 与商业

地产龙头企业共同分享丰厚的投资

回报。

“我们将充分灵活运用社会资

金，用更快的速度来完成开业

1000

个万达广场的宏伟目标， 并逐步建

立起万达内部的轻资产融资管道，

完善互联网金融战略布局。”万达集

团董事长王健林说。

股东驰援 浩宁达6.6亿控股团贷网

证券时报记者 翁健

浩宁达

(002356)

今日公告，拟收

购唐军、 张林合计持有的广东俊特团

贷网络信息服务股份有限公司 （下称

“团贷网”）

66%

股权，公司控股股东汉

桥机器厂将向交易对方协议转让其持

有的

2018.08

万股浩宁达股份， 用以

支付本次交易对价。 汉桥机器厂已经

承诺因其代付股权收购对价所形成的

债权在一年内不计利息， 前述免息期

满后还可给予一定的宽限期， 浩宁达

将争取在免息期满前以未分配利润等

资金及外部融资等方式偿还对汉桥机

器厂的债务。

浩宁达股票今日复牌。

截至目前， 汉桥机器厂持有

1.53

亿股浩宁达股份， 占公司股份总数的

49.28%

。 而为代公司支付收购团贷网

的收购对价， 同时为支持浩宁达战略

布局发展的需要， 汉桥机器厂抛出减

持计划：拟未来

6

个月内，减持公司股

份数量不超过

4618.08

万股， 占公司

总股本的

14.87%

。 其中

2018.08

万股

（占公司总股本的

6.5%

） 拟通过协议

转让的方式， 代浩宁达支付收购团贷

网控股权的对价，剩余不超过

2600

万股

（占公司总股本的

8.37%

）拟通过大宗交

易方式出售。

实施上述减持计划后， 汉桥机器厂

持有的浩宁达股份不低于

1.06

亿股，占

公司股份总数的比例不低于

34.41%

，仍

为公司控股股东。

团贷网成立于

2011

年， 在

2014

年

和

2015

年前

4

个月，团贷网分别实现营

业收入

6707.79

万元和

2906.66

万元，分

别亏损

5212.41

万元和

1709.56

万元。唐

军、张林向浩宁达承诺，团贷网

2015

年

度、

2016

年度、

2017

年度扣除非经常性

损益后的净利润分别不低于

2500

万元、

7000

万元、

1.15

亿元。

浩宁达表示，通过此次收购，公司

可以高起点布局互联网金融， 把握目

前互联网金融行业快速发展的市场机

遇。 同时， 通过每克拉美与团贷网合

作， 利用每克拉美获得的上下游企业

信息，对钻石、黄金、珠宝产业链内主

体进行资信评级， 通过团贷网的

P2P

平台为上下游企业提供金融支持，形

成以每克拉美为核心、 以货流和资金

流为纽带的钻石、黄金、珠宝全产业链

金融支持体系。

ST景谷二股东发公开信 请求终止股权交割

证券时报记者 杨苏

6

月

6

日，

ST

景谷（

600265

）二股

东的实控人刘军发公开信， 股权划转

情况似乎不明朗起来。不过，公司股价

一直挺明朗，

6

月

5

日停牌前走出两

个涨停板， 股价从今年

1

月的

9

元多

大涨至

22

元。

最近

ST

景谷反复停牌。

5

月

18

日下午

1

点，

ST

景谷紧急停牌。 当日

上午，

ST

景谷收到第二大股东中泰信

用担保有限公司传真通知， 正在筹划

应披露的重大事项。 但是直至

6

月

2

日，

ST

景谷没有中泰担保筹划定向增

发的具体方案，公司股票于

2

日复牌。

6

月

5

日上午

8

点

40

分，

ST

景谷再

度公告停牌，这次由头是法院判决，涉及

方还是二股东。北京市第一中级人民法院

判决， 中泰担保持有的

ST

景谷

3170.27

万股归广东宏巨投资集团有限公司所有；

广东宏巨投资可持裁定书到证券登记部

门办理相关产权过户手续。

ST

景谷表示， 截至

6

月

5

日，尚

未收到中登公司的相关股权过户的通

知。不过，

ST

景谷将于

6

月

8

日复牌，

公司将根据该事项的进展情况， 及时

履行披露义务。

这事儿没那么简单。

6

月

6

日，中泰担

保实际控制人刘军发出公开信，向证券监

管部门、 证券登记部门以及证券交易所，

请求立即停止中泰信用担保有限公司所

持

ST

景谷股份的交割。 刘军主要给出两

点原因： 公司不能做出任何有效决策、股

价价格背离证券市场三公原则。

刘军称， 由于其本人与亲属之间的

利益之争，中泰担保管理层、董事会、股

东会一直无法正常履行职能， 一直处于

僵局甚至失控之中， 无论是其本人还是

授权代表， 至今无法对中泰担保做出任

何有效决策， 且该情况已经数次书面反

映给证券监管部门。据此，刘军认为法院

裁定书中的“自愿达成和解协议”不符合

事实。

刘军还认为，中泰担保持有

ST

景谷

3170.27

万股位居第二大股东，上市公司

的壳资源价值显而易见， 裁定书中和解

协议体现的私下定价协商的交易模式，

此做法应该不符合证券市场的三公原

则。同时，这些股份已经被多家法院轮候

查封，如果人民法院强制执行，应该以拍

卖的方式体现资产处置的公允， 否则不

能保护其他债权人的利益。

博晖创新购美国质谱仪公司

证券时报记者 马晨雨

博晖创新（

300318

）今日公告，

公司已收购美国质谱仪公司

Ad－

vion 100%

股权，并已签署了最终股

权转让协议， 双方将尽快办理股权

交割手续。

据了解，

Advion

公司主营业务

为开发、制造并向全球提供质谱仪、

芯片离子源、 微流体流动化学分析

系统和生命科学产业相关的耗材。

通过此次收购，博晖创新将借助

Advion

的技术和人才优势进入质谱

分析行业， 打造公司新的检测技术平

台。 公司计划重点围绕医学诊断领域

开发适用的质谱分析仪器。 此次收购

的达成还有助于双方营销渠道互补，

博晖创新将获得

Advion

公司拥有的

北美及欧洲销售网络和众多知名客

户， 其客户名单中不乏世界顶尖研究

机构和大型制药企业。

Advion

公司也

将通过博晖创新快速进入中国市场。

得润电子5682万欧元购

意大利汽车电子企业Meta

证券时报记者 翁健

得润电子

(002055)

今日公告，公

司以

5682

万欧元（约合

3.9

亿元人

民币） 的现金收购意大利汽车电子

企业

Meta System S.p.A. 60%

股权。

Meta

成立于

1973

年，注册地为

意大利。

Meta

目前业务分布于汽车

电子的核心领域：

1

、 汽车功率控制

及电动汽车车载充电模块；

2

、 安全

和告警传感器和控制单元， 包括前

后感应雷达、车内微波监控、防盗及

倾斜告警器等；

3

、车联网模块，用于

对车辆行驶数据收集和追踪。 公司

主要客户为欧洲中高端的汽车整车

厂，包括宝马、奔驰、大众汽车以及

部分一线汽车零部件供应商， 包括

电装等。

Meta 2014

年和

2015

年第一季

度分别实现营业收入

11.99

亿元和

2.42

亿元，分别实现净利润

1128.85

万元和

376.88

万元。 得润电子表

示，公司通过收购

Meta

可获取与公

司主营业务相关的汽车电子技术和

成熟产品与系统解决方案， 以及全

球领先汽车品牌的核心供货资格。

大地传媒：构筑互联网大传媒平台，价值有待重估

对于传统出版企业来说， 目前正处

于新旧出版业务融合发展的最佳时机。

２０１５

年

４

月

９

日， 新闻出版广电总局、

财政部联合印发 《关于推动传统出版和

新兴出版融合发展的指导意见》。该指导

意见表明了政府鼓励新旧出版业态深度

融合的态度， 提出了建设新型出版机构

的目标，并明确了财政支持力度。

此次《指导意见》可看作是

２０１４

年

８

月 《关于推动传统媒体和新兴媒体融

合发展的指导意见》的延续性政策利好，

是对传统媒体转型布局的细化落实，是

对国有文化资产整合过程中产业升级的

具体要求。 传统媒体企业在这个互联网

浪潮下，必须积极地调整发展思路，顺应

发展潮流。

“互联网＋大教育”出版观

近年来，大地传媒（

０００７１９

）旗下各

个出版单位延续 “大教育” 出版这条主

线，在做好“

Ｋ－１２

”教育出版的主线下，

逐步向婴幼儿教育、职业教育延伸，并通

过“中国教育出版网”开发网络课程，形

成“课堂书本

＋

网络课堂”的教育出版新

模式。学生课堂学习的课本、课后复习的

网络课堂，都来自于大地传媒，可以提高

了学生学习的效率， 也方便老师通过网

络课堂督促学生学习，实现“一体化”教

学，提高整体教学质量。

在“

Ｋ－１２

”基础教育方面，一直是大

地传媒的“大教育”出版的主线。 旗下大

象出版社在做好普通高等教育十二五规

划基础上，与人民教育出版社、人民音乐

出版社等主流教材出版社合作， 成为其

在河南省内的独家租型代理商。 大象出

版社自主研发教材品种也在不断丰富，

并配套研发了多个数字教育产品。

两个新延伸的出版领域： 婴幼儿教

育和职业教育。 婴幼儿教育市场今年来

受到人们越来越多的关注， 每个父母都

不愿意自己的小孩输在“起跑线”上。 大

地传媒旗下海燕出版社出版以 “宝宝系

列”和“笨笨熊系列”为代表的低幼读物

畅销书和长销书受到孩子家长的一致好

评，产品在市面热销。海燕出版社正在规

划建设学前教育网络平台， 利用本身婴

幼儿教材的优势， 通过互联网进一步挖

掘婴幼儿教育市场。 其幼儿园课程多媒

体互动教材已进入了多家幼儿园课堂。

职业教育方面，大象出版社着手编写

了中职汽车系列教材；科技出版社依托于

３０

种国家级规划教材和

６０

种省级规划

教材，在医疗、卫生、机电等五个板块形成

了品牌优势，美术社与人美社合作编写的

书法教材也已通过教育部审定。

未来两年公司在大教育出版观的指

导下，主打教育概念，其产品主要市场河

南省人口基数大， 最近

７

年以来人口出

生率呈稳定增长态势，且从

２０１３

年起已

超过全国平均出生率。 河南省的教育经

费也连续多年大幅度增长， 依托教育的

出版企业业绩将获得大幅增长。 如果通

过搭建互联网平台进行更深层次的价值

挖掘，经营业绩会有更大幅度的上升。

推出MPR数字出版物

随着信息渠道的多元化发展及网络

的盛行，人们的阅读方式也开始发生着改

变。 网络阅读、手机阅读、平板阅读、点读

笔阅读等电子阅读方式如今非常流行。大

地传媒紧跟市场需求，开发出了多款多媒

体印刷阅读出版物， 即：

Ｍｕｌｔｉｍｅｄｉａ Ｐｒｉｎｔ

Ｒｅａｄｅｒ

（以下简称：

ＭＰＲ

）。

ＭＰＲ

是一种以矩型二维码为机读

符号，具有唯一性关联编码，对多种出版

载体和表现形式进行整合和精确关联，

形成以纸质印刷载体为基础的多媒体数

字出版形态的出版物。 读者可以通过

ＭＰＲ

阅读器扫描不同的矩形二维码就

可发出清晰的朗读声或动画影像。 每个

ＭＰＲ

阅读器的背后是

ＭＰＲ

读书网，那

里有海量的

ＭＰＲ

编码使得

ＭＰＲ

阅读器

可以成为通读世界上所有

ＭＰＲ

出版物

的通用阅读工具。

ＭＰＲ

数字化阅读将成为阅读方式的

一次重大跨越。

ＭＰＲ

数字化出版物具有

编码容量巨大、成本低廉、可靠性强和印

制便捷等特点。 据读者反映，该新型的阅

读方式具有购买便利，可以根据自己需要

选择阅读信息，并且图书通常采用鲜艳的

色彩、突出的插图甚至以音乐搭配来刺激

读者感官， 非常符合时下年轻人对阅读喜

好。数字化出版物对传统出版产业完成改造

升级、平稳转型将发挥重要的支撑作用。

近期， 国家新闻出版广电总局部署的

ＭＰＲ

国家标准产业化应用试点工作已经展

开，大地传媒成为首批试点单位之一。 因此，

大地传媒的数字出版也也围绕

ＭＰＲ

技术开

发出了一系列产品。目前，大地传媒

ＭＰＲ

体

验馆全部建成，并开展了系统内相关数字教

学解决方案展示等一系列活动。

ＭＰＲ

的大规

模推广活动正在紧锣密鼓地进行。

按照总局统一部署， 大地传媒已经组

织了

６

个省辖市

１３

所试点学校的

１０００

多

名学生的

ＭＰＲ

教材教辅示范应用，已形成

１９

个项目

１５９

种产品体系，初步形成打包

整合销售、一支笔对应的产品服务形式。未

来， 还将继续把

ＭＰＲ

技术与科学育儿、家

庭教育、养生保健等图书销售结合起来，探

索

ＭＰＲ

产品市场化道路。相信通过对数字

化出版的前瞻性布局， 将有利于大地传媒

从传统出版企业过渡到全媒体出版企业。

“云书网” 正式运营

自从亚马逊于

１９９５

年开始做网站专

门销售图书， 图书就以其固有的特性就非

常适合在网上进行销售。时至今日，亚马逊

已经成为美国，乃至全球，最大的网络电子

商务公司。 其成功的运营模式也被多家国

内公司采用，当当网就是其中之一。当当网

以图书电商立网，其员工多来自出版社。大

地传媒也正式推出自有电商平台 “云书

网”，与当当网不同的是，大地传媒本身就

是具有丰富资源的出版企业， 借助网络这

个大平台，扩大图书及相关产品的销售，可

谓是一举多得的妙计。

“云书网” 是大地传媒历经

３

年筹备，

由旗下子公司河南省新华书店承办的电商

平台， 该电商平台已于

２０１５

年

４

月

２３

日

正式运营。 “云书网”是一个以图书销售为

主，学习用品、数码产品、家电、家具、母婴

用品等综合互联网电商平台。种类齐全，直

逼当当网、京东商城。借由成本更为低廉的

网络销售平台，势必在扩大营业额的同时，

减少图书分销的成本，提高市场占有率。

目前，“云书网”已拥有图书、听书产品、

文化生活、 数字教育产品等

１２０

余万种，数

字图书

２０

余万种，还提供了整体书房，个性

化阅读定制服务， 数字印刷的个人出版服

务，更多更人性化的服务也将逐步推出。

在全民互联的时代，“云书网” 的上线

运营或将代表“互联网

＋

”时代的出版传媒

新模式。通过搭建互联网平台，大地传媒可

以多介质、多层次、创新性为读者提供多样

化服务，大大提高产品的经济附加值。

价值有待重估

本次大地传媒收购笛女阿瑞斯影视传

媒有限公司（简称：笛女影视）

１００％

股权，

可以看做大地传媒对自身优势资源的再一

次整合。大地传媒拥有丰富的出版资源，可

以利用笛女影视的优秀影视制作团队和成

熟的发行渠道，通过此次“出版传媒

＋

影视

传媒”可以实现更多的资源共享，为股东带

来更为丰厚的投资回报。

大地传媒自

２０１１

年

１２

月上市以来，

公司营业收入一直保持增长。 最近

４

年公

司的销售净利率处于相对稳定状态， 而销

售毛利率和净资产收益率近

3

年均处于增

长态势。尤其是公司的销售毛利率，

２０１４

年

报为

２９．１２％

， 较

２０１３

年同期提升约

８

个

百分点。 其营业收入规模在上市出版公司

中位居前列， 尤其是在市值小于

２００

亿元

的中小市值出版传媒企业中， 大地传媒的

营业总收入和归属母公司股东的净利润大

大超过平均水平，位居首位。

从

２０１４

年

１２

月

２５

号停牌到

２０１５

年

６

月

１

日复牌，大地传媒停牌时间已经超过

半年， 在这半年里， 中国股市成交屡创新

高、大多数股票价格实现了翻番。

在这停牌约半年里， 传媒行业指数涨

幅为

１２９．０４％

， 互联网行业指数涨幅更是

达到了

２３２．６９％

。

２０１５

年

１２

月

２５

日大地

传媒的股价为

１６．５５

元，按照传统传媒行业

计算复牌后股价至少应该为

３７．９１

元，按照

互联网行业计算股价应该为

５５．０６

元。

有市场分析人士认为，大地传媒处于传

统出版传媒企业，向“全媒体”传媒转型中的

企业，多项业务纷纷“触网”，公司经营业绩

优秀， 在中小盘传媒上市公司中位居首位，

市场上中小盘股的估值普遍高于大盘股，此

次复牌后公司股价有望持续上扬。 (CIS)

半导体巨头发力物联网 重磅并购不断

证券时报记者 阮润生

近期半导体行业强震不断， 芯片

巨头不断开展重磅并购重组， 迈向寡

头竞争，并发力物联网纵深布局。

5 月 28 日，总部位于新加坡的半

导体公司安华高科技 (Avago� Tech-

nologies) 宣布以 370 亿美元收购美国

芯片制造商博通(Broadcom)，成为芯

片行业迄今规模最大的并购交易。 没

过多久， 英特尔就在 6 月 1 日宣布重

磅交易， 以现金及发债筹资 167 亿美

元收购可编程逻辑芯片（FPGA）巨头

阿尔特拉（Altera），成为英特尔历史

上单笔金额最大的收购。

英特尔首席执行官科再奇（Brian�

Krzanich）表示，本次收购将英特尔先

进产品和生产工艺， 与阿尔特拉在

FPGA 先进优势相结合， 进一步满足

用户在数据中心和物联网市场的需

求。 据业内人士介绍，FPGA 具备可重

编程能力， 基于 FPGA 的加速器可以

大幅度提升处理器性能， 同时保持相

对低功耗， 对数据运算和物联网发展

意义重大。

Gartner 统计显示，英特尔依旧是

半导体霸主。截至今年 1 月，英特尔已

经在半导体领域连续 23 年销量领先。

但传统优势业务危机潜伏， 科再奇用

“充满挑战” 来形容 2015 年的 PC 市

场；而在移动芯片市场，面对“盘踞已

久” 的 ARM 构架，英特尔主打的 x86

构架即使对移动芯片厂商重金补贴，

也尚未扭转“乾坤” 。

相比之下， 数据运算和物联网的

发展则有望成为英特尔未来业绩增长

的动力。在今年一季度，英特尔数据中心

业务收入达到 37 亿美元，延续了强劲增

长趋势，并占据九成以上市场份额。业内

人士指出， 从行业发展趋势来看，Face-

book、谷歌、亚马逊等大型互联网企业，

拥有大型数据中心， 对定制化数据中心

芯片的需求也日益增长， 英特尔强化该

业务，提升对手进入市场门槛的同时，也

顺应了互联网企业发展需求。

除了英特尔之外， 安华高科技巨资

收并博通， 成为全球第六大芯片制造厂

商，也“植入”了布局可穿戴和物联网市

场的野心。安华高科技以设计、开发和制

造数字和混合式信号芯片为主业， 而博

通是全球最大 WiFi 芯片供应商。 通过

并购， 将可以为市场提供更为多元的物

联网产品和解决方案。

另外，恩智浦半导体 (NXP� Semi-

conductors) 今年 3 月宣布与美国飞思卡

尔半导体(Freescale� Semiconductor)合并，

形成全球市值超过 400 亿美元半导体巨

头，也深深打上了物联网的烙印。在物联

网关键的移动支付领域， 恩智浦技术领

先，Apple� Pay 也采用了恩智浦方案，而

在车联网领域， 飞思卡尔保持着车用半

导体领导地位， 两者合并后将迅速成为

业内龙头。作为恩智浦旗下业务一部分，

射频功率事业部日前被北京建广资产管

理有限公司以 18 亿美元的价格收购，成

为国内资本首次对国际一流半导体资产

的收购案例。

国际半导体巨头之间的频频 “抱

团” ，也创下了新的历史记录。 Bernstein�

Research 指出，今年迄今为止，半导体行

业的并购交易总规模已经达到了 634 亿

美元，超过去年全年交易规模的两倍。


