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农民炒股 6年本金翻8倍

证券时报记者 陈楚

一位小学都没读完的农民股

民， 从

5

万元开始炒股，

6

年的时

间将这

5

万变成了

40

万，证券时

报记者见到这位

50

岁农民股民

时， 他正在家里上网看一份创业

板股票的研究报告。

这位股民姓汪， 老汪前几年

患了眼疾，戴一副黑框眼镜，一件

黑白相间的衬衣， 知识分子的派

头十足。 老汪说，

6

年前， 他在

A

股市场投资了

5

万元， 刚开始是

委托朋友炒股， 后来自己单独买

卖股票，目前账户市值在

40

万左

右。 这笔钱对于一位农民来说并

不是一个小数字，老汪说，他炒股

盈利的最核心秘诀，就是不贪、用

心这四个字。

老汪小学都没毕业， 拿他的

话来说，就是姓名都写不端正。 在

务农之余，老汪学会了酿酒，他酿

的白酒口感不错， 方圆一二十里

的乡亲都来买他酿制的白酒，这

也让他在村里的经济条件超过

一般农户家，手上有一点闲钱。

8

年前，老汪认识了一位农村基

层乡村干部，多次交流之后，两

人成了好朋友， 老汪得知这位

基层干部多年用心做股票投

资，而且盈利不菲后，开始学习

股票的基础知识。

6

年前，他把

自己辛辛苦苦赚来的

5

万元交

给了这个朋友， 由朋友来帮助

操作，老汪随时查看账户，但不

影响朋友的股票操作。

6

年前，在全球金融危机引

发股票市场大幅下跌后，

A

股市

场开始强力反弹。 老汪的朋友

主要买的是地产股， 这只股票

当年就翻了一倍， 老汪的资产

一下子由

5

万变成了

10

万，这

让老汪欣喜不已， 但和很多中

小投资者不同的是， 老汪这个

人特别爱钻研，

5

万元变为

10

万元也许会让很多投资者觉得

赚钱特别容易，但老汪觉得，这

只是市场行情好， 而且朋友的

操作水平高 ， 如果放到自己身

上，一定不会有这样的收益。 朋友

的股票投资能力在老汪这里得到

了验证， 这也更加坚定了老汪要

向朋友学习股票投资的决心。

老汪买来了一台电脑， 每天

农活干完后， 晚上他都至少要浏

览各种股票信息， 研究自己感兴

趣的股票，并且经常和朋友讨论，

进入各种网站的股吧和其他投资

者进行交流，半年之后，老汪觉得

自己初步具备了独立操作能力。

他独立开了一个股票账户， 这个

时候，老汪初始投入的

5

万元，已

经变成了

13

万。

很多成功的投资者讲起自己

的过往来， 总觉得不讲讲过去的

重大失败投资经历， 不足以说明

自己成功的理由。 但在老汪看来，

自己的投资生涯确实没有血本无

归的体验， 也没有痛彻心扉的失

败感悟。 老汪买入一只股票后，最

高有过

30%

的亏损， 但他不会全

仓买入一只股票， 而且老汪在经

历一只股票

30%

的亏损后， 给自

己定了一条铁律： 永远不让自己

的账户亏损幅度达到

15%

， 一旦

达到

15%

的亏损幅度， 不管任何

理由，立即清仓走人。 买任何一只

股票，一旦下跌幅度超过

10%

，先

减半仓再说。 很多时候，投资者赚

钱之后，一旦出现下跌，总是不甘

心已有的盈利缩水， 而股价深度

下跌的时候， 投资者更加舍不得

卖出，只有血本无归的时候，投资

者才在极度绝望中卖出自己的便

宜筹码， 老汪没有高深的投资理

论， 他只是给自己定了一套止损

的纪律， 并且严格地执行了这条

纪律，这在很多机构投资者身上，

也未必能够做到。 从人性的角度

来说， 老汪是某种程度上克服了

自己的恐惧与贪婪， 所以比一般

散户投资者要成功。

在具体的行业选择上， 老汪

因为在老家做酿酒生意， 他对酒

类股情有独钟，在贵州茅台、五粮

液这两只白酒股上， 老汪做过几

次大的波段操作，这三只股票让他

赚了接近

8

万元的利润。 此外，老

汪很少全仓，最高的时候也就

9

成

仓位，在本轮市场大跌时，老汪的

市值跌幅超过

15%

时，他果断清仓

观望。 在市场接近最底部时，他又

重仓买入国企改

B

， 以及一只环

保股和一只京津地概念的地产股，

本轮反弹以来， 老汪取得了超过

30%

的收益率。 截至本周五，老汪

的股票市值已经达到了

40

万左

右，从

5

万到

40

万，老汪花费了

6

年的时间，这个收益率毫无疑问超

过一半的散户投资者。

和证券时报记者交谈时，老

汪确实谈不出什么深刻的投资道

理，也没有惊天动地的投资案例，

他只是说， 投资较为成功的最大

原因， 无非是自己制定了严格的

止损线， 并且不打任何折扣地执

行了这条铁律。 很多时候，投资确

实没有那么玄乎，一个朴素的人，

也许更容易参透投资中大道至简

的内涵。

退货的猫腻

孔伟

都说买的没有卖的精， 绝大多

数情况下确实如此。道理很简单：卖

方几乎知道所售商品的全部信息，

而买方却大都蒙在鼓里， 只能在卖

方开出条件的基础上讨价还价。

不过凡事皆有例外。 我就遇上

了这么两件奇事，以最终的结果看，

前面所说的看似颠扑不破的真理，

只怕得打个颠倒了。

不会赌输的赌石

手里的和田玉原石多了， 质地

也良莠不齐， 便在玉友的协助下开

了一家淘宝店，以期以藏养藏。实际

上， 现如今各种门类的玩家几乎都

有自己的网店， 否则大多数靠工资

过日子的藏友， 是很难支付越来越

庞大的收藏开支的。

“叮咚”，旺旺响了。 一个网名

叫做

kenan165614

的上海买家看中

了一块青白玉料子。 几经砍价后，

以略高于我的成本价的价格成交。

一如我在描述里所言，这块料子表

面有染色， 玉质看上去比较粗，很

难知道里面的情形究竟如何，也就

是玉友们常说的有一定赌性。 正因

为如此， 料子的进价和售价都很便

宜，

1.3

公斤的料子， 不过卖了

400

大洋而已。

第二天，买家回信息说，见到

实物后不是很喜欢，有可能退货，

让我给他几天时间考虑考虑。 又

过了两三天，买家退货了。退货在

网络销售中司空见惯， 我几乎没

作任何考虑， 在卖家寄件之后很

快确认退款。在我看来，人与人之

间这点基本的信任还是应该有的

嘛！两天后退货包裹寄到。打开一

看，料子还是那块料子，只是……

怎么一端缺了一块？！ 原来，买家

上手后做了一个试验， 将一端切

开了， 看到里面没有自己所期待

的玉质， 接下来就是理所当然的

退货。而事先告知“不是很喜欢”，

不过是为切开后退货所做的铺垫

而已。

知道这事的玉友都很气愤，

尤其是主玩翡翠的朋友———如

果他们的网店也遇到这样的买

家，岂不得亏到爪哇国去？ 要知

道，翡翠原石绝大多数都是“蒙

头货”，也就是人们常说的赌石。

买一块赌石回去切开，好的留下

差的退货，岂不成了百发百中的

神枪手，还赌个什么劲？！ 话又说

回来， 这位买家下手还真不够

狠，只切了一小点，所看到的仍

然是比较粗的石皮。 而收到退货后

我破罐子破摔的拦腰一刀，却切出

了不错的玉肉来，价值提升了一个

数量级。 看似吃亏的一方最终翻

盘，倒成了赢家。

狸猫换太子

稀奇古怪的事一件接着一件。

一个网名叫 “千里马阜宁”的

买家看上了一块重达

3.88

公斤的

青碧玉籽料， 一番讨价还价之后，

以包邮价

710

元成交。 不过，这匹

江苏无锡的“千里马”并非最终买

家，不过是个掮客，用时髦的词来

说叫买手，他的下家则远在山东莱

芜。 为保证不泄密，“千里马阜宁”

要求我在所有信息中不要留任何

深圳方面的印记，连快递单上填写

的都是他的名字“朱正刚”，而不是

我本人。 买家催得急，只好走顺丰，

仅邮费就花去了

65

元。 第二天下

午，快件就送到了我的买家的下家

手里。

几天后，“千里马阜宁”通过旺

旺发来一张照片，询问是不是我寄

去的那块石头。 他解释说，他的下

家同一天收到几块和田玉原石，怕

弄混了。 又过了好几天，就在淘宝

即将自动确认收货之际，买家在未

做任何交流的情况下突然点下了

退货键。 当时我正在休假中，得等

上班后才能见到退回来的东西，于

是在查询退货包裹已被单位前台

签收之后，确认收货退款了。 待上

班后打开邮包一看，顿时傻眼：

3.88

公斤的大块料子骤然“瘦身”，变成

了一块一斤多的小块石头（所谓小

是相对于寄出去的大块料子而言

的，退回的料子实测

653

克，在籽

料中也算中等大小了），质地也不是

青碧玉，而是一块青玉，表面还经过

了染色处理， 最多也就值个百十块

钱。

早已确认退款， 损失也不过几

百元，除了自认倒霉，拉黑那匹“千

里马”之外，似乎也没有别的应对之

策了。但却不得不提醒自己，也提醒

一下玩和田玉的朋友们一句： 江湖

险恶，防不胜防，时刻小心啊！

买房前，

先算这样一笔账

朱凯

现在，街谈巷议的仍是股票，但话题难免也会出

现漂移，比如说争论是否应该将股市资金撤出，用以

购买房产等等。实际上，这正是一对夫妻近期所苦恼

的事情。

我和他们交往了很长时间，应该说是很熟悉了。

丈夫是市级某医院的牙科主治医生， 妻子是一家新

三板挂牌企业的销售主管。 我曾去丈夫的医院里看

过牙，也去过妻子的公司采访他们董事长。

那天的聚会上，不知为什么，他们突然谈论起换

房来，而且据说换房的方式是将市郊次新房售出，然

后再加上股票的本金及预期收益 200 万元， 去买一

套内环以内的学区房。

不过，我们这次聚会很不幸是在“股灾” 之后。

因此他们的股票资产已由 6 月初的 135 万元跌成 7

月中旬 85 万。这对夫妇对于置换学区房一直耿耿于

怀，因为孩子眼看就要读小学了。 妻子说，等股市赚

到 200 万，然后办理离婚证，将所有房产转移到妻子

名下。丈夫带着这 150 万元，去买一套内环以内总价

不超过 500 万的学区房。丈夫对此颇有微词，他认为

妻子过于计较。 那天的聚会上他说，其实啊，直接将

市郊房子卖掉，然后去正常置换更为划算。

向酒店服务人员要了纸笔， 他正儿八经写出了

计划。 他说，我们换房的目的是为了小孩读书便利。

现在女儿 5 岁半，假如 7 岁读小学，那么高中毕业就

是 18 岁，恰好是 13 年后。 同时，公积金贷款年限最

多也是 15 年， 不妨以 15 年作为一个收益计算的时

间终点。 丈夫认为，离婚买房就是方案一，置换购买

就是方案二。他说，在房价不会大幅快速上涨的情况

下，方案一其实是比较糟糕的。他高中时的数学成绩

优秀，后来顺利考入上海第二军医大学，本硕连读后

披上了白大褂。但没想到的是，他竟能够用这种方法

来说服他复旦数学系毕业的妻子。

他解释道，假如按照第一个方案操作，离婚手续

办妥， 他本人重新购买价格 500 万元的内环学区房

（房龄已 30 年）， 购房支付的税费等暂按 3%计算，

就是 15 万元，新房装修费用 25 万元，这 40 万元都

从股票的 200 万当中支取，剩下的 160 万用于首付，

恰好满足法定的 3 成首付比例。 然后， 个人公积金

60 万元用足，商业贷款 280 万元，贷款期限均为 15

年，商贷采用等额本金方式还款。那么按照公积金贷

款利率 3.5%和商业贷款基准利率 5.4%计算的话，15

年内需还款本息总计 470 万，其中利息 130 万元。首

月还贷约 3.3 万，末月还贷约 1.9 万。

他继续说道，目前家庭月收入中，夫妻俩工资接

近 3 万元（据说妻子收入是丈夫的 2 倍多），市郊房

屋租金收入 4000 元， 外环房租金约 5000 元，3.9 万

元刨去前期较高的月还款额后，月均 5000 余元生活

开销， 令生活品质有一定下降。 但后期压力日渐减

小。 按照 15 年贷款期限来计算，那时候女儿已高中

毕业， 如将该学区房出售变现，2031 年时该房房龄

已达 45 年，属于真正的老房子了，合理预计房屋年

均涨幅约 3%，复利增值后 500 万变成了 780 万元。

15 年内两人均未退休， 工资收入假如不增不

减，15 年后合计 3 万

*

12

*

15=540 万元；另两套房的

年租金 1.08 万元按照每年 3%升幅的 “追加期初投

资复利” 加以计算，15 年后两房租金总收入约为

190 万元。 丈夫说，加上卖房收入 780 万，15 年后家

庭总收入约 1510 万元， 扣除期间 130 万元房贷利

息，剩余资产为 1380 万元。 以上计算忽略所有生活

开销。

丈夫接着为我们介绍他的第二套方案， 也就是

简单的置换买卖。卖出市郊房得 250 万元，假如保持

方案一中同样的贷款总额与期限， 只不过变为家庭

公积金 120 万元 + 商贷 220 万元的话，由于利率发

生了变化，利息总额减少至 121 万元。 倒推可知，扣

除首付款 160 万元后尚剩余 90 万元。 此时股票（预

期）市值仍假设为 200 万元，两者合计 290 万元全

部用于固定收益投资，按照极为保守的 8%年化收益

来计算复利，15 年后增值为 920 万元。 再加上工资

540 万元以及单套房屋（5000 元 / 月）的 15 年租金

105 万元， 合计 1565 万元， 扣除贷款利息后剩余

1444 万元。

他一边在纸上书写一边对大家说， 最终都是拥

有两套房子， 后者不劳神费力， 又没有降低生活品

质。由于保持了整块资金的余裕，便有了固定收益投

资的可能。而第一套方案每月支出巨大的还贷，生活

过程中资金链紧张，最终的收益也并无差异。他还解

释道，这样没有了股市及楼市巨大波动的风险，也增

加了应付意外事件的空间。最关键的是没有离婚，不

会为夫妻感情留下阴影。

作为旁观者，我也赞成他的第二套方案。 未来

15 年的漫长期间， 楼市的前景似乎比股市更难判

断呢。

轻信让我陷入白银投资骗局

张昊昱

当股市的赚钱效应开始减

弱， 各路牛鬼蛇神便重新冒了出

来。 最近又陆续接到一些奇奇怪

怪的投资标的推销电话， 让人不

胜其烦。 这不禁把我的思绪拉回

到

4

年前，自己亲历那场投资白银

现货的荒唐。

四年前，我还是一个刚从学校

毕业投身社会的懵懂青年，对投资

的门道几乎一无所知，却又抱着不

切实际的幻想， 做着一夜暴富的

梦。 有一天，我接到一个电话，电话

的那端用着十分不标准的普通话

对我说：您好，我是您的投资顾问。

请问您对投资白银感兴趣吗？ 白银

现货投资门槛很低，几千几万元都

可以做，收益却非常可观。

这个如今看来非常幼稚的通

话内容， 当时却深深地吸引了我，

我随即向这位投资顾问咨询投资

白银的具体情况。 原来，白银现货

没有涨跌幅限制，交易一手需要

2000

元，这对当时刚毕业的我来

说，是一笔不小的数字。 这位投

顾看出了我的犹豫不决，于是又

给我点了一把火：我们公司拥有

非常专业的投资团队，无论您是

刚刚接触白银的新手投资者，还

是深谙投资之道的资深高手，都

能在我们公司的带领下获取投

资致胜法则，从此开启您的财富

人生。

在这位投顾的“忽悠”下，缺

乏社会经验的我当时并没有做

太多思想上的抵抗，便决定投资

这个高大上的“白银现货”。 或许

是为了打消我最后的疑虑，这位

投资顾问让我用模拟盘先练习

一下。 模拟盘启动资金

10

万，

20

倍杠杆等于可以撬动

200

万的

资金，这对于当时的我来说无异

于是个天文数字。 带着一丝激

动， 我在投资顾问的指导下，模

拟盘的操作成绩非常完美，不到

一个月， 账面上的

10

万元就变成

了

50

万，相比原来的启动资金，翻

了五倍。

一个月翻五倍，这样的收益对

当时的我来说简直是致命的诱惑。

于是，我把自己实习几个月攒下来

的近一万元钱一股脑转到了投顾

给我开设的账户上，信心满满地开

启自己的“财富自由”之路。

实盘操作毕竟是自己的真金

白银。 所以一开始，我的操作还是

比较谨慎，尽管账户上可以操作的

资金也达到了十几万，可每次这位

投顾发来一些利好消息，我都只敢

一手一手地买。 投顾得知我的情况

之后，说我太谨慎了。 “我们有个学

员，本金比你还少，完全跟随我们

的指导来操作，现在已经翻了十几

倍了。 ”什么

?

十几倍？ 这个数字又

刷新了我的价值观。 于是，我那不

切实际的财富幻想再次战胜残存

的理性。 在投顾的怂恿下，我的胆

子越来越大，每个月的工资也源源

不断地投入。 而账户上的浮盈，也

和我的胆量成正比例增长。

有一天，投顾又告诉我一个刺

激性利好，让我赶紧买入。 在之前

赚钱效应的蒙蔽下， 我想也没想，

就把账面上的资金全部投了进去，

用赌博的术语来说， 就是

ALL IN

了 。 此时我的本金加上账面浮盈

已经达到

5

万元。 买入之后的一开

始，白银还是继续上攻。 我志得意

满， 打算等涨到

1

个点之后抛掉，

一万元轻松到手。 可突然风云急

转，盘面大幅下跌

5

个点，我的账

户瞬间从

4

万元变成只有

1000

多

元。 我马上找投顾理论，质问他为

什么会这样。 他告诉我，这是爆仓

了，他们公司为了规避风险，将我

的账户强行平仓。 我去网上查了爆

仓、平仓的意思，瞬间觉得无比失

落。 投顾说，是我太贪心，一开始微

涨的时候没有卖掉。 “你还有钱吗？

接下来还会有大行情，这回你好好

做，还能赚回来。 ”投顾对失落的我

留下这句话。可我当时刚毕业，实在

是没钱， 又不好意思问朋友家人开

口借，于是只能作罢。 只是心情已经

完全被搅乱，每天茶饭不思，就连工

作也受到影响。 与我同租的室友看

出了我的异样，向我了解情况之后，

告诉我对方使用的可能并不是正规

的交易软件， 而是后台可以随意操

控篡改行情的“黑盘”。 也就是说，我

赚钱还是亏钱， 完全是投顾可以控

制的事情。至此，我才恍然大悟自己

被骗了，再次联系那位投顾，他已经

没有了踪影。

经历了那次事件，“贵金属”、

“杠杆”等词汇在我心里留下了巨大

的阴影，此后的很长一段时间，谈起

它们都会让我心绪一阵波动。 后来，

随着自己对投资的逐渐理解， 我开

始意识到， 即便这个白银现货并不

是后台操作的黑盘， 它也并不是投

资。用

20

倍杠杆来押注白银涨还是

跌， 这与赌博并无两样， 而久赌必

输，是赌场中颠扑不破的真理。

客官别急

Easy Investment
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