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【独立财务顾问意见】

经核查

,

独立财务顾问认为我国互联网正处于快速发展的阶段

,2015

年

3

月

,

李克强总理在政府工作报告

中提出要“制定‘互联网

+

’行动计划

,

推动移动互联网、云计算、大数据、物联网等与现代制造业结合

,

促进电

子商务、工业互联网和互联网金融健康发展

,

引导互联网企业拓展国际市场”。未来

,

我国

IDC

、云计算行业将

继续保持迅速增长。

森华易腾作为一家具有数十年运维经验的

IDC

服务商

,

凭其优质的机房、带宽资源、高质量的运维服务

,

为客户提供

IDC

及其增值服务。在业务发展过程中

,

森华易腾掌握了一批核心技术

,

拥有一支业务娴熟的运维

团队

,

为小米科技、金山云等互联网知名公司提供

IDC

服务

,

在行业中处于有利的竞争地位。

本次交易

,

对森华易腾的定价明显低于可比上市公司相关指标

,

此次交易的定价是合理、充分的。

【补充披露】

关于本次交易评估定价的合理性已结合森华易腾所在行业、

IDC

业务在国内同行业中的排名、可比上市

公司

IDC

业务同期营业收入占比等情况

,

在重组报告书“第六节 交易标的的评估与定价”之“二、本次交易

标的的定价依据及公允性分析”中补充、完善相关内容。

2

、报告书显示

,

森华易腾扣除非经常性损益后归属于母公司股东的净利润

2013

年至

2015

年

1-5

月分别

为

424.42

万元、

3,562.46

万元、

2,410.31

万元

;

交易对方高大鹏、肖健承诺

,

森华易腾

2015

年、

2016

年、

2017

年扣

除非经常性损益后的净利润分别不低于

6,500

万元、

8,840

万元、

12,023

万元。

(1)

请公司说明报告期内标的

公司净利润迅速增长的原因

;(2)

请公司结合历史业绩情况和上下游行业情况

,

充分说明公司营业收入增长的

可持续性及上述业绩承诺的合理性。请财务顾问就以上问题发表意见。

【回复】

一、报告期内标的公司净利润迅速增长的原因

报告期内

,

标的公司经营业绩分析情况如下

:

项目

２０１５

年

１－５

月

２０１４

年度

２０１３

年度

金额（万元） 占营业收入比重 金额（万元） 占营业收入比重 金额（万元） 占营业收入比重

营业收入

８

，

２３１．０６ １００．００％ １５

，

４８８．２６ １００．００％ １０

，

８０３．０３ １００．００％

营业成本

４

，

３０９．３２ ５２．３５％ ９

，

２２２．２６ ５９．５４％ ８

，

２４３．１３ ７６．３０％

毛利

３

，

９２１．７４ ４７．６５％ ６

，

２６６．００ ４０．４６％ ２

，

５５９．９０ ２３．７０％

营业税金及附加

２７．８３ ０．３４％ ２４３．４８ １．５７％ ３７２．８３ ３．４５％

销售费用

３３３．４３ ４．０５％ ７６０．３１ ４．９１％ ６１２．９６ ５．６７％

管理费用

５６９．７０ ６．９２％ １

，

００４．９９ ６．４９％ ９１５．９０ ８．４８％

财务费用

－１．５０ －０．０２％ －５．３８ －０．０３％ １３．９８ ０．１３％

营业利润

２

，

９０９．８２ ３５．３５％ ４

，

２０２．９３ ２７．１４％ ６００．２３ ５．５６％

利润总额

２

，

９０９．５９ ３５．３５％ ４

，

１８８．９２ ２７．０５％ ５９８．８６ ５．５４％

所得税

４７７．２０ ５．８０％ ６４０．４７ ４．１４％ １７５．８０ １．６３％

净利润

２

，

４３２．３９ ２９．５５％ ３

，

５４８．４５ ２２．９１％ ４２３．０６ ３．９２％

标的公司净利润迅速增长的原因

:

1

、营业收入的快速增长

,

是净利润迅速增长的前提条件

报告期内

,

森华易腾分别实现营业收入

10,803.03

万元、

15,488.26

万元和

8,231.06

万元

,2014

年较上年增长

4,685.23

万元

,

增长率为

43.37%,2015

年

1-5

月实现营业收入占

2014

年全年比重为

53.14%

。近几年随着我国互

联网的快速发展

,IDC

行业增长迅速

,

根据中国

IDC

圈的数据

,2014

年中国

IDC

市场规模达到

372.2

亿元人民币

,

同比增速达到

41.8%,

在过去六年

,

中国

IDC

市场复合增长率达到

38.6%

。森华易腾有数十年的

IDC

运维经验

,

抓

住了

IDC

行业快速发展的机会

,

报告期实现了营业收入的快速增长

,

为净利润的迅速增长创造了前提条件。

2

、报告期内

,

毛利率的提高是标的公司净利润迅速增长的主要原因

报告期内

,

森华易腾分别实现毛利额

2,559.90

万元、

6,266.00

万元和

3,921.74

万元

,

毛利率分别为

23.70%

、

40.46%

和

47.65%

。 报告期内

,

森华易腾毛利率从

2013

年度的

23.70%

提升至

2015

年

1-5

月的

47.65%,

主要是

2013

年森华易腾为抓住未来业务快速发展的机会

,

提前与运营商采购了一定的优质机柜资源和带宽资源

,

因

此

,2013

年前期固定成本较高

,

毛利率相对较低。随着公司

IDC

业务的快速发展

,2014

年森华易腾

IDC

客户数量

和客户的业务量快速增长

,

机柜资源租赁率得到提高、带宽资源复用比例也得到提升

,

使得

2014

年和

2015

年

1-5

月森华易腾毛利率快速提升。

3

、

2014

年

6

月

,

营改增为标的公司减少了部分营业税金

2014

年

6

月

1

日前

,

标的公司按营业收入

3%

计征营业税。

2014

年

6

月

1

日后

,

根据《财政部、国家税务总局关

于将电信业纳入营业税改征增值税试点的通知》

(

财税

[2014]43

号

),

标的公司营业收入改征增值税

,

标的公司

取得增值税一般纳税人认证

,

增值税税率为

6%

。上述营改增的政策

,

使得标的公司

2014

年

6-12

月和

2015

年

1-

5

月减少了营业收入

3%

的营业税。

4

、营业收入快速增长的同时

,

标的公司期间费用得到有效控制

报告期内

,

森华易腾期间费用率分别为

14.28%

、

11.36%

和

10.95%,

随着森华易腾业务规模的不断增长

,

期

间费用总额持续增加

,

但期间费用占销售收入的比重逐步降低。

5

、

2014

年标的公司获得国家高新技术企业证书

,

所得税税率优惠

10%

标的公司

2013

年度的企业所得税率为

25%,

标的公司于

2014

年

10

月取得北京市科学技术委员会、北京市

财政局、北京市国家税务局、北京市地方税务局颁发的《高新技术企业证书》

(

编号

GR201411001360),

享受

15%

的高新技术企业所得税率

,

优惠政策期限为

2014

年

-2016

年。高新技术企业证书的获得

,

直接降低了标的

公司所得税税率

,

为标的公司节省了所得税费用的支出。

二、标的公司营业收入增长的可持续性及上述业绩承诺的合理性分析

1

、森华易腾未来营业收入增长可持续性分析

(1)

森华易腾历史经营业绩情况

报告期内

,

森华易腾实现了经营业绩的快速增长

,2014

年营业收入较上年增长

43.37%,2015

年

1-5

月实现

营业收入占去年全年比重为

53.14%

。经过了前几年业务的快速增长

,

森华易腾培养了团队

,

对机房及带宽资

源的管理积累了经验

,

为森华易腾业绩的进一步增长打下了坚实基础。

(2)

森华易腾上游供应商情况

森华易腾上游为国内基础电信运营商及其代理商

,

森华易腾向中国电信、中国移动、中国铁通等基础电

信资源运营商租赁机房、采购带宽

,

作为森华易腾开展

IDC

业务的基础。目前

,

我国基础电信运营商已经形成

中国电信、中国联通、中国移动三足鼎立的局面

,

三家公司均提供

IDC

带宽及机柜等资源

,

另外中国铁通、中国

科技网、中国教育网也占有少量的市场份额。各家电信运营商均采用分省经营、独立核算的经营模式

,

省级

分、子公司在全省各地级市设市级分公司

,

各地方公司在上级公司指导价范围内决定带宽、机柜等资源的价

格。国家大力支持电信行业的发展

,

基础电信运营商的运营已基本市场化。

森华易腾与中国电信、中国联通、中国移动、中国铁通、中国科技网、中国教育网等运营商建立了良好的

合作关系

,

能为森华易腾业绩的持续增长提供足够的机柜及带宽资源的支撑。

(3)

森华易腾下游行业及客户情况

森华易腾经过多年的业务发展

,

专注于互联网娱乐行业

(

包括音乐、视频、游戏、电子商务、

APP)

客户资源

的积累

,

主要为互联网娱乐行业相关客户提供

IDC

及其增值服务。互联网娱乐行业各细分行业发展情况如下

:

A

、网络音乐

网络音乐是指音乐作品通过互联网、移动通信网等各种有线和无线方式传播的数字音乐

,

其主要特点

是形成了数字化的音乐产品制作、传播和消费模式。

2014

年

11

月

6

日

,

在国家新闻出版广电总局的指导下

,

由

中国传媒大学和国家音乐产业促进工作委员会联合承办的

2014(

北京

)

音乐产业高端论坛发布了我国首次音

乐产业年度报告《

2014

中国音乐产业发展报告》

,

该报告显示

:

“

2013

年中国音乐产业市场总规模达到

2716.56

亿元

,

已成为拉动文化产业发展的重要引擎。

2013

年中国数字音乐市场规模达到

440.7

亿元人民币

,

其中无线

音乐市场规模达

397.1

亿元

,

在线音乐市场规模达

43.6

亿元。

2013

年数字音乐用户数量达到

4.53

亿人以上

,

规模

以上提供音乐产品或音乐服务内容的企业数量达到

695

家。数字音乐的传播、消费、体验模式日新月异

,

具有

巨大的市场发展潜力。”

B

、网络视频

网络视频

,

是指由网络视频服务商提供的、以流媒体为播放格式、可以在线直播或点播的声像文件。近

年来中国互联网业飞速发展

,

随着中国互联网普及率的提高

,

在线视频用户急速增加

,

在线视频广告规模也

越来越大。相比传统的视频媒体

,

网络视频由于具备更大的灵活性和选择空间

,

逐步成为了用户的首选。近几

年

,

网络视频成为互联网行业发展非常热门的细分领域

,

行业发展迅速。网络视频规模增长受益于网民数、带

宽建设、 网络视频使用率等因素持续增长

,2010

年到

2013

年网络视频规模复合增长率达

63%(

数据来源于兴

业证券研究报告

)

。

C

、网络游戏

网络游戏指以互联网为传输媒介

,

以游戏运营商服务器和用户计算机为处理终端

,

以游戏客户端软件为

信息交互窗口的旨在实现娱乐、休闲、交流和取得虚拟成就的具有可持续性的个体性多人在线游戏。中国的

网络文化已经形成巨大的产业链

,

网络游戏、网络音像以及网络文化产业的发展也带动了相关产业的联动

发展

,

其中网络游戏产业的发展速度最为惊人。根据艾瑞咨询集团的研究数据表明

,2013

年度我国的网络游

戏整体市场规模已经达到

891.6

亿元

,

同比增长

32.9%,

预计到

2014

年底

,

中国的网络游戏市场整体规模将会突

破

1000

亿元

,

其中客户端游戏市场规模预计将超过

600

亿元

,

市场规模占比超过

55%

。

D

、电子商务

我国电子商务从上时间

90

年代诞生

,

到

2015

年已基本进入全民电商的时代。在一线城市

,

各种形式的电

子商务充斥着人们的生活

,

“网购”已成为一线城市的居民最为热衷的生活方式。相对与一线城市

,

在二三线

城市及乡镇农村

,

电子商务还有大规模的用户群体待挖掘。随着移动互联网的发展

,

未来电子商务将更加普

遍。

E

、

APP

APP

指智能手机的第三方应用程序。随着移动互联网的深入发展

,

我国的手机网民人数激增

,

智能手机

时代的价值核心开始转向软件与应用。巨大的市场

,

引来了整个产业的热潮

,

而各方加紧对移动互联网的开

发和布局也将助推移动互联网应用的爆发。以

APPLE

的

App Store

为例

,

苹果公司于

2008

年推出

AppStore,

最初

其中只有不到

500

个应用

,

但在随后的三年时间里

,

这个数字已经增长到

500000,

累计下载次数也不断创出新

高。

森华易腾主要行业客户情况如下

:

互联网娱乐细分行业 代表性客户

网络音乐 广州酷狗计算机科技有限公司

网络游戏

成都西山居世游科技有限公司、北京麒麟网文化股份有限公司、上海锐战网络科技有限公司、上海江游

信息科技有限公司、天津启新明动科技有限责任公司、蓝港在线（北京）科技有限公司、广州菲音信息科

技有限公司

电子商务 小米通讯技术有限公司、亿赞普（中国）网络技术有限公司、天津网聚优众网络科技有限公

ＡＰＰ

广州华多网络科技有限公司（

ＹＹ

语言为其旗下产品）、厦门美图网科技有限公司、个信互动（北京）网络

科技有限公司

除上述互联网娱乐行业客户外

,

森华易腾还有一些从事云计算、

CDN

等业务的行业客户

,

如北京金山云

网络技术有限公司、上海优刻得信息科技有限公司、北京蓝汛通信技术有限责任公司等。

随着原有客户业务量的增大

,

将持续为森华易腾带来

IDC

的市场需求

,

同时互联网娱乐行业的整体发展

,

为森华易腾

IDC

业务带来新的客户及业务量。

综上

,

考虑森华易腾历史经营业绩的快速增长及行业上下游行业

,

标的公司未来营业收入增长是可持续

的。

2

、业绩承诺的合理性分析

根据上述标的公司未来营业收入增长率及营业成本、期间费用等科目的预测

,

预计未来可实现的净利

润情况如下

:

单位

:

万元

项目

２０１５

年

６－１２

月

２０１６

年

２０１７

年

２０１８

年

２０１９

年

２０２０

年

息税后净利润

４

，

０６７．８９ ８

，

８４０．４７ １２

，

０２２．５８ １５

，

２１５．４４ １７

，

１２３．２７ １８

，

５２８．２７

考虑到标的公司

2015

年

1-5

月已实现净利润

2,432.39

万元

,2015

年标的公司全年净利润预计为

6,500.29

万元。交易对方高大鹏、肖健承诺

,

森华易腾

2015

年、

2016

年、

2017

年扣除非经常性损益后的净利润分别不

低于

6,500

万元、

8,840

万元、

12,023

万元

,

与森华易腾预计可实现的净利润基本吻合

,

上述业绩承诺是合理

的。

同时

,

交易对方高大鹏、肖健与公司签署了附生效条件的《广东榕泰实业股份有限公司发行股份及支付

现金购买资产之盈利预测补偿协议》

,

协议约定对本次交易完成后

,

在盈利补偿期内

,

标的公司任意一年实现

的实际净利润数低于对应年度的承诺净利润数

,

高大鹏、肖健将优先以股份进行补偿

,

不足部分以现金补偿

的方式履行业绩补偿。

【独立财务顾问意见】

经核查

,

独立财务顾问认为标的公司抓住了

IDC

行业快速发展的机会

,

在报告期内实现了营业收入的快

速增长

,

同时迅速消化了

2013

年租入闲置的机柜、合理提高了带宽的复用比

,

整体大幅提升了标的公司的毛

利率。营业收入的快速增长是标的公司净利润增长的前提

,

毛利率的大幅提升是净利润迅速增长的主要原

因

,

另外营改增、取得高新技术企业资质降低了标的公司的税负

,

为标的公司净利润增长做出了一定贡献。

森华易腾上游主要为基础电信运营商及其代理商

,

我国政府大力支持电信行业的发展

,

基础电信运营商

的市场化程度不断提高

,

森华易腾可获取到支持业绩可持续增长的相关电信资源。森华易腾下游主要为互

联网公司

,

其中主要集中在互联网娱乐行业

,

我国互联网正处于快速发展阶段

,

为森华易腾业绩增长提供了

可靠保障。

根据标的公司盈利预测

,

标的公司预计未来可实现利润与承诺的业绩基本吻合

,

交易对方做出的业绩承

诺是合理的。公司与交易对方签署了附生效条件的《广东榕泰实业股份有限公司发行股份及支付现金购买

资产之盈利预测补偿协议》

,

交易对方出具了盈利补偿的承诺函

,

有利于充分保护公司及投资者的利益。

【补充披露】

关于报告期内标的公司净利润迅速增长的原因已在重组报告书“第九节 管理层讨论与分析”之“三、

标的公司财务状况和经营成果分析”中补充、完善相关内容。

关于标的公司营业收入增长的可持续性已在重组报告书“第六节 交易标的的评估与定价”之“二、本

次交易标的的定价依据及公允性分析”中补充、完善相关内容。

3

、报告书显示

,

森华易腾

2015

年

6-12

月的收入是基于对评估基准日已签订合同

(

含框架协议或意向合

同

)

及正在跟踪的意向性项目综合分析后进行合理预测的

,

并预测森华易腾未来五年营业收入增长率分别为

38.63%

、

35.49%

、

25.35%

、

15.13%

和

10.10%

。请公司补充披露如下内容

:(1)

上述签订的协议或意向合同占已签

订合同的比重

,

以及正式签约的可能性及依据

;(2)

请结合森华易腾报告期内合同履行情况、公司业务模式、行

业特点及同行业情况

,

说明未来收入增长率的预测依据和未来营业收入预测的的合理性

,

以及预测收入增长

率逐年下降的原因和依据。请财务顾问对上述问题发表意见。

【回复】

一、签订的框架性协议及意向合同情况

1

、森华易腾销售模式及合同签署、履行情况

森华易腾已签订的合同包括正在执行的合同、框架性协议和意向合同

(

其中框架性协议和意向合同指

的是评估基准日近期新增的正式合同

)

。

森华易腾销售模式及合同签署情况如下

:

森华易腾销售部门通过与潜在客户的不断沟通

,

了解到客户的

真实需求

,

为客户制定专业、合适的

IDC

服务方案。在目标客户到公司及机房进行考察

,

公司机房、带宽等通过

客户的相关测试后

,

森华易腾会与客户签订框架性协议或意向合同。签订完框架性协议或意向合同后

,

客户

将开始购买服务器

,

购买后服务器上架至森华易腾安排的机柜

,

森华易腾开始为客户提供相关

IDC

服务。森华

易腾根据客户每月的机柜数量、带宽数量

,

下月向客户出具上月的结算单

,

作为

IDC

服务结算的依据。

报告期内

,

森华易腾与客户签订完框架性协议或意向合同以后

,

在接下来的一两个月里

,

会安排客户服务

器的上架。在签订框架性协议之前

,

需对机房资源进行各种测试

,

机房资源及价格满足客户要求以后

,

才会签

署相关协议

,

客户后续服务器不上架的概率很低。

2

、森华易腾已签订合同及跟踪项目涉及的收入确认情况

2015

年

6-12

月的收入预测中

,

已签订框架协议或意向合同所涉营业收入及比重如下

:

项目 营业收入（万元）

２０１５

年全年预测

２４

，

０６２．１７

１－５

月已确认收入金额

８

，

２３１．０６

６－１２

月预测收入金额

１５

，

８３１．１１

其中：已签订合同

１１

，

９２０．２８

框架协议或意向合同

１

，

５０８．１０

其他跟踪项目

２

，

４０２．７３

其中：已签订合同占预测金额比例

８３．７５％

框架协议或意向合同占预测金额比例

１．０７％

其他跟踪项目占预测金额比例

１５．１８％

截至

2015

年

5

月

31

日

,

签订框架性协议或意向合同的客户

,

最新情况如下

:

已签框架性协议或意向合同的客户名称 预测

２０１５

年营业收入（万元） 截至

２０１５

年

８

月

２６

日情况

北京一点网聚科技有限公司

３４１．６０

合同已经执行，服务器已上架

厦门美图网科技有限公司

４０２．５０

合同已经执行，服务器已上架

个信互动（北京）网络科技有限公司

１２９．００

合同已经执行，服务器已上架

上海邮乐网络技术有限公司

３７８．００

合同已经执行，服务器已上架

北京联众互动网络股份有限公司

１８９．００

合同已经执行，服务器已上架

深圳市尚游网络科技有限公司

２８．００

合同已经执行，服务器已上架

易查在线信息技术（北京）有限公司

４０．００

预计

９

月份服务器上架

小计

１

，

５０８．１０

占

２０１５

年

６－１２

月已签订合同预测收入金额比例

１１．２３％

二、未来收入增长率的预测依据及合理性分析

1

、互联网行业的快速发展是森华易腾未来业务持续增长的基础

根据艾瑞咨询的统计

,2014

年我国互联网公司收入增速同比达

47%

。同时

,

与发达国家相比

,

我国互联网

行业的发展还存在一定差距。

2015

年

3

月

,

李克强总理在政府工作报告中提出要“制定‘互联网

+

’行动计划

,

推

动移动互联网、云计算、大数据、物联网等与现代制造业结合

,

促进电子商务、工业互联网和互联网金融健康

发展

,

引导互联网企业拓展国际市场”。未来

,

我国互联网行业将继续保持迅速增长

,

作为给互联网行业提供配

套服务的

IDC

行业

,

我国

IDC

行业将继续快速发展。

2

、森华易腾在

IDC

行业内处于有利竞争地位

森华易腾设立以来

,

专注于

IDC

行业

,

凭优质的机房资源、专业技术、管理与服务为客户提供

IDC

及其增值

服务。森华易腾的机房资源及带宽质量均处于国内前列。森华易腾在机房、带宽等通过客户的相关测试后

,

会与客户签订框架性协议或意向合同。签订完框架性协议或意向合同后

,

客户将开始购买服务器

,

购买后服

务器上架至森华易腾安排的机柜

,

森华易腾开始为客户提供相关

IDC

服务。报告期内

,

森华易腾与客户的相关

合同均得到了有效的履行。

3

、森华易腾与原有客户共同快速成长

因为互联网公司服务器需要

7*24

小时不间断的运行

,

服务器的稳定对互联网公司来说至关重要。一般

来说

,

互联网公司选择好

IDC

服务商以后

,

很少会搬迁服务器

,

更换

IDC

供应商。森华易腾已有的客户预计未来

将继续保持稳定。另外

,IDC

作为互联网公司发展的基础设施

,

受益于互联网行业的增长及互联网公司本身业

务的快速发展。随着我国网民对网速要求的不断提高

,

迫使互联网公司需不断提高公司自身网站的访问速

度

,

向

IDC

服务商购买更多的带宽。森华易腾已为

400

多家互联网公司提供

IDC

相关服务

,

客户本身业务的增

长

,

将增加其

IDC

资源的采购量。

同时

,

我国互联网行业正处于高速发展的阶段

,

我国新的互联网公司不断涌现

,

小的互联网公司快速成

长

,

都将为森华易腾新增客户提供了稳定的来源。

4

、森华易腾未来收入增长率的预测

考虑未来年度互联网、

IDC

行业的快速发展

,

参考标的公司行业地位、发展阶段及已储备的客户资源

,

森

华易腾未来预测的收入增长率如下

:

项目

２０１６

年

２０１７

年

２０１８

年

２０１９

年

２０２０

年

主营业务收入增长率

３８．６３％ ３５．４９％ ２５．３５％ １５．１３％ １０．００％

ＩＤＣ

业务

３８．００％ ３５．００％ ２５．００％ １５．００％ １０．００％

云计算业务

８０．００％ ６０．００％ ４０．００％ ２０．００％ １０．００％

IDC

业务属于森华易腾的传统业务

,

未来年增长符合行业平均水平

,

后期考虑到市场竞争、行业趋势等内

外因素影响

,

收入增长逐渐放缓

;

云计算为森华易腾大力拓展的新业务

,

增长高于行业水平

,

后期考虑到市场

竞争、行业趋势等内外因素影响

,

收入增长逐渐放缓。森华易腾整体收入预测增长与行业发展趋势平均水平

相当。

综上

,

考虑互联网、

IDC

行业的快速发展

,

结合森华易腾近十年的

IDC

运维经验

,

已储备的客户资源

,

预测

2016

年至

2020

年的收入增长率分别为

38.63%

、

35.49%

、

25.35%

、

15.13%

和

10.10%,

预计收入比较谨慎。预计森

华易腾未来收入的增长率逐年下降

,

主要是出于保护上市公司利益的角度出发

,

对未来进行稳健的预测。

【独立财务顾问意见】

森华易腾已签订的合同包括正在执行的合同、框架性协议和意向合同

(

其中框架性协议和意向合同指

的是评估基准日近期新增的正式合同

)

。报告期内

,

森华易腾与客户签订完框架性协议或意向合同以后

,

在接

下来会安排客户服务器的上架。 在预测的

6-12

月的营业收入中

,

已在执行的客户对应的营业收入为

11,

920.28

万元

,

占已签订合同

(

含框架协议或意向合同

)

预测收入金额的比例为

88.77%

。

考虑互联网、

IDC

行业的快速发展

,

结合森华易腾近十年的

IDC

运维经验

,

已储备的客户资源

,

预测

2016

年

至

2020

年的收入增长率分别为

38.63%

、

35.49%

、

25.35%

、

15.13%

和

10.10%,

后期考虑到市场竞争、行业趋势等

内外因素影响

,

收入增长逐渐放缓

,

预计收入比较稳健、谨慎。

【补充披露】

关于报告期内签订的协议或意向合同的情况及未来收入增长率的预测依据和未来营业收入预测的的

合理性已在重组报告书“第六节 交易标的的评估与定价”之“一、标的资产的评估情况”中补充、完善相关

内容。

4

、报告书显示

,

运营商带宽采购费、机柜租赁费依据森华易腾未来采购租赁量、带宽复用水平、各运营

商收费标准及未来趋势进行预测。请结合行业特点、电信资源采购成本上升的风险以及同行业带宽复用水

平

,

说明运营商采购租赁费预测的依据和合理性。请财务顾问发表意见。

【回复】

森华易腾预测期内的营业成本情况如下

:

单位

:

万元

项目

２０１５

年

２０１６

年

２０１７

年

２０１８

年

２０１９

年

２０２０

年

营业成本

１３

，

３１５．３５ １９

，

１１４．６５ ２６

，

０６９．１３ ３２

，

７８９．９７ ３７

，

８４７．８０ ４１

，

６３２．５８

－－

机柜带宽成本

１２

，

４７８．４２ １８

，

０４１．８１ ２４

，

６４７．６５ ３１

，

０３９．１１ ３５

，

７０９．６６ ３９

，

１２０．１９

－－

人工

６０４．９２ ７３６．５７ ９７４．１２ １

，

１７８．６８ １

，

４２６．２０ １

，

６４７．２７

－－

折旧

２３２．０１ ３３６．２７ ４４７．３６ ５７２．１８ ７１１．９３ ８６５．１２

营业成本增长率

４４．３８％ ４３．５５％ ３６．３８％ ２５．７８％ １５．４２％ １０．００％

营业收入增长率

５５．３６％ ３８．６３％ ３５．４９％ ２５．３５％ １５．１３％ １０．００％

机柜带宽成本增长率

４４．０２％ ４４．５８％ ３６．６１％ ２５．９３％ １５．０５％ ９．５５％

森华易腾预测的营业成本增长率与营业收入增长率基本保持一致

,

机柜带宽成本系森华易腾营业成本

主要组成部分。

预测期内

,

森华易腾采购机柜及带宽成本情况如下

:

项目

２０１５

年

２０１６

年

２０１７

年

２０１８

年

２０１９

年

２０２０

年

采购机柜数量（个）

１

，

２６４ １

，

６６９ ２

，

１５４ ２

，

５７０ ２

，

８１９ ２

，

９５３

采购带宽数量（

Ｇ

）

６３．６３ １０２．９５ １４５．５６ １８７．０８ ２１６．４９ ２３６．６３

销售带宽数量（

Ｇ

）

９９．７４ １４２．２７ １９７．９１ ２５４．３０ ２９９．４９ ３３６．５３

带宽复用比

１．５７ １．３８ １．３６ １．３６ １．３８ １．４２

采购机柜带宽成本（万元）

１２

，

４７８．４２ １８

，

０４１．８１ ２４

，

６４７．６５ ３１

，

０３９．１１ ３５

，

７０９．６６ ３９

，

１２０．１９

－－

带宽采购成本（万元）

４

，

１３６．０２ ７

，

０２６．４１ １０

，

４３１．２５ １４

，

０７７．１１ １７

，

１０４．２６ １９

，

６３０．３９

－－

机柜租赁成本（万元）

８

，

３４２．４０ １１

，

０１５．４０ １４

，

２１６．４０ １６

，

９６２．００ １８

，

６０５．４０ １９

，

４８９．８０

带宽采购成本增长率

６９．８８％ ４８．４６％ ３４．９５％ ２１．５０％ １４．７７％

机柜租赁成本增长率

３２．０４％ ２９．０６％ １９．３１％ ９．６９％ ４．７５％

参考报告期森华易腾历年机柜及带宽采购情况、单位机柜收入及带宽销售价格等历史数据

,

确定未来

所需采购机柜数量及采购带宽数量。根据未来互联网娱乐行业客户业务的发展

,

带宽需求预计将超过机柜

需求

,

因此预测未来带宽成本增长率将高于机柜成本的增长需求。参考森华易腾历史经营数据及行业水平

,

带宽复用比保持在

1.4-1.5

左右的合理水平。

因此

,

森华易腾向运营商采购租赁费用预测所涉及各项参数综合考虑了报告期数据、行业水平及未来

的变化趋势

,

采购租赁费预测合理。

【独立财务顾问意见】

森华易腾预测营业成本主要由机柜带宽成本、人工、折旧构成

,

以机柜带宽成本为主。森华易腾机柜带

宽采购租赁费用的预测所涉及各项参数综合考虑了报告期历年机柜及带宽采购情况、单位机柜收入及带宽

销售情况等历史数据、行业水平及未来的变化趋势

,

采购租赁费预测是合理的。

【补充披露】

关于运营商采购租赁费预测的依据和合理性已在重组报告书 “第六节 交易标的的评估与定价”之

“一、标的资产的评估情况”中补充、完善相关内容。

5

、报告书显示

,

目前

,

森华易腾的主要运营资产均以租赁方式取得

,

存在无法续租和出租方更换的风险。

而

IDC

业务由于涉及到客户服务器等设备搬迁流程

,

对业务稳定性的要求较高。收益法评估的假设条件之一

是森华易腾的办公经营场所在未来预测期不存在租赁障碍

,

且能持续按照市场价格水平租赁。请公司结合

IDC

业务经营模式、主要运营资产的租赁现状以及同行业比较情况

,

补充说明

:(1)

对森华易腾评估时是否充分

考虑了运营资产到期不能续租的风险

;(2)

公司确保森华易腾的办公经营场所按照市场价格水平持续租赁的

措施。请财务顾问就以上问题发表意见。

【回复】

一、运营资产到期不能续租的风险

1

、在标的资产评估时已充分考虑运营资产到期不能续租的风险

本次评估充分考虑了运营资产到期不能续租的风险

,

因此评估假设森华易腾及其子公司的办公经营场

所、机房设备、线路带宽等互联网资源在未来预测期不存在租赁障碍

,

且能持续按照市场价格水平租赁。

2

、主要运营资产到期无法续租的风险

目前

,

森华易腾的主要运营资产均以租赁方式取得

,

存在无法续租和出租方更换的风险。森华易腾目前

租赁的房产主要是用于各地办公使用。森华易腾在各地的

IDC

合作机房中自行采购并投入核心交换机设备

,

针对云计算业务

,

森华易腾会投入相应的服务器设备

,

结合自主开发的软件系统

,

以及运营商提供的

IP

地址和

互联网带宽出口

,

共同搭建起运营平台。

IDC

业务由于涉及到客户服务器等设备搬迁流程

,

对业务稳定性的要

求较高。因此

,

运营商的机柜、线路带宽、

IP

地址等资源无法续租

,

且公司无法在短期内找到替代性的机柜、带

宽等资源以供搬迁

,

可能会直接造成客户和业务流失

,

将会给森华易腾的经营带来一定的影响。

森华易腾经过多年的业务发展

,

已与三大运营商建立了稳定、互有粘性的合作关系

;

运营商也希望和

IDC

服务商建立长期的合作关系

,

以获取稳定的收入

,

减少业务的谈判工作、机房资源的闲置。另外

,

根据森华易腾

与运营商签订的租赁协议

,

如果供应商不再续租

,

需提前半年通知森华易腾

,

森华易腾可在半年内寻找替代性

机房

,

完成客户服务器的迁移。因此

,

森华易腾如遇其他原因造成无法续租

IDC

机房

,

森华易腾将提前租赁好

备用机房

,

稳当地把客户业务导入新的机房。

3

、保证租赁持续性和稳定性的措施

在互联网高速发展、国家大力推进“互联网

+

”行动计划的前提下

,

运营商会新建更多的机房来满足不断

增长的市场需求

,

资源的总量将不断上升。运营商基于自身的发展需求及业务收入需求

,

会寻求森华易腾这

样具成长性的

IDC

服务商

,

建立稳定的租赁关系

,

保证其收入的稳定增长及可持续性。森华易腾经过多年的业

务发展

,

已与三大运营商建立了稳定、互有粘性的合作关系。森华易腾如遇其他原因造成无法续租

IDC

机房

,

根据相关协议约定

,

运营商应提前半年发出书面通知

,

森华易腾将有足够的时间提前租赁好备用机房

,

稳当地

把客户业务导入新的机房。

未来森华易腾将不断丰富运营资产的业务合作模式

,

在加大与现有三大运营商合作力度的同时

,

逐步寻

求与其他运营商或民营机房的合作机会

,

在条件成熟的情况下还可考虑自建或与其他运营商共建机房等方

式

,

以提升抗风险能力。

森华易腾自成立以来

,

专注于

IDC

服务行业

,

与相关运营商建立了良好的合作关系

,

业务运营至今从未出

现无法续租的情况

,

鉴于运营商目前的运作模式

,

未来出现无法续租的可能性亦较小。

二、确保森华易腾的办公经营场所按照市场价格水平持续租赁的措施

森华易腾及子公司、分公司无自有产权房屋

,

现办公所用的场地以租赁的方式取得使用权。具体租赁房

产情况如下

:

出租人 承租人 房产坐落 租赁期限 建筑面积（

ｍ２

）

北京科技园置业股份有限

公司

森华易腾

北京市海淀区中关村西区四区

２３

号互联网金融中心

１１

层

０２

单元

２０１４．８．５－２０１７．１０．４ ８８６．００

上海市杨浦云计算创新基

地发展有限公司

森华易腾 上海市杨浦区伟德路

６

号

１１０７

室

２０１５．１．２８－２０１５．１２．３１ １２２．４１

梁志成 森华易腾 广州市天河区华夏路

３０

号

３３０６

号

２０１４．３．１８－２０１７．３．１７ １２９．２３

郭旗 廊坊森华易腾 廊坊市广阳区万达广场

３－１－２４０８ ２０１５．７．２７－２０１６．７．２６ ４４．３２

公司查询了上述森华易腾办公场地附近的写字楼租赁情况

,

上述森华易腾办公场地附近存在大量的可

供租赁的写字楼

,

价格市场化

,

与森华易腾现办公场地的租赁价格不存在重大差异。森华易腾的办公经营场

所可按照市场价格水平持续租赁。

【独立财务顾问意见】

经核查

,

中企华评估对标的公司评估时已充分考虑运营资产到期不能续租的风险。森华易腾主要运营

资产若到期无法续租

,

可能导致客户和业务流失

,

从而给公司经营带来一定的影响

,

公司将在草案中补充完善

相关风险披露。森华易腾通过多年发展

,

已与国内主要运营商建立了稳定、互有粘性的合作关系

,

即使发生无

法续租的情形

,

森华易腾亦可在合同约定的时间内找到备用机房进行客户业务迁移

,

同时森华易腾在不断加

大与现有运营商合作力度的同时亦在不断寻求新的业务合作模式

,

以最大限度的降低风险。从森华易腾历

年经营经验来看

,

尚未发生租赁协议无法续租的情形。

独立财务顾问查询了上述森华易腾办公场地附近的写字楼租赁情况

,

上述森华易腾办公场地附近存在

大量的可供租赁的写字楼

,

价格市场化

,

与森华易腾现办公场地的租赁价格不存在重大差异。森华易腾的办

公经营场所可按照市场价格水平持续租赁。

【补充披露】

关于运营资产到期不能续租的风险已在重组报告书“重大风险事项提示”、“第十二节 风险因素”中补

充、完善相关内容

,

另外在重组报告书 “第四节 交易标的基本情况”之“六、主要业务发展情况”中补充了

森华易腾保证机房资源租赁持续性和稳定性的措施。

6

、报告书显示

,2015

年

1

月

5

日

,

森华易腾将全资子公司九云无限

100%

股权转给自然人洪雷

,

九云无限不

在本次交易标的资产范围内。请公司补充说明

:(1)

森华易腾转让九云无限股权的原因

?(2)

转让九云无限的价

格及定价依据

,

与本次交易中标的资产的定价是否存在较大差异

,

如有

,

请说明造成差异的具体原因及合理

性。请财务顾问就以上问题发表意见。

【回复】

1

、森华易腾转让九云无限股权的原因

2013

年

7

月

,

森华易腾设立全资子公司九云无限

,

洪雷任法人代表

,2015

年

1

月

,

经九云无限股东会决议通

过

,

森华易腾将持有的九云无限

100%

股权转让给自然人洪雷

,

并办理完毕相关工商变更手续

,

九云无限不再

是森华易腾子公司。

洪雷于

2010

年

12

月加入森华易腾

,

原任森华易腾副总经理兼战略合作部经理

,

其因个人发展原因已于

2014

年

12

月离职。森华易腾基于多年良好的合作关系及洪雷为公司发展所做的历史贡献考虑

,

且洪雷当时

任九云无限的法人代表

,

因此

,

森华易腾将九云无限股权转让给洪雷

,

为洪雷未来发展提供一个新的平台。

2

、森华易腾转让九云无限的价格及定价依据

九云无限成立后

,

其公司定位为寻求与运营商的相关合作机会

,

尝试一些新的合作机会

,

成立以来未实际

从事相关业务。截至

2014

年

12

月

31

日

,

九云无限原注册资本及实缴资本均为人民币

100

万元

,

九云无限净资产

为

100.05

万元

,

与森华易腾往来款余额为

67.73

万元

(

即森华易腾欠九云无限

67.73

万元

)

。因此

,

基于上述关系

,

森华易腾以

0

元的价格将九云无限

100%

股权转让给洪雷

,

同时上述森华易腾与九云无限之间往来款不再结

算

,

森华易腾将差额部分

33.67

万元确认了当期投资损失。

因此

,

森华易腾转让九云无限股权定价依据主要系基于九云无限的业务发展状况及资产状况

,

而本次交

易中标的资产的定价系以收益法评估结果作为基础的协商定价

,

两者存在一定的差异

,

主要是相关资产的业

务运营状况及未来盈利能力存在较大的差异。

【独立财务顾问意见】

独立财务顾问核查了正中珠江出具的审计报告及相关账务资料

,

与相关人员进行了访谈

,

认为

:

森华易腾

基于为离职员工洪雷提供新的平台考虑

,

将尚未实际运营的九云无限以

0

元价格将

100%

转让给洪雷

,

九云无

限股权转让定价依据与本次交易标的资产的定价存在较大的差异

,

主要是相关资产的业务运营状况及未来

盈利能力存在较大差异导致。

【补充披露】

关于九云无限股权转让的原因、价格及定价依据已在重组报告书“第四节 交易标的基本情况”之“四、

森华易腾子公司情况”中补充、完善相关内容。

二、关于标的资产的主营业务

7

、报告书显示

,

本次交易完成后

,

公司将新增

IDC

业务

,

形成公司传统产业与新兴互联网服务双主业并行

发展。请公司充分说明

:(1)

公司未来发展战略

,

以及拟对差异较大的双主业进行整合并发挥双主业协同效应

的具体措施

;(2)

公司本次重组后业务转型升级可能面临的风险和应对措施。请财务顾问就以上问题发表意

见。

【回复】

一、公司未来发展战略、业务整合及协同发展措施

1

、公司未来发展战略

本次重组标的资产的注入将显著提升上市公司持续盈利能力

,

实现业务多元化发展战略。本次交易完

成前

,

公司主营业务包括

ML

氨基复合材料、甲醛、仿瓷制品、苯酐及增塑剂

(

邻苯二甲酸辛酯

)

等产品的生产与

销售

,

主要产品为

ML

氨基复合材料。本次交易完成后

,

公司将新增

IDC

服务业务

,

上市公司可以充分利用公司

平台及多年积累的管理经验

,

积极进行业务整合

,

同时发展传统的以

ML

氨基复合材料为主的化学制品业务

和具备广阔市场前景的

IDC

服务业务

,

形成公司传统产业与新兴互联网服务双主业并行发展的良好态势。

针对传统的化学制品业务

,

上市公司将在深化改革、加强管理的同时

,

推进产品升级

,

促使降低产品生产

成本和优化产品质量

;

将凭借优质的产品和服务

,

巩固扩大国内市场

,

积极参与国际化工新材料产业竞争的力

度和深度

,

增强国际市场竞争能力。

IDC

服务业务方面

,

上市公司将在研发、管理、财务上与森华易腾协同发展

,

提升公司在

IDC

服务业务服务

的市场竞争地位、业务规模及盈利能力

,

实现公司在

IDC

服务业务市场的规模发展。

2

、本次交易在管理、人员、财务等方面整合计划

在管理整合方面

,

森华易腾内部管理结构将进行如下调整

,

董事会由五位董事组成

,

其中

,

上市公司委派

三名

,

森华易腾股东委派两名

;

监事会由三位监事组成

,

其中两名监事由上市公司提名、另外一名有森华易腾

股东提名

;

高大鹏担任森华易腾总经理并经董事会聘任

,

总经理享有相对独立的经营管理权限

,

但总经理决定

对外投资及资产处置的权限不超过公司章程规定的权限

;

上市公司在盈利补偿期内不改变森华易腾现有高

级管理人员及其他经营管理层成员

,

并利用上市公司的优势与森华易腾加强协作运营

,

森华易腾原管理团队

保留充分的经营自主权。

在人员整合方面

,

为了保障本次收购完成后森华易腾核心管理团队的稳定性

,

上市公司在与森华易腾股

东签署的《发行股份及支付现金购买资产协议》中明确约定了核心管理团队及核心员工的任职承诺和竞业

禁止承诺

,

确保森华易腾最近五年内核心管理团队和核心员工的稳定性

,

不因人员的变动对森华易腾生产经

营造成重大不利影响。

在财务整合方面

,

上市公司将协助森华易腾按照上市公司的要求

,

建立系统而规范的财务管理流程及内

控制度

,

严格按照中国会计准则进行所有经营活动的会计处理

;

另外

,

上市公司委派森华易腾财务负责人

,

全

面负责财务部具体工作

,

并需向上市公司直接汇报

,

接受垂直管理

,

该财务负责人薪酬由上市公司负责。

3

、本次收购完成后

,

对森华易腾未来三年拟执行的发展计划

未来三年

,

森华易腾重点发展

IDC

综合服务业务

,

保持其优势地位的同时

,

加大在云计算业务的投入

,

继续

在云计算、

CDN

、大数据、企业孵化等新产品和服务进行开发

,

培育公司经营业绩新的持续增长点。

(1)IDC

综合服务业务

围绕数据发布的核心价值

,

森华易腾会与运营商建立更密切的合作关系

,

不断扩充各运营商出口流量。

在保证中国电信、中国联通带宽高速增长的同时

,

提高中国移动、中国铁通、中国教育网的带宽质量

,

并为海

外布局着重增加中国科技网带宽资源质量

,

为拥有海外业务的用户提供更好的国际出口和服务体验。

森华易腾目前在北京拥有大量高规格机房资源的同时

,

在河北、江苏也拥有一系列机房。未来森华易腾

会逐渐加大华东、华南的机房存有量

,

并逐步向西南地区发展

,

最终形成多地区、多中心、高互联的

IDC

业务集

群。

森华易腾已经在北京优质机房之间建立了光纤直连的高速环网

,

外地机房会逐步加入森华易腾大环网

,

并逐渐实现对全国机房包括自建机房的环网互联。为打造更高速

CDN

和全国互通的灾备集群提供网络上的

保障。

(2)

云计算业务

云计算在森华易腾战略中处于桥梁地位

,

是连接森华易腾各产品的综合性平台。森华云已将

IDC

与云服

务之间内网打通

,

能实现

IDC

与云服务相结合的混合云。森华云在未来两年会继续壮大公有云

,

发展私有云

,

推广混合云。通过不同类型的云服务为客户提供更多样化的云服务。

在业务布局上

,

森华云已经完成了同城多点的布局

,

未来将会在上海、广州等地建立云节点

,

逐步实现森

华云全国的覆盖。在技术上

,

森华云将逐渐探索

Docker

、

HaDoop

等新兴技术

,

并逐步完成云平台对此类新兴技

术的融合。

(3)CDN

、大数据、企业孵化等新业务

CDN

业务的战略定位为“云端

CDN

”

,

该战略将实现从服务器虚拟化到网络虚拟化的

CDN

的横向整合

,

形

成一个统一智能的云端

CDN

。云端

CDN

网络具有在任意时间、任意地点以及任意终端上看到任意内容的技

术特点

,

其统一性与智能性能实现业务内容在不同网络、按照不同既定策略向多种终端的快速分发

,

能够实

现热门内容自动存储到融合

CDN

各云端的节点

,

而无需增加额外的承载网设备

,

会大幅度降低森华易腾在基

础设施方面的投入

,

提高投资收益率。

森华易腾大数据项目已经在公司内部取得了阶段性的进展。依托于森华易腾目前积累和未来以每半年

为周期的几何级增长速度的大数据资源

,

森华易腾在完成网络流量分析、网络故障分析、业务发展分析、行

业趋势分析等既定目标之后

,

森华易腾大数据将逐步实现对大数据技术与现有业务的剥离

,

从而形成业务零

耦合的完全通用化的大数据产品。通用化的大数据产品会按照用户的要求对目标行业、目标数据进行定制

化开发

,

由森华易腾提供大数据通用处理算法

,

结合用户的业务逻辑进行大数据处理。最终以数据报告或者

专属大数据平台的方式交付给用户。

森华易腾作为数据发布综合服务提供商

,

是信息、通信行业天然的观察者。在为各行各业提供

IDC

、云计

算、

CDN

、大数据服务的同时

,

也对用户所在行业有了深入的研究。结合森华易腾大数据分析能力

,

可以为创

业团队提供细分行业的预测性报告

,

指导创业团队微调业务方向

,

也可以为森华易腾选择优质的合作伙伴提

供数据支持。在下一阶段森华易腾会对创业团队全面开放现有产品

,

包括

IDC

、云计算、

CDN

、大数据

,

努力为

创业团队提供一站式支持。

4

、重组标的公司与上市公司之间的经营协同安排

随着本次标的公司的注入

,

标的公司与上市公司将进一步分享研发、管理、人员、资金及客户服务等多

方面资源

,

从而实现在研发、管理、财务等方面的协同效应

,

有利于增强上市公司的持续盈利能力。具体而言

,

包括以下几个方面的协同效应

:

研发资源的协同。研发力量的集中与分享

,

统一技术平台的搭建

,

将降低各单体企业研发成本、提高研发

效率。如上市公司成熟的研发体系可为森华易腾研发平台的构建提供借鉴及帮助

,

而森华易腾成熟的计算

机平台管理技术和大数据应用技术可为上市公司传统化学制品的研发平台及研发流程的优化提供合理化

建议。

管理资源的协同。标的公司与上市公司通过人力资源和管理资源的整合

,

将建立和完善适应发展的业

务架构和组织结构

,

从而进一步提升企业管理能力及运营效率

,

从而降低单体企业的管理成本

,

增强上市公司

的盈利能力。

财务资源的协同。本次交易完成后

,

上市公司与标的公司将建立统一的财务和资金管理制度

,

不同公司

之间将共享投融资机会

,

一方面可提高公司资金的使用效益

,

另一方面使得存在资金需求的公司获得充裕的

低成本资金

,

从而有利于其抓住优质的投资机会

,

降低财务成本

,

使得上市公司整体能够更加科学、合理的使

用资金

,

有利于提高上市公司的持续经营能力

,

扩展上市公司未来的发展空间。

二、本次重组后业务转型升级可能面临的风险和应对措施

1

、本次重组面临进入新业务领域的风险

本次交易前

,

上市公司主营业务为包括

ML

氨基复合材料、甲醛、仿瓷制品、苯酐及增塑剂

(

邻苯二甲酸辛

酯

)

等产品的生产与销售

,

本次交易后

,

公司将通过收购森华易腾将主营业务拓展至

IDC

及其增值服务、云计

算等新业务领域。本次交易能丰富上市公司的业务领域

,

但也使上市公司面临新增产品和服务的风险。如何

理顺原有业务与新增业务间的关系

,

整合各项业务优势

,

维持标的公司管理层稳定

,

促进收购后业务稳步、快

速发展

,

使本次交易能够为上市公司带来持续稳定的收益

,

将成为上市公司及其管理团队需要解决的重要问

题

,

公司面临进入新业务领域的风险。

针对上市公司进入新业务领域的风险

,

上市公司一方面通过梳理原有业务与新增业务的关系

,

明确未来

发展战略

;

另一方面上市公司通过与标的公司管理层签署相关协议

,

保障标的公司未来管理层的稳定

,

以实现

新业务中长期稳定发展的目标。

2

、本次重组面临收购整合风险

本次交易完成后

,

标的公司将成为上市公司的控股子公司。上市公司将实现多元化发展战略、形成多业

务主线发展格局

,

逐步开始介入标的公司的企业治理和日常运营管理。交易完成后

,

上市公司对森华易腾的

整合主要体现为包括公司治理、业务等方面的业务整合

,

不会对森华易腾组织架构、人员进行重大调整。如

果上市公司和标的公司现有经营管理人员未能进行有效沟通

,

建立良好的合作关系

,

将无法实施有效整合

,

对

公司的业务经营带来不利影响

,

从而削弱本次交易对上市公司业务竞争力的提升

,

进而对上市公司的整体经

营情况和盈利能力带来不利影响。

【独立财务顾问核查意见】

经核查

,

独立财务顾问认为

:

上市同时发展传统的以

ML

氨基复合材料为主的化学制品业务和具备广阔

市场前景的

IDC

服务业务

,

将显著提升上市公司持续盈利能力

,

实现业务多元化发展战略。

上市公司已在重组报告书中披露了明确的未来发展战略和具体的业务发展计划、业务整合及协同发展

具体措施

,

并充分披露了本次重组后业务转型升级可能面临的进入新业务领域风险、收购整合风险和相应

的应对措施。

【补充披露】

关于公司未来发展战略、业务整合及协同发展措施已在重组报告书“第九节管理层讨论与分析”之“四、

本次交易对上市公司的影响分析”中补充、完善相关内容。

关于本次重组后业务转型升级可能面临的风险和应对措施已在重组报告书 “重大风险事项提示”、“第

十二节 风险因素”中补充、完善相关内容。

8

、报告书显示

,

森华易腾已为

400

多家互联网企业提供

IDC

等相关服务

,

包括小米科技、金山云、酷狗音乐

等行业知名企业。请公司补充说明

:(1)

上述知名企业的相关合同规模、相关营业收入及占比

;(2)

截至

2015

年

5

月

31

日

,

森华易腾应收账款前五名客户中

,

小米通讯技术有限公司、广州酷狗计算机科技有限公司、北京金山

云网络技术有限公司位居前三

,

请公司说明上述客户与公司结算模式

;(3)

请公司说明重组完成后是否可能导

致森华易腾客户流失

,

以及公司维持客户稳定性的措施。请财务顾问就以上问题发表意见。

【回复】

一、森华易腾与小米科技、金山云、酷狗音乐签订的主要合同及销售情况

报告期内

,

森华易腾与小米科技、金山云、酷狗音乐签订的主要合同情况如下

:

序号 合同 合同规模

１

小米通讯技术有限公司

１

、根据森华易腾与小米科技签订的《

ＩＤＣ

主机托管协议》，森华易腾为小米科技提供

９６００Ｍ

独享带宽、

９０

个机柜，代维主机系统、购买并安装软件、代购硬件等，万兆端口，

维护链路及光缆等；

２

、根据森华易腾与小米科技签订的《

ＩＤＣ

机房服务外包协议》，森华易腾为小米科

技提供北京鲁谷机房

２８１

个机柜的运维服务。

２

广州酷狗计算机科技有限公司

根据森华易腾与酷狗音乐签订的《主机托管合同》，酷狗音乐将自用型设备托管在森

华易腾在北京兆维、鲁谷等机房，合计提供

２

个

１０Ａ

机柜和

１０

个

１３Ａ

机柜、

６００Ｍ

带宽以

及相应的

ＩＰ

地址。

３

北京金山云网络技术有限公司

根据森华易腾与金山云签订的《主机托管合同》及相关补充协议，森华易腾为金山云

提供

５７

个机柜、

１５００Ｍ

独享带宽及相应

ＩＰ

地址、光钎接入链路及接入端口。

报告期内

,

森华易腾根据出租的机柜、带宽及相关服务进行收费

,

若客户实际使用带宽流量超过其租用

带宽时

,

则超额流量部分应单独计费。

报告期内

,

森华易腾伴随小米科技、金山云、酷狗音乐等行业知名企业共同成长

,

相关销售情况如下

:

２０１５

年

１－５

月

序号 客户 金额（万元） 占比

１

小米通讯技术有限公司

１

，

２３０．７５ １４．９５％

２

广州酷狗计算机科技有限公司

７４１．３６ ９．０１％

３

北京金山云网络技术有限公司

３３１．５６ ４．０３％

小计

２

，

３０３．６７ ２７．９９％

２０１４

年度

序号 客户 金额（万元） 占比

１

小米通讯技术有限公司

１

，

４５５．８３ ９．４０％

２

广州酷狗计算机科技有限公司

１

，

１０７．９０ ７．１５％

３

北京金山云网络技术有限公司

５６４．５３ ３．６４％

小计

３

，

１２８．２６ ２０．１９％

２０１３

年度

序号 客户 金额（万元） 占比

１

广州酷狗计算机科技有限公司

６８２．５９ ６．３２％

２

小米通讯技术有限公司

１７０．６３ １．５８％

３

北京金山云网络技术有限公司

１１０．５３ １．０２％

小计

９６３．７５ ８．９２％

二、森华易腾与小米科技、金山云、酷狗音乐的结算模式

根据森华易腾与相关客户签订的合同

,

森华易腾一般按自然月作为计费周期

,

不足一个自然月的按实际

使用天数计费

,

森华易腾于每个自然月结束后的次月出具计费清单并开具发票

,

相关客户收到发票

,

双方进行

核对无误后付款

,

其应收账款结算账期一般在

3

个月内。

三、本次重组不会导致森华易腾客户流失及保障客户稳定性措施

森华易腾凭借优质的带宽资源、丰富的运维经验、完善的服务体系获得了良好的行业口碑

,

获得客户的

高度认可

,

因此

,

客户选择与森华易腾合作主要是基于森华易腾管理及技术团队提供的优质产品和服务。本

次重组完成后

,

森华易腾成为上市公司全资子公司

,

森华易腾管理及技术团队不会发生变化

,

森华易腾股东的

变化不会导致客户流失。

为保障客户稳定性

,

实现未来业务的持续快速发展

,

森华易腾拟采取的维持客户稳定性的措施如下

:

(1)

以优质的产品和服务伴随主要客户共同成长

森华易腾已为

400

多家互联网公司提供

IDC

相关服务

,

公司产品质量和运维服务获得了互联网娱乐行业

客户的充分认可

,

在业界形成了良好的口碑。森华易腾一直秉承着与客户共成长的理念

,

努力为客户提供更

优质的产品和服务。森华易腾与小米科技、金山云、酷狗音乐等主要客户共同成长

,

从相关客户小体量一直共

同成长

,

小米科技、金山云和酷狗音乐等已经发展成为森华易腾最重要的客户群体

,

目前仍并不断加强业务

上的合作

,

以寻求更大的共同发展。

(2)

与客户保持密切的沟通

森华易腾通过销售部门及上海、广州分公司与客户保持密切的沟通

,

同时公司设立了呼叫中心

,

为客户

提供

7*24

小时的不间断服务

,

另外森华易腾会定期举行客户交流、答谢会

,

在增加用户粘性的同时也为各行

业及行业上下游的用户提供相互交流的机会

,

形成开放、共赢的生态圈。

(3)

不断丰富产品和服务以持续满足客户需求

森华易腾通过多年发展

,

已形成了较为全面的产品线

,

从

IDC

基础服务到

CDN

、云计算、大数据等各类

IDC

相关产品或服务

,

可满足不同客户的各种

IDC

相关服务需求。森华易腾未来仍将通过持续的技术研发

,

对外提

供具有互操作属性的整体产品解决方案

,

以持续满足客户需求。

(4)

持续提升业务水平以提供个性化的客户定制服务

森华易腾根据多年的技术和运营积累

,

深入理解互联网行业及其客户各类需求

,

已完成了从基础设施提

供商到数据发布综合服务提供商的转型

,

未来可以互联网行业的高度切入到客户的具体业务

,

为客户提供最

适合的个性化定制化服务。

【独立财务顾问意见】

森华易腾与小米科技、金山云、酷狗音乐等行业知名企业签订了业务合同

,

其业务合同规模与其销售收

入是相匹配的。

根据森华易腾与相关客户签订的合同

,

森华易腾一般按自然月作为计费周期

,

不足一个自然月的按实际

使用天数计费

,

森华易腾于每个自然月结束后的次月出具计费清单并开具发票

,

相关客户收到发票

,

双方进行

核对无误后付款

,

其应收账款结算账期一般在

3

个月内。

森华易腾通过优质的产品和服务、密切的沟通、持续丰富的产品和服务、持续提升的业务水平等措施

,

维

持客户的稳定性和营销能力。

【补充披露】

关于森华易腾与小米科技、金山云、酷狗音乐签订的主要合同、销售情况及结算模式

,

本次重组完成后对

森华易腾客户的影响以及维持客户稳定性的措施

,

已在重组报告书“第四节 交易标的基本情况”之“六、主

要业务发展情况”中补充、完善相关内容。

9

、报告书显示

,

报告期内森华易腾毛利率分别为

23.70%

、

40.46%

和

47.65%

。请公司结合森华易腾的同行

业情况

,

说明毛利率迅速增长的原因及合理性。请财务顾问发表意见。

【回复】

1

、森华易腾与同行业可比上市公司毛利率比较情况如下

:

项目

２０１５

年

１－５

月

２０１４

年度

２０１３

年度

森华易腾

４７．６５％ ４０．４６％ ２３．７０％

项目

２０１５

年

１－６

月

２０１４

年度

２０１３

年度

光环新网

３４．２８％ ４３．００％ ４６．９１％

光环新网：

ＩＤＣ

及其增值服务

３６．１７％ ４５．２７％ ５２．６０％

鹏博士

６０．６６％ ５９．３５％ ５４．９１％

鹏博士：互联网接入

６５．３６％ ６５．２１％ ６０．０９％

网宿科技

４４．０６％ ４３．５８％ ４２．３４％

森华易腾和同行业可比上市公司相比

,

毛利率不存在明显差异。

2

、报告期内森华易腾毛利率合理性分析

报告期内

,

森华易腾主营业务毛利率如下

:

项目

２０１５

年

１－５

月

２０１４

年度

２０１３

年度

毛利率 占收入比例 毛利率 占收入比例 毛利率 占收入比例

ＩＤＣ

业务

４７．６３％ ９８．９４％ ４０．３４％ ９９．０４％ ２３．３４％ ９９．２０％

云计算

４９．１８％ １．０６％ ５２．０２％ ０．９６％ ６８．５０％ ０．８０％

合计

４７．６５％ １００．００％ ４０．４６％ １００．００％ ２３．７０％ １００．００％

报告期内

,

森华易腾毛利率分别为

23.70%

、

40.46%

和

47.65%,

毛利率水平逐步提高

,

主要系收入占比高的

IDC

业务毛利率逐年提升。

报告期内

,

森华易腾

IDC

业务毛利率从

2013

年度的

23.34%

提升至

2015

年

1-5

月的

47.63%,

毛利率快速提

升

,

主要系森华易腾为适应未来业务快速发展需要

,

需提前与运营商采购一定的机柜资源和带宽资源

,

因此

,

前期受固定成本较高影响

,

毛利率相对较低

,

随着公司

IDC

业务的快速发展

,IDC

客户数量和业务量快速增长

,

带宽资源复用比例的提升

,

致报告期内森华易腾

IDC

业务毛利率快速提升。

报告期内

,

森华易腾营业成本构成如下

:

项目

２０１５

年

１－５

月

２０１４

年度

２０１３

年度

金额（万元） 占比 金额（万元） 占比 金额（万元） 占比

机柜及带宽成本

３

，

９９４．９２ ９２．７０％ ８

，

６６４．６３ ９３．９５％ ７

，

９３２．９６ ９６．２４％

人工成本

２２７．１９ ５．２７％ ３７４．３７ ４．０６％ ２４６．７７ ２．９９％

折旧成本

８７．２１ ２．０２％ １８３．２７ １．９９％ ６３．４０ ０．７７％

合计

４

，

３０９．３２ １００．００％ ９

，

２２２．２６ １００．００％ ８

，

２４３．１３ １００．００％

报告期内

,

森华易腾营业成本主要为机柜及带宽采购成本

,

该项成本占营业成本比例为

96.24%

、

93.95%

、

92.70%,

系公司运营的主要成本。森华易腾作为

IDC

运营企业

,

需要根据客户的未来需求及公司的未来发展

,

提前储备相关机柜及带宽资源

,

因此造成公司

2013

年及

2014

年机柜及带宽采购固定成本相对较高

,

后期随着

机柜利用及带宽复用比的提升

,

毛利率会保持在较高水平。

【独立财务顾问意见】

经核查

,

独立财务顾问认为

:

森华易腾毛利率水平与同行业可比上市公司光环新网、鹏博士、网宿科技相

关业务毛利率相比

,

不存在明显差异

;

报告期内

,

森华易腾

IDC

业务毛利率从

2013

年度的

23.34%

提升至

2015

年

1-5

月的

47.63%,

毛利率快速提升

,

主要系森华易腾前期需采购一定的机柜资源和带宽资源

,

固定成本相对较

高

,

毛利率较低

,

后期随着机柜利用及带宽复用比的提升

,

毛利率快速提升。

三、关于交易对方之间的关系

10

、请公司补充说明本次重组中交易对方之间是否存在关联关系或者一致行动关系。

【回复】

根据本次重组购买资产之交易对方高大鹏、肖健出具的声明

,

高大鹏、肖健系分别持有森华易腾

55%

、

45%

的股权

,

并分别担任森华易腾总裁、副总裁职务

,

高大鹏与肖健之间不存在关联关系或一致行动关系

,

高

大鹏、肖健亦与本次重组配套募集对象之间不存在任何关联关系或者一致行动关系。

根据本次重组配套募集对象新余勤利道、新余勤为成、深圳书生、揭阳长和出具的声明

,

新余勤利道和新

余勤为成为关联方

,

除此之外与本次发行股份及支付现金购买资产并募集配套资金其他交易对方之间不存

在关联关系或一致行动关系。

【补充披露】

关于本次重组购买资产之交易对方高大鹏、肖健之间及与本次重组配套募集对象之间关联关系或一致

行动关系说明已在重组报告书“第三节 交易对方基本情况”之“一、购买资产的交易对方”中补充、完善相

关内容。

特此公告

广东榕泰实业股份有限公司

2015年8月28日

证券代码:600589� � � �证券简称:广东榕泰 公告编号:临2015-047

债券代码:122219� � � �债券简称:12榕泰债

广东榕泰实业股份有限公司

关于重大资产重组复牌的公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗

漏

,

并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。

因广东榕泰实业股份有限公司

(

以下简称“公司”

)

正在筹划重大事项

,

经公司申请

,

公司股

票于

2015

年

4

月

14

日起停牌。

2015

年

4

月

28

日

,

公司进入重大资产重组停牌程序

,

申请继续停牌

不超过一个月。经公司申请

,

公司股票分别于

2015

年

5

月

28

日、

2015

年

6

月

29

日和

2015

年

7

月

29

日

起继续停牌不超过一个月。停牌期间

,

公司根据相关规定及时履行了信息披露义务

,

每五个交

易日披露了重大资产重组进展公告。

2015

年

8

月

12

日

,

公司召开第七届董事会第十七次会议

,

审议通过了《关于公司符合向特定

对象非公开发行股份及支付现金购买资产并募集配套资金条件的议案》和《关于公司发行股

份及支付现金购买资产并募集配套资金的议案》等相关议案

,

并于

2015

年

8

月

14

日在《上海证券

报》、《中国证券报》、《证券时报》、《证券日报》及上海证券交易所网站

(www.sse.com.cn)

进行了披

露。根据中国证券监督管理委员会《关于〈上市公司重大资产重组管理办法〉实施后有关监管

事项的通知》的要求

,

上海证券交易所需对公司本次重大资产重组相关文件进行事后审核

,

公

司股票自

2015

年

8

月

14

日起继续停牌。

2015

年

8

月

24

日

,

公司收到了上海证券交易所下发的《关于对公司发行股份及支付现金购

买资产并募集配套资金报告书

(

草案

)

的审核意见函》

(

上证公函【

2015

】

1619

号

)(

以下简称《审核

意见函》

)

。公司在收到《审核意见函》后组织中介机构及相关人员进行了回复

,

并根据《审核意

见函》的要求形成了《公司关于上海证券交易所〈关于对公司发行股份及支付现金购买资产报

告书

(

草案

)

的审核意见函〉的回复报告》并对《公司发行股份及支付现金购买资产并募集配套

资金报告书

(

草案

)

》及其摘要进行了补充披露。上述文件已于

2015

年

8

月

28

日在《上海证券报》、

《中国证券报》、《证券时报》、《证券日报》及上海证券交易所网站

(www.sse.com.cn)

进行了披露。

根据有关规定

,

经公司向上海证券交易所申请

,

公司股票于

2015

年

8

月

28

日起复牌。

特此公告

广东榕泰实业股份有限公司董事会

2015年8月28日

2015年 8 月 28 日 星期五

B10

Disclosure

信息披露

zqsb@stcn.com� (0755)83501750


