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国寿和太平确认已参股Uber

证券时报记者 潘玉蓉

中国太平和中国人寿近日向证券时

报记者确认，两家公司均已参股

Uber

。

过去

5

年，

Uber

共经历

6

轮融

资，包括高盛、黑石等大投行均有参

股。 据了解， 中国人寿在

2014

年

12

月

Uber

的

E

轮融资参股进入， 中国

太平则是在

2015

年

6

月的

F

轮融资

中参股进入。

曾在戛纳电影节上“一键叫来直

升机”的

Uber

，仅用

5

年时间就将业

务遍布

54

个国家和

200

多个城市，

2015

年预计营收达

100

亿美金。 在

其

F

轮融资计划中，

Uber

的估值达

500

亿美元。

对一家未上市的公司而言， 估值

500

亿美金极为罕见， 不少人认为其

中含有泡沫， 但这并不影响机构投资

者争先入股的热情。 中国人寿有关人

士表示， 对

Uber

的投资是一个小尝

试，参与资金并不多；在未来的退出方

式上，不一定通过上市退出。

据一份关于

Uber

的内部资料显

示，

2016

年， 该公司计划在中国扩张

到

50

个城市。 在

Uber

中国的本土化

策略上， 有一种建议是让海外管理层

通过中信信托代为持股， 从而实现中

国公司的大股东股权本土化。不过，这

一方案未来是否能够通过仍属未知。

目前，

Uber

正在努力实现超

50%

的市

场份额。

四大投连险企保费缩水 个别账户两月跌四成

有投连险报告认为，下半年股市风格有望转向业绩驱动

证券时报记者 曾炎鑫

作为险企投资产品中最为激进的

品种， 投连险是外界观察险企投资的

重要窗口。随着股市的持续调整，投连

险产品的价格也受到牵连。 证券时报

记者统计发现， 在

7

月份与

8

月份的

两个月里， 拥有投连险市场最多份额

的

4

个保险公司均受影响， 有多个投

连险账户的买入价下跌超过

20%

，个

别账户的买入价甚至下跌近

40%

。

个别账户跌近四成

6

月中旬以来

A

股大幅调整，这

一走势除了直接影响股票投资人的收

益外， 也间接影响到了投连险投资者

的收益， 不少偏重权益投资的投连险

账户下跌超过

20%

。

以投连险保费规模计算， 平安寿

险、光大永明、泰康人寿和信诚人寿是

国内最大的

4

家投连险保险公司，他

们的投连险产品也未能躲过股市大跌

的影响。其中，作为投连险市场的绝对

“一哥，”平安寿险旗下的“精选权益投

资账户” 在

8

月

31

日的买入价为

1.0856

元每份， 相较

7

月

1

日的

2.1925

元买入价下跌

21.05%

。

光大永明是投连险业务中的黑

马， 其投连险保费从去年开始爆发增

长，目前位居业内第二席位。在光大永

明披露的

11

个投连险账户中，有

4

个

账户近两个月内出现下跌， 下跌幅度

最大的账户是跟踪指数走势的 “指数

型投资账户”。 它从

7

月开始连续下

跌， 截至

8

月

27

日的每份买入价为

0.9936

元，一共下跌

24.44%

。

作为合资保险公司中投连险规

模最大的公司， 信诚人寿旗下共有

10

个投连险账户， 其中有

8

个账户

在最近两个月出现下跌，跌幅最大的

是“季季长红”账户。该产品主要投资

于分红型股票投资基金，投资比例一

般为

80%

， 最高可达

100%

， 公告显

示， 该账户在两个月内一共下跌

38.44%

， 截至

8

月

28

日的买入价为

6.88053

元。 此外，信诚人寿的“积极

成长”账户和“成长先锋”账户跌幅也

超过

20%

。

泰康人寿同样未能完全幸免，其

旗下“进取型投资连结账户”的买入价

在两个月内下跌

20.57%

， 截至

8

月

31

日的买入价为

24.6947

元每份。

在今年上半年的牛市中，投连险

账户曾获得平均

25%

的高收益率，其

中的激进型产品更实现

47%

的平均

收益。 但随着市场行情的迅速转变，

投连险账户在

6

月份遭遇了年内首

度亏损。

市场风格

将转向业绩驱动

投连险产品发布的年度和半年度

定期报告， 是投资者观察险资投资动

向的重要参考信息。近日，平安寿险发

布的半年度报告认为， 市场风格将会

转向业绩驱动， 但对下半年的股市不

可预期太高。

平安寿险表示，当前在政府救市

的情况下，管理层、上市公司、券商、

基金公司等多种力量出手，将有效托

底市场， 降低短期大幅下行的风险。

但平安寿险同时认为，本轮股市上涨

的主要因素来自风险偏好上升带来

的资金持续流入，而经过近期股市暴

跌的影响，市场风险偏好将处于下降

过程， 未来配资资金以及居民资产配

置的转移， 或将难以像此前那样持续

净流入。

平安寿险称，总体看，未来市场风

格将会转向业绩驱动型， 业绩能够保

持高速增长、行业发展空间巨大、估值

合理的公司将会更受市场关注。

此外， 平安资产在

7

月份的投连

险报告中表示， 在经历本轮股市大幅

震荡的风险教育后， 市场风险偏好有

望在逐渐修复后回落走低， 但市场心

态仍非常脆弱；在债券方面，随着股市

相对弱势， 市场大类资产配置的风险

偏好进一步下降， 加之市场整体流动

性充裕， 债券市场短期需求仍将维持

强劲，收益率可能继续下行。

平安资产称， 下阶段将密切关注

市场趋势变化，随时调整权益仓位，固

定收益投资方面将重点关注转债和利

率债品种，适时提升仓位。

万能险掀起价格战 多数险企打不起

央行降息使获得客户相对容易，股市调整使实际收益下滑，部分

险企选择用资本金填补收益损失

证券时报记者 顾哲瑞

8

月

26

日央行宣布，金融机构一

年期贷款基准利率下调

0.25

个百分

点至

4.6%

； 一年期存款基准利率下

调

0.25

个百分点至

1.75%

。对于部分

保费收入依赖万能险的保险公司来

说，获得客户将相对容易。然而，近期

股市的大幅调整，使万能险的实际收

益下滑。

但是，证券时报记者调查发现，

各家险企的万能险收益均未出现较

大下调。 对此，有业内人士表示，当

前市场只是短期波动， 各保险公司

还有充足资金应对。 如果股市长期

低迷， 部分保险公司的日子将会非

常煎熬。

投资类险种规模大增

保监会公布的数据显示， 保险行

业今年

1

至

7

月收入

1.97

万亿元。 其

中，产险原保费收入

4930

亿元，寿险

原保费收入

10450

亿元， 而寿险公司

未计入保险合同核算的投资类险种收

入

4300

亿元。 产险、寿险和寿险理财

三者收入比例已经逼近

1:2:1

。

换句话说， 寿险公司经营的理财

类保险产品规模， 几乎相当于整个产

险业收入， 并已逼近寿险原保费收入

的一半。 因此，在利率下调、股市下跌

的情况下， 投资类险种的收益举足轻

重，对保险行业影响较大。

7

月份的寿险公司市场份额 （按

规模保费收入计算）也发生了变化。中

国人寿和平安人寿虽稳居第一和第二

名， 但市场份额已下滑至

18%

（

2653

亿）和

13%

（

1917

亿），第三名和第四

名分别是华夏人寿（

929

亿）和富德生

命人寿（

826

亿）。 富德生命人寿最新

公告称，

8

月保费收入已经突破

1000

亿。 规模保费前

15

名的险企，亦不乏

前海人寿、建信人寿、国华人寿这类同

比增速超过

100%

的公司。

据了解， 这些迅速上升的保险公

司，保费收入大部分来自投资型险种，

尤其是万能险。比如，

7

月份排名第三

的华夏人寿，原保险保费收入仅

20

多

亿，此外的

900

亿收入，都来自会计准

则中不被视作寿险保费收入的保户投

资款新增交费。

万能险利率未大幅下调

投资类险种主要包括万能险和投

连险。其中，投连险的投资收益是与客

户风险共担； 而对于万能险的投资收

益， 各家保险公司对投保客户有不等

保底收入的承诺， 也就是业界说的刚

性兑付。因此，在利率下调与股市调整

的背景下， 万能险投资收益势必走向

下行通道。

证券时报记者调查发现， 各家公

司万能险收益均未出现较大下调，部

分险企更有高达

7.7%

的年化收益。如

富德生命人寿富德生命

e
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预期年化收益率

7.68%

， 最低保证利

率

2.5%

；珠江人寿一年期产品珠江利

赢一号终身寿险（万能险）显示历史投

资收益为

7.02%

， 保底年化收益

3%

；

珠江人寿半年期产品珠江月月赢一号

终身寿险 （万能型） 历史投资收益为

6%

，保底收益为

3%

。

部分保险公司则继续维持原来的

投资收益。 根据华夏人寿官网万能险

费率查询显示， 华夏人寿华夏财富一

号两全保险年化收益

5%

。 华夏财富

一号两全保险（

D

款）年化收益

5.5%

。

该产品

1

月

～7

月收益率未出现变动。

此外， 华夏人寿各款万能型产品的利

率，今年以来均未出现变动，利率区间

基本在

4%～5%

。 而弘康人寿的弘康在

线理财计划

3

号两全保险 （投资连结

型）产品，其官网显示投资年化收益率

在

6

月

～8

月一直保持在

6.3%

。

用资本金弥补难以为继

华夏保险首席经济学家、 总精算

师李建伟表示，央行降息，银行理财产

品收益率将处于下降通道， 这对保险

业是一大利好。

李建伟表示， 目前保险公司的万

能险结算利率普遍维持在

4%

左右。

如果银行理财收益率降至

4%

以下，

保险理财产品的吸引力将明显提升。

另外，

2014

年保险行业投资收益率

6.3%

， 给予保户的结算利率高企，使

得保险产品在与理财产品的竞争中吸

引力大增。

然而，在股市调整的背景下，保险

公司却仍在通过高收益吸引客户。 业

内人士告诉记者，股市下跌时，以万能

险为主导的保险公司投资收益肯定下

滑，但下滑的情况各不相同，因为每家

公司投资标的不同。 按照现在的市场

情况， 如果保险公司还不降低相关产

品的投资收益率， 肯定得用资本金来

弥补客户的收益。因为，利率下调是获

客的好机会， 而持续增加保费收入仍

然非常重要。但是，险企的偿付能力会

相应降低。

“险资上半年的盈利用于弥补下

半年的损失是必然的。 当下资本市场

的波动， 对于保险公司来说损失也是

必然的，而且损失不小。 目前，市场只

是短期波动， 各保险公司都还有充足

的资金来应对。 但如果股市长期出现

低迷， 部分保险公司的日子会非常煎

熬。 ”有业内人士表示。

再创新高

上市险企营销员人数逾230万

见习记者 赵春燕

保险代理人考试的取消， 一定

程度上促使保险行业代理人的数量

开始猛增。 证券时报记者梳理四大

上市险企的半年报发现， 各家险企

代理人数相比之前都有较大幅度的

增长。

根据各险企半年报数据显示，

四大上市险企的保险代理人数量合

计已超过

230

万人。

不过，险企人士表示，虽和保险代

理人考试取消有一定关系，但是，保险

代理人数量猛增主要还是得益于保险

业务的快速增长。

保代人数创新高

中国平安半年报数据显示， 截至

2015

年

6

月

30

日， 个人寿险业务代

理人数量约

79.8

万， 较年初增长

25.5%

，创历史新高。

此外， 代理人产能同比亦大幅提

升，人均每月首年规模保费

10026

元，

同比增长

23.6%

， 人均每月新保单件

数提升至

1.2

件。

据悉， 平安寿险产品主要通过分

销网络进行分销， 分销网络包括约

79.8

万名寿险销售代理人、

4161

名团

体保险销售代表， 以及由

6.9

万余人

组成的与平安寿险签订银行保险兼业

代理协议的银行网点销售队伍。

中国平安今年上半年个人寿险业

务实现规模保费

1551.28

亿元， 同比

增长

18.1%

， 其中新业务规模保费

482

亿元，同比增长

54.2%

。

中国人寿的营销人员也在大幅

增长。

中国人寿半年报数据显示，该

公司持续推进扩量提质队伍建设策

略。 截至本报告期末，保险营销员共

计

94.9

万人，较

2014

年底增长

27.7%

。

中国人寿董事长杨明生称， 公司今

年上半年销售队伍的发展实现新

突破 ， 个险队伍人力规模再创行

业新高。

新华保险半年报数据显示， 截至

2015

年

6

月

30

日， 保险营销员渠道

总人力达

19.2

万人，较上年同期增长

约

1.6

万人。 中国太保半年报数据显

示， 今年上半年该公司营销员月均人

力达到

41.5

万人，同比增长

29.7%

。

保险业务量上升

针对保险营销人数的猛增，中国

人寿相关人士告诉证券时报记者，

主要原因还是保险业务的增长。 当

然， 今年保险代理人资格证考试的

取消也有一定关系， 但并不是主要

的原因。

中国人寿半年报数据显示，其个

险渠道业务实现较快增长。 报告期

内，个险渠道总保费同比增长

14.3%

，

长险首年保费同比增长

55.3%

， 首年

期交保费同比增长

54.9%

， 十年期及

以上首年期交保费同比增长

43.4%

，

五年期及以上和十年期及以上首年

期交保费占首年期交保费的比重分

别为

90.85%

和

52.89%

， 续期保费

同比增长

4.9%

。

今年以来，《保险法》 修订案逐

步落地。 个人保险代理人、保险代理

机构的代理从业人员、 保险经纪人

的经纪从业人员的资格规定， 不再

有 “取得保险监督管理机构颁发的

资格证书”这一条件。

这意味着， 相关从业人员从事

保险产品的销售等活动将不再需

要参加保险代理资格考试。 保险

代理人的选拔权力收编到保险公

司，由各家保险公司根据市场情况

决定。

一位业内人士告诉记者，保代资

格取消对于代理人数增多有一定影

响，但具体影响不好估算，因为保代

资格证门槛并不很高， 取消之后，各

险企会根据自己的标准来选用保险

销售人员。

中国人寿总裁林岱仁日前表示，

代理人资格考试取消之后， 中国人

寿加强了内部的培训力量， 尤其是

在三四级机构， 以保证代理人质量

不受影响。

中国平安相关人士向记者表

示，保险代理人数量的增长 ，主要

源于业务的增长。 据了解，

2014

年

中国平安的保险代理人数量就已

在大幅增长。

此外， 近年来公众对于保险

行业的认 识度 、 接 受 度 不 断 提

升， 以及国家政策的积极导向，

也在持续 推动保 险 业 整 体 人 力

的发展 。

曾炎鑫/制表 官兵/制图

郑加良/制表 官兵/制图


