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天津港集团总裁郑庆跃被免职

“8.12” 爆炸事故调查渐收网

证券时报记者 李雪峰

历 时 两 个 多 月 ， 天 津 港

（

600717

）董事长郑庆跃终被天津市

政府一纸公告免职， 自此， 天津港

“

8.12

”特别重大火灾爆炸事故调查

处理进入收网阶段。

天津政务网

11

月

3

日发布了

一批干部任免职务的通知， 涉及天

津市行政执法监督局、 天津市人民

政府法制办公室、 天津市新闻出版

局（天津市版权局）、天津市医药集

团有限公司等多个政府职能部门及

天津市属企业， 其中包括天津港控

股股东天津港集团。

通知显示，天津市有关方面决

定免去郑庆跃天津港集团总裁及

天津国际贸易与航运服务中心主

任职务， 天津市城乡建设委员会

原副主任卢伟就任天津港集团副

总裁。

延迟免职

今年

8

月下旬，郑庆跃作为天

津港“

8.12

”特别重大火灾爆炸事故

责任人之一，被检察机关以涉嫌玩

忽职守罪依法立案侦查并采取刑

事强制措施。

此后，天津港集团并未免去郑

庆跃总裁职务， 其在天津港的董

事长职务及在天津港集团另一下

属上市公司天津港发展（

03382.

HK

） 的董事会副主席职务亦未被

解除，同时，郑庆跃还兼任天津国

际贸易与航运服务中心主任、党

组书记。

按照惯例， 国有上市公司主要

管理层被司法机关采取强制措施

后， 一般会被解除相应的董监高职

位， 其兼任的具有行政色彩的公职

亦会同步遭到解除。不过，郑庆跃被

司法机关采取强制措施后， 天津市

委、天津港集团、天津港及天津港发

展均未立即采取相应的人事调整措

施， 郑庆跃厅级干部的身份也随之

得到保留。

直至天津方面

11

月

3

日发布

干部任免通知， 郑庆跃才最终在组

织上被除名。 需要指出的是，截至

记者发稿前， 郑庆跃被免职务只

是天津港集团总裁及天津国际贸

易与航运服务中心主任， 其仍然

是天津港董事长及天津港发展董

事会副主席。 若无意外，天津港及

天津港发展近期将会发布公告，

郑庆跃在两个上市公司中的职务

会被解除。

记者获悉，在郑庆跃被免职前，

天津市有关方面对郑庆跃的处理意

见存在分歧， 该分歧并不是郑庆跃

是否存在玩忽职守行为， 而是应以

何种尺度处理郑庆跃， 由此导致郑

庆跃在被司法控制后， 职务一直得

到保留。当然，郑庆跃被控制后未被

立即免职还存在流程上的需要，但

这并非主因。

上述人事任免通知表明， 天津

方面对郑庆跃的处理已有了初步的

意见，下一步便是司法程序，即天津

检方向法院提起公诉， 由法院作出

判决。目前的种种迹象表明，郑庆跃

被作出有罪判决的可能性极大，其

翻盘的几率极低。

强势风格难延续

作为天津市属规模排名靠前的

大型企业， 天津港近年来与天津国

资委及相关政府层面的关系较为

微妙，并且这种微妙关系在郑庆跃

就任天津港集团总裁后进一步突

显。 郑庆跃

21

岁便进入天津港务

局，该局早期隶属于交通部，是天

津港口首个实行政企统一管理的

半政府半企业机构，应该说，郑庆

跃完整见证了天津港集团及下属企

业的发展历程。

截至天津港务局

2004

年

6

月

份实行政企分开， 郑庆跃已升任天

津港储运公司总经理、 天津港国际

物流发展有限公司总经理。随后，天

津港务局行政职能移交至天津市交

委，企业职能则由天津港集团承接，

郑庆跃集官员与国企职业经理人身

份于一身， 短暂履职天津市交委副

主任、 天津市人民政府口岸服务办

公室副主任等职务后，

2011

年转赴

天津港集团担任副总裁， 并迅速升

任天津港集团总裁， 实质上掌管天

津港， 并与天津港集团董事长张丽

丽以董事长副主席、 主席身份执掌

天津港发展。

从干部序列角度而言， 郑庆跃

曾是天津港集团二号人物， 但其在

天津港集团及天津港的话语权未必

大幅逊色于后来从政府部门进入天

津港集团的张丽丽。据了解，在某些

领域， 郑庆跃可以集团的名义拍板

定夺，拥有绝对的权威，这与他的个

人能力也不无关联， 纵观天津港集

团所有高层， 在集团服务时间接近

30

年且拥有政商两界的从业经验

的人并不多。

郑庆跃的能量不仅表现在天津

港集团， 在与天津有关政府部门的

斡旋之中， 郑庆跃也显示出了较强

的政治手腕和政治能量。 未获天津

国资委公开承认的信息显示， 天津

国资委对天津港集团的控制力度明

显弱于对其他大型市属企业的控制

力度。

事实上， 自天津港务局政企分

离后， 天津港集团在某些方面便一

直拥有较大的自主权， 只不过这种

自主权在郑庆跃履职天津港集团总

裁后进一步得到彰显。

有分析认为， 郑庆跃被免职之

后，天津港集团在天津的政治生态

或会发生微妙的变化，其一贯强势

的企业风格或会有所收敛。 有必要

指出的是， 此番郑庆跃被免职后，

天津市并未指定天津港集团新的

总裁人选，卢伟仅就任天津港集团

副总裁。

资料显示， 卢伟与郑庆跃岁数

相仿，此前长期在政府部门供职，如

曾任天津市津南区政府办公室副主

任、法制办主任，天津海河教育园区

管理委员会副主任、 党组成员等，

2004

年

6

月份出任天津市城乡建

设委员会副主任、党委委员。天津市

城乡建设委员会官网显示， 卢伟在

天津市城乡建设委员会

6

位副主任

中排名最后， 负责天津市中心城区

东南部地区开发建设工作、 行政审

批工作及信访工作。

查阅资料，天津港集团近期并

未发生大规模人事任免及不正常

人事调动，唯一一次是郑庆跃

8

月

份被采取司法措施的同时，天津港

集团总裁助理李洪峰及天津港集

团安监部副部长郑树国也被立案

侦查。

相关分析认为，卢伟空降天津

港集团担任副总裁只是权宜之计，

不排除卢伟升任天津港集团总裁

或天津方面向天津港集团空降总

裁的可能性，此前郑庆跃就任天津

港集团总裁之前，便从天津市交委

副主任的任上过渡到天津港集团

副总裁。

当然， 郑庆跃是天津港集团元

老级别的人物， 他从天津市交委转

到天津港集团系“回归”动作，不同

于卢伟的空降。 然而，无论是卢伟升

任天津港集团总裁， 还是天津市另

行安排人员履职天津港集团总裁，

天津港集团固有的强势地位均将有

所削弱。

利益博弈加剧 上市公司定增预案“变脸”多

见习记者 梅双

由于证券市场环境发生变化，

不少上市公司的定增预案也处于

频繁变动中。

11

月

2

日，丹化科技

（

600844

） 公布了非公开发行股票

预案修订情况，这已经是公司第四

次修改该定增预案。 据证券时报记

者不完全统计， 近

1

个月以来，已

有超过

30

家上市公司定增预案

“变脸”。

在丹化科技最新修改的这份定

增预案里， 公司给出的增发底价为

7.35

元

/

股。此前三次修改的增发底

价分别为

6.80

元

/

股、

6.89

元

/

股和

9.44

元

/

股。 修改后的预案，在募资

总额方面也发生了变化， 由

19.38

亿元调整为

17.80

亿元； 股份发行

数量上限，则由

2.8

亿股调整为

2.5

亿股。

据了解，《上市公司证券发行管

理办法》规定，定价基准日是指计算

发行底价的基准日， 定价基准日可

以为关于本次非公开发行股票的董

事会决议公告日、 股东大会决议公

告日，也可以是发行期首日。发行价

不得低于定价基准日（前

20

个交易

日）股价的

90%

。

为了避免股价波动对定增方案

带来影响， 有的上市公司会在定增

价格的“确定方式”上做文章。

扬杰科技（

300373

）日前公告

称 ， 公司本次发行的定价基准

日， 确定为发行期首日， 且价格

不低于发行期首日前

20

个交易

日公司股票交易均价的

90%

，或

不低于发行期首日前一交易日均

价的

90%

。 这样，扬杰科技的增

发价格会随股市波动而变化，避

免“破发”。

“定增的价格 往往 随行就

市。 ”中信证券一位不愿署名的分

析师告诉记者， 公司希望通过提

高增发底价圈到更多钱，但如果在

实施预案前发现价格偏高，也会相

应调低。 定增方案久拖不决的原

因，除了公司股东大会或证监会没

有通过外， 还有可能与多方利益

博弈有关。

此外， 在变脸定增预案的上

市公司中， 还有一些选择了终止

非 公 开 发 行 事 项 。 鹏 欣 资 源

（

600490

） 于

8

月份发布公告，拟

终止定增，原因是“考虑到目前资

本市场整体情况， 认为公司目前

进行本次非公开发行事项的条件

尚未完全成熟”。

另外，中发科技、海虹控股、鹏博

士等近

10

家公司也在近期宣布终止

定增方案。

财富证券一位宏观策略分析师对

记者表示，公司定增方案变脸，或与

3

个方面的利益互博有关。第一，上市公

司与增发机构在发行底价上的分歧，

机构不愿发行价格太高， 而公司往往

会抬高价格牟利；第二，上市公司大股

东在认购增发股份时， 会担心偏高的

认购比例可能稀释股权；第三，大股东

与二股东或其他小股东， 在认购时的

利益分配问题等。

李雪峰/制表 周靖宇/制图

渝三峡A拟3亿元

参股石墨矿公司

证券时报记者 黄豪

渝三峡

A

（

000565

）今日公告，公司于

11

月

4

日与四川天晖昌宇新能源科技开发有限公司

（下称“天晖昌宇”）签署了战略合作协议。 天晖

昌宇拟将其持有的南江县四通矿业有限公司

（下称 “四通公司”）

10%

的股权转让给公司，以

推动并最终实现双方在石墨领域深入而广泛的

合作。 此次转让金为

3

亿元。

据悉，目前四通公司已在四川省国土资源

厅备案石墨矿储量为

5035

万吨，其

100%

股权

评估值为

31.52

亿元， 双方同意按

30

亿元作

为作价基数，同意战略合作协议所涉及的四通

公司

10%

股权及其对应的股权转让价格为

3

亿元。

四通公司拥有的四川省南江县尖山铜矿、

石墨矿探矿权 范 围 面 积

3.62km

2

的 中 部

2.02km

2

范围内的详查阶段已经结束，勘探探矿

权已达详查阶段，并于

2015

年

7

月取得《矿产

资源勘查许可证》。 目前矿山正在申办采矿权，

未开采。根据公告，此次协议生效后

12

个月内，

若四通公司取得采矿权许可证， 双方再据此签

署正式股权转让协议。

渝三峡

A

表示，公司拟与天晖昌宇在石墨

材料方面建立全面深化的战略合作关系， 以满

足公司的产业升级要求。 石墨产业作为国家可

持续发展“新常态”的重要战略新产业，或为渝

三峡带来长远发展的新机遇， 推进并深化产业

创新与升级，更好地实现企业的发展价值、投资

价值和社会价值。

华声股份拟近70亿

收购国盛证券100%股权

证券时报记者 阮润生 赖少华

华声股份（

002670

）与凤凰财智的结合可谓

一拍即合。 自今年

4

月

13

日停牌以来，在半年

多的时间里， 华声股份先后完成了控股权变更

及董事会调整，并迈出了产业布局的第一步。

今日，一份“购买资产报告书”正式拉开了

华声股份资产重组的大幕。 华声股份拟以发行

股份及支付现金的方式收购国盛证券

100%

股

权。 根据公告，国盛证券

100%

股权的评估值为

69.3

亿元，增值率

111.79%

。 按照

69.3

亿元的

交易价格计算，

50%

的比例股份支付，此次发行

价格为

13.42

元

/

股，拟发行股票

2.58

亿股。 与

此同时，公司拟以

14.5

元

/

股的价格，向前海发

展、前海远大、凤凰财鑫、北京迅杰、北京岫晞发

行

4.78

亿股，募集配套资金不超过

69.3

亿元。

公告显示，

5

月

13

日，凤凰财智与香港华声、

远茂化工分别签订 《股份转让协议》， 受让共计

29.83%

的股份，进而变身为华声股份新的控股股

东。 此次重组完成后，杜力和张巍将合计控制华

声股份

43.95%

的股份，控股比例进一步提升。

未来，华声股份将升级为控股管理平台，国

盛证券作为上市公司子公司独立运营， 原有制

造业相关资产下沉为子公司， 同时设立专注互

联网、金融领域投资的子公司华声投资，由此形

成金融、投资及制造三大业务模块。

数据显示，今年以来，受各方面因素影响，

华声股份经营出现下滑，

1~8

月营业收入和净

利润较上年同期分别下降

23.84%

和

50.95%

。

不难看出，此次重组完成后，有望使上市公司

的净资产、营业收入及净利润得到较大幅度的

提升。

公开资料显示，截至

2014

年末，国盛证券

总资产

94.04

亿元，总资产规模在

120

家证券公

司中排名第

75

位；净资产

29.75

亿元，排名第

67

位；净资本

26.36

亿元，排名第

62

位。审计数

据显示，国盛证券

2013

、

2014

、

2015

年

1~8

月净

利润分别为

1.09

亿元、

2.78

亿元、

5.54

亿元。

上陵牧业瞄准巴氏奶市场 开启增长新“引擎”

新三板上市后， 宁夏奶牛养

殖业巨头上陵牧业 （430505）开

始将产业链向下游延伸，将目光

瞄准了中国的巴氏奶市场。 公司

在位于银川市的俊佑牧场建起

了先进的巴氏奶生产基地，该生

产线建成后可形成日产50吨优质

巴氏奶产能， 预计今年内投产，

所产巴氏奶将主要销售到银川

地区。

依据公司规划，上陵牧业未

来还将依托现有的奶牛养殖基

地，建设5到6个巴氏奶厂，全部

达产可形成 300吨 /天的巴氏奶

产能，产能全部建成后，预计可

为上陵牧业每年带来4.5亿元的

收入增量和 3000万元以上的新

增利润。

2000年以来， 中国的液态奶

市场开始快速膨胀， 目前市场规

模已超过千亿， 但主要得益于常

温奶的迅速扩张， 巴氏奶贡献非

常小，从市场结构来看，常温奶在

中国的液态奶市场占比达到了

70%。 但从全球牛奶消费市场来

看，巴氏鲜奶仍是一种趋势，它在

大部分国家的市场份额占有绝对

优势地位，全球90%以上的国家液

态奶消费以巴氏奶为主，其中，欧

洲巴氏奶占比为95%， 美国达到

90%， 澳大利亚和新西兰也均在

95%以上。

巴氏奶之所以在全球受到普

遍欢迎，主要还是因为其具有更

高的营养价值。 相比常温奶，低

温奶（巴氏奶）的加工工艺决定

了奶汁所受到的热处理强度是

最低的， 对乳汁的热损伤最小，

乳 清 蛋 白 、 赖 氨 酸 、 维 生 素

Ｂ１２、 叶酸和维生素Ｃ的损失

程度也较低，最大程度保留了牛

奶中重要的营养。 而常温奶由于

要经历了高温灭菌的过程，将牛

奶中益生菌、乳蛋白、维生素三

大营养物质都大大破坏，使得营

养价值大为降低。

有专家表示， 由于受到奶源

质量和分布的限制、 冷链物流建

设的制约以及消费者的消费水平

等因素的影响， 使得在特定的时

期常温奶在中国更易获得市场，

但随着冷链物流设施的完善、消

费者消费意识的觉醒， 老百姓将

不仅仅满足于“喝上奶” ，而是要

“喝好奶” ，这一消费偏好的转变

使得低温奶（巴氏奶）进入了快

速增长期。

数据显示，近两年以来，国内

巴氏奶销售额以年增长超过30%的

速度发展，远高于常温奶个位数的

销量增幅，标志着巴氏奶发展已经

步入高速发展的快车道，这也符合

未来发展趋势。

与常温奶市场被伊利、蒙牛等

巨型乳企 “一统天下” 的局面不

同，巴氏奶市场目前还没有出现在

全国市场具有绝对优势的企业，这

也给了许多中、小型乳企“弯道超

车” 的机会。

但是，对一般企业来说，进军

巴氏奶市场并不容易。 由于巴氏奶

对奶源的要求极高，巴氏奶企业需

要在饲料生产、奶牛饲养、物流配

送等环节，花费大量的时间和财力

物力建立整套完整的产业链，也存

在较高的技术门槛。

作为国内最先进的奶牛养殖

企业之一， 上述门槛恰恰是上陵

牧业的核心优势所在。 上陵牧业

拥有独特配方的饲、 草料生产基

地，实现饲、草料的自给自足，加

上先进的设备、信息化管理系统、

精细化管理等， 公司生产的牛奶

品质极高， 主要用于蒙牛特仑苏

等高端奶制品， 销售价格也比市

场平均价格高出25%左右，奶源优

势明显。

由于拥有多个能够生产优质

奶源的自有牧场，上陵牧业的巴氏

奶生产线可靠近牧场建设，通过管

道将刚挤出的牛奶直接运送到巴

氏奶生产设备，运输距离短，能够

最大程度保障奶源的新鲜度，减少

奶源的污染环节，所生产的巴氏奶

品质更加优异。

(CIS)


