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【让思想飞】

女性购物喜欢扎堆，

群里只要有谁招呼

一声团购个什么东

西，保管立马引来一

堆人跟着下单。

想赚钱，拼女人缘

宦叶飞

热浪喧天的

“

双

11

”

结束了

。

电商

们为给网购做出了卓越贡献的女性同

胞鼓掌

，

因为她们再一次刷新了网络

购物的纪录

。

本来想不凑热闹

，

临近结束时还

是去做了一回剁手党成员

。

女人在购

物方面的巨大热情是不是天性使然

？

反正我买了什么又便宜又好的东

西之后

，

逢人就要拿出来显摆一番

，

哪

怕在大马路上撞见了

，

也要从包里搜

罗出来

，

招摇一下

，

事实上我也觉得这

样挺恶俗的

，

可是就是忍不住啊

，

看到

别人说

：

哎呀

，

这么好呀

，

我也入一个

，

心里就倍儿满足

。

女性购物喜欢扎堆

，

群里只要有

谁招呼一声团购个什么东西

，

保管立

马引来一堆人跟着下单

。

也难怪

，

家庭

必需品采购的任务大部分还是由女性

来完成的

，

团购确实能省下一笔开销

，

对精打细算过日子的主妇们来讲

，

扎

堆购物肯定是有好处的

。

女性也爱和同性一起扎堆购物

，

因为和男的一起逛街买东西总是意见

不合

。

我接触过三对夫妻

，

他们都不喜

欢夫妻一起出去逛街

，

因为互相看不

上对方的眼光

，

老婆看上的衣服老公

觉得不好看

，

老公看上的老婆又觉得

不适合自己

，

于是经常在逛街路上闹

别扭

，

不知道大家观察过没

，

经常能在

逛街的时候看到黑着脸冷战的男女

，

估计就是购物意见不合

。

久而久之

，

干脆还是选择女伴一

起购物了

。

女性在一起购物

，

彼此给对

方建议

，

还能拉拉家常

，

购物心情始终

保持一个轻松状态

，

人在一种轻松状

态下就觉得看什么都好看都顺眼

，

自

然钱包的拉链就松了

，

不像跟老公逛

街经常情绪处于剑拔弩张的状态

，

这

种心情什么都看不上

，

怎么会去买呢

？

女性购物还有个特点

：

冲动

。

说白了就

是爱瞎买

，

瞎买的前提一定是建立在

不了解自己的基础上的

，

比如

，

我身边

有个妈妈级剁手党成员

，

她眼里的自

己是那个她想象中的自己

，

所以她总

是买一些特别需要大模才能显出来的

衣服和鞋子

，

每次她在群里现出来的

时候

，

我们总是不遗余力地扔板砖

，

就

这样也没拍醒

，

所以她就总在花冤枉

钱的路上徘徊

。

所以女性购物之前还

是要多了解自己

，

买适合自己的

，

这样

就不会有不必要的花销了

，

但是对于

那种买回来就为挂在那看看的除外

。

女性的购物冲动还体现在对促销

的狂热上

，

所以在

“

双

11

”

五折起步的

促销面前

，

没有多少女性是能控制住

自己的

，

虽然可能有的商品是提价了

以后再降价

，

虽然有的商品属于重复

购买

，

但是只要打折的力度还在

，

就绝

不能放过这个机会

。

绝对会忘了有需

要再购买的理性消费原则

。

其实省不

了多少钱

，

有句话叫什么

：

买的没有卖

的精

。

低价买来的没准就是缩水的货

。

女性购物还有一个心理就是容易

被服务打动

。

现在很多商家深谙此道

，

比如卖女性用品的配上年轻貌美的男

推销员

，

我一个女性朋友当年就因为

男店员给她试鞋子的时候单膝跪地而

超级感动

，

买下了那款超贵的鞋子

。

这

种因购物带来的宠爱自己的感受也会

让女性醉心

，

甚至严重的会成为购物

狂

，

那真的是病

，

得治了

。

所以

，

在各种

甜言蜜语的营销面前

，

还得学会适度

消费

，

不要超出承受能力就可以了

。

支持女性释放购物能量的就是网

络购物了

，

现在只要打开手机

，

就能浏

览到各式各样的商品

，

在如此快捷方

便的网络商场面前

，

谁又能停下搜索

的眼光呢

？

另外支持女性的来自于自己荷包

的充实

，

以及老公无条件的支持

，

所以

想赚钱的男人们女人缘一定要好

，

比

如马云

，

比如黄晓明

。

（

作者系北京自由撰稿人

）

女人就是要“败家”

冷秋语

针对一年一度的

“

双

11

”，

各大商

家早早地就开始了大火力的促销宣传

。

而店家们也老早就做好了迎接

“

双

11

”

的准备

，

各种产品以诱人的价格在网上

开始预售

。 “

双

11

”

过后盘点

，

以马云为

代表的电商们又一次赚得盆满钵满

。

无疑

，

电商赚钱的主要对象是女

人

。

对于热衷于网购的女人

，

好事者封

了一个绰号

：“

败家娘们

”。

虽然不中

听

，

但也流行开来

。

以前对于那些剁手党的败家娘们

甚是不理解

，

但这次亲身体验了一把

后

，

坚决地认为女人一定要

“

败家

”。

在国美电器看了一个

3M

的净水

器原价

5999

元

，“

双

11

”

促销价

4600

元左右

；

上淘宝一看

，

2600

左右

，

再三

询问是否正品

，

商家一再保证全国联

保

，

支持实体店验货

，

有防伪标签

，

3M

工作人员上门安装

。

电商如此优惠

，

岂

能不让人心动

？

卖场与电商的巨大差

价

，

也让人感慨万分

。

在卖净水器的专柜逛一圈下来

，

你

会发现

5999

元神马的其实也不算太贵

，

也就是个中等水平

。

如果你想买一个好

点的净水器

，

在平时购买的话

，

一般白领

一个月的工资不吃不喝算是搭进去了

。

但

“

双

11

”

则不同

，

你能花比平时

少一半甚至更多的钱买到心仪的商

品

。

多爽

！

有一姐妹说

，

她之前在网上办签

证

，

日本五年多次往返的那种

，

得

1600

元左右

，

而

“

双

11

”

各大商家大搞

促销

800

多元就能够办下来了

，

比平

时省了一半的钱

。

她赶紧在网上办了

。

如此

“

败家

”，

败得有理

。

总而言之

，“

败家

”

的女人其实有

很多好处

。

首先

，“

败家

”

女人大多会化妆保

养

，

因此都比较年轻漂亮

，

一个注重自

己外表的女人

，

不仅赢得大家的尊重

，

同时也让男人脸面有光

。

没有一个男

人不爱面子

，

当他带着年轻漂亮的老

婆出去时

，

虚荣心会得到极大的满足

。

我的好朋友小

A

就告诉过我

，

她的先

生在给她买东西这件事情上就从不吝

啬

，

她只要有一段时间不去逛街什么

的

，

她先生就会主动带她去买衣服鞋

子什么的

。

因此不论什么时候我见到

小

A

，

她都是那么美丽动人

，

身后总有

一群追求者

。

如此一来

，

丈夫为妻子感

到骄傲

，

激发了丈夫对妻子的爱

，

妻子

对丈夫而言充满了神秘感和危机感

，

更有利于夫妻情感和谐

。

当然

，

作为人

妻可不要真的被那些花哨的追求者迷

惑

，

应当牢记什么才是最重要的

。

聪明的

“

败家

”

娘们不会完全沉迷于

网络购物

，

不会疯狂地买买买毫无节制

，

她们会精打细算

，

精挑细选买最好最实

惠的东西

，“

败家

”

女人也可以持家有道

。

对于男人而言

，

为了满足老婆的购

物需求

，

男人们就要拼命努力地赚钱

，

免

得被老婆说没用

。

养老婆可是很多男人

满足自己大男人主义的做法

，

有个

“

败

家

”

老婆会让他们更有上进心

，

为了拥有

一个光彩照人的老婆

，

累死也甘愿

。

还有

，

女人每天忙于家务

，

照顾孩

子

、

老人

，

面对家长里短

，

很多女人甚

至还要工作

，

身心都处于极度紧张和

疲惫的状态

，

而女人在购物时能够产

生一种愉悦的心理

，

对于每天面对的

家长里短

，

孩子亲人对女人来说也是

一种身心的放松

。

（

作者系网络小说家

）

说说三百六十行

王国华

人们常说

“

三百六十行

，

行行出状

元

”，

那么

“

三百六十行

”

的来历是什

么

？

要了解这个问题

，

我们有必要先了

解三个字

：“

肆

”、“

列

”、“

隧

”。

秦汉时

，

城池里面分为

“

市

”

和

“

里

”

两部分

，

后者为居民区

，

前者为商业区

。

在

“

市

”

内

，

商人的货物不能乱七八糟摆

放

，

而是按照合并同类项的原则进行陈

列

。

卖布的跟卖布的排在一起

，

卖肉的

跟卖肉的排在一起

，

远远望去

，

这一排

都是卖肉的

，

那一排都是卖布的

，

鳞次

栉比

，

非常整齐

。

古人把这一排排的货

物称为

“

肆

”、“

列

”，

或者

“

市列

”。

汉朝以

后至唐人

，

常常以

“

列

”

解释

“

肆

”，

以

“

行

”

解释

“

列

”。

各列肆间的人行道

，

被

称为

“

隧

”，

班固的

《

两都赋

》

中说

，“

九市

开场

，

货别隧分

”。

到了唐代

，

商人的

“

列

”、“

肆

”

已逐

渐改称为

“

行

”。

长安东西市中

，

有铁

行

、

肉行

、

大衣行

、

鞭辔行

、

秤行

、

绢行

、

药行

、

金银行等

。

此时

，

以手工业为主

的各种小作坊逐渐兴起

，

它们有组织

地按类别聚集于坊间

，

亦称为

“

行

”。

这

里的

“

行

”，

性质悄悄发生了变化

。

北宋

学者宋敏求在

《

河南志

》

中讲

，

隋唐时

代东都洛阳的丰都市场内有

“

一百二

十行

，

合三千余肆

”，“

行

”

已经代表了

今天所理解的

“

行业

”。

到了宋朝

，“

市

”

和

“

里

”

已经解体

，

居民区和商业区不

再像以前那样严格分区

，

居民区里有

商业活动

，

商业区里也有了居民

，

商品

不能再像以前那样聚集在一起排列组

合了

。

卖肉的东城也有西城也有

，

吹糖

人的南城也有北城也有

，

大家各自为

营

。

但单打独斗

，

势单力薄

，

容易受人

欺负

，

怎么办

？ ———

组织同业行会

。

用

一个共同的组织把大家有效粘结起

来

。

行会的地位

、

分量由此加重

，

并通

过各种形式

，

如衣着

、

行话等来强化自

己的存在

。 《

东京梦华录

》

卷五

“

民俗

”

中说

：“

其卖药卖卦

，

皆具冠带

。

至于乞

丐者

，

亦有规格

。

稍似懈怠

，

众所不容

。

其士农工商诸行百户衣装

，

各有本色

，

不敢越外

。

谓如香铺裹香人

，

即顶帽披

背

；

质库掌事

，

即着皂衫角带不顶帽之

类

。 ”

明朝钱塘名士田汝成的

《

西湖游

览志余

》

第二十五卷中也说

，“

乃今三

百六十行

，

各有市语

，

不相通用

，

仓猝

聆之

，

竟不知为何等语也

。 ”

刷存在感

就是强调自己与他人的不同

。

这一点

，

各行会常常各显神通

，

出其不意

，

自然

也产生了有点趣味的效果

。

现在通行的

“

三百六十行

”

之说不

知具体源自何时

。

但元代剧作

《

白兔

记

》

中有句台词

：“

左右的

，

与我扯起招

军旗

，

叫街坊上民庶

，

三百六十行做买

卖的

，

愿投军者

，

旗下报名

。”

通过戏剧

传播

，“

三百六十行

”

之说广为流传

。

同

时代的关汉卿在

《

金线池

》

中则有

“

我

想一百二十行

，

门门都好着衣吃饭

”

的

说法

。

无论三百六十行

，

还是一百二十

行

，

都是个统称

。

行业种类一直处于动

态变化中

。

行业组织最初是为完成政府下达

的任务而存在

。

唐末五代时

，

有一种役

外之役叫做

“

行户袛应

”，

即

，

官方需要

什么物品服务

，

都直接找行会

，

要求行

会免费提供

。

行会按照官方的需求一

一分派到每个个体头上

。

但时间长了

，

行会的工作内容越来越多

，

比如协调

内部纷争

，

平衡各方利益

；

抱团取暖

，

一起跟政府谈判

，

讲条件

；

跟对手谈

判

，

形成某种意义上的垄断

，

为自己谋

取更大利益

。

元代学者赵素在

《

为政九

要

》

中讲

，“

司县到任

，

体察奸细

，

盗贼

阴私谋害不明公事

，

密问三姑六婆

，

茶

坊

、

酒肆

、

妓馆

、

食店

、

柜坊

、

马牙

、

解

库

、

银铺

、

旅店

，

各立行老

，

察知物色名

目

，

多必得情

，

密切告报

，

无不知也

。 ”

新任官员密问三姑六婆不一定重要

，

重要的是后面的

“

行老

”，

毕竟他们有

组织有力量

，

官员不敢小觑

。

（

作者系深圳作家

）

【经济钩沉】

无论三百六十行，还

是一百二十行， 都是

个统称。 行业种类一

直处于动态变化中。

跟风赚快钱让实体经济付出沉重代价

周其仁

中国高速增长靠什么

第一是借了全球的力。 我们不是

完全靠自己， 不是完全靠中国人的优

秀和苦干。中华民族一直很优秀、很苦

干。 我们是借了全球的力。

第二是成本优势，廉价劳动力。

中国真正的秘密是劳动力价格很

低， 长期贫穷形成数目巨大的廉价

劳动力。

第三是改革急剧降低了中国制度

成本，开放使中国参与国际竞争。过去

我们的制度组织成本很高， 改革开放

是把制度成本降下来了， 这是中国真

正成本优势的由来。

第四是中国人善于学习， 人力资

本投资增长迅速，观念、知识、技能和

产品质量的进步。

理解了高增长是从哪里来的，

还要看到高位增长给我们带来的

代价。

不差钱的宏观环境

出口、创汇、全球投资往中国来，

我们曾经是很长时间内全球吸引外资

最多的国家。 这是好事！

问题是受得了吗？ 外汇进中国你

不能花吧？ 要换成人民币吧，跟谁换？

跟商业银行换。 商业银行跟中国人民

银行换，中国人民银行拿基础货币换。

所以外资来的越多，顺差越多，我们的

基础货币投放越多。 而且为了出口导

向， 我们要维持人民币对美元汇率不

能大幅度升啊。

不能轻易升值是什么意思？ 进来

1

块美元，

8

块人民币要投出去。 所以

顺差越大，外来投资越大，货币投放量

就越大。 所以就很快形成了不差钱的

宏观环境。我们穷了多少年？不差钱不

是很好吗？ 钱少了不行，多了更麻烦。

钱别无用处， 钱是帮助商品和服务转

手的。 如果货币的投放量超过一个市

场的商品和服务的供应量， 商品和服

务的价格就会起来。 而价格起来的时

候非常有意思，它不是平平起来的，不

是所有东西的价格一起起来， 是有些

东西起得慢，有些东西起得快。有些东

西有瓶颈， 无论是自然的瓶颈还是政

策的瓶颈，大量拥过去会急速上升。这

个力量是了不得的！ 因为它会让相对

价格发生显著改变。

消费行为影响投资行为

我们的消费行为就会变化， 更重

要的是投资行为也会变化。 为什么这

么流行找风口， 这些年出现多少风口

啊？大量的钱用到有限供给的环节，不

管你怎么叫喊，价格都会起来。价格一

起来， 人就会形成预期， 预期它还会

涨，人们就会追涨杀跌，你看好它，证

明它会涨，大家再把钱投进去。金融的

危险就在这里，因为它会自我证明、自

我强化。

为什么把这么多精力从实体经济

引走啊？我的解释就是货币的力量。就

是我们成功带来的副产品。 哗哗出口

不好吗？ 赚了钱不好吗？ 创了汇不好

吗？问题是创了汇，还有一个货币机制

要跟上去。 我们基础货币要跟着增加

啊， 基础货币从央行发到商业银行手

里，还有乘数在起作用。商业银行借给

企业，企业再存到商业银行，银行再借

出来。

1

块基础货币要顶好几块，加到

一起就是一个宏观环境的巨大变化。

我给大家描述这个流程： 这是外

汇，无论投资来的还是顺差来的，进到

中国，基础货币就得动。你想维持不升

值，来

1

块，

8

块就要输出去。 输出去，

这个钱就要进中国国内市场。 资产价

格， 特别是那些供应有瓶颈的价格就

会上来， 上来以后我们的投资热情就

会转移， 我们人力资本的配置就会发

生方向性、结构性的变化。

如果不是像任正非这样有定力的

企业领导， 扛得住这个力量的真是不

多。没有办法，前后左右哗哗挣钱，那钱

可是真的！ 他数到你心里动摇。 很多人

开始都是怕怕的，金融、股票都是不干

的。 最后由不得你不干，最后每个礼拜

100

万户开户， 前后左右都赚钱了，那

个钱和你踏踏实实上班做普通产业完

全不能比，我看很多人为什么冲进去啊？

前后左右都赚钱了， 连小学同学

都赚钱了，念书比他差的都赚钱了，凭

什么落下我呢？ 一圈圈的人转到这些

资产游戏里去。 一不小心会冲到生活

必需品，那就是通货膨胀，那就需要调

控，这就是我们这些年走过的路。

快赢与跟风的思维模式

我们有

4

万亿外汇储备， 就买美

国国债啊， 设立亚投行啊、 丝路基金

啊。 现在中国领导人到哪里，那个受欢

迎程度啊！ 背后是我们全国人民这些

年来的贡献。 但是它的派生产物就变

成经济当中，会形成我们整个产业界、

企业界、社会，整个公众心里都会发生

变化。 喜欢快赢， 喜欢顺着风就往上

冲，成了一个流行的思维模式，这就是

我们高速增长带来的一个代价。

（本文整理自周其仁 2015 年 10

月 31 日在第三届华夏基石十月管理

高峰论坛上的发言。 ）
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