
中科创资产累计增持

禾盛新材5%股份

证券时报记者 康殷

禾盛新材 （

002290

）

5

月

24

日晚间披露

权益报告书显示，截至

5

月

23

日，深圳市中

科创资产管理有限公司通过大宗交易方式累

计增持公司股份

1053

万股，占上市公司总股

本的

5%

。

公告披露，中科创资产在

2

月

26

日至

5

月

23

日完成了上述增持， 交易金额

2.13

亿

元。上述权益变动后，中科创资产持有禾盛新

材股份

3765

万股， 占禾盛新材总股本的

17.87%

。 权益变动不会使上市公司控股股东

及实际控制人发生变化。
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孙为民：苏宁不会在电商竞争中启动烧钱模式

证券时报记者 杨丽花

近日，中国上市公司协会“上

门服务周”活动走进江苏，走访辖

区上市公司苏宁云商

(002024)

。 苏

宁云商副董事长孙为民在活动中

表示：“苏宁作为

A

股上市公司，在

激烈的电商竞争中，不会采用烧钱

模式。 苏宁现在有实力、有积累去

面对挑战，实现转型。 苏宁现在的

投入是超前投资，因此会影响短期

利润。 ”

A股上市规则

不允许苏宁烧钱

苏宁转型互联网， 就不得不面

临整个互联网行业烧钱的现状，特

别是苏宁的竞争对手无一例外正在

烧钱，为获取用户不计成本，淡化盈

利。苏宁却是戴着镣铐跳舞，一方面

热情拥抱互联网， 另一方面又要兼

顾

A

股投资者的意愿。

孙为民说：“苏宁与其他的互联

网企业模式不同。 苏宁在上市之前

和上市之后十多年，一直坚持要有

好的商业模式，要能盈利，而且是

可以持续盈利的能力，否则中国的

资本市场不认可。 ”但是现在大量

的互联网企业， 都是资本驱动型

的。 成长的过程中不断有来自于天

使投资、

VC

、

PE

、 海外上市等多轮

资本驱动。 苏宁的竞争对手京东在

上市前五次融资高达

23

亿美元

（约合

150.75

亿元人民币），在纳斯

达克上市融资

17.8

亿美元 （约合

116.67

亿元人民币）。 而苏宁自上

市以来募集资金净额不到

200

亿

元，方式包括首发上市融资、股权

再融资、发债券融资以及部分借款

融资。 两家公司总融资额相当，但

如果只计算直接融资，苏宁的融资

规模甚至少于京东。

对此， 孙为民说：“这是中国和

国外两种资本市场规则的问题。 很

多企业和苏宁一样面临同样的问

题， 资本市场不会为苏宁烧钱提供

持续的资金支持， 因此苏宁不能用

烧钱的模式。 ”孙为民表示，庆幸苏

宁多年来有实力有积累去迎接互联

网的挑战。

对于目前苏宁的投资， 孙为民

说：“苏宁是砸钱不是烧钱， 是超前

投资，是投资未来。 ”苏宁投资于未

来的资源主要包括： 一是专业技术

人才；二是物流的超前投资；三是品

牌形象。 特别是物流建设和服务方

面， 孙为民说：“现在苏宁对物流的

投入和布局， 不是根据现在的物流

规模， 而是比现在的规模大出

3

至

5

倍， 这也在一定程度上对当期利

润产生影响。 ”

同时，孙为民指出，现在的超前

投入部分， 也会出现新的三大盈利

增长点：即在传统经销差价基础外，

诞生出现在的数据服务、 金融服务

和物流服务， 苏宁希望可以用时间

换空间。

农村服务站

销售量可观

苏宁打造线上线下融合

O2O

模式。孙为民说：“现在的线下店，本

质上就是流量入口。”线下店的租金

就是流量费。 流量可能通过卖东西

赚钱，本身也是广告费。对线下的店

面， 苏宁在做两方面调整： 一边开

店，一边关店，对于达不到预期的门

店就会调整。 现在苏宁线下门店正

在向大的购物中心和农村延伸。

农村市场是现在电商企业争夺

的焦点。据艾瑞咨询预测，

2016

年，

全国农村网购市场总量将突破

4600

亿元。 苏宁在

2015

年年报中

提到了在农村的物流能力建设，提

升向农村市场渗透发展的能力。

孙为民说：“

2015

年苏宁开了

1011

家农村直营服务站，今年还要

开

1500

家，未来

5

年之内希望达到

1

万家。依托直营店，对所有没有覆

盖的镇和村可以通过服务站的方式

实现覆盖。 目前为止在三到六级市

场实现

77%

的覆盖，希望在今年达

到

87%

， 未来希望实现

100%

全覆

盖。 ”据孙为民透露，农村服务站销售

量非常可观。

苏宁和阿里的合作，也备受市场

关注。 孙为民重申了两家公司的合作

是基于长期战略层面考虑。 目前苏宁

和阿里已经有了业务上的初步合作，

表现在苏宁易购在阿里平台上有了

独立的入口，相当于在阿里平台上开

了超级店；同时，苏宁在去年也作为

第三方物流进入菜鸟网络，并且两家

企业在物流领域已经打通数据资源。

据了解， 现在两家公司正在做更长远

的规划：比如在大数据方面的合作等，

阿里可能将借助苏宁的大数据对现在

平台上的流量数据进行商业开发，苏

宁也会有针对性地设计和生产数据资

源等。

快鹿危机续集：与苏宁众筹口水战成兑付阻力

证券时报记者 万谦

距离

3

月底快鹿系爆发兑付危

机至今，已有近两个月时间。按照此

前快鹿集团给予投资者的补充担保

协议，快鹿将最早于今年

7

月

1

日、

最晚于今年

10

月

1

日全面启动恢

复兑付工作， 但近期在快鹿与苏宁

众筹之间， 因后者申请财产保全冻

结快鹿

2

亿元股权资产， 而爆发了

“口水战”。 未来快鹿系

100

亿元兑

付问题能否如愿解决， 投资者仍心

存疑虑。

5

月

23

日， 快鹿集团突然发

声，称《叶问

3

》众筹项目平台方之

一的苏宁众筹向法院申请了诉讼财

产保全， 冻结了快鹿集团旗下价值

约

1.2

亿元华瑞银行股份以及价值

超过

1

亿元的中科招商股份， 阻碍

了快鹿的资产处置进度。

据了解，去年

10

月，苏宁众筹

携手快鹿集团的关联方合禾影视、

易联天下共同推出《叶问

3

》影视众

筹项目。 该项目起投

1000

元，融资

规模达

4000

万元，参与众筹的影迷

将获得主演签名海报、电影票、首映

礼门票等礼品， 同时获得

8%

的预

期年化固定收益

+

票房浮动收益，

票房超过

5

亿即有浮动收益， 突破

10

亿年化预期收益将为

11%

。该项

目起始于去年

11

月

9

日，并于今年

5

月中旬到期兑付。 但在今年

3

月

份，因为《叶问

3

》票房造假问题爆

发，易联天下、金鹿财行等多个互联

网金融平台出现兑付危机。

此前不久， 快鹿证实目前整个

快鹿系需要兑付的资金额度约为

100

亿元，而根据目前的资产梳理情

况，偿还全部债务尚存在一定缺口。

为此， 快鹿集团日前公布了旗

下

50

亿元资产包，并给予投资者一

份补充担保协议称， 快鹿集团将最

早于今年

7

月

1

日、最晚于今年

10

月

1

日全面启动恢复兑付工作。 快

鹿集团还强调， 全部兑付完成时间

不超过投资者原合同期满后的第

10

个月。

其中，针对原合同约定期满日后

一次性兑付投资本金及投资收益的

产品，快鹿集团表示，开始恢复兑付

的日期，最晚于原合同期满日后的第

七个月开始兑付，分四次兑付原合同

未兑付的投资本金， 每月兑付一次，

连续兑付四个月，且延期期间按原合

同未兑付投资本金及未兑付投资收益

合计金额总数的年化利率

6%

， 给予收

益补偿。针对原合同约定每月兑付投资

收益的产品，快鹿集团强调从开始恢复

兑付月收益的日期，最晚不超过自中断

兑付月收益的当期起算后的第六个月

开始恢复兑付。

但是， 在前述众筹项目到期兑付

后，苏宁众筹向法院申请财产保全，冻

结了快鹿旗下华瑞银行及中科招商的

股权资产。 快鹿集团新任董事长徐琪

对此在微博上指责称， 苏宁众筹这样

的处理方式损害到了其他广大投资人

的权益，“快鹿集团的恢复兑付计划中

本来就有短期、中期和长期（两年）的

资金筹集计划。 目前短期资金受到了

难以想象的影响。 ”

按照快鹿的说法， 苏宁众筹此举

打乱了兑付计划， 这部分遭冻结的资

产“均为目前最容易变现的部分”，“我

们希望能够保证尽量在保值的基础上

处置相应资产。 ”

苏宁众筹目前尚未对此事做出官

方书面回应。 但围绕着苏宁众筹此举

是否合法、是否“厚道”等问题，双方投

资者陷入了“口水战”。

在这场“口水战”背后，也有等待

兑付的投资者对快鹿的兑付能力表示

质疑：“之前快鹿公布了

50

亿元的资

产包，为何会与苏宁在仅有的

4000

万

元债务上纠缠不清。 ”快鹿方面则进一

步解释称， 集团正在加紧资产处置的

进程，并全力寻找合作伙伴，寻求资金

支持，“我们也在加紧整理第二个资产

包，整理过程中涉及法律关系的梳理，

因此尚需时间。 ”

长城汇理再度增持

宋晓明入主

*

ST亚星

证券时报记者 翁健

*ST

亚星

(600319)5

月

24

日晚间公告，

深圳长城汇理资产管理有限公司于

2016

年

5

月

20

日至

5

月

24

日， 通过上海证券交易

所证券交易系统买入

*ST

亚星

1135

万股股

份，占公司总股本的

3.60%

，买入均价为

9.67

元

/

股，买入金额约为

1.09

亿元。

本次权益变动前， 长城汇理持有

*ST

亚

星

3155

万股股份，占公司总股本的

10%

。 本

次权益变动后，长城汇理持有公司

4291

万股

股份，占公司总股本的

13.60%

。 本次权益变

动情况导致

*ST

亚星控股股东、 实际控制人

发生变化。 控股股东由北京光耀东方商业管

理有限公司变更为长城汇理， 实际控制人由

李贵斌变更为宋晓明。

钢价反弹后单月跌三成 复产钢企很头疼

证券时报记者 刘宝兴

“在前期钢价反弹的刺激下，不

少钢企好不容易复产了， 钢价却又

开始跌得面目全非。 ” 从

4

月底至

今，钢铁市场价格一改前期“热火朝

天” 的大涨走势， 出现了持续性下

跌，而钢铁从业者前述这句话，道出

了钢企在钢价大涨大跌背后的被动

和尴尬。

实际上， 去年钢铁价格持续低

迷， 钢铁业出现全行业亏损，

34

家

上市钢企营业收入全数下降， 在此

背景下， 已经有不少上市钢企出现

了降薪减员。

我的钢铁网资讯总监徐向春表

示，在钢铁市场的“搓衣板”式价格

行情下，会加剧钢企洗牌，使得过剩

产能出清。

钢价一个月跌三成

5

月

23

日， 螺纹钢

1610

主力

合约大跌

5.58%

收报于

1947

元

/

吨，较今年

4

月

21

日出现的近期高

点

2787

元

/

吨下跌了

30%

。 钢铁现

货市场同样出现大跌， 我的钢铁网

监测的上海螺纹钢价格在

4

月

21

日达到

2999

元

/

吨的年内高点，随

后出现持续下跌， 截至

5

月

23

日，

该价格报

2193

元

/

吨， 即一个月时

间下跌了

27%

。

而在今年一季度， 钢铁市场出

现了一波持续大涨行情， 螺纹钢期

货一度出现涨停，铁矿石、钢材价格

飙涨。当时业内人士指出，钢价上涨

的主要原因在于市场基本面， 钢材

库存长期处于低位， 在基建和房地

产超预期增长的推动下， 市场短期

出现供小于求的格局。

但钢价的这一波涨幅超出了市

场预期，在市场大涨的刺激下，不少

钢企出现复产。 中国钢铁工业协会

数据显示， 今年

3

月份全国粗钢产

量为

7065

万吨，同比增长

2.9%

，结

束了连续

14

个月的同比下降趋势，

且

3

月粗钢日均产量环比

1-2

月

大幅增长

12.94%

，粗钢日产水平接

近历史最高的

2014

年

6

月份的

230.98

万吨。

宝钢股份总经理戴志浩日前

曾感慨，钢铁行业完全感受不到冰

河期、寒冬期，反而是“热得发烫”

的感觉。

复产企业尴尬

但是， 近一个月以来， 钢价从

“热得发烫”到再度降温，大涨大跌

走势带给前期复产钢企的或许是尴

尬和被动。 业内人士指出， 钢企停

产、复产成本较高，复产后重新停产

将进一步加重钢企负担。

实际上，钢铁业产能过剩，整个

行业挣扎于盈亏线， 钢企经营困难

的状态已经持续多年。 去年钢铁业

产能过剩、 钢材供大于求的矛盾更

是突出， 钢材价格持续创出有指数

记录以来的新低， 钢铁行业经济效

益大幅下降，钢企经营异常困难。

中钢协数据显示，

2015

年国内

大中型钢企实现销售收入

2.89

万

亿元，同比下降

19.05%

；实现利润

总额为亏损

645.34

亿元，出现全行

业亏损，亏损面为

50.5%

，而上一年

为盈利

225.89

亿元。

钢企降薪裁员

实际上，在去年钢价持续下跌，钢

铁业全行业亏损的背景下， 钢企降薪

减员、钢企破产、产能下降等现象已经

出现。 以上市钢企为例， 东方财富

Choice

统计数据显示，去年年末

34

家

上市钢企在职员工总数为

52.6

万人，

较上一年的

54.6

万人减少了

2

万人，

且在职员工数量出现同比下降的钢企

数多达

26

家。

其中，河钢股份

2014

年、

2015

年

在职员工总数分别为

45430

人和

41795

人， 去年共计减员

3635

人，为

减员最多的上市钢企。据悉，去年河钢

股份实现营业收入

731

亿元， 同比下

降

25.6%

； 实现净利润

5.73

亿元，同

比下降

17.75%

。

另外， 去年

34

家上市钢企中有

14

家企业的员工年度人均薪酬出现

下降，其中新钢股份、凌钢股份、山东

钢铁、宝钢股份、武钢股份员工人均薪

酬下降幅度超过

1

万元， 而武钢股份

下降

3.8

万元为员工年度人均薪酬降

幅最大的上市钢企。

据悉， 武钢股份去年实现营业收

入

583

亿元，同比下降

41.29%

；实现

净利润为

-75

亿元， 较上一年

12.6

亿

元的盈利，出现由盈转亏。武钢股份表

示，公司根据年度整体经济效益情况，

调整了职工工资收入水平， 按照岗变

薪变的原则，在定员、定岗和定编的前

提下，随时调整职工的岗位工资水平。

值得说明的是， 去年

34

家上市钢

企中， 有

20

家公司的高管年度薪酬总

额出现下滑，其中宝钢股份高管年度薪

酬总额下降

332

万元，为降幅最大的上

市钢企。宝钢股份去年全年实现营业收

入

1638

亿元，同比下降

12.61%

；实现

净利润

10

亿元，同比下降

82.51%

。

据了解， 今年宝钢股份内部已经

提出了

3

年削减成本

70

亿元的规划。

按照规划，宝钢股份正在从执行层、决

策层、管理层，全员、全体系、全过程推

进降成本， 其中包括每个月有成本削

减跟踪快报， 跟踪高管负责条线成本

削减任务的落实， 且目标会纳入当年

绩效评价。

北京维华祥

“举牌”登云股份

证券时报记者 康殷

登云股份（

002715

）

5

月

24

日晚间公告，截

至

5

月

23

日，北京维华祥资产管理有限公司通

过深圳证券交易所集中竞价方式增持登云股份

460

万股股票，占登云股份总股本的

5%

。

北京维华祥于

2015

年

11

月设立， 注册

资本

1

亿元，法定代表人为赵文劼。

北京维华祥表示， 看好汽车制造业未来

的增长潜力

,

拟通过买入登云股份的股票实

现投资资本的增值。 权益报告书显示，今年

3

月开始北京维华祥陆续增持登云股份， 增持

价格区间为

24

元到

35.4

元。

河北地区上市公司

集体接待日活动今日举行

证券时报记者 周少杰

由中国证监会河北监管局主办的 “河北

辖区上市公司

2016

年度投资者网上集体接

待日”活动，将于

5

月

25

日在石家庄市举行。

本次活动由深圳市全景网络有限公司协办，

投资者关系互动平台和全景网提供技术支

持。全景网将对活动进行全程网上文字

+

视频

直播，来自河北的

53

家

A

股上市公司的

160

名高管参加活动。

河北地区上市公司历来重视与投资者的

互动。 据统计，在本次活动之前，

53

家上市公

司已经先后通过全景网举办各类活动

470

场

次，投资者累计提问

7.1

万余条，上市公司高

管回复

5.9

万余条， 平均回复率

82%

， 其中

2015

年河北辖区上市公司投资者累计提问

数为

1.76

万条，同比增长

11.3%

；上市公司回

复

1.51

万条，回复率为

85.8%

。

河北辖区上市公司年平均回复率已经连

续三年都保持在

85%

以上。 其中部分公司不

仅投资者提问数在辖区上市公司中居前，平

均回复率也位居前列，甚至超过

95%

，包括：

以岭药业、同方国芯、东旭光电、沧州明珠、荣

盛发展、晨光生物等。

在河北的活动后，全景网还将在海南、山

西、陕西、内蒙古、贵州、宁夏、山东、青海、甘

肃等地举行地区上市公司投资者网上集体接

待日活动，为所有

A

股投资者建立与上市公

司高管对话的桥梁， 也帮助上市公司倾听更

多投资者的心声。
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