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方盛制药布局千亿美元抗癌药市场

预计核心仿制药2019年上市

证券时报记者 邢云

方盛制药（

603998

）投资入股美国

生物制药公司

Lipo

，为其在

1000

亿美

元体量的全球抗癌药市场布下重要战

略棋子。

7

月

18

日晚间，方盛制药公告日

前证券公司医药行业研究员集体调研

会纪要。纪要显示，调研焦点集中在公

司入股

Lipo

后，针对抗癌药市场的后

续筹备规划。

公司董事长张庆华介绍， 公司

正联合

Lipo

共同建造符合

FDA

和

欧盟认证标准的生产线， 进行

LM-

001

及

LM-101

商业化生产，现已开

始生产车间设计，“预计美国将在

2018

年下半年完成生物等效性临床

试验；

2019

年，药品将在国内外同步

开始生产销售。 ”

公开资料显示，

Lipo

是一家生物

技术公司， 主要研发、 生产仿制药

LM-001

和下一代紫杉醇

LM-101

。

其中，

LM-001

处于已完成研究

待申报生产阶段，

LM-101

正处于注

册申报前的后期研究工作， 且

LM-

101

已递交国际专利以及多项美国专

利申请。

公告披露， 方盛制药将从多个方

面与

Lipo

进行战略合作：除联手建造

国际标准生产线， 进行

LM-001

及

LM-101

的商业化生产外， 方盛制药

将获得该产品的中国区域独家权利，

Lipo

负责许可中国区域外的申报注册

及销售，利润按照协议规定分配。

张庆华表示，参股

Lipo

对公司布

局抗癌药市场意义重大， 将为公司拓

展抗肿瘤药物市场奠定坚实基础。

值得关注的是， 公司在抗癌药领

域的布局早有筹谋。此前，公司抗肿瘤

新药“注射用迪安替康纳”收到国家食

品药品监督管理总局核准签发的 《药

物临床试验批件》。 证券时报记者获

悉， 该新药已经在华西医科大学附属

医院开始一期临床。

数据显示， 癌症治疗药物自从

2007

年超越降血脂药后，一直是全球

医药市场的领头羊，

2012

年的销售额超

过

700

亿美元。

2015

年全球抗癌药物市

场容量超过

1000

亿美元。

据接近公司的知情人士透露， 公司

后续还将整合国内医院渠道， 为抗癌药

的上市铺设路径。

另据当日与会的

Lipo

公司董事长

Dr.Vuong Trieu

介绍，

LM-001

属于高品

质白蛋白结合型紫杉醇仿制药， 可以通

过价格竞争力抢占市场， 而

LM-101

是

创新纳米紫杉醇制剂， 疗效与上述剂型

相当或更好，安全性、生产工艺可控性等

方面更优，将成为强有力的市场竞争者。

从国内市场格局来看，对于白蛋白

结合型紫杉醇仿制药项目，国内企业同

样关注，已有石药、恒瑞、齐鲁、海正等

8

家公司申报，目前石药已经取得临床

批件。

国内企业的热忱来自及紫杉醇药物

市场的快速增长。 数据显示，

2014

年国

际市场紫杉醇药物销售额是

19.8

亿美

元，国内销售总额则是

13.9

亿元。

虽然国内追赶者众多， 但在白蛋白

结合型紫杉醇仿制药项目上，

Lipo

领先

多个身位。

据公司介绍，

Lipo

研发团队中有

7

位成员曾经在原研药厂工作， 深度熟悉

制剂工艺，生产质控、注册申报等关键环

节， 并不是停留在研发阶段的小规模合

成，其商业化生产工艺已非常成熟，可以

达到

10000

支

/

批的生产批量。

此外，

LM-101

的专利发明人

Vuong

Trieu

是纳米制剂领域的专家， 领导了

Abraxane

（白蛋白结合型紫杉醇）、

Cynviloq

（紫杉醇聚合物胶束）等纳米药

品的研发工作。

值得关注的是， 方盛制药还将获得

优先权与

Lipo

合作研发生产管线中的

后续纳米产品。 张庆华表示，与

Lipo

后

续的深入合作， 将持续提升公司的综合

研发实力。

方盛制药新药研发能力一直是公司

核心竞争力，长期居于行业前列。资料显

示，

2015

年公司获得生产批件

7

个，排

名全国第二；获得临床批件

22

个，行业

内排名第七。

宝新能源

上半年净利增长5.7%

证券时报记者 李映泉

宝新能源（

000690

）于

7

月

18

日晚间发布

2016

年半年报。公司在

2016

年

1-6

月实现营业收入

16.22

亿元，同比下降

18.65%

，实现净利

润

3.94

亿元， 同比增长

5.73%

，实

现扣非后净利润

3.59

亿元，同比增

长

10.61%

。

半年报显示，

2016

年上半年，

公司陆丰甲湖湾清洁能源基地稳定

推进陆丰甲湖湾电厂新建工程项目

（

2×1000MW

超超临界机组）建设工

作，成功推动二期

2×1000MW

超超

临界机组项目纳入广东省十三五规

划，完成了一系列前期论证工作，新

设立了陆丰宝丽华风能开发有限公

司，为公司实施蓝海战略、贯彻新能

源电力“

221

”发展规划、实现规模化

扩张，奠定重要一环。

在公司最近新进入的金融业务

方面， 公司积极推进民营银行筹建

事宜的同时， 积极推动各种金融业

态的同步发展， 先后设立了广东信

用宝征信管理有限公司和宝新融资

租赁有限公司， 将全资子公司广东

宝新能源投资有限公司更名为广东

宝新资产管理有限公司， 全力构建

涵盖银行、证券、基金、投资、保险、

征信的大金融平台，培育打造“宝新

金控”金融产业集群，形成上市公司

新的利润增长极， 实现金融板块与

电力板块的良性互动发展。

此外，公司上半年还完成了非公

开发行股票事宜， 共计发行

4.49

亿

股，募集资金

31

亿元。该项募集资金

已于

2016

年

4

月

8

日全部到位。

宝新能源表示， 截至今年

6

月

底， 公司火电装机容量为

147

万千

瓦，风电装机容量为

4.8

万千瓦，合

计

151.8

万千瓦。 公司的陆丰甲湖

湾电厂新建工程项目（

21000MW

超

超临界机组）将于

2017

年末建成达

产， 届时将新增装机容量

200

万千

瓦 ， 较目前装机容量大幅提高

132%

， 装机容量规模迈上新台阶，

能够大幅提高公司的资产规模和主

营业务规模。同时，公司也将做精做

优金融投资业务， 通过发起设立民

营银行，参股证券、基金、保险等，为

公司的持续发展创造新的增长点。

同时， 公司还披露了公开发行

公司债券预案。 此次发行规模不超

过

30

亿元，公司债券的期限不超过

5

年， 扣除发行费用后的净额用于

偿还公司债务和补充流动资金。

红宇新材定增锁定PIP项目

实控人拟出资60%

证券时报记者 邢云

7

月

18

日晚间， 红宇新材

（

300345

）披露非公开发行预案，拟

募集资金

5

亿元，全部投向

PIP

（可

控离子渗入）技术产业化项目。 其

中，董事长朱红玉拟出资

3

亿元，认

购不超过

3303

万股。

如果发行成功，朱红玉及其一

致行动人将合计持有红宇新材股份

约

1.54

亿股， 持股比例不低于

31.16%

。 公司股票将于

7

月

19

日

开市起复牌。

证券时报记者了解到，

PIP

是

可控离子渗入 （

Programmable Ion

Permeate

）的缩写，是一种领先的金

属表面改性技术，它通过向金属基

材表面渗入非金属元素和少量稀土

元素，使金属表面改性为非常耐磨

耐腐蚀的物质，从而大幅度提升金

属零部件的耐磨性、耐腐蚀性和耐

疲劳性。

2016

年

5

月

28

日， 红宇新材

投产全球首条

PIP

生产线， 引发了

应用市场的强烈反响。

据红宇新材总工程师罗德福教

授介绍，红宇新材控股子公司红宇

智能当时接待了来自全国各地

50

多家企业的来访，其中

38

家企业送

来零部件进行

PIP

处理并进行品质

验证，部分企业已经下达订单生产。

基于下游企业的超预期的反

应，红宇新材经多方论证，判断

PIP

技术的应用市场面临爆发期， 从而

做出加码

PIP

技术产业化的决策，

以满足市场越来越大的需求。

目前， 红宇新材的

PIP

产品主

要包括

PIP

活塞杆、

PIP

光轴、

PIP

销轴三个品类， 应用于各类机械产

品，其市场调查数据表明，全国活塞

杆和光轴

2016

年的需求规模约为

60

亿元。 其中湖南市场活塞杆和销

轴

2016

年的需求约为

4.6

亿元。

此外， 汽车零部件、 高铁零部

件、 军工产品和模具产品对

PIP

技

术的需求很大。

同时， 红宇新材也将和沿海经

济发达地区的政府、企业合作，在当

地进行

PIP

技术的产业化。

证券时报记者同时观察到：自

2015

年

12

月以来的半年时间，朱

红玉及其一致行动人持续增持公司

股票。 如此次认购非公开发行的

3303

万股得到证监会批准，朱红玉

及其一致行动人朱红专、 朱明楚的

持股比例，将从上市初的

23.93%

增

加到

31.16%

。

分析人士认为， 对公司发展前

景最了解的人就是公司实际控制

人， 红宇新材实际控制人持续增持

公司股票， 表示其对公司未来的强

烈看好。

科大智能产业链逐步完善 两大主业前景广阔

证券时报记者 杨丽花

7

月

15

日，由深交所组织的“走

进上市公司投资者开放日”活动来到

科大智能

(300222)

，数十位投资者参

观了科大智能子公司永乾机电的生

产车间。 科大智能总裁杨锐俊表示：

“未来公司业绩将会继续保持稳定增

长，还会通过投资、并购等方式进行

产业布局。 ”

此次参观的永乾机电是科大智

能于

2014

年

4

月收购的一家智能化

综合解决方案提供商。 该公司产品包

括智能移载系统、智能装配系统和智

能仓储系统等。

2013

年收购之初，永

乾机电

80%

业务来自于汽车行业，收

购后加大拓展非汽车行业。 目前非汽

车行业收入占比近半，新进入领域包

括新能源、军工、输配电领域等。 永乾

机电董事长陈键带领投资者参观了

智能制造车间，并就业务进行讲解。

近日，科大智能又完成了对冠致

自动化和华晓精密的收购。 至此，汽

车工业智能制造龙头企业显现：公司

立足于永乾机电，通过收购冠致自动

化和华晓精密进一步切入汽车主机

厂供应链体系。 冠致自动化长期服务

于德国大众等品牌，在汽车侧围和底

板自动化拥有丰富经验；华晓精密是

日产的全球战略合作伙伴， 生产的

AGV

广泛应用于总装车间。未来永乾

机电、冠智自动化和华晓精密有望凭

借各自在汽车领域的技术和客户资

源优势形成合力，进一步提升在主机

厂的影响力。

7

月

15

日晚间，科大智能发布业绩

预告，公司预计上半年实现净利润

7391

万元

-8007

万元， 同比增长

20%-30%

。

公司去年同期盈利

6159

万元。 杨锐俊

表示：“收购冠致自动化和华晓精密对

公司利润的贡献在今年下半年将有更

加明显的表现。 ”

科大智能另一主营业务是配电

自动化业务，已形成围绕配用电自动

化软硬件产品和电力通信终端设备、

新能源和节能环保领域的监控治理

产品。

现在科大智能两大主营业务都

拥有较好的外部条件：工业生产智能

化方面， 随着国家加快转变经济结

构、大力推进战略新兴产业发展和促

进现代化高端装备制造业发展的国

家战略持续实施，产业升级和人力成

本增加等为工业自动化产业带来了

前所未有的发展机遇，下游行业的持

续健康发展为工业自动化产业带来

了广阔的市场空间；配用电自动化方

面， 随着工业化和城镇化进程的推

进，国家电改政策的落地和电力体制

改革的深化，“十三五”期间新一轮农

村电网改造升级工程的实施，配用电

自动化产业将迎来新的发展机会。

杨锐俊说：“在外部环境良好的

同时，公司两个业务板块还会通过收

购、投资进行布局，继续引领市场。 ”

具体来说，在工业智能制造和机器人

应用方面， 除了把现有的智能输送、焊

装机器人、物流机器人进一步的做精做

强，提升在国内和国外的这种产品的号

召力和这种市场地位，公司也在积极调

研、 论证服务机器人。 杨锐俊解释说：

“服务机器人是最值得关注的领域：数

据驱动型服务来帮助慢性疾病者列好

地进行健康管理； 医疗影像阅读分析，

提供医疗诊断的辅助技术，提供老人居

家养老的日常关怀。 ”

杨锐俊还说：“在配电自动方面，包

括新能源和智能电气、充电桩、储能管

理等。 科大智能现在一方面组建自己的

管理团队。 另一方面在吸引外部力量，争

取把这些细分市场做精做强。 ”

智能制造是高技术行业， 核心技术

团队至关重要。 杨锐俊说：“过往的经验

证明， 公司实施的股权激励计划使公司

主要管理人员、 核心技术人员和骨干员

工均持有公司股份， 建立起员工与公司

共同发展的长效激励约束机制， 员工对

公司认同度和忠诚度不断提高。 ”不过杨

锐俊也表示，公司最近刚完成定增，暂时

没有进一步资本运作的打算。

杨丽花/供图


