
中国太平洋保险（集团）股份有限公司

公司代码：601601� � � �公司简称：中国太保

半年度

报告摘要

一 重要提示

1 本半年度报告摘要来自半年度报告全文， 为全面了解本公司的经营成果、 财务状况及未来发展规

划，投资者应当到上海证券交易所网站等中国证监会指定媒体上仔细阅读半年度报告全文。

2 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证半年度报告内容的真实、准确、完整，不存在

虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。

3 公司全体董事出席董事会会议。

4 本半年度报告未经审计。

5 经董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

无

二 公司基本情况

2.1公司简介

公司股票简况

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称

A

股 上海证券交易所 中国太保

601601

H

股 香港联合交易所有限公司 中国太保

02601

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 马欣 潘峰

电话

021-58767282 021-58767282

办公地址

上海市浦东新区银城中路

190

号交银金融

大厦南楼

上海市浦东新区银城中路

190

号交银金融

大厦南楼

电子信箱

ir@cpic.com.cn ir@cpic.com.cn

2.2公司主要财务数据

单位：百万元 币种：人民币

本报告期末 上年度末 本报告期末比上年度末增减

(%)

总资产

1,118,393 1,020,692 9.6

归属于上市公司股东的净资产

131,514 131,764 -0.2

本报告期

（

1-6

月

）

上年同期 本报告期比上年同期增减

(%)

经营活动产生的现金流量净额

41,167 25,409 62.0

营业收入

177,556 144,706 22.7

归属于上市公司股东的净利润

6,509 6,142 6.0

归属于上市公司股东的扣除非经常

性损益的净利润

6,504 6,130 6.1

加权平均净资产收益率

（

%

）

注

4.8 4.6

增加

0.2

个百分点

基本每股收益

（

元

／

股

）

注

0.72 0.68 6.0

稀释每股收益

（

元

／

股

）

注

0.72 0.68 6.0

注：以归属于本公司股东的数据填列。

2.3前十名股东持股情况表

单位:�股

截止报告期末股东总数

（

户

）

82,289

截止报告期末表决权恢复的优先股股东总数

（

户

）

0

前

10

名股东持股情况

股东名称 股东性质

持股比例

(%)

持股

数量

持有有限

售条件的

股份数量

质押或冻结的

股份数量

香港中央结算

（

代理人

）

有限公司 境外法人

30.59 2,772,458,836

无

0

华宝投资有限公司 国有法人

14.17 1,284,277,846

无

0

申能

(

集团

)

有限公司 国有法人

13.52 1,225,082,034

无

0

上海海烟投资管理有限公司 国有法人

5.17 468,828,104

无

0

上海国有资产经营有限公司 国有法人

4.68 424,099,214

无

0

中国证券金融股份有限公司 其他

3.59 325,414,219

无

0

上海久事

（

集团

）

有限公司 国有法人

2.77 250,949,460

无

0

云南合和

(

集团

)

股份有限公司 其他

1.47 133,602,446

无

0

中央汇金资产管理有限责任公司 其他

1.22 110,741,200

无

0

中国宝武钢铁集团有限公司 国有法人

0.76 68,818,407

无

0

上述股东关联关系或一致行动的说明

华宝投资有限公司是中国宝武钢铁集团有限公司的全资子公

司

，

两者之间存在关联关系

。

除此之外

，

本公司未知上述股东

存在其他关联关系或一致行动关系

。

表决权恢复的优先股股东及持股数量的说明

注：

1、截至报告期末，本公司未发行优先股。

2、前十名股东持股情况根据中国证券登记结算有限责任公司上海分公司（A股）和香港中央证券登记

有限公司（H股）的登记股东名册排列；A股股东性质为股东在中国证券登记结算有限公司上海分公司登记

的账户性质。

3、香港中央结算（代理人）有限公司所持股份为代客户持有。 因联交所并不要求客户向香港中央结算

（代理人）有限公司申报所持有股份是否有质押及冻结情况，因此香港中央结算（代理人）有限公司无法统

计或提供质押或冻结的股份数量。 根据《证券及期货条例》第XV部的规定，当其持有股份的性质发生变化

（包括股份被质押），大股东要向联交所及公司发出通知。 截至报告期末，公司未知悉大股东根据《证券及

期货条例》第XV部发出的上述通知。

4、本公司股东上海国有资产经营有限公司于2015年12月10日完成以所持本公司部分A股股票为标的发

行可交换公司债券的发行工作， 将其持有的预备用于交换的共计112,000,000股本公司A股股票及其孳息作

为担保及信托财产，以中国国际金融有限公司名义持有，并以“上海国资－中金公司－15国资EB担保及信

托财产专户” 作为证券持有人登记在本公司证券持有人名册上。 详情请参见本公司于2015年12月15日发布

的《关于公司股东完成可交换公司债券发行及公司股东对持有的部分本公司A股股票办理担保及信托登记

的公告》。

2.4截止报告期末的优先股股东总数、前十名优先股股东情况表

□适用 √不适用

2.5控股股东或实际控制人变更情况

□适用 √不适用

本公司股权结构较为分散，公司主要股东的各个最终控制人都无法实际支配公司行为，因此本公司不

存在控股股东，也不存在实际控制人。

2.6未到期及逾期未兑付公司债情况

□适用 √不适用

三 经营情况讨论与分析

3.1经营情况的讨论与分析

3.1.1董事长致股东的信

尊敬的中国太保股东：

2017年上半年，中国宏观经济稳中向好，供给侧结构性改革深入推进，防风险、回归保障本源成为保险

行业发展的关键词。中国太保坚持稳中求进的工作主基调，在董事会平稳交接的背景下，公司实现了良好的

经营业绩，发展质量和效益进一步提升，发展速度创近年新高。 上半年，集团实现保险业务收入1,637.85亿

元，同比增长24.5%，增速创出近七年以来的新高，推动集团营业收入同比增长22.7%，达到1,775.56亿元；实

现净利润注165.09亿元，同比增长6.0%。 截至上半年末，集团内含价值达2,714.54亿元，较上年末增长10.4%，

其中有效业务价值注2为1,244.36亿元，较上年末增长22.9%。 公司财务基础保持稳健，偿二代下集团综合偿

付能力充足率达到297%。 截至上半年末，集团客户数已达到11,358万。

? 寿险业务坚持回归保障本源，长期保障型业务快速发展，价值增长再创新高。 近年来太保寿险坚决

去除低价值业务，大力发展价值高、可持续增长能力强的个险业务，成效显著。 在大个险格局不断强化的背

景下，公司洞见客户保障需求变化，持续推进产品创新，“金佑人生” 、“安行宝” 、“银发安康” 、“爱无忧” 、

“少儿超能宝”等一系列风险保障型产品受到客户广泛欢迎，客户经营成效不断显现。 得益于此，上半年长

期保障型注3新业务首年年化保费同比增长73.8%。 同时，代理人渠道新保与续期业务均实现高速增长，推动

寿险上半年保险业务收入首次在半年度突破千亿。 得益于业务质量和速度的双轮驱动，上半年实现新业务

价值注4197.46亿元，已超过去年全年水平，同比增速高达59.0%，新业务价值率注4同比提升7.6个百分点达

到40.6%，均创出历史新高。

? 产险业务坚持质量优先，综合成本率持续改善，新领域农险加快发展。 近年来，太保产险始终坚持

“控品质、强基础、增后劲”的发展方针，不断提升优质客户服务能力。 通过持续不断的努力，我们在2015年

实现扭亏为盈，2016年在保持承保盈利的基础上综合成本率优于行业平均水平， 今年上半年综合成本率继

续优化至98.7%。 尤为可喜的是，上半年综合赔付率和综合费用率均呈下降态势，且车险与非车险业务均实

现了承保盈利。车险方面，公司积极推广优质客户服务举措，推出“金钥匙” 、“太好赔”等品牌服务项目，直

击车险理赔痛点，使客户真正感受到优质的理赔服务，低出险、女性等优质客户数持续增长。非车险方面，公

司积极拓宽农险经营区域，全面推广“e农险”新技术，加大农险产品创新力度，上半年实现农险原保费收入

19.42亿元注5，同比增长119.7%，市场份额稳步提升。 在成绩面前，我们也清醒地认识到，车险二次商改全面

落地，三季度以来，台风、洪水等自然灾害频发，这些都为综合成本率持续优化带来不确定性。未来公司仍将

始终把质量优先放在首位，切实推进优质客户服务举措的落地，提升核心渠道业务占比，打造二次商改后的

车险竞争能力；同时加大非车险业务品质管控力度，进一步加快农险等新兴业务发展。

? 资产管理业务注重防范化解投资风险，总投资收益率保持稳定。 公司坚持稳健投资、价值投资、长期

投资，遵循保险资产负债管理的基本原则，上半年抓住市场利率从底部回升的时机，积极配置固定收益类资

产，提高保险资金投资组合收益的稳定性，同时积极把握A股蓝筹股和港股通的市场机遇。 年化总投资收益

率达4.7%，与去年同期持平；年化净投资收益率达5.1%，同比提升0.5个百分点；年化净值增长率达4.5%，同比

提升0.6个百分点。 截至2017年上半年末，集团管理资产达到13,392.19亿元，较上年末增长8.4%。 公司资产负

债管理模式稳健运行，有效约束负债成本，从机制上杜绝激进投资和激进经营，防止公司出现系统性经营风

险。 公司持续强化信用风险管控，外部信用评级为AAA的非标资产占比提升，信用风险整体可控。

? 围绕保险主业布局，集团协同领域和业务模式持续创新。 太保寿险营销员代理销售车险的资源共享

机制持续优化，上半年交叉销售共计实现车险业务收入同比增长36.3%，达到34.71亿元。 太保安联健康险致

力于打造健康险专业经营能力，依托太保集团现有销售网络开展合作销售，在帮助营销员获客的同时实现

了快速发展。 安信农险深化融入集团，强化与太保产险在农险产品方面的合作创新，取得了良好的经营业

绩，承保盈利能力表现优良。长江养老积极推进“太平洋-长江养老业务合作中心”建设，持续深化集团内的

协同合作，专注养老金管理主业，全面参与养老保障三支柱体系建设，夯实业务发展基础。

? 强化专项整治，严密风险防控，坚守合规经营。 我们始终将严守风险底线、依法合规经营作为公司稳

定健康发展的根本保证。 坚持问题导向，全面贯彻保监会“1+4+N” 系列文件要求，全力配合监管开展专项

整治，查清制度缺陷、查清风险隐患、查清管控短板；坚持责任落实，重点推进非法集资案件风险、新业务管

控风险、数据真实性问题、声誉风险、“五虚” 问题、销售误导和理赔难、外部信用风险等九项重点风险防控

任务的落实，做到风险早发现、早报告、早处置；坚持责任追究，加大对违法违规行为的通报力度，严格12家

次保险监管行政处罚的内部问责，做到监管查处一起、内部追责一起；坚持长效治理，着力构建全面全程全

员的风险管理体系和与公司经营全面融合的内控体系。 上半年公司偿付能力充足、盈利稳定、流动性良好，

未发生系统性风险和重大案件，主要合规指标继续保持较好水平。

? 全面履行企业社会责任，实现企业利益与社会价值的共赢。 我们一如既往地履行企业公民的庄严承

诺，牢牢把握保险企业特有的长期稳健风险管理和保障功能，在服务实体经济、参与社会管治创新、支持民

生与保障等方面持续发挥作用。 公司提供多样化的风险保障，重点支持高端制造业、环保产业、新能源新材

料、生物技术等战略新兴产业，为实体经济保驾护航。公司积极运用保险资金，支持实体经济发展，投资领域

涵盖高速公路、能源、隧道桥梁等国家重点扶持的基础设施项目，以及旧城改造、土地储备和公租房等项目，

全面参与“一带一路” 、长江经济带、京津冀协同发展、上海自贸区建设等国家重大战略规划。公司密切关注

社会民生热点，对接社会管治创新需求，提升服务效率，上半年太保寿险在各地签约大病保险、基本医保经

办、补充医保、长期护理险等98个政保类健康保险项目，服务人群超过7,000万。 公司充分发挥自身专业优势

和集团战略协同优势，在精准扶贫、精准脱贫方面多措并举，体现保险的行业价值与责任担当。 我们持续开

展捐资助学、关爱孤残、赈灾救援等公益活动，连续22年开展“情牵儿福院”活动，连续9年开展“责任照亮未

来” 品牌化活动，将保险“扶智” 与“扶志”相结合，彰显“有温度”的品牌形象。

2017年，对于中国太保来说是至关重要的一年。十年前，中国太保成功实现A股上市，迈出了公司发展史

上关键的一步。 通过改制上市，我们构建并不断完善市场化、专业化的公司治理机制。 在历届董事会的带领

下，全体员工的共同努力下，十年奋进，中国太保已经成长为一家资本雄厚，价值创造、风险管控能力较强的

综合性保险集团。 尤其是自2011年以来推进实施的战略转型，紧紧围绕“以客户需求为导向” ，在关注客户

需求、改善客户界面、提升客户体验等多方面进行了有益探索，为迎接保险业回归保障本源的新一轮战略机

遇期赢得了主动。

上市十年，中国太保再一次站在了新的起点上。 今年上半年，公司顺利完成了董事会换届工作。 作为新

一届董事会成员，我深感责任重大，担子不轻。我们也一直在思考，如何抓住保险业的战略机遇，主动适应市

场变化，实现新一轮的发展，向广大股东、客户、员工和社会交上一份令人满意的答卷。我们的答案是牢牢把

握 “不变” 与“变” 。

“不变”就是不忘初心，固守本源。 正是得益于我们始终遵循保险行业的客观发展规律，准确把握保险

企业穿越经济周期的长期经营特性，尤其在近年来行业市场主体发展模式分化的时期，我们仍然能够保持

战略定力，坚持科学的发展理念和正确的发展方向，公司才能在激烈的市场竞争中实现可持续的价值增长

以及综合实力的稳步提升。行稳方能致远，这些对客观规律、经营特性的认知，我们仍然会珍视；在过去公司

发展过程中经过实践检验的宝贵经验和方向，我们仍然会坚守。 广大投资者的信任和支持一直是我们前行

的力量源泉，未来中国太保将继续专注保险主业，做精保险专业，追求可持续的价值增长，努力成为行业健

康稳定发展的引领者。

“变”就是深化改革，转型升级。转型，就是对束缚企业发展的深层次因素进行根本性的变革。不断深化

客户需求导向，是企业经营的永恒命题。 改革没有止境，转型永无终点，中国太保一定会“将转型进行到

底” 。在前期转型成效的基础上，新一届董事会将围绕客户需求，持续聚焦发展中的关键问题，规划启动“转

型2.0” 。 围绕“人才” 、“数字” 、“协同” 、“管控” 、“布局”这五大关键词，着力于关键领域内的能力提升：

推动组织架构改革，打造高效、扁平、灵活的组织体系，以“聚才、用才、育才” 为核心，构建战略性人才储备

体系和多元化人力资源管理机制，吸引和留存优秀人才，增进员工获得感，形成强大的生产力；推动实施

“数字太保” ，突破数字化客户体验、数字化决策、协同共享数字化工具、数字化人才和领导力四大发展短

板；深化各子公司在客户、渠道、资源的协同共享机制建设，形成融合发展；进一步明晰集团、总、分公司的职

能定位及管理流程，强化集团战略管控能力，通过项目管控等方式，缩短决策链条，提升效率；继续完善保险

主业链条，优化区域布局，提升中心城区的市场地位，同时要抓住健康养老产业发展的新机遇,加快推动相

关领域内的布局。

“十年砥砺磨一剑，今朝蓄势再出发” 。 展望未来，新一届董事会充满了信心，我们将带领公司全体员

工，励精图治，砥砺前行，继续推进转型升级，提升公司发展质量和效益，为开启公司发展新纪元而努力奋

斗！

注：

1、以归属于本公司股东的数据填列。

2、以集团应占寿险扣除偿付能力额度成本后的有效业务价值填列。

3、长期保障型业务包括终身寿险、定期寿险、长期健康险及长期意外险等产品。

4、去年同期数据已重述。

5、为太保产险和安信农险合并数据。

董事长：孔庆伟

中国太平洋保险（集团）股份有限公司董事会

二〇一七年八月二十五日

公司荣誉

●中国太保连续七年入选美国《财富》全球500强企业，排名第252位

●太保寿险快速应对“623盐城龙卷风冰雹灾害事故” 入选《中国保险报》2016中国保险（寿险）“年

度影响力” 十大赔案榜单，“25年感恩陪伴， 太平洋保险一直在你身边” 特色服务活动荣获2016中国保险

“年度服务创新”项目

●太保产险的《快速精确，理赔到户：广西糖料蔗价格指数保险2016年理赔案》和《“太好赔”为车险客

户打造“极速、极易、极暖”理赔服务》在《中国保险报》主办的2016年度中国保险业十大影响力赔案暨十大

服务创新评选活动中分别当选2016年度中国保险业十大影响力赔案和荣获“2016年度中国保险年度服务创

新”称号

●太保资产在中国保险资产管理业协会、《证券时报》 联合主办的“2017年中国保险业方舟奖评选颁

奖”中荣获“2017年度值得信赖保险资产管理公司方舟奖”和“2017年度卓越保险投资团队方舟奖”

3.1.2经营业绩

会计数据和业务数据摘要

一、主要会计数据和财务指标

单位：人民币百万元

主要会计数据

2017

年

1-6

月

2016

年

1-6

月

本报告期比上年同期

增减

(%)

营业收入

177,556 144,706 22.7

利润总额

9,598 8,922 7.6

净利润注

6,509 6,142 6.0

扣除非经常性损益的净利润注

6,504 6,130 6.1

经营活动产生的现金流量净额

41,167 25,409 62.0

2017

年

6

月

30

日

2016

年

12

月

31

日 本期末比上年末增减

(%)

总资产

1,118,393 1,020,692 9.6

股东权益注

131,514 131,764 (0.2)

注：以归属于本公司股东的数据填列。

单位：人民币元

主要财务指标

2017

年

1-6

月

2016

年

1-6

月

本报告期比上年同

期增减

(%)

基本每股收益注

0.72 0.68 6.0

扣除非经常性损益后的基本每股收益注

0.72 0.68 6.1

稀释每股收益注

0.72 0.68 6.0

加权平均净资产收益率

(%)

注

4.8 4.6 0.2pt

扣除非经常性损益后的加权平均净资产收益率

(%)

注

4.8 4.6 0.2pt

每股经营活动产生的现金流量净额

4.54 2.80 62.0

2017

年

6

月

30

日

2016

年

12

月

31

日

本期末比上年末增

减

(%)

每股净资产注

14.51 14.54 (0.2)

注：以归属于本公司股东的数据填列。

二、非经常性损益项目和金额

单位：人民币百万元

非经常性损益项目

2017

年

1-6

月

非流动性资产处置收益

5

计入当期损益的政府补助

18

除上述各项之外的其他营业外收支净额

(12)

非经常性损益的所得税影响数额

(6)

少数股东应承担的部分

-

合计

5

三、其他主要财务、监管指标

单位：人民币百万元

指标

2017

年

6

月

30

日

/2017

年

1-6

月

2016

年

12

月

31

日

/2016

年

1-6

月

集团合并

投资资产注

1 1,031,309 941,760

投资收益率

（

%

）

注

2 4.7 4.7

太保寿险

已赚保费

107,739 80,074

已赚保费增长率

（

%

）

34.5 31.0

赔付支出净额

19,899 16,674

退保率

（

%

）

注

3 0.8 1.2

太保产险

已赚保费

42,762 41,628

已赚保费增长率

（

%

）

2.7 2.2

赔付支出净额

24,498 25,438

未到期责任准备金

41,231 38,207

未决赔款准备金

35,225 33,936

综合成本率

（

%

）

注

4 98.7 99.4

综合赔付率

（

%

）

注

5 60.9 61.2

注：

1、投资资产包括货币资金等。

2、投资收益率(年化)=(投资收益+公允价值变动损益+投资性房地产租金收入-计提投资资产减值准备

-卖出回购业务利息支出)/平均投资资产，投资收益率未考虑汇兑损益影响，将投资收益中的固定息投资利

息收入及投资性房地产租金收入年化考虑，平均投资资产参考Modified� Dietz方法的原则计算。

3、退保率=当期退保金/(寿险责任准备金期初余额＋长期健康险责任准备金期初余额＋长期险保费收

入)。

4、综合成本率=(赔付支出-摊回赔付支出+提取保险责任准备金-摊回保险责任准备金+分保费用+保

险业务税金及附加+手续费及佣金支出+保险业务相关的业务及管理费-摊回分保费用+提取保费准备金+

记录在资产减值损失中的计提/(转回)应收款项的坏账准备)/已赚保费。

5、综合赔付率=(赔付支出-摊回赔付支出+提取保险责任准备金-摊回保险责任准备金+提取保费准备

金)/已赚保费。

四、境内外会计准则差异说明

本公司按照中国会计准则编制的合并财务报表及按照香港财务报告准则编制的合并财务报表中列示

的截至2017年6月30日和2016年6月30日止6个月期间的净利润以及于2017年6月30日和2016年12月31日的股

东权益并无差异。

经营业绩回顾与分析

公司业务概要

一、主要业务

本公司是中国领先的综合性保险集团，围绕保险产业链，通过旗下子公司提供各类风险保障、财富规划

以及资产管理等产品和服务。

公司主要通过太保寿险为客户提供人身保险产品和服务；通过太保产险、安信农险为客户提供财产保

险产品和服务；通过太保安联健康险为客户提供专业的健康险产品及健康管理服务；通过太保资产管理开

展保险资金运用以及第三方资产管理业务；本公司还通过长江养老从事养老金业务及相关资产管理业务。

2017年上半年，全国保险业实现保费收入2.31万亿元，同比增长23.0%。 其中，人寿保险公司保费收入17,

864.24亿元，同比增长26.0%；财产保险公司保费收入5,275.86亿元，同比增长13.9%。 在上市险企中，太保寿

险、太保产险分别为中国第三大人寿保险公司和第三大财产保险公司。

二、合并报表中变化幅度超过30%的重要项目及原因

单位：人民币百万元

资产负债表项目

2017

年

6

月

30

日

2016

年

12

月

31

日

变动幅度

(%)

主要变动原因

以公允价值计量且其变动计入当期损

益的金融资产

16,686 27,190 (38.6)

债券投资减少

应收保费

13,732 6,562 109.3

业务增长及时点因素

可供出售金融资产

339,474 258,711 31.2

债券

、

股票

、

理财产品增加

归入贷款及应收款的投资

200,841 139,634 43.8

债权投资计划

、

理财产品增加

长期股权投资

2,568 151 1,600.7

股权投资增加

在建工程

3,849 2,899 32.8

新增办公楼

卖出回购金融资产款

62,700 39,104 60.3

短期资金融入业务增加及时点因素

预收保费

6,705 22,326 (70.0)

时点因素

应付手续费及佣金

5,120 3,470 47.6

业务增长及时点因素

其他负债

22,125 12,572 76.0

应付待结算投资款及应付股利增加

利润表项目

2017

年

1-6

月

2016

年

1-6

月

变动幅度

(%)

主要变动原因

分保费收入

538 67 703.0

业务增长

提取未到期责任准备金

(3,773) (1,934) 95.1

自留保费增速上升

公允价值变动收益

/(

损失

) 767 (582) (231.8)

交易性金融资产市值波动

提取保险责任准备金

(65,680) (44,590) 47.3

业务增长

税金及附加

(484) (2,238) (78.4)

营改增影响

，

以及投资业务买卖价差减少

手续费及佣金支出

(28,226) (18,882) 49.5

业务增长

摊回分保费用

3,276 2,492 31.5

业务变动

利息支出

(1,652) (1,135) 45.6

卖出回购金融资产款利息支出增加

计提资产减值准备

(471) (294) 60.2

可供出售金融资产减值准备增加

其他综合损益

(426) (3,542) (88.0)

可供出售金融资产公允价值变动

三、核心竞争力分析

本公司是中国领先的综合性保险集团，位列《财富》世界500强第252位。 公司始终以客户需求为导向，

专注保险主业，做精保险专业，创新保险产品和服务，提升客户体验，并致力于为股东创造可持续的价值与

稳定的回报。

●专注保险主业，拥有涵盖寿险、产险、养老保险、健康险、农业保险和资产管理的保险全牌照；

●作为中国最知名的保险品牌之一，已建立覆盖全国的分销网络，拥有11,358万客户；

●以客户需求为导向的战略转型成效持续显现，建立了客户脸谱绘制能力，寿险在客群细分基础上的

产品创新能力持续提升，产险优质客户服务能力不断增强；

●建立了资产负债管理机制，坚持稳健投资、价值投资、长期投资，增强约束负债成本的内生动力，投资

收益持续超越负债成本；

●拥有先进、可靠的信息技术系统，构建了企业级移动应用布局，具备领先的运营支持能力和新技术应

用能力；

●拥有经验丰富的管理团队及集约化的集团管理平台，形成各司其职、各负其责、协调运转、有效制衡

的公司治理机制；

●建立了领先的风险管理与内控体系，保障公司的持续健康发展。

业绩概述

中国太保以客户需求为导向，专注保险主业，做精保险专业，在本报告期内实现了良好的经营业绩和价

值的持续提升。

一、经营业绩

2017年上半年，集团实现营业收入1,775.56亿元，其中保险业务收入1,637.85亿元，同比增长24.5%。 集团

净利润注1为65.09亿元，同比增长6.0%。太保寿险上半年新业务价值达197.46亿元，同比增长59.0%。太保产险

综合成本率为98.7%，同比优化0.7个百分点。 集团投资资产年化净投资收益率达到5.1%，同比提升0.5个百分

点。 集团内含价值2,714.54亿元，较上年末增长10.4%，其中集团有效业务价值注21,244.36亿元，较上年末增

长22.9%。

寿险业务增长加快，新业务价值增速和新业务价值率均创新高

●太保寿险上半年实现新业务价值197.46亿元，同比增长59.0%；新业务价值率40.6%，同比提升7.6个百

分点，均创历史新高；

●太保寿险新保和续期同时发力，新保和续期业务增速分别达35.8%、33.6%，推动半年保险业务收入首

次突破千亿，达1,105.51亿元，同比增长34.4%；

●太保寿险业务结构持续优化， 上半年长期保障型注3新业务首年年化保费达206.21亿元， 同比增长

73.8%，寿险业务剩余边际余额较上年末增长25.0%，达2,157.49亿元；

●太保安联健康险致力于打造健康险专业经营能力，实现保险业务及健康管理费收入5.67亿元，同比增

长97.6%。

产险综合成本率持续优化，非车险近三年首次实现承保盈利，农险快速增长

●太保产险综合成本率98.7%，同比优化0.7个百分点，其中综合赔付率和综合费用率同比分别下降0.3、

0.4个百分点；

●太保产险非车险综合成本率明显改善，同比下降6.3个百分点至99.3%；车险业务保持承保盈利，综合

成本率为98.6%；

●农险实现原保费收入注4达19.42亿元，市场份额快速提升；其中，太保产险全面推广“e农险” 新技术，

持续扩大经营覆盖面，加大产品创新力度，实现农险收入15.52亿元，同比增长75.6%；安信农险积极推进与太

保产险融合发展，实现农险收入3.90亿元，同比增长6.8%。

集团管理资产规模稳步提升，总投资收益率保持稳定

●集团管理资产达到13,392.19亿元，较上年末增长8.4%；其中，集团投资资产首次超过万亿，达到10,

313.09亿元，较上年末增长9.5%；

●实现年化总投资收益率4.7%，同比持平；年化净投资收益率5.1%，同比上升0.5个百分点；年化净值增

长率4.5%，同比上升0.6个百分点；

●第三方资产管理业务管理规模达到3,079.10亿元，较上年末增长4.9%；管理费收入4.60亿元，同比增长

27.8%。

注：

1、以归属于本公司股东的数据填列。

2、以集团应占寿险扣除偿付能力额度成本后的有效业务价值填列。

3、长期保障型业务包括终身寿险、定期寿险、长期健康险及长期意外险等产品。

4、指原保险保费收入，不含分保费收入。

二、主要指标

单位：人民币百万元

指标

2017

年

6

月

30

日

/2017

年

1-6

月

2016

年

12

月

31

日

/2016

年

1-6

月

变动

(%)

主要价值指标

集团内含价值

271,454 245,939 10.4

有效业务价值注

1 124,436 101,288 22.9

集团净资产注

2 131,514 131,764 (0.2)

太保寿险上半年新业务价值注

4 19,746 12,419 59.0

太保寿险新业务价值率

(%)

注

4 40.6 33.0 7.6pt

太保产险综合成本率

(%) 98.7 99.4 (0.7pt)

集团投资资产年化净值增长率

(%) 4.5 3.9 0.6pt

主要业务指标

保险业务收入

163,785 131,537 24.5

太保寿险

110,551 82,234 34.4

太保产险

52,485 49,224 6.6

集团客户数

（

千

）

注

3 113,575 104,435 8.8

客均保单件数

（

件

）

1.69 1.64 3.0

月均保险营销员

（

千名

）

870 582 49.5

保险营销员每月人均首年保险业务收入

（

元

）

7,189 7,403 (2.9)

太保寿险退保率

(%) 0.8 1.2 (0.4pt)

年化总投资收益率

(%) 4.7 4.7 -

年化净投资收益率

(%) 5.1 4.6 0.5pt

第三方管理资产

307,910 293,612 4.9

太保资产第三方管理资产

135,053 167,837 (19.5)

长江养老投资管理资产

172,857 125,775 37.4

主要财务指标

归属于母公司股东净利润

6,509 6,142 6.0

太保寿险

4,381 4,246 3.2

太保产险

2,049 2,156 (5.0)

综合偿付能力充足率

(%)

太保集团

297 294 3pt

太保寿险

257 257 -

太保产险

272 296 (24pt)

注：

1、以集团应占寿险扣除偿付能力额度成本后的有效业务价值填列。

2、以归属于本公司股东的数据填列。

3、集团客户数是指该期末，至少持有一张由太保集团下属子公司签发的、在保险责任期内保单的投保

人和被保险人，投保人与被保险人为同一人时视为一个客户。

4、去年同期数据已重述。

人身保险业务

2017年上半年，太保寿险加强客户经营能力，不断推进保障型产品创新，通过新客户获取和老客户加

保，实现长期保障型业务快速增长，新业务价值增速和新业务价值率均创新高。太保安联健康险致力于打造

健康险专业经营能力，加快产品创新，助力营销员获客，实现了业务快速增长。

一、太保寿险

（一）业务分析

2017年上半年，太保寿险以客户需求为导向，回归保障本源，不断创新产品和服务供给，持续提升客户

经营能力，上半年实现保险业务收入1,105.51亿元，同比增长34.4%。寿险上半年新业务价值197.46亿元，同比

增长59.0%；新业务价值率40.6%，同比提升7.6个百分点。

1、按渠道的分析

单位：人民币百万元

截至

6

月

30

日止

6

个月

2017

年

2016

年 同比

(%)

个人客户业务

106,950 79,388 34.7

代理人渠道

98,172 68,572 43.2

新保业务

36,440 24,098 51.2

其中

：

期缴

35,239 23,293 51.3

续期业务

61,732 44,474 38.8

其他渠道

8,778 10,816 (18.8)

团体客户业务

3,601 2,846 26.5

保险业务收入合计

110,551 82,234 34.4

（1）个人客户业务

2017年上半年，本公司个人客户业务收入1,069.50亿元，同比增长34.7%。 其中，代理人渠道的新保业务

收入为364.40亿元，同比增长51.2%；续期业务收入617.32亿元，同比增长38.8%。 代理人渠道的新保业务占总

新保业务的比重达到85.8%，同比提升8.7个百分点。

本公司坚持人力和产能 “双轮驱动” ，坚持有效增员，提升新人质量，推动队伍结构改善；实施新基本

法，通过“优增员、稳晋升、促健康、抓经营、强保障” ，强化考核牵引；进一步强化基础管理，推进主管自主经

营，落实新人培训和主管轮训，推动绩优及健康人力增长。上半年月均人力达到87.0万人，同比增长49.5%，营

销员月人均产能7,189元，其中长期保障型产品达3,582元，同比增长19.5%；月均健康人力和绩优人力分别达

到32.6万人和19.1万人，同比分别增长44.9%和49.2%。

截至

6

月

30

日止

6

个月

2017

年

2016

年 同比

(%)

月均保险营销员

（

千名

）

870 582 49.5

保险营销员每月人均首年保险业务收入

（

元

）

7,189 7,403 (2.9)

保险营销员每月人均寿险新保长险件数

（

件

）

2.54 2.31 10.0

本公司通过加强客户洞见，实施精准分客群经营，同时通过客制化产品创新推动客户经营模式升级，扩

展保障种类，丰富保障内容，推出涵盖未成年人轻症的“少儿超能宝2.0” 、针对中高端客群的高额医疗保障

产品“乐享百万”等，通过提升产品保障能力，帮助营销员获取新客户；同时实施精准销售，对重点客群加保

能力持续提升。

（2）团体客户业务

2017年上半年，太保寿险坚定推动转型发展，优化健康养老事业中心组织架构，推动落实项目制运作管

理模式，积极发挥政保合作业务、企业员福业务的社会管理职能和服务实体经济的作用。上半年实现团体客

户业务收入36.01亿元，同比增长26.5%。

2、按业务类型的分析

本公司坚持发展风险保障型和长期储蓄型业务，上半年实现传统型保险业务收入327.02亿元，同比增长

35.0%，其中长期健康型保险124.09亿元，同比增长73.2%；实现分红型保险业务收入714.39亿元，同比增长

35.7%。

单位：人民币百万元

截至

6

月

30

日止

6

个月

2017

年

2016

年 同比

(%)

保险业务收入

110,551 82,234 34.4

传统型保险

32,702 24,217 35.0

其中

：

长期健康型保险

12,409 7,165 73.2

分红型保险

71,439 52,631 35.7

万能型保险

23 19 21.1

短期意外与健康保险

6,387 5,367 19.0

3、保单继续率

截至

6

月

30

日止

6

个月

2017

年

2016

年 同比

个人寿险客户

13

个月保单继续率

(%)

注

1 94.1 91.8 2.3pt

个人寿险客户

25

个月保单继续率

(%)

注

2 88.9 87.5 1.4pt

注：

1、13个月保单继续率：发单后13个月继续有效的寿险保单保费与当期生效的寿险保单保费的比例。

2、25个月保单继续率：发单后25个月继续有效的寿险保单保费与当期生效的寿险保单保费的比例。

本公司保单继续率整体保持在优良水平，个人寿险客户13个月及25个月保单继续率同比分别上升2.3个

和1.4个百分点。

4、前十大地区保险业务收入

本公司人寿保险业务收入主要来源于经济较发达或人口较多的省市。

单位：人民币百万元

截至

6

月

30

日止

6

个月

2017

年

2016

年 同比

(%)

保险业务收入

110,551 82,234 34.4

河南

11,885 8,306 43.1

江苏

11,787 8,901 32.4

山东

9,488 7,265 30.6

浙江

7,974 5,722 39.4

河北

6,654 4,986 33.5

广东

6,638 5,211 27.4

山西

5,087 4,025 26.4

湖北

4,692 3,573 31.3

黑龙江

4,373 2,862 52.8

新疆

3,527 2,584 36.5

小计

72,105 53,435 34.9

其他地区

38,446 28,799 33.5

（二）财务分析单位：人民币百万元

截至

6

月

30

日止

6

个月

2017

年

2016

年 同比

(%)

已赚保费

107,739 80,074 34.5

投资收益注

1 22,213 19,978 11.2

汇兑损益

(16) 14 (214.3)

其他业务收入

1,150 832 38.2

营业收入

131,086 100,898 29.9

退保金

(5,557) (7,731) (28.1)

赔付支出

(20,402) (17,053) 19.6

减

：

摊回赔付支出

504 379 33.0

提取保险责任准备金净额

(63,913) (44,811) 42.6

手续费及佣金支出

(20,774) (12,830) 61.9

业务及管理费

(6,469) (5,770) 12.1

其他支出注

2 (8,139) (6,561) 24.1

营业支出

(124,750) (94,377) 32.2

营业利润

6,336 6,521 (2.8)

营业外收支净额

(8) (4) 100.0

所得税

(1,947) (2,271) (14.3)

净利润

4,381 4,246 3.2

注：

1、投资收益包括报表中投资收益和公允价值变动损益。

2、其他支出包括保单红利支出、摊回分保费用、利息支出、其他业务成本、计提资产减值准备、税金及附

加等。

投资收益。上半年为222.13亿元，同比增长11.2%。主要是因为固定息投资利息收入和权益投资资产分红

收入增加。

退保金。 上半年为55.57亿元，同比减少28.1%，主要是因为退保率下降。

赔付支出。 上半年为204.02亿元，同比增加19.6%，主要是因为年金给付增长较快。

单位：人民币百万元

截至

6

月

30

日止

6

个月

2017

年

2016

年 同比

(%)

赔付支出

20,402 17,053 19.6

传统型保险

5,536 4,525 22.3

其中

：

长期健康型保险

1,339 812 64.9

分红型保险

12,733 10,792 18.0

万能型保险

16 14 14.3

短期意外与健康保险

2,117 1,722 22.9

赔付支出

20,402 17,053 19.6

赔款支出

2,117 1,722 22.9

满期及生存给付

10,296 9,537 8.0

年金给付

5,536 4,041 37.0

死伤医疗给付

2,453 1,753 39.9

手续费及佣金支出。 上半年为207.74亿元，同比增长61.9%，主要是因为个人客户业务快速增长，新保佣

金增加。

单位：人民币百万元

截至

6

月

30

日止

6

个月

2017

年

2016

年 同比

(%)

手续费及佣金支出

20,774 12,830 61.9

传统型保险

7,557 5,355 41.1

其中

：

长期健康型保险

4,173 1,876 122.4

分红型保险

12,101 6,545 84.9

万能型保险

- - /

短期意外与健康保险

1,116 930 20.0

业务及管理费。 上半年为64.69亿元，同比增长12.1%，主要是因为业务增长。

综合上述原因，2017年上半年太保寿险实现净利润43.81亿元，同比增长3.2%。

二、太保安联健康险

太保安联健康险作为太保集团旗下专业健康险板块，致力于打造健康险的专业经营能力；同时，依托太

保集团现有的销售网络开展合作销售，以实现各方的资源共享和协同发展。

2017年上半年，太保安联针对细分客群不断推进产品创新，助力合作渠道的客户价值增长；致力于应用

新技术，改进自助理赔、自助投保等服务界面，提升客户体验；持续提升健康管理服务能力，拓展医疗服务网

络，直付医疗机构覆盖全球。 2017年上半年，太保安联实现保险业务及健康管理费收入5.67亿元，同比增长

97.6%。

财产保险业务

2017年上半年， 财产保险业务注1实现保险业务收入注2531.45亿元， 同比增长7.9%； 综合成本率为

98.7%，同比下降0.6个百分点。 太保产险注3坚持“控品质，强基础，增后劲”的发展策略，综合成本率持续优

化，车险保持承保盈利，非车险实现承保盈利，农险等新兴领域快速发展。安信农险着力农险产品创新，深化

融合发展，经营业绩良好。

注：

1、财产保险业务包括太保产险、安信农险及太保香港。

2、保险业务收入含原保险保费收入和分保费收入。

3、本报告中均指太保产险单体，不含安信农险。

一、太保产险

（一）业务分析

2017年上半年，太保产险固化成果，深化转型，迎接挑战，实现保险业务收入524.85亿元，同比增长6.6%；

综合成本率为98.7%，较去年同期下降0.7个百分点。

1、按险种的分析

单位：人民币百万元

截至

6

月

30

日止

6

个月

2017

年

2016

年 同比

(%)

保险业务收入

52,485 49,224 6.6

机动车辆险

39,843 37,655 5.8

交强险

8,418 8,182 2.9

商业险

31,425 29,473 6.6

非机动车辆险

12,642 11,569 9.3

企财险

2,774 3,107 (10.7)

责任险

2,223 2,159 3.0

农险

1,564 904 73.0

健康险

1,251 992 26.1

其他

4,830 4,407 9.6

（1）机动车辆险

2017年上半年，实现车险业务收入398.43亿元，同比增长5.8%；综合成本率为98.6%，同比上升0.4个百分

点，其中综合赔付率61.1%，同比上升0.4个百分点，综合费用率37.5%，同比持平。

太保产险坚持核心渠道发展策略，上半年核心渠道占原保险保费收入比重达63.7%，同比提升0.4个百分

点，其中交叉销售渠道实现保费收入34.71亿元，同比增长率达36.3%。同时，公司将品质管控与资源配置相结

合，持续优化业务品质，强化未决管理，深化理赔减损，加强新工具和新技术的开发服务优质客户，促进业务

有质量的增长。

单位：人民币百万元

截至

6

月

30

日止

6

个月

2017

年

2016

年 同比

(%)

保险业务收入

39,843 37,655 5.8

其中

：

原保险保费收入

39,448 37,655 4.8

核心渠道注

1

、

2 25,148 23,855 5.4

非核心渠道注

2 14,300 13,800 3.6

注：

1、核心渠道包括电网销、交叉销售及车商渠道。

2、去年同期数已重述。

未来，太保产险将积极应对商业车险改革，推动渠道建设全面落地，实现业务可持续发展；继续提升资

源配置效率，强化风险选择，持续优化业务结构；坚持工具创新，进一步提升车险集约化营运水平；注重服务

能力建设，加强客户和续保管理，持续提升车险经营管理能力。

（2）非机动车辆险

2017年上半年，太保产险推动经营模式向客户维度转型，同时加大品质管控力度，进一步剔除劣质业

务，实现非车险业务收入126.42亿元，同比增长9.3%；综合成本率下降6.3个百分点至99.3%，近三年首次实现

承保盈利，其中综合赔付率60.1%，同比下降3.4个百分点，综合费用率39.2%，同比下降2.9个百分点。 企财险、

责任险、意外险、货运险等主要险种均实现承保盈利；农险持续扩大经营覆盖面，加大产品创新力度，全面推

广“e农险”新技术，推进农险业务在品质可控的前提下保持快速发展，实现保险业务收入15.64亿元，同比增

长73.0%，综合成本率为95.3%，同比下降3.6个百分点。

未来，太保产险将深入推进建立以风险管理为核心的风险对价机制和以资源配置为核心的经营管理机

制，建立以客户维度为主的专业化经营模式；强化农险产品模式创新和新技术应用创新，推动农险实现跨越

式发展；紧紧抓住“一带一路” 、自贸区建设和政策性险种等发展机遇，加快创新发展步伐，积极培育在新兴

市场和新兴业务上的发展能力。

（3）主要险种经营信息

单位：人民币百万元

截至

2017

年

6

月

30

日止

6

个月

险种名称 保险业务收入 保险金额 赔款支出 准备金 承保利润 综合成本率

(%)

机动车辆险

39,843 8,097,774 22,284 52,052 515 98.6

企财险

2,774 6,521,990 1,476 5,789 14 99.0

责任险

2,223 33,325,540 1,072 4,563 78 94.9

农险

1,564 61,923 433 1,703 30 95.3

健康险

1,251 8,758,446 635 1,514 (71) 108.1

2、前十大地区保险业务收入

本公司依托遍布全国的分销网络，综合考虑市场潜力及经营效益等相关因素，实施差异化的区域发展

策略。

单位：人民币百万元

截至

6

月

30

日止

6

个月

2017

年

2016

年 同比

(%)

保险业务收入

52,485 49,224 6.6

江苏

6,252 6,026 3.8

广东

6,013 5,935 1.3

浙江

5,002 4,867 2.8

上海

4,045 4,002 1.1

山东

2,908 2,831 2.7

北京

2,856 2,688 6.3

重庆

1,955 1,842 6.1

四川

1,876 1,557 20.5

河北

1,676 1,384 21.1

贵州

1,634 1,543 5.9

小计

34,217 32,675 4.7

其他地区

18,268 16,549 10.4

（二）财务分析

单位：人民币百万元

截至

6

月

30

日止

6

个月

2017

年

2016

年 同比

(%)

已赚保费

42,762 41,628 2.7

投资收益注

1 2,550 2,759 (7.6)

汇兑损益

(57) 33 (272.7)

其他业务收入

187 141 32.6

其他收益

10 - /

营业收入

45,452 44,561 2.0

赔付支出

(27,608) (28,706) (3.8)

减

：

摊回赔付支出

3,110 3,268 (4.8)

提取保险责任准备金净额

(1,500) (2) 74,900.0

提取保费准备金

(54) (33) 63.6

手续费及佣金支出

(8,305) (6,614) 25.6

业务及管理费

(10,343) (9,504) 8.8

其他支出注

2 2,189 (71) (3,183.1)

营业支出

(42,511) (41,662) 2.0

营业利润

2,941 2,899 1.4

营业外收支净额

- 4 (100.0)

所得税

(892) (747) 19.4

净利润

2,049 2,156 (5.0)

注：

1、投资收益包括报表中投资收益和公允价值变动损益。

2、其他支出包括分保费用、摊回分保费用、利息支出、其他业务成本、计提资产减值准备、税金及附加

等。

投资收益。上半年为25.50亿元，同比下降7.6%，主要是因为固定息投资利息收入减少及证券买卖价差收

入减少。

赔付支出。 上半年为276.08亿元，同比减少3.8%，主要是因为赔付率下降。

单位：人民币百万元

截至

6

月

30

日止

6

个月

2017

年

2016

年 同比

(%)

赔付支出

27,608 28,706 (3.8)

机动车辆险

22,284 23,221 (4.0)

非机动车辆险

5,324 5,485 (2.9)

手续费及佣金支出。 上半年为83.05亿元，同比增长25.6%。 手续费占保险业务收入的比例从上年同期的

13.4%上升到15.8%，主要是市场竞争加剧所致。

单位：人民币百万元

截至

6

月

30

日止

6

个月

2017

年

2016

年 同比

(%)

手续费及佣金支出

8,305 6,614 25.6

机动车辆险

6,878 5,299 29.8

非机动车辆险

1,427 1,315 8.5

业务及管理费。上半年为103.43亿元，同比增长8.8%。业务及管理费占保险业务收入的比例同比上升0.4

个百分点，主要是市场竞争加剧所致。

综合上述原因，2017年上半年太保产险实现净利润20.49亿元，同比下降5.0%。

二、安信农险

2017年上半年，安信农险聚焦农险业务，着力农险产品创新，深化融合发展，实现保险业务收入6.07亿

元，同比增长9.4%，其中农险4.04亿元，同比增长10.7%；综合成本率95.2%，保持良好承保盈利水平；净利润

0.41亿元。

三、太保香港

本公司主要通过全资拥有的太保香港开展境外业务。 截至2017年6月30日，太保香港总资产11.99亿元，

净资产4.45亿元，上半年保险业务收入2.54亿元，综合成本率95.3%，净利润0.18亿元。

资产管理业务

本公司坚持资产负债管理，进一步优化大类资产配置，积极把握市场机遇，坚守风险底线。 截至2017年

上半年末，集团管理资产达13,392.19亿元，较上年末增长8.4%，其中集团投资资产10,313.09亿元，较上年末增

长9.5%。 上半年实现年化净投资收益率5.1%，年化总投资收益率4.7%，年化净值增长率4.5%。

一、集团管理资产

截至2017年上半年末，集团管理资产达13,392.19亿元，较上年末增长8.4%，其中第三方管理资产3,079.10

亿元，较上年末增长4.9%；上半年第三方资产管理业务收入达到4.60亿元，同比增长27.8%。

单位：人民币百万元

2017

年

6

月

30

日

2016

年

12

月

31

日 较上年末变化

(%)

集团管理资产

1,339,219 1,235,372 8.4

集团投资资产

1,031,309 941,760 9.5

第三方管理资产

307,910 293,612 4.9

太保资产第三方管理资产

135,053 167,837 (19.5)

长江养老投资管理资产

172,857 125,775 37.4

二、集团投资资产

2017年上半年，国内经济运行平稳，供给侧结构性改革持续深化，国家通过加强金融监管的力度和协同

性，注重防范和化解金融风险。从市场运行看，固定收益类资产有所波动，市场利率水平有一定幅度的上升。

股票市场表现分化，大盘蓝筹股出现了结构性的行情。本公司坚持保险资产负债管理的基本原则，抓住市场

利率从底部回升的时机，积极配置固定收益类资产，提高保险资金投资组合收益的稳定性。 同时，得益于长

期坚持价值投资和稳健投资的理念，及时把握了A股蓝筹股和港股通的市场机遇。

（一）集团合并投资组合

单位：人民币百万元

2017

年

6

月

30

日 占比

(%)

较上年末占比变化

(pt)

较上年末金额变化

(%)

投资资产

（

合计

）

1,031,309 100.0 - 9.5

按投资对象分

固定收益类

829,074 80.5 (1.8) 7.0

－

债券投资

498,979 48.4 (1.6) 5.9

－

定期存款

93,473 9.1 (5.0) (29.3)

－

债权投资计划

84,235 8.2 1.7 37.2

－

理财产品注

1 82,248 8.0 3.3 87.1

－

优先股

32,000 3.1 (0.3) -

－

其他固定收益投资注

2 38,139 3.7 0.1 12.4

权益投资类

154,098 14.9 2.6 33.0

－

权益型基金

20,283 2.0 - 8.0

－

债券型基金

21,288 2.1 - 9.7

－

股票

44,248 4.3 1.0 41.9

－

理财产品注

1 37,586 3.6 1.2 64.8

－

优先股

4,632 0.4 (0.1) 1.9

－

其他权益投资注

3 26,061 2.5 0.5 35.9

投资性房地产

8,496 0.8 (0.1) (1.9)

现金

、

现金等价物及其他

39,641 3.8 (0.7) (7.0)

按投资目的分

以公允价值计量且其变动计入当

期损益的金融资产

16,686 1.6 (1.3) (38.6)

可供出售金融资产

339,474 32.9 5.4 31.2

持有至到期投资

298,988 29.0 (3.4) (1.9)

长期股权投资

2,568 0.3 0.3 1,600.7

贷款及其他注

4 373,593 36.2 (1.0) 6.5

注：

1、理财产品包括商业银行理财产品、信托公司集合资金信托计划、证券公司专项资产管理计划及银行

业金融机构信贷资产支持证券等。

2、其他固定收益投资包括存出资本保证金及保户质押贷款等。

（下转B10版）

2017年 8 月 28 日 星期一

B9

Disclosure

信息披露

zqsb@stcn.com� (0755)83501750


