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中科大教授重申举报内容真实性 九州量子公告回应

证券时报记者 魏隋明 林淼

9

月

28

日深夜，微博上的一篇实

名举报信， 将新三板挂牌公司九州量

子 （

837638

） 推上风口浪尖。

9

月

29

日，涉事公司九州量子应声下跌，股价

跌幅曾一度达到了

50%

。 证券时报记

者从相关渠道获悉，举报人彭承志，除

了任中科大教授外，还是拟

IPO

公司

科大国盾量子技术股份有限公司董事

长。彭承志的这些头衔，无疑增加了这

份举报信的含金量。

重申举报内容真实性

9

月

28

日，一篇关于《科学家遇

上流氓怎么办？我没什么办法，但我可

以说出来》的文章开始在网上流传。公

开此文的作者彭承志， 微博实名认证

为 “中国科学技术大学研究员，‘墨子

号’科学应用系统总师”。

“公开信” 指出，

2017

年

8

月至

2017

年

9

月期间，浙江九州量子信息

技术股份有限公司 （简称 “九州量

子”） 董事长郑某伙同他人通过拨打

电话、发送短信等方式，多次对其本

人及所在团队进行侮辱、恐吓。 郑某

等人威胁要锤杀其的子女，并精准报

出举报人家庭住址和小孩信息，对举

报人和家人形成了巨大的精神压力

和损害， 导致团队成员人人自危，无

心工作，严重影响了团队承担的国家

重大战略任务，造成了极其恶劣的社

会影响。

较上述微博认证职称不同的是，

在这份公开举报信里， 彭承志的职称

为中国科学技术大学教授、 国家自然

科学一等奖获得者、 国家杰出青年基

金获得者、 量子科学实验卫星科学应

用系统总师等。

9

月

29

日，证券时报记者致电彭

承志本人，其电话一直无人接听。他本

人给记者发来短信称， 身处这个漩涡

中心， 从各方面考虑， 暂时不接受采

访，但愿意重申，确保自己公开信里的

每一个字都是真实的， 对自己发的公

开信负全部责任。

涉事公司股价一度腰斩

涉事公司九州量子

2012

年成立

于杭州萧山，

2016

年

6

月正式挂牌新

三板，号称“新三板量子通信第一股”。

虽说彭承志的公开举报信， 并未

指明“郑某”到底是谁？ 但是作为一家

公众公司董事长，真实身份一查便知。

自

2015

年

11

月以来， 九州量子董事

长一直由郑韶辉担任。

9

月

29

日，证

券时报记者致电郑韶辉本人， 其电话

一直没人接听。

公开信息显示， 郑韶辉毕业于

中国科学技术大学管理工程专业，

博士研究生学历。 曾任职吉利控股

集团董事会秘书兼人事行政总监、

德邦证券副总裁等职务。 目前，郑韶

辉担任毅卓资管执行董事兼总经

理、 浙江国贸东方投资管理有限公

司副董事长、 浙江浙商厚泽投资管

理有限公司董事、 上海燕庐投资管

理有限公司执行董事等职。

九州量子主要从事量子通信相关

业务， 包括量子通信相关产品的研发

生产及销售、 量子通信干线及网络的

建设运营。

2017

年上半年，该公司实

现营业收入

1.5

亿元 ， 同比增长

611.97%

； 归属于挂牌公司股东的净

利润

5532.42

万元， 而

2016

年度，该

公司亏损

424.49

万元。

9

月

29

日开盘后， 九州量子股

价并未延续前期的横盘走势，而是从

27.4

元

/

股， 直线下跌到

13.7

元

/

股，

跌幅达到

50%

。 中午收盘前， 一笔

140

手的买单，又将股价拉高到

30.2

元

/

股。 即便如此，中午收盘时，九州

量子的交易盘口，

13.7

元

/

股的卖单

多达

3000

手，跌幅为

50%

。 午后，九

州量子的股价并未被上述做多股东

拉回， 而是继续回到

13.7

元

/

股的开

盘价。

9

月

29

日，接通记者电话的九州

通信董秘包轶骏称， 目前正在国外出

差，并不清楚相关情况。 同时他还称，

新三板公司以信息披露为准， 晚间会正

式发布公告。

举报信背后的资本方

除了任中科大教授外， 举报人彭承

志还有另外一个身份———科大国盾量子

技术股份有限公司董事长。目前，科大国

盾正在接受

IPO

辅导，保荐机构为国元

证券。

9

月

29

日，证券时报记者联系了

科大国盾相关人士。 对于网上流传的彭

承志举报信，科大国盾方面称，彭承志确

实以个人名义实名举报， 公司暂时不接

受采访。

据悉， 科大国盾发源于中国科学

技术大学，前身为创办于

2009

年

5

月

的安徽量子通信技术有限公司，

2015

年

9

月完成整体改制。 目前，其产品涵

盖量子通信网络设备、终端设备、核心

器件、科学仪器，以及系统性的管控和

应用软件等，尤其为国防、政务、金融、

能源等行业领域信息业务提供量子安

全保障。 工商资料显示，科大国盾股东

包括潘建伟、 中国科学院国有资产经

营有限公司、彭承志等

31

名。 其中，彭

承志持股

2.82%

。

除了中科大、 自然人等股东外，科

大国盾逾

30%

的股权， 由产业基金持

有。 而这些产业基金，就牵涉到多家

A

股上市公司。比如科大国盾的股东杭州

兆富投资合伙企业（有限合伙），该产业

基金，背后就有银轮股份、浙江东方参

与其中。

科大国盾及其股东潘建伟、彭承志

等人，在国内的量子通信领域颇具影响

力，特别是持股

13.68%

的潘建伟。 公开

资料显示，潘建伟现任中国科学技术大

学常务副校长；

2017

年

9

月

9

日，第二

届“未来科学大奖”中，量子通信卫星

“墨子号”首席科学家潘建伟，荣获“物

质科学奖” 和

100

万美元。 早在

1996

年，潘建伟赴奥地利因斯布鲁克大学攻

读博士学位，师从量子实验研究的世界

级大师蔡林格。

2001

年， 潘建伟入选

“中科院引进国外杰出人才”，并获得中

科院知识创新工程重要方向性项目的

支持，在中科大组建了量子物理与量子

信息实验室。

2015

年

7

月，潘建伟团队和阿里巴

巴合作，成立了“中科院

-

阿里巴巴量子

计算联合实验室”， 共同开展在量子信

息科学领域的前瞻性研究，研制量子计

算机。

“京沪干线”VS“沪杭干线”

同样从事量子通信产业， 缘何九

州量子遭到实名举报？ 公开信的内容

直指九州量子董事长郑韶辉等人的侵

权行为。

今年

9

月

6

日，有媒体报道称，国家

量子保密通信“京沪干线”项目近日通过

技术验收。 这意味着世界首条量子保密

通信骨干网已经具备开通条件。 在该项

目的建设中，潘建伟任首席科学家。

据了解，“京沪干线”项目

2013

年

7

月由国家发改委批复立项， 由中国科大

作为项目建设主体，由安徽省、山东省投

资建设并得到上海市、 北京市的大力支

持。项目突破了高速量子密钥分发、高速

高效率单光子探测、 可信中继传输和大

规模量子网络管控等关键技术，于

2016

年底完成全线贯通，搭建了连接北京、济

南、合肥、上海的全长

2000

余公里的量

子保密通信骨干线路。

不过，在“京沪干线”正式开通前，

另一条颇受关注的量子通信工程———

“沪杭干线”，与前者牵上了关系。今年

7

月

10

日， 微信公众号 “九州量子”，以

“国内首个商用量通专网完成测试量子

通信产业化浪潮来袭” 为题发表了文

章。 文章中提到“‘沪杭干线’利用已有

的光纤管道资源，铺设量子光纤，中间

设置彭埠、桐乡、嘉兴、大港、漕河泾、中

科大上海研究院等六个中继站，上海端

的接入位于国家量子保密通信京沪干

线上海枢纽点”。

“沪杭干线”的建设方，正是九州量

子。“沪杭干线”号称“全球第一条量子保

密通信商用干线”， 这条干线建成之时，

承建者九州量子董事长郑韶辉， 当时还

接受了相关媒体的采访。

公开报道显示， 郑韶辉在接受媒体

采访时表示，“沪杭干线”建成后，从杭州

到上海沿线的政府、银行、企业等对数据

保密传输有较高要求的主体， 能获得安

全性强、 保密度高的专线数据服务。 目

前， 九州量子正在与杭州九十余家银行

展开相关项目合作的洽谈。

然而，九州量子对“沪杭干线”的说

法， 却遭到涉事企业中科大上海研究院

一方否认。今年

7

月，后者还专门就此发

表了“声明”。这篇声明，至今还挂在中科

大上海研究院官网。 此次公开信对九州

量子董事长郑韶辉等人的侵权行为的描

述，与两个月前的“声明”如出一辙。

主办券商提示风险

公开信的内容一经媒体报道， 在市

场上引起了轩然大波， 这无疑为涉事企

业九州量子蒙上了阴影。

9

月

29

日晚间， 涉事公司九州量

子对此次事件发布公告。九州量子公告

称，公司是市场化运营的量子通信应用

全产业链企业，为国内掌握量子信息核

心技术的企业之一。 目前，公司运营良

好，团队迅速壮大，经营业务稳步增长，

是中国量子信息产业市场重要的探索

力量。

公告显示，截至目前，九州量子已成

功开发基于量子密钥云为网络核心的端

到端量子安全行业解决方案， 年内即将

推出量子安全家庭解决方案和量子安全

企业解决方案。截至昨日，九州量子在审

专利已有

60

余项。

九州量子称，未来，公司将继续秉承

市场化运营方式， 通过正当良性竞争促

进行业健康发展。 针对近期流传的不实

言论， 我司保留依法追究其法律责任的

权利。

不过，除了此次公开信外，九州量子

可能还有更严峻的挑战在后面。

9

月

29

日，记者从相关渠道获悉，目前，科大国

盾方面正在向证监会举报， 举报的理由

是九州量子可能涉嫌违规上市。

众所周知，新三板公司参差不齐，

变更中介机构往往预示着不详。 此次

涉事的九州量子， 在今年也发生了中

介变更的事项， 即九州量子挂牌推荐

券商西南证券于

2017

年

1

月宣布退

出；另外，中汇会计师事务所也于今年

2

月离场。 或许是受两大机构离场影

响，九州量子

2016

年年报，直到今年

6

月才姗姗来迟。 正因如此，股转公司

向九州量子出具了警示函的自律监管

措施。

事关九州量子可能涉嫌违规上市的

举报内容，记者不得而知。 不过，中科大

教授的这份公开信， 正在搅动市场的神

经。

9

月

29

日晚间，九州通信目前的主

办券商中天国富， 发布了一份 “风险提

示”：近日，有人在网络公开传播针对九

州量子的言论，并被多家媒体转载。主办

券商在获悉相关报道后， 将对九州量子

相关情况进行进一步核查。

东方市场召开重组说明会

地方国企混改受关注

证券时报记者 李曼宁

“为响应国家混合所有制改革

的号召， 本次交易拟通过发行股份

购买资产的方式将上市公司原有资

产与标的公司进行深度整合， 发挥

协同效应盘活国有资产， 实现国有

资产的保值增值。 ”

9

月

29

日，东方

市场

(000301)

董事长计高雄在重组

说明会上表示。

与今年此前其他几笔重组上市

方案不同， 国望高科拟借壳东方市

场为地方国资改革新样本。 交易双

方同属苏州吴江区。此次交易前，吴

江区国资办合计持有东方市场

37.52%

的股份， 为公司实际控制

人。 国望高科则是吴江本地民营企

业。目前，该交易已获得江苏省国资

委相关批复和核准。

回看此次交易，

8

月

20

日晚

间，停牌

5

个月的东方市场披露，拟

发行股份收购国望高科

100%

股

权， 公司业务将拓展至民用涤纶领

域。最新方案具体为，公司拟以

4.63

元

/

股，向盛虹科技、国开基金非公

开发行

27.50

亿股， 作价

127.33

亿

元购买国望高科全部股权。 交易完

成后， 公司控股股东将由丝绸集团

变更为盛虹科技， 实控人由吴江区

国资办变更为缪汉根、朱红梅夫妇。

凭借该交易， 化纤行业知名企

业家缪汉根旗下资产将以国望高科

为主体，实现与

A

股资本市场的对

接。 国望高科主要从事民用涤纶长

丝的研发、 生产和销售， 产品覆盖

POY

、

FDY

及

DTY

等多个系列。其

A

股可比上市公司主要有恒力股

份、新凤鸣、桐昆股份、恒逸石化和

荣盛石化。

财务数据显示， 国望高科

2014

年、

2015

年、

2016

年、

2017

年

1-6

月

净利润分别为

3.22

亿元、

6.32

亿元、

10.91

亿元及

6.08

亿元， 保持较高增

速。 交易对方盛虹科技承诺国望高科

2017

年度实现净利润不低于

11.21

亿

元；

2017

年与

2018

年累计实现的合

计净利润不低于

23.65

亿元；

2017

年

至

2019

年度累计实现的合计净利润

不低于

37.32

亿元。

值得一提的是， 东方市场目前的

业务较为多元化，包括电力、热能、营

业房出租、房地产开发、平台贸易。 交

易完成后， 上市公司原有主业并未有

剥离计划， 而是作为新主业民用涤纶

长丝的补充。

此外， 东方市场的平台贸易业务

已经初具规模。 据了解，东方市场电

商平台由建设期逐渐迈入营运期，主

要承担职能的是全资子公司云纺城。

云纺城

APP

已完成内部测试，现已采

集了

3785

家供应商会员的信息。公司

通过三维图形图像技术， 采集市场实

景数据，启动线下面料超市建设工作，

计划年内正式投入运营。

而公司上述布局与国望高科的发

展愿景不谋而合。 国望高科董事长缪

汉根向证券时报·

e

公司记者介绍，在

未来发展规划方面， 国望高科将实施

“生产规模化、产品差异化、品牌国际

化”的战略。 其中，在积极开拓国际市

场、加强产品国际竞争力上，国望高科

正在积极开拓电子商务的销售渠道，

借助于互联网的平台进行产品的销

售， 在产品直销的基础上适度拓展其

他销售方式，进一步拓展海外市场等。

因此，交易完成后，国望高科能够通过

上市公司的电子商务平台， 积极拓展

线上销售渠道，提升盈利能力。

麦格米特：不做单一产品的“独角兽”

证券时报记者 王基明

“华为电气

-

艾默生系”已经形成

一只庞大的创业大军， 而相关创业公

司也有着深深的华为烙印， 比如

9

月

27

日深交所 “践行中国梦·走进上市

公司”活动所探访的麦格米特。麦格米

特由“华为电气

-

艾默生系”创业军团

打造，依托电力电子控制技术，公司走

出了一条多元化的产品布局之路，而

且还踏准了智能卫浴、 新能源汽车等

新方向。

身具浓郁的

华为电气 - 艾默生基因

活动当天，“华为” 是重要的高频

词汇之一，被麦格米特董事长童永胜、

董秘王涛以及现场投资者， 有意无意

提到十余次。 整个麦格米特也有着深

深的“华为电气

-

艾默生”烙印、基因，

从人员到产品，以及骨子里的气质。

对童永胜的开场介绍， 王涛是这

样说的———“我们一般称童博，沿用华

为的老传统”。 说到麦格米特，怎能不

提创始人童永胜， 而提到童永胜又怎

能忽略他作为华为元老的身份。

童永胜身材瘦小，但精神矍铄，说

话语速很快，有着技术出身的务实、简

单。 他称“我们对自己的定位很简单，

一个高科技公司、制造业公司，就是一

个做产品的，就想清清爽爽的，坚决不

搞太复杂的商业模式。 ”

童永胜是浙江大学学士、 南京航

空航天大学硕士

+

博士、 浙江大学博

士后。

1996

年，童永胜还在浙大博士

后流动站做研究， 当时学校考虑派他

去英国当访问学者， 但他选择以研发

人员身份加盟了华为电气， 凭借多年

扎实的科班功底和研究实践， 童永胜

半年时间做到华为电气副总裁。

后来华为将华为电气出售给艾默

生， 童永胜随华为电气一起进入艾默

生， 并担任艾默生网络能源有限公司

副总裁。

2005

年，童永胜离开艾默生，

选择智能家电领域开始创业， 并担任

麦格米特公司董事长、总经理。

除了童永胜，在王涛展示的

11

名公

司高级管理人员中，有

9

位有华为、华为

电气

-

艾默生背景，包括董秘王涛自己。

活动当天， 在童永胜出场的不到

1

个小时时间里， 他至少

4

次提及华

为，而且每次都推崇之至，甚是骄傲，

“

90

年代我们出去的时候，别人会说你

们（华为）怎么什么都做，现在看看这样

是对的，像北方电信、郎风、摩托罗拉等

这样曾经收缩业务的大公司没落了，华

为在通信领域什么都做，但发展越来越

好。 ”童永胜表示，麦格米特也不做靠单

一产品盈利的独角兽， 坚持多样化发

展，保证每年增长、每年进步。

多元化的产品布局

离职创业， 童永胜选择了液晶平

板电视电源。 当时恰逢液晶平板电视

大规模替代传统电视机， 麦格米特业

绩也取得高速增长。 为什么选择平板

电视电源， 童永胜称，“当时液晶电视

已经做到十几寸了， 而大屏等离子电

视当时卖十几万一台， 我了解到全球

很多企业开始往这个方向投资， 这是

一个风向标。 ”

“曾经液晶平板电视电源业务占

比

90%

，现在只占到

15%

。 ”童永胜说

到。 麦格米特正是按照类似华为电

气

-

艾默生的产品多样化模式， 近年

来公司产品结构不断丰富。 据王涛介

绍，

2007

年公司从单一的电视电源向

多产品尝试发展，

2011

年之后进入多

样化布局阶段，

2014

年之后公司多样

化产品进入快速发展阶段。

依托电力电子及相关控制核心技

术平台， 麦格米特现在已基本形成智

能家电电控产品、 工业电源和工业自

动化产品三大系列。 在公司的产品展

示区，记者看到了智能卫浴、变频空调

转换器、变频微波炉转换器、新能源汽

车电源、工控电源、智能焊机等数十种

产品。

麦格米特如此多的业务链条也受

到现场投资者的关注， 童永胜表示，

“公司产品种类虽然丰富，但产品都依

托公司的电力电子控制技术， 产品主

要加工程序是比较一致的， 生产线的

柔性比较好，有快速的切换能力。 ”

“这也是我们研发费用较多的重要

原因。”据介绍，麦格米特

2017

年研发

投入可能达到

1.6

亿，

2008

年到

2017

年的研发投入复合增长率达到

35%

，

未来研发方面还会继续加大投入。

“必须保持技术的领先优势。 ”童

永胜介绍， 目前麦格米特有深圳、西

安、南京、株洲四大研发中心，下一步

将在海外（欧洲）建立新的研发基地。

备受关注的智能卫浴

大力的研发投入也助力了公司产

业链的丰富与拓展，并能抓住机遇。麦

格米特的智能马桶是

G20

峰会的指

定用品，在本次走进上市公司活动中，

也备受投资者关注。

“智能马桶火起来是因为吴晓波，

但在之前我们已经开始布局。 ”王涛介

绍，

2013

年麦格米特入股浙江怡和，怡

和也成为公司自有的智能卫浴品牌。

“最早浙江怡和只是我们一个客户，合

作过程中我们发现卫浴这个行业市场

潜力非常大，在中国刚刚起步，而且我

们进去能很大提升产品的品质， 当时

就觉得麦格米特在里边大有可为。 ”

虽然看好智能卫浴， 但当时智能

卫浴产品什么时候能火起来麦格米特

并不知道，“这要感谢吴晓波， 是他让

智能卫浴引起了关注， 加速了市场进

程。 ”王涛表示。

王涛介绍， 公司智能卫浴产品发

展迅速， 目前主要是给一些大的品牌

商做

ODM

代工，设计、技术、产品都

是麦格米特完成，同时发展自有品牌。

“

2016

年公司智能卫浴业务将近翻

番，预计今年依然如此。 ”半年报显示，

2017

年上半年，麦格米特智能卫浴产品

收入

9607

万元，销售占比

15.23%

。

对于技术，王涛表示，“目前在马桶

盖技术方面， 国内已经和日本没有差

距，但日本市场已经稳固，国内的创新

氛围则比较浓郁。 ”童永胜表示，在智能

卫浴的核心技术和解决方案领域，麦格

米特要做“

number one

”。

童永胜称，“我们判断风口的标准

是技术进步的方向和消费升级的需求，

什么东西成为风口热点的时候已经晚

了”，他讲到，在

2000

年前作为华为员

工出国考察时便注意到了新能源汽车，

并且麦格米特也一直在做着储备，“而

不是火起来之后我们才做的”。

但麦格米特对于新方向既是敏感

的也是谨慎的，比如童永胜表示，“目前

国内新能源汽车市场竞争形势比较复

杂，技术路线也不确定，公司会控制该

产品的比重”， 另外他还称，“虽然麦格

米特也提供石墨烯物理法制备的设备，

但不要把石墨烯想象成一个巨大的盈

利点， 现在石墨烯产业才刚刚开始起

步，我们不会去炒作这个概念，这是不

负责任的”。

平安发展投资账户

平安保证收益投资账户

平安基金投资账户

平安价值增长投资账户

平安精选权益投资账户

平安货币投资账户

9月 28 日 9月 27 日 9月 26日 9月 25日 9月 22日

买入价

4.0663

1.8782

4.6875

2.1937

1.4607

1.4308

卖出价

3.9866

1.8414

4.5956

2.1507

1.4321

1.4028

买入价

4.0617

1.8779

4.6774

2.1935

1.4442

1.4305

卖出价

3.9821

1.8411
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2.1505
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1.4025

买入价

4.0495

1.8779

4.6564
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买入价

4.0495

1.8778
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卖出价

3.9701

1.841

4.5618

2.1502

1.4011

1.4026

买入价

4.0605

1.877

4.6711
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1.4278
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卖出价

3.9809

1.8402

4.5796

2.1527

1.3999

1.4022
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2007年 9 月 13 日

2007 年 11 月 22 日
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卖出价

3.9701

1.8411

4.5651

2.1505

1.3973

1.4027


