
基玉七年磨一剑 以金融科技助力资管机构效率提升

2018

年资管新规落地后， 加强主动管理能

力将成为行业长期发展的方向。在此背景下，对

独立基金销售机构的专业化、 创新能力和服务

的精细程度也提出了更高的要求。 新形势下转

型发展路在何方？ 在证券时报主办的“

2018

（第

十二届）中国财富管理高峰论坛”上，上海基玉

金融信息服务股份有限公司（简称：基玉）旗下

“基构通”平台荣获“中国优秀财富管理平台君

鼎奖”后，基玉董事长王翔接受采访表示，每一

轮行业的变革都带来新的机遇和挑战， 行业唯

有转变思路，从客户核心诉求出发，提供真正有

价值的服务， 拥抱变革才是顺应时代发展的必

然选择。

基玉成立于

2011

年，长期致力于向金融机

构提供交易、产品、研究等专业集成服务。 旗下全

资子公司上海基煜基金销售有限公司 （简称：基

煜基金）于

2015

年获得证监会颁发的独立基金

销售牌照。基玉于

2015

年

12

月成功登陆新三板

市场并已连续两年成功入围新三板创新层。

凭借对于未来机构资管发展的前瞻性，公

司从

2015

年就开始投入研发， 并在

2017

年年

初正式推出了国内首个专注服务机构投资者的

线上基金交易平台———基构通， 通过精准客观

的投前筛选体系、 高效安全的投中交易流程以

及全面及时的投后跟踪管控， 让国内的机构投

资者，特别是遍布全国的中小金融机构，极大提

高交易效率的同时又更好地满足其资管业务转

型升级的刚性需求。

转型在即 基玉相随

王翔坦言， 新规对整个资管行业影响深远。

各类金融机构粗放式运营的时代已然过去，通过

科技创新提升效率和竞争力是大势所趋。 但就短

期来看，一些中小金融机构的理财业务转型压力

较大，在这种情况下，与具备科技金融创新能力

的第三方深度合作是应对转型升级的明智之举。

王翔进一步指出， 资管新规对独立基金销

售机构也提出了更高的要求。 公募基金是机构

投资者常规资产配置中的最佳选择之一， 但全

市场公募产品的数量已经突破

5000

只，如何合

理筛选、提升效率、及时跟踪，考验着第三方机

构平台的广度、专业性和服务的创新能力。

拥抱科技 “基构通” 争先

王翔认为，从长期来看，中国金融机构线上

交易的趋势基本确立，未来机构投资者的无纸化

交易会越来越普及。 基玉顺势而为，推出一站式

解决机构客户痛点的“基构通”平台。 目前已有

100

余家金融机构的

3000

多只基金产品上线，

得到了机构投资者的广泛认可和使用。 “基构通”

究竟具备哪些特色？ 能够提供什么样的专业服务？

王翔介绍说，有三大优势是“基构通”所独有的。

首先，“基构通” 解决了金融机构在资产管理

业务的效率问题。之前，国内机构投资者基金交易

一直通过线下、手工、纸质、点对点的方式完成，

“基构通”是国内机构客户间首个线上、电子化、无

纸化的一站式基金交易平台： 一次开户而不是在

多个公司反复开户； 一张统一的对账单而不是几

十张不同公司的对账单。 这个模式使得金融机构

从事基金交易的效率大幅提升。

其次是其紧密贴合客户需求的服务性。“基构

通”从“匹配”、“交易”和“安全”三个维度确保交易

更便捷高效，还针对客户的特殊要求开发了“基金

漏斗”，提供独立客观公正的基金产品研究筛选服

务，并通过不同的数据和模型、从不同角度和要素

高效匹配适合机构投资者的基金产品。

最后， 机构客户的特点是对平台的安全性高度

重视。 “基构通”在账户体系、流程管控、授权设定、数

据核查、 信息汇总等多个方面填补了国内行业的多

项空白。平台在数据安全、系统安全和信息安全三个

层面保证交易的畅通无阻，处于同行业领先水平。

回顾公司的发展历程， 作为屈指可数的长期

致力于专业服务机构客户的独立基金销售机构之

一，公司平均每年采集机构客户需求上千次，为客

户提供上百场路演、 培训以及数百篇专业研究报

告。 王翔还透露说，“基构通”下一步将力争成为国

内提供最专业金融机构服务的入口和数据中心，

功能更为强大的基构通客户端和增值服务体系将

会陆续推出。

王翔坚信，随着竞争力的不断提升，作为国内

资产管理行业领先的机构投资者服务平台， 基玉

将始终陪伴机构客户不断成长， 立志成为最值得

信赖的金融机构服务提供商。 （CIS）

A30

主编：秦利 编辑：陈若谷 2018 年 7 月 18 日 星期三

Tel

：(0755)83501896


