
【言为心声】

如果放在更长的周期

内观察， 连政府都无

法控制粮食价格。

【劲言快语】

对弹性时间工作的认

识和选择， 实际上是

对社会变化的认识和

对生活方式的选择。
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我们真的需要这么多社交工具吗？

胡学文

社交工具的核心功能

，

是让人与人

交往更便捷

。

微信最为典型

，

按照腾讯

对其定位就是聊天工具

。

微信从沟通出

发

，

原本是做聊天工具

，

但最终却做成

一个超

10

亿用户的大工具

，

沉淀了海

量用户

，

最终让衣食住行的功能围着她

转

。

可以说这是现代社会社交工具的最

大吸引所在

，

也正是沟通人与人这一本

质成就了这个巨大价值

。

有价值就会有杀入者

，

何况还有

微信这样几乎没人能抵得住诱惑的案

例在前

。

近年来

，

有无数的闯入者

，

试

图切入这个肥沃的领域

，

但截至目前

还没有能撼动微信的产品出现

，

即便

是马云的

“

来往

”

也是折戟途中

。

眼下

，

高调亮相的三款社交新产

品

———

王欣的马桶

MT

、

今日头条的

多闪

、

罗永浩的聊天宝能承担撼动微

信霸主地位的大任吗

？

这三个新产品

都提出了自己对于

“

社交

”

的全新定

义

，“

马桶

MT

”

直指匿名社交

，“

多闪

”

发力视频社交

，“

聊天宝

”

更是玩出了

奖励性社交

。

马桶

MT

介绍称

，

所有微信上看

不到的听不到的

，

甚至是被删除的内

容都可能出现在马桶

MT

里

。

同时

，

在这款

App

里用户可以发起打探话

题

，

向好友匿名打探秘密

，

也可以随心

所欲匿名吐槽八卦

，

还可以收发红包

。

在软件的功能描述里提到

，

发布马桶

照片带上红包

，

参与聊天的好友会瓜

分此红包

，

这一点被网友认为是

“

红包

陪聊

”

功能

。

“

多闪

”

定位是一款

5G

时代的视

频社交产品

，

仅

“

消息

”

和

“

世界

”

两个

界面

，

支持

“

随拍

”

功能

，

用户拍摄完某

段视频

，

公开展示

72

小时后会自动

转为仅个人可见

，

且发布的视频没有

点赞与评论的设置

。

在聊天界面上

，

多

闪与闪萌合作

，

提供

“

视频红包

”

功能

。

“

聊天宝

”

想要主打的是可以获得

奖励的聊天软件

，

聊天

、

看新闻

、

邀请

好友

、

购物都能获得奖励

。

罗永浩介

绍

，

在新推出

“

聊天宝

”

中

，

用户可以通

过

“

送

、

换

、

夺

”

的玩法来参与到一些商

品的奖励与折扣购买

。

这一功能被网

友评价为

“

社交软件中的拼多多

”。

在微信一家独大的社交工具领

域

，

有几分竞争者气相的可能要数今

日头条的

“

多闪

”。

和马桶

MT

、

聊天宝

凭空推出社交工具最大的区别在于

，

按照今日头条的说法

，

多闪产品的诞

生源于抖音用户真实而旺盛的社交需

求

，

目前多闪采用抖音账号登录

，

而抖

音最新数据显示日活用户高达

2.5

亿

。

换句话说

，

多闪是含着金钥匙出生

的

，

一诞生就有

2.5

亿日活的潜在用

户待转化

，

这

2.5

亿抖音用户会收到

抖音私信升级

，

这个基础是其他两个

新社交产品所没有的

。

另外

，“

流量

”

支

持

，

今日头条系目前已经形成庞大的

产品体系和用户规模

，

发布会现场今

日头条负责人在回应流量支持时也表

示

：

字节跳动家的产品都会相互支持

，

但是这种相互支持不会滥用

。

可以相

信

，

被寄予厚望的多闪运营推广

，

今日

头条不会吝啬资源支持

。

还有就是视

频社交的定位

，

随着

5G

技术的铺开

，

视频社交值得期待

。

至于马桶

MT

的匿名社交和聊天

宝的奖励社交

，

都不算新玩法

，

也不像

多闪这样

“

背靠大树好乘凉

”。

这样的

社交工具虽然也有需求

，

但在当前社

交关系链几乎被微信主宰的大背景下

显然生存不易

。

消费者的社交需求其

实是有限的

，

社交工具的增多

，

并不意

味着社交需求的增多

，

细分垂直社交

美是美

，

但也只是小而美

。

当然

，

或许

我们原本就不需要那么多社交工具

，

因为有些天

，

真的是可聊可不聊

！

最后

，

想问一句

：

我们真的需要这

么多社交工具吗

？

（作者系证券时报记者）

价格控制神话

余胜良

人们往往相信价格可以控制

，

现

实中到处是反面案例

。

最近房子不好卖

，

有一个新闻是

中介联合买家向卖家砍价

。

两年前

，

有

媒体报道上涨的罪魁祸首是中介哄

抬

，

当时不少业主出尔反尔

，

不断抬高

价格

，

实际上那时候物业成交伴随着

物价抬升

，

房价处在上升通道里

，

业主

心态当然不太淡定

，

至于中介

，

他们不

过是促进成交

，

哪方面强势他们就站

在哪边

，

因为交易主动权掌握在强势

一方

，

他们本无立场

，

也不会促进价格

涨跌

。

前些年都在骂中国钢铁企业

，

认

为不团结造成铁矿石企业占了便宜

，

当时的普遍观点是

，

三大铁矿石企业

利用优势地位

，

各个击破国内钢铁企

业

，

获得超额利润

。

现在已经没人骂

，

因为我们发现铁矿石该降价还会降

价

，

一点也不因为产能集中就有什么

改变

。

当时国内钢厂需求旺盛

，

长协价

远低于市场价

，

价格双轨制也到了变

革期

。

为了保护农业

，

保护农民生产积

极性

，

政府会在农产品价格下跌的时

候进场收储

，

收储价格往往高于市场

价格

，

但是当收储几年之后

，

农产品价

格还会继续走低

，

每年都有新产品面

世

，

消费者还盯着政府巨额储存

，

感觉

到堰塞湖随时都有可能倾泻而下

。

如

果放在更长的周期内观察

，

连政府都

无法控制粮食价格

。

历史上

，

曾经发生一些控制大宗

商品失败的惨例

，

中外都有

。

胡雪岩曾试图通过大举收购生

丝垄断生丝市场

，

从而控制价格

，

当

时生丝也是非常容易变现的货物

，

胡

雪岩从

1881

年开始囤积生丝

，

上海

的一级生丝价格高涨

，

到

1882

年

9

月

，

每包生丝已经涨到

17

先令

4

便

士

，

超过伦敦交易所的价格

16

先令

3

便士

，

到

1883

年胡雪岩无法继续囤

积新丝

，

反而需要将旧丝拿到市场出

售

，

最终价格崩溃

，

胡雪岩商业帝国

崩盘

。

尼尔森

·

邦克

·

亨特和他的兄弟威

廉

·

赫伯特

·

亨特

，

靠着祖辈石油生意

发家

，

1973

年亨特家族已经购买了价

值

2000

万美元的白银现货

，

并以每盎

司

2.9

美元的成本购买了

3500

万盎

司的白银期货

，

后来持续购买到

1979

年年底

，

亨特家族操纵了纽约商品交

易所

53%

的白银期货合约和芝加哥交

易委员会

69%

的白银期货合约

，

总共

掌握着

1.2

亿盎司的现货和

5000

万

盎司的期货

，

当时全球白银交易量也

不过每年

2000

万盎司左右

，

亨特家族

已经切断了白银流通的渠道

。

亨特兄弟操纵白银期货

，

用的时

间比胡雪岩更长

，

财力和杠杆更雄厚

，

计划更周全

，

而且白银和生丝相比还

不容易坏

。

但是亨特兄弟找不到交易

对手了

，

整个市场都不敢接手

，

加上政

府警惕和调查

，

亨特兄弟亏得什么也

没剩

。

操纵大宗商品的难题是

，

随着价

格上涨

，

会有新产品不断加入

，

很难完

全控制

。

为了维持操控

，

需要借助杠

杆

，

这个杠杆需要资金成本

，

需要借贷

方信任

，

到后期很难持续下去

。

即使没有杠杆

，

也无法持续下去

，

这是因为通过垄断将商品价格调高到

一定高度后

，

不仅会吸引新进入者增

加供给

，

更重要的是这些产品丧失了

投资价值

，

丧失了比较优势

，

会被替代

品替代

，

难以找到交易对手

，

最终只能

烂在自己手里

，

或者低价处理

。

（作者系证券时报记者）

【并非胡说】

或许我们原本就不需

要那么多社交工具，

因为有些天， 真的是

可聊可不聊！

看起来很美的弹性时间工作

李劲

我的小孩读七年级时

，

外教老师

Aaron

布置了一个作文

：

你对弹性时

间工作的认识

。

多数孩子在老师的启

发之下

，

表达了对弹性时间工作的赞

美

，

比如自由呀

，

充满热情和创造力等

等

。

到九年级时

，

Aaron

又拿出这个作

文

，

让孩子们再写一次

。

大家哗然

。

动

笔一写

，

内容却变了

，

开始对弹性时间

工作做深度思考

，

Aaron

说

，

到高中时

你们再写一次

……

确实

，

这个问题蛮有意思的

。

按

照工作时间的约定

，

可以分为固定时

间工作和弹性时间工作

，

把二者放在

一起进行对比

，

可以发现很多有趣的

东西

。

如果把务农当作一份工作

，

农民

是最大的弹性时间工作的群体

，

他们

可以自由决定每天的工作时间

，

可以

决定自己种植什么或者不种什么

，

天

下雨时

，

他们会躲在家里

，

北方冬天是

农闲季节

，

农民全部躲在温暖的家里

“

猫冬

”，

不干活

。

到了春种秋收时

，

农

民就不能像平时那么散漫了

，

必须在

合适的节气插秧

，

必须在合适的节气

收割

，“

农忙

”

时期

，

农民夜以继日

，

分

秒必争

，

非常辛苦

。

如果遇上水旱灾害

或者病虫害

，

这并不少见

，

也是农民苦

累奔忙的时候

。

同样一块地

，

如果种玉

米

，

农民比较闲散

，

像一根松松软软的

弹簧

；

如果种蔬菜

，

就要辛苦十倍

，

每

天浇水施肥

，

比生产线工人还忙碌

。

种

菜的收入比种玉米要多

，

正所谓一分

汗水

，

一分收成

，

多出来的收成是放弃

闲散生活的补偿金

。

现在

，

农业现代化

程度越来越高了

，

大农业和大工业没

有什么两样

，

完全按照严格的时间表

工作

，

和传统农民不一样

。

制造业工人从事典型的固定时间

工作

，

工人按照整齐划一的时间投入

工作

，

生产流水线是有一定速度的

，

所

以不光工作时间没有弹性

，

连工作效

率也没有弹性

。

卖遍全球的苹果手机

、

大众汽车

、

索尼电视就是在这种大工

业背景下生产出来的

。

绝大多数工作是固定时间工作

，

比

如工人

、

医生

、

警察

、

公务人员

，

少数工

作实行弹性时间工作

，

如摄影师

、

设计

师

、

作家

、

画家

、

律师等

，

弹性时间工作

有一些特点

，

或者比较个性化

，

或者无

法用时间衡量

，

或者不太依赖集体

……

这些特点和传统农民类似

。

随着互联网时代来临

，

很多工作

可以远程解决

，

比如开会

，

远程会议系

统越来越好

，

让人身临其境

，

不需要人

们赶飞机

，

坐火车

，

坐在一起开会

，

开

完后要寒暄应酬

，

然后坐飞机火车四

散而去

。

马化腾说

，

互联网的本质是连

接

。

工作空间随时随地连接在一起

，

不

意味着减少工作

，

其实恰恰相反

———

以前三天开一个会

，

现在一天开八个

会

。

在互联网支持下

，

很多人可以居家

办公

SOHO

，

不用再朝九晚五去上

班

，

没有上班时间

，

貌似时间自由了

，

实际也没有了下班的时间

———

所有的

时间都被控制起来了

。

很多政府机构

人手一个

PAD

，

去洗手间的路上

，

提

示音

“

滴

”

一响

，

文件送到

，

马上处理

。

互联网是天罗地网

，

你无处可逃

。

自由

的连接不是连接的自由

。

弹性时间工

作并不是自由生活状态

，

只是考量工

作的时间点拉长了

，

从每天的朝九晚

五

，

变成了每个月的销售额

、

每年的增

长

、

必须完成的任务

，

或者是源于自我

的目标

。

互联网

5G

时代越来越近

，

通信

速度在提高

，

万物互联不是梦

。

在这种

环境下

，

固定时间工作将大幅减少

，

弹

性时间工作会增多

，

当然是没有自由

的弹性时间

，

因为时间被切得稀碎了

。

生产力决定生产关系

，

5G

时代的生产

力

，

已经让有限责任公司制度和劳动

法等规范生产关系的基石发生动摇

。

所以

，

李总理有一段含意深远的话

：

未

来没有公司

，

只有平台

，

没有老板

，

只

有创业领袖

，

没有员工

，

只有合伙人

。

归根结底

，

对弹性时间工作的认

识和选择

，

实际上是对社会变化的认

识和对生活方式的选择

。

崔健有一句

歌词

：

不是我不明白

，

这世界变化快

。

不错

，

社会变化太快了

，

未来会更快

，

变化越快

，

越需要人做深度思考

，

越需

要智慧

，

想清楚什么是自己最需要的

东西

，

什么是自己最适合的东西

。

无关

固定

，

无关弹性

，

需要才好

，

适合才好

。

太松了要加油

，

要努力

，

太紧了要减

负

，

要断舍离

，

不松不紧有弹性

，

人生

最幸福

。

（作者系深圳企业管理人士）

文人的另类之路

木木

古时候

，

虽然文人属于稀缺资

源

，

但由于通向

“

金字塔

”

顶部的

“

晋

级之路

”

陡峭而狭窄

，

上升资源相对更

稀缺

，

于是文人

“

过剩

”，

就会经常性地

出现

。

“

过剩

”

了怎么办呢

？

活人不能让

尿憋死

，

当然就会另寻出路

。

大的出

路

，

也无非两个方向

，

一是褪去文人的

“

圣衣

”，

回归

“

非文人

”

的队伍

；

二是打

死也不背弃文人的衣冠

，

仍旧靠一支

秃笔讨生活

。

当然

，

只要能定下心来走

，

两个

方向都不是死路

，

从来走得通

。

比如

前一个方向

，

或者务农

，

或者经商

，

或

者行医

，

当然

，

动手能力强的

，

做工匠

也未尝不可

，

再不济的

，

靠测字

、

算

命

、

看风水

，

也能把日子糊弄过去

；

如

果生逢乱世

，

投笔从戎也是一个不错

的选择

。

后一个方向的出路当然也挺多

。

或入幕府

，

给跃上龙门的同类做幕僚

、

当参谋

，

谋谋划划

、

抄抄写写

，

做些具

体工作

，

多多少少也算得上方向正确

。

除此之外

，

倚仗了笔头功夫

，

还可以做

账房先生

，

或者开蒙馆教书

，

带上几个

孺子

，

促其延续自己未竟的事业

，

也是

不错的职业

。

当然

，

不愿意受这些束缚

的

，

也大可以靠了卖文

、

卖字

、

卖画为

生

，

赶上盛世

，

人们普遍

“

衣食足

，

爱艺

术

”，

写得好

、

画得好

，

成名成家也大有

可能

。

总的来说

，

别管哪个方向

、

哪个具

体的出口

，

只要不拘着文人的虚荣

，

放

得下身段

，

倚仗着经文化训练过的大

脑

，“

文人

”

们入行的速度应该不会太

慢

，

干起活来绝不会差到哪儿去

，

哪怕

是做

“

强盗

”

呢

，

识字的宋公明

，

也能把

不识字的

“

黑旋风

”

带得团团转

。

这也

是没办法的事

，

不服气不行

，

知识就是

力量

，

绝不是一句骗人的空话

。

当然

，

要想顺利地变现

，

先温饱

，

后小康

，

甚而光宗耀祖

、

福佑子孙

，

仅

仅倚仗知识的力量远远不够

，

还要有

点儿运气

，

即寄身之世

，

最好文人足够

稀缺

。

几千万

、

上亿的人里边

，

识文断

字的就那么一小撮

，

别管干什么

，

当然

很容易就如鱼得水了

。

如果普天之下

，

文人熙熙攘攘

，

一个顺点儿眼的

“

岗

位

”

前

，

都排了几百上千人的长队

，

这

就有点儿不好办

。

这道理也不难理解

。

比如为人津

津乐道的民国时代

，

靠卖文过上不错

小日子的文人就真不少

。

小者如沈从

文

，

湘西大山里走出来的小学毕业生

，

靠了努力

，

也靠了同乡

、

前辈的提携

，

就把文章卖得天下皆知

；

大者如胡适

之

，

虽然

“

两只黄蝴蝶

”，

长得实在不怎

么样

，

但

“

飞来飞去

”、“

飞上飞下

”

的

，

也飞得挺有名气

。

这就实在是没办法

的事情

，

当年那个时代

，

识字的人少得

实在可怜

，

文人们的舞台

———

别管哪

一个

———

就显得格外空阔

。

从这个角度而言

，

与前人相比

，

现在的文人就比较

“

倒霉

”，

一是因为

文人的基数空前膨胀

。

竞争压力大增

的情况下

，

所有出口的顺畅度就大为

降低

，

关键是别管干什么

，

一出头

，

马

上有人抢着褒贬

，

这就比较容易让人

气馁

。

哪怕是卖文为生呢

，

沾了技术

发达的光

，

文章一曝光

，

全天下的

“

文

人

”

都可以随时依了自己的喜好和心

性

，

指指点点

，

卖文者的压力当然就

空前大

。

二是社会分工越来越细致

，

许多

行业

，

非专才不可置喙

，

尤其还有各种

各样资格证书的限制

，

绝不是谁想干

就能随便干

。

比如做郎中给人看病

，

就

得十分小心

，

不能乱来

，

搞不好就是非

法行医

，

严重了或能惹来牢狱之灾

；

想

当账房先生

，

或者教书先生

，

也一样

，

门槛都不低

。

如此一来

，

留给文人的出

路

，

就真是少得可怜

。

出口太少

，

竞争者太多

，

压力当然

就格外大

。

还以卖文为例

，

巨大竞争压

力下

，

大家都扯足了嗓子高声叫喊

，

希

望引起关注

，

但大家都这么喊

，

各种腔

调掺杂在一起

，

或者被湮没掉

，

或者刚

引来注意

，

马上又被别的

“

叫喊

”

引走

了

，“

叫喊者

”

的生活就过得格外累

。

最

关键的是

，

海量信息在每一个人的生

活里不停起起伏伏

，

每一个人都目不

暇接

，

心思不定

，

卖文者的努力

，

就衬

托得挺苍白

。

从这个意义上讲

，

今天文人的出

路

，

跟前人实在没法比

。

不过

，

这也很

难定好坏

，

毕竟一个时代有一个时代

的底色

。

（作者系证券时报记者）

【缘木求鱼】

别管哪个具体的出

口， 只要不拘着文人

的虚荣，放得下身段，

倚仗着经文化训练

过的大脑，“文人”

们入行的速度应该

不会太慢。


