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杉杉控股入股徽商银行 有望成为第一大股东

证券时报记者 马传茂

证券时报记者获悉， 杉杉控股已

于 近 期 分 别 与

Dragon Sound

、

Joy

Glory

、

Superior Logic

三家公司签署一

致行动人协议，加上其持有的

7.31

亿

股徽商银行内资股， 杉杉控股最终实

际控制了徽商银行

19.77

亿股的表决

权，占该行总股本的

16.26%

。

19.77

亿股股权都来自于上海中

静（实业）集团（下称“中静集团”）。 今

年

8

月，中静集团公告“清仓”对徽商

银行的持股。

如果最后所有股权都成功过户，

并取得相应股东资格， 杉杉控股将成

为该行第一大股东。

杉杉控股或成

徽商银行第一大股东

19.77

亿股股权，均来自中静集

团。 该公司通过中静新华资产管

理有限公司（下称“中静新华”）投

资徽商银行

12

年后，今年

8

月选

择清仓。

其中，

8

月

20

日， 中静新华直

接持有的

2.25

亿股被转让给杉杉

控股，合计作价

15.69

亿元。 目前该

股份尚未过户。

此外， 中静新华又与杉杉集团

（杉杉控股子公司）签署了股权转让

协议，将持有的中静四海

51.65%

股

权转让给后者， 交易对价为

18.82

亿元。 杉杉集团也借此实现对中静

四海的

100%

持股。

耗资

34.5

亿元， 杉杉控股完

成了对

7.31

亿股徽商银行内资股

的实际控制， 占该行总股本的

6.01%

。

除内资股外，此前中静新华还

通过旗下

3

个

100%

控制的境外企

业合计持有

12.46

亿股徽商银行

H

股。 港交所信息显示，前述股权被转

让给

3

家不同的境外企业。 其中，

Dragon Sound

、

Joy Glory

、

Superior Logic

分别受让了

2.73

亿股、

5.32

亿股和

4.4

亿股。

值得注意的是， 这

3

家公司在香

港的注册办事处、营业地点完全一致，

但并不清楚实际控制人是谁。 目前这

些股份也尚未过户。

中静集团通过此番交易获益颇

丰。 以

6.98

元的转让单价计算，相当

于

1.28

倍

PB

（对应

6

月末徽商银行

每股净资产）转让，合计一次性取得转

让收入超过

121

亿元。

而在杉杉控股与上述

3

家公司

分别签署一致行动人协议之后，杉杉

控股也取得了这部分股权的表决权，

实际控制的徽商银行股份数量达

19.77

亿股， 占徽商银行总股本的

16.26%

。

如果最终前述股权均完成过户，

并取得监管部门核准的股东资格，杉

杉控股将正式成为徽商银行第一大

股东。

“杉杉” 是谁？

此番入股徽商银行的杉杉， 在资

本市场有一定影响力。

杉杉成立于

1989

年，由郑永刚创

建于浙江宁波。

30

年来，杉杉从单一

的服装业务稳健发展成为集新能源科

技、时尚服装、医疗健康、贸易物流、旅

游休闲、 金融投资等产业于一体的多

元化产业集群。 自

2002

年起，连年位

列中国企业

500

强。

杉杉也积极布局金融服务业，在

银行、投行、创投、融资租赁等领域都

有所涉猎。其中，杉杉是较早涉足银行

投资的民营企业。在投资徽商银行前，

杉杉在

1997

年作为创始股东发起成

立宁波银行，

2010

年又投资浙江稠州

商业银行。

2007

年宁波银行上市，杉杉收益

颇丰。

2017

年以来，杉杉还持续减持

宁波银行， 这也为上市公司杉杉股份

贡献了大部分利润。

截至今年

6

月末， 杉杉分别持有

宁波银行

1.81%

股权、稠州银行

7.06%

股权。 而对徽商银行的投资是否违反

银行主要股东至多“两参”或“一控”的

监管要求，尚待监管确认。

投行业务板块， 杉杉通过打造大

投行平台，开展战略投资、收购兼并，

以及整合上市公司优质资源等业务。

平台成立后， 先后参与多家上市公司

投资整合。

杉杉创投则是杉杉股份开展股

权投资业务的核心经营平台，已形成

Pre-IPO

投资为主， 中短期收益投

资、私募股权基金管理、产业资本的

并购投资和财务顾问等多业务并举

的格局。

私募基金兑现收益 北向资金高歌猛进

证券时报记者 许孝如

11

月，

A

股继续横盘震荡， 目前

仍未能成功越过

3000

点。

据证券时报记者了解， 一些私募

基金经理已开始提前减仓。 私募排排

网最新数据也显示，截至

11

月

8

日，股

票私募整体仓位指数为

52.21%

，环比前

周下滑

10

多个百分点，创下年内新低。

至于减仓原因， 部分私募表示看

淡年底行情， 还有部分业绩优秀的私

募选择保卫胜利果实。 甚至有私募已

经开始向客户大比例分红， 将收益

兑现。

不过，与国内私募不同，外资则持

续加仓。

11

月

19

日，北向资金净流入

25.25

亿元， 连续第四个交易日净流

入， 近

18

个交易日里有

17

个交易日

净流入。

仓位创年内新低

产品发行连续下滑

年初，

A

股迎来一轮小阳春行情，

此后消费和科技股又轮番表现， 多数

股票类私募收获满满，业绩大幅走高。

截至

2019

年

10

月底， 股票策略

的平均收益为

20.08%

，在八大策略里

排名第一。不过，股票策略依旧没有跑

赢沪深

300

指数涨幅， 今年前十个月

沪深

300

指数上涨了

29.10%

。

不少私募打算趁年底好好再冲一

把。不过，进入

11

月，

A

股继续横盘震

荡，目前仍未能越过

3000

点。 屡次上

攻未果，再叠加部分经济数据走弱，外

围市场存不确定性，据记者了解，不少

私募基金开始提前减仓。

截至

11

月

8

日，股票私募整体仓

位指数为

52.21%

， 较前周下滑

10

余

个百分点， 创下年内新低 。 其中

34.62%

的私募仓位在

2

成

～5

成之间，

34.07%

的私募仓位在

5

成

～8

成之间，

仓位超过

8

成的私募仅有

17.17%

。

百亿股票策略私募的仓位水平

为

68.87%

，也已接近年内低点。

对于减仓原因， 部分私募表示

看淡年底行情， 还有部分业绩优秀

的私募选择保卫胜利果实， 甚至有

私募已经开始向客户大比例分红，

兑现收益。

据了解， 近期有多家私募基金

产品发布公告，向客户大比例分红。

其中一家私募产品则推出了业内罕

见的大比例分红方案： 每份份额分

红

3.5677

元，净值从

4.57

元直接回

归

1

元。

值得注意的是， 目前私募基金

常见的分红方式是现金分红和红利

再投资， 但是不管基金以何种方式

进行分红， 投资者的基金资产总价

值并没有增加或者减少。 只是现金

分红后，如果没有用于再投资的话，

即相当于一定程度的减仓。

此外， 受近期市场横盘震荡影

响， 私募新产品发行也连续下降。

2019

年

10

月， 私募新发产品数量

为

897

只， 环比来看， 发行数量在

2019

年

8

月

～10

月已经连续三个

月下降， 并跌破了

1000

只的水平。

对比

2015

年以来的历史数据，

2019

年

10

月的发行数量处于中低位。

总体来看， 产品发行数量和行

情高度正相关，私募往往选择“天时

地利”时发行。

北向资金坚定入场

近1月净买入268亿

与国内私募减仓、 保卫胜利果

实不同，北向资金依旧加仓买入。

截至

11

月

19

日收盘， 北向资

金净流入

25.25

亿元，其中沪股通净

流入

9.3

亿， 深股通净流入

15.95

亿，连续第四个交易日净流入，近

18

个交易日有

17

个交易日净流入。

11

月， 北向资金净流入已达

267.78

亿元， 而今年以来净流入

2450.89

亿元， 累计净流入则高达

8868.22

亿元。

数据显示， 北上资金前五大重仓

行业集中分布于消费和金融板块，仓位

占比达近六成。 从近一年来看，北向资

金净买入最多的股票分别是平安银行、

招商银行、 格力电器， 分别净买入

138.89

亿元、

133.36

亿元、

131.16

亿元。

“临近收官，国内私募、保险等机

构均有不同程度的减仓，一方面自然

是看淡年底的市场，更多的是注重短

期收益，保卫胜利果实。 但是，北向资

金则不断买入，等明年国内机构再建

仓买入时， 价格可能已经走高了，可

能给北向资金抬轿了。 ”一位业内人

士表示。

国盛证券策略表示，北上持仓主

要以配置型资金为主 （

7

成以上），但

仍有

1/4

左右的交易盘， 包括对冲基

金、量化基金甚至游资风格的短线交

易型资金。 短线资金短期仍有不确定

性，但更重要的是，长线外资增配趋

势从未改变，核心资产统一战线正在

建立。

私募：牛市未至

牛股可期

对于

A

股后市走势，明曜投资表

示，

A

股的下跌风险已经相对有限，但

A

股尚不具备发动一轮大牛市的相应

条件， 稳健的投资逻辑不能将 “牛来

了”作为预设前提。

在明曜投资看来， 波澜壮阔的大

牛市或难重现， 但如果宏观环境稳定

向好、资本市场克服内在顽疾，

A

股有

望进入类似美国上世纪

80

年代的长

期慢牛行情， 市场提供复合年化

6%～

7%

的收益，优质个股提供更高的长期

回报。

就目前来看，明曜投资认为，

A

股

市场整体估值看似较低， 但大多优质

个股估值仍较高， 尤其是一些著名的

“核心资产”， 再追逐这类个股或将面

临不利的风险收益比。

清河泉投资表示， 虽然很多因素

有变化、有修正，但核心因素并没有发

生逆转，比如信用周期、过剩流动性周

期，再比如科技周期。所以维持季度策

略中的展望，根据内部投资时钟，站在

当下展望未来

1～2

个季度， 我们认为

是可以对标

2013

年

～2014

年一季度，

因为信用周期预计会小幅走弱， 而过

剩货币仍处于缓慢堆积过程中， 市场

表现或仍偏向震荡， 但结构性机会仍

然偏强。

农行发力出国留学金融

将设300家服务中心

证券时报记者 孙璐璐

随着出国留学市场的不断壮大，国

有大行也在加大相关业务的布局力度。

11

月

19

日，农业银行“出国留学金融服

务中心”揭牌仪式在广州举行，证券时报

记者了解到，农行计划用

2

年

～3

年时间

在主要留学生源地所在城市分批挂牌成

立

300

家出国留学金融服务中心 （下称

“服务中心”），首批

117

家服务中心计划

年底前挂牌成立，将覆盖每个省份。

农行副行长崔勇表示， 在我国进一

步加快构建开放型经济新体制的大背景

下，“一带一路”、“粤港澳大湾区”和自贸

区建设深入推进，国际交往日益密切，随

着国内居民财富快速增长， 居民 “国际

化”、“走出去” 愿望更加强烈， 仅

2018

年， 我国出国留学人数就高达

66

万人。

农行作为国有大型商业银行， 一直大力

发展留学金融业务， 这既是更好地满足

客户的金融服务需求， 也是增强跨境金

融服务能力、 建设国际一流商业银行集

团的重要举措。

美世教育副总裁孙祥轩对证券时报

记者表示，近年来，出国留学队伍不断壮

大，每年都会有

10%

以上的增幅，并且

目前出国留学呈现明显低龄化、 大众化

特征， 不少家长会选择在高中阶段就将

孩子送出国留学。

出国留学就会涉及资金的跨境往

来，甚至是贷款等金融需求，这让银行

看到了商机。 农行个人金融部相关负

责人对记者表示， 过去出国留学家庭

需要的金融服务都是存款、汇款等基础

性跨境金融服务，但现在除了这些基础

性服务外，客户还希望能从银行获得留

学资讯、语言培训、国际教育规划等服

务。 自

2009

年农业银行推出留学金融

产品和服务以来，已为上百万个留学家

庭提供金融服务，经过多年的跨境金融

业务积淀，目前已具备推出服务中心的

时机。

上述个人金融部相关负责人表示，

农行原有的跨境金融服务品牌效应并不

突出，成立服务中心后，出国留学金融服

务可以在以下几方面获得提升：

一是业务更专注， 出国留学金融服

务中心作为个人外汇旗舰网点， 将更加

专注于服务留学客群，通过资源整合，为

留学家庭提供全方位金融服务。

二是体验更优质， 服务中心不仅能

够办理因私购汇、跨境汇款、存款证明、

留学信用卡等基础性业务， 还能提供预

开境外账户、外币理财、留学贷款、外汇

政策咨询、 留学资讯等一揽子留学综合

服务。

三是服务更专业， 服务中心配备了

全行个人外汇业务最核心的业务团队，

未来两年， 农业银行将在主要留学生源

地所在城市分批挂牌成立

300

家出国留

学金融服务中心。

中国人寿推出国寿鑫福临门年金保险

近日，中国人寿保险股份有限公司

（以下简称“中国人寿”）在建司七十周

年之际，重磅推出一款保险新品———国

寿鑫福临门年金保险。 该保险产品可满

足客户的子女教育需求、 养老规划需

求、家庭财务管理需求，为客户提供贴

心关爱与守护。

特别生存金、 年金连续多次给付。

符合国寿鑫福临门年金保险合同约定，

自保险合同生效年满五个保单年度后

的首个年生效对应日起，至保险合同生

效年满十个保单年度后的首个年生效

对应日前，若被保险人生存至保险合同

的年生效对应日，中国人寿每年按保险

合同基本保险金额确定的年交保险费

的

100%

给付特别生存金。 自保险合同

生效年满十个保单年度后的首个年生

效对应日起，至保险期间届满前，若被

保险人生存至保险合同的年生效对应

日，中国人寿每年按国寿鑫福临门年金

保险合同基本保险金额确定的年交保

险费的

50%

给付年金。

十五年满期，即可实现保险金自主

支配。 国寿鑫福临门年金保险产品保险

期间为十五年，满期领取早。 按照保险

合同约定，被保险人生存至保险期间届

满的年生效对应日，即可获得满期保险

金。 中国人寿按照国寿鑫福临门年金保

险合同基本保险金额给付满期保险金，

客户即可按需规划。

组合万能险， 有效对接客户需求。

为满足客户多种需求，国寿鑫福临门年

金保险可与国寿鑫尊宝终身寿险（万能

型）（庆典版）产品进行组合投保。 组合

投保万能保险后，国寿鑫福临门年金保

险所给付的特别生存金、年金、满期金

均可转入个人投保的万能保险产品，实

现按需规划。 特别生存金、年金和满期

保险金根据需求转入组合投保的万能

保险后，客户在应急时可启用保单借款

和国寿鑫尊宝终身寿险（万能型）（庆典

版）产品的部分领取功能，解决燃眉之

急。 一份保单，既是保险金，也是备用

金， 体现了中国人寿以客户为中心，用

心思考客户需求的产品设计思维。

举例来说，

30

岁的鑫先生投保了国

寿鑫福临门年金保险， 选择十年交，十

五年满期，年交

10

万元保险费，基本保

险金额

355010

元。 在合同生效满五个

保单年度后的首个年生效对应日起，至

本合同生效年满十个保单年度后的首

个年生效对应日前，鑫先生每年可领取

特别生存金

10

万元，最多可领取五年，

最高可领取

50

万元。 自国寿鑫福临门

年金保险合同生效年满十个保单年度

后的首个年生效对应日起，至本合同保

险期间届满前，鑫先生每年可领取生存

金

5

万元，最多可领取五年，合计领取

25

万元。当鑫先生生存至合同保险期间

届满的年生效对应日，合同终止，鑫先

生可以领取满期保险金

355010

元。 同

时，鑫先生在合同约定期内还享有身故

保障责任。 此外，鑫先生还可以选择组

合投保国寿鑫尊宝终身寿险 （万能型）

（庆典版）保险产品，发挥保险产品组合

优势。

据了解， 中国人寿在保险产品供给

方面，始终坚持以客户为中心、以市场为

导向的多元化产品经营策略， 不断强化

资产负债管理，遵循价值导向，持续增强

产品供给的有效性和及时性， 充分发挥

保险产品组合效能， 以更好地满足广大

消费者日益多样化的保险保障需求。

（本文内容仅供参考，具体以《国寿

鑫福临门年金保险利益条款》《国寿鑫

尊宝终身寿险（万能型）（庆典版）条款》

《国寿鑫尊宝终身寿险 （万能险）（

A

款）

条款》《国寿鑫尊宝养老年金保险（万能

险）（

C

款）条款》和《中国人寿保险股份

有限公司个人保险基本条款》为准。 特

别说明：万能保险产品结算利率超过最

低保证的部分是不确定的。 详情请咨询

中国人寿客户服务热线

95519

或到当

地中国人寿营业网点咨询。 ） （CIS）


