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证券时报记者 杨卓卿

截至昨日，证券时报·信

托百佬汇记者通过银行间同

业拆借市场获取了 55家信托

公司 2022年未经审计的财务

报表。

从目前披露的经营数据

看，2022年信托公司经营压力

明显加大。在这 55家信托公

司中，归母净利润（下同）20亿

元以上的公司仅有 5 家，有 5
家公司出现亏损。此外，还有

7家信托公司延期向银行间同

业拆借市场披露财务数据。

5家净利超20亿

从目前披露的经营数据

看，2022年度净利润在20亿元

以上的公司有 5家，包括平安

信托、中信信托、建信信托、华

能贵诚信托和华润信托，这些

公司的净利润分别为 41.56亿

元 、30.12 亿 元 、24.73 亿 元 、

24.54 亿元和 23.01 亿元。其

中，平安信托与建信信托披露

的是合并报表数据。

中信信托未经审计的财

务数据显示，2022年公司实现

营业收入 64.38 亿元，实现净

利润 30.12 亿元，两项数据均

较上一年度有所下降，但依然

领跑行业。

华能信托未经审计的财

务数据显示，2022年公司实现

营业收入 39.91 亿元，实现净

利润 24.53 亿元。具体来看，

公 司 手 续 费 及 佣 金 收 入 为

30.68 亿元，投资收益为 5.06
亿元。

华润信托未经审计的财

务数据显示，2022年公司实现

营业收入 33.26 亿元，实现净

利润 23.01 亿元。2022 年，公

司手续费及佣金收入为 14.59
亿元，投资收益依然傲人，为

15.95亿元。

净利润介于 10 亿元～20
亿元之间的信托公司共有 9
家，包括江苏信托、五矿信托、

中融信托、英大信托、粤财信

托、华鑫信托、光大兴陇信托、

国投泰康信托和中诚信托。

在这 9家公司中，既包括在寒

冬中逆势而上的中型信托公

司，也包括因为行业景气度波

动导致经营数据下滑的公司。

以华鑫信托为例，公司

2022 年营收 22.68 亿元，同比

增 长 16.13% ；实 现 净 利 润

12.73亿元，同比增长12.26%。

记者注意到，不同于上市

公司经纬纺机披露的合并报

表，中融信托在银行间市场披

露的财务数据为母公司报表，

且母公司净利润大幅高于合

并净利润。

合并报表显示，2022年中

融信托实现营收 50.47 亿元，

同比下降13.85%；实现净利润

10.57 亿元，同比下降 28.9%。

而母公司报表显示，2022年中

融信托实现营业收入 41.88亿

元，同比下降 14.58%；实现净

利 润 14.42 亿 元 ，同 比 增 加

12.66%。

具体来看，中融信托 2022
年实现手续费及佣金净收入

34.52 亿元，上年同期为 44.52
亿元；实现投资收益 4.78 亿

元，上年同期为 5.72亿元。与

此同时，中融信托业务管理费

明显下降，且有部分信用减值

损失冲回。

中融信托近日召开了年

度工作会议，在年终总结中公

司称，因 2022年受新冠疫情、

市场环境等多方面影响公司

新业务拓展难度加大，存量项

目投贷后管理工作加重，市场

营销面临较大压力。但公司

探索机制改革，加速推动业务

转型，各项经营管理工作均有

序开展，经营业绩基本符合预

期，极大程度地提振了公司转

型发展的信心。

5家公司出现亏损

行业面临的经营压力是

显而易见的。在这 55家信托

公司中，超过一半营收与净利

润均同比下降。另有 7 家公

司延迟披露，包括爱建信托、

民生信托、华澳信托、吉林信

托、新华信托、华信信托和四

川信托。

记者注意到，这55家信托

公司中，有5家出现亏损，其中

个别公司为成立数十年来首

次亏损。

以杭州工商信托为例，公

司 2022年营业收入为-2.08亿

元，净利润为-1.55亿元。具体

来看，公司手续费及佣金收入

为2.58亿元，投资收益2992.06
万元，公允价值变动收益-6.06
亿元。

中国信托业协会此前公

布的数据显示，截至2022年三

季度末，行业累计实现经营收

入 673.52 亿 元 ，同 比 下 降

22.82%；全行业累计实现利润

总额为 383.01亿元，同比下降

173.75 亿元，降幅 31.21%；行

业人均净利润 140.3 万元，同

比 下 降 45.34 亿 元 ，降 幅

24.42%，人均净利润指标自

2022 年以来已经连续三个季

度处于负增长状态。

行业观察人士称，利润总

额下降幅度略高于经营收入

的降幅，一定程度上反映了当

前行业转型发展中的挑战，一

方面创新业务布局要加大科

技、创新人才等基础性投入，

成本费用支出明显增长，但短

期利润贡献尚不明显；另一方

面由于行业风险资产暴露增

加，信托公司加大资产减值计

提力度，一定程度上削弱了盈

利水平。

55家信托财务数据出炉：
14家净利超10亿 5家亏损
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证券时报记者 刘敬元

发展养老第三支柱，保险公

司正通过多种业务参与。专业养

老保险公司则迎来一项新的业

务，即商业养老金业务，受到各方

关注。如何理解商业养老金这一

创新业务？证券时报记者近日专

访了国寿养老副总裁张林广，国

寿养老是首批试点公司之一。

陪伴一生的
个性化养老规划服务

2022 年 12 月 1 日，银保监会

发文，在北京、上海等十省市开展

商业养老金业务试点，4家养老保

险公司为首批试点参与机构。

张林广表示，商业养老金是

养老保险公司经营的新型商业养

老保险业务，在保险法框架下创

新业务形态和养老服务，向客户

提供养老账户管理、养老规划、资

金管理、风险管理等服务。

养老保险公司是我国金融市

场中唯一名称中带有养老字样的

专业保险机构，在养老金融领域，

特别是养老第一支柱基本养老基

金管理、第二支柱年金管理方面，

具有多年经验。

张林广表示，商业养老金是

第三支柱养老保险的重要组成部

分，有利于促进多层次、多支柱养

老保险体系发展。商业养老金业

务的开展，为国寿养老提供了一

个充分发挥养老金管理经验优

势，面向广大个人客户提供第三

支柱养老金融服务的机会。

“养老不应该等老了才养，而

是要从年轻开始就养成适度储备

的习惯，我们发挥专业养老金融

机构优势，为老百姓提供陪伴一

生的个性化养老规划服务，帮助

大家解决关于养老金如何投、投

多少、怎么领取等实际问题。”张

林广如此总结这一业务的服务创

新性。

双账户+产品的结合

从形态上看，商业养老金业务

是“账户与产品”相结合的，即为个

人建立“锁定养老账户”与“持续养

老账户”的双账户组合，同时，账户

下提供不同类型商业养老金产品。

张林广介绍，锁定养老账户就

像养老“保险箱”，管理长期投资的

养老金，60周岁后领取；持续养老

账户就像养老“零钱包”，管理持续

积累的养老金，交费和领取灵活，

可以满足客户在储备过程中的日

常消费、疾病、意外等当期资金流

动性需求。双账户的结构适合不

同年龄、不同收入情况的家庭制定

自己的养老资金储备计划。

商业养老金产品具体是什么

样？张林广介绍，商业养老金产品

以投资积累养老金为主要功能，还

可以提供适当水平的收益保障责

任和一定的身故、意外伤害等附加

风险保障。养老保险公司结合客

户风险承受能力、养老目标及收入

水平等因素，可以提供不同期限、

风险等级、流动性特征的产品。

他介绍，国寿养老开发设计

了涵盖不同管理策略的商业养老

金产品体系，目前已推出目标日

期型产品，实现风险和收益平衡

的动态调整；下一步将推出期限

保本型产品，实现一定周期内的

本金不亏损，满足客户本金安全

和长期收益双重目标。

国寿养老张林广
解析商业养老金业务

2023年，低迷了三年的留学申请季再次迎来

爆发潮，准留学生们面临的竞争压力大增。

在此背景下，中信银行近日宣布，全面优化

升级出国留学服务体系和产品体系，为留学家庭

提供陪伴其留学全旅程的EasyGo会员服务。

作为中信银行为留学生及其家庭打造的一

站式服务平台，EasyGo会员不仅整合了该行经过

持续调研获取的一手资讯、履历提升等增值服务

和“全球签”、“三卡”权益等金融资源，还为会员

客户提供了境外保险、境外消费返现、跨境汇款

手续费全免等多项专享优惠和服务。

据了解，此次中信银行从留学全旅程着手，

把会员客户的服务需求细分为了规划期、申请

期、行前期、出行期、留学期等不同阶段，在该行

出国留学领域积累多年服务经验的基础上，实现

根据会员客户每一个阶段的不同需求，为其匹配

相应的产品和服务。

从被动服务到主动陪伴

今年以来，出国留学需求迅速复苏，各大商

业银行的出国金融业务部门也随之繁忙起来。

然而，国内银行提供的出国金融服务普遍存

在过于分散、缺乏连续性的问题。

例如，客户向一家银行提出开具资信证明的

需求，才能触发这项服务，而证明开具完成也意

味着服务的终结——客户无从得知自己还能从

银行获得哪些服务，银行也无从了解客户下一步

的需求。

此次，中信银行面向留学生这一细分客户

群体推出专门的EasyGo会员服务体系，正是为

了解决这一问题，把被动接受客户需求的“触发

式”业务模式，转变为主动陪伴客户的“有温度

的”服务。

开通中信银行出国金融EasyGo会员后，客户

可以在会员页面一览该行签证、跨境汇款、资信

证明等服务的各项专享优惠与该行所有留学服

务相关产品，该行客服也将通过会员客户随访，

持续改善服务体验。

据介绍，从筹备留学的规划期开始，中信银

行就为EasyGo会员及其家庭提供了留学讲座、留

学前辈交流会、培训课程等活动，会员客户还能

通过该行多年来持续举办的特色活动——英才

实习营，获得在中信集团这样一家世界500强企

业实习的机会，为其履历增色。

同时，供每位EasyGo会员免费阅读的《出国

留学蓝皮书》是中信银行写给中国家庭的海外留

学全攻略，包含该行经过一手调研获取的前沿留

学信息，能够带领留学家庭了解最新留学发展趋

势、走近留学准备过程、做好留学规划。

为了帮助留学家庭为准留学生的异国之旅

做好全方位的准备，中信银行不仅将签证类型拓

展到探亲访友签，还特别面向留学生家长推出了

护航借记卡，持卡家庭可以享受海外在线就医咨

询、海外代预约医生等多种医疗协助、心理咨询

和留学咨询服务，从学习、生活、安全、心理、健康

等各方面为留学生家庭答疑解惑。

今年，中信银行还首次推出了EasyGo留学

站，通过邀请海外名校的学长、学姐拍摄的视频，

分享最真实的留学生活，既为准备留学的学生提

供了一扇了解海外资讯的窗口，也为留学生家长

提供了一个了解孩子海外生活的平台。

全套留学服务系统

EasyGo会员的背后，有着中信银行一套完

整的留学金融服务系统支撑，包括“三卡”、“一

签”、“一汇”、“一证明”的全套硬核产品体系，

以及遍布全国的 1400多个网点的出国金融服

务专员，坐落于中国香港、中国澳门、纽约、洛

杉矶、新加坡、伦敦的境外分支机构和该行公

众号、客服中心、手机银行 APP 等构成的“线

下+线上”服务渠道体系。

“三卡”是中信银行出国金融服务最核心的

产品，分别指的是中信银行护航借记卡、Visa逍

遥白金信用卡和外币借记卡（Visa/Master)。
EasyGo持卡会员客户，可以享受跨境汇款手

续费全免优惠；美元、澳元、加元、英镑在内的等

13个币种个人结售汇点差优惠；留学汇手续费全

免优惠及结售汇点差优惠；存款证明免开立费等

优惠。

Visa 卡或 Master 万事达卡则可谓“出国

必备”。

其中，持有Visa外币借记卡的中信银行出国

金融EasyGo会员能够专享 1元Go权益，即一美

元可购最高百元电子代金券，还可享受新东方前

途出国服务费用最高立减2000元优惠等；Master
万事达卡的权益则更多聚焦在境外消费方面，包

括最受留学生欢迎的境外线上商户绑卡返现25
美元；全球精选商户高达20%返现等。

“一签”指的是“全球签”服务，此项服务一

直是中信银行的强项。凭借丰富完备的签证

办理经验和多国使馆的权威授权，中信银行

“全球签”已经能够提供欧洲、亚洲、澳洲、美洲

等热门国家的签证服务。其中，美国签证代传

递和代收费、新加坡签证代传递、以色列签证

代收费，该行都是使馆指定的唯一金融机构。

据介绍，EasyGo会员能享受中信银行英国

“如意签”、多国签证中心服务费最高可达七五折

的折扣优惠，英国签证中心贵宾、黄金时间等十

余项增值服务还可享八折优惠。

“一汇”指的是跨境汇款产品“留学汇”。据

介绍，通过中信银行的“留学汇”，EasyGo会员可

以向全球80多个国家主流院校直接汇款，支持全

币种全额到账，同时，缴纳的学费不占用其个人

的年度用汇额度。

“一证明”指的是资信证明，中信银行不仅为

EasyGo会员提供电子版资信证明，还与多家使馆

合作提供在线查验功能，免除电子版存款证明开

立手续费。客户会员等级达标，还有机会享纸质

版证明免费寄送服务。

25年深耕不辍

中信银行本是秉承着国际业务基因和支持

改革开放使命而生。自1987年成立以来，该行就

一路向着“面向全国，面向国际金融市场的新型

商业银行”踏歌而行。

1998年，伴随中国经济的腾飞，中国人出国

深造、出国旅行等需求不断增长，却在签证办理

难问题面前不断碰壁。

正是这一年，中信银行抢抓机遇、勇立鳌头，

率先与美国驻中国大使馆达成合作，成为国内独

家开展代收美国非移民签证申请费业务的商业

银行。

此后25年的服务积累，不仅让中信银行打响

了“出国金融”的王牌，成为银行业里数一数二的

出国金融专家，该行还从持续不断地贴近客户、

探索客户需求的过程中，成长为了出类拔萃的留

学专家。

此次中信银行推出的EasyGo会员体系，不

仅局限于提供优质的金融产品，还有更多陪伴

式的服务。这一服务面向留学家庭，为其提供

更加个性化和全面的服务，帮助留学家庭解决

各种问题。

每一个微小的需求节点和与之对应的产品

服务方案，都是中信银行从千千万万次的出国金

融服务中，从一个又一个的客户服务案例中摸索

而来。数据显示，截至2022年中，中信银行出国

金融客户已达915.17万户，对应管理资产余额达

1.54万亿元。

数据来源：《中信银行2022年
半年度报告》

这样一种有温度的服务，走出了金融，走近了

客户。而为客户创造更好的服务体验，也是中信银

行多年来与客户建立长久信任关系的不二法门。

中信银行出国金融EasyGo会员相关产品及

服务详情可咨询95558。 （CIS）

留学申请潮来了！8万亿股份行打造
“EasyGo会员”一站式服务平台 陪伴“出国-归国”全旅程


