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证券时报记者 刘灿邦

2022 年的光伏行业迎来了众多

跨界玩家及新势力企业，与此同时，

光伏产业链的价格在去年末由热转

冷，从诸多维度看，当下的光伏行业

正在酝酿巨变。头部厂商在变革期

如何应对，隆基绿能（601012）给出了

它的答案。

隆基绿能1月17日晚间公告，公司

计 划 在 陕 西 省 西 咸 新 区 投 建 年 产

100GW单晶硅片项目及年产 50GW单

晶电池项目。项目规模之大，引发高度

关注。

业内人士普遍认为，隆基绿能此举

意在进一步扩大领先优势。隆基本次

投资也有诸多看点，公司在各产业链环

节的产能配比将进一步优化，在HPBC
之外将继续扩产哪种电池技术路线也

即将揭开面纱。

扩张硅片、电池产能

从公告来看，根据隆基绿能经营战

略和产能规划，公司与陕西省西咸新区

开发建设管委会、陕西省西咸新区泾河

新城管委员签订了《投资合作协议》，就

上述项目达成了合作意向。本次签署

的投资项目实施前尚需提交公司内部

有权机构审批。

隆基绿能表示，旗下项目公司将作

为上述项目的投资和运营主体，租赁泾

河新城建设单位厂房和配套设施，负责

本项目生产设备和营运资本投资，开展

项目运营管理。

相关安排显示，本次投资项目的基

建工程建设时间约 18个月，分期建设

投产，根据协议约定，自各期工程项目

相关方书面签署当期全部工程移交单

之日起算，各期项目投产时间不超过6
个月，达产时间不超过24个月。

隆基绿能表示，本次签订的项目投

资协议符合公司的未来产能规划，有利

于公司充分发挥技术和产品领先优势，

进一步提升公司产能规模，不断提高市

场竞争力。本次项目预计不会对公司

当期营业收入产生影响，后续将召开董

事会进行项目可行性分析测算并及时

披露。

隆基暂未透露关于本次项目投资

金额的情况，但综合业内普遍的电池及

硅片的单位投资情况来看，上述项目总

投资将达到数百亿元量级。另外，本次

规划项目建成后将大大提升隆基绿能

的各环节产能，公司此前的规划显示，

到 2022年底，单晶硅片年产能要达到

150GW，单晶电池年产能达到 60GW，

单晶组件产能达到85GW。

促使隆基绿能大手笔投资的原因

与旺盛的市场需求有关，一项预测显

示，如果要实现真正意义上的碳中和，

光伏在未来几年仍需要快速增长。到

2030年，全球新增装机规模需要达到

每年 1500GW，并且在这种规模下需要

持续 30年的安装，才能真正形成对碳

中和的支撑。

根据隆基绿能创始人、总裁李振国

的判断，到2030年，中国光伏产能预计

仍会占全球的 80%，达到 1200GW，其

中有 400GW 会应用于国内的能源转

型；另外800GW将用于出口，对产业链

形成经济支撑，增加国内产值 3.2万亿

元，创造出口总额1.5万亿元。

或将应用新电池技术

对于隆基绿能而言，本次投资的一

个关键意义是优化各环节产能配比。

以公司 2022年底的目标为例，如果硅

片按照一半外销、一半自用的比例，自

用部分可满足自身电池需要，但公司电

池与组件的配比仅为 0.7：1左右；对比

行业其他垂直一体化厂商，电池与组件

的配比已经在 0.8：1 以上甚至 1：1 左

右，隆基的配比相对偏低。

当下，光伏行业利润正从上游硅

料、硅片环节转移至下游电池、组件环

节，提升电池等下游产能有助于厂商

将利润留在公司内，隆基绿能也不

例外。

事实上，在宣布本次投资前不久，

隆基绿能刚刚披露了另一项电池扩产

计划。公司拟将2021年度公开发行可

转换公司债券募集资金投资项目之西

咸乐叶年产15GW高效单晶电池项目，

变更为西咸乐叶年产 29GW高效单晶

电池项目；原计划用于西咸乐叶年产

15GW高效单晶电池项目建设的募集

资金47.4亿元，变更用于西咸乐叶年产

29GW高效单晶电池项目。

隆基绿能表示，上述项目电池工艺

将导入公司自主研发的HPBC高效电

池技术，形成年产29GW单晶高效电池

的产能目标，预计2023年9月整体项目

竣工验收完成并全面投产。

去年 11月，隆基绿能发布了应用

HPBC电池技术的Hi-MO6组件产品。

隆基绿能表示，鉴于公司自主研发的

HPBC高效电池技术规模化商业条件

已经成熟，HPBC电池产品的量产转换

效率超过 25%，产品具有外观美观、转

换效率高、弱光响应好、温度系数低、高

可靠性等优势，可广泛用于屋顶、地面

电站等多种场景应用。

记者获悉，隆基最新披露的 50GW
电池扩产项目与 29GW 的 HPBC 电池

项目为两个独立项目。其中的看点在

于，PERC电池已经进入生命周期的尾

声，HPBC技术将主要应用于分布式市

场，因此，此次 50GW电池项目大概率

将应用其他新型电池技术。

去年以来，隆基绿能多次更新HJT
电池转换效率技术，特别是在11月底，

公司宣布，自主研发的硅异质结电池转

换效率达到 26.81%，该效率是目前全

球硅基太阳能电池效率的最高纪录，不

分技术路线。

施压二三线厂商

正如前述，在过去的一年里，众多

光伏新势力企业及跨界企业纷纷崛起，

行业格局发生深刻变化，但隆基绿能此

次大手笔扩产计划足以令市场震动，特

别是对二三线企业进一步施压。

业内人士向证券时报记者表示，以

硅片环节为例，过去几年吸引了很多企

业进来赚快钱，产能虽然扩张了很多，

但良品率跟不上也难以为继。该人士

认为，二三线企业未来仍有机会，但如

果是相对落后的产能就很难参与市场

竞争。

事实上，在近期的光伏产业链降价

中，隆基绿能等头部厂商大幅下调硅片

报价，掀起“价格战”，此举也就被视为

向新势力企业施压。

根据彼时的报价，业内曾做出判

断，拉晶环节迫近成本线，一线企业依

靠渠道、技术、资金等优势仍可维持薄

利，部分企业面临亏损风险；后续一旦

拉晶利润无法覆盖硅料成本的时候，企

业将被动大幅降低开工率。

事实上，在产业链降价周期中，单

纯布局某个环节的厂商竞争力可能会

减弱。根据彭博新能源财经的判断，光

伏价值链中原材料和组件价格期待已

久的跌势在1月延续，这突然给一个每

周都变化很大的市场注入了不确定

性。自 2023年初以来，光伏面板的主

要原材料多晶硅和组件的价格分别下

跌了28%和4%。多晶硅供应急剧增加

是价格出现暴跌的主要原因。这将挤

压多晶硅和硅片制造商的利润率，但短

期内将改善电池片和组件制造商的利

润率。

国信证券认为，在行业市场空间保

持较高增速的同时，预计硅片环节盈利

逐步下降，而电池片环节盈利显著增

加。结合产能结构及扩产趋势，预计隆

基绿能的硅片外销业务盈利承压，而电

池环节更多新产能的投放有望显著增

厚组件产品的单瓦盈利，组件一体化业

务有望量利齐升。

隆基绿能再扩产 二三线企业压力陡增

证券时报记者 吴志

1月17日，即将更名为“东方甄选”

的新东方在线（01797.HK）正式公布了

2023财年上半年（2022年6月1日至11
月 30日）业绩。由于该业绩期基本覆

盖了去年东方甄选出圈后直播带货最

为火爆的月份，因而备受市场关注。

财报显示，新东方在线2023财年上

半年总营收达到20.8亿元，较上一财年

同期的5.73亿元增长262.7%，税前利润

达7.6亿元。2022年6月~11月，新东方

在线商品交易总额（GMV）达到48亿元，

抖音上关注人数3520万，抖音平台已付

订单数7020万。

半年带货48亿元

据披露，新东方在线 2023财年上

半年总营收达到20.8亿元，较上一财年

同期的5.73亿元增长262.7%。持续经

营业务及已终止经营业务的净利润从

亏损 5.44 亿元增加 207.6%至 5.85 亿

元。新东方在线表示，公司在报告期的

快速增长，主要是由于公司从专注线上

教育，向自营产品及直播电商的战略转

型取得重大进展。

2022年6月，新东方在线运营的直

播带货业务东方甄选突然爆火。此次

发布的中期业绩也基本能反映出东方

甄选去年带货高峰期的销售情况。公

告公布了三项核心数据。2022年6月~

11 月 ，新 东 方 在 线 商 品 交 易 总 额

（GMV）达到 48亿元，抖音上关注人数

3520万，抖音平台已付订单数7020万。

新东方在线表示，2021年以来，公

司拓展直播电商业务并成立了东方甄

选。报告期内，公司的自营产品及直播

电商业务取得显著进展，自营产品及直

播电商业务已经成为公司长期的主要

增长动力。

自营收入超10亿

据了解，东方甄选近半年来的一个

明显变化，是直播带货中自营产品的比

重明显上升。目前其直播中销量排名

前十的产品，大部分为自营产品。

公告也显示，东方甄选正在不断拓宽

和丰富产品选择。截至2022年11月底，

东方甄选提供的自营产品已达65种。包

括不同口味的黑猪肉烤肠、五常大米、蓝

莓及其他热门产品。2022年6月~11月，

其自营产品的总营收超10亿元。

新东方在线称，公司已经意识到自

营产品的巨大潜力，将继续建立并加强

产品经理团队，致力于提供优质产品。

为优化自营产品的服务体验，东方甄选

已经与顺丰、京东物流建立了深度合

作，提升配送质量及冷链配送范围。

半年来东方甄选的另一变化，是直

播矩阵正在逐步完善。报告也显示，东

方甄选已经在抖音开设了六个直播账

号，东方甄选之图书、东方甄选美丽生

活等账号的粉丝合计超过了700万，形

成了直播矩阵。

目前，东方甄选基本只在抖音平台

直播，来自抖音的GMV占了东方甄选

的绝大部分。去年8月，东方甄选传出

遭抖音限流传闻，公司股价一度大跌近

10%。此次报告显示，由于东方甄选与

抖音的利益及品牌高度契合，双方已经

建立了长期深度合作。公司称，凭借与

抖音的合作，东方甄选将受益于抖音平

台提供的全方位支持。

大学教育学生数增长

除了直播带货，新东方在线当前仍

有部分教育业务。主要是提供大学备

考及海外备考课程，面向考研及希望提

高英语水平的大学学生及在职专业人

士。报告期内，新东方在线大学教育部

分的付费学生人数达到 31.5万人，较

2021年同期的27.5万人增长14.5%。

2021年 6月~11月，新东方在线的

K12 教育业务付费学生人数达 186.7
万。2021年年底，新东方在线已终止

学前及K12业务，在此次的报告中，该

部分学生数为零。

虽然直播带货业务火爆，但从公告

来看，新东方在线并未放弃教育相关业

务。公司表示，2022年考试季付费学

生总人次大幅增加，表明产品具有巨大

潜力。公司将继续专注于开发针对职

业学生、重考学生的定制课程，并扩展

产品范围以涵盖高端英语学习产品。

借助直播带货上的经验，新东方在

线也在抖音、小红书创建了教育业务方

面的账号，通过直播、举办活动等吸引

新用户，带来新的增长点。

市值超母公司

新东方在线在转型方面成绩斐然，

去年 6月以来，公司股价也水涨船高。

Wind 数据显示，2022 年 6 月 9 日至

2023年 1月 17日，新东方在线涨幅达

1440%。截至1月17日，新东方在线股

价67.3港元，总市值攀升至约678亿港

元，不仅远超“双减”前，也超过了自己

的母公司新东方。

从去年 6月 9日至今年 1月 17日，

新东方港股股价也上涨了 188%，但截

至 1 月 17 日，新东方市值约 579 亿港

元，较新东方在线低了近 100亿港元。

2022年年报显示，新东方直接持有新

东方在线55.68%股权。

在1月17日晚间公告中，新东方在

线表示，东方甄选受益于母公司新东方

29年积累的品牌知名度。依托新东方

集团品牌，东方甄选能够降低品牌及营

销成本，从而投入更多资源提升其核心

竞争力。新东方在线还表示，公司利用

新东方集团的企业文化和多种形式的

招聘激励，有利于吸引和培养优秀和长

期稳定的人才，为东方甄选的持续成长

提供人才支持。

东方甄选半年带货48亿 自营产品收入超10亿
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证券时报记者 叶玲珍

1月 17日，“轮边电机”概念股

通达动力(002576)再度涨停，收获9
天 7板，最新报收 26.15元/股，在短

短半个月内实现股价翻倍。

当日晚间，通达动力发布 2023
年开年以来第三次股价异动公告，

首次直面市场关注焦点，表示传闻

的比亚迪轮毂电机与公司有生产

合作、公司中标“仰望”车型等消息

与事实不符，当前与比亚迪的合作

没有发生新的变化。

在异动公告中，通达动力进一

步透露了相关产品具体销售金额，

2022年 1~9月，公司新能源汽车驱

动电机铁芯的总销售额为 2.34 亿

元，占营业收入的 17.25%，其中对

比亚迪营收占营业收入的 7.75%。

据此测算，比亚迪在2022年前三季

度为通达动力贡献营收约1亿元。

通达动力的飙涨行情亦受到

交易所关注。1月 17日晚，深交所

向通达动力下发关注函，要求公司

说明基本面是否发生变化，是否存

在应披露而未披露的重大信息；同

时要求详细说明近期接待机构和

个人投资者调研的情况，是否存在

违反公平披露原则的事项及涉嫌

内幕交易的情形。

梳理时间线，通达动力本轮行

情启动于 1月 5日。当日上午，公

司股价在盘中快速拉升至涨停，并

一直保持强势涨停态势至 1 月 12
日，收获 6连板。1月 13日、16日，

通达动力虽未延续涨停行情，但涨

幅均超 5%；1月 17日，公司再度高

开高走，并以涨停收盘。值得一提

的是，1月10日，通达动力换手率突

然由前一日的 7.28%大幅攀升至

32.71%，且在此后几日一直维持高

位，最高日换手率达41%。

消息面上，1月 5日，比亚迪举

办“仰望”高端品牌发布会，推出百

万级车型U8与U9，一同亮相的还

有新车型配备的“易四方”技术平

台。据悉，“易四方”采用四轮轮边

独立电机控制技术，可真正实现原

地 360度转向，同时实时通过车轮

扭矩调控，对车辆姿态进行控制，

使车辆在转向装置失效或者轮胎

爆胎的情况下，迅速帮助驾驶员控

制整车动态。

“易四方”技术一出，“轮边电

机”概念迅速受到市场热捧，通达

动力作为比亚迪的驱动电机铁芯

重要供应商，更是成为板块中“最

靓的仔”。

“轮边电机”相关情况备受投

资者关注。1月 5日“仰望”品牌发

布会当天，便有投资者在互动平台

询问通达动力产品是否应用于比

亚迪轮边电机，对此公司并未正面

回复，仅表示目前在新能源汽车领

域的产品主要为主驱动电机定转

子铁芯；1月10日，通达动力在互动

平台表示比亚迪为公司重要客户

之一，公司还有很多新能源汽车企

业客户。目前驱动电机铁芯产能

饱满，产能利用率充足，未来将着

力围绕风力发电电机、新能源汽车

驱动电机项目。

业绩方面，通达动力当前主营

为电动机、发电机、新能源汽车定转

子铁芯的研发、生产、销售，受疫情、

产品结构调整、原材料价格波动等

因素影响，公司净利下滑。2022年

前三季度，通达动力实现营收13.58
亿 元 ，同 比 下 降 8.48% ；净 利 润

4868.75万元，同比下降46.51%。

不过，通达动力新能源板块业

务增速可观。公司表示，新能源汽

车驱动电机铁芯的产销量较上一

年同期有较大幅度提升，其中 2022
年半年度该产品营收同比提升1倍

以上，约占总营收的20%左右。

9天7板通达动力：
与比亚迪合作无新变化

证券时报记者 张一帆

1 月 17 日 晚 间 ，富 邦 股 份

（300387）公告，公司的实际控制人

王仁宗、方胜玲夫妇经友好协商，已

办理离婚手续，解除婚姻关系，并就

离婚财产分割事宜做出相关安排，

导致公司控制权以及公司控股股东

应城富邦的股权结构出现变动。

综合富邦股份以及应城富邦的

股权变动结果，方胜玲在上市公司的

权益大幅度下降，确保了王仁宗在富

邦股份控制以及经营上的主导权。

在权益变动前，从股权架构来

看，方胜玲持有富邦股份的绝大多数

权益。王仁宗、方胜玲直接持有富邦

股份的比例极低，两人共同通过应城

富邦持有富邦股份32.46%股份，进

而实现对上市公司的控制。在应城

富邦的股权架构中，方胜玲持股比例

占据绝对多数，方胜玲、王仁宗的持

股比例分别为96%、4%。

在权益变动后，方胜玲完全放

弃了在应城富邦的权益，她将应城

富邦 95%股权转让给王仁宗，1%
股权转让给两人的女儿王好。作

为交换，方胜玲受让应城富邦及王

仁宗合计持有的富邦股份2.68%股

份，这也是方胜玲最后在富邦股份

中保留的全部权益。以富邦股份

目前 19 亿元总市值估算，该部分

股份价值超5000万元。

从最终结果来看，王仁宗持有

应城富邦 99%股权，间接控制公司

30.01%股份，成为了公司唯一的实

控人。王仁宗、方胜玲夫妇的女

儿王好也首次出现在富邦股份的

股权架构中，其持有应城富邦 1%
股权。

富邦股份强调，本次权益变动

前后，王仁宗均为公司董事长兼总

经理，全面负责公司的经营及管理，

公司的控制权均由王仁宗主导，公

司控制权未发生重大变化。

同时，为确保富邦股份控制权

稳定，保障公司的持续稳健发展，

王仁宗、方胜玲签订了《一致行动

人协议》。协议约定，在前述股权

工商变更登记完成前的过渡期间，

双方仍将作为富邦股份的共同实际

控制人。

现年59岁、57岁的王仁宗、方胜

玲是富邦股份的创业股东，两人白手

起家，一起打造了这家上市公司。

富邦股份相关资产的前身应城

市天天护肤成立于 1995年 9月，这

家企业由王仁宗、方胜玲夫妇以及

王仁宗的妹妹王华军、王华军的丈

夫聂润生共同出资组建，四人的持

股比例分别为 40%、20%、20%和

20%。2006年，因方胜玲对公司进

行增资，使其在应城富邦的持股比

例大幅飙升至 96%，这一股权架构

也一直延续至今。

上世纪 90年代初，王仁宗、方

胜玲均曾在中山永利日用化工有限

公司工作多年，持有硕士学位的二

人分别在该公司担任技术开发部部

长、工程师职务。这一就业经历，也

使两人回到湖北家乡创业后，将富

邦股份最初的业务方向确立在日化

品领域的表面活性剂洗涤产品，创

业三年后才将业务方向变更为与现

在相同的化肥领域。

富邦股份创业夫妇离婚
王仁宗继续主导控制权


