
本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗
漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性依法承担法律责任。

路德生物环保科技股份有限公司（以下简称“公司”）收到上海证券交易所下发的《关于路
德生物环保科技股份有限公司 2024年年度报告的信息披露监管问询函》（上证科创公函[2025]0107号）（以下简称“年报问询函”）。公司收到年报问询函后高度重视，会同国投证券股
份有限公司（以下简称“持续督导机构”）、大信会计师事务所（特殊普通合伙）（以下简称“年审
会计师”）就年报问询函提及的事项逐项进行了认真讨论、核查与落实，现就有关事项回复如
下：

在本问询函相关问题的回复中，若合计数与各分项数值相加之和在尾数上存在差异，均
为四舍五入所致。如无特别说明，本回复中使用的简称或名词释义与《路德生物环保科技股
份有限公司2024年年度报告》一致。

基于商业秘密和商业敏感信息，根据相关法律法规、规范性文件，对本次问询函回复中相
关内容进行豁免披露处理。

一：关于经营业绩
问题 1：关于白酒糟生物发酵饲料业务。根据 2024年年报，报告期内公司白酒糟生物发

酵饲料业务实现销量11.26万吨，较上年同期增长20.74%；实现销售收入21,684.67万元，同比
增长10.19%；销售毛利率为22.04%，同比减少7.76个百分点。同时，白酒糟生物发酵饲料产
品制造费用占成本的比例为40.96%，同比增加10.95个百分点。请公司：（1）结合公司白酒糟
生物发酵饲料及竞品销售价格、原材料采购价格变化趋势、下游需求变化情况、白酒糟生物发
酵饲料对其他饲料的替代情况，量化分析白酒糟生物发酵饲料业务销售毛利率明显下滑的原
因，相关产品销售模式或市场竞争力是否发生变化；（2）结合白酒糟生物发酵饲料产品制造费
用构成、同比变动情况，说明上述制造费用占比明显提升的合理性。

一、公司回复
（一）结合公司白酒糟生物发酵饲料及竞品销售价格、原材料采购价格变化趋势、下游需

求变化情况、白酒糟生物发酵饲料对其他饲料的替代情况，量化分析白酒糟生物发酵饲料业
务销售毛利率明显下滑的原因，相关产品销售模式或市场竞争力是否发生变化。1、2024年较2023年白酒糟生物发酵饲料毛利率下滑的原因2024年度，白酒糟生物发酵饲料业务毛利率从上年度的 29.80%下降至 22.04%，下降了7.76个百分点，主要是由于销售单价较上年度同比下降了 8.74%，而单位成本同步上升了1.36%。具体情况如下：

单位：万元、吨、元/吨、%
项目

销售收入

销售成本

销量

销售单价

单位成本

毛利率

单位直接材料

单位直接人工

单位制造费用

制造费用中：

单位运费

单位折旧摊销

单位能耗

单位其他制造费用

2024年度

21,684.67

16,906.41

112,590.95

1,925.97

1,501.58

22.04

637.04

86.28

778.26

207.50

183.70

345.07

41.99

2023年度

19,679.48

13,815.19

93,251.71

2,110.36

1,481.49

29.80

685.87

80.55

715.08

166.43

155.05

354.42

39.18

变动值

2,005.20

3,091.22

19,339.24

-184.39

20.09

-7.76

-48.83

5.73

63.18

41.07

28.65

-9.35

2.81

变动比例

10.19

22.38

20.74

-8.74

1.36

-7.12

7.11

8.84

24.68

18.48

-2.64

7.17

注1：表中变动值均系与上年度同期数据进行比较计算数据；
注2：单位价格、单位成本的变动值=（当期值/上期值）-1；毛利率变动值=当期值-上期值；
（1）单价波动情况2024年度白酒糟生物发酵饲料平均销售单价为 1,925.97元/吨，较上年同期同比下降8.74%。2024年，养猪业产能持续优化调整，猪饲料产量高位回调；禽蛋消费不振、养殖盈利水

平不佳，蛋禽饲料需求小幅下降；牛奶价格、牛羊肉价格弱势运行，养殖场户普遍亏损，反刍动
物饲料产量同比下降，叠加国内大宗饲料原料价格持续下跌等影响，公司白酒糟生物发酵饲
料产品价格有所下调。

（2）成本波动情况2024年度和公司白酒糟生物发酵饲料的单位生产成本为1,501.58元/吨，同比上年度增长1.36%，其中：①单位直接材料同比减少48.83元/吨，降幅7.12%，主要由于酒糟采购价格受行业影响有
所下降，但降幅仍不及销售价格降幅，主要因为2024年产品生产耗用的酒糟原料（尤其是酱香
型酒糟）大部分是2023年度存储的价格较高的酒糟，采购价格下降传导到直接材料成本同幅
度下降有一定滞后性，导致产品生产耗用的原料成本并未随产品销售单价、原料的采购价格
同幅度下降。②单位制造费用同比增加63.18元/吨，增幅8.84%，其中：A、公司单吨产品运费同比上升41.07元/吨，主要系公司产品销往华北、西北区域的销售占比上升导致；B、公司单吨产品折旧
摊销上升28.65元/吨，主要系公司2023年只有古蔺路德和金沙路德生产，2024年遵义路德、永
乐路德、亳州路德相继建成投产，在建工程达到预定可使用状态转入固定资产，导致制造费用
中的固定资产折旧摊销额相应增加；加之 2024年亳州路德、遵义路德、永乐路德等陆续投产
后，生产量相对较低，导致单吨折旧摊销等制造费用成本占比上升。③单位直接人工同比增加5.73元/吨，增幅7.11%，主要由于2024年新建成的生产基地较
多，生产效率以及人工熟练度和磨合度都有待提高，因此单位直接人工有所偏高。

（3）2024年度毛利率波动原因及合理性
结合上述平均单价及平均成本变动情况，公司白酒糟生物发酵饲料平均销售单价下降8.74%，而单位成本同步上升1.36%，综合作用下导致2024年度公司白酒糟生物发酵饲料业务

毛利率下降7.76个百分点，具有合理性。2、销售价格变化以及与竞品、替代品的比较
（1）近三年来公司白酒糟生物发酵饲料销售收入、销售数量、销售单价的变化情况

单位：万元、吨、元/吨
年度

2022年

2023年

2024年

销售收入

15,842.96

19,679.48

21,684.67

销售数量

73,065.77

93,251.71

112,590.95

销售单价

2,168.32

2,110.36

1,925.97

从上表可见，2022年至 2024年，公司白酒糟生物发酵饲料业务保持较快增长速度：销售
收入方面，2024年较 2023年增长了 10.18%，近三年的综合增长率为 16.99%；销售数量方面，2024年较2023年增长了20.69%，近三年的综合增长率为24.11%。

销售单价方面，公司白酒糟生物发酵饲料产品销售单价（均价）有所下降：2024年销售单
价较2023年下降184.39元/吨，降幅8.74%；较2022年下降242.35元/吨，降幅11.18%。

（2）公司白酒糟生物发酵饲料竞品销售价格情况
公司白酒糟生物发酵饲料产品目前均在国内销售，根据行业资料、客户招标或比价过程

中反馈的参与投标或比价的企业资料及其公司网站信息，暂无与公司从事的白酒糟生物发酵
饲料生产和销售业务相近的A股上市公司，公司通过公开信息平台及相关渠道查询到国内以
白酒糟为主要原料生产饲料产品的公司主要有安徽东方新新生物技术有限公司（简称“东方
新新”）、四川润格生物科技有限公司（简称“四川润格”）、湖北高生生物饲料有限公司（简称

“湖北高生”），同类产品的主要技术指标比对情况如下：

生产企业

路德环境

东方新新

四川润格

湖北高生

产品大类

白酒糟生物发酵
饲料

发酵白酒糟

发酵白酒糟

发酵白酒糟

水分/%

企标≤
12

12

12

12

主要功能性技术指标

粗蛋白/%

企标≥
22

14

17

18

实测值

23.87

14.08

17.20

18.30

酸溶蛋白/%

企标≥
7

3

5

4

实测值

8.34

3.42

6.03

4.10

甘露聚糖/%

企标≥
2.0

//

//

//

实测值

4.7

//

//

//

总酸/%

企标≥
7

//

//

//

实测值

7.97

0.66

4.54

//

酶 水 解 物 能 值
cal/g

实测值

2,720

1,645

1,423

2,331

注：以上同类技术产品技术指标、功能性能参照同类可比公司在“企业标准信息公共服务
平台”公开披露的产品企业标准以及路德环境对相关竞品的实际检测数据。

由于产品报价属于商业秘密，上述同行业可比公司并未公开披露相关产品的售价，公司
通过展会、客户交流等渠道了解到上述同类产品的市场价格区间如下：

生产企业

路德环境

东方新新

四川润格

湖北高生

产品大类

白酒糟生物发酵饲料

发酵白酒糟

发酵白酒糟

发酵白酒糟

粗蛋白/%

22

14

17

18

价格区间（元/吨）

1,900-2,300

1,200-1,400

1,400-1,600

1,700-1,800

（3）公司白酒糟生物发酵饲料替代品价格的情况
公司白酒糟生物发酵饲料以非常规原料-白酒糟作为培养基生产复合功能性生物发酵饲

料，在下游饲料应用环节，主要替代传统配方中的豆粕、玉米等常规原料，豆粕、玉米近两年价
格变动情况如下：

豆粕（43%蛋白）现货均价

注：数据来源：同花顺 iFinD
玉米现货均价

注：数据来源：同花顺 iFinD
近年来，受国内供应充足及畜牧行业调整需求下降等因素影响，国内大宗饲料原料价格

有所下跌。作为饲料行业核心蛋白源，43%蛋白豆粕现货价格呈现剧烈震荡态势。2023年初
价格维持在4,700元/吨左右的高位区间，至当年9月，价格攀至近两年峰值4,973.11元/吨。随
后，43%蛋白豆粕现货价格自高位开启回调，至2024年年末已跌至2,900元/吨，较2023年峰值
每吨下跌近2,000元/吨，累计跌幅达41.69%。

玉米现货市场同样承压明显。作为能量饲料核心品种，2023年9月，玉米现货价格达到2900元/吨的阶段性高点，但进入2024年后，玉米现货价格持续走低，数据显示，2024年12月
玉米现货价格已跌至2064元/吨，较2023年峰值下跌836元/吨，跌幅达28.83%，价格已接近五
年低位水平。

受上述豆粕、玉米等国内大宗饲料原料价格持续下跌影响，2024年度公司白酒糟生物发
酵饲料销售单价较2023年下降184.39元/吨，降幅8.74%。

（4）下游需求变化情况
全国饲料各月产量累计及累计增速

如上图所示，2024年饲料产量累计同比明显下降。饲料产量作为“以销定产”模式下的饲
料企业生产指标，潜在也能够反映出饲料需求的变化趋势。从饲料工业协会数据来看，2024
年饲料产量累计同比增速较去年回落，饲料产量下滑。

单位：万吨，%
饲料品种

猪类饲料

禽类饲料

水产饲料

反刍饲料

合计

2024年产量

14,391.30

12,990.30

2,262.00

1,449.40

31,093.00

2023年产量

14,975.20

12,785.20

2,344.40

1,671.50

31,776.30

同比变动幅度

-3.90

1.60

-3.51

-13.29

-2.15

2024年度，公司产品大约两成应用于猪类饲料，两成应用于反刍饲料。
分品种饲料产量来看，2024年度除禽类饲料外，其他品种饲料产量水平均不及去年同期。
具体而言，水产饲料市场受消费场景萎缩、养殖成本高企等因素冲击显著。2024年，受居

民消费习惯转变及餐饮市场复苏不及预期影响，淡水鱼、虾蟹等水产品终端需求持续疲软，养
殖户盈利空间收窄，导致养殖积极性受挫，投苗密度与养殖规模同步缩减。叠加极端天气频
发、病害高发等不利因素，水产养殖行业整体呈现“减量提质”的收缩态势。据全国畜牧总站、
中国饲料工业协会统计数据显示，2024年水产饲料总产量同比下降约3.51%。

反刍饲料市场同样面临严峻挑战。受肉牛、肉羊养殖行业深度调整影响，2024年国内反
刍动物存栏量持续下滑，养殖企业普遍进入产能去化周期。一方面，上游饲草价格波动剧烈、
精饲料成本居高不下，挤压养殖利润空间；另一方面，终端消费市场需求增长乏力，牛羊肉价
格持续低位徘徊，进一步削弱养殖户补栏意愿。在此背景下，反刍饲料企业订单量显著减少，
产能利用率持续走低，全年产量同比下降13.29%。

然而，下游饲料和养殖行业属于民生行业，从历史经验来看，其具有起伏波动的周期性；
而从长远来看，随着人民生活水平的日益提高，对终端的肉食和高质量蛋白的需求亦会进一
步提高，下游的饲料和养殖行业未来发展预计将呈现波动发展的态势。

（5）比较情况与竞争力分析
综上所述，公司白酒糟生物发酵饲料产品主要功能性技术指标相对竞品有优势，市场接

受程度较好，定价区间高于市场竞品。在近两年来主要替代产品豆粕、玉米价格大幅下挫、下
游需求周期性减少的背景下，公司产品销售价格下降约10%，以确保产品销量持续保持较快
的增长，公司白酒糟生物发酵饲料产品依旧具有较强的市场竞争力。3、原材料采购价格变动情况

公司白酒糟生物发酵饲料业务生产耗用的主要原材料为酒糟，2022年-2024年为生产储
备的酒糟采购均价、耗用均价情况如下：

单位：元/吨
年度

2022

2023

2024

采购均价

A

0.86A

0.58A

耗用均价

B

1.01B

0.87B

根据上表公司近三年酒糟采购情况和本期耗用情况来看，公司白酒糟生物发酵饲料业务
酒糟原料采购价格呈下降趋势。公司白酒糟生物发酵饲料业务2024年酒糟采购价格较2023
年降低了32.56%，2024年酒糟耗用均价较2023年降低13.86%，因公司2023年储备的酒糟原
料采购单价偏高，2024年产品生产耗用的酒糟原料大部分是2023年度存储的高价酒糟，采购
价格下降传导到直接材料成本同幅度下降有滞后性，导致产品生产耗用的原料成本并未随产
品销售单价、原料的采购价格同幅度下降，也是导致白酒糟生物发酵饲料业务销售毛利率下
滑的原因之一。4、总体结论

综合上述原因，毛利率下降主要系白酒糟生物发酵饲料业务受畜牧行业调整，叠加国内

大宗饲料原料价格持续下跌等不利因素影响，公司产品销售价格有所下调，同时，2023年储备
酒糟原料采购单价偏高，产品成本受到上期存量原料的影响，并未随产品销售单价同步下降。

公司白酒糟生物发酵饲料业务采用直销与经销相结合的销售模式，报告期内未发生变
化。2024年度，该业务实现销量 11.26万吨，同比增长 20.74%，同时，结合产品主要技术指标
比对情况，公司产品粗蛋白、酸溶蛋白等相关指标明显优于同类产品，公司白酒糟生物发酵饲
料产品具有竞争优势。

（二）结合白酒糟生物发酵饲料产品制造费用构成、同比变动情况，说明上述制造费用占
比明显提升的合理性。1、制造费用占比提升合理性的总体分析

公司白酒糟生物发酵饲料产品制造费用占总成本的比例为40.96%，同比增加10.95个百
分点，主要系两方面原因：

（1）公司业务结构占比发生变动，白酒糟生物发酵饲料业务成本占总成本比例增加16.85
个百分点，带动该业务制造费用占总成本比例的增加；

（2）白酒糟生物发酵饲料业务的制造费用占该业务成本的比例略上升3.56个百分点，推
动白酒糟生物发酵饲料产品制造费用占总成本的比例增加。该业务制造费用占该业务成本
比例的增加主要由于产品运费和折旧摊销的占比增加。2、白酒糟生物发酵饲料产品销售成本构成情况以及其中制造费用构成情况

单位：万元、%
项目

销售收入

销售成本

成本构成：

直接材料

直接人工

制造费用

制造费用构成：

产品运费

折旧摊销

能源耗用

其他制造费用

2024年度

金额

A

21,684.67

16,906.41

7,172.45

971.44

8,762.52

2,336.23

2,068.29

3,885.22

472.78

较2023年变动比

A/B-1

10.19

22.38

12.14

29.34

31.41

50.53

43.05

17.55

29.39

占比

a

42.42

5.75

51.83

13.82

12.23

22.98

2.80

占比变动

a-b

-3.87

0.31

3.56

2.58

1.77

-0.94

0.15

2023年度

金额

B

19,679.48

13,815.19

6,395.83

751.10

6,668.26

1,551.96

1,445.83

3,305.07

365.39

占比

b

46.30

5.44

48.27

11.23

10.47

23.92

2.64

如上表所示，随着公司白酒糟生物发酵饲料业务规模的扩大，其对应的销售成本较上年
同期上升22.38%，其中：制造费用占白酒糟生物发酵饲料产品销售成本占比略上升3.56个百
分点。制造费用中单项明细占成本比例增长较大主要为产品运费和折旧摊销。

（1）产品运费占比上升2.58个百分点，主要系公司产品销往华北区域的销售占比上升导
致。白酒糟生物发酵饲料业务分区域销售收入的情况如下：

单位：万元、%
分地区

华东地区

华北地区

华中地区

西南地区

华南地区

西北地区

东北地区

合计

2024年

金额

A

607.75

13,323.54

2,263.44

2,186.74

3,065.68

219.54

17.99

21,684.68

较2023年变动比

A/B-1

-60.48

56.78

-38.99

-2.62

-12.14

22.34

-5.17

10.19

占比

a

2.80

61.45

10.44

10.08

14.14

1.01

0.08

100.00

占比变动

a-b

-5.01

18.26

-8.41

-1.33

-3.59

0.10

-0.02

2023年

金额

B

1,537.81

8,498.26

3,710.25

2,245.57

3,489.16

179.45

18.97

19,679.47

占比

b

7.81

43.19

18.85

11.41

17.73

0.91

0.10

100.00

华北地区销售额增加，主要由于公司对客户6等客户销售额增加；华东地区销售额下滑，
主要由于公司对客户7、客户8等公司销售额减少。

（2）折旧摊销占比上升1.77个百分点，主要系公司2023年只有古蔺路德和金沙路德生产，2024年遵义路德、永乐路德、亳州路德相继建成投产，在建工程达到预定可使用状态转入固定
资产并开始计提折旧摊销，上述遵义路德、永乐路德、亳州路德在2024年末刚投产，生产量相
对较低，产能利用率不足，作为固定成本的折旧摊销占比较高。3、总体结论

综上所述，公司白酒糟生物发酵饲料产品制造费用占总成本的比例上升，主要由于2024
年度公司该业务在业务结构中占比大幅增加所致，同时产品运输费和折旧摊销费的增加亦导
致了制造费用在该业务成本中占比小幅增加。

二、年审会计师核查意见
（一）核查程序1、了解白酒糟生物发酵饲料销售价格及竞品销售价格、原材料采购价格变动趋势、白酒

糟生物发酵饲料下游需求变化情况，查阅相关销售合同及采购合同。2、分析白酒糟生物发酵饲料业务销售毛利率明显下滑的原因。3、获取白酒糟生物发酵饲料产品制造费用构成、同比变动情况，分析制造费用占比明显
提升的合理性。

（二）核查意见
经核查，年审会计师认为：1、公司已补充说明白酒糟生物发酵饲料及竞品销售价格、原材料采购价格变化趋势、下

游需求变化情况、白酒糟生物发酵饲料对其他饲料的替代情况。2、白酒糟生物发酵饲料业务销售毛利率明显下滑具有合理性。3、公司白酒糟生物发酵饲料业务采用直销与经销相结合的销售模式，报告期内未发生变
化。结合产品主要技术指标比对情况，公司产品粗蛋白、酸溶蛋白等相关指标优于同类产品，
公司白酒糟生物发酵饲料产品具有一定竞争优势。4、公司白酒糟生物发酵饲料产品制造费用占总成本的比例上升，主要由于2024年度公司
该业务在业务结构中占比大幅增加所致，同时产品运输费和折旧摊销费的增加亦导致制造费
用在该业务成本中占比小幅增加，该变动有合理性。

三、持续督导机构核查意见
（一）核查程序1、访谈了解白酒糟生物发酵饲料及竞品销售价格、原材料采购价格变化趋势、下游需求

变化情况、白酒糟生物发酵饲料对其他饲料的替代情况。2、量化分析白酒糟生物发酵饲料业务销售毛利率明显下滑的原因。3、量化分析白酒糟生物发酵饲料产品制造费用构成、同比变动情况。
（二）核查意见
经核查，持续督导机构认为：1、公司已补充说明白酒糟生物发酵饲料及竞品销售价格、原材料采购价格变化趋势、下

游需求变化情况、白酒糟生物发酵饲料对其他饲料的替代情况。2、毛利率下降主要系白酒糟生物发酵饲料业务受畜牧行业调整，叠加国内大宗饲料原料
价格持续下跌等不利因素影响，公司产品销售价格有所下调，同时，2023年储备酒糟原料采购
单价偏高，产品成本受到上期存量原料的影响，并未随产品销售单价同步下降。上述理由解
释符合行业及公司实际情况。3、公司白酒糟生物发酵饲料业务采用直销与经销相结合的销售模式，报告期内未发生变
化。2024年度，公司白酒糟生物发酵饲料业务实现销量11.26万吨，同比增长20.74%，结合产
品主要技术指标比对情况，公司产品粗蛋白、酸溶蛋白等相关指标优于同类产品，公司白酒糟
生物发酵饲料产品具有一定竞争优势。4、公司白酒糟生物发酵饲料产品制造费用占总成本的比例上升，主要由于2024年度公司
该业务在业务结构中占比大幅增加所致，同时产品运输费和折旧摊销费的增加亦导致制造费
用在该业务成本中占比小幅增加，该变动有合理性。

问题 2：关于无机固废处理服务业务。根据 2024年年报，报告期内公司无机固废处理服
务业务实现营业收入4,119.20万元，同比下降71.52%。公司称该业务营业收入下滑明显主要
系主动放弃承接回款预期较长的新项目。按细分业务，公司河湖淤泥处理服务实现营业收入1,043.34万元，同比下滑88.41%，销售毛利率为-8.55%，同比减少49.67个百分点；工程泥浆处
理服务实现营业收入3,075.81万元，同比减少43.66%，销售毛利率为-0.98%，同比减少44.21
个百分点；新增环保技术业务营业收入215.52 万元，销售毛利率为-15.31%。请公司：（1）结
合公司选择承接无机固废处理服务业务的标准、报告期内主要项目情况，包括客户名称、合同
签订时间、毛利率、建设进度、收入确认情况依据、回款情况、项目执行情况，说明公司在选择
性承接无机固废处理服务业务的情况下，报告期内相关业务销售毛利率为负的原因及合理
性；（2）结合近三年该业务主要客户的信用与回款情况，对比说明公司无机固废处理服务业务
的回款是否改善，说明在公司整体业绩下滑的情况下，主动放弃部分无机固废处理服务业务
的商业合理性，公司无机固废处理相关核心竞争力是否恶化，相关资产是否存在减值迹象，后
续公司对相关设备、人员等的相关安排；（3）结合本期新增环保技术业务的项目内容、客户及
回款情况，说明该业务销售毛利率为负的原因及合理性。

一、公司回复
（一）结合公司选择承接无机固废处理服务业务的标准、报告期内主要项目情况，包括客

户名称、合同签订时间、毛利率、建设进度、收入确认情况及依据、回款情况、项目执行情况，说
明公司在选择性承接无机固废处理服务业务的情况下，报告期内相关业务销售毛利率为负的
原因及合理性1、报告期内无机固废处理服务业务销售毛利率为负的原因及合理性

公司无机固废处理服务业务包含河湖淤泥处理服务业务和工程泥浆处理服务业务，近两
年销售毛利率情况如下表：

单位：%
项目

无机固废处理服务业务

其中：河湖淤泥处理服务业务

工程泥浆处理服务业务

2024年度

-2.90

-8.55

-0.98

2023年度

41.92

41.12

43.23

从公司以前年度情况来看，无机固废处理服务业务的毛利率为正。2024年公司无机固废
处理服务业务出现负毛利，主要原因如下：

（1）河湖淤泥处理服务业务
受环保行业宏观环境变化等外部因素的持续影响，公司为规避垫资、工程应收账款累加

坏账等风险，河湖淤泥处理服务业务量大幅减少，导致该业务营业收入大幅下滑88.41%，2024
年河湖淤泥处理服务业务收入金额仅1,043.38万元，体量较小。

公司在运营的云南个旧、黄石春湖项目因业主方设计施工方案发生改变等原因，导致项
目停工，停工期间发生直接人工、固定资产折旧等固定成本，但未形成实际的产出经济效益，
导致毛利率下降较大；另外，公司为确保尽快回款，2024年接受了温州地区的两个老项目结算
小幅度调减。由于上述原因，在2024年河湖淤泥处理服务业务收入体量很小的情况下，造成
毛利率为负的情形。

从行业政策、市场需求、公司在行业内的竞争地位来看，各地政府在环保方面持续投入的
态势未发生改变，河湖淤泥处理服务业务的长期发展依旧存在较大机会，仍然是公司打造有
机与无机高含水废弃物无害化处理和资源化利用业务齐头并进、双轮驱动的业务格局的重要
组成部分。公司在河湖淤泥处理服务业务方面有较强的竞争优势，将继续发展该业务。目
前，公司依然有多个河湖淤泥处理服务储备项目正在跟踪开拓。

（2）工程泥浆处理服务业务2024年工程泥浆处理服务业务受建筑业市场影响，大基建和房产类项目逐渐减少，工程
泥浆收纳处置的泥浆量较往年体量大幅减少导致出现负毛利情况。2、公司选择承接无机固废处理服务业务的标准

公司选择承接无机固废处理服务业务时，主要会从以下这些方面进行考虑，并结合公司
自身资金、人员、能调动的资源等实际情况，综合制定具体项目的决策和承接策略：

（1）宏观政策和行业政策情况
优先承接纳入《重点流域水生态环境保护规划》《长江保护法》等政策支持的河湖清淤项

目，尤其是黑臭水体治理、湿地修复类工程。关注水利部“清四乱”专项行动覆盖区域（如河道
非法采砂后的淤泥清理需求）。核查项目是否属于地方政府“环保督察整改清单”中的重点任
务（如中央环保督察组通报的淤泥污染案例整改项目）。

（2）项目立项、资金落实保障情况
河湖淤泥项目需具备水利部门批复的《河道疏浚方案》、生态环境部门出具的《环境影响

评价报告》等手续，项目的立项手续完备。
同时项目资金落实情况也要审慎考虑，优先考虑政府EPC项目和央国企总包项目，并且

项目资金要纳入财政预算和第三方审计支付。
（3）项目体量、勘察、调研后经济测算情况
做好技术可行性分析，包括污染处理标的的重金属检测，有机质比例确定适用的工艺。

对标现有设备选择最优施工方案，完成经济测算后论证可行性。
河湖淤泥单项目年处理量≥10万立方米（低于此规模难以覆盖设备折旧）；
工程泥浆处置需覆盖半径50公里内≥3个工地（降低运输成本占比）。
（4）项目进度款支付比例、资金垫付预计情况
充分考虑公司的资金流状况，在商务条款上严格把关，项目的预付款、进度款、结算款、尾

款比例充分沟通论证经济性。对于全额垫资的项目公司是拒绝的。3、报告期内主要项目情况
单位：万元、%

序
号

1

2

3

4

5

6

7

8

9

合计

项目名称

云南省个旧市大屯海水库
清淤扩建工程淤泥脱水固
化区段二专业施工分包合
同

黄石春湖水环境综合整治
工程 EPC 总承包项目内源
治理工程

九江市中心城区水环境系
统综合治理二期项目Ⅰ标
工程子项09清淤工程

连云港碱渣治理与资源化
利用创新示范项目 A 工艺
运行分包合同

温州市鹿城区河道淤泥脱
水固化处理及外运消纳服
务合同

中山市未达标水体综合整
治工程（小隐涌流域）EPC+
O 项目底泥厂建设及淤泥
脱水固化专业分包合同

汤逊湖流域综合治理一期
工程运维服务合同

温州瓯海区梧田片河道淤
泥脱水固化处理及外运消
纳服务

新三江排涝配套河道拓浚
工程（越城片）一期 3 标梅
山江疏浚分包项目

客户名称

客户9

客户10

客户11

客户12

客户13

客户14

客户15

客户16

客户17

合同
签订时
间

2020/7/23

2022/12/26

2023/4/4

2023/5/19

2018/3/5

2021/3/29

2022/6/2

2016/7/3

2017/5/13

合同
金额

12,488.96

4,393.08

4,905.00

61,190.51

8,302.42

4,339.71

858.29

5,112.38

2,214.00

建设
进

度

75.00

65.00

完工

1.50

完工

完工

完工

完工

完工

累计回款

3,637.51

371.50

2,557.44

301.37

3,605.66

2,189.11

401.06

13,776.45

2,008.00

28,848.09

2024年
确认收
入

373.48

325.92

-

284.31

-77.42

-

261.20

-119.26

-4.84

1,043.38

2024年
确认成
本

342.19

194.52

78.25

112.88

204.68

76.24

123.83

-

-

1,132.60

毛利率

8.38

40.32

不适用

60.30

不适用

不适用

52.59

不适用

不适用

-8.55

项目执行情况

2024年6月13日停工，2025
年 4 月 10 日重新启动方案
整改。

2024年5月31日停工，项目
施工方案调整，2025年4月
已重新开工。

项目已完工撤场，总包单位
已对完工的部分办理了进
度结算，差总包的最终结
算。

2023年中标项目，项目前期
小规模开工，后因技术问题
暂停，预计延期2025年6月
正式启动开工。

目前该项目已撤场，该项目
签署的两个合同已完成的
结算额均已审计并出具支
付证书，其中：2018年3月5
日签署合同金额为4,993.64
万元，合同服务周期 4 年，
结算额 4,021.53 万元，已开
票收款 3,605.66 万元；2022
年10月28日签署合同金额
为 3,308.78 万元，合同服务
周期 3 年，因政府无预算
资金，导致项目断断续续停
工近2年，累计结算额仅为
98.43万元,正在磋商终止合
同。

项目已完工撤场，总包单位
已对公司履约的专业分包
工程进行阶段验收，差总包
的最终结算。

项目已完未撤场，合同约定
的服务周期为2年，公司已
按服务周期完成合同履约
内容，目前项目暂未终止，
后续是否继续提供运维服
务，需等委托方、业主方书
面明确。

项目 2021 年 11 月已完工，
全部款项已收回。

项目 2018 年 10 月已完工，
全部款项已收回。

4、上述项目的收入确认依据
河湖淤泥处理服务业务：按照已完成的淤泥处置工作量，根据合同约定的结算条款，按月

确认收入，同时按实际发生的成本确认当期成本。收入确认依据为工程量确认单等。

工程泥浆处理服务业务：收到工程泥浆时，确认应收账款和合同负债，每月根据实际完成
处理的工程泥浆数量确认收入并冲减合同负债，同时按实际发生的成本确认当期成本。收入
确认依据为泥饼外运统计汇总表等。

（二）结合近三年该业务主要客户的信用与回款情况，对比说明公司无机固废处理服务业
务的回款是否改善，说明在公司整体业绩下滑的情况下，主动放弃部分无机固废处理服务业
务的商业合理性，公司无机固废处理相关核心竞争力是否恶化，相关资产是否存在减值迹象，
后续公司对相关设备、人员等的相关安排1、公司无机固废处理服务业务的回款整体情况，放弃部分该业务的商业合理性，以及该
业务核心竞争力不存在恶化的整体分析

单位：万元

业务类别

无机固废处理服务业务

其中：

河湖淤泥处理服务业务

工程泥浆处理服务业务

业务类别

无机固废处理服务业务

其中：

河湖淤泥处理服务业务

工程泥浆处理服务业务

2024年应收账款和合同资产金额

期初金额

32,198.37

29,790.44

2,407.93

2023年应收账款和合同资产金额

期初金额

31,130.09

27,790.60

3,339.49

新增金额

4,386.66

1,126.30

3,260.36

新增金额

15,600.19

9,813.21

5,786.97

回款金额

10,537.91

6,676.83

3,861.07

回款金额

14,531.90

7,813.37

6,718.53

期末余额

26,047.12

24,239.90

1,807.22

期末余额

32,198.37

29,790.44

2,407.93

如上表所示，公司无机固废处理服务业务虽然整体业绩下滑，但在不考虑新增业务形成
的应收账款的情况下，每年回款金额较为稳定，应收账款余额也在逐年减少，公司无机固废处
理服务业务的回款状况有所改善。

近年来公司河湖淤泥处理服务业务受环保行业宏观环境变化等外部因素的持续影响，下
游客户支付能力下降，为规避垫资、工程应收账款累加坏账等风险，加之持续投入白酒糟生物
发酵饲料项目，公司把重心放在河湖淤泥处理服务业务应收账款清欠和白酒糟生物发酵饲料
业务项目建设、渠道拓展上，符合公司目前阶段的战略规划。公司目前在手订单有云南个旧、
黄石春湖、汤逊湖运维和连云港碱渣治理等项目，考虑到现阶段面临的行业宏观环境变化等
外部因素，暂时性主动放弃部分非优质的无机固废处理服务业务，是为更好的集中资源优势
支持白酒糟生物发酵饲料业务发展，并不表示公司无机固废处理服务业务相关核心竞争力发
生了恶化。

公司工程泥浆处理服务业务2023下半年、2024年该业务受建筑业市场影响，大基建和房
产类项目逐渐减少，工程泥浆收纳处置的泥浆量较往年体量大幅减少导致收入毛利大幅下
降，公司正在积极通过提高项目运营效率、响应当地政府号召积极转型等方式谋求发展、减少
亏损。

此外，公司的无机固废处理服务业务，将更多承接、运营一些现金流量有保障、下游行业
处于上升期间的项目。公司在无机固废处理服务业务的核心竞争力并没有改变，放缓或者暂
停发展更多的是基于行业变化、收款保障等因素的考虑，今后相关环境发生好转时，公司会择
机加大无机固废处理服务业务的发展力度。2、近三年该业务主要客户的信用与回款情况

单位：万元

客户名称

客户18

客户9

客户19

客户14

客户20

客户11

客户10

主要客户合计

河湖淤泥处理服务业务总计

客户性质

地方国企

事业单位

国企公司

国有控股

民营企业

国企子公司

国企子公司

2024 年末应收
账款和合同资
产期末金额

2,602.16

5,834.54

1,629.72

1,752.15

350.58

2,341.41

2,465.60

16,976.16

24,239.90

2024年
回款

500.00

484.46

750.00

99.34

508.00

1,207.76

301.50

3,851.06

6,676.83

2025年
1- 5 月

回款

340.00

73.30

-

407.94

350.00

15.68

70.00

1,256.92

2,347.68

2023 年末应收
账款和合同资

产期末金额

2,882.16

5,906.54

2,379.72

1,851.48

-

3,549.18

2,411.85

18,980.92

29,790.44

2023年
回款

1,570.05

392.13

264.00

559.90

1,394.89

1,333.99

5,514.96

7,813.37

2022年末应收账
款和合同资产期

末金额

4,452.21

4,071.23

2,643.72

2,411.38

2,253.47

15,832.01

27,790.60

2022年
回款

1,755.85

-

750.00

354.87

1,716.63

4,577.35

9,152.90

说明

已 结
清

如上表所示，公司主要客户基本上为国企单位、事业单位、或国企子公司，虽然无机固废
处理服务业务项目结算周期拉长，付款有不同程度的支付延迟，但整体上每年主要客户应收
清欠相对稳定。

在不考虑新增业务形成的应收账款的情况下，每年回款金额较为稳定，应收账款余额也
在逐年减少，公司无机固废处理服务业务的回款状况有所改善。

自 2024年中央政府提出一系列化债利好政策以来，公司下游客户履约支付情况稍有好
转；近期国务院公布了《保障中小企业款项支付条例》，自2025年6月1日起施行。中央政府工
作报告已经明确提及环保行业应收账款类问题，将有利于公司应收账款的回款。

公司将持续提高警惕、高度重视对环保工程业务的应收清欠问题，目前已成立清欠小组，2025年会继续采取积极措施，定期梳理应收清欠情况，不断加强应收账款的催收清欠工作。3、按公司无机固废处理服务业务类别分布的前十大应收款情况
（1）河湖淤泥处理业务前十大应收款情况

单位：万元

客户名称

客户9

客户10

客户11

客户18

客户14

客户19

客户21

客户22

客户23

客户13

合计

客户性质

事业单位

国企子公司

国企子公司

地方国企

国企公司

国企公司

国企公司

国企公司

民营企业

事业单位

期末余额

5,364.60

2,382.59

2,194.92

1,917.76

1,626.89

1,527.90

1,365.94

1,273.41

1,263.13

770.18

19,687.31

1年内

391.84

344.59

-

-

-

-

-

-

-

26.21

762.65

1-2年

1,871.15

2,038.00

2,194.92

-

-

-

-

236.17

-

2.78

6,343.01

2-3年

1,465.28

-

-

42.67

229.81

1,527.90

-

618.67

1,263.13

61.10

5,208.56

3-4年

1,636.33

-

-

1,875.09

1,262.25

-

1,365.94

418.57

-

680.08

7,238.27

4-5年

-

-

-

-

134.82

-

-

-

-

-

134.82

坏账准备

1,628.09

221.03

219.49

1,137.86

934.16

458.37

819.56

460.36

378.94

427.97

6,685.82

2024年
回款

484.46

301.50

1,207.76

500.00

99.34

750.00

5.54

-

150.00

-

3,498.60

2025年
1-3月
回款

73.30

70.00

-

340.00

329.94

-

322.72

-

-

-

1,135.96

公司河湖淤泥处理服务业务前十大应收客户基本上为国企、国企子公司和事业单位，客
户23为公司太原城西水系水体治理（龙潭湖-迎泽湖、文瀛湖）及完善应急避难场所工程的总
包单位、发包单位太原市公园服务中心为事业单位；前十大客户不存在被列为失信执行人情
况，客户信用有保障。2024年前十大客户回款3,498.60万元、2025年1-3月回款1,135.96万元，2024年末前十大
客户账龄分布在4年以上的账款在2025年第一季度已清收。

（2）工程泥浆处理业务前十大应收款情况
单位：万元

客户名称

客户24

客户25

客户26

客户27

客户28

客户29

客户30

客户31

客户32

客户33

合计

客户性质

国有全资

民营企业

国有全资

国有全资

国有独资

国有全资

国有控股

国有独资

国有全资

国有全资

期末余额

394.90

229.88

179.02

149.25

121.79

114.58

107.46

96.48

88.83

53.59

1,535.78

1年内

394.90

-

-

-

121.79

4.51

-

96.48

73.87

53.59

745.14

1-2年

-

-

179.02

149.25

-

53.61

-

-

14.96

-

396.84

2-3年

-

229.88

-

-

-

2.55

-

-

-

-

232.43

3-4年

-

-

-

-

-

53.91

107.46

-

-

-

161.37

坏账准备

19.74

91.95

35.80

29.85

6.09

44.31

64.48

4.82

6.69

2.68

306.41

2024年
回款

432.23

0.61

-

28.74

-

27.21

-

-

10.63

-

499.42

2025年
1- 3 月 回
款

351.91

-

-

-

-

-

-

-

-

53.59

405.50

公司工程泥浆处理业务前十大应收客户基本上为国有单位，除客户30以外的9大客户未
被列为失信执行人,客户信用有保证。随着2022-2023年支持杭州亚运会筹建的大基建项目
完工验收审计完成已在逐步清收历史应收；其中客户30虽已被列为失信执行人，但对方项目
经理部已跟公司达成良好磋商，结算金额无差异，可以采用供应链保理等方式与公司结算支
付；客户25应收账款待政府轻纺数字物流港项目验收审计后会依据合同约定付款。2024年
前十大客户已回款499.42万元、2025年1-3月已回款405.50万元。4、公司主动放弃部分无机固废处理服务业务的商业合理性，无机固废处理相关核心竞争
力不存在恶化

近年来公司河湖淤泥处理服务业务受环保行业宏观环境变化等外部因素的持续影响，下
游客户支付能力下降，为规避垫资、工程应收账款累加坏账等风险，加之持续投入白酒糟生物
发酵饲料项目，公司把重心放在河湖淤泥处理服务业务应收账款清欠和白酒糟生物发酵饲料
业务项目建设、渠道拓展上，符合公司目前阶段的战略规划。公司目前在手订单有云南个旧、
黄石春湖、汤逊湖运维和连云港碱渣治理等项目，考虑到现阶段面临的行业宏观环境变化等
外部因素，暂时性主动放弃部分非优质的无机固废处理服务业务，是为更好的集中资源优势
支持白酒糟生物发酵饲料业务发展，并不表示公司无机固废处理服务业务相关核心竞争力发
生了恶化。

公司工程泥浆处理服务业务2023下半年、2024年该业务受建筑业市场影响，大基建和房
产类项目逐渐减少，工程泥浆收纳处置的泥浆量较往年体量大幅减少导致收入毛利大幅下
降，公司正在积极通过提高项目运营效率、响应当地政府号召积极转型等方式谋求发展、减少
亏损。

此外，公司的无机固废处理服务业务，将更多承接、运营一些现金流量有保障、下游行业
处于上升期间的项目。公司在无机固废处理服务业务的核心竞争力并没有改变，放缓或者暂
停发展更多的是基于行业变化、收款保障等因素的考虑，今后相关环境发生好转时，公司会择
机加大无机固废处理服务业务的发展力度。因此，公司无机固废业务不存在核心竞争力恶化
的情况。5、相关资产减值迹象

对于无机业务相关的应收账款、合同资产等，公司已按照会计准则要求计提坏账准备。
公司已对2024年末固定资产、存货进行盘点以及减值测试。从相关资产使用率、维护情

况、成新度、可使用周期、剩余净值以及公司该业务板块的业务需求可创造的经济效益来看，
无机固废处理服务业务的相关固定资产、存货未发生减值。6、公司无机固废处理服务业务的资产和人员安排

（1）资产安排
公司无机固废处理服务业务的资产设备均为通用设备，在公司河湖淤泥处理业务、工程

泥浆处理业务、碱渣治理业务等无机固废业务中都是通用的，截至2025年5月末公司无机固
废处理服务业务关键配套设备分布安排情况如下：

单位：台
关键设备

压滤机

空压机

储气罐

储料罐

压滤机喂料泵

潜水排沙泵

推土机

清淤绞吸船

格栅除污机

数量

42

20

51

11

59

23

10

5

14

云南个旧项目

16

7

17

2

20

2

3

2

4

黄石春湖项目

6

2

7

2

9

2

2

1

2

襄阳连山湖项目

6

2

7

2

9

2

1

1

2

绍兴路德公司

12

3

14

4

15

5

2

1

2

仓库

2

6

6

1

6

12

2

4

如上表，40台主机配套设备均已安装在各个项目使用，仓库剩余主机配套设备仅为 2
台。公司近几年根据无机固废处理服务业务的业务承接情况和项目运营情况适时盘存关键
的主机配套设备，并处置了部分老旧设备，现存的关键主机配套设备已经减少到42台套，均为
购买年限较短、设备成新率较好的设备。

截至2025年5月末，仓库仅存有2台压滤机、6台空压机、泵类等利用价值高、频率大的设
备，如未来承接新的优质项目可能还需要租赁压滤机主机设备。结合公司工艺和设备配置，
剩余的2台套主机配套设备仅能满足体量较小的项目施工使用，剩余的泵类、变频柜、输送机
等通用辅助设备待连云港碱渣治理项目开工和新跟踪的项目落地后将调到项目或跟租赁的
主机配套使用。

（2）人员安排
公司定期会对各业务板块的人员进行统筹，在公司无机固废处理服务业务业绩下滑的情

况下，部分人员已分拨补充到白酒糟生物发酵业务板块，现有的人员可以满足存量项目的应
收账款清收、在运营项目的施工以及新项目的承接需要。

（三）结合本期新增环保技术业务的项目内容、客户及回款情况，说明该业务销售毛利率
为负的原因及合理性。

公司本期新增环保技术装备及其他销售业务的情况：
单位：万元，%

项目

销售收入

销售成本

毛利率

成本构成：

直接材料

直接人工

制造费用

酵肽销售

193.09

123.46

36.06

2.02

52.22

69.22

污水处理服务业务

22.43

125.05

-457.51

-

30.03

95.03

合计

215.52

248.51

-15.31

2.02

82.25

164.25

公司本期新增的环保技术装备及其他销售业务主要为公司利用自主研发的高浓度酿造
水资源化利用技术为白酒企业提供的酒糟处置配套服务，该业务可以解决白酒企业的高浓度
酿造水达标排放的难题，公司也可以通过增值的配套服务提取液体酵肽产品进行销售和提供
污水专业技术处理服务。公司以酒糟的发酵液等为原料，经浓缩和二次发酵提取出酒糟浓缩
液，可以作为功能性饲料原料的重要辅料，也可将其搭载于倍肽德®酿酒酵母培养物和酿酒酵
母发酵白酒糟创制“蔺福®”系列新产品，新产品营养和功能性成分含量进一步提升，饲用价值
更加突出；同时也可以形成液体发酵饲料产品（善水路德®酵肽）对外销售；公司以生物+环保
思维，创新性的采用组合工艺处理可以为白酒企业的高浓度酿造水提供污水治理服务，处理
后的酿造水 COD 浓度大幅降低，NH3-N（氨氮含量）、总 N（氮）、总 P（磷）含量降低，可作为
优质碳源供污水处理厂使用。

目前该业务销售金额较小，酵肽销售客户主要涉及宜昌嘉尊商贸有限公司、山东谷雨丰
田农业科技有限公司等，对应2024年销售款项大部分已收回。

公司目前在巴蜀液、郎酒、习胡酒厂建有三个配套的高浓度酿造废水处理项目，该配套项
目提取的酒糟浓缩液主要为公司内部产品提供辅料，因2024年遵义路德、永乐路德新增厂区
刚投产，三个配套的高浓度酿造废水处理项目还未实现规模生产，对外销售量也较少，人工、
折旧摊销高，导致该业务销售毛利率为负，具有合理性。

该业务整体实际与白酒糟生物发酵饲料业务相关，目前还在早期发展，贡献的收入较少，
暂列于“其他”。

二、年审会计师核查意见
（一）核查程序1、获取报告期内公司无机固废处理服务业务主要项目情况。2、分析无机固废处理服务业务销售毛利率为负的原因及合理性。3、分析公司主动放弃部分无机固废处理服务业务的商业合理性、公司无机固废处理的相

关核心竞争力。4、了解公司固定资产减值情况，分析其合理性；了解公司对相关设备、人员等的相关安
排。5、访谈了解环保技术装备及其他销售的业务情况，分析该业务毛利率为负的原因及合理
性。

（二）核查意见
经核查，年审会计师认为：1、公司已补充说明选择承接无机固废处理服务业务的标准、报告期内主要项目情况。

2、2024年度，公司无机固废处理服务业务毛利率为负，主要系：（1）因业主方原因导致项
目停工，停工期间费用计入当期成本，公司为确保尽快回款，接受2个客户的项目结算小幅调
减，综合造成毛利率为负的情形；（2）工程泥浆处理服务业务受建筑业市场影响，大基建和房
产类项目逐渐减少，工程泥浆收纳处置的泥浆量较往年体量大幅减少导致出现负毛利情况。
上述原因具有合理性。

3、公司已补充说明结合近三年无机固废处理服务业务主要客户的信用与回款情况。
4、公司无机固废处理服务业务虽然整体业绩下滑，但在不考虑新增业务形成的应收账款

的情况下，每年回款金额较为稳定，应收账款余额也在逐年减少，公司无机固废处理服务业务
的回款状况有所改善。公司上述分析符合实际情况。

5、在公司整体业绩下滑的情况下，短暂性的主动放弃一些非优质的无机固废处理服务业
务，保障存量的无机固废处理服务业务的人力和资源安排，并倾斜优势资源集中着力建设、拓
展回款较快的白酒糟生物发酵饲料业务，具有商业合理性，公司无机固废处理相关核心竞争
力未发生变化。对于无机业务相关的应收账款、合同资产等，公司已按照会计准则要求计提
坏账准备，无机固废处理服务业务的相关固定资产、存货未发现减值迹象。

6、公司已补充说明新增环保技术装备及其他销售业务，毛利率为负具有合理性。
三、持续督导机构核查意见
（一）核查程序
1、获取报告期内公司无机固废处理服务业务主要项目情况。
2、分析无机固废处理服务业务销售毛利率为负的原因及合理性。
3、分析公司主动放弃部分无机固废处理服务业务的商业合理性、公司无机固废处理的相

关核心竞争力。
4、了解公司固定资产减值情况，分析其合理性；了解公司对相关设备、人员等的相关安

排。
5、访谈了解环保技术装备及其他销售的业务情况，分析该业务毛利率为负的原因及合理

性。
（二）核查意见
经核查，持续督导机构认为：
1、公司已补充说明选择承接无机固废处理服务业务的标准、报告期内主要项目情况。
2、2024年度，公司无机固废处理服务业务毛利率为负，主要由于：
（1）公司在运营的云南个旧、黄石春湖项目因业主方设计施工方案发生改变等原因，导致

项目停工，停工期间发生直接人工、固定资产折旧等固定成本，但未形成实际的产出经济效
益，导致毛利率下降较大；另外，公司为确保尽快回款，2024年接受了温州地区的两个老项目
结算小幅度调减。由于上述原因，在2024年河湖淤泥处理服务业务收入体量很小的情况下，
造成毛利率为负的情形；（2）工程泥浆处理服务业务受建筑业市场影响，大基建和房产类项目
逐渐减少，工程泥浆收纳处置的泥浆量较往年体量大幅减少导致出现负毛利情况。上述理由
解释符合实际情况。

3、公司已补充说明结合近三年无机固废处理服务业务主要客户的信用与回款情况。
4、公司无机固废处理服务业务虽然整体业绩下滑，但在不考虑新增业务形成的应收账款

的情况下，每年回款金额较为稳定，应收账款余额也在逐年减少，公司无机固废处理服务业务
的回款状况有所改善。公司上述分析符合实际情况。

5、在公司整体业绩下滑的情况下，短暂性的主动放弃一些非优质的无机固废处理服务业
务，保障存量的无机固废处理服务业务的人力和资源安排，并倾斜优势资源集中着力建设、拓
展回款较快的白酒糟生物发酵饲料业务，具有商业合理性，公司无机固废处理相关核心竞争
力未发生变化。对于无机业务相关的应收账款、合同资产等，公司已按照会计准则要求计提
坏账准备，无机固废处理服务业务的相关固定资产、存货未发现减值迹象。

6、公司已补充说明新增环保技术装备及其他销售业务；该业务毛利率为负，主要由于
2024年遵义路德、永乐路德新增厂区刚投产，三个配套的高浓度酿造废水处理项目还未实现
规模生产，对外销售量也较少，人工、折旧摊销高，具有合理性。

问题3：关于销售模式。根据2024年年报，报告期内公司经销模式下营业收入15,294.31
万元，占比58.78%，同比增加16.86个百分点，经销模式下的销售毛利率较直销模式高1.5个百
分点。请公司：（1）列示不同销售模式下前五大客户销售情况，包括客户名称、基本情况、销售
金额、回款情况、历史合作情况以及是否与上市公司及实际控制人、董监高等存在关联；（2）说
明报告期内前五大经销商的终端客户名称及关联关系情况、最终销售情况、进销存、回款、退
换货、返利情况，并说明公司经销模式销售占比增加且销售毛利率高于直销模式的合理性，是
否存在经销商压货的情形，是否对重要经销商存在依赖。

一、公司回复
（一）列示不同销售模式下前五大客户销售情况，包括客户名称、基本情况、销售金额、回

款情况、历史合作情况以及是否与上市公司及实际控制人、董监高等存在关联
1、公司白酒糟生物发酵饲料业务不同销售模式下的前五大客户销售情况

单位：万元

序号

1

2

3

4

5

序号

1

2

3

4

5

客户名称

客户1

客户2

客户3

客户5

客户34

合计

客户名称

客户6

客户4

客户35

客户36

客户37

合计

客户性质

经销商

经销商

经销商

经销商

经销商

客户性质

直销客户

直销客户

直销客户

直销客户

直销客户

历史合作情况
（合作
起始年月）

2017年9月

2017年11月

2024年05月

2023年09月

2022年11月

历史合作情况
（合作
起始年月）

2023年12月

2023年09月

2023年09月

2023年07月

2024年09月

是否与上市公司及实
际控制人、董监高等存

在关联关系

否

否

否

否

否

是否与上市公司及实
际控制人、董监高等存

在关联关系

否

否

否

否

否

2024年度
销售额

4,345.16

2,836.88

2,573.16

1,396.17

1,394.56

12,545.92

2024年度
销售额

2,867.48

2,075.66

338.82

260.81

233.93

5,776.70

应收账款
期末余额

1,253.01

-

353.98

227.78

563.03

2,397.79

应收账款
期末余额

42.99

92.75

-

-

-

135.74

本期回款

4,162.73

2,820.00

2,219.18

1,452.01

1,207.84

11,861.76

本期回款

2,827.25

2,328.71

354.74

260.81

233.93

6,005.45

2025年1-3月
回款情况

180.92

-

353.98

227.78

451.41

1,214.09

2025年1-3月
回款情况

42.94

92.75

-

-

-

135.69

（二）说明报告期内前五大经销商的终端客户名称及关联关系情况、最终销售情况、进销
存、回款、退换货、返利情况，并说明公司经销模式销售占比增加且销售毛利率高于直销模式
的合理性，是否存在经销商压货的情形，是否对重要经销商存在依赖

1、公司白酒糟生物发酵饲料业务直销模式占比增加且毛利率高于经销模式，公司不存在
经销商压货的情形，不存在对重要经销商的依赖

公司白酒糟生物发酵饲料业务直销模式占比从 2023年度的 27.27%提升至 2024年度的
30.33%，2023年度和2024年度，公司直销模式毛利率分别为35.62%和30.84%，均高于经销模
式毛利率27.61%和18.20%。

公司销售给经销商的产品，基本都是直接发货给其对应的终端客户，直接发货给经销商
的产品金额比较小，公司不存在经销商压货的情形。

客户 1 为公司最大的经销商，占 2024 年度白酒糟生物发酵饲料业务的收入比例为
20.04%，其穿透终端客户包括终端客户1、终端客户2、终端客户3等众多知名企业。公司与其
合作多年，业务稳定，不存在关联关系。

近年来公司大力开发新的直销客户，直销模式在收入中的占比逐年提高；同时公司也积
极引入其他经销商，近两年前五经销商客户就有三家为新进客户，整体体量与合作年限较久
的经销商体量几乎持平，不存在对重要经销商的依赖。

2、前五大经销商的终端客户名称及关联关系情况、最终销售情况、进销存、回款、退换货、
返利情况

单位：吨、万元
客户名称

客户1

终端客户：

终端客户1

终端客户2

终端客户3

终端客户4

终端客户5

其他单家销售小于1,000吨的终
端客户合计

客户2

终端客户：

终端客户6

客户3

终端客户：

终端客户2

终端客户3

其他单家销售小于1,000吨的终
端客户合计

客户5

终端客户：

终端客户7

其他终端客户合计

客户34

终端客户：

终端客户8

是 否 有 关 联
关系

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

销售量

20,811.67

2,877.00

2,275.00

1,734.00

1,687.00

1,553.00

10,685.67

17,400.00

17,400.00

12,794.00

6,788.00

4,861.00

1,145.00

7,833.16

7,659.60

173.56

8,411.00

8,411.00

销售额

4,345.16

2,836.88

2,573.16

1,396.17

1,394.56

应收账款余额

1,253.01

-

353.98

227.78

563.03

本期回款

4,162.73

2,820.00

2,219.18

1,452.01

1,207.84

2025 年 1- 3 月
回款

180.92

-

353.98

227.78

451.41

是否
退换货

否

否

否

否

否

返利情况

无

无

无

无

无

公司与经销商签订的销售合同为买断式的销售，基本上是根据与经销商之间的销售合同
或订单组织发货，将产品交付给经销商或其指定的直接收货客户，由经销商指定的直接客户
签收。经销合同未约定销售过程中经销商无法销售的货物可以退回给公司，不属于附有销售
退回条款的销售业务，不存在退回风险，无销售退回的情形。

3、公司年报按销售模式列示的收入、成本、毛利率情况
单位：万元，%

销售模式

直销模式

其中：

白酒糟生物发酵饲料业务

河湖淤泥处理服务业务

工程泥浆处理服务业务

环保技术装备及其他销售

经销模式

其中：

白酒糟生物发酵饲料业务

环保技术装备及其他销售

合计

2024年主营业务收入

10,725.07

6,577.67

1,043.38

3,075.81

28.20

15,294.31

15,107.00

187.31

26,019.38

2024年主营业务成本

8,912.72

4,549.11

1,132.60

3,105.96

125.05

12,480.76

12,357.30

123.46

21,393.48

2024年主营业务毛利
率

16.90

30.84

-8.55

-0.98

-343.44

18.40

18.20

17.78

2023年主营业务收入

19,831.31

5,366.61

9,005.29

5,459.41

14,312.86

14,312.86

34,144.17

2023年主营业务成本

11,856.33

3,454.78

5,302.05

3,099.50

10,360.41

10,360.41

22,216.74

2023 年主营业务毛利
率

40.21

35.62

41.12

43.23

27.61

27.61

34.93

注：公司2024年对于酵肽产品销售（量很小）分类暂归至“环保技术装备及其他销售”。
如上表所示，公司年报按销售模式列示的直销和经销收入、成本、毛利率情况包含了无机

固废处理服务业务和其他业务，整体毛利率水平受无机固废处理服务业务影响较大。
公司2023、2024年度白酒糟生物发酵饲料直销模式毛利率分别为35.62%和30.84%，均高

于经销模式毛利率27.61%和18.20%。
公司 2024年直销模式收入占比提升到 30.33%，经销模式的收入占比较去年同期下降

3.06%，主要系公司直销客户6、客户4等客户带来的增长。
4、公司不存在经销商压货的情形，不存在对重要经销商的依赖
公司销售给经销商的产品，基本都是直接发货给其对应的终端客户，直接发货给经销商

的产品金额比较小，公司不存在经销商压货的情形。
目前公司白酒糟生物发酵饲料业务销售还是经销模式占大头，客户1为公司最大的经销

商，占2024年度白酒糟生物发酵饲料业务的收入比例为20.04%，其穿透终端客户包括终端客
户1、终端客户2、终端客户3等众多知名企业。公司与其合作多年，业务稳定，不存在关联关
系。

近年来公司大力开发新的直销客户，直销模式在收入中的占比逐年提高；公司近年来积
极引入新的经销商，近两年前五经销商客户就有三家为新进客户，整体体量与合作年限较久
的经销商体量几乎持平，不存在对重要经销商的依赖。

二、年审会计师核查意见
（一）核查程序
1、获取公司不同销售模式下前五大客户的销售情况，查阅客户基本情况，判断是否是关

联方。
2、了解公司经销模式销售占比增加原因，分析不同销售模式毛利率变动的合理性。
3、了解存在经销商压货的情形，分析是否对重要经销商存在依赖。
（二）核查意见
经核查，年审会计师认为：
1、公司已补充说明不同销售模式下前五大客户销售情况及关联关系。
2、公司已补充说明前五大经销商的终端客户情况。
3、公司2024年年报列示经销模式占比增加且销售毛利率高于直销模式，主要系直销模式

涵盖了无机固废处理服务业务。公司白酒糟生物发酵饲料业务2024年经销模式的销售占比
较2023年有所下降、经销模式的销售毛利率低于直销模式的销售毛利率。

4、公司的经销模式基本上是根据与经销商之间的销售合同或订单组织发货，将产品交付
给经销商或其指定的直接收货客户，由经销商指定的直接客户签收，不存在经销商压货的情
形。公司近年来积极引入新的经销商，近两年前五经销商客户有三家为新进客户，整体销量
与合作年限较久的经销商销量几乎持平，不存在对重要经销商的依赖。

三、持续督导机构核查意见
（一）核查程序
1、访谈相关人员，了解不同销售模式下前五大客户销售情况。
2、检索公开信息，查阅相关客户的基本情况，判断是否存在关联关系。
3、根据收入台账，分析不同销售模式下的销售占比和毛利率情况。
4、分析经销商的销售占比和发货情况，判断是否存在经销商压货的情形，是否对重要经

销商存在依赖。
（二）核查意见
经核查，持续督导机构认为：
1、公司已补充说明不同销售模式下前五大客户销售情况及关联关系。
2、公司已补充说明前五大经销商的终端客户情况。
3、公司2024年年报列示经销模式占比增加且销售毛利率高于直销模式，主要系直销模式

涵盖了无机固废处理服务业务。公司白酒糟生物发酵饲料业务2024年经销模式的销售占比
较2023年有所下降、经销模式的销售毛利率也低于直销模式的销售毛利率。

4、公司的经销模式基本上是根据与经销商之间的销售合同或订单组织发货，将产品交付
给经销商或其指定的直接收货客户，由经销商指定的直接客户签收，不存在经销商压货的情
形。公司近年来积极引入新的经销商，近两年前五经销商客户就有三家为新进客户，整体体
量与合作年限较久的经销商体量几乎持平，不存在对重要经销商的依赖。

公司上述说明解释符合其实际情况。
二：关于期间费用
问题4：关于销售费用。根据2024年年报，报告期内公司销售费用2,003.19万元，同比增

长108.96%，占营业收入的比例为7.22%，同比增加4.48个百分点。销售费用中，1,024.06万元
为销售佣金，同比增加260.86%。请公司：（1）结合销售费用中佣金金额前十大支付对象佣金
金额、结算方式、对应销售收入及客户等，说明支付对象是否与上市公司及实际控制人、董监
高等之间存在关联关系或可能造成利益倾斜的其他关系，公司是否存在对部分佣金支付对象
的销售依赖；（2）说明销售费用、佣金大幅增长的原因及合理性，是否与公司业务规模及变化
情况相匹配，公司销售模式是否发生较大变化，与同行业通行销售模式是否存在较大差异。

一、公司回复
（一）结合销售费用中佣金金额前十大支付对象佣金金额、结算方式、对应销售收入及客

户等，说明支付对象是否与上市公司及实际控制人、董监高等之间存在关联关系或可能造成
利益倾斜的其他关系，公司是否存在对部分佣金支付对象的销售依赖

1、关联关系和销售依赖情况
（下转B74版）
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