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（上接B73版）
公司前十大佣金支付对象与公司及实际控制人、董监高等之间不存在关联关系，亦不存

在可能造成利益倾斜的其他关系。公司佣金支付对象较为分散，且与对应客户存在多对多的
关系，不存在对部分佣金支付对象的销售依赖。

2、前十大佣金支付对象的金额及其对应客户和收入情况
单位：万元

佣金支付对象

客户38

客户1

客户39

客户40

客户41

客户42

客户43

客户44

客户45

客户46

佣金金额

375.38

166.26

107.23

73.61

45.71

37.32

34.70

27.64

25.76

23.15

对应客户

客户4、客户6

客户4、客户47、客户35、客户48、客户3、客户6等

客户4

客户2、客户3等

客户2、客户49、客户50、客户36、客户51

客户4

客户2

客户2

客户35、客户52

客户2、客户53

对应销售收入

3,569.19

8,791.80

693.26

3,889.34

649.60

1,093.54

471.61

470.22

266.07

360.41

3、与前十大佣金支付对象的结算方式
公司与佣金支付对象在合同中约定单吨销售佣金，根据对应客户实际签收的产品数量或

对应客户实际给公司的回款情况，公司定期与佣金支付对象结算佣金金额。4、前十大佣金支付对象的关联关系及其他关系
公司前十大佣金支付对象和对应的客户与公司及实际控制人、董监高等之间不存在关联

关系，亦不可能造成利益倾斜的其他关系。5、销售依赖情况
公司销售佣金的支付对象较为分散，最大支付对象的佣金支付金额仅为佣金总额的30%

左右，且佣金支付对象与对应的客户存在多对多的情况，不存在对部分佣金支付对象的销售
依赖情况。

（二）说明销售费用、佣金大幅增长的原因及合理性，是否与公司业务规模及变化情况相
匹配，公司销售模式是否发生较大变化，与同行业通行销售模式是否存在较大差异1、公司销售费用、佣金变动情况

单位：万元，%
销售费用

职工薪酬

差旅费

招待费

销售佣金

其他

合计

期末人数

2024年

541.81

249.16

76.42

1,024.06

111.75

2,003.19

24

占2024年营业收入比例

1.95

0.90

0.28

3.69

0.40

7.22

2023年

355.45

116.67

110.45

283.78

92.31

958.66

16

占2023年营业收入比例

1.01

0.33

0.31

0.81

0.26

2.73

变动比例

52.43

113.56

-30.82

260.86

21.06

108.96

50.00

占比变动百分点

0.94

0.57

-0.04

2.88

0.14

4.48

2024年度公司销售费用2,003.19万元，同比增长108.96%，其中：职工薪酬541.81万元，同
比增长 52.43%；差旅费 113.56万元，同比增长 113.56%；销售佣金 1,024.06万元，同比增加260.86%。职工薪酬与差旅费变动主要原因为 2024年公司销售子公司积极拓展白酒糟生物
发酵饲料业务销售渠道，并组建销管中心、事业线等专业营销队伍导致；佣金增长亦由于2024
年度公司加大白酒糟生物发酵饲料业务的销售力度。2、职工薪酬、差旅费和佣金大幅增长的原因及合理性

（1）职工薪酬、差旅费
职工薪酬与差旅费变动主要系2024年公司销售子公司积极拓展白酒糟生物发酵饲料业

务销售渠道，并组建销管中心、事业线等专业营销队伍，报告中期销售人员增至近50人，新引
进的销售人员有业务保护期，导致职工薪酬与差旅费大幅增长。

（2）销售佣金
单位：万元，吨，元/吨，%

项目

销售佣金

销量

单吨佣金

2024年

1,024.06

112,590.95

90.95

2024 年销售佣金占白酒糟
生物发酵饲料主营收入比

例

4.72

2023年

283.78

93,251.71

30.43

2023 年销售佣金占白酒糟
生物发酵饲料主营收入比

例

1.44

2024年较2023年变动比例

260.86

20.74

198.88

公司白酒糟生物发酵饲料业务销售佣金较上年同期增加明显，主要系公司为进一步开拓
市场，加强促销力度，增加单吨销售佣金导致。3、与公司业务规模及变化情况的匹配情况2024年度公司白酒糟生物发酵饲料业务收入金额同比增长10.19%，同时公司遵义路德、
亳州路德、永乐路德三座新建工厂有序建成投产，2024年末产能达47万吨/年，公司白酒糟生
物发酵饲料业务产能快速扩张。

公司根据产能扩张情况组建新的营销队伍。由于市场开拓需要一定时间才可能见效，因
此短期内销售费用增长幅度大于白酒糟生物发酵饲料业务收入的增长幅度，具有合理性。4、销售模式及与同行业比较情况

公司的销售模式并未发生较大变化，仍主要采用经销与直销相结合的模式。
饲料行业通常采用“直销 + 经销”的模式。对于规模较大的养殖场，由于其饲料需求

量大、对饲料品质和供应稳定性要求高，饲料企业多采用直销模式，以便更好地满足其个性化
需求，建立长期稳定的合作关系。对于较偏远地区的养殖户和小型养殖户，由于其分布分散、
采购量小，饲料企业主要通过经销模式来覆盖，借助经销商的网络和资源，降低销售成本，提
高市场覆盖范围。公司的白酒糟生物发酵饲料业务销售模式与饲料行业销售模式基本一致。

二、年审会计师核查意见
（一）核查程序1、访谈了解公司佣金金额前十大支付对象的情况，查阅佣金合同，查阅公开资料，了解前

十大佣金支付对象的基本情况。2、了解公司销售费用、佣金大幅增长的原因及合理性，分析与公司业务规模及变化情况
的匹配情况。3、分析公司与行业的销售模式情况。

（二）核查意见
经核查，年审会计师认为：1、公司已补充说明销售费用中佣金金额前十大支付对象的情况。2、公司前十大佣金支付对象和对应的客户与公司及实际控制人、董监高等之间不存在关

联关系，亦不存在可能造成利益倾斜的其他关系，公司不存在对部分佣金支付对象的销售依
赖。3、公司销售费用增加、销售佣金增加主要系公司营销人员增加、为加强促销力度而增加
单吨销售佣金，销售费用、佣金大幅增长具有合理性。4、由于市场开拓需要一定时间才可能见效，因此短期内销售费用增长幅度大于白酒糟生
物发酵饲料业务收入的增长幅度，具有合理性。5、公司的销售模式并未发生较大变化，仍主要采用经销与直销相结合的模式。公司的白
酒糟生物发酵饲料业务销售模式与饲料行业销售模式基本一致。

三、持续督导机构核查意见
（一）核查程序1、访谈相关人员，了解公司佣金金额前十大支付对象的情况。2、查阅相关的佣金合同。3、检索公开信息，查阅前十大佣金支付对象的基本情况。4、访谈相关人员，了解公司销售费用、佣金大幅增长的原因及合理性，分析与公司业务规

模及变化情况的匹配情况。5、分析公司与行业的销售模式情况。
（二）核查意见
经核查，持续督导机构认为：1、公司已补充说明销售费用中佣金金额前十大支付对象的情况。2、公司前十大佣金支付对象和对应的客户与公司及实际控制人、董监高等之间不存在关

联关系，亦不存在可能造成利益倾斜的其他关系。3、公司不存在对部分佣金支付对象的销售依赖。4、公司销售费用增加、销售佣金增加主要由于公司营销队伍增加、加强促销力度而增加
单吨销售佣金。5、由于市场开拓需要一定时间才可能见效，因此短期内销售费用增长幅度大于白酒糟生
物发酵饲料业务收入的增长幅度，具有合理性。6、公司的销售模式并未发生较大变化，仍主要采用经销与直销相结合的模式。公司的白
酒糟生物发酵饲料业务销售模式与饲料行业销售模式基本一致。

公司上述说明解释符合其实际情况，具有合理性。
问题5：关于委外研发。根据2024年年报，报告期内公司委托研发费用932.52万元，同比

增加385.08%。同时，公司2024年底研发人员人数为51人，同比减少11人。请公司：列示委
托研发的项目名称及内容、研发成果及成果归属约定、被委托方名称、基本情况以及是否与上
市公司及实际控制人、董监高等之间存在关联关系，并说明报告期内公司研发人员减少而委
托研发费用大幅增长的合理性，委托研发的必要性以及委托研发的定价依据及公允性，是否
符合行业惯例。

一、公司回复
（一）列示委托研发的项目名称及内容、研发成果及成果归属约定、被委托方名称、基本情

况以及是否与上市公司及实际控制人、董监高等之间存在关联关系，并说明报告期内公司研
发人员减少而委托研发费用大幅增长的合理性，委托研发的必要性以及委托研发的定价依据
及公允性，是否符合行业惯例1、公司研发情况变动的原因2024年度，公司委托研发费用932.52万元，同比增加385.08%；同时，公司2024年底研发
人员人数为51人，同比减少11人。

委托研发费用增长主要由于公司为保持白酒糟生物发酵饲料业务核心竞争力，准确理解
公司产品对畜禽动物生长的促进作用，公司持续加大白酒糟生物发酵饲料业务的在研项目投
入，加大与外部科研机构、专业团队的合作力度，新增多个产学研合作项目，委托研发费用大
幅增长。

研发人员减少主要由于公司目前研发领域进入新的阶段，为了更高效地突破技术壁垒、
加速创新成果转化，需要更多借助外部科研机构、专业团队的力量；另外由于公司办公地址变
动等因素造成部分基层研发人员流动。公司正积极采取人员补充、团队结构优化等措施，以
保障研发任务的顺利进行。2、委托研发项目情况

单位：万元
序
号

1

2

项目名称

酿酒副产物
高值化综合
利用生物合
成技术发酵
酿酒废弃物
生产 γ-聚谷
氨 酸 （γ-
PGA）研究

高纤维类有
机糟渣高值
化利用成套
技术装备研
究及产业化

应用

研发内容

（1）开发功能性生物发酵
饲料产品2-3种；

（2）开发酿酒副产物
高值化利用关键技术1-
2项；

（3）协助创建质量技
术管控与安全体系1套；

（4）协助建立酿造副
产物高值化利用示范生
产线1条；

（5）协助甲方将技术
成果在 2-3 家相关企业
推广应用，帮助企业累积
实现新增销售收入 1-2
亿 元 ，新 增 利 税 500-
1000万元。

（1）研究酿酒酵母发酵白
酒糟对肉鸭生长性能和
屠宰性能的影响；

（2）探索肉鸭日粮中
酿酒酵母发酵白酒糟的
适宜添加比例，为其使用
提供数据支持。

为开展高密度发酵合成
氨基酸技术研究，甲方以
科研项目的形式与乙方
开展合作，由甲方提供菌
种及小试基本工艺，乙方
负 责 中 试 试 验 。 建 立
200L 发酵罐或吨级规模
的高密度发酵工艺，优化
发酵 pH、溶氧、温度、补
料等工艺参数。

（1）对倍肽德 2.0 酵母培
养物作为肉鸡和产蛋鸡
饲料的养分生物学效价
进行评价；

（2）倍肽德 2.0 酵母
培养物分别在肉鸡和产
蛋鸡日粮中的应用效果。

评定倍肽德®和牧亳乐®

酿酒酵母培养物在生长
猪上的净能。

（1）倍肽德 2.0 酵母培养
物营养价值评定；

（2）倍肽德 2.0 酵母
培养物体外发酵特性研
究；

（3）倍肽德 2.0 酵母
培养物对奶牛生产性能
的影响。

(1)肉鸭试验：研究倍肽德
酵母培养物对肉鸭生长
性能、屠宰性能、肉品质、
免疫性能及肠道健康的
影响。

(2)肉鹅试验：研究倍
肽德酵母培养物对肉鹅
生长性能、屠宰性能、肉
品质、免疫性能及改善痛
风的影响研究。

遵义基地发酵工段成套
系统。

遵义基地包装码垛工段
成套系统。

遵义基地预烘干工段成
套系统。

遵义基地粉碎工段成套
系统。

低温干燥系统。

研发费用

62.14

11.32

1.40

25.00

38.30

43.00

162.00

73.27

206.60

103.77

36.08

研发成果

项目进行中，公司
以研究成果申请
专利，发表相关研
究论文。

项目结束，获取结
题报告一份，探索
出产品在肉鸭上
应用方案，要点：
在樱桃谷鸭生长
前期（1-13d）酿酒
酵母发酵白酒糟
的适宜
添加量为 2%，在
中 后 期（14- 37d）
适 宜 添 加 量 为
4%。

项目进行中，进行
中试发酵相关工
艺及参数验证及
优化，获取发酵工
艺参数标准文件。

项目进行中，获取
阶段成本报告一
份 ，即 倍 肽 德 2.0
酵母培养物作为
蛋鸡饲料的养分
生物学效价研究，
测定了倍肽德 2.0
酵母培养物的代
谢能和净能。

项目结束，获取结
题报告一份，获得
了倍肽德和牧亳
乐两个产品在生
长猪上净能和消
化能数据，为产品
推广提供了基础
数据支撑。

项目结束，获取结
题报告一份，获得
了公司酵母培养
物产品在奶牛上
的添加量数据，完
成功能性产品机
制研究，为产品推
广提供了基础数
据支撑。

项目结束，获取结
题报告两份，获得
了公司酵母培养
物产品在肉鸭和
肉鹅上的添加量
数据，完成功能性
产品作用机制研
究，为产品推广提
供了基础数据支
撑。

项目结束，获取结
题报告 1 份，申请
专利3项。

项目结束，获取结
题报告 1 份，申请
专利3项。

项目结束，获取结
题报告 1 份，申请
专利2项。

项目结束，获取结
题报告1份。

项目结束，获取结
题报告 1 份，申请
专利2项。

成果归属约定

（1）甲方享有申请专利的权利，专利权
取得后的使用和有关利益归甲方所
有；

（2）甲乙双方均享有技术秘密使
用权，技术秘密使用需经双方协商统
一意见，乙方使用仅限于学术研究目
的，不得用于或变相用于任何商业用
途；甲方享有技术秘密的转让权以及
相关利益的分配办法；

（3）乙方项目负责人完成本合同
项目的研究开发人员享有 在有关技
术成果文件上写明技术成果完成者的
权利和取得有关荣誉证书、奖励的权
利，但需通知甲方，甲方有优先共同申
请的权利，相关事宜另行协商。

（1）甲方享有申请专利的权利；
（2）乙方不得在向甲方交付研究

成果前，自行将研究成果转让给第三
人；

（3）发表学术论文或申报荣誉证
书、奖励时甲方享有排名不低于第二
作者单位的权利。

甲方按照本协议履行的前提下，拥有
本合同合成物质的知识产权，包括科
学论文、科研成果、申报专利及成果转
让所带来的财产权益。

（1）本合同所产生的技术成果的知识
产权及相关权利归甲、乙双方共同所
有；

（2）专利申请文本、专利文本的发
明人由甲乙双方协商确定；

（3）本合同所产生的植物新品种
权的培育人由乙方确定；

（4）乙方有权在完成本合同约定
的服务工作后，利用该项工作成果进
行后续改进，由此产生的具有实质性
或创造性技术进步特征的新的技术成
果，归甲乙双方共同所有；

（5）针对履行本合同过程所产生
的技术成果，在项目合作期内，在国内
外学术期刊上发表乙方为第一单位、
甲方为第二单位的共同署名的中文核
心及以上层次学术论文2-4篇。

（1）甲方享有申请专利的权利。
（2）乙方完成本合同项目的研究

开发人员和甲方享有在有关技术成果
文件上写明技术成果完成者的权利和
取得有关荣誉证书、奖励的权利。以
该项目研究成果发表学术论文或申报
荣誉证书、奖励时甲方享有排名不低
于第二作者单位的权利。

（1）甲方享有申请专利的权利；
（2）知识产权使用权和有关利益

归甲方享有；
（3）乙方有权使用试验成果，但仅

限于学术目的；
（4）乙方完成本合同的研究开发

人员名单。此完成人员享有 在有关
技术成果文件上写明技术成果完成者
的权利和取得有关荣誉证书、奖励的
权利，甲乙双方均享有共同署名论文
的权利。

（1）甲方享有申请专利的权利；
（2）乙方完成本合同项目的研究

开发人员和甲方享有在有关技术成果
文件上写明技术成果完成者的权利和
取得有关荣誉证书、奖励的权利。发
表学术论文或申报荣誉证书、奖励时
甲方享有排名不低于第二作者单位的
权利；

（3）乙方利用研究开发经费所购
置与研究开发工作有关的设备、器材、
资料等财产，归乙方所有。

（4）双方确定，甲方有权利用乙方
按照本合同约定提供的研究开发成
果，进行后续改进。由此产生的具有
实质性或创造性技术进步特征的新的
技术成果及其权利归属，由甲方享有；

乙方有权在完成本合同约定的研
究开发工作后，利用该项研究开发成
果进行后续改进。由此产生的具有实
质性或创造性技术进步特征的新的技
术成果，归双方所有。

研发成果归属公司所有并签署长期保
密协议

研发成果归属公司所有并签署长期保
密协议

研发成果归属公司所有并签署长期保
密协议

研发成果归属公司所有并签署长期保
密协议

研发成果归属公司所有并签署长期保
密协议

被 委
托 方
名称

湖 北
工 业
大学

青 岛
新 嘉
生 物
技 术
有 限
公司

湖 北
生 物
科 技
职 业
学院

中 国
农 业
大学

北 京
戴 瑞
利 德
科 技
发 展
有 限
公司

仲 恺
农 业
工 程
学院

烟 台
银 星
机 械
集 团
有 限
公司

无 锡
派 进
智 能
装 备
有 限
公司

郑 州
市 东
鼎 干
燥 设
备 有
限 公
司

江 苏
丰 尚
油 脂
工 程
技 术
有 限
公司

常 州
力 马
干 燥
科 技
有 限
公司

被委托方基本情况

高等院校、科研机构。

青岛新嘉生物技术有限公司成立于
2021年2月5日，主要为饲料企业提供
产品的检测分析服务等。

高等院校、科研机构。

高等院校、科研机构。

北京戴瑞利德科技发展有限公司为国
家奶牛产业技术体系培训执行单位，
长期致力于奶牛营养和生产的技术服
务、推广培训和咨询工作。

高等院校、科研机构。

成立于2005年6月24日，科技型中小
企业、高新技术企业及小微企业，专注
于食品、酒类、饲料生产专用设备制
造。

成立于2019年1月29日，科技型中小
企业、高新技术企业，专注于化工、淀
粉、食品发酵、医药等行业散装固体物
料的智能包装码垛系统，提供研发、设
计、制造及销售一体化服务

成立于2012年1月13日，高新技术企
业、科技型中小企业及专精特新中小
企业，专注于高湿物料脱水烘干设备
研发制造，核心产品包括煤泥烘干机、
酒糟烘干机、锯末烘干机等。

成立于2016年12月16日，高新技术企
业、专精特新中小企业及瞪羚企业，主
营油脂工程技术研发及成套设备设
计、制造、安装与销售，覆盖油脂提取、
输送设备、机电工程安装等领域，研发
能力覆盖油脂工程全产业链技术。

成立于2009年12月，国家高新技术企
业，获评“中国干燥设备十强企业”“中
国诚信企业”等称号。专注于干燥设
备、制粒包衣设备、粉碎混合设备的研
发、设计、制造及工程承包，核心产品
包括喷雾干燥机、带式干燥机、桨叶干
燥机、闪蒸干燥机等，覆盖食品、化工
制药、生物能源、陶瓷等领域。

关联
关系

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

3

4

5

6

7

浓香型白酒
糟生物发酵
饲料高值化

研究

谷物酒糟糖
浆制备成套
技术装备研

究与示范

合成生物学
技术改造乳
酸克鲁维酵
母发酵酒糟
废弃生物生
产 γ-氨基丁
酸 （GABA）
的研究

有机糟渣资
源化利用工
艺技术研究
及产业化应
用

低温余热高
效回收利用
工艺系统研
究

（1）酒糟、醋糟等食品工
业副产品发酵微生物菌
种选育配伍及发酵工艺
研究；

（2）发酵产品应用研
究及效果评价。

(1)评价白酒糟酵母培养
物的营养价值建立营养
指标数据库；

(2)研究白酒糟酵母
培养物原料的纤维组成、
理化特性和发酵特性；

(3)研究白酒糟酵母
培养物对母猪繁殖性能
的影响及机制。

（1）“蔺福”酿酒酵母培养
物营养成分分析：包括常
规成分和活性成分；

（2）肥育猪试验：包
括生长性能、消化代谢指
标、器官指数、胴体性状、
肉品质、小肠消化吸收功
能指标、回肠和结肠内容
物的微生物及代谢产物
测定。样品检测数量及
指标数量具体见附件的
研究方案。

（1）研究饲料中使用发酵
酱香型白酒糟对草鱼摄
食、生长性能、饲料利用
及生理指标的影响；

（2）解析其功能作用
机制及在草鱼饲料中的
应用方案；

（3）出具研究报告，
为甲、乙方产品“降本增
效”、产品推广提供技术
支撑，以解决行业技术问
题。

（1）评估谷物酒糟糖浆在
生猪液态饲喂中的适用
性；

（2）研究不同浓度和
比例下谷物酒糟糖浆对
生猪生长性能的影响；

（3）分析谷物酒糟糖
浆对生猪肠道健康和免
疫功能的影响。

（1）研究不同路德酵肽添
加剂量对对虾存活率、体
重、体长增长、免疫指标
调节及养殖水质改善等
的影响；

（2）水体中添加不同
剂量的路德酵肽，研究浸
泡条件下对对虾存活率
及生长及肝胰腺中可培
养细菌的影响；

（3）研究浸泡与投喂
路德酵肽对对虾的安全
剂量；

（4）研究水体添加路
德酵肽对饵料藻类的影
响。

开展在配合饲料中添加
倍肽德酵母培养物替代
不同比例的鱼粉、豆粕、
棉粕和菜粕，旨探究其对
草 鱼 生 长 最 适 替 代 比
例。倍肽德酵母培养物
在草鱼饲料中的应用试
验 内 容 包 括 ：

（1）探究倍肽德酵母培养
物对草鱼生长性能的影
响 ；

（2）探究倍肽德酵母培养
物对草鱼免疫力的影响。

（1）评估倍肽德2 .0酵母
培养物产品的营养价值；

（2）对倍肽德 2.0 酵
母培养物产品进行瘤胃
消化特征研究；

（3）对倍肽德 2.0 酵
母培养物产品进行后备
牛应用效果研究。

金沙基地发酵工段成套
系统。

金沙基地供热系统

28.00

20.00

6.36

19.81

2.71

6.00

18.87

55.05

12.83

项目进行中，获取
阶段成果一份，完
成微生态制剂的
筛选及微生态制
剂发酵白酒糟对
肉牛生产性能、养
分消化率和血清
生化指标的影响
研究。为公司产
品提质升级和肉
牛上应用提供了
数据支撑。

项目进行中，获取
阶段成果一份，完
成各基地发酵白
酒糟营养价值评
价，及纤维组成、
理化特性及发酵
特性，准备开展母
猪上的应用研究。

项目即将完成，获
取阶段成果一份，
完成公司新产品
常规营养成分分
析 、消 化 代 谢 试
验，育肥猪上应用
第一轮评价。

项目结束，获取结
题报告一份，获得
了倍肽德和牧亳
乐两个产品在生
长猪上净能和消
化能数据，为产品
推广提供了基础
数据支撑。

项目结束，获取结
题报告一份，获得
了谷物酒糟糖浆
产品在生长猪液
体饲喂上的应用
方案，以及对猪肠
道健康方面的影
响。为产品推广
提供了应用方案
和理论依据数据
支撑。

项目结束，获取结
题报告一份，获得
了谷物酒糟糖浆
产品在南美白对
虾上的应用方案，
安全用量，以及对
水 质 方 面 的 影
响。为产品推广
提供了应用方案
和理论依据数据
支撑。

项目结束，获取结
题报告一份，获得
了酵母培养物在
草鱼上的应用方
案，安全用量。为
产品推广提供了
应用方案和理论
依据数据支撑。

项目进行中，获取
中期报告一份，获
得了酵母培养物
在奶牛上体外消
化数据评估，为下
一步开展奶牛体
外试验做好了准
备。

项目结束，获取结
题报告1份。

项目结束，获取结
题报告 1 份，申请
专利1项。

知识产权归属甲方，后续改进技术成
果归双方所有。

（1）甲方享有申请专利的权利；
（2）乙方完成本合同项目的研究

开发人员和甲方享有在有关技术成果
文件上写明技术成果完成者的权利和
取得有关荣誉证书、奖励的权利；

（3）发表学术论文或申报荣誉证
书、奖励时甲方享有排名不低于第二
作者单位的权利；

（4）乙方利用研究开发经费所购
置与研究开发工作有关的设备、器材、
资料等财产，归乙方所有。

（5）甲方有权利用乙方按照本合
同约定提供的研究开发成果，进行后
续改进。由此产生的具有实质性或创
造性技术进步特征的新的技术成果及
其权利归属，由甲方享有；乙方有权在
完成本合同约定的研究开发工作后，
利用该项研究开发成果进行后续改
进。由此产生的具有实质性或创造性
技术进步特征的新的技术成果，归双
方所有。

乙方向甲方提供样品检测分析报告和
《蔺福@酿酒酵母培养物对育肥猪生
长性能、肉品质和氮沉积的调控研究》
试验报告。

（1）甲方享有申请专利的权利；
（2）双方对本合同有关的知识产

权权利归属特别约定如下：知识产权
使用权和有关利益归甲方享有。

（1）甲方拥有申请专利的权利；
（2）联合发表论文，知识产权使用

权和有关利益归甲方享有；
（3）乙方确定完成本合同的研究

开发人员名单。此完成人员享有在有
关技术成果文件上写明技术成果完成
者的权利和取得有关荣誉证书、奖励
的权利。

（1）甲方享有申请专利的权利；
（2）乙方完成本合同项目的研究

开发人员和甲方享有在有关技术成果
文件上写明技术成果完成者的权利和
取得有关荣誉证书、奖励的权利；

（3）发表学术论文或申报荣誉证
书、奖励时甲方享有排名不低于第二
作者单位的权利。

（1）甲方拥有申请专利的权利；
（2）乙方向甲方提供加盖乙方单

位公章的正式的研究分析报告1份；
（3）乙方完成本合同项目的研究

开发人员享有在有关技术成果文件上
写明技术成果完成者的权利和取得有
关荣誉证书、奖励的权利。

（1）在本合同有效期内，甲方利用乙方
提交的技术服务工作成果所完成的新
的技术成果，归双方所有；

（2）在本合同有效期内，乙方利用
甲方提供的技术资料和工作条件所完
成的新的技术成果，归双方所有；

（3）针对履行本合同过程所产生
的技术成果，在项目合作期内，在国内
外学术期刊上发表乙方为第一单位、
甲方为第二单位的共同署名的中文核
心及以上层次学术论文2 -3篇。

研发成果归属公司所有并签署长期保
密协议。

研发成果归属公司所有并签署长期保
密协议

华 中
农 业
大学

中 国
科 学
院 亚
热 带
农 业
生 态
研 究
所

广 州
希 望
饲 料
有 限
公司

广 西
大学

中 国
水 产
科 学
研 究
院 黄
海 水
产 研
究所

湖 南
湘 一
嘉 生
物 科
技 有
限 公
司

浙 江
大学

烟 台
银 星
机 械
集 团
有 限
公司

武 汉
市 方
远 新
技 术
发 展
有 限
责 任
公司

高等院校、科研机构。

高等院校、科研机构。

广州希望饲料有限公司是国家农业产
业化重点龙头企业一一新希望集团于
1997年在广州兴建的现代化大型饲料
企业，占地100亩，公司拥有国内领先
的高档乳猪料、浮水鱼料等六条专业
化生产线，专业化生产良种瘦肉猪、内
三元猪、快三黄鸡、慢三黄鸡和麻鸡、
肉鸭、蛋鸭、草鱼（颗粒和浮性）、罗非
鱼（颗粒和浮性）、鹌鹑等动物的系列
配合饲料，2002 年通过了 ISO9001 国
际质量体系认证，具有年产30万吨的
生产能力，为新希望集团全资子公司。

高等院校、科研机构。

科研机构。

成立于2023年01月11日，协助湖南农
业大学水产学院科技成果转化。

高等院校、科研机构。

成立于2005年6月24日，科技型中小
企业、高新技术企业及小微企业，专注
于食品、酒类、饲料生产专用设备制
造。

成立于1996年08月07日，是一家专门
从事工、农业及市政污废水处理、固废
处理、土壤修复、噪声治理等及环保设
施后续运营服务的专业的且具有丰富
施工经验的环保工程公司。

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

无关
联

3、被委托方的关联关系
根据上述委外研发项目的具体情况，被委托方与上市公司及实际控制人、董监高等之间

均不存在关联关系。4、研发人员减少而委托研发费用大幅增长的合理性
研发人员减少主要由于公司目前研发领域进入新的阶段，为了更高效地突破技术壁垒、

加速创新成果转化，需要更多借助外部科研机构、专业团队的力量；另外由于公司办公地址变
动等因素造成部分基层研发人员流动。公司正积极采取人员补充、团队结构优化等措施，以
保障研发任务的顺利进行。

报告期内，公司白酒糟生物发酵饲料业务快速增长，实现收入 21,684.67万元，同比增长10.19%，占公司营业收入的78.11%，较去年同期提升22.06个百分点。同时，白酒糟生物发酵
饲料业务产能持续提升，公司生物发酵饲料已有五座工厂建成投产，产能达47万吨/年，公司
已公告规划产能合计70万吨/年，白酒糟处理量达184万吨/年。为保持公司白酒糟生物发酵
饲料业务核心竞争力，准确理解公司产品对畜禽动物生长的促进作用，公司持续加大白酒糟
生物发酵饲料业务的在研项目投入，加大与外部科研机构、专业团队的合作力度，新增多个产
学研合作项目，委托研发费用大幅增长。5、委托研发的必要性

（1）高校、研究所
公司共委托 9所高校、研究所进行有关肉鸡、蛋鸡、生长猪、奶牛、肉鸭、肉鹅、育肥猪、草

鱼、对虾等动物的饲喂试验及公司产品应用研究，主要由于高校、研究所具备人员经验、实验
场所优势，具体如下：①高校拥有畜牧学、动物营养学、兽医学等领域的专业教授、研究生团队，具备扎实的理
论基础和丰富的试验设计经验；②高校科研人员长期跟踪行业技术动态，掌握微生物代谢调控的前沿技术，能结合最新
研究成果设计试验方案，提升研究的科学性和创新性；③公司暂无微生物代谢相关的专业实验室，而高校通常配备专业实验室（如动物营养代
谢实验室、分子生物学实验室）和大型仪器（如高效液相色谱仪、气相色谱质谱联用仪），可精
准测定饲料营养成分、动物代谢指标等，确保数据准确性，并降低研发成本；④高校拥有实验牧场或养殖基地，能提供标准化的动物饲养环境（如可控温湿度的畜舍、
规范的日粮配制流程），减少外界因素对试验结果的干扰。

（2）专业设备企业
公司委托5家专业设备企业进行系统设备研发，此次研发委托涉及多个关键工段与系统，

委托专业公司研发各工段及系统，既能弥补公司在设备研发领域的技术短板，发挥企业专长
实现技术资源整合，又能加快公司工厂建设进度，提升整体生产效能，实现技术互补、资源整
合与效率提升。具体如下：①烟台银星机械集团有限公司在机械系统研发领域经验丰富，其技术实力可确保发酵工
段成套系统精准契合白酒糟生物发酵工艺需求，从设备稳定性与工艺适配性上保障发酵效率
与质量；②无锡派进智能装备有限公司专注智能包装码垛领域，能为包装码垛工段打造高度自动
化、智能化的解决方案，提高包装效率与精度，降低人工成本与失误率；③郑州市东鼎干燥设备有限公司深耕干燥设备研发，对于预烘干工段成套系统的研发，
可结合白酒糟特性优化烘干流程，提升烘干效果与能源利用率；④江苏丰尚油脂工程技术有限公司在粉碎技术方面优势突出，委托其研发粉碎工段成套
系统，能确保白酒糟粉碎粒度精准可控，为后续生产环节奠定良好基础；⑤常州力马干燥科技有限公司专注于低温干燥技术研发，其研发的低温干燥系统可有效
避免白酒糟营养成分流失，保证产品品质。6、委托研发的定价依据及公允性

定价合理性：定价依据市场行情、行业标准及项目的复杂性、技术难度和预期成果价值综
合评估，确保双方利益平衡且符合市场化原则。

公允性说明：项目定价和条款经双方充分协商，并参考同类研发项目的市场价格，同时结
合具体研发目标及资源配置，体现了公平公正的合作精神。

二、年审会计师核查意见
（一）核查程序1、了解公司委托研发项目的情况，查阅被委托方公开信息。2、查阅相关委外研发合同。
（二）核查意见
经核查，年审会计师认为：1、公司已补充说明委托研发项目的具体情况。2、合作研发对象与上市公司及实际控制人、董监高等之间不存在关联关系。3、公司研发人员减少而委托研发费用大幅增长具有合理性。4、公司委托高校、研究所进行试验研究，主要由于其具备人员、实验场所优势；公司委托

专业设备企业进行系统设备研发，主要由于其具备相关设备领域的技术优势。公司与上述合
作对象根据项目复杂度、技术难度、预期成果价值、市场情况等方面进行充分协商，定价公允，
符合行业惯例。

三、持续督导机构核查意见
（一）核查程序1、访谈公司相关人员，了解2024年度研发变动的情况。2、查阅相关委外研发的合同。3、检索公开信息，查阅委外研发对象的基本情况。
（二）核查意见
经核查，持续督导机构认为：1、公司已补充说明委托研发项目的具体情况。2、委托研发费用增长主要由于公司加大与外部科研机构、专业团队的合作力度，新增多

个产学研合作项目，委托研发费用大幅增长；研发人员减少主要由于公司为了更高效地突破
技术壁垒、加速创新成果转化，需要更多借助外部科研机构、专业团队的力量；另外由于公司
办公地址变动等因素造成部分基层研发人员流动。3、合作研发对象与上市公司及实际控制人、董监高等之间不存在关联关系。4、公司委托高校、研究所进行试验研究，主要由于其具备人员、实验场所优势；公司委托
专业设备企业进行系统设备研发，主要由于其具备相关设备领域的技术优势。公司与上述合
作对象根据项目复杂度、技术难度、预期成果价值、市场情况等方面进行充分协商，定价公允，
符合行业惯例。

公司上述说明解释符合其实际情况，具有合理性。
三：关于资产质量
问题 6：关于应收账款。根据 2024年年报，报告期末公司 1年以上应收账款余额为 21,615.83万元，同比增加10.69%，占公司应收账款余额的比例为76.75%，同比增加16.78个百分

点，其中，3年以上应收账款同比增加455.08%。请公司：（1）列示1年以上应收账款和合同资
产的具体情况，包括客户情况、项目内容、收入确认情况及依据、期后回款情况、合作历史、客
户信用情况，分别说明1年以上及3年以上账龄应收账款大幅增加的原因及合理性，评估长期
挂账的大额应收账款的可回收性，是否存在应按单项计提减值准备的情形；（2）分析按照历史
损失率计算减值准备余额与实际计提数据的情况，并说明是否已充分识别相关款项的回收风
险并计提坏账准备。

一、公司回复
（一）列示1年以上应收账款和合同资产的具体情况，包括客户情况、项目内容、收入确认

情况及依据、期后回款情况、合作历史、客户信用情况，分别说明1年以上及3年以上账龄应收
账款大幅增加的原因及合理性，评估长期挂账的大额应收账款的可回收性，是否存在应按单
项计提减值准备的情形1、1年以上及3年以上账龄应收账款大幅增加的原因及合理性，长期挂账的大额应收账
款的可回收性，是否存在应按单项计提减值准备的情形

公司1年以上账龄的应收账款，主要集中于河湖淤泥处理服务业务。1年以上及3年以上
账龄应收账款大幅增加，主要原因系公司河湖淤泥处理服务业务的业主、总包、客户基本上为
央企、央企子公司、国企、地方国企、地方政府开发投资平台公司或事业单位等性质，受近些年
来宏观经济环境的影响，付款出现不同程度的支付延迟，导致应收账款回收期延长。

具体而言：1年以上账龄应收账款增加，主要由于客户11、客户10、客户9的应收账款账龄
从1年内迁移至1-2年导致，上述账龄增长的应收账款合计金额6,104.07万元；3年以上账龄
应收账款增加，主要由于客户18、客户9、客户21和客户14的应收账款账龄从2-3年迁移至3-4年导致，上述账龄增长的应收账款合计金额6,139.61万元。

公司河湖淤泥处理服务业务前十大应收客户基本上为国企、国企子公司和事业单位。前
十客户不存在被列为失信执行人情况，客户信用状况较好，长期挂账的应收账款回款有保
障。公司已充分按账龄分布情况计提了坏账准备，该业务的客户不存在应按单项计提减值准
备的情形。2、应收账款情况

（1）分业务类型的应收账款余额及账龄构成情况
单位：万元

分业务板块

河湖淤泥处理服务业务

工程泥浆处理服务业务

白酒糟生物发酵饲料

其他业务

合计

期末余额

21,511.71

1,807.22

3,396.61

1,447.79

28,163.32

1年内

928.34

896.80

3,274.57

1,447.79

6,547.49

1-2年

6,351.05

444.25

44.42

-

6,839.73

2-3年

5,773.57

274.11

3.32

-

6,050.99

3-4年

7,819.30

185.45

-

-

8,004.75

4-5年

427.42

-

-

-

427.42

5年以上

212.03

6.61

74.29

-

292.93

报告期公司应收账款期末余额较去年大幅减少，但信用减值损失却增长较大，1年以上的
应收款回收慢，主要原因系公司河湖淤泥处理服务业务的业主、总包、客户基本上为央企、央
企子公司、国企、地方国企、地方政府开发投资平台公司或事业单位等性质，受近些年来宏观
经济环境的影响，付款出现不同程度的支付延迟，导致应收账款回收期延长。公司已积极采
取措施对历史欠款进行清收，虽然在2024年报告期内收回了7,044.04万元的应收款项（其中2 年以上账龄清欠金额达4,953.45万元，减少计提信用减值损失2,821.93万元），但因未收回
部分的应收账款账龄整体增加，对应坏账计提比例提高，导致计提的信用减值损失较2023年
同期增加715.34万元。

公司2024年期初、期末应收账款余额变化、账龄分布、坏账准备比例计提情况如下：
单位：万元，%

账龄

1年以内

1至2年

2至3年

3至4年

4至5年

5年以上

合计

期末余额

账面余额

6,547.49

6,822.59

6,050.99

8,004.75

427.42

273.96

28,127.21

坏账准备

327.37

726.68

1,842.71

4,802.85

341.94

273.96

8,315.51

计提比例

5.00

10.65

30.45

60.00

80.00

100.00

29.56

期初余额

账面余额

13,032.73

7,844.98

10,112.00

1,091.08

212.03

246.99

32,539.81

坏账准备

651.64

815.95

3,057.05

654.65

169.62

246.99

5,595.89

计提比例

5.00

10.40

30.23

60.00

80.00

100.00

17.20

公司对应收账款等以摊余成本计量的金融资产以预期信用损失为基础，在资产负债表日

按预期信用损失的确定方法已充分考虑计提了信用减值损失。对于客户发生诉讼、已破产、
财务发生重大困难等情形客户的应收款项已进行单项认定并全额计提坏账准备，2024年按单
项认定计提坏账准备的应收账款金额为36.11万元，对应客户均不属于各业务类别前十大应
收账款的客户。

（2）按业务类别分布的前十大应收账款情况①河湖淤泥处理服务业务前十大应收账款情况
单位：万元

客户名称

客户9

客户10

客户11

客户18

客户14

客户19

客户21

客户22

客户23

客户13

合计

客户性质

事业单位

国有企业

国有企业

国有企业

国有企业

国有企业

国有企业

国有企业

民营企业

事业单位

开始合作时
间

2020年

2022年

2023年

2020年

2013年

2022年

2021年

2021年

2020年

2018年

期末余额

5,364.60

2,382.59

2,194.92

1,917.76

1,626.89

1,527.90

1,365.94

1,273.41

1,263.13

770.18

19,687.31

1年内

391.84

344.59

-

-

-

-

-

-

-

26.21

762.65

1-2年

1,871.15

2,038.00

2,194.92

-

-

-

-

236.17

-

2.78

6,343.01

2-3年

1,465.28

-

-

42.67

229.81

1,527.90

-

618.67

1,263.13

61.10

5,208.56

3-4年

1,636.33

-

-

1,875.09

1,262.25

-

1,365.94

418.57

-

680.08

7,238.27

4-5年

-

-

-

-

134.82

-

-

-

-

-

134.82

坏账准备

1,628.09

221.03

219.49

1,137.86

934.16

458.37

819.56

460.36

378.94

427.97

6,685.82

2024 年 回
款

484.46

301.50

1,207.76

500.00

99.34

750.00

5.54

-

150.00

-

3,498.60

2025 年 1-
3月回款

73.30

70.00

-

340.00

329.94

-

322.72

-

-

-

1,135.96

1年以上账龄应收账款增加，主要由于客户11、客户10、客户9的应收账款账龄从1年内
迁移至1-2年导致，上述账龄增长的应收账款合计金额6,104.07万元。3年以上账龄应收账款增加，主要由于客户18、客户9、客户21和客户14的应收账款账龄
从2-3年迁移至3-4年导致，上述账龄增长的应收账款合计金额6,139.61万元。

公司河湖淤泥处理服务业务前十大应收客户基本上为国企、国企子公司和事业单位，客
户23为公司太原城西水系水体治理（龙潭湖-迎泽湖、文瀛湖）及完善应急避难场所工程的总
包单位、发包单位太原市公园服务中心为事业单位；前十客户不存在被列为失信执行人情况，
客户信用状况较好，长期挂账的应收账款回款有保障。公司已充分按账龄分布情况计提了坏
账准备，该业务的客户不存在应按单项计提减值准备的情形。2024年前十大客户回款3,498.60万元、2025年1-3月回款1,135.96万元，2024年末前十大
客户账龄分布在4年以上的账款在2025年第一季度已清收。公司高度重视对环保工程业务
的应收清欠问题，并已成立清欠小组，2025年会继续采取积极措施，定期梳理应收清欠情况，
不断加强应收账款的催收清欠工作。②工程泥浆处理服务业务前十大应收账款情况

单位：万元
客户名称

客户24

客户25

客户26

客户27

客户28

客户29

客户30

客户31

客户32

客户33

合计

客户性质

国有全资

民营企业

国有全资

国有全资

国有独资

国有全资

国有控股

国有独资

国有全资

国有全资

开 始 合 作
时间

2023年

2020年

2022年

2017年

2024年

2017年

2021年

2024年

2023年

2022年

期末余额

394.90

229.88

179.02

149.25

121.79

114.58

107.46

96.48

88.83

53.59

1,535.78

1年内

394.90

-

-

-

121.79

4.51

-

96.48

73.87

53.59

745.14

1-2年

-

-

179.02

149.25

-

53.61

-

-

14.96

-

396.84

2-3年

-

229.88

-

-

-

2.55

-

-

-

-

232.43

3-4年

-

-

-

-

-

53.91

107.46

-

-

-

161.37

坏账准备

19.74

91.95

35.80

29.85

6.09

44.31

64.48

4.82

6.69

2.68

306.41

2024 年回
款

432.23

0.61

-

28.74

-

27.21

-

-

10.63

-

499.42

2025年1-3月
回款

351.91

-

-

-

-

-

-

-

-

53.59

405.50

工程泥浆处理服务业务1年以上账龄的应收账款金额相对较小。
公司工程泥浆处理服务业务前十大应收客户基本上为国有单位，除客户30以外的9大客

户未被列为失信执行人。随着 2022-2023年支持杭州亚运会筹建的大基建项目完工验收审
计完成已在逐步清收历史应收；其中客户30虽已被列为失信执行人，但对方项目经理部已跟
公司达成良好磋商，结算金额无差异，可以采用供应链保理等方式与公司结算支付；客户25应
收账款待政府轻纺数字物流港项目验收审计后会依据合同约定付款。综上所述，长期挂账的
应收账款回款有保障。2024年前十大客户已回款499.42万元、2025年1-3月已回款405.50万元。

公司已充分按账龄分布情况计提了坏账准备，该业务的客户不存在应按单项计提减值准
备的情形。③白酒糟生物发酵饲料业务前十大应收账款情况

单位：万元
客户名称

客户1

客户34

客户54

客户3

客户5

客户55

客户4

客户56

客户57

客户58

合计

客户性质

民营企业

民营企业

民营企业

民营企业

民营企业

民营企业

民营企业

民营企业

民营企业

民营企业

开 始 合 作 时
间

2017年

2022年

2024年

2024年

2023年

2024年

2023年

2018年

2024年

2024年

期末余额

1,253.01

563.03

459.99

353.98

227.78

94.85

92.75

57.70

37.67

35.05

3,175.81

1年内

1,253.01

563.03

459.99

353.98

227.78

94.85

92.75

57.70

37.67

35.05

3,175.81

坏账准备

62.65

28.15

23.00

17.70

11.39

4.74

4.64

2.89

1.88

1.75

158.79

2024年回款

4,162.73

1,119.35

251.05

2,213.86

1,416.36

-

2,315.85

80.00

22.10

-

11,581.30

2025 年 1-3 月回
款

180.92

483.03

310.61

353.98

227.78

94.85

92.75

57.70

-

35.05

1,836.67

公司白酒糟生物发酵饲料业务前十大应收客户为民营企业，均未被列为失信执行人。上
述客户期末应收余额账期均分布在一年以内，不属于长期挂账的应收账款。前五大客户应收
期末余额为公司给予的合同授信额度、在额度内有一定的信用账期。公司已根据2025年各客
户的销售情况、授信额度和信用账期每月定期对账、开票结算、清收账款。2024年前十大客户
已收款11,581.30万元，2025年1-3月已回款1,836.67万元。

公司已充分按账龄分布情况计提了坏账准备，该业务的前十大客户不存在应按单项计提
减值准备的情形。3、合同资产情况

单位：万元
项目简称

黄冈遗爱湖项目

云南个旧项目

惠州金山湖项目

东湖水环境项目

常州长荡湖项目

太原项目龙潭公园

九江两湖清淤项目

南京九龙湖项目

中山市小隐涌水体综合整
治工程

黄孝河机场项目

襄阳城市管网排查与综合
整治项目

合计

客户名称

客户18

客户9

客户21

客户59

客户20

客户23

客户11

客户60

客户14

客户14

客户19

期末
金额

684.40

469.94

266.99

261.26

205.19

157.01

146.50

132.12

101.24

24.02

101.81

2,550.48

1年内

-

20.62

-

-

-

-

-

-

-

-

-

20.62

1-2年

-

98.48

-

-

-

-

146.50

-

-

-

-

244.98

2-3年

4.74

77.12

-

129.60

-

157.01

-

-

7.11

-

101.81

477.39

3-4年

640.88

167.59

266.99

131.66

-

-

-

47.66

94.13

11.07

-

1,359.98

4-5年

38.77

106.12

-

-

205.19

-

-

84.46

-

12.95

-

447.49

坏账计
提金额

416.97

219.47

160.19

117.88

164.15

47.10

14.65

96.16

58.61

17.00

30.54

1,342.72

2024年回款

-

-

-

-

-

-

-

-

-

-

-

2025 年 1- 3
月回款

-

-

-

-

204.60

-

-

-

-

-

-

204.60

公司合同资产及其他非流动资产中结算期一年以上的合同资产前十大合同资产的具体
情况如下：

单位：万元，%
项目简称

黄冈遗爱湖
项目

云南个旧项
目

惠州金山湖
项目

东湖水环境
项目

常州长荡湖
项目

太原项目龙
潭公园

九江两湖清
淤项目

南京九龙湖
项目

中山市小隐
涌水体综合
整治工程

黄孝河机场
项目

襄阳市城市
管网排查与
综合整治项
目

业主方名称

黄冈市住房和
城乡建设局

个旧市水利投
资开发有限责
任公司

惠州市水务集
团有限公司

武汉市市政建
设集团有限公
司

常州长荡湖水
利投资建设有
限公司

太原市公园服
务中心

九江市三峡二
期水环境综合
治理有限责任
公司

南京江宁经济
技术开发总公
司

中山市水务局

武汉碧水集团
有限公司

襄阳市排水设
施收费监理处
（襄阳市城市
污 水 治 理 公
司）

业主
性

质

机 关 单
位

地 方 国
企

地 方 国
企

地 方 国
企

地 方 国
企

事 业 单
位

国 有 控
股

地 方 国
企

机 关 单
位

地 方 国
企

事 业 单
位

是否存
在关联
方关系

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

否

合 同
签 订
时间

2020/
12/25

2020/
7/23

2021/
1/25

2020/
6/6

2019/
9/30

2020/
12/1

2023/
4/4

2020/
8/10

2021/
3/29

2021/
1/4

2022/
9/14

合 同 金 额
（含税）

6,281.71

12,488.96

3,471.97

3,229.20

7,229.60

1,570.14

4,905.00

1,792.00

4,339.71

902.89

3,393.72

合 同 金 额
（不含税）

5,763.04

11,457.76

3,185.30

2,962.57

6,632.66

1,440.50

4,500.00

1,644.04

3,981.39

828.34

3,113.50

开工时间

2020/12/26

2020/7/25

2021/2/1

2020/6/15

2019/10/8

2020/12/16

2023/4/15

2020/8/15

2021/4/15

2021/1/5

2022/9/14

完工
进度

100

75

100

100

100

100

100

100

100

100

100

合同约定结算时间

缺陷责任期 2 年从工程竣
工验收质量合格移交甲方
且完成工程结算之日起计
算。

质保期 1 年从工程竣工验
收交付后满一年甲方收到
业主工程款30日内支付。

缺陷责任期 2 年从建设单
位签收工程移交证书之日
起计算。

质保期 2 年从工程竣工验
收合格并在最终验收记录
签字之日期计算，至建设单
位规定的保修期满止。

缺陷责任期 2 年自完工证
书颁发之日后起算。

质保期24个月从全部工程
正式竣工验收合格之日起
计算。

缺陷责任期 2 年自总包工
程竣工验收合格之日后起
算。

质保期 2 年以政府审计单
位和甲方最终审核签字结
算验收单之日起算。

缺陷责任期24个月自总包
整体工程竣工验收合格之
日后起算。

缺陷责任期24个月自总包
整体工程竣工验收合格之
日后起算。

保修期自整体工程竣工验
收合格之日起满 2 年后 28
日内支付完毕(保修金不计
利息）。

是否超期未
结算

否

否

是

是

否

是

是

是

是

否

否

说明

已 办 进 度 结
算, 差 最 终 结
算

已 办 进 度 结
算, 差 最 终 结
算

2025年3月26
日已结清所有
款项

财政审计中

已 办 进 度 结
算, 差 最 终 结
算

已 办 进 度 结
算, 差 最 终 结
算

已 办 进 度 结
算, 差 最 终 结
算

注：前十大合同资产项目除去云南个旧项目都已完工并已移交给总包方。
公司1年以上及3年以上账龄合同资产增加的原因，主要系公司河湖淤泥处理业务涉及

工程总包、业主单位均为央企子公司，国企、地方国企、事业单位等，中间涉及总包方与业主方
结算、业主方和建设单位跟审、财审，结算审计周期较长。公司列示的合同资产均为总包单位
根据进度结算单和合同约定的质保金比例扣留的质保金，质保金账龄与进度款账龄同步。目
前除去正在运营的个别项目外大部分项目均已完工并已移交给总包方，合同约定的质保期、
缺陷责任期大都在2年以上，因总包方与业主方结算、业主方和建设单位的跟审和财审的进度
滞后，质保金需先等进度款收完且质保期限到期后才能支付，导致未结算的合同资产账龄滚
动延长。

长期挂账的合同资产回款有保障，不存在应按单项计提减值准备的情形。4、收入确认情况及依据
（1）河湖淤泥和工程泥浆业务
公司与客户之间的提供河湖淤泥和工程泥浆服务合同通常包含提供河湖淤泥和工程泥

浆脱水固化处理及运输等履约义务，由于公司履约的同时客户即取得并消耗本公司履约所带
来的经济利益，公司将其作为在某一时段内履行的履约义务，按照履约进度确认收入。公司
按照合同约定计量对象的产出法确定提供服务的履约进度。

河湖淤泥处理服务业务：按照已完成的淤泥处置工作量，根据合同约定的结算条款，按月
确认收入，同时按实际发生的成本确认当期成本。收入确认依据为工程量确认单等。

工程泥浆处理服务业务：收到工程泥浆时，确认应收账款和合同负债，每月根据实际完成
处理的工程泥浆数量确认收入并冲减合同负债，同时按实际发生的成本确认当期成本。收入
确认依据为泥饼外运统计汇总表等。

（2）白酒糟生物发酵饲料业务
按照客户确认验收的产成品数量，根据合同约定单价进行结算，同时确认收入，按实际发

生的成本确认当期成本。收入确认依据为客户签收单据等。
（二）分析按照历史损失率计算减值准备余额与实际计提数据的情况，并说明是否已充分

识别相关款项的回收风险并计提坏账准备1、根据历史损失率计算减值准备余额与实际计提数据的情况，公司已充分识别相关款项
的回收风险并计提坏账准备

公司根据新的金融工具准则，公司参考历史信用损失率经验，编制应收账款账龄与整个
存续期预期信用损失率对照表，以此为基础计算预期信用损失率。

按照账龄使用迁徙率模型，考虑前瞻性信息编制应收账款账龄与整个存续期预期信用损
失率对照表，具体方法为2024年12月31日确认的预期信用损失率使用近五年数据进行迁徙
率及损失率的计算，在计算预期信用损失率时，公司根据历史经验假设5年以上的应收账款迁
徙率和损失率为100.00%。

根据上述假设测算情况，公司各业务计提的坏账情况如下：
单位：万元

项目

湖淤泥处理服务业务

工程淤泥处理服务业务

白酒糟生物发酵饲料业务

其他业务

合计

预期信用损失

结合历史损失率、运用迁徙法计算

5,604.88

71.02

56.80

5.47

5,838.17

固定计提比例计算

9,056.21

361.22

222.77

72.39

9,712.59

由上表可知，公司结合历史损失率、运用迁徙法计算的预期信用损失率期末坏账准备金
额5,838.17万元，小于按固定比例法计提的坏账准备9,712.59万元，考虑到公司客户质量以及
信用状况与往年相比未发生重大变化，基于谨慎性和前后一致性原则，公司仍采用固定计提
比例的办法作为预期信用损失的合理估计。

因此，公司已充分识别相关款项的回收风险并计提坏账准备。2、湖淤泥处理服务业务
（1）近五年平均预期信用损失率

账龄

1年以内

1-2年

2-3年

3-4年

4-5年

5年以上

近五年平均迁徙率

73.53%

53.33%

67.14%

60.96%

48.00%

100.00%

A

B

C

D

E

不考虑调整因素计算的历史损失率

7.70%

10.47%

19.64%

29.26%

48.00%

100.00%

F=G*A

G=H*B

H=I*C

I=J*D

J=K*E

K

前瞻性调整

5.00%

5.00%

5.00%

5.00%

5.00%

预期信用损失率

8.09%

11.00%

20.63%

30.72%

50.40%

100.00%

注：1、管理层谨慎性考虑前瞻性信息后损失率将会上升5%。
（2）根据近五年平均预期信用损失率计算的应收账款坏账准备如下：

单位：万元
账龄

1年以内

1-2年

2-3年

3-4年

4-5年

5年以上

合计

预期信用损失率

8.09%

11.00%

20.63%

30.72%

50.40%

100.00%

应收账款及合同资产期末余额

964.74

6,668.39

6,298.73

9,215.06

874.92

222.54

24,244.38

坏账准备

78.02

733.43

1,299.15

2,830.80

440.93

222.54

5,604.88

（3）按固定比例法计算的2024年12月31日应收账款坏账准备
单位：万元

账龄

1年以内

1-2年

2-3年

3-4年

4-5年

5年以上

合计

计提比例

5.00%

10.00%

30.00%

60.00%

80.00%

100.00%

应收账款及合同资产期末余额

964.74

6,668.39

6,298.73

9,215.06

874.92

222.54

24,244.38

坏账准备

48.24

666.84

1,889.62

5,529.04

699.94

222.54

9,056.21

由上述计算可知，公司结合历史损失率、运用迁徙法计算的预期信用损失率期末坏账准
备金额5,604.88万元，小于按固定比例法计提的坏账准备9,056.21万元，考虑到公司客户质量
以及信用状况与往年相比未发生重大变化，基于谨慎性和前后一致性原则，公司仍采用固定
计提比例的办法作为预期信用损失的合理估计。3、工程淤泥处理服务业务

（1）近五年平均预期信用损失率如下
账龄

1年以内

1-2年

近五年平均迁徙率

23.57%

65.30%

A

B

不考虑调整因素计算的历史损失率

2.16%

9.16%

F=G*A

G=H*B

前瞻性调整

5.00%

5.00%

预期信用损失率

2.27%

9.62%

2-3年

3-4年

4-5年

5年以上

44.77%

41.50%

75.48%

100.00%

C

D

E

14.02%

31.32%

75.48%

100.00%

H=I*C

I=J*D

J=K*E

K

5.00%

5.00%

5.00%

14.73%

32.89%

79.25%

100.00%

注：管理层谨慎性考虑前瞻性信息后损失率将会上升5%。
（2）根据近五年平均预期信用损失率计算的应收账款减值准备

单位：万元
账龄

1年以内

1-2年

2-3年

3-4年

4-5年

5年以上

合计

预期信用损失率

2.27%

9.62%

14.73%

32.89%

79.25%

100.00%

应收账款及合同资产期末余额

896.80

444.25

274.11

185.45

-

6.61

1,807.22

坏账准备

20.33

42.72

40.36

60.99

-

6.61

171.02

（3）按固定比例法计算的2024年12月31日应收账款坏账准备
单位：万元

账龄

1年以内

1-2年

2-3年

3-4年

4-5年

5年以上

合计

计提比例

5.00%

20.00%

40.00%

60.00%

80.00%

100.00%

应收账款期末余额

896.80

444.25

274.11

185.45

-

6.61

1,807.22

坏账准备

44.84

88.85

109.64

111.27

-

6.61

361.22

由上述计算可知，公司结合历史损失率、运用迁徙法计算的预期信用损失率期末坏账准
备金额171.02万元，小于按固定比例法计提的坏账准备361.22万元，考虑到公司客户质量以
及信用状况与往年相比未发生重大变化，基于谨慎性和前后一致性原则，公司仍采用固定计
提比例的办法作为预期信用损失的合理估计。4、白酒糟生物发酵饲料业务

（1）近五年平均预期信用损失率计算
账龄

1年以内

1-2年

2-3年

3-4年

4-5年

5年以上

近五年平均迁徙率

0.30%

21.73%

0.00%

20.98%

50.00%

100.00%

A

B

C

D

E

不考虑调整因素计算的历史损失率

0.03%

0.68%

3.15%

10.49%

50.00%

100.00%

F=G*A

G=H*B

H=I*C

I=J*D

J=K*E

K

前瞻性调整

5.00%

5.00%

5.00%

5.00%

5.00%

预期信用损失率

0.04%

0.72%

3.30%

11.02%

52.50%

100.00%

注：1、管理层谨慎性考虑前瞻性信息后损失率将会上升5%；2、2-3年近5年迁徙率为0，基于谨慎性考虑，公司使用原坏账计提比例30%进行测算。
（2）根据近五年平均预期信用损失率计算的2024年12月31日应收账款坏账准备情况

单位：万元
账龄

1年以内

1-2年

2-3年

3-4年

4-5年

5年以上

合计

预期信用损失率

0.04%

0.72%

3.30%

11.02%

52.50%

100.00%

应收账款期末余额

3,274.57

27.29

3.32

-

-

55.32

3,360.49

坏账准备

1.18

0.20

0.11

-

-

55.32

56.80

（3）按固定比例法计算的2024年12月31日的应收账款坏账准备
单位：万元

账龄

1年以内

1-2年

2-3年

3-4年

4-5年

5年以上

合计

计提比例

5.00%

10.00%

30.00%

60.00%

80.00%

100.00%

应收账款期末余额

3,274.57

27.29

3.32

-

-

55.32

3,360.49

坏账准备

163.73

2.73

1.00

-

-

55.32

222.77

由上述计算可知，公司结合历史损失率、运用迁徙法计算的预期信用损失率期末坏账准
备金额56.80万元，小于按固定比例法计提的坏账准备222.77万元，考虑到公司客户质量以及
信用状况与往年相比未发生重大变化，基于谨慎性和前后一致性原则，公司仍采用固定计提
比例的办法作为预期信用损失的合理估计。5、其他业务

（1）近五年平均预期信用损失率如下
账龄

1年以内

1-2年

2-3年

3-4年

4-5年

5年以上

近五年平均迁徙率

25.00%

0.00%

0.00%

0.00%

0.00%

100.00%

A

B

C

D

E

不考虑调整因素计算的历史损失率

0.36%

1.44%

14.40%

48.00%

80.00%

100.00%

F=G*A

G=H*B

H=I*C

I=J*D

J=K*E

K

前瞻性调整

5.00%

5.00%

5.00%

5.00%

5.00%

预期信用损失率

0.38%

1.51%

15.12%

50.40%

84.00%

100.00%

注：1、管理层谨慎性考虑前瞻性信息后损失率将会上升5%;2、1-2年、2-3年、3-4年、4-5年近5年迁徙率为0，基于谨慎性考虑，公司使用原坏账计提
比例10%、30%、60%、80%进行测算。

（2）根据近五年平均预期信用损失率计算的应收账款减值准备
单位：万元

账龄

1年以内

1-2年

2-3年

3-4年

4-5年

5年以上

合计

预期信用损失率

0.38%

1.51%

15.12%

50.40%

84.00%

100.00%

应收账款及合同资产期末余额

1,447.79

-

-

-

-

-

1,447.79

坏账准备

5.47

-

-

-

-

-

5.47

（3）按固定比例法计算的2024年12月31日应收账款坏账准备列示
单位：万元

账龄

1年以内

1-2年

2-3年

3-4年

4-5年

5年以上

合计

计提比例

5.00%

10.00%

30.00%

60.00%

80.00%

100.00%

应收账款期末余额

1,447.79

-

-

-

-

-

1,447.79

坏账准备

72.39

-

-

-

-

-

72.39

由上述计算可知，公司结合历史损失率、运用迁徙法计算的预期信用损失率期末坏账准
备金额5.47万元，小于按固定比例法计提的坏账准备72.39万元，考虑到公司客户质量以及信
用状况与往年相比未发生重大变化，基于谨慎性和前后一致性原则，公司仍采用固定计提比
例的办法作为预期信用损失的合理估计。

二、年审会计师核查意见
（一）核查程序1、获取1年以上应收账款和合同资产的明细表，分析1年以上及3年以上账龄应收账款大

幅增加的合理性。2、查阅主要客户的股东情况以及其他基本情况，分析主要客户资质及还款能力。3、获取公司应收账款明细表、预期信用损失率的计算过程，结合公司的预期信用损失的
确定政策，复核测算其准确性。

（二）核查意见
经核查，年审会计师认为：1、公司已补充说明应收账款和合同资产的具体情况。2、公司1年以上账龄的应收账款，主要集中于河湖淤泥处理服务业务。1年以上及3年以

上账龄应收账款大幅增加，主要原因系受近些年来宏观经济环境的影响，客户付款出现不同
程度的支付延迟，导致应收账款回收期延长。3、公司河湖淤泥处理服务业务前十大应收客户基本上为国企、国企子公司和事业单位。
前十客户不存在被列为失信执行人情况，客户信用状况较好，长期挂账的应收账款回款有保
障。4、公司已充分按账龄分布情况计提了坏账准备，河湖淤泥处理服务业务的客户不存在应
按单项计提减值准备的情形。5、公司按账龄法并以固定比例计算应收账款坏账准备符合会计准则的规定，公司已充分
识别相关款项的回收风险并计提了坏账准备。

三、持续督导机构核查意见
（一）核查程序1、访谈公司相关人员，了解应收账款和合同资产的具体情况，包括客户情况、项目内容、

收入确认情况及依据、期后回款情况、合作历史、客户信用情况。2、获取公司应收账款明细表，复核各业务对应的应收账款期末余额、账龄是否准确，重新
计算坏账准备计提的准确性。3、检索公开信息，查阅主要客户的股东情况以及其他基本情况，分析主要客户资质及还
款能力。4、复核公司按照历史损失率计算减值准备余额与实际计提数据的情况，判断相关款项的
回收风险以及计提坏账准备情况。

（二）核查意见
经核查，持续督导机构认为：1、公司已补充说明应收账款和合同资产的具体情况。2、公司1年以上账龄的应收账款，主要集中于河湖淤泥处理服务业务。1年以上及3年以

上账龄应收账款大幅增加，主要原因系受近些年来宏观经济环境的影响，客户付款出现不同
程度的支付延迟，导致应收账款回收期延长。3、公司河湖淤泥处理服务业务前十大应收客户基本上为国企、国企子公司和事业单位。
前十客户不存在被列为失信执行人情况，客户信用状况较好，长期挂账的应收账款回款有保
障。4、公司已充分按账龄分布情况计提了坏账准备，河湖淤泥处理服务业务的客户不存在应
按单项计提减值准备的情形。5、公司按账龄法并以固定比例计算应收账款坏账准备符合会计准则的规定，公司已充分
识别相关款项的回收风险并计提了坏账准备。

公司上述说明与分析符合其实际情况，相关会计处理符合企业会计准则及相关规定。
问题 7：关于存货。根据 2024年年报，报告期末公司存货余额 11,446.58万元，同比增加22.39%，其中，库存商品、委托加工物资分别同比增加 47.57%、34.03%，新增半成品 399.38万

元。在公司饲料产品销售单价下降的情况下，公司仅对库存商品计提164.83万元跌价准备，
占库存商品账面余额的10.13%，未对其余类别存货计提跌价准备。请公司：结合期末存货库
龄结构、保质期、周转情况、可变现净值，按类别分析存货是否出现减值迹象，存货跌价准备计
提是否及时、充分。

一、公司回复
（一）公司期初与期末各类存货变动情况

单位：万元
存货类别

原材料

周转材料

委托加工物资

在途物资

半成品

库存商品

合同履约成本

合计

期末账面余额

7,803.22

274.17

212.05

-

399.38

1,627.86

1,129.91

11,446.58

期初账面余额

7,558.70

238.77

158.20

8.64

-

1,103.15

284.96

9,352.44

增加金额

244.51

35.39

53.84

-8.64

399.38

524.71

844.95

2,094.14

公司原材料增加的原因主要系白酒糟生物发酵饲料业务各子公司为应对酒厂季节性丢
糟，提前储备原材料。

公司半成品增加的原因主要系子公司永乐路德生产设备及工艺处于调试阶段，生产出部
分产品未达到公司出厂质量标准，需要重新投入生产，公司将其计入在产品；该部分半成品经
重新投入生产后已经形成达标产成品并实现销售。

公司库存商品增加的原因主要系子公司亳州路德、遵义路德及永乐路德陆续投产，产能
逐步释放，产成品的生产量增加，导致库存商品增加。

公司合同履约成本增加的原因主要系公司河湖淤泥处理业务部分项目因业主与总包之
间的结算滞后等原因，导致公司与总包的结算虽有完成的工程量，但未办理工程结算，公司将
项目实际发生的成本计入合同履约成本所致。

委托加工物资增加的原因主要系子公司亳州路德、永乐路德本期投产，委托外部单位加
工的酒糟增加所致。

（二）公司期末存货库龄情况
单位：万元，%

项目

1年内

1-2年

合计

期末余额

10,938.51

508.07

11,446.58

占比

95.56

4.44

100.00

期末存货库龄1年以内的存货金额为10,938.51万元，占存货期末余额比例为95.56%，公
司各类存货库龄基本为1年以内，长库龄存货较少。

（三）保质期相关分析1、公司酒糟原材料的保质期
公司存货的原材料、委托加工物资主要为酒糟，影响酒糟的保质期主要因素如下：
（1）公司酒糟原料理化特性
白酒糟是白酒酿造过程中产生的副产物，是高粱、小麦等粮食原料经过发酵、蒸馏等工艺

提取白酒后剩余固体物质，主要特性如下：水分含量一般在 60%左右；呈酸性，pH 值通常在3.5-4.5；含有一定量的粗蛋白、粗脂肪、粗纤维、无氮浸出物、微量元素和矿物质等。自然条件
下不易保存，易产生渗滤液，尤其是高温季节容易产生霉变，为此需要专门的存储场地并采用
针对性的处理措施，确保酒糟质量。

（2）白酒糟季节性
白酒糟作为酿酒的副产物之一，受白酒酿造工艺的影响，白酒糟也具有一定的季节性，尤

其是酱香型白酒糟季节性更为明显，一般每年的9月-11月集中丟糟（大部分酒企在此期间出
酒糟），然后进行新一轮的投粮生产。公司白酒糟发酵饲料生产基地，为保证生产的连续稳定
运行，建有专门的酒糟存储仓库，在次年的9月份之前将存储的酒糟有效消纳，为新一轮的酒
糟收储做准备。浓香型白酒企业一般在每年的6-8月份高温季节停止烤酒，在此期间不产生
酒糟，为保证酒糟饲料生产的连续性，也建有酒糟的收储仓库。

（3）酒糟存储仓库
公司白酒糟资源化利用基地，根据设计产能对酒糟原料的保障要求，建有半封闭式酒糟

存储仓库，并设有专门的酒糟滤液收集回用系统，酒糟在存储堆放过程中产生的滤液经收集
后，进行浓缩处理，然后作为发酵饲料的辅料进行资源化利用。

（4）酒糟保鲜储存
酒糟原料到场后，进行分批压实处理，表面喷洒专用的保鲜剂并结合物理密封协同贮存

技术，确保酒糟质量和数量的稳定。白酒糟在存储过程中会产生一定量的酒糟滤液，经集中
收集处理后可以作为辅料进行再利用，固形物基本没有损失；此外，酒糟在存储过程中不可避
免的会损失一部分水分（自然蒸发，酒糟含水率会降低），但不影响酒糟转化为产品的得率。

综上所述，公司在酒糟原料的收储及保存过程中，通过专用存储仓库及配套的技术处理，
受自然蒸发的影响会损失一部分水分，但酒糟原料的物质总量、质量基本不会损失，也不影响
酒糟转化产品的得率。

（下转B75版）


