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本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真
实性、准确性和完整性承担法律责任。

江苏洪田科技股份有限公司（以下简称“公司”）于近日收到上海证券交易所《关于江苏洪田科技股份有限公
司2024年年度报告的信息披露监管问询函》（上证公函[2025]0650号，以下简称“《问询函》”），公司对《问询函》高
度重视，积极组织相关各方对《问询函》中涉及的问题进行逐项落实。现就《问询函》中相关问题回复如下：

本回复中部分合计数与各明细数直接相加之和在尾数上存在差异，均系计算中四舍五入造成。
问题1.关于诺德股份关联交易。
根据年报及前期问询函回复，近三年公司对诺德新材料股份有限公司及其子公司（以下统称诺德股份）关联

销售金额分别为2.63亿元、4.06亿元和4.05亿元，占年度销售总额的比例分别为12%、18%、29%，关联销售规模持
续增长。其中，公司向诺德股份出售的锂电生箔机及阴极辊平均单价均高于向非关联方出售的单价。公司近三
年向诺德股份销售产品的信用政策主要为40%预收款，35%发货款，20%验收款，5%质保金。此外，近三年，公司
实现营业收入分别为21.90亿元、22.37亿元、13.74亿元，经营活动产生的现金流入分别为18.40亿元、19.31亿元、
10.90亿元，经营活动现金流入明显低于营业收入；公司近三年净现比分别为0.60、0.02、0.21，三年累计净利润较
经营性现金流量净额差异为3.36亿元。

请公司：（1）分产品类别说明关联销售的产品定价依据、毛利率、成本和费用构成，以及与非关联销售存在差
异的具体原因及合理性，结合前述情况说明关联销售高定价是否公允，是否存在通过关联交易不当调节公司利润
的情形；（2）补充披露与诺德股份近三年期末往来款余额、期后回款、合同退货条款等情况，说明诺德股份是否按
照上述信用政策实际付款，如否，是否存在关联方资金占用；（3）结合对下游客户的信用政策、销售回款情况以及
营业收入、成本费用确认时点和政策等，说明经营活动现金流入和营业收入差额较大且净现比长期偏低的主要原
因及合理性，核实公司与诺德股份交易是否存在长期未结算或期后退回的情况，并结合年报保留意见中无法判断
公司关联股东与诺德股份及相关方是否存在未披露的关联关系的情形，说明有关关联交易是否具有商业实质，相
关收入确认是否真实、审慎。

一、公司回复
（一）分产品类别说明关联销售的产品定价依据、毛利率、成本和费用构成，以及与非关联销售存在差异的具

体原因及合理性，结合前述情况说明关联销售高定价是否公允，是否存在通过关联交易不当调节公司利润的情
形；

1、分产品类别说明关联销售的产品定价依据、毛利率、成本和费用构成，以及与非关联销售存在差异的具体
原因及合理性

单位：万元

2022年度

产品类别

生箔机

阴极辊

分切机（注1）

溶铜罐

阳极槽

阳极板

维修、涂覆及
备件

合计

定 价 依
据

成 本 、
预 期 毛
利 率 、
市 场 行
情 、技
术 参
数 、交
期 、规
格 型 号
综 合 考
虑

关联方销售

产品收
入

12,
778.76

9,
851.33

1,
800.88

1,
327.43

230.09

229.01

47.62

26,
265.12

产 品 成
本

9,014.17

5,410.23

1,537.09

872.03

175.66

213.87

31.31

17,
254.36

质 量 保 证
费用

74.99

6.48

2.70

0.34

84.51

毛利率

28.87%

45.08%

14.29%

34.31%

22.48%

6.61%

33.54%

33.99%

主要相似产品的非关联方销售

产 品 收
入

3,123.89

265.49

263.36

2,040.71

5,693.45

产品成
本

2,
368.83

186.88

88.94

1,
428.14

4,
072.78

质 量 保 证
费用

61.25

25.51

86.75

毛 利
率

22.21
%

29.61
%

56.54
%

30.02
%

26.94
%

差异原因及合理性

销售给关联方的生箔
机、阴极辊售价较非关
联方高，其中，销售给
关联方的生箔机 280
万元/台（含税），销售
给非关联方的生箔机
195 万元/台（含税）；
销售给关联方的阴极
辊 242 万 元/台（ 含
税），销售给非关联方
的阴极辊 150 万元/台
（含税）。售价分析详
见下表“对关联方与非
关联方销售单价进一
步分析”。

关联方所处青海高原
地区，要达到和平原地
区一样的溶铜率的生
产要求更高，公司第一
次生产技术不成熟，成
本较高，故毛利较低。

销售给关联方的阳极
槽属于设备改造项目，
提供了除阳极槽之外
的其他零部件制作、安
装，现场调试及旧设备
的拆卸，成本较高，毛
利相较于非关联方略
低。

注1:2022年度公司未向非关联方销售分切机。
单位：万元

2023年度

产品类别

生箔机

阴极辊

阳极槽

阳极板

溶铜罐

维 修 及 备 件
（注1）

合计

定 价 依
据

成本、预
期 毛 利
率、市场
行情、技
术参数、
交期、规
格 型 号
综 合 考
虑

关联方销售

产 品 收
入

19,
008.85

20,
425.66

1,349.56

269.91

-769.91

352.50

40,
636.57

产品成
本

12,
558.27

11,
493.59

944.62

195.52

-
396.17

180.18

24,
976.00

质量保证费
用

837.97

0.04

0.54

722.66

1,561.20

毛利率

29.53%

43.73%

29.97%

27.56%

48.54%

-
156.12

%

34.70%

主要相似产品的非关联方销售

产品收
入

30,
879.65

10,
410.62

41,
290.27

产品成
本

20,
345.28

7,
404.52

27,
749.79

质 量 保 证
费用

22.72

0.03

22.75

毛 利
率

34.04
%

28.88
%

32.74
%

差异原因及合理性

销售给关联方的生
箔机是 3.6 米大直径
规格生箔机，是目前
全球最大直径生箔
机，公司边研发边生
产，造成成本较高，
毛利率较低。

①销售给关联方的
阴极辊是3米、3.6米
大直径阴极辊，售价
较高；售价分析详见
下表“对关联方与非
关联方销售单价进
一步分析”。②公司前期预
定了较多标准规格
的钛圈，销售给非关
联方的标准规格阴
极辊使用的是公司
直接外采的钛圈，销
售给关联方的阴极
辊所用钛圈是公司
购买旋压机后自行
购买钛环旋压而成
的，成本较直接采购
低约21万元/台。（直
接采购的钛圈根据
尺寸价格约50-62万
元/台）

注1：毛利率较低系出售了一批维修用备件，于2023年陆续提供，原公司拟收取备件收入，后未与客户达成协
议，考虑客户为长期合作关系，故最终未收取该收入，作为维修备件计入质保费用处理。

单位：万元

2024年度

产品类别

生箔机

阴极辊

溶铜罐

维修、涂覆及
备件

合计

定 价 依
据

成本、预
期 毛 利
率、市场
行情、技
术参数、
交期、规
格 型 号
综 合 考
虑

关联方销售

产品收
入

17,
495.34

22,
548.67

261.95

199.25

40,
505.21

产品成
本

11,
967.63

11,
550.37

111.47

215.10

23,
844.57

质 量 保 证
费用

2,260.36

396.86

4.61

8.50

2,670.33

毛 利
率

18.68
%

47.02
%

55.69
%

-
12.22

%

34.54
%

主要相似产品的非关联方销售

产品收
入

25,
014.16

7,
761.06

32,
775.22

产品成
本

16,
766.63

5,
854.02

22,
620.65

质 量 保 证
费用

409.99

136.59

546.58

毛 利
率

31.33
%

22.81
%

29.31
%

差异原因及合理性

销售给关联方的生箔机
是3.6米大直径规格生箔
机，是目前全球最大直径
生箔机，公司边研发边生
产，造成成本较高，毛利
率较低。

①销售给关联方的阴极
辊是3米、3.6米大直径阴
极辊，售价较高；②销售给非关联方
的项目是 2023 年末签订
的，市场竞争激烈，售价
较低。

售价分析详见下表
“对关联方与非关联方销
售单价进一步分析”。③公司前期预定了
较多标准规格的钛圈，销
售给非关联方的标准规
格阴极辊使用的是公司
直接外采的钛圈，销售给
关联方的阴极辊所用钛
圈是公司购买旋压机后
自行购买钛环旋压而成
的，成本较直接采购低约
21万元/台。（直接采购的
钛 圈 根 据 尺 寸 价 格 约
50-62万元/台）

公司的定价政策并未区分关联销售与非关联销售，最终的销售定价均依据产品的成本、预期毛利率、市场行
情、技术参数、交期、规格型号等因素综合考虑

对关联方与非关联方销售单价进一步分析如下（产品规格1-10从低到高排列）：
单位：万元

2022年度

产
品

生
箔
机

阴
极
辊

阳
极
槽

溶
铜
罐

类别

向诺德
股份销
售

向其他
公司销
售

向诺德
股份销
售

向其他
公司销
售

向诺德
股份销
售

向其他
公司销
售

向诺德
股份销
售

向其他
公司销
售

客户名称

青海诺德新
材料有限公
司

惠州联合铜
箔电子材料
有限公司

客户A

客户A

青海诺德新
材料有限公
司

客户A

青海电子材
料产业发展
有限公司

客户B

青海诺德新
材料有限公
司

客户C

合 同 签 订
时间

2020年6月

2021年5月

2022年2月

2022年2月

2020年6月

2022年2月

2021年7月

2021年5月

2020年6月

2022年3月

产品规格

Φ2700*1650

规格2

规格6

规格2

Φ2700*1650

规格2

规格2

规格5

规格7

规格10

数量

48.0
0

5.00

2.00

16.0
0

46.0
0

2.00

2.00

20.0
0

6.00

2.00

销 售 单
价

280.00

200.00

205.00

195.00

242.00

150.00

130.00

115.30

250.00

148.80

差异原因及合理性

该合同于2020年签订，1650幅宽是当时国内最大幅宽
生箔机首推量产，当时市场正常尺寸生箔机为 1380、
1450幅宽。
青海属于高原地区，海拔2,261m，路程2,134公里，相较
于非关联方客户A路程增加约一倍，公司报价时考虑了
因路程导致的运费成本；
该产品中包含防尘罩，防尘罩成本约 7.3 万元/个（含
税）。

标准尺寸，和非关联方售价基本持平。

标准尺寸；
路程1,193公里，相较于关联方路程较短；
该产品中不包含防尘罩。

该合同于2020年签订，1650幅宽是当时国内最大幅宽
生箔机首推量产，当时市场正常尺寸生箔机为 1380、
1450幅宽。
青海属于高原地区，海拔2,261m，路程2,134公里，相较
于非关联方客户A路程增加约一倍，公司报价时考虑了
因路程导致的运费成本。

幅宽窄，公司制作工艺成熟；
该订单总金额1.24亿元，订购量较大，给予了部分价格
优惠。

销售给关联方的阳极槽属于设备改造，还提供了除阳
极槽之外的其他零部件制作、安装，现场调试及旧设备
的拆卸；销售给非关联方的阳极槽仅为设备，无需对其
他配件进行拆卸、安装、调试。因此对关联方的报价较
高。

青海属于高原地区，路程较广东地区更远，公司报
价时考虑了因路程导致的运费成本。

关联方所处高原地区，要达到和平原地区一样的溶铜
率的生产要求更高，公司第一次生产，技术不成熟，边
研发边生产，因此报价较高。

平原地区销售，2022年生产技术成熟，每台成本较低，
因此报价较低。

单位：万元
2023年度

产品

生 箔
机

类别

向诺德
股份销
售

向其他
公司销
售

客户名称

湖北诺德铜箔新材料有
限公司

湖北诺德铜箔新材料有
限公司

湖北诺德锂电材料有限
公司

客户D

客户D

客户A

客户A

客户E

客户E

客户E

合 同 签 订
时间

2022年9月

2022年9月

2022年9月

2022 年 10
月

2022 年 10
月

2022年1月

2022年1月

2021 年 11
月

2021 年 11
月

2021 年 11
月

产品规格

Φ3600*1030

Φ3600*1100

Φ3600*1380

规格6

Φ2700*
1650mm

规格6

Φ2700*
1650mm

规格3

规格6

Φ2700*1650

数量

36.0
0

42.0
0

12.0
0

48.0
0

48.0
0

16.0
0

16.0
0

16.0
0

28.0
0

6.00

销售单
价

230.00

240.00

260.00

177.00

182.00

213.00

223.00

210.00

213.00

227.00

差异原因及合理性

3.6米大直径规格生箔机，是目前全球最大直
径生箔机，公司边研发边生产，因此报价较
高；
含全封闭式防尘罩，防尘罩成本约5.6万元/
个（含税）。

生箔机不含阳极板和防尘罩，含阳极板的生
箔机根据不同规格报价高约28-30万元/台；
销售数量较多相应采购成本、制造成本低，
故报价略低。

含阳极板，但不含防尘罩；

防氧化机要求是水平槽，报价略高；
不含全封闭式防尘罩，含简易防尘罩，

简易防尘罩成本一般小于2万元/个（含税）。

阴 极
辊

向诺德
股份销
售

向其他
公司销
售

湖北诺德铜箔新材料有
限公司

湖北诺德锂电材料有限
公司

湖北诺德锂电材料有限
公司

客户A

客户A

客户A

客户E

客户E

2022年9月

2022年9月

2022年9月

2022年1月

2022年1月

2023年3月

2021 年 11
月

2021 年 11
月

Φ3600*1100

Φ3600*1380

规格9

规格6

Φ2700*
1650mm

规格8

规格6

规格3

28.0
0

12.0
0

59.0
0

16.0
0

16.0
0

13.0
0

10.0
0

16.0
0

255.00

260.00

195.00

168.00

173.00

170.00

165.00

153.00

大直径规格阴极辊，配套相应规定的生箔机
使用，售价较高

常规尺寸直径阴极辊，配套相应规定的生箔
机使用，售价较低；

销售给客户 A 的规格 8 阴极辊合同于
2023 年签订，市场竞争激烈，且考虑到 2023
年起公司已降低了高规格阴极辊的旋压成
本，因此报价略低。

单位：万元
2024年度

产品

生箔
机

阴极
辊

类别

向诺德
股份销
售

向其他
公司销
售

向诺德
股份销
售

向其他
公司销
售

客户名称

湖北诺德锂电材料有
限公司

江西诺德铜箔有限公
司

江西诺德铜箔有限公
司

客户F

客户G

客户H

湖北诺德锂电材料有
限公司

湖北诺德锂电材料有
限公司

湖北诺德铜箔新材料
有限公司

湖北诺德铜箔新材料
有限公司

江西诺德铜箔有限公
司

江西诺德铜箔有限公
司

客户H

客户H

合同签订时
间

2022年9月

2023年6月

2023年6月

2021 年 12
月

2022年4月

2022年6月

2022年9月

2022年9月

2022年9月

2022年9月

2023年6月

2023年6月

2022年6月

2023 年 12
月

产品规格

规格9

Φ3600*
1030mm

Φ3600*
970mm

规格4

规格6

规格1

Φ3600*1380

规格9

Φ3600*1030

Φ3600*1100

Φ3600*
1030mm

Φ3600*
970mm

规格1

规格1

数
量

60.0
0

12.0
0

18.0
0

18.0
0

30.0
0

96.0
0

1.00

6.00

22.0
0

18.0
0

33.0
0

30.0
0

48.0
0

23.0
0

销售单
价

228.00

203.90

202.39

218.00

189.00

194.50

260.00

195.00

230.00

255.00

230.00

227.00

130.00

110.00

差异原因及合理性

大直径规格生箔机，售价较高；
含全封闭式防尘罩，防尘罩成本约5.6万元/
个（含税）。

3.6米大直径规格生箔机，是目前全球最大直
径生箔机，报价较高；

生箔机不含阳极板，含阳极板的生箔机
根据不同规格报价高约28-30万元/台。

客户的阴极辊使用其他公司，但向公司订购
了导电铜环，导电铜环成本约2.3万元/台；
正常的防氧化槽是单槽的，该客户要求使用
双槽的，双槽的成本高于单槽的约1.3万元/
台；
电控使用“爱发科”品牌，成本较普通品牌的
高约5-6万元/台。

但考虑到客户为长期合作关系，公司给
予了价格优惠。

标准尺寸，不含阳极板，含阳极板的生箔机
根据不同规格报价高约28-30万元/台；
包含简易防尘罩，简易防尘罩成本一般小于
2万元/个（含税）。

通用直径小幅宽，包含简易防尘罩，简易防
尘罩成本一般小于2万元/个（含税）。

大直径规格阴极辊，配套相应规定的生箔机
使用，售价较高

大直径规格阴极辊，配套相应规定的生箔机
使用，售价较高

通用直径小幅宽，考虑到客户为知名企业，
给予了价格优惠。

2023年市场竞争激烈，普通规格的阴极辊售
价较低

2、关联销售高定价是否公允，是否存在通过关联交易不当调节公司利润的情形
向诺德股份销售的电解铜箔设备单价高于其他客户主要原因如下：
（1）2022年主要向青海诺德新材料有限公司销售幅宽1.65米的生箔机、阴极辊、溶铜罐，因青海诺德新材料

有限公司销售产品幅宽较宽，属于当时的先进产品，并含配件防尘罩，且客户地处青海高海拔地区，对产品的质量
要求更高，运输成本较高，故售价较高。2022年公司向青海电子材料产业发展有限公司销售阳极槽，售价较高主要系运输费用较高。2022年公司向惠州联合铜箔电子材料有限公司销售生箔机，售价与非关联方基本持平。2022年公司的关联销售，主要系执行2020年，2021年签订的销售合同，签订合同时，公司和诺德股份尚未构
成关联方。

（2） 2023年公司向湖北诺德铜箔新材料有限公司（2022年签订销售合同）、湖北诺德锂电材料有限公司
（2022年签订销售合同）销售的直径3.6米或3.0米的生箔机和阴极辊，系业内先进的高规格设备，其产能相较低
规格的产品产能可提高35%，由于幅宽较宽，可对铜箔产品进行更有效的裁剪，提高铜箔产品成材率，且产品中均
包含配件防尘罩，故售价较高。

（3）2023年公司向湖北诺德锂电材料有限公司（2022年签订销售合同）、江西诺德铜箔有限公司（2023年签订
销售合同）销售的直径3.6米或3.0米的生箔机和阴极辊，均系高规格产品，售价较高，其中销售给江西诺德的生箔
机中未包含阳极板，故售价低于销售给湖北诺德的生箔机；且因2023年销售合同签订时，市场竞争加剧，故2023
年签订销售合同的产品，与非关联方2023年产品售价一样，均低于2022年签订销售合同的产品。

（4）对尚未执行的与关联方的销售合同，低规格型号的生箔机、阴极辊售价与非关联方售价基本持平。
综上所述，公司关联销售，系根据产品的规格型号、配件、运输等各方面因素综合定价，定价公允，不存在通过

关联交易不当调节公司利润的情形。
（二）补充披露与诺德股份近三年期末往来款余额、期后回款、合同退货条款等情况，说明诺德股份是否按照

上述信用政策实际付款，如否，是否存在关联方资金占用；
与诺德股份近三年期末往来款余额、期后回款、合同退货条款及是否按照信用政策实际付款情况如下：

单位：万元
2022年度

客户名称

青海诺德新材料有限公司

青海电子材料产业发展有限公司

惠州联合铜箔电子材料有限公司

深圳百嘉达新能源材料有限公司

福建清景铜箔有限公司

合计

合同号

SK21-025、SK21-026等

SK20-077、SK21-059

小计

SK19-051、SK20-020等

SK20- 055、SK21- 007- 2
等

SK22-037

SK21-004、SK21-071等

退货条款（注1）

无

无

无

无

无

无

应收账款余额

1,790.16

43.08

1,833.24

924.40

627.70

181.15

102.89

3,669.38

期后回款

1,790.16

1,790.16

924.40

627.70

181.15

102.89

3,626.30

是否按信用政策
回款

是

否

是

是

是

是

单位：万元
2023年度

客户名称

青海诺德新材料有限公司

青海电子材料产业发展有限公司

惠州联合铜箔电子材料有限公司

合计

合同号

SK21-025、SK21-026

SK20-077、SK21-059等

小计

SK21-048、SK22-049等

SK22-054、SK22-059

小计

SK21- 007- 1、SK22- 007
等

退货条款（注1）

无

无

无

无

无

应收账款余额

2,886.82

85.08

2,971.90

406.48

623.50

1,029.98

536.12

4,538.00

期后回款

2,886.82

-

2,886.82

406.48

7.50

413.98

536.12

3,836.92

是否按信用政策
回款

是

否

是

否

是

单位：万元
2024年度

客户名称

青海诺德新材料有限公司

青海电子材料产业发展有限公司

深圳百嘉达新能源材料有限公司

惠州联合铜箔电子材料有限公司

湖北诺德锂电材料有限公司

湖北诺德铜箔新材料有限公司

江西诺德铜箔有限公司

合计

合同号

SK20-077、SK21-059等

SK22-054、SK22-059等

SK23-071

SK23-016、SK24-054等

SK22-007

小计

SK24-019、SK24-023等

SK24-037、SK24-045

小计

SK24-049

SK22-068、SK23-012

小计

SK24-051

退货条款（注1）

无

无

无

无

无

无

无

无

无

无

应收账款余额

93.48

797.77

49.88

0.41

65.80

66.21

11.21

23.82

35.03

2.08

1,533.20

1,535.28

32.50

2,610.15

期后回款

37.93

0.41

0.41

11.21

11.21

2.08

2.08

51.63

是否按信用政策
回款

否

否

是

是

否

是

否

是

否

否

注1：公司的销售合同中未明确列明退货条款，如出现重大质量问题，通过整改还达不到客户的要求，或其他
具体问题经双方协商一致时，才会发生退货情况。

截至 2024年 12月31日，公司应收诺德股份款项2,610.15万元，2022年至 2024年关联销售 107,406.90万元，
总体应收账款占销售比例2.43%，其中未在信用期内回款的关联方应收款项2,546.57万元，主要系湖北诺德铜箔
新材料有限公司1,533.20万元、青海电子材料产业发展有限公司797.77万元 ，青海电子材料产业发展有限公司
因环保整改等事项部分车间暂停生产，需公司协助将部分设备进行产能转移，因此期间暂缓付款。2023年以来，
因下游行业需求及扩张疲软，客户拖欠产品尾款和质保金情况较多，诺德股份及其子公司因自身经营情况及资金
安排计划等原因，产生货款拖欠，公司已积极与诺德股份进行沟通及催款，不存在关联方资金占用的情况。

（三）结合对下游客户的信用政策、销售回款情况以及营业收入、成本费用确认时点和政策等，说明经营活动
现金流入和营业收入差额较大且净现比长期偏低的主要原因及合理性，核实公司与诺德股份交易是否存在长期
未结算或期后退回的情况，并结合年报保留意见中无法判断公司关联股东与诺德股份及相关方是否存在未披露
的关联关系的情形，说明有关关联交易是否具有商业实质，相关收入确认是否真实、审慎。1、经营活动现金流入和营业收入差额较大的原因及合理性

公司2022年度至2024年度经营活动现金流入和营业收入情况如下：
单位：万元

项目

营业收入

经营活动现金流入小计

其中：销售商品、提供劳务收到的现金

营业收入与销售商品、提供劳务收到的现金差异

2024年度

137,360.39

108,968.20

96,775.30

-40,585.09

2023年度

223,723.53

193,132.64

153,755.00

-69,968.52

2022年度

218,955.29

184,003.05

174,344.83

-44,610.46

公司营业收入主要与经营活动现金流入中的销售商品、提供劳务收到的现金相关。营业收入与销售商品、提
供劳务收到的现金差异主要原因如下：2024年度主要原因系合同负债减少导致销售商品、提供劳务收到的现金减少42,921.14万元（其中电解铜箔
业务板块合同负债减少42,801.97万元），其余原因包括应收账款与合同资产增加导致销售商品、提供劳务收到的
现金减少9,789.79万元、收到与销项税额相关的现金增加销售商品、提供劳务收到的现金13,229.00万元、收到应
收票据、应收款项融资后用于背书导致无现金流入减少销售商品、提供劳务收到的现金18,889.88万元，贸易业务
净额法确认收入但收款为全额增加销售商品、提供劳务收到的现金18,829.34万元等。公司电解铜箔设备业务对
下游客户的信用政策一般为一定比例的预收款、发货款、验收款、质保金，公司 2024年度确认的营业收入中 50,718.24万元已于以前年度收到，而2024年度签订的订单金额相比于以前年度大幅下降（2024年度17,552.17万元、2023年度84,815.93万元、2022年度224,993.24万元），预收款也随之大幅下降。2023年度主要原因系通过应收票据、应收款项融资收款后用于背书导致无现金流入减少销售商品、提供劳
务收到的现金80,207.23万元，其余原因包括应收账款与合同资产增加导致销售商品、提供劳务收到的现金减少8,182.24万元、合同负债减少导致销售商品、提供劳务收到的现金减少4,503.88万元、收到与销项税额相关的现金
增加销售商品、提供劳务收到的现金24,452.29万元等。公司下游客户多以承兑汇票与公司结算，包括中石油集
团、诺德股份、客户H、客户D、客户G等公司，公司收到票据后将其用于背书，故无现金流入。2022年度主要原因系通过应收票据、应收款项融资收款后用于背书导致无现金流入减少销售商品、提供劳
务收到的现金72,353.61万元，合同负债增加导致销售商品、提供劳务收到的现金增加23,333.02万元，其余原因包
括应收账款与合同资产增加导致销售商品、提供劳务收到的现金减少27,528.69万元、收到与销项税额相关的税
金增加销售商品、提供劳务收到的现金30,069.53万元等。公司下游客户多以承兑汇票与公司结算，包括中石油
集团、客户H、上海电气集团、客户B等公司，公司收到票据后将其用于背书，故无现金流入；2022年度，公司收购
了洪田科技有限公司，新增了电解铜箔设备业务，电解铜箔设备业务正处于行业上升期，订单较多，预收款较多，
因此合同负债、其他流动负债上升。

综上所述，经营活动现金流入和营业收入差额较大主要系收款期与收入确认时点不同、公司下游客户多以票
据结算且公司将票据用于背书所致，具有合理性。2、净现比长期偏低的主要原因及合理性

公司2022年度至2024年度净利润、经营活动产生的现金流量净额、净现比情况如下：
单位：万元

项目

净利润

归母净利润

经营活动产生的现金流量净额

净现比

归母净现比

2024年度

14,207.36

11,699.01

2,470.66

0.17

0.21

2023年度

27,879.88

20,478.10

428.36

0.02

0.02

2022年度

16,788.58

10,644.69

6,344.68

0.38

0.60

公司2022年度至2024年度与日常经营活动相关的主要项目变动情况如下：
单位：万元

项目

存货的减少

应收账款、合同资产的减少

合同负债的增加

应收票据、应收款项融资的减少（已扣除已背书或贴现但期
初、期末未终止确认的票据金额）

与经营活动相关的应付票据的增加（已扣除因开具承兑汇票
支付的保证金的减少的影响）

预付款项的减少

与经营活动相关的应付账款的增加

小计

2024年度

27,367.94

-9,789.79

-42,921.14

14,995.86

-9,213.29

3,342.75

-1,078.74

-17,296.41

2023年度

-36,811.42

-18,288.40

-4,503.88

1,259.28

6,744.75

6,120.86

14,941.17

-30,537.63

2022年度

-28,938.96

-30,676.91

23,333.02

-13,728.45

5,796.25

459.73

20,364.55

-23,390.77

2024年度，公司净现比较低主要原因系预收款（合同负债）减少42,921.14万元，存货减少27,367.94万元，应
收账款、合同资产增加9,789.79万元，公司电解铜箔设备业务2024年度订单量下降致预收款、存货余额大幅下降，
同时设备尾款、质保金收款较难导致应收账款、合同资产有所增加。2022年，电解铜箔设备行业处于上升期，公司电解铜箔设备业务2022年末的在手订单较多，2023年度，为完
成在手订单，公司大量购买存货，存货增加36,811.42万元，其中，电解铜箔设备业务存货增加39,104.08万元；但由
于市场趋于饱和，公司2023年度新签订的在手订单相比于2022年度大幅减少，预收款（合同负债）减少4,503.88
万元；同时由于2022年度、2023年度电解铜箔设备业务大幅扩张，确认了较多营业收入，而尾款、质保金收款较
难，导致应收账款、合同资产增加18,288.40万元，其中，电解铜箔设备业务应收账款、合同资产增加20,909.41万
元。以上因素导致公司2023年度净现比较低。2022年度，公司收购了电解铜箔设备业务，行业尚处于上升期，公司签订了较多订单，导致存货增加 15,850.44万元、合同负债增加24,538.61万元（2022年度合同负债共增加23,333.02万元）、应收账款与合同资产增加7,162.75万元；同时，公司油气业务子公司苏州道森钻采设备有限公司开始经营，油气业务2022年度相比于2021
年度市场环境变好，公司油气业务收入大幅上升（上升36%），导致油气业务存货增加13,088.52万元、应收账款增
加23,514.16万元。以上因素导致公司2022年度净现比较低。

可见，长期净现比较低主要系电解铜箔设备业务应收账款、合同资产增加，合同负债下降所致，对电解铜箔设
备业务收购后的销售收款情况进一步分析如下：

单位：万元
项目

应收账款与合同资产

合同负债

小计

2024年12月31日

42,199.81

37,682.88

收购日

8,974.78

60,929.13

差额

33,225.03

23,246.25

56,471.28

差额说明

应收账款、合同资产的增加

合同负债的减少

三年累计净利润较经营性现金流量净额比较如下：
单位：万元

项目

三年累计净利润

金额

58,875.82

三年累计归母净利润

三年累计经营性现金流量净额

与净利润差额

与归母净利润差额

42,821.80

9,243.70

49,632.13

33,578.10

综上所述，公司净现比长期偏低的主要原因系电解铜箔设备业务尾款、质保金收取较为困难所致，公司2024
年 12月 31日应收账款 36,133.61万元，其中尾款 21,806.88万元、质保金 11,828.82万元、其余应收款与发货款 2,497.90万元，主要欠款客户系客户A、客户H、客户E等，主要欠款客户的具体金额及性质详见“问题4。关于应收
账款中一（二）”，尾款与质保金收取较难是行业的普遍问题，具有合理性。3、公司与诺德股份交易长期未结算或期后退回的情况

（1）公司与诺德股份交易长期未结算的情况列示如下：
单位：万元

客户名称

青海诺德新材料有
限公司

青海电子材料产业
发展有限公司

合计

长期未结算合
同金额

202.68

1,540.00

应收账款余
额

93.48

770.00

863.48

1年以内

8.40

154.00

162.40

1至2年

42.00

616.00

658.00

2至3年

43.08

43.08

长期未结算原因

因环保整改等事项部分
车间暂停生产，需公司协
助将部分设备进行产能
转移，因此期间暂缓付款

注：此处仅列示了长期未结算（1年以上）的合同应收款情况，因此与本问回复“一、（二）”中数据有所不同。
（2）公司与诺德股份交易期后退回的情况列示如下：

单位：万元
客户名称

青海电子材料产业
发展有限公司

合同金额

2,030.00

数量

14

确认收入期间

2021年度

确认收入金额

1,796.46

退货期间

2023年度

退货金额

-769.91

青海电子材料产业发展有限公司项目2021年度销售的高效溶铜罐，因设备老旧、生箔机幅宽配切成品率低、
成本高等原因，双方基于友好合作的基础上，协商一致，于2023年度退货6台高效溶铜罐。4、结合年报保留意见中无法判断公司关联股东与诺德股份及相关方是否存在未披露的关联关系的情形，说
明有关关联交易是否具有商业实质，相关收入确认是否真实、审慎。

年报保留意见涉及的事项系无法判断公司的关联股东与诺德股份及其关联股东是否存在未披露的关联关
系，不涉及上市公司关联交易真实性的问题，公司与诺德股份的关联交易和与其它客户交易相比价格公允，具有
商业实质，诺德股份关联交易收入按照公司的收入确认标准进行，收入确认真实、审慎。

二、年审会计师回复
（一）核查程序
我们对上述问题实施的审计程序包括但不限于：1、核查公司与诺德股份的关联销售情况，包括关联销售的产品定价依据、毛利率、成本和费用构成等；2、检查客户与客户的销售合同，对比销售诺德股份的价格和其他非关联方销售的价格，了解并核查公司与诺

德股份的关联销售及与非关联销售存在差异的具体原因及合理性；3、核查公司与诺德股份近三年期末往来款余额、期后回款、合同退货条款等情况，核查诺德股份是否按实际
信用政策付款并了解相关原因；4、核查公司经营活动现金流入情况，分析公司经营活动现金流入和营业收入差额较大且净现比长期偏低的
主要原因及合理性；5、核查公司与诺德股份交易长期未结算和期后退回的情况及原因。

（二）核查意见
基于实施的审计程序，如审计报告中“形成保留意见的基础”部分所述，如财务报表附注十五、（三）、3所述，

洪田股份对其构成关联方关系的股东与洪田股份8家客户的控股股东诺德新材料股份有限公司（以下简称“诺德
股份”）及与诺德股份构成关联方关系的股东是否存在未披露的关联关系进行了自查，但无法作出判断。因此，我
们无法就洪田股份披露的关联方关系及关联交易的准确性和完整性获取充分、适当的审计证据，也无法确定该事
项可能对财务报表产生的影响。除形成保留意见的事项外，我们没有发现公司对与诺德股份关联销售相关的会
计处理与披露在重大方面存在不符合企业会计准则相关规定的情况，我们没有发现上述说明中与财务报表相关
的信息与我们在审计中获取的相关资料在所有重大方面存在不一致之处。

问题2.关于道森有限关联交易。
年报及前期公告显示，2023年10月，公司向原实控人舒志高配偶于国华实控的苏州陆海控股有限公司出售

苏州道森钻采设备有限公司（以下简称“道森有限”）100%的股权，其后由于舒志高仍在公司担任董事，道森有限
成为公司关联方。公司2024 年向道森有限采购商品、接受劳务1.67亿元，同时向其销售商品、提供劳务1.21亿
元。

请公司：（1）补充披露公司与道森有限发生关联交易的具体背景、内容，列示相应销售金额及结算回款情况、
采购金额及结算付款情况，说明道森有限既是公司供应商又是客户的商业合理性；（2）结合前述情况及舒志高因
涉嫌存在未按规定披露重大事项被立案调查的事项，核实舒志高控制的道森有限等公司与诺德股份是否存在相
关交易或利益往来，以及公司与舒志高控制的公司是否存在与交易无关的其他资金往来或其他利益安排，与其交
易往来过程中是否存在损害上市公司利益的情形。

一、公司回复
（一）公司与道森有限发生关联交易的具体背景、内容，列示相应销售金额及结算回款情况、采购金额及结算

付款情况，说明道森有限既是公司供应商又是客户的商业合理性1、公司与道森有限发生关联销售的具体背景、内容、销售金额及结算回款情况
单位：万元

与道森有限发生关联销售的公司

苏州宝业锻造有限公司

苏州宝业锻造有限公司

苏州道森机械有限公司（注1）

苏州道森材料有限公司（注1）

江苏洪田科技股份有限公司

合计

销售内容

销售油气业务锻件（半成品）

提供加工服务

提供加工服务

销售钢材

提供服务

销售金额

7,920.43

1.30

2,336.84

1,888.01

0.85

12,147.43

结算回款情况

7,920.43

1.30

2,336.84

1,888.01

0.85

12,147.43

注1：苏州道森机械有限公司、苏州道森材料有限公司已于2024年度出售，关联销售金额系2024年度尚未出
售时的销售金额。

主要系子公司苏州宝业锻造有限公司、苏州道森机械有限公司、苏州道森材料有限公司与道森有限发生关联
销售。

道森有限主营生产、销售油气阀门成品，公司子公司苏州宝业锻造有限公司（以下简称“宝业锻造”）主营生
产、销售油气（油气阀门半成品）、风电、电气业务锻件，自道森有限成立之日起即为道森有限的供应商，向道森有
限销售半成品，半成品经道森有限加工成成品后对中石油集团等油服公司销售。

公司子公司（出售前）苏州道森机械有限公司（以下简称“道森机械”）主营油气成品加工服务，自道森有限成
立之日起即为道森有限提供加工服务。

公司子公司（出售前）苏州道森材料有限公司（以下简称“道森材料”）主营钢材贸易业务，钢材是生产油气阀
门半成品、成品的主要原材料，道森材料自道森有限成立之日起即为道森有限的供应商，向道森有限销售钢材。

公司与道森有限发生的关联销售业务，系道森有限尚未剥离前，公司油气业务各公司不同的分工所致，道森
有限剥离后，公司各子公司仍继续原有的业务和客户，与道森有限发生的关系。2、公司与道森有限发生关联采购的具体背景、内容、采购金额及结算付款情况

单位：万元
与道森有限发生关联采购的公司

江苏洪田科技股份有限公司

苏州宝业锻造有限公司

苏州道森材料有限公司（注1）

苏州道森材料有限公司（注1）

合计

采购内容

采购油气阀门成品

采购油气阀门半成品

采购油气阀门半成品

接受加工服务

采购金额

16,579.17

81.67

5.18

0.84

16,666.87

结算付款情况

16,579.17

81.67

5.18

0.84

16,666.87

注1：苏州道森材料有限公司已于2024年度出售，关联采购金额系2024年度尚未出售时的采购金额。
主要系母公司江苏洪田科技股份有限公司与道森有限发生关联采购。
公司母公司江苏洪田科技股份有限公司（以下简称“母公司”）自2023年12月起由制造型企业转为贸易型企

业，因母公司与中石油集团等客户尚有部分业务在合作期内，故母公司自道森有限采购油气阀门成品后再销售给
中石油集团等客户，母公司于贸易业务过程中作为道森有限的代理人参与交易。3、道森有限既是公司供应商又是客户的商业合理性

如“1”“2”中所述，公司主要向道森有限销售油气阀门半成品、提供加工服务、销售钢材，延续了道森有限交割
前的销售交易，在贸易业务过程中作为道森有限的代理人向道森有限采购油气阀门成品，相关交易与公司、道森
有限的主业相关，与道森有限的关联交易为正常市场情况下的商业合作，具有合理的商业理由。

（二）结合前述情况及舒志高因涉嫌存在未按规定披露重大事项被立案调查的事项，核实舒志高控制的道森
有限等公司与诺德股份是否存在相关交易或利益往来，以及公司与舒志高控制的公司是否存在与交易无关的其
他资金往来或其他利益安排，与其交易往来过程中是否存在损害上市公司利益的情形。

经公司与舒志高先生了解确认，舒志高控制的道森有限等公司与诺德股份不存在相关交易或利益往来。2023年末，公司与道森有限借款余额（其他应付款）8,500万元，2024年度，公司向苏州道森钻采设备有限公
司拆入资金13,000万元，归还资金8,200万元；通过三方债权债务清偿协议等冲销1,320.16万元；因出售子公司苏
州道森机械有限公司，减少苏州道森机械有限公司对苏州道森钻采设备有限公司的资金拆借 5,000万元；截止2024年末，公司与道森有限借款余额（其他应付款）6,979.84万元。除上述事项外，公司与舒志高控制的公司不存
在与交易无关的其他资金往来或其他利益安排，与其交易往来过程中不存在损害上市公司利益的情形。

二、年审会计师回复
（一）核查程序
我们对上述问题实施的审计程序包括但不限于：1、了解公司与道森有限发生关联交易的具体背景，检查公司与道森有限关联销售的交易内容、销售金额及结

算回款情况，与道森有限发生关联采购的交易内容、采购金额及结算付款情况；2、根据公司与道森有限的交易背景、交易内容及主营业务，分析道森有限既是公司供应商又是客户的商业合
理性；3、对公司大额资金出入与银行进行双向勾对，并查验凭证；检查公司与舒志高先生的资金往来相关的合同、
银行凭证、记账凭证及年报披露情况；4、对公司股东、董事舒志高实施访谈程序，访谈舒志高控制的道森有限等公司与诺德股份是否存在相关交易
或利益往来；访谈除公司已披露的与舒志高控制的公司发生的与交易无关的资金往来外，是否存在其他资金往来
或其他利益安排，是否存在损害上市公司利益的情形。

（二）核查意见
基于实施的审计程序，就2024年度财务报表整体公允反映而言，除形成保留意见的事项外，我们没有发现上

述说明中与财务报表相关的信息与我们在审计中获取的相关资料在所有重大方面存在不一致之处。
问题3.关于商誉。
年报及前期公告显示，公司分别于2022年6月、2023年8月合计收购主营电解铜箔生产设备的洪田科技有限

公司（以下简称洪田科技）81%股权，形成商誉3.08亿元，收购至今未计提商誉减值。其中，前期收购时洪田科技
收益法评估增值率高达439.85%，估值盈利预测主要参考依据为洪田科技与诺德股份签订的10 亿元订单。洪田
科技报告期内实现营业收入9.16亿元，同比下滑19.58%；净利润1.66 亿元，同比下滑35.20%，利润率18.16%，同
比减少4.38个百分点。公司披露的洪田科技商誉可收回金额测算中，预测未来五年的收入增长率8.22%、2.03%、2.01%、1.02%、1.01%，利润率为23.37%、22.34%、21.99%、22.17%、22.03%，与本期业绩趋势存在较大偏离。另据
年报，电解铜箔设备行业整体扩建投产处于放缓的环境。

请公司：（1）结合市场需求、竞争格局、上下游变化情况，说明洪田科技报告期内业绩显著下滑的原因，是否与
同行业可比公司存在显著差异及其合理性，是否存在前期收入确认不审慎或溢价收购股权期后退货等调节利润
以推高收购估值的情况；（2）补充披露本期商誉减值测试的计算过程、主要参数选取情况、选取依据及合理性，结
合洪田科技业绩下滑的实际情况及行业趋势说明认为不存在商誉减值迹象的原因及合理性，是否存在减值准备
应计提未计提的情形。

一、公司回复
（一）结合市场需求、竞争格局、上下游变化情况，说明洪田科技报告期内业绩显著下滑的原因，是否与同行业

可比公司存在显著差异及其合理性，是否存在前期收入确认不审慎或溢价收购股权期后退货等调节利润以推高
收购估值的情况；1、市场需求、竞争格局、上下游变化情况

（1）前期锁定产能订单尚未执行完毕。由于日本阴极辊产能不足、需要排期且价格昂贵，无法满足国内2021
一2023年快速增长的铜箔产能扩建需求，下游铜箔企业将目光转向国内设备厂商，通过提前锁定公司未来产能
并签订大额订单，以满足其未来一段时间内的产能扩建需求，因此公司当前仍存在较多订单尚未执行完毕，2024
年以来，随着国内电解铜箔成套装备供应能力的提升，下游客户不再需要提前锁定大额订单。

（2）下游锂电铜箔的需求增长有所放缓。我国新能源汽车行业进入调整期，根据中汽协数据，2023年我国新
能源汽车产销量累计完成958.7万辆和949.5万辆，同比分别增长35.8%和37.9%，2024年1一9月我国新能源汽
车产销量分别达831.6万辆和832万辆，同比分别增长31.7%和32.5%，新能源汽车增速进一步放缓，进而导致对
上游锂电铜箔设备需求的拉动力降低。

（3）铜箔行业加工费下滑，企业阶段性投产、扩产意愿降低。电池企业向上游压价以缓解成本压力，同时期叠
加上游的铜箔供应持续增加，铜箔行业以价换量行为普遍，锂电铜箔加工费被迫下滑，导致锂电铜箔企业扩大投
产意愿降低，锂电铜箔行业2024年以来的整体开工率较2021一2023年有所降低；另一方面，供需不均衡使得铜
箔行业进入阶段性调整期，导致下游企业新建扩产项目速度放缓。2、洪田科技报告期内业绩显著下滑的原因

洪田科技2024年营业收入91,647.12万元，较上年同期下降19.58%，收入下降的主要原因是系随着近年来电
解铜箔产业的快速发展，下游企业维持了较高库存，行业迎来了去库存周期，导致报告期内客户采购提货意愿不
高，使得公司2024年电解铜箔设备新增订单量较上年大幅下降，同时部分产品因客户扩建需求放缓延期验收导
致收入确认减少。3、2024年度公司退货情况

单位：万元

客户名称

客户I

客户J

客户K

合计

合同金额

7,136.00

905.00

1,264.00

数量

32

2

8

确 认 收 入 期
间

2023.12.25

2023.9.28

2020.9.25

确 认 收 入
金额

6,315.04

800.88

1,118.58

退货期间

2024.12.3

2024.12.31

2024.1.23

退货金额

-881.84

-800.88

-61.17

-1,743.89

原因

销售的阳极板与客户的生产
要求不匹配，协商一致退货原
合同中的40台阳极板及相关
配件；

合同主体变更，客户 J 将合同
转移给了客户 R，本期客户 J
发生退货，客户R确认对应收
入；

销售的阳极板设计不合理，更
换频繁效率低，经双方协商同
意按8.64万元/套进行赔付；

4、与同行业可比公司比较情况及其合理性，是否存在前期收入确认不审慎或溢价收购股权期后退货等调节
利润以推高收购估值的情况

公司与同行业可比公司对比如下：
单位：万元

公司名称

先导智能（注1）

赢合科技（注1）

洪田科技

归属于母公司所有者的净利润

2024年度

28,610.08

50,315.96

16,728.86

2023年度

177,456.55

55,380.48

25,754.11

同比变动

-83.88%

-9.14%

-35.04%

收入

2024年度

768,854.92

495,128.34

91,647.13

2023年度

1,264,178.34

614,351.34

113,958.34

同比变动

-39.18%

-19.41%

-19.58%

毛利率

2024年度

38.94%

14.32%

31.06%

2023年度

38.69%

19.56%

33.05%

同比变动

0.25%

-5.24%

-1.99%

注1：先导智能、赢合科技数据来源于公司年报，营业收入、毛利率所取数据分别为锂电池智能装备、锂电池
专用设备。

洪田科技的核心业务为新能源锂电设备，尤其在铜箔设备领域（电解铜箔阴极辊、生箔机等）具有技术优势。
产品主要应用于锂电铜箔、PCB电子铜箔等领域，服务于锂电池产业链中上游客户。

先导智能的核心业务为锂电池整线设备、光伏设备、3C检测设备等，提供“智造+服务”一体化解决方案。产
品主要应用于动力电池、储能电池、光伏、汽车等领域，贯穿锂电池中下游产业链。

赢合科技的核心业务为锂电池前中后段整线设备，并提供数字化工厂解决方案。产品主要应用于动力电池、
储能电池，服务于锂电池产业链中下游客户。

洪田科技、先导智能和赢合科技均属于新能源装备制造领域的核心企业，均服务于锂电池产业链，可视作可
比同行进行业务比较。

经过同行业绩比较，公司报告期内业绩情况与同行可比公司相比不存在显著差异，且公司业务真实合理，不
存在前期收入确认不审慎或溢价收购股权期后退货等调节利润以推高收购估值的情况。

（二）本期商誉减值测试的计算过程、主要参数选取情况、选取依据及合理性，结合洪田科技业绩下滑的实际
情况及行业趋势说明认为不存在商誉减值迹象的原因及合理性，是否存在减值准备应计提未计提的情形。

1、商誉减值测试的计算过程、主要参数选取情况、选取依据及合理性
公司根据《企业会计准则》的要求和规定，在每年年度终了对企业合并所形成的商誉结合与其相关的资产组

或者资产组组合进行减值测试，并充分关注商誉所在资产组或资产组组合的宏观环境、行业环境、实际经营状况
及未来经营规划等因素，在商誉出现特定减值迹象时，及时进行减值测试。公司在2024年度财务报表编制过程
中聘请了北京卓信大华资产评估有限公司对洪田科技含商誉资产组的可收回金额进行了评估。北京卓信大华资
产评估有限公司根据公司管理层提供的关于未来预测的相关资料，实施了必要的评估程序，出具了《江苏洪田科
技股份有限公司以财务报告为目的对商誉进行减值测试所涉及的洪田科技有限公司含商誉资产组资产评估报
告》（卓信大华评报字(2025)第8746号），经评估可收回金额不低于103,486.33万元。

主要参数选取情况、选取依据及合理性情况如下：
（1）收益年限的确定
预测期，根据公司历史经营状况及行业发展趋势等资料，采用两阶段模型，即评估基准日后5年根据公司实

际情况和政策、市场等因素对资产组企业收入、成本费用、利润等进行合理预测，假设第6年以后各年与第5年持
平。

（2）资产组未来收益预测
①营业收入的预测
公司自成立以来，专注于为电解铜箔企业提供一站式规划设计方案、全厂机电智能装备、软硬件系统及自动

化装备定制服务；公司下游客户扩产速度较快，在手订单充足，订单交付已排至2025年以后；目前公司的核心产
品电解铜箔阴极辊、生箔机、阳极板、高效溶铜罐、表面处理机等年产能超过1000余台/套。

除上述产品外，2023年4月公司发布复合铜箔真空磁控溅射一体机，客户W7月首批订单落地，包括1台真空
磁控溅射一体机及1台真空磁控溅射蒸发一体机；9月再获诺德1.84亿元订单，预计对应5台设备。目前公司正
在积极扩充复合铜铝箔设备产能，加快推进真空磁控溅射蒸发一体机的出样、交付进程，上述订单计划于2025年
确认收入。

未来年度，预计公司所在的电解铜箔行业会不断发展升级，随着国家政策扶持高端电解铜箔产业快速发展，
实现高性能电解铜箔的国产化替代，同时，公司会将新规格、高性能的产品推向市场，提升自身的市场份额。

尽管2024年受新能源行业周期性调整影响，导致公司所在行业整体表现低迷，然而，随着全球能源转型持续
推进、新兴应用领域不断拓展，市场未来增长前景依然可期。根据WIND万得、iFinD同花顺金融资讯平台显示的
机构一致预测数据，同行业可比公司未来三年收入增长率均呈上升趋势，具体预测数据如下：

公司名称

先导智能营业总收入增长率预测

赢合科技营业总收入增长率预测

WIND

2025E

20.90%

17.41%

2026E

20.33%

18.61%

2027E

12.34%

2.48%

同花顺

2025E

20.44%

14.93%

2026E

20.72%

21.97%

2027E

12.14%

6.53%

根据目前在手订单、产能情况及订单预计交付情况，公司对2025年收入进行预测；考虑到铜箔行业正处于结
构性调整阶段，虽然下游新能源及电子领域的中长期需求仍具韧性，但短期内行业竞争加剧、产能过剩压力显著，
公司下游铜箔厂商对铜箔设备需求明显降温，公司在手订单规模较往年同期有所回落，预计未来年度收入增长率
维持在低速平稳区间。

经上述分析预测，公司管理层经过讨论并结合历史年度已经实现的收入，对于未来年度营业收入进行了预
测。②营业成本的预测

通过对企业历史年度成本分析，营业成本主要为各项目产品的材料费、人工费、制造费用、加工费及运费，2022年毛利率30.19%、2023年毛利率32.87%、2024年毛利率30.04%；2023年毛利升高的原因主要是公司持续优
化成本控制，提高生产效率，材料成本较以前年度有所下降；2024年起因产量下降，公司折旧费、人工成本上升，
导致综合毛利率下降。未来年度各产品材料费、直接人工、加工费及运费结合历史期占收入情况预测，制造费用
根据各制造费用明细具体预测。以后年度随着材料成本上升、业务量的扩大及市场竞争等因素会造成产品售价
降低，综合毛利率在未来年度预计稳定在30%。③税金及附加的预测

税金及附加主要包括城建税、教育费附加、地方教育费、印花税、房产税、土地使用税等。以企业应缴纳的增
值税额，按照企业实际执行的税率进行预测。④销售费用、管理费用及研发费用的预测

工资类费用主要与未来工资增长幅度及企业薪酬政策相关。按企业未来实际需要人员规模，在人数不发生
大变动的情况下，每年考虑一定比例的增长；办公类费用根据各项管理费用在历史年度的平均水平，参考企业历
史年度的费用变动比例，结合通货膨胀因素确定预测期合理的增长率进行预测。在剔除历史期非正常变动因素
的基础上以历史期平均值予以预测；折旧及摊销根据企业正在执行的会计政策、依据评估基准日固定资产和长期
待摊费用的账面价值，以及未来更新固定资产折旧进行预测。⑤盈利预测结果

单位：万元

项目 \ 年份

营业收入

减：营业成本

税金及附加

销售费用

管理费用

研发费用

营业利润

加：营业外收入

减：营业外支出

利润总额

EBIT

2025年

99,065.51

67,471.40

749.89

455.14

3,759.99

3,519.32

23,109.76

23,109.76

23,109.76

2026年

101,075.07

69,867.40

773.00

466.68

3,910.33

3,525.74

22,531.93

22,531.93

22,531.93

2027年

103,106.47

71,677.47

776.97

478.71

3,962.19

3,579.99

22,631.13

22,631.13

22,631.13

2028年

104,157.90

72,543.59

779.14

489.06

3,686.40

3,619.06

23,040.65

23,040.65

23,040.65

2029年

105,209.97

73,268.06

787.99

500.00

3,772.12

3,754.04

23,127.76

23,127.76

23,127.76

2029 年 及 以
后

105,209.97

73,268.06

787.99

500.00

3,772.12

3,754.04

23,127.76

-

-

23,127.76

23,127.76

（3）折现率的确定
本次评估采用加权平均资本成本定价模型（WACC，税前）。R(WACC，税前）=Re×We /(1-T) +Rd×Wd，具体参数如下：

BETA系数

无风险报酬率Rf

市场风险收益率Km

企业特定风险调整系数ε

企业所得税

权益价值比例 We= E/(D+E)

付息债务价值比例Wd=D/(D+E)

WACCBT=Re×We/(1-T) +Rd×Wd

1.4476

2.19%

7.30%

3.00%

15.00%

82.05%

17.95%

15.86%

洪田科技商誉减值测试计算结果：
根据前述对预期收益的预测与折现率的估计分析，将各项预测数据代入本评估项目的收益法模型，洪田科技

有限公司含商誉资产组在2024年12月31日的可收回金额不低于103,486.33万元，账面价值101,289.71万元，不
存在商誉减值迹象。2、结合洪田科技业绩下滑的实际情况及行业趋势说明认为不存在商誉减值迹象的原因及合理性，是否存在
减值准备应计提未计提的情形。

洪田科技2024年营业收入91,647.12万元，较上年同期下降19.58%，收入下降的主要原因是系随着近年来电
解铜箔产业的快速发展，下游企业维持了较高库存，行业迎来了去库存周期，导致报告期内客户采购提货意愿不
高，使得公司2024年电解铜箔设备新增订单量较上年大幅下降，同时部分产品因客户扩建需求放缓延期验收导
致收入确认减少。虽然洪田科技2024年度业绩有所下滑，但仍持有较多在手订单（2024年末洪田科技持有在手
订单含税133,352.04万元），不会导致2025年度营业收入出现大幅度下滑。

尽管2024年受新能源行业周期性调整及市场竞争加剧的影响，公司短期业绩承压出现下滑，但立足长远发
展来看，全球电动化浪潮正呈现加速发展态势。国际能源署（IEA）在《全球电动汽车展望》系列报告中多次提到，
到2030年全球新能源汽车市场占有率有望突破40%，动力电池需求将保持高速增长。在此背景下，国内外头部
电池厂商如宁德时代、LG新能源、特斯拉等纷纷公布大规模扩产计划，这为上游高端装备制造带来持续增长的市
场空间。

洪田科技作为国内领先的锂电铜箔高端装备制造商，近年来在极薄铜箔设备领域取得显著突破，目前已成功
研制出直径3.6米，幅宽1.82米的超大规格电解铜箔阴极辊、生箔机以及配套设备，能稳定生产高端极薄的3.5um
锂电铜箔产品，填补行业空白，技术领先。

综上所述，洪田科技商誉不存在减值，不存在减值准备应计提未计提的情形。
二、年审会计师回复
（一）核查程序
我们对上述问题实施的审计程序包括但不限于：
1、了解市场需求、竞争格局、上下游变化情况、公司2024年度业绩下滑的原因，分析公司2024年度业绩趋势

与同行业是否存在显著差异；
2、核查公司期后退货情况，检查是否存在大额期后退货的情况；
3、了解公司本期商誉减值测试的计算过程、主要参数选取情况、选取依据及合理性，关注洪田科技收入增长

和现金流增长的合理性，所选用资产组的恰当性，同时聘请项目内部评估专家对公司本期商誉减值的评估方法、
主要参数选取、折现率进行评估复核。

（二）核查意见
基于实施的审计程序，就2024年度财务报表整体公允反映而言，我们没有发现公司对商誉减值相关的会计

处理与披露在重大方面存在不符合企业会计准则相关规定的情况，我们没有发现上述说明中与财务报表相关的
信息与我们在审计中获取的相关资料在所有重大方面存在不一致之处。

问题4.关于应收账款。
根据年报，公司应收账款期末余额5.56亿元，同比增长11.46%，而同期营收下滑38.6%。账龄结构上，近三年

1年以上应收账龄账款占比分别为11.85%、24.75%、32.54%，持续上升。应收账款坏账计提比例由上年的9.17%
提升至11.66%。

请公司：（1）分别列示近3年前5大欠款对象名称、销售内容、应收账款金额及占比、目前结算进展等，说明报
告期主要客户及其信用、结算政策是否发生重大变化，账龄1年以上的应收账款占比持续上升的原因及合理性；
（2）结合前述情况，说明公司营业收入下降而应收账款期末余额上升的原因及合理性，相关收入确认是否合规，并
与同行业可比公司相比较说明是否存在重大差异；（3）结合公司保留意见涉及的事项，并结合坏账准备计提比例
上升的情况，说明相关应收账款是否真实。

一、公司回复
（一）近3年前5大欠款对象名称、销售内容、应收账款金额及占比、目前结算进展等，说明报告期主要客户及

其信用、结算政策是否发生重大变化，账龄1年以上的应收账款占比持续上升的原因及合理性1、近3年前5大欠款对象名称、销售内容、应收账款金额及占比、目前回款情况、信用政策、结算政策情况
单位：万元

2022年度

客户名称

①中石油集团

②诺德股份

青海诺德新材料有限公司

深圳百嘉达新能源材料有限公司

青海电子材料产业发展有限公司

惠州联合铜箔电子材料有限公司

福建清景铜箔有限公司

诺德股份小计

③客户L

④客户M

⑤ DousonVietnamWellheadEquip-
ment

合计

销售内容

井 口 装 置 及 采 油
（气）树、管线阀门、
井控设备

生箔机、阴极辊、溶
铜罐、涂覆

阳极板

阳极槽

生箔机、备件

阴极辊维修、备件

井 口 装 置 及 采 油
（气）树

井 口 装 置 及 采 油
（气）树

井 口 装 置 及 采 油
（气）树

应 收 账 款
金额

15,094.62

1,833.24

181.15

924.40

627.70

102.89

3,669.38

3,659.91

3,414.05

3,337.11

29,175.07

占比

22.93%

2.79%

0.28%

1.40%

0.95%

0.16%

5.57%

5.56%

5.19%

5.07%

44.32%

回 款 金 额
（注1）

15,094.50

1,790.16

181.15

924.40

627.70

102.89

3,626.30

3,641.02

3,414.03

3,337.11

29,112.95

信用政策

按不同客户分别为40
天、3个月、4个月、6个
月、1 年、2 年，部分客
户存在 5%～10%质保
金

设 备 ：40% 预 收 款 ，
35%发货款，20%验收
款，5%质保金；涂覆：
100%验收款

30%预收款，70%验收
款

50%预收款，30%发货
款，10%验收款，10%
质保金

设 备 ：40% 预 收 款 ，
35%发货款，20%验收
款，5%质保金；
备件：100%发货款

维 修 ：50% 预 收 款 ，
50% 验 收 款 ；备 件 ：
100%验收款

提单日后110天至150
天

提单日后 60 天至 150
天

提单日后90天

结算政策

电汇、承兑
汇票

银行转账、
承兑汇票

银行转账、
承兑汇票

银行转账、
承兑汇票

银行转账、
承兑汇票

银行转账、
承兑汇票

电汇

电汇

电汇

单位：万元
2023年度

客户名称

①中石油集团

②客户A

③诺德股份：

惠州联合铜箔电子材料有限公
司

青海电子材料产业发展有限公
司

青海诺德新材料有限公司

诺德股份小计

④客户B：

⑤客户E

合计

销售内容

井口装置及采油
（气）树、管线阀
门、井控设备

生箔机、阴极辊、
表面处理机、备件

阴极辊、备件

阳 极 槽 、溶 铜 罐
（退货）、阴极辊维
修、备件

备件

生箔机、备件

生箔机、阴极辊、
备件

应 收 账 款
金额

7,716.49

6,242.56

536.12

1,029.98

2,971.90

4,538.00

3,661.80

2,256.25

24,415.10

占比

14.06%

11.37%

0.98%

1.88%

5.41%

8.27%

6.67%

4.11%

44.48%

回款金额
（注1）

5,946.85

687.31

536.12

413.98

2,886.82

3,836.92

3,661.80

874.15

15,007.03

信用政策

按不同客户分别为发货前、
60天、3个月、4个月、6个月、
1 年、2 年，部分客户存在 5%

质保金

生箔机、阴极辊：30%预收款，
40%发货款，20%验收款，10%
质保金/5%预收款，55%发货
款，30%验收款，10%质保金
表面处理机：30%预收款，
40%发货款，20%验收款，10%
质保金
备件：50%预收款，40%发货
款，10%质保金

阴极辊：50%预收款，40%发
货款，5%验收款，5%质保金；
备件：100%验收款

阳极槽：50%预收款，30%发
货款，10%验收款，10%质保
金；
溶铜罐：50%预收款，40%发
货款，5%验收款，5%质保金；
备件：40%预收款，50%验收
款，10%质保金/100%验收款；
维修：90%验收款，10%质保
金。

40%预收款，50%验收款，10%
质保金

生箔机：30%预收款，40%发
货款，20%验收款，10%质保
金；

备件：100%验收款/发货
款

生箔机、阴极辊：10%定金，
30%进度款，40%发货款，15%
验收款，5%质保金
备件：100%验收款

结算政策

电汇、承兑
汇票

银行转账、
承兑汇票

银行转账、
承兑汇票

银行转账、
承兑汇票

银行转账、
承兑汇票

银行转账、
承兑汇票

银行转账、
承兑汇票

单位：万元
2024年度

客户名称

①中石油集团

②客户A

③客户H

④苏州道森钻采设备有限公司

⑤客户E

合计

销售内容

井 口 装 置 及 采 油
（气）树、管线阀门、
井控设备

表面处理机、阳极
板、备件

生箔机、阴极辊、备
件

阀体、油管四通、密
封环、套管头等油
气阀门成品

生箔机、阴极辊、备
件

应 收 账 款
金额

12,947.70

11,806.36

5,642.04

3,107.20

2,956.80

36,460.09

占比

20.58
%

18.77
%

8.97%

4.94%

4.70%

57.96
%

回 款 金 额
（注1）

3,268.87

262.31

5,609.20

3,107.20

835.50

13,083.08

信用政策

按不同客户分别为发货前、
1个月、45天、60天、3个月、
4个月、6个月、1年、2年，部
分客户存在 5%～10%质保
金

表面处理机、阳极板：5%预
收款，55%发货款，30%验收
款，10%质保金
备件：30%预收款，70%验收
款

阴极辊：30%预收款，50%发
货款，10%验收款，10%质保
金
生箔机：30%预收款，30%发
货款，30%验收款，10%质保
金
备件：100%验收款

4～5个月

生箔机、阴极辊：10%定金，
30%进度款，40%发货款，
15%验收款，5%质保金
备件：100%验收款

结算政策

电汇、承兑
汇票

银行转账、
承兑汇票

银行转账、
承兑汇票

银行转账、
承兑汇票

银行转账、
承兑汇票

注1：回款金额是截止2025年5月31日的金额
由上表可见，报告期主要客户及其信用、结算政策未发生重大变化。2、账龄1年以上的应收账款占比持续上升的原因及合理性
分业务板块应收账款余额及占比情况如下：

单位：万元

业务板块

电解铜箔设备业务

油气及其他业务

合计

2024年度

应收账款余额

36,133.61

26,767.16

62,900.77

占比

57.45%

42.55%

100.00%

2023年度

应收账款余额

27,186.33

27,701.99

54,888.33

占比

49.53%

50.47%

100.00%

2022年度

应收账款余额

10,713.06

55,107.93

65,820.99

占比

16.28%

83.72%

100.00%

分业务板块1年以上应收账款余额及占比情况如下：
单位：万元

业务板块

电解铜箔设备业务

油气及其他业务

合计

2024年度

1 年 以 上 应 收
账款余额

15,044.91

5,421.12

20,466.03

占业务整体应收
款比例

41.64%

20.25%

32.54%

2023年度

1 年以上应收
账款余额

8,410.49

5,176.56

13,587.05

占业务整体应收
款比例

30.94%

18.69%

24.75%

2022年度

1 年以上应收
账款余额

3,325.03

4,475.78

7,800.81

占业务整体应
收款比例

31.04%

8.12%

11.85%

公司账龄1年以上的应收账款比例2023年上涨主要系油气及其他业务1年以上的应收账款比例增加；2024
年上涨主要系电解铜箔设备业务1年以上的应收账款比例增加。

（下转B126版）
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