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Product点击理财品

红包新派送 有礼又赢财

证券时报记者 方丽

理财红包

体验财富增值

俗话说， 你不理财， 财不理

你。 为给小孩从小培养理财意识，

不少家长将股票、 基金等资产作为

红包送给孩子。

深圳周小姐就表示， 她从

1999

年开始就每年为孩子买

1

万

元封闭式基金， 目前账户上已有几

十万元了， 收益非常高。 “这比送

现金红包好多了， 还将成为她上大

学的学费。”

而上海金先生就偏爱给孩子

买股票， “我儿子今年

11

岁了，

从他出生到现在， 我每年都要在

春节前最后一个交易日买

500

股

银行股， 作为送给他的压岁红

包。” 据金先生介绍， 目前有不错

的收益。 深圳一家商业银行理财

经理表示， 选择股票给孩子做压

岁红包， 第一条原则就是要安全，

要选择一家长期存在而且发展前

景看好的公司。

而且， 对于这些新型压岁红

包， 上述理财经理还表示， 近几

年新年红包的形式越来越多， 有

黄金、 基金以及保单等等， 新型

红包对于培养孩子的理财意识，

并为孩子将来成年后的生活所需

积累一笔不小的财富， 有莫大的

好处， “这样还可以随着孩子的

成长让他们体会到时间对财富的

积累效应。”

黄金、邮票、艺术品

都可成红包

除了理财产品外， 黄金、 邮

票、 艺术品等具有保值增值用处的

投资品都可成为 “红包”。

“过年送邮票当红包， 不仅有

创意而且在不断升值！” 理财达人

黄小姐就每年给自己孩子买一套

贺岁邮票作为压岁红包。 “从目

前邮票市场走势看， 虽然过年贺

岁邮票涨幅并不高， 但也能对抗通

货膨胀， 而且还可以提高孩子的审

美意识。”

广州成小姐则表示， 去年过

年， 她收到一位朋友送的金项链作

为礼物， 当时觉着新鲜， 但去年黄

金价格一路攀升， 她感觉到礼物的

可贵， “这礼物可比包

1000

元的

红包有价值多了！” 目前， 送孩子

黄金饰品作为压岁红包已经成为时

下潮流。 对此， 理财专家表示， 黄

金具备抵御通货膨胀的作用， 但是

金条、 金币的保值增值效果要好过

饰品金， 因此如果是压岁红包， 不

如选择金条或者金币。 他还表示，

具有收藏价值的艺术品也可以成为

给孩子的红包。

网络红包

送虚拟货币购物忙

网络时代来临， 朋友之间送红

包可选择网络虚拟货币， 也是不错

的方式。

陈小姐喜欢网络购物， 她今年

就收到了不少朋友的 “网络红包”，

“我不少朋友直接将红包打进我淘

宝网账户内， 我就直接用它买日常

用品， 非常方便。” 而且， 她表示，

现在有部分购物网站进行一些充值

送礼的活动， 可以最大限度地利用

现金， 而且网上东西比较便宜， 也

很划算。

除了网络红包外， 在某些社区

礼物区还推出了送红包的服务， 网

友可以用虚拟货币购买虚拟礼物和

红包， 然后将它们送给自己的好

友， 有些虚拟货币可以进行手机充

值， 还可以玩游戏， 适合朋友之间

互送红包。

缩小城乡差距正当时

吴佳

今年的旱情来势汹汹， 受灾面

积大、 旱情级别高， 出现了冬春连

旱、 甚至秋冬春连旱的状况， 令冬

小麦的收成受到考验。 而旱情延续

的话， 还有可能影响到棉花和玉米

的生产。

在应对旱情、 保证农业生产方

面， 政府是频频出招， 从任务的布

置情况看， 焦点从抗旱转到对农业

生产重视程度的提升， 提出要保障

农民从事粮食和农业生产的合理收

益， 努力形成务农收入稳定增长的

机制。 温总理还强调， 坚持把 “三

农” 工作摆到重中之重的位置， 推

进农业与二三产业协调发展、 农村

与城市共同繁荣。

在去年通胀形势已经趋于严重

的情况下， 今年的旱情使得通胀控

制的难度进一步加大。 为此， 今年

经济工作的头等大事已经从保增长

转到了稳物价。 粮食问题关系到物

价稳定与否， 也关系到社会稳定与

否。 这次旱情让我们需要正视的问

题有：

首先是农民务农积极性的缺

乏。 据央视的追踪报道， 在大旱之

际， 农民并不急着抗旱， 究其原因

是因为抗旱成本高、 收益低。 相关

数据显示，

25

年来， 农资产品的

价格上涨了

20

倍， 而粮食价格只

涨了

6

倍。 以此推算， 农民的种粮收

益整体应呈下降状态。

其次， 是农业收益与其他行业

收益差距悬殊的问题。 农民收入已

经连续多年出现增长， 但从增收结

构进行分析， 可以看到外出务工的

收入仍然超过务农收入。

如果各个竞争性行业不能取

得大致相等的收益 ， 则必然使

得资源集中于高收益行业 。 这

样， 农业这个收益最低的行业， 自然

会势微。

在大旱之际， 不单要解决眼前的

问题， 更要解决长远的问题， 要从制

度上解决制约农民务农积极性的障

碍。 在最近几年的改革发展当中， 比

较欣喜的是， 在遇到重大问题的关

头， 解决问题的思路不再是退回到计

划经济时代， 而是相应作制度性调

整， 使得危机成为推进改革的动因。

从现在的情况看， 到了从根本上解决

城乡差距的时候了。

如果这次旱情令我们对中国农业

与中国农村的状况有所警醒， 那么，

我们至少在当下应该着手解决：

一个是粮食价格问题。 虽然我们

对粮食实行了最低收购价， 但收购价

只是一个保底价， 该价格并不能体现

农民应得的收益。 看到一个数据，

2010

年因俄罗斯等地灾害， 使得全

球小麦价格全年上涨了近

45%

， 而

国内价格仅上涨了

5%

。 这个数据并

不值得作为中国粮食价格非常稳定的

案例来加以炫耀， 反而应引以为戒，

警惕对粮价的过度管制带来农民的最

后弃耕。

另一个是城乡服务的均等问题。

这个问题已经引起政府的高度重视，

现在已提出农村电网改造， 对农村

公路的投资也将在 “十二五” 体现

既重量也重质的思路。 今后也要本

着还债的思路， 继续加大在农村基

础设施上的投入， 包括教育、 医疗的

相等投入。

希望在这样一个思路下， 解决制

约中国社会和经济发展的障碍， 从而

真正实现中国经济的转型。

(

作者系 《交易日》 财经评论员

)

加息周期 生钱有道

央行

9

日上调了金融机构人民

币存贷款基准利率， 目的在于抑制

通货膨胀和管理通胀预期。 分析人

士预计， 市场将进入加息通道。

面对当前通胀压力， 市民该如何投

资跑赢

CPI

呢？

黄金：按需配置是上选

业内人士称， 黄金作为 “硬通

货”， 可以成为跑赢

CPI

的资产配

置之一。

招商银行太原分行产品经理

游博说， 目前国际金价相对稳定，

配置一定比例黄金并长期持有是

理财避险的上选。 他建议普通家

庭投资黄金以投资实物黄金和纸

黄金为宜。

“实物黄金又分为投资金和文

化金。” 游博说， 其中以金条居

多， 一般分为投资金条和收藏纪

念金条。 后者含有加工、 设计等

费用， 其价格高于投资金条， 更

适合收藏。 如果出于投资目的， 最

好选择投资金条， 其售价随实时金

价而定。

游博告诉记者， 纸黄金投资门

槛相对较低， 一般最少为

10

克

／

手，

金额

3000

元左右。 他解释说， 投

资纸黄金就像炒股一样买卖交易，

没有实物交割， 通过低买高卖赚取

金价波动的差价。

基金：“养基”要因人而异

招商银行太原分行国际金融理财

师田占金提醒， 投资基金有风险， 要

因人而异。

田占金说， 目前基金主要分为货

币基金、 债券基金和股票基金三种类

型。 对于短期内有闲散资金的投资

者， 可以选择货币基金，

在当前加息通道下， 债券型基

金难有趋势性机会， 建议尽量不要

配置。 田占金建议， 如果投资者有

一定的风险承受能力， 可以选择股

票型基金， 通过基金定投将资金小

额分批入市摊平市场风险。 同时，

他提醒基金定投要避免 “朝三暮

四”， 盲目选择成绩较好的基金频繁

操作。

理财：“多问”必不可少

针对目前种类繁多的银行理财产

品， 田占金建议， 选择理财产品宜短

不宜长， 同时对所选理财产品尽量做

到全面了解。

田占金建议， 普通家庭选择银

行理财产品最好考虑

1

至

3

个月的

短期理财产品， 因为当前市场普遍

预期年内央行还将加息， 理财产品

预期收益率也会随之提高， 短期理

财产品便于对未来加息的新机会做

好准备。 如果选择投资期限较长的

理财产品， 其操作的灵活性就会大

大降低。

针对目前市场上期限在

7

至

14

天的超短期理财产品， 田占金认为

这类理财产品更适合持有大量资金

投资者购买。

田占金提醒， 理财产品的预期年

收益率不等于实际收益率， 购买之前

一定要多咨询， 尤其对于预期收益率

明显高于同类产品的更要问个仔细。

比如要问投资方向、 是否保本、 收益

最差的情况等。

（言心 整理）

Opinion理财主张

吴话不说

Wu's Column

抗通胀理财术：少存款 多贷款

2011

年， 新的一年， 总体物价还

会上涨， 通货膨胀还会加剧。 按照目

前专家的预测， 今年物价上涨会在

4%

上下运行， 这已经大大高于目前

储蓄一年期利率水平。

在高通胀下， 虽然央行把调高

存款准备金率作为主打牌 ， 但调

高利率的可能性仍然很大， 不少专

家预测在年内会调高

2

至

3

次。 因

此，

2011

年投资理财市场注定不会

平静。

中国工商银行高新支行理财经理

李玮玮认为， 新的一年， 投资理财的

渠道重点可关注黄金、 白银、 基金、

房产等能实现抗通胀的领域。 在通胀

预期下， 投资理财的建议是： 少存

款、 多贷款、 负债最大化。 多关注些

抵抗通胀的投资领域。

当通胀已经成为大家所担忧且关

心的问题时， 加大在基金方面的投资

是一个不错的选择。 基金投资对于抗

风险承受能力较弱的人群， 可采用基

金定投的方式。

其次， 房产成为通胀预期下的有

效保值增值手段。 从长远的角度来

看， 房产作为固定资产， 相对具有普

遍意义上的较强的保值增值功能。

通胀预期下的黄金投资也日益

引起关注。 对投资者而言， 理财配

置中应该重点考虑黄金。 从长远来

看， 美元还会贬值， 黄金还是有上涨

的空间。

在银行理财产品方面， 建议投

资者选择期限相对短些的理财产品，

比如

1

年或半年内的理财产品。 预计

国家还是会实施逐步加息的政策， 因

此不建议存放期限较长的定期或理财

产品。

（言心 整理）

过新年， 送红包， 虽然是传统项目， 但红包内

容正不断更新。 老百姓理财意识开始觉醒， 将送现金

的红包变成邮票、 基金、 黄金等， 不仅保值增值， 避

免现金缩水， 而且还能提高孩子理财意识， 体验财富

增值。

华商稳定增利

2

月

14

日起售

基金名称： 华商稳定增利债券型证券投资

基金

基金管理人： 华商基金管理有限公司

基金托管人： 建设银行

销售机构： 华商基金、 建设银行、 农业银

行、 交通银行、 招商银行、 民生银行等

发售时间：

2

月

14

日至

3

月

11

日

基金经理： 张永志， 曾任职于工商银行青

岛市市北一支行、 海通证券，

2007

年

5

月进

入华商基金，

2007

年

5

月至

2009

年

1

月担任

交易员；

2009

年

1

月起至今担任华商收益增

强基金经理助理；

2010

年

8

月起任基金经理。

投资范围： 债券等固定收益类资产的投资

比例不低于基金资产

80%

， 其中可转换债券

比例不高于资产净值

30%

； 股票等权益类品

种投资比例不高于资产

20%

； 权证投资比例

不高于资产净值

3%

； 并保持不低于基金净值

5%

的现金或到期日在一年以内的政府债券。

华宝兴业成熟市场动量优选

2

月

21

日起售

基金名称： 华宝兴业成熟市场动量优选证

券投资基金

基金管理人： 华宝兴业基金管理有限公司

基金托管人： 中国银行

境外投资顾问： 领先资产管理公司

销售机构： 华宝兴业、 中行、 民生银行等

发售时间：

2

月

21

日至

3

月

11

日

基金经理： 尤柏年， 经济学博士。 曾在澳

大利亚

BConnect

咨询公司

APEX

团队从事投

资、 金融工程研究等工作。

2007

年

6

月加入

华宝兴业任金融工程部高级数量分析师，

2008

年

7

月任海外投资部高级分析师，

2009

年

3

月至今任基金经理助理兼任高级分析师。

投资范围：

ETF

占基金资产

60%～95%

，

债券、 现金及中国证监会允许的其它投资品种

的比例为资产

5%～40%

（现金或到期日在一年

以内的政府债券不低于基金资产净值的

5%

）。

“鑫意”理财恒通第四期

2

月

16

日开始销售

产品名称：

2011

年 “鑫意” 理财恒通第

四期人民币理财产品

A11104

发售银行： 上海农商银行

收益类型： 保本固定型

预期年收益率：

3.1%

委托期：

89

天

销售日期：

2

月

16

日至

2

月

22

日

委托资金： 起始

5

万元人民币， 委托递增

单位为

1000

元， 计划募集上限为

1

亿元。

投资标的： 主要投资银行间市场债券资产，

投资比例

0%~100%

， 也可投资银行间市场其他

金融资产和金融工具等， 投资比例

0%~100%

。

“珠联璧合”人民币

21

天

2

月

17

日开始销售

产品名称：

2011

年 “珠联璧合”

(1007

期

Ⅳ)

人民币

21

天理财产品

819424

发售银行： 南京银行

收益类型： 非保本浮动型

预期年收益率：

3.4%

委托期：

21

天

销售日期：

2

月

17

日至

2

月

23

日

委托资金： 起始

10

万元人民币， 委托递

增单位为

1

万元， 计划募集上限为

50

亿元。

投资标的： 投资对象为商业承兑汇票、 银

行承兑汇票、 银行间债券市场国债、 央行票

据、 金融债， 以及信用等级不低于

AA-

级的

企业债和中期票据、 信用评级不低于

A-1

级

的短期融资券、 同业存款， 以及债券回购、 同

业拆借等货币市场金融工具。

“福临苏州”招银进宝之点

贷成金

146

号

2

月

15

日开始销售

产品名称：

2011

年 “福临苏州”

-

招银进

宝之点贷成金

146

号理财计划

101026

发售银行： 招商银行

收益类型： 非保本浮动型

预期年收益率：

3.4%

委托期：

31

天

销售日期：

2

月

15

日至

2

月

17

日

委托资金： 起始

5

万元人民币， 委托递增

单位为

1

万元， 计划募集上限为

0.5

亿元。

投资标的： 投资于

AA

级 （含） 以上信用

级别高、 流动性好的银行间市场流通债券， 银

行承兑汇票及其他金融资产。 （陈墨）

官兵

/

漫画


