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深圳天力拓投资合伙企业投资总监王先春：

寻找“四好”企业 广结善缘广纳善财

证券时报记者 陈楚

坐在证券时报记者面前的深圳天力拓

投资合伙企业投资总监王先春虽然是

1978

年出生， 却已在资本市场打拼近

12

年， 是一位不折不扣的投资 “老人”。 说

话不疾不徐、 行事沉稳笃定， 有时候， 王

先春甚至显得有点过于老成。 其实， 和佛

结缘多年的王先春无论做人， 还是做投

资， 都追求返璞归真、 物我合一的境界。

长期调整格局不减结构性机会

王先春不大喜欢就股市论股市， 他

更喜欢从中国的社会进程、 经济发展进

程等宏大视野来观

A

股市场。 从经济发

展的角度来看， 欧债危机、 国内经济结

构转型和产业升级等因素决定了未来几

年全球经济均处于下行通道； 从政府管

理、 社会发展等角度来看， 决策层也会

不断对过往的经济决策进行反思和总结，

以利于不断推出更加优化的经济政策和

金融政策。

一家大型钢铁企业养起来了猪， 这

则消息引发了王先春的深思： 一方面这

则消息确实说明传统产业已告别高增

长期， 目前正处于不断衰退的阵痛期；

另一方面也说明了实体经济的有效需

求严重不足。 在此背景下， 股市确实

是很难有超预期的表现。

王先春也留意到， 养老金入市试

点、 新股发行体制改革、 强制上市公

司分红新政等监管新风扑面而来， 这

些因素对股市上行都是积极的推动力

量。 王先春的结论是 ：

A

股市场自
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点以来的调整其实仍未终结， 而

且调整还将持续下去， 但这并不意味

着股市没有机会。 只是在系统性风险

释放中， 投资者需要减少交易频率、

踏准交易节奏。

A

股市场主题性的投

资机会仍将层出不穷， 比如资产重组、

季报年报业绩超预期等。 尤其是在战

略性新兴产业， 随着原有经济周期的

结束和新经济周期的孕育， 未来必然

会涌现出不少代表新经济形态的盈利

模式和消费行为， 这也决定了未来新

经济和新消费领域很有可能成为牛股

“集中营”。

王先春最喜欢 “四好” 企业， 所

谓 “四好”， 即： 第一， 主营要好， 属于

行业龙头； 第二， 公司管理层要好， 团

队稳定且有创新精神； 第三， 公司过往

分红纪录好， 重视分配方案， 并且注重

现金分红的公司好于送股的公司； 第四，

投资者关系维护得好。 “随便打个电话

去咨询， 如果这个公司接电话的人态度

不错， 耐心回答我提出的各种问题， 这

样的公司我就觉得至少可以考虑一下。”

王先春说。

投资秉持“六字方针”

在多年的实战和不断反思总结中，

王先春在投资上形成了独有的 “六字方

针”： 价值、 成长、 趋势。 这六个字有着

另外一种解读， 用另一句话来概括就是：

在系统性风险可控的前提下把握确定性

中的高概率机会。 对于确定性和概率的

解释， 这是王先春讲述最多的， 无论何

种方法何种理念， 从交易的结果上看，

投资人都是在追求一种高概率。

王先春眼中的价值投资， 除了市盈

率、 市净率、 净资产收益率这些指标外，

更包括成长性。 他认为， 上市公司的价

值并非恒定不变的， 实际上也是一个动态

的概念， 彼时有价值的公司， 此时未必就

一定有投资价值。 “对于我来说， 做股票

一定要用动态的观点来看， 一定要把控系

统性风险， 在确定性中或者安全边际较高

的环境中找寻一种高概率机会。 对于大众

来讲， 投资没有优劣之分， 无论是价值投

资， 还是成长投资， 适合自己的就是最好

的！” 王先春说， 股市天天都有机会， 但

很多机会并不具备持续性， 他追求的正是

那些具有持续性的机会。

除了职业投资人的身份外， 王先春还

是国际狮子总会中国深圳
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区滨河狮子

会的会员。 近年来， 笃信佛教的他参与了

很多慈善公益活动， 他甚至把天力拓投资

定位为一个 “准基金经理实战平台”， 并制

定了一套 “公益操盘计划”， 所有这些计划

都是免费的。 王先春没有理会社会上 “造

噱头”、 “博名气” 等各种各样的风凉话。

他说， 之所以有这些计划， 主要是想为所

有对投资感兴趣的朋友提供一个相互交流

的平台， 更为重要的是以自身多年投资经

历中的失误为反面教材， 让更多投资人在

投资的求索路上少犯错误， 少走弯路。

� � � �人世间最难过的是情欲之关， 最难破的是金钱的迷局，

最难舍的是名利的诱惑， 最让人琢磨不透的便是世相人心。

作为企业的领导者， 更是处于千般利益纠缠的中心， 在名利

光环的包裹之下四周危机暗涌。 竞争升级、 压力升级、 欲望

升级， 在高温高压的现实 “八卦炉” 中， 处于风暴旋涡中心

的企业家当如何自处？ 是被风暴裹挟迷失心性， 还是安若山

脉， 承载社会责任？

著名资深财经媒体人、 金融战略预测专家张庭宾， 历时
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年， 参禅学佛， 用一颗敬佛、 爱佛、 信佛之心， 不断参透

浮生乱象。 他把佛教比做这世间最伟大的企业， 将市场经济

比做高温高压的 “八卦炉”， 把经历苦难当作入世修行， 参悟

出了一条企业道与菩萨道浑然一体的公司卓越长青之 “道”。

作者将企业比喻成一座金字塔， 如果你是企业的董事

长， 那你就是塔顶那一块唯一与金字塔形状完全相同的石

头。 企业是放大的你， 你是企业的灵魂。 你的高度决定了企

业的高度， 你的气质决定了企业的气质。 如果你有一颗能够

驾驭红尘的通透之心， 自然能够看清你的员工， 了解企业的

人格发育程度， 破解企业内部经营管理的谜团， 找到最适合

企业的利益构成方式。 那一座石头砌筑的金字塔将在你澄明

的心中变成一座清明的水晶塔。

如何能够参破世相人心？ “千江有水千江月， 万里无云

万里天” 是宋朝一位僧人写下的偈语， 万千世相， 尽在其

中。 天上月， 皎洁明亮， 江河湖海中的月亮， 飘浮荡漾， 形

容模糊， 泥洼沟渠中的月亮， 则更污浊， 它们有月形无月

魄。 天上月， 便是一颗佛心， 水中地上的万千月影， 便是人

心， 是天上月的变形。 众生皆有佛性， 佛心清明， 自然能够

一念之间， 洞彻人间之事， 望穿人心。 我们若能 “心垢灭

尽、 净无瑕秽”， 如天上月般皎洁， 平净的心湖自然可以清

晰地浮现万千世象。 所谓的读心术， 用佛法解读简之又简，

只看你是否有一颗 “红尘禅心”。

归根结底， 公司是人治治人的组织， 公司最大的资源便

是人心。 若人心虔诚， 所有员工心无旁骛， 专注于公司的事

业发展， 企业自然江山稳固， 枝叶繁茂。 若人心虚浮、 各有

所欲， 公司合力自然大打折扣。

如何凝聚人心， 形成虔诚的企业信仰， 作者以佛法讲述

企业家当行的刚柔之道。 对待职工当如菩萨的四摄法： 布

施、 爱语、 利行、 同事， 以自利利他， 实现企业与员工的理

性共赢。 企业主首先要消除心中的分别心， 心中无他无我，

对员工一视同仁， 普遍关怀， 如菩萨般温暖慈爱； 而在执行

公司制度时则当如护法善神， 以公平之标准、 严肃之法纪、

雷霆之手段， 维护企业的内部秩序。 内以慈爱之心， 外以雷

霆手段， 在刚柔并济间， 企业才能走上良性发展的轨道。

佛讲， 以无差别心看人， 众生平等， 无有高下。 如能参

破此要义， 企业家当能破除行事的一大愚执。 处于塔顶的企

业家， 被万千光环包围， 无形中带着 “有色眼镜” 看世界，

已遗失了一颗众生平等之心， 骄纵、 自负、 霸道之形日渐外

露。 在潜念中过滤掉预警信息， 将市场、 企业、 人心中传递

出的负面信息自动屏蔽。 这是企业发展的大忌， 也是企业家

成长的大忌。

正所谓 “一念天堂、 一念地狱”， 那些手持众多资源的

企业家， 如心生恶念， 对企业、 对他人、 对社会造成的危害

将以大于快于常人千万倍的速度在社会上扩散， 瞬间便坠入

魔道。 企业透明的水晶塔也将开始污浊， 谗言、 恶语、 投

机、 钻营、 欺诈在企业内部大行其道， 人心背向， 企业合力

归零， 企业的末世王朝便已经到来。

现代企业的竞争已由知识的竞争、 能力的竞争、 思维方

式的竞争逐步升级， 而在这些竞争中脱颖而出的企业领袖，

必定技高一筹。 但这终属于 “术” 的范围， 停留在 “得到”

的层面。 企业家要想再向上攀登， 则需 “放下” 小我、 “放

下” 执念， 以佛学
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字 “诸恶莫作、 诸善奉行、 自净其意，

是诸佛教”， 以佛性带领企业走向更广阔的卓越境界。

作者将企业看作是一个渡己渡人的修炼场， 企业领导者

必然经千劫百难方能成就企业今时的江山稳固， 而在瞬息万

变的市场环境中， 又要随时应对各种风险难关， 尤如唐僧需

历经九九八十一难， 方能修身成佛。 对于企业员工， 带领他

们走出经济世相迷局， 在竞争激烈的社会中获得安身立命的

资本， 又何曾不是自渡渡人？ 企业家做企业全身心的投入，

日夜精进， 这也是一种修炼， 这种专注企业的精神， 会过滤

其他诸多杂念。 如经营之圣稻盛和夫， 便是以不断的超越挑

战修炼自己。 他便是以单一、 简单、 归元之心， 用敬天爱人

的佛法渡化企业和自己。

“人的心量若大到如山岳， 便是圣人， 如大地， 便是地

藏王菩萨， 大到涵盖宇宙虚空， 则是无形无相的佛。” 我们

的企业家， 若能以普世爱人的正念发展， 其境界便是圣人，

他们的企业文化将以厚德载物， 如山岳般托起山脉上的一切

树木苍生， 巍峨稳固。 若能以企业家的大爱心胸包容天下万

物， 担负社会责任， 则是普渡世间万事万物的地藏王菩萨。

红尘禅心， 自渡渡人， 众生皆有佛性， 你也可以是佛！

值得注意的是， 在作者美轮美奂的文字掩映之下， 作者

的一颗佛心仍有微暇。 比如对某些企业家的评述， 未免偏执

偏言。 作者以知名企业家万千经历中的某一截点或某一事件

来主观评价此人的人生境界、 生命态度， 未免稍显武断， 颇

似佛法故事的 “罗生门”， 在偏执与公正间作者仍有精进成长

的空间。
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买了房就真有安全感了？

陈英

近日， 东莞某知名房企营销策划部的

高管在业内的

QQ

群里发了一个促销信息，

亲自上阵推销楼盘， 称其楼盘折价促销，

“价格低得不能再低” 了。 不仅如此， 转

介成交的还可额外获得现金奖励， 整个项

目启动了 “全民营销” 活动。 事实上， 淡

市下， 越来越多的开发商动用了各种非常

手段进行促销。 地产界里如此热闹， 老百

姓们是不是就真得到了实惠， 还得看购房

成功者实际感受。

陶利最近总算是下了单， 买了套二手

房，

80

平，

160

多万， 谈不上特别满意，

但基本需求是满足了。 要说感受， 用她的

话来说， “没买房的时候焦急， 看房看得

人都要散架了。 可是买完之后也没有欢欣

雀跃的感觉， 反倒是很失落。 这么贵的东

西， 这么不合理的东西， 这么不明朗的市

场， 我怎么就买了呢？”

陶利是

80

后刚需， 结婚快两年， 想

要宝宝， 买房成了提上日程的大事。 去年

8

月开始看房， 看的不多。

2012

年初， 随

着限购政策绝不放松的大环境， 对买房开

始上心， 从深圳南山看到福田， 新的旧

的二手的， 转了不下十个楼盘。

2011

年

8

月， 陶利带着老公看一个

楼盘： 靠路边的单位吵， 东向或东南朝

向朝里的还好， 楼下基本没有社区花园，

有没有空中花园， 不知道。

62

平， 那时

候业主报

165

万。 因为户型不喜欢， 放

弃了。 听说， 现在地产中介报

135

万，

事实证明， 房价是有回落的， 但不多，

对大多刚需来说， 压力依旧很大。

2012

年

3

月， 地产中介推荐了附近的一个单

元， 东南朝向，

76

平， 红本无税， 总价

130

万。 有点心动， 陶利一口答应看房，

可等了一天也没等到中介通知去看房，

再电话问中介， 被告知那套房已经卖了，

确切地说是被抢了。 陶利感叹万分。

“新盘我们也看， 只要价位合适，

我们都会考虑。” 陶利告诉记者。

3

月，

陶利和老公两个人逛到南山后还的一处

新楼盘， 网上新闻， 均价

3.5

万， 实际

现场优惠是

2.6

万后总价再减

10

万。 销

售人员态度不错， 精装修的豪华程度也

很吸引人， 还有带育才小学、 中学学

位， 学位也很不错。 算了个

82

平左右

的房子， 总价

200

万， 明年

6

月交房入

伙， 交房前贷款可以免息。 陶利有点心

动， 可总价超了预算太多， 而且交房前还

要租房， 压力不小， 回家和老公商量再

三， 还是决定放弃。 各媒体广告打得比较

多的新楼盘———招商果岭， 陶利也去看

了。 “去年， 招商果岭刚开盘， 开始拼命

广告的时候我就看了下地理位置， 在路口

边上， 感觉不喜欢， 一直关注但没实地考

察。 一直到今年现在， 这个楼盘天天都是

销售排行榜上有名， 新闻也天天闹得沸沸扬

扬， 终于按捺不住， 在推最后

7

栋的时候，

我拉着老公去看了样板房。 新房确实看着就

很养眼， 不到

1.6

万的单价再送精装修， 着

实让很多刚需做了果岭的主人。 不过我还是

hold

住了。 地理位置还是不喜欢， 靠宝安大

道有吵和灰尘的问题， 靠南看高尔夫球场，

也完全不是效果图那么回事， 眼皮底下除了

农民房还是农民房， 还有很多在拆在建的地

方。 说是地铁物业， 我从地铁出来起码走了

20

几分钟才走到 。 不看时总想着， 看了心

理就踏实了， 我还是老老实实守着关内成熟

配套的地方看吧。”

说到地产中介， 陶利感慨良多， “中

介的素质参差不齐， 真让我无语。 有个中介

主动电话我， 问我是不是要买房， 我告诉他

我的买房条件， 两房， 预算

150

万左右。 他

听完撇撇嘴说， 这个有点难。 我说， 就是因

为难所以才要麻烦你们帮留意嘛， 刚需没钱

呢， 想花

130

万买两房的人也有呢。 这下那

中介一听， 直接叫起来， ‘

130

万啊？ 那你

叫他回老家算了， 出来买什么房！’ 一顿鄙

视， 还连带鄙视了我的总价。 我也火了，

‘不是你主动打电话找我卖房的吗？ 我又没

说非买不可！ 看来你不差我这么一个小客

户， 我也不差找个好中介， 你回去卖你的豪

宅别墅去！’ 直接挂了他的电话。 后面他连

续打我好几个我也没接。 我承认， 我刚需，

我没钱， 难道我还没有挑选的权利了？”

“我觉得买房子也是看缘分， 二手房更

加。 没有什么房子是十全十美的， 只看是否

适合个人。 买完之后其实也非常的忐忑， 没

买之前觉得没着没落的， 买了之后又觉得是

不是应该再等等， 再等等。 虽然我也不后

悔， 但是总是觉得不甘心， 左想右想， 又

怕房价大跌， 又怕不值当。 买了房， 还是

没有安全感。 不过买了就是买了， 该咋过

咋过吧。” 陶利总结。

胡艳丽

在水晶塔顶修炼佛心

Treasure Hunt

寻宝

越玩越小的小籽玩家

孔伟

见过玩小的， 没见过玩这么小的： 最

小的小籽恐怕还不到

1

克， 跟绿豆差不多

大小， 还远不如绿豆饱满。 这么小的东

西， 就是和田玉籽料又怎么样， 还能派上

什么大用场不成？ 雕刻？ 那恐怕得用上微

雕技法了。 偏偏和田玉硬度高， 雕刻不能

用刻刀， 而是用高速旋转的工具磨出来

的， 也就是说， 和田玉是不能或者说很难

微雕的。 从这个意义上讲， 小得掉地上就

找不着的超级小籽几乎毫无意义。

但这只是大多数人的想法。 本版曾发

表的一篇 《玩小籽的小子》 里介绍过的主

人公 “菜鸟爱玉” 却不这样认为， 反倒充

分发扬了 “人弃我取” 的投资至高境界，

在一堆无人喝彩的超小型籽料里纵横捭

阖， 左右逢源。

一个周末， 又去古玩城淘宝。 转了转

去好几圈， 竟发现几乎无玉可淘： 几个新

疆卖家的货少且不说， 成色也一目了然，

染色料占据了绝大多数 “地盘”， 价格却

绝不止吓你一跳； 倒是有两堆低价的堆

货， 但一看就是不知被人淘过多少次的

“残羹剩饭” 了， 剩下的多是卡瓦、 水石

之类， 估计在里面扒拉一小时也找不出几

块稍微像样点的料子来； 这几周都到古玩

城摆摊的一个中年人面前， 也仍然还是那

堆小籽， 并且已被大家篦子似的篦了

N

遍了……正无聊得准备到楼上玉友店里喝

茶时， 得， 被戏称为 “小籽控” 的 “菜

鸟” 先生来了。

其实， 他也转悠好几圈了， 也苦于没

发现 “可口” 的东西。 再次转到这堆小

籽跟前， 看着早已熟悉的 “面孔”， 不

甘心地蹲下去象征性划拉了几下， 嘴里

不停地念叨着 “没啥好东西”， 却突然

像发现了新大陆一般， 将原本已经很小

的小籽撇到两边， 露出最底下比米粒也

大不了多少的超级小籽， 开始仔细地挑

选起来。

在边上看了一阵不得要领， 看来我

这个师傅得 “屈尊” 就教于徒弟了 （以

前在文章中曾介绍过， “菜鸟” 是我的

挂名徒弟之一）： “这么小的东西， 拿

来有啥用啊？ 难道你打算开个养鸡场，

用它来喂鸡？”

菜鸟在唇前竖起一根指头， 示意我

小声点， 别让老板听见， 然后悄悄地告

诉我： “以前还真没在意这些超级小

子。 前几天有一个买家问我有没有女士

戴的原籽项链， 提出的要求是一串项链

重量最好别超过

50

克。 我当时还犯难

呢， 这不， 机会就来了。 你看， 这些小

东西串项链再好不过了， 对吧？”

“但这么小， 打孔也不方便吧？ 再

说， 东西太小， 手掂不出分量， 就连测

密度也不方便， 卡瓦甚至杂石之类难免

混迹其中， 岂不会提高成本？” 我说出

了我的担心。

没想到我所认为的 “关键问题” 在

菜鸟看来不值一哂： “我问过了， 只要

能用手指头捏住， 打孔就没有问题。 至

于怕别的东西混进来， 说实话， 如果连

我们都分不清， 恐怕也就没必要分清

了。” 菜鸟狡黠地一笑： “有些形状好

一些、 皮色比较漂亮、 看上去大小比较接

近的， 挑选

5-8

颗用玫瑰金或者

18K

金

包起来， 做成女士手链， 那是相当的高

档。”

听他这么一说， 我也有点动心了。 于

是不再说话， 也专心致志地挑选起来。

整个摊子上就我们两个人， 对着一堆

小小籽起劲地扒拉。 大约半小时之后， 总

算扒拉完了。 菜鸟淘了一小堆， 我也把自

己淘的一小把递给他看， 没想到他一接一

放， 竟然把我挑的那些混到他那一堆里面

去了， 还说了一句让人哭笑不得的感谢

话： “谢谢师傅”。 这小子， 我成了他的

打工仔了！

因为小， 即使两个人挑的合在一起也

没有多少， 装进塑料袋里跟老板砍价， 最

终以远低于老板的开价的价格买到手。 菜

鸟很兴奋， 说， 这把有得赚， 走， 我请师

傅吃饭去！

回到家里， 上到我熟悉的网站， 发现

菜鸟已经将白天淘到的小小籽发到网上了，

标题是 《米粒和田玉， 极度袖珍

1～3

克

版》。 下面已经跟了一串回复， 大多是夸

“还是 ‘菜总’ 会玩” 之类。 更有人对这些

小东西很感兴趣， 有询价的———菜鸟兄，

米粒籽短个价？ 也有插科打诨的———组团，

去菜鸟家打、 打、 打、 打、 打劫去！

这些都不是我所关心的， 我最期待的

是他打好孔、 串好项链之后的成品究竟能

达到怎样的成色———说不定， 这种在绝大

多数玉石玩家眼里毫不起眼的东西， 未来

会成为女士们脖子上的新宠， 并因此成为

“先知先觉” 者捡漏的一大去处， 以及新

的利润增长点。

《你可以是菩萨：

企业道与菩萨法》

张庭宾著

中国华侨出版社

孔伟

/

摄

在别人眼里几乎无用的小得不能再小的超级小籽， 却成了 “小籽控” 的最爱


