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§１

重要提示

１．１

本公司董事会、监事会及其董事、监事、高级管理人员保证本报告所载资料不存在任何虚假记载、误导

性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性负个别及连带责任。

本年度报告摘要摘自年度报告全文，报告全文同时刊载于《证券时报》、《上海证券报》、《中国证券报》、《证券

日报》 。 投资者欲了解详细内容，应当仔细阅读年度报告全文。

１．２

公司年度财务报告已经天健会计师事务所审计并被出具了标准无保留意见的审计报告。

１．３

公司负责人赵坚、主管会计工作负责人楼金萍及会计机构负责人（会计主管人员）王炳梅声明：保证年

度报告中财务报告的真实、完整。

§２

公司基本情况

２．１

基本情况简介

股票简称 金利华电

股票代码

３０００６９

上市交易所 深圳证券交易所

２．２

联系人和联系方式

董事会秘书 证券事务代表

姓名 楼金萍 翁永华

联系地址 浙江省金华市金东经济开发区（傅村镇） 浙江省金华市金东经济开发区（傅村镇）

电话

０５７９－８２９１３５８８ ０５７９－８２９１３５９９

传真

０５７９－８２９１３３３３ ０５７９－８２９１３３３３

电子信箱

Ｌｊｐ＠ｊｌｈｄｑ．ｃｏｍ Ｗｙｈ＠ｊｌｈｄｑ．ｃｏｍ

§３

会计数据和财务指标摘要

３．１

主要会计数据

单位：元

２０１１

年

２０１０

年 本年比上年增减（

％

）

２００９

年

营业总收入（元）

１４４

，

３９９

，

０７９．７７ １３５

，

９１２

，

５４４．９３ ６．２４％ １６８

，

８９２

，

２５７．００

营业利润（元）

２０

，

２４３

，

８９６．２６ ２９

，

０６０

，

３９５．６７ －３０．３４％ ２５

，

８０５

，

３６４．８２

利润总额（元）

２３

，

９４０

，

６３５．７７ ３０

，

５３８

，

２３２．６８ －２１．６０％ ２７

，

５０４

，

４０５．８０

归属于上市公司

股东的净利润

（元）

２１

，

２９７

，

８７８．４１ ２６

，

２０５

，

３７９．８２ －１８．７３％ ２３

，

７１７

，

０８０．１６

归属于上市公司

股东的扣除非经

常性损益的净利

润（元）

１８

，

０６４

，

２４４．８９ ２４

，

８２０

，

８８７．５２ －２７．２２％ ２２

，

１２９

，

３３６．９１

经营活动产生的

现金流量净额

（元）

－１３

，

３３１

，

３６９．９３ －１３

，

８２３

，

９５８．２４ ３．５６％ ５４

，

５１１

，

７１２．９２

２０１１

年末

２０１０

年末

本年末比上年末增减

（

％

）

２００９

年末

资产总额（元）

６４６

，

２１９

，

５１４．２７ ５５８

，

３９５

，

４４５．５８ １５．７３％ ２４１

，

２１２

，

０５０．３４

负债总额（元）

１６５

，

４５７

，

２８８．９２ ９８

，

１４１

，

２４８．０３ ６８．５９％ １４７

，

８９８

，

２３２．６１

归属于上市公司

股东的所有者权

益（元）

４６５

，

００９

，

７２１．４８ ４６０

，

２５４

，

１９７．５５ １．０３％ ９３

，

３１３

，

８１７．７３

总股本（股）

７８

，

０００

，

０００．００ ６０

，

０００

，

０００．００ ３０．００％ ４５

，

０００

，

０００．００

３．２

主要财务指标

２０１１

年

２０１０

年

本年比上年增减

（

％

）

２００９

年

基本每股收益（元

／

股）

０．２７ ０．３８ －２８．９５％ ０．５３

稀释每股收益（元

／

股）

０．２７ ０．３８ －２８．９５％ ０．５３

扣除非经常性损益后的

基本每股收益（元

／

股）

０．２３ ０．３６ －３６．１１％ ０．４９

加权平均净资产收益率

（

％

）

４．６０％ ７．８６％ －３．２６％ ２９．１２％

扣除非经常性损益后的

加权平均净资产收益率

（

％

）

３．９０％ ７．４４％ －３．５４％ ２７．１７％

每股经营活动产生的现

金流量净额（元

／

股）

－０．１７ －０．２３ ２６．０９％ １．２１

２０１１

年末

２０１０

年末

本年末比上年末

增减（

％

）

２００９

年末

归属于上市公司股东的

每股净资产（元

／

股）

５．９６ ７．６７ －２２．２９％ ２．０７

资产负债率（

％

）

２５．６０％ １７．５８％ ８．０２％ ６１．３１％

３．３

非经常性损益项目

√

适用

□

不适用

单位：元

非经常性损益项目

２０１１

年金额 附注（如适用）

２０１０

年金额

２００９

年金额

计入当期损益的政府补助，但与公司正

常经营业务密切相关，符合国家政策规

定、按照一定标准定额或定量持续享受

的政府补助除外

３

，

７７９

，

５８５．４０ １

，

７８８

，

３４２．２６ １

，

７９７

，

２３８．４８

除上述各项之外的其他营业外收入和

支出

６５

，

１３０．５１ －１６４

，

２９２．５０ ７０

，

６９４．７６

所得税影响额

－５３５

，

４５７．３９ －２３９

，

５５７．４６ －２８０

，

１８９．９９

少数股东权益影响额

－７５

，

６２５．００ ０．００ ０．００

合计

３

，

２３３

，

６３３．５２ － １

，

３８４

，

４９２．３０ １

，

５８７

，

７４３．２５

§４

股东持股情况和控制框图

４．１

前

１０

名股东、前

１０

名无限售条件股东持股情况表

单位：股

２０１１

年末股东总数

５

，

４１９

本年度报告公布日前一个月末

股东总数

５

，

１０２

前

１０

名股东持股情况

股东名称 股东性质

持股比例

（

％

）

持股总数

持有有限售条件股

份数量

质押或冻结的股

份数量

赵坚 境内自然人

４６．１２％ ３５

，

９７２

，

１５９ ３５

，

９７２

，

１５９

赵康 境内自然人

１７．４９％ １３

，

６４３

，

３６５ １３

，

６４３

，

３６５

丁静 境内自然人

２．７８％ ２

，

１７１

，

３５８

王雨仙 境内自然人

２．７８％ ２

，

１７１

，

３５８

赵晓红 境内自然人

１．３５％ １

，

０４９

，

４９０ １

，

０４９

，

４９０

王云飞 境内自然人

０．６１％ ４７６

，

２５７

吴翔燕 境内自然人

０．５３％ ４１６

，

７２０ ４０７

，

１３０

李小梅 境内自然人

０．５１％ ３９６

，

３００

华泰证券股份有限公司

客户信用交易担保证券

账户

境内非国有

法人

０．５１％ ３９５

，

５５６

陶依清 境内自然人

０．４７％ ３６４

，

８８３

前

１０

名无限售条件股东持股情况

股东名称 持有无限售条件股份数量 股份种类

丁静

２

，

１７１

，

３５８

人民币普通股

王雨仙

２

，

１７１

，

３５８

人民币普通股

王云飞

４７６

，

２５７

人民币普通股

李小梅

３９６

，

３００

人民币普通股

华泰证券股份有限公司客户信用交易

担保证券账户

３９５

，

５５６

人民币普通股

陶依清

３６４

，

８８３

人民币普通股

卢锐飞

３６１

，

８９３

人民币普通股

纪方飞

３６１

，

８９３

人民币普通股

屠爱容

３０６

，

１４４

人民币普通股

中国建设银行

－

摩根士丹利华鑫多因子

精选策略股票型证券投资基金

２０９

，

７７６

人民币普通股

上述股东关联关系或一

致行动的说明

赵坚与赵康为父子关系，赵坚与赵晓红为兄弟关系，赵晓红与赵康为叔侄关系，除

前述外，无法获知上述股东之间是否存在关联关系或一致行动。

４．２

公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图

§５

董事会报告

５．１

管理层讨论与分析概要

一、报告期内公司经营情况的回顾

（一）公司总体经营情况

１

、加大对外投资，扩大公司规模。 报告期内，公司使用部分超募资金

１

，

４８０

万元收购了江西强联电瓷股份有

限公司

５３．９１７％

的股权；并向江西强联增资了

３

，

４６０

万元，现公司持有江西强联电瓷股份有限公司

７２．５０％

的股份，

处于绝对控股地位。 公司力争通过自身的资金、技术研发、质量管理、成本控制等方面的优势，扩大双方的生产

规模，使双方在产品、经营、技术、市场、服务等领域达到互补，从而实现共赢。

２

、坚持技术创新，强化核心技术优势。报告期内，公司继续加大研发与产业化投入。

２０１１

年

８

月公司被浙江省

科学技术厅等部门评定为创新型试点企业。

２０１１

年

１０

月根据国家科学技术部《关于下达

２０１１

年度国家有关科技

计划项目的通知》公司“

±８００ｋＶ

直流钢化玻璃绝缘子项目研发及产业化”被立为国家火炬计划项目。

２０１１

年

１２

月

公司顺利通过高新技术企业复审，并将从

２０１１

年

１

月

１

日至

２０１３

年

１２

月

３１

日，连续三年按

１５％

的优惠税率缴纳企

业所得税及享受国家其他有关高新技术企业的优惠政策。 同时报告期内，公司还获得了

１

项双伞耐污型盘形悬

式玻璃绝缘子实用新型专利，

２

项玻璃绝缘子外观设计专利。 截至报告期末公司已受理专利

９

项。

２０１１

年

６

月中国

电力企业联合会对公司自主研制的

ＬＸＺＹ－１６０

、

ＬＸＺＹ－２１０

、

ＬＸＺＹ－２４０

、

ＬＸＺＹ－３００

、

ＬＸＺＹ１－３００

、

ＬＸＺＹ２－３００

六个

型号直流盘形悬式玻璃绝缘子产品进行了技术鉴定，并获得通过，可以批量生产。 通过上述研发和产业化投入

不仅丰富了公司产品种类，优化了产品结构，还使得公司在新产品技术领域上抢占了至高点，为公司未来创造

新的业绩增长点做了技术储备。

３

、坚持以人为本，加强公司团队建设。 报告期内，为满足公司不断发展壮大的需要，公司通过外部引进方式

聘任了两名副总经理，不断完善技术、管理团队建设。 同时公司也非常重视内部人才的培养，以达到企业人才的

可持续发展。

４

、开拓海外市场，取得重大突破。经过不断的努力及前期长时间积累，

２０１１

年

１０

月公司获得了在阿尔及利亚

项目名称为

ＡＰＰＥＬ Ｄ

’

ＯＦＦＲＥＳ ＰＭＴＥ Ｎ° ０８／１１ ＣＡＭＥＧ．

的绝缘子预中标，

２０１２

年

１

月

８

日至

１

月

１２

日期间，本项目

阿尔及利亚用户单位

ＣＡＭＥＧ

公司派出代表对本公司进行了验厂，并获得通过。

２０１２

年

４

月公司收到了

ＣＡＭＥＧ

公

司送达的《提供

６０

，

２２０ｅｔ ４００ＫＶ

线路钢化玻璃绝缘子合同》生效通知书。合同总金额共计

２

，

２９２．１５

万美元，折合人

民币约

１４

，

５４５．０７

万元，占公司

２０１０

年度营业收入的

１０７．０２％

。 本次公司成功在阿尔及利亚中标及签订合同，不仅

有利于公司未来业绩的增长，更有利于公司积累海外营销经验，为进一步扩大海外市场打下基础。

５

、提升技术水平，加强管理，严控生产成本。 报告期内，公司通过引进先进生产设备以及不断对现有生产技

术工艺、设备进行完善和升级改造，有效提高了附加值较高适用超高压、特高压线路玻璃绝缘子产品的合格率。

与此同时，公司通过不断提高经营管理水平，强化内部管理，充分发挥闲置募集资金作用等措施，有效控制了生

产经营成本。

６

、加强内部控制，提高规范运作水平。 报告期内，公司十分重视内部控制制度的建设和执行，并根据实际情

况的变化，制定了《控股子公司管理制度》以及修订了《重大信息内部报告制度》等规章制度，以便更好地进行经

营管理，控制经营风险，提高公司管理效益，完善公司治理机制。

７

、报告期内，公司实现营业总收入

１４

，

４３９．９１

万元，同比增长

６．２４ ％

；实现利润总额

２

，

３９４．０６

万元，同比下降

２１．６２ ％

；实现净利润

２

，

１２９．７９

万元，同比下降

１８．７３％

。 主要原因是（

１

）、报告期内原材料成本及人工成本增加，

导致报告期毛利率下降

９．５３％

；（

２

）、非同一控制下企业合并江西强联电瓷股份有限公司所致。

８

、公司“年产

２００

万片超高压、特高压钢化玻璃绝缘子扩建项目”原计划

２０１２

年

３

月

３１

日试投产，但是因国家

宏观政策影响，国家电力投资速度有所放缓，为确保公司投资项目的安全、有效，结合市场情况，公司适度控制了

投资项目投产进度，导致实际投产时间未达到计划进度。 预计投产时间将延期至

２０１２

年

８

月

３１

日。

（二）公司核心竞争优势

报告期内，公司核心竞争优势未发生重大变化。

１

、技术优势

公司通过持续的技术创新，在玻璃绝缘材料制造、玻璃绝缘子产品制造和玻璃绝缘子工业外观设计

３

个领

域内形成了

１２

项核心专有技术，是国内少数拥有成熟的交、直流特高压玻璃绝缘子生产技术的厂商，公司在行业

内形成并确立了技术上的领先地位。

２００７

年

９

月， 公司生产的目前行业内机械荷载等级最高的适用于

１

，

０００ｋＶ

交流特高压输电线路的

５３０

（

５５０

）

ｋＮ

玻璃绝缘子，第一个通过了由中国电力企业联合会组织的该等级玻璃绝缘子新产品技术鉴定。

２００７

年

１１

月，

公司“

１

，

０００ｋＶ

特高压输电线路用钢化玻璃绝缘子”被国家科技部等四部委列入《

２００７

年度国家重点新产品计

划》。

２００８

年

９

月

１９

日，公司被认定为新材料制造技术领域内的高新技术企业。

２００８

年

１１

月，公司“

１００

万伏特特高

压线路用钢化玻璃绝缘子产业化”项目被国家科技部认定为

２００８

？

２００９

年国家火炬计划项目。

２００８

年

１２

月，公司

的技术研发中心被浙江省科技厅认定为“省级高新技术企业研究开发中心”。

２００９

年

７

月，公司开发的目前行业内

机械荷载等级最高的适用于直流

±８００ｋＶ

特高压输电线路的

５３０

（

５５０

）

ｋＮ

玻璃绝缘子，通过了电力工业电力设备

及仪表质量检验测试中心的型式试验，并于

２０１０

年

６

月

ＬＸＺＹ－４２０

（

４００

）和

ＬＸＺＹ－５５０

（

５３０

）直流绝缘子产品通过

了中国电力企业联合会的新产品技术鉴定。

２０１１

年

８

月公司被浙江省科学技术厅等部门评定为创新型试点企业。

２０１１

年

１０

月根据国家科学技术部《关于下达

２０１１

年度国家有关科技计划项目的通知》公司“

±８００ｋＶ

直流钢化玻

璃绝缘子项目研发及产业化”被立为国家火炬计划项目。

２０１１

年

１２

月公司顺利通过高新技术企业复审。

同时报告期内， 公司还新增了

１

项双伞耐污型盘形悬式玻璃绝缘子实用新型专利，

２

项玻璃绝缘子外观设计

专利，

９

项已被受理专利，

６

项中电联新产品技术鉴定证书，

８

项新产品型式试验检验报告。截至报告期末公司共计

拥有

１６

项外观设计专利、

３

项实用新型专利、

１

项软件著作权、

４７

项中电联新产品技术鉴定证书。

２

、质量控制技术优势

由于电网运行的安全性和稳定性对国家战略安全至关重要，电力设备（器材）生产厂商的质量控制水平是

其核心竞争力之一。

公司依据

ＩＳＯ９００１

质量体系标准，建有一套完善的质量管理体系，对产品设计开发、生产、销售和服务实施全

过程的标准化管理和控制。 在此基础上，公司还建成了拥有全套型式试验项目检测能力的技术检验中心和全流

程关键工艺点的视频管理系统，并形成了独特的玻璃绝缘件检测流水线技术。

报告期内，公司还投资建设了一整先进的自动配料系统，并顺利投入了使用，极大地减少了关键工艺配料

环节的人为干预因素，提高了配料的精准度，有效提高了产品质量和合格率。

国家级产品质量检测检验机构和电网运营企业每年会对玻璃绝缘子厂商销售的产品进行定期抽检和全面

考核，存在质量问题的企业将会被取消在电网运营企业内的销售资格。 报告期内，公司始终保持有国家电网总

部及下辖各省级电力公司和南方电网下辖省级电力公司的招投标资格。 并且据客户反馈的产品运行报告显示，

公司产品性能良好、质量稳定。

３

、营销和客户优势

公司自建成以来不断加强销售渠道和服务网络建设。 目前已基本建成全国性的营销和服务网络，在全国二

十多个省市派有销售代表，负责客户关系的拓展和维护，以及产品推广、销售和回款。 良好的营销网络确保了公

司对市场的覆盖和渗透能力，使公司与客户保持了良性沟通，增强了客户的稳定性。 公司已拥有包括国家电网、

南方电网及其各地电力公司在内的核心客户。 报告期内，公司在努力巩固国内市场地位的同时，还通过参加国

外的电气产品展会等方式， 积极开拓海外市场。

２０１１

年

１０

月公司获得了在阿尔及利亚项目名称为

ＡＰＰＥＬ Ｄ

’

ＯＦＦＲＥＳ ＰＭＴＥ Ｎ° ０８／１１ ＣＡＭＥＧ．

的绝缘子预中标。 预中标金额共计

２２９２．１５

万美元，折合人民币约

１４５４５．０７

万元，

占公司

２０１０

年度营业收入的

１０７．０２％

。

４

、成本控制优势

公司依靠多年专业从事玻璃绝缘子生产的优势，采取了一系列新技术、新工艺，有效控制并降低了生产成

本。 例如，公司对马蹄焰玻璃熔炉进行余热回收改造，使烟气排放温度从

３５０℃

下降到

１５０℃

，产生的水蒸气直接

用于胶装工序的蒸汽和恒温养护；公司改进了冷热冲击流水线，在提高玻璃绝缘件半成品不良检出率的同时，

年节约电约

４５

万

ｋＷＨ

、液化气约

１５０

吨；

２００９

年建成的成型冷却用水和胶装流程养护用水的循环净化系统，在实

现无工业废水外排的同时，年节约用水约

８

，

０００

吨。

２０１０

年公司对窑炉控制系统的升级改造，采用炉内全景监控

手段后，更有效地将炉内各部位燃烧点与温度进行了控制，提高了产品合格率。

５

、人才优势

公司一贯重视人力资源工作，通过与国内高校、多所科研单位建立 “产学研”合作关系、内部培养以及外部

引进人才相结合方式，目前公司已形成了一批优秀的管理人员和一支技术覆盖面全、核心力量突出的研发技术

人才梯队，保证了公司业务规模扩张及技术进步，已成为公司凝聚核心竞争力的最重要资源。

６

、物流优势

由于电网建设的特殊性，电网建设的项目单位分布在全国各个地区，因此周边的物流配套水平对玻璃绝缘

子生产厂商的物流成本影响很大。公司地处金华金东开发区傅村镇，距义乌小商品市场

２０

公里。义乌是一个国际

性小商品流通中心和国际性商贸城市，拥有全国范围内、非常发达同时也是成本非常低的物流配送网络。 相比

国内其他市场，义乌的物流成本低

３０％

左右。 并且，受惠于“空车返程”所带来的价格优势，相比其他生产厂商，公

司物流成本较低。

７

、报告期内，公司未发生因设备、技术升级换代、核心技术人员辞职等影响公司核心竞争能力的情形。

（三）公司控股子公司经营情况

截至报告期末，公司拥有一个控股子公司，基本情况为：

公司名称：江西强联电瓷股份有限公司

注 册 号：

３６０３２３２１００００７０８

法定代表人：赵晓红

成立日期：

２００６

年

９

月

１３

日

注册资本：

８

，

０００

万元

住 所：江西省芦溪县上埠镇坪里工业园区

经营范围：电瓷、电器、陶瓷、电瓷附件生产、销售，进出口贸易。（以上项目法律法规有专项规定的从其规定）

主要业务：生产、销售高强度棒形支柱瓷绝缘子、轻型棒形瓷绝缘子、复合绝缘子用瓷芯棒。

２０１１

年

７

月

２７

日公司第二届董事会第五次会议决议审议通过，公司决定使用部分超募资金

１

，

４８０

万元收购江

西强联电瓷股份有限公司

５３．９１７％

的股权；收购完成后再向江西强联电瓷股份有限公司增资

３

，

４６０

万元，报告期

内公司已完成了该公司的股权收购、增资及工商登记。 截止报告期末，公司共计持有江西强联电瓷股份有限公

司

７２．５０％

的股权。

截止

２０１１

年

１２

月

３１

日，江西强联电瓷股份有限公司总资产为

１３

，

８０５．５５

万元，净资产为

５

，

７２８．１８

万元；收购后

实现的净利润为

－９５．８２

万元。

二、公司对未来的展望

（一）公司所处行业的发展趋势

公司的主要产品是在高压、 超高压和特高压交、 直流输电线路上用于绝缘和悬挂导线的高强度玻璃绝缘

子。 因此，电力行业尤其是大规模电网建设及改造是玻璃绝缘子产品重点应用领域。

未来国内市场状况：根据中电联《电力工业“十二五”规划研究报告》预测，“十二五”期间全国电力工业投资

将达到

５．３

万亿元，其中电网投资

２．５５

万亿元。 “十二五”期间，国家电网将投资

５

，

０００

亿元用于特高压建设，建成

连接西部大型能源基地与东部主要电力负荷中心的“三横三纵一环网”特高压骨干网架和

１３

回长距离直流输电

工程，初步建成以特高压骨干网架为核心的世界一流的坚强智能电网。 国家电网对特高压建设、智能电网建设、

城网农网改造的投入规划，将给国内输变电设备材料制造商，特别是特高压设备材料制造商带来更大的发展机

遇。 公司作为国家电网公司、南方电网公司及其下属各省市电力公司玻璃绝缘子的主要供应商，在未来也势必

会受益其中，公司所处行业市场前景广阔。

未来国际市场状况：根据以往经验，西欧、北美、东南亚输配电市场总量较大，但增速较平缓。而印度、非洲等

地由于经济发展迅速，各国国内原有基础设施薄弱，电力设备制造技术整体水平相对落后，因此对国外电力装

备的需求较大。 因此，公司未来将通过自身的海外市场开拓、布局，加快实施国际化战略，积极开展海外市场业

务。

同时，随着电力行业的发展，新玻璃绝缘子厂家进入市场，玻璃绝缘子市场的竞争格局也将会发生变化。 对

此，公司将加大研发和市场投入，推出高附价值、高技术含量的新产品，以及开拓新市场，特别是开拓海外市场，

公司研发大盘径玻璃绝缘子，以迎合国外市场需求，力争在未来竞争市场格局中占据有利位置。

（二）可能面临的风险因素

１

、经营风险

（

１

）原材料价格波动的风险

公司主要原材料包括铁帽、钢脚、重油、液化气、纯碱等，公司营业成本中原材料成本占

８０％

以上，营业成本

受原材料价格变动的影响较大。

报告期内， 公司的主要原材料出现了较大幅度的上涨， 原材料价格波动一定程度上影响到公司产品的成

本，为控制原材料价格波动对公司营业成本的影响降低到最小，公司采取了以下措施：

１

）准确分析判断原材料市

场价格波动因素，采取积极措施，加强与原材料供应商的协调。 与部分供应商签订一定时间内不变价格协议与

框架协议。 保持原材料价格在一定范围内的可控性。

２

）加大生产设备的改造力度，不断改进生产技术与制造工

艺，完善管理制度，制订激励措施，调动员工积极性，开展一系列增产节支活动。

３

）加大新产品产业化力度，不断

优化产品结构，提高企业经济效益，以上措施有效减小了由于原材料价格波动对产品成本的影响。

（

２

）主营业务和产品应用领域单一的风险

公司产品主要应用于国内电力系统输电线路建设， 下游国内电网建设对本公司的发展具有较大的牵引和

驱动作用，我国电网建设改造投资需求的变化将直接影响公司未来的发展状况。 如果下游行业建设投资规模发

生不利变化，公司盈利能力将受到影响。 公司将在保障对国家电网、南方电网中高端、核心市场的供应基础上，

努力拓展国内电气化铁路接触网建设市场和国际玻璃绝缘子市场，以及通过收购兼并其他企业方式，扩大本公

司产品的应用领域和使用范围，分散产品销售相对集中的风险。 报告期内，公司收购并控股了江西强联电瓷股

份有限公司，江西强联电瓷股份有限公司主要生产、销售高强度棒形支柱瓷绝缘子、轻型棒形瓷绝缘子、复合绝

缘子用瓷芯棒。

（

３

）技术替代的风险

绝缘子的绝缘材料可分为电瓷、特种功能玻璃和特种有机复合材料（硅橡胶）三大类。 目前，无论从新材料

领域最新研究成果还是从电网运营企业应用实务分析，三类绝缘材料各有其优缺点，没有一种绝缘材料可以适

用于所有应用环境。 故电力部门需要在电网工程设计时，从所辖电网运行的电压等级、地理环境、气候条件、空

气污秽程度等情况出发，并结合本地区历史使用经验，根据三种绝缘子的特性进行选择或者配合使用。

但是，随着世界范围内新材料研究的不断深入和电气设备（器材）生产技术的改进，不排除电瓷和特种有机

复合材料在安全性能、电气性能、使用寿命等方面出现重大进步，对特种功能玻璃绝缘子的应用形成冲击。同时，

随着特种功能玻璃生产技术的进步，不排除其他生产厂商在玻璃熔制、成型钢化、质量缺陷检测方面出现重大

技术进步，对本公司现有的生产模式和生产技术形成冲击。 故本公司存在技术被替代的风险。

２

、应收账款较大的风险

报告期末，公司应收账款余额

１３

，

８２３．３３

万元。 公司产品终端客户主要集中于电力行业，产品主要用于高压、

超高压和特高压输电线路及变电站，涉及项目大部分系国家重大、重点工程，一般具有建设周期长、货款结算程

序多的特点，造成合同履约期和货款结算周期较长（除质保金外通常为

４

？

６

个月）。但电力行业客户采购资金来源

比较稳定，信誉良好，公司给予较为宽松的信用政策。 公司报告期内实际未发生应收账款坏账事项。

虽然公司主要客户信誉度较高，应收账款账龄较低，坏账风险较小，但倘若电力部门因工程进度等原因导

致公司无法及时回收货款，仍将对公司的现金流和资金周转产生不利影响。

３

、税收政策变化的风险

公司现为高新技术企业，自

２０１１

年起三年内享受减按

１５％

的税率征收企业所得税的优惠政策。 若国家对高

新技术企业所得税优惠政策进行调整，将可能对公司未来经营业绩产生一定影响。

４

、募集资金投资项目风险

（

１

）募投项目实施后一方面可扩充公司现有生产能力，解决产能不足带来的企业发展瓶颈；另一方面有利于

发挥生产规模化的效应，促进公司整体经济效益的提高。 虽然项目经过了广泛的市场调查和严密的可行性分析

和论证，但在项目实施过程中，因宏观经济形势的变化仍存在一定的不确定性；同时，随着本次募投项目的实施，

公司固定资产规模大幅增加，存在因折旧及摊销大幅增加，这将对公司净利润产生一定影响。

（

２

）销售能力无法匹配产能扩张速度的风险

公司募投项目建成后，能否进一步扩大市场销售规模，仍存在一定的不确定因素，故存在未来公司销售能

力无法匹配产能扩张速度的风险。

５

、海外市场发展导致的汇率风险

随着公司在海外市场开拓和布局逐步展开，未来将有更多产品跨出国门走向世界，公司盈利对汇率的敏感

度必将大大增强，因此汇率风险加大了对经营成果的影响。

（三）公司未来发展战略规划与

２０１２

年经营计划

１

、公司未来发展战略规划

（

１

）专业化发展战略

公司未来将持续专注于高压、超高压和特高压线路用玻璃绝缘子的研发、生产和销售，不断提高公司在新

型高强度功能玻璃制造技术的研究和特高压输变电外绝缘器材开发领域的技术水平， 朝着高技术水平上的专

业化、规模化方向发展，努力提高产品的市场竞争力。

（

２

）技术创新战略

公司未来将继续明确技术和市场的双重动力型技术创新战略，强调产品的市场导向是企业生存的基础，但

在主要产品的技术高度上要保持战略前瞻性， 并在保证工艺水平的前提下追求成本的控制和客户需求的快速

响应。

（

３

）市场扩张战略

充分利用国内电网建设和电气化铁路建设的高峰，进一步巩固并扩大市场占有率，提升行业地位。 未来公

司将在巩固国内大型电网运营企业线路玻璃绝缘子主要供应商地位的同时， 公司将逐步努力向国际玻璃绝缘

子主流供应商方向发展。

（

４

）人才培养战略

创新性企业未来的持续性发展需要充足、有效、合理的人力资源作为支撑。 未来公司将继续搭建符合成长

创新性企业特征的人力资源结构，在加大外部人才招聘力度的同时，进一步完善内部员工的培训、激励机制，鼓

励员工与企业同步发展，在企业创新性成长可持续发展的同时，做到公司员工职业生涯的可持续发展。

（

５

）销售服务战略

公司未来将继续完善现有的销售网络，保持与终端绝缘子用户之间及时、良好的沟通渠道，加快应对客户

反馈意见的响应速度，及时提供相应的技术支持。 同时，为适应公司的国际市场扩张战略，加快进入国际市场速

度，公司将加大力度引进复合型外贸人才，并不断完善国际贸易机构建设，形成覆盖国内外销售网络的市场营

销服务体系。

（

６

）和谐发展战略

和谐发展战略，即在公司自身大力发展壮大的同时，将继续承担起环境保护、社会救济等社会责任。 公司将

响应国家节能减排的政策号召，在注重经济效益的同时注重社会效益，力争推广应用成熟、高效、环保的先进生

产技术。 对于诸如地震、雪灾等自然灾害，公司将以国家利益为重，采取力所能及的方式给予最大力度的支持，

履行公司对国家和社会应负的责任和使命。

２

、公司

２０１２

年经营计划

（

１

）募投项目的实施

积极推进募投项目建设进度，确保工程质量、项目建设如期竣工和募投项目顺利投产。

（

２

）加强市场的开拓力度

在国内市场上，

２０１２

年，公司将以国家电网特高压建设、智能电网建设、城网农网改造需求为重点，在努力巩

固国内市场地位的基础上，提升公司在高电压等级线路市场占有率；在海外市场上，不断加强海外市场信息收

集能力，加大产品推广力度，采取多种灵活方式，积极开拓海外市场，确保

２０１２

年募投项目达产后，产能能够得到

充分释放。

（

３

）继续加大研发与产业化投入

２０１２

年，公司将继续加大研发投入，一方面，不断研发出高技术含量、高性能的新产品，优化产品结构，提高

产品的附加值，并积极推向市场，同时还将对已经研发成功的新产品进行系列化并形成产业化，增加产品型号，

扩大新产品的适用范围。 另一方面继续对现有生产技术工艺、设备进行完善和升级改造，不断提高产品质量和

生产效率、降低生产成本。

（

４

）进一步完善内部管理体系

随着公司的发展，公司的规模将迅速扩大，对公司管理层的管理水平和管理能力提出了新的挑战。

２０１２

年，

公司一方面将继续加强人力资源管理，进一步提升管理层的业务管理水平和执行力。 通过内、外部相结合的培

训方式，提高员工的综合素质，规范员工行为，增强员工产品质量和安全生产意识。 另一方面，继续加强内部控

制制度建设，促进公司内部控制体系更加全面、完善，使得公司内部控制制度贯穿决策、执行和监督全过程，覆盖

公司各项业务。

３

、为实现未来发展战略所需的资金及使用计划

公司

２０１０

年

４

月成功登陆证券市场。 目前资金仍然较为充足，公司将努力提高资金的使用效率，为股东创造

最大效益。

５．２

主营业务分行业、产品情况表

主营业务分行业情况

√

适用

□

不适用

单位：万元

分行业 营业收入 营业成本 毛利率（

％

）

营业收入比

上年增减

（

％

）

营业成本比

上年增减

（

％

）

毛利率比上年

增减（

％

）

绝缘子

１４

，

４３９．２９ ９

，

７６８．１８ ３２．３５％ ６．２４％ ２３．６７％ －９．５３％

主营业务分产品情况

单位：万元

分产品 营业收入 营业成本 毛利率（

％

）

营业收入比

上年增减

（

％

）

营业成本比

上年增减

（

％

）

毛利率比上年

增减（

％

）

玻璃绝缘子

１２

，

８７４．７６ ８

，

４２７．９７ ３４．５４％ －５．２７％ ６．７０％ －７．３４％

陶瓷绝缘子

１

，

５６４．５３ １

，

３４０．２１ １４．３４％

小计

１４

，

４３９．２９ ９

，

７６８．１８ ３２．３５％ ６．２４％ ２３．６７％ －９．５３％

５．３

报告期内利润构成、主营业务及其结构、主营业务盈利能力较前一报告期发生重大变化的原因说明

√

适用

□

不适用

２０１１

年，公司实现营业总收入

１４

，

４３９．９１

万元，同比增加

６．２４ ％

；实现利润总额

２

，

３９４．０６

万元，同比下降

２１．６２

％

；实现净利润

２

，

１２９．７９

万元，同比下降

１８．７３％

。主要原因是

１

、报告期内原材料成本及人工成本增加，导致报

告期毛利率下降

９．５３％

；

２

、非同一控制下企业合并江西强联电瓷股份有限公司所致。

§６

财务报告

６．１

与最近一期年度报告相比，会计政策、会计估计和核算方法发生变化的具体说明

□

适用

√

不适用

６．２

重大会计差错的内容、更正金额、原因及其影响

□

适用

√

不适用

６．３

与最近一期年度报告相比，合并范围发生变化的具体说明

√

适用

□

不适用

２０１１

年

７

月

２７

日公司第二届董事会第五次会议决议审议通过，公司决定使用部分超募资金

１

，

４８０

万元收购江西

强联电瓷股份有限公司

５３．９１７％

的股权；收购完成后再向江西强联电瓷股份有限公司增资

３

，

４６０

万元，报告期

内公司已完成了该公司的股权收购、增资及工商登记。 截止报告期末，公司共计持有江西强联电瓷股份有限

公司

７２．５０％

的股权。

６．４

董事会、监事会对会计师事务所“非标准审计报告”的说明

□

适用

√

不适用

§１

重要提示

１．１

本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证本报告所载资料不存在任何虚假记载、误导性

陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性负个别及连带责任。

１．２

深圳市鹏城会计师事务所有限公司为本公司

２０１１

年年度财务报告出具了标准无保留意见的审计报告。

１．３

本公司负责人王九全先生、主管会计工作负责人方荣水先生及会计机构负责人（会计主管人员）朱邓平

先生声明：保证年度报告中财务报告的真实、完整。

§２

公司基本情况

２．１

基本情况简介

股票简称 劲胜股份

股票代码

３０００８３

上市交易所 深圳证券交易所

２．２

联系人和联系方式

董事会秘书 证券事务代表

姓名 王琼 周洪敏

联系地址 东莞市长安镇上角村 东莞市长安镇上角村

电话

０７６９－８２２８８２６５ ０７６９－８２２８８２６５

传真

０７６９－８５０７５９０２ ０７６９－８５０７５９０２

电子信箱

ｉｒ＠ｊａｎｕｓｃｎ．ｃｏｍ ｉｒ＠ｊａｎｕｓｃｎ．ｃｏｍ

§３

会计数据和财务指标摘要

３．１

主要会计数据

单位：元

２０１１

年

２０１０

年 本年比上年增减（

％

）

２００９

年

营业总收入（元）

１

，

３４１

，

６７４

，

４４１．０９ ９５９

，

９３２

，

０８８．８１ ３９．７７％ ７１９

，

２１３

，

８２１．１６

营业利润（元）

７４

，

９２４

，

５９３．６７ ８０

，

７３３

，

７７０．０６ －７．２０％ ７６

，

３２３

，

４０６．２３

利润总额（元）

７７

，

４６６

，

６５６．７９ ８６

，

６１９

，

４９０．９４ －１０．５７％ ７９

，

１１９

，

９１８．０４

归属于上市公司股东的

净利润（元）

６５

，

０９６

，

６８３．６９ ７５

，

２６２

，

４５７．５２ －１３．５１％ ６９

，

８７５

，

０３０．７５

归属于上市公司股东的

扣除非经常性损益的净

利润（元）

６２

，

９３５

，

９３０．０４ ７０

，

２５９

，

５９４．７７ －１０．４２％ ６７

，

４９７

，

９９５．７１

经营活动产生的现金流

量净额（元）

－５２

，

２７１

，

７２５．９７ ８６

，

９２２

，

３６５．３０ －１６０．１４％ １３２

，

８９８

，

１４０．０１

２０１１

年末

２０１０

年末

本年末比上年末增减

（

％

）

２００９

年末

资产总额（元）

１

，

６０６

，

９２５

，

７１５．６０ １

，

４３０

，

４１７

，

７９５．８９ １２．３４％ ４５４

，

９０７

，

８２６．１６

负债总额（元）

３９３

，

４９９

，

８６０．３９ ２６２

，

０５３

，

８３３．７０ ５０．１６％ ２１１

，

８０６

，

２２１．４９

归属于上市公司股东的

所有者权益（元）

１

，

２１３

，

４２５

，

８５５．２１ １

，

１６８

，

３６３

，

９６２．１９ ３．８６％ ２４３

，

１０１

，

６０４．６７

总股本（股）

２００

，

０００

，

０００．００ １００

，

０００

，

０００．００ １００．００％ ７５

，

０００

，

０００．００

３．２

主要财务指标

２０１１

年

２０１０

年

本年比上年增

减（

％

）

２００９

年

基本每股收益（元

／

股）

０．３３ ０．４２ －２１．４３％ ０．４７

稀释每股收益（元

／

股）

０．３３ ０．４２ －２１．４３％ ０．４７

扣除非经常性损益后的基本每股收益（元

／

股）

０．３１ ０．３９ －２０．５１％ ０．４５

加权平均净资产收益率（

％

）

５．４８％ ９．６９％ －４．２１％ ３３．５７％

扣除非经常性损益后的加权平均净资产收益

率（

％

）

５．３０％ ９．０５％ －３．７５％ ３２．４２％

每股经营活动产生的现金流量净额（元

／

股）

－０．２６ ０．８７ －１２９．８９％ １．７７

２０１１

年末

２０１０

年末

本年末比上年

末增减（

％

）

２００９

年末

归属于上市公司股东的每股净资产（元

／

股）

６．０７ １１．６８ －４８．０３％ ３．２４

资产负债率（

％

）

２４．４９％ １８．３２％ ６．１７％ ４６．５６％

３．３

非经常性损益项目

√

适用

□

不适用

单位：元

非经常性损益项目

２０１１

年金额 附注（如适用）

２０１０

年金额

２００９

年金额

非流动资产处置损益

－４７３

，

９７８．５９ －５９

，

９５９．３４ －４

，

５４８．６６

计入当期损益的政府补助， 但与公司正

常经营业务密切相关， 符合国家政策规

定、 按照一定标准定额或定量持续享受

的政府补助除外

１

，

６２８

，

８３９．４８ ５

，

１２７

，

５８０．００ ２

，

１６４

，

３６７．００

除上述各项之外的其他营业外收入和支

出

１

，

３８７

，

２０２．２３ ８１８

，

１００．２２ ６３６

，

６９３．４７

所得税影响额

－３８１

，

３０９．４７ －８８２

，

８５８．１３ －４１９

，

４７６．７７

合计

２

，

１６０

，

７５３．６５ － ５

，

００２

，

８６２．７５ ２

，

３７７

，

０３５．０４

§４

股东持股情况和控制框图

４．１

前

１０

名股东、前

１０

名无限售条件股东持股情况表

单位：股

２０１１

年末股东总数

５

，

８６２

本年度报告公布日前一个月末股

东总数

５

，

７４４

前

１０

名股东持股情况

股东名称 股东性质

持股比例

（

％

）

持股总数

持有有限售

条件股份数

量

质押或冻结

的股份数量

劲辉国际企业有限公司 境外法人

６１．５０％ １２３

，

０００

，

０００ １２３

，

０００

，

０００ ０

广东银瑞投资管理有限公司

境内非国有法

人

１１．０９％ ２２

，

１８２

，

０００ ２２

，

１８２

，

０００ １９

，

３５０

，

０００

东莞市嘉众实业投资有限公司

境内非国有法

人

２．２５％ ４

，

５００

，

０００ ３

，

６００

，

０００ ０

中信信托有限责任公司

－

武当

１７

期

境内非国有法

人

２．０７％ ４

，

１３４

，

１５５ ０ ０

中国建设银行

－

上投摩根双息平衡混

合型证券投资基金

境内非国有法

人

１．５５％ ３

，

１００

，

０００ ０ ０

中国建设银行

－

华宝兴业新兴产业股

票型证券投资基金

境内非国有法

人

１．１０％ ２

，

１９７

，

８９０ ０ ０

中国建设银行

－

上投摩根中小盘股票

型证券投资基金

境内非国有法

人

０．７７％ １

，

５４９

，

５７４ ０ ０

兴业国际信托有限公司

－

武当目标回

报第

３

期证券投资集合资金信托计划

境内非国有法

人

０．６０％ １

，

２０８

，

２７５ ０ ０

中国对外经济贸易信托有限公司

－

新

股

Ｃ１３

境内非国有法

人

０．６０％ １

，

２００

，

０００ ０ ０

华润深国投信托有限公司

－

武当稳健

增长集合信托计划

境内非国有法

人

０．５９％ １

，

１８９

，

３６５ ０ ０

前

１０

名无限售条件股东持股情况

股东名称

持有无限售条件股份数

量

股份种类

中信信托有限责任公司

－

武当

１７

期

４

，

１３４

，

１５５

人民币普通股

中国建设银行

－

上投摩根双息平衡混合型证券投资

基金

３

，

１００

，

０００

人民币普通股

中国建设银行

－

华宝兴业新兴产业股票型证券投资

基金

２

，

１９７

，

８９０

人民币普通股

中国建设银行

－

上投摩根中小盘股票型证券投资基

金

１

，

５４９

，

５７４

人民币普通股

兴业国际信托有限公司

－

武当目标回报第

３

期证券投

资集合资金信托计划

１

，

２０８

，

２７５

人民币普通股

中国对外经济贸易信托有限公司

－

新股

Ｃ１３ １

，

２００

，

０００

人民币普通股

华润深国投信托有限公司

－

武当稳健增长集合信托

计划

１

，

１８９

，

３６５

人民币普通股

华润深国投信托有限公司

－

武当

５

期证券投资集合信

托计划

１

，

１５４

，

９６５

人民币普通股

北京国际信托有限公司

－

云程泰资本增值集合资金

信托计划

１

，

１２７

，

１００

人民币普通股

北京国际信托有限公司

－

云程泰（二期）

１

，

０９６

，

２１４

人民币普通股

上述股东关联关系或一

致行动的说明

公司前

１０

名股东、前

１０

名无限售条件股东之间，公司未知其他股东间是否存在关联

关系，也未知其他股东是否属于《上市公司收购管理办法》规定的一致行动人。

４．２

公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图

§５

董事会报告

５．１

管理层讨论与分析概要

一、报告期内公司经营情况的回顾

２０１１

年度，全球手机制造业向中国转移，智能手机和平板电脑精密结构件的需求旺盛，公司主要客户三星、

华为、中兴、

ＴＣＬ

等手机终端客户在市场上销售成长强劲。 报告期内，公司实现营业收入

１３４

，

１６７．４４

万元，比上年

同期增加

３８

，

１７４．２４

万元，增长

３９．７７％

；营业利润

７

，

４９２．４６

万元，比上年同期减少

５８０．９２

万元，下降

７．２０％

；实现净利

润

６

，

５０９．６７

万元，比上年同期减少

１

，

０１６．５８

万元，下降

１３．５１％

。

报告期内，公司管理层积极落实股东大会决议和董事会决策，按照年初设定的经营目标，坚持继续实施大客

户战略，维护好老客户并积极拓展新客户，强化内部管理，持续开展经营革新，加强成本管理，加大研发投入、设

备投资，公司业务规模继续保持增长，进一步巩固了在行业中的地位，公司的综合竞争力得到了提升。 公司

２０１１

年度经营计划执行情况如下：

１．

积极开发新客户、拓展新产品、完善公司产品结构

报告期内，公司利用

ＩＰＯ

募集资金进行的投资扩建、扩产项目产能逐步释放，公司以往的产能瓶颈得到较大

程度的缓解，实现营业收入持续增长。公司在报告期重点进行了产品结构调整，从功能手机向智能手机零组件转

型，并积极开发了日本

ＥＭＣ

、

ＮＥＣ

及国内金立、海信等新客户，优化公司客户结构。 同时，公司在报告期内投资设

立了主要从事电容式触摸屏光学玻璃项目的全资子公司，丰富公司的产品线，完善公司产品结构。

２．

加大研发投入，提高公司核心竞争力

报告期内，公司研发费用支出

５

，

７１１．１２

万元，比上年增长了

３１．１４％

，占当年营业总收入的

４．２６％

。 主要加大

了模具设计与开发、各种材料的成型技术、各种表面处理技术及防水成型技术等方面的研发投入，包括引进更

多的高端人才、添置必要的研发、检测、试验设施等。 报告期内，公司新增授权专利

３３

项，其中包括

２

项发明专

利、

３１

项实用新型专利；还有

７０

项专利注册申请已获得受理，其中包括

２９

项发明专利、

４１

项实用新型专利。 此部

分专利的获得，有利于公司发挥主导产品的自主知识产权优势，形成持续创新机制，保持技术领先，提升公司

核心竞争力。

３．

进一步提升公司在生产品质、成本控制上的能力

报告期内，公司进一步加大了在生产品质、成本控制上的力度，包括开展各种以品质为主题的活动、宣导树

立全员品质意识、完善品质控制体系等措施。为应对人民币升值、人力成本及各种原材料成本不断上升带来的成

本压力，公司建立了完善的成本预算和成本控制体系，持续开展经营革新等措施进行生产品质、成本控制。

４．

加强人才培训，提升全员素质和凝聚力，优化人才结构

报告期内，为更好的实施公司战略方针，公司持续引进模具、材料、研发等各方面的专业人才。 同时，通过持

续开展对各部门人员的内外部培训、学历继续教育等活动，提升公司全体员工的素质，提高生产效率，优化人才

结构。

报告期内，公司实施了首期股票期权激励计划，

５４

名公司中、高层管理人员及核心技术（业务）人员等被授予

５４０．８

万份股票期权。 股票期权激励计划的实施，进一步完善了公司激励约束机制，充分调动了公司中高层管理

人员及员工的积极性，有效地将股东利益、公司利益和经营者个人利益结合在一起，使各方共同关注公司的长远

发展。 同时也增强了公司管理团队的稳定性和凝聚力，为公司稳定和快速的发展奠定基础。

５．

加强科学管理，提升公司规范运作水平

报告期内，公司根据监管部门文件的相关要求，并结合公司的实际情况，修订了《公司章程》、《董事会议事规

则》、《监事会议事规则》、《总经理工作细则》、《重大投资管理制度》、《内幕信息知情人登记制度》；新制订了《防范

控股股东及关联方占用公司资金管理制度》、《累积投票制实施细则》、《子公司管理制度》、《股票期权激励计划实

施考核办法》、《股票期权激励计划管理办法》等内部控制制度。 通过对上述制度的建立、修订、执行等，公司的内

部控制体系更为健全，治理水平进一步提高。同时，公司坚决贯彻执行国家有关法律法规，健全企业管理制度，形

成科学的公司治理体系和管理机制，规范相关管理工作，提升公司规范运作水平。

二、对公司未来发展的展望

（一）公司所处行业的发展趋势

公司所处的行业为消费电子产品制造行业，目前主要产品包括手机、平板电脑、网卡、医疗器械等产品的精

密结构件，以及公司下属全资子公司华清光学生产的应用于手机和平板电脑等消费电子产品电容式触摸屏上的

强化光学玻璃，公司的发展状况与这些产品所处的行业发展状况密切相关。

目前全球

３Ｇ

（第三代）移动通讯网络逐步完善，

４Ｇ

（第四代）移动通讯网络方兴未艾，通讯网络的升级带来手

机换机的市场需求，推动手机市场的发展。 据市场研究机构

Ｓｔｒａｔｅｇｙ Ａｎａｌｙｔｉｃｓ

预测，

２０１２

年全球

４Ｇ

（

ＬＴＥ

）手机销量

预计将比上年增长

１０

倍，达

６

，

７００

万部。 据赛诺报道，

２０１２

年中国

３Ｇ

手机销售量将达

１．８６

亿部，比

２０１１

年的

１．１

亿部

增长

６９％

。 此外，印度、非洲等移动渗透率较低的地区将主要带来新增用户购机市场的增长动力。

随着手机功能的提升和拓展，手机正不断渗透甚至部分替代

ＭＰ３／ＭＰ４

、数码相机、

ＧＰＳ

等产品的市场。加之在

带宽的增加、无线网络铺设的完善、手机应用程序的丰富、云计算技术及云服务功能逐步应用等多种有利因素推

动下，手机的功能进一步渗透和拓展到人们生活、工作、社交、健康护理等各方面，手机正成为移动互联时代最重

要的综合终端产品之一。除了手机功能的拓展，许多手机还以优良的外形设计、至炫至酷的表面处理等使其成为

一个时尚生活用品，从而带来一部分的换机市场增长动力。

以上因素使得手机市场发展势头和前景保持着良好的状态。 据

ＩＤＣ

数据，

２０１１

年全球手机的出货量为

１５．４６

亿部，比上一年的

１３．８９

亿部增长

１１．３％

；其中智能手机

２０１１

年出货量为

４．９１

亿部，比上一年的

３．０３

亿部增长高达

６２．１％

。

ＩＤＣ

、

Ｇａｒｔｎｅｒ

等市场研究机构预计

２０１２

年全球手机市场预计仍将维持两位数的增长速度。

平板电脑市场方面， 据市场研究机构

ＩＤＣ

的数据，

２０１１

年平板电脑销量达

６

，

８７０

万部，

ＩＤＣ

还对

２０１２

年全球出

货量的预期数据由之前的

８

，

８００

万部上调至

１．０６

亿部， 至

２０１６

年保守预测全球平板电脑销量将达

２

亿部。 目前苹

果的

ｉＰａｄ

仍居市场领头羊地位，非

ｉＰａｄ

阵营的市场占有率

２０１１

年比上一年已有所上升。 从近期苹果

ｉＰａｄ３

发布后

的市场反响看，非

ｉＰａｄ

阵营（

Ａｎｄｒｏｉｄ

平板电脑）的市占率可能有不断上升的势头。

公司下属全资子公司华清光学生产的强化光学玻璃产品，目前主要应用于手机和平板电脑等消费电子产品

的电容式触摸屏上，因此其市场前景与手机及平板电脑行业总体发展状况关系密切。 目前市场上主流智能手机

和平板电脑的屏幕大多采用电容触控方式，基本都要配备一块表面保护用的光学玻璃。 据市场研究机构

Ｇａｒｔｎｅｒ

数据，

２００８

年触摸屏手机占总体手机销量比例约

１８％

，至

２０１３

年这一比例预计将上升至

５８％

；此外包括超极本等

其他消费电子产品使用电容式触摸屏的比例有明显增加的趋势。 因此光学玻璃产品未来市场前景与公司主营

的精密结构件产品的市场前景基本保持一致，均为相对乐观状态。

结合以上市场发展状况，公司预计消费电子产品行业的发展趋势仍处上升阶段，由此相应的消费电子产品

精密结构件及光学玻璃行业也将随之发展。

（二）公司发展所面临的风险因素

１．

客户集中的风险

公司所处精密结构件行业的产业链竞争格局及公司发展阶段决定了公司的客户集中度较高。公司向前五名

主要客户的销售额占营业收入的比例

２００９

年为

９１．５８％

，

２０１０

年为

８７．４７％

，

２０１１

年为

８３．０７％

。 如某一主要客户的生

产经营发生重大不利变化，将会影响本公司生产经营，对公司经营业绩造成不利影响。

随着公司快速发展和新增产能的释放，公司积极开发新客户、拓展新产品，完善公司的产品结构并不断优化

客户结构。 报告期内，中兴、

ＴＣＬ

、京瓷等客户的业务量均有所增长，特别是中兴客户业务量增长迅速，公司前五

名主要客户的集中度已在逐渐下降。

２．

主要原材料价格波动的风险

公司生产精密结构件的主要原材料为塑胶原料和油漆。 报告期内塑胶原料占公司生产成本的比重为

２３．２９％

，油漆占公司生产成本比重为

１８．１７％

，报告期内塑胶原料、油漆采购单价波动分别为

４．２３％

、

－５．４６％

。 原材

料价格若出现大幅波动，则不利于本公司的生产预算及成本控制。

为降低原材料价格波动带来的风险，公司采用成本加成的方式确定产品销售价格，根据原材料价格相应调

整产品销售价格，较好地化解了原材料价格波动对公司经营业务发展的不利影响。同时，公司通过进一步加强生

产管理、物流与供应链管理对主要原材料价格的变化进行实时监控，确保公司主要原材料的合理库存量，降低主

要原材料价格波动对生产成本造成的影响。

３．

劳动力成本上升的风险

近年来我国劳动力成本持续上升，公司单位产品人工成本亦呈逐年上升趋势，人工成本占总成本比例

２００９

年为

１３．８５％

、

２０１０

年为

１７．８９％

，

２０１１

年为

２０．５４％

。 劳动力成本的不断上升，加大了公司经营管理的难度。

对于劳动力成本上升带来的经营压力，公司一方面通过拓展新产品、优化产品结构等措施，另一方面继续加

大自动化人才的引进与自动化的研发投入，逐步提高公司生产的自动化水平，尽可能的控制劳动力成本。

４．

市场竞争加剧的风险

本公司所处的行业市场竞争较为激烈。尽管公司已成为国内乃至国际精密模具及精密结构件行业中具有较

强综合竞争优势的厂商之一，在技术、人才、设备、客户等方面均处于行业领先地位，但随着世界范围内消费电子

加工制造产业向以中国为主的亚洲地区转移，国际知名消费电子结构件厂商在我国建立生产基地，国内的精密

结构件企业也成长较快，因此公司处于竞争可能加剧的市场环境。 如果发生市场拓展不力，不能保持技术、生产

水平的先进性，或者市场供求状况发生了重大不利变化，公司将面临不利的市场竞争局面。

公司将继续保持快速响应客户需求，服务好现有客户，同时开发国内外优质厂商等新客户，和客户建立长

期、稳定的战略合作关系；调整产品结构，优化客户结构；加强技术创新，提高公司的研发实力，增加公司产品的

技术含量和产品附加值；开发多材质的精密结构件产品，拓展医疗器械、汽车电子等更多领域的结构件产品，丰

富公司产品线，为公司增添新的营收和利润增长点。

５．

汇率风险

公司产品销售目前以内销为主，但随着日本、欧洲市场的开发及越南、巴西三星供货量的增加，不可避免的

存在汇率风险。

为避免因汇率变动可能给公司带来无法预见的损失， 公司将密切关注和研究国际外汇市场的发展动态，选

择最有利的结算币种和结算方式，尽可能的规避汇率风险。

（三）公司发展机遇和挑战

１．

公司发展的机遇

消费电子产品行业相对乐观的发展前景给公司带来更多的发展机遇。

首先，公司目前主要客户的需求不断加大。

２０１１

年全球手机出货量整体比上一年增长

１１．３％

，其中三星手机

出货量比上一年增长

１７．６％

，

ＴＣＬ／Ａｌｃｔｅｌ

手机出货量比上一年增长

２０．４％

，中兴手机出货量增长速度也远超行业平

均水平，达到

３０．９％

，而

２０１１

年华为终端（含网卡等）销售额达

６７

亿美元，出货量突破

１．５

亿部，同比增长

３０％

，其中

智能手机出货量超过

２

，

０００

万部，比上一年增长

４

倍。公司主要客户对

２０１２

年手机出货量预计和规划依然较高，从

而也对公司提出更多的产能需求，公司在

２０１０

年、

２０１１

年利用

ＩＰＯ

募集资金进行的投资扩建、扩产项目产能已逐

步释放，可满足客户的需求。

其次，公司在调整产品结构方面的发展机遇。 公司抓住智能手机高速增长的市场机遇，积极调整产品结构，

凭借公司在模具设计与开发、真空不导电镀膜技术（

ＮＣＶＭ

）、抗指纹膜等技术优势，成为国内外厂商中高端智能

手机精密结构件主要生产厂商之一。

此外，公司在新产品、新客户方面的发展机遇。公司在产能扩张的过程中积极布局市场前景好的消费电子其

他产品，

２０１１

年公司投资设立了主要从事容式触摸屏光学玻璃项目的全资子公司， 增加公司生产电容式触摸屏

强化光学玻璃的产能，丰富公司的产品线。同时公司积极开发日本、欧美、国内优质厂商等新客户，为公司进一步

的发展提供持续动力。

２．

公司面临的挑战

未来公司在拥有更多发展机遇的同时，也将面临来自外部宏观环境变化、行业竞争激烈、内部管理难度加大

等挑战。 首先，全球经济形势仍存在一些不确定性因素，例如欧债危机仍未消除、欧洲经济低迷对全球经济产生

的连锁反应、中国经济减速、国内不断上升的人力成本、通货膨胀的潜在风险、人民币升值等因素。 其次，行业内

的竞争仍然很激烈。最后，公司快速发展的同时，也给公司的内部管理带来更大的难度，这需要公司不断革新，提

升内部管理能力，以应对来自内外的各种挑战。

（四）公司未来发展战略和

２０１２

年经营计划

１．

公司未来发展战略

公司专注于精密结构件领域，愿景是为世界一流品牌提供卓越的精密结构件技术解决方案。 基于对精密模

具及精密结构件制造行业的深刻理解及多年来累积的先进制造技术工艺和管理经验，公司未来将继续依托精密

模具、快速成型、表面处理、真空镀膜、强化光学玻璃等主要技术手段，面向全球市场，以手机、平板电脑等消费电

子为主，兼顾医疗器械、汽车电子市场领域，为全球消费电子、医疗器械、汽车电子领域一流厂商提供高附加值、

高技术含量的精密模具、精密结构件及强化光学玻璃等产品及服务。

公司目前主要聚焦于手机、平板电脑等消费电子产品精密结构件及强化光学玻璃产品，未来将根据公司发

展及市场状况，进一步规划开发金属、碳纤维、陶瓷、生物材料等更多材质的结构件产品，公司目前已开始进行碳

纤维改性材料方面的研发工作，并取得一定进展。 公司将采取包括但不仅限于提升在产品外观设计和内部结构

设计的能力，争取引进国内、国际一流相关先进团队进行合作等方式，以推动新材料、新技术、新工艺的研发工

作。 在产品结构方面将根据公司技术实力及市场发展状况，未来适时规划拓展医疗器械、微机电系统（

ＭＥＭＳ

）等

更多领域的结构件产品。

公司积极响应国家《关于加快培育和发展战略性新兴产业的决定》及《十二五规划建议》中倡导的“强化科技

创新，提升产业核心竞争力”、“产业转型升级”等方向和政策。随着科学技术的进步、微机电系统（

ＭＥＭＳ

）的发展，

微型注塑制作在医疗、信息、汽车工程、航天、自动化、环境与安全和日常生活等领域得到了应用，并快速增长，公

司将规划以微注射成型作为一种重要工艺方法来研究开发，这也是全球制造业最尖端领域之一，即微米、纳米成

型技术，微型化技术列入了国家战略高新技术。

２．

公司

２０１２

年经营计划

（

１

）抓管理，促效益

２０１２

年，公司将重点推进营业利润增长、开发周期缩短、采购成本降低、设备效率提升等课题，强化目标管

理，控制成本费用，提升经济效益。

（

２

）积极开发新客户，优化客户结构

随着公司利用

ＩＰＯ

募集资金投资的扩建、扩产项目产能逐步释放，公司在稳固现有客户的基础上，将继

续深化与现有客户的合作，进一步推进产品结构调整，从功能手机向智能手机零组件转型，适时扩大强化

光学玻璃的生产规模。 并积极开发日本、欧美、国内等地区的更多新客户，拓展平板电脑、医疗器械等领域

的产品。

２０１２

年第一季度，公司与中兴签订了供货保障协议———结构件补充协议，该补充协议主要对月度产能保证、

项目日产能保证、结构件整体交货等方面进行了约定。

（

３

）加强研发创新，持续提高公司核心竞争力

２０１２

年，公司将进一步完善技术创新机制，加大研发经费、研发设备投入和人才引进，积极开展与大专院校

和专业科研单位的合作，促进公司新技术、新工艺、新材料的开发及产业化推广，提高企业的综合竞争能力和经

济效益，实现公司可持续的快速发展。并加强创新团队建设，适时引进高端复合型人才，充实研发队伍，争取创建

一流的创新团队。

５．２

主营业务分行业、产品情况表

主营业务分行业情况

√

适用

□

不适用

单位：万元

分行业 营业收入 营业成本 毛利率（

％

）

营业收入比

上年增减

（

％

）

营业成本比

上年增减

（

％

）

毛利率比上年

增减（

％

）

电子元器件制造业

１３３

，

０１０．８７ １０６

，

５９７．５１ １９．８６％ ３９．７７％ ４５．６７％ －３．２５％

主营业务分产品情况

单位：万元

分产品 营业收入 营业成本 毛利率（

％

）

营业收入比

上年增减

（

％

）

营业成本比

上年增减

（

％

）

毛利率比上年

增减（

％

）

精密结构件

１２７

，

５８５．５３ １０２

，

３９１．８８ １９．７５％ ３８．６７％ ４４．２８％ －３．１１％

精密模具

５

，

２９３．５４ ３

，

９４２．９６ ２５．５１％ ８５．２４％ １００．１９％ －５．５６％

强化玻璃

１３１．８０ ２６２．６７ －９９．２９％ － － －

合计

１３３

，

０１０．８７ １０６

，

５９７．５１ １９．８６％ ４０．２２％ ４６．１５％ －３．２５％

５．３

报告期内利润构成、主营业务及其结构、主营业务盈利能力较前一报告期发生重大变化的原因说明

√

适用

□

不适用

������报告期内，公司实现净利润

６

，

５０９．６７

万元，比上年同期减少

１

，

０１６．５８

万元，下降

１３．５１％

。

１

、营业收入：报告期内，公司实现营业收入

１３４

，

１６７．４４

万元，比上年同期增加

３８

，

１７４．２４

万元，增长

３９．７７％

，

主要是随着三星、

ＴＣＬ

、中兴、华为等客户订单增加，精密结构件营业收入迅速增长。

２

、营业成本：报告期内，营业成本比上年同期增加

３３

，

７２１．１５

万元，增长

４５．６７％

。 一是随着营业收入的增长

营业成本也随之增长；二是受原材料价格上升、人力成本上升、新项目前期试产费用等因素影响。

３

、销售费用：本期销售费用较上期增加

７７５．９０

万元，增长

３６．５３％

，主要是加大市场开发，招聘人员增加工

资支出；随着销售收入的增长，销售费用中的运输费用也同时增加所致。

４

、管理费用：本期管理费用较上期增加

４

，

１２１．３９

万元，增长

３４．９６％

，主要是公司不断加大新工艺、新技术

研发；引进部分中高级技术、管理人才，进一步完善了薪酬福利体系；新项目前期开办费用增加所致。

５

、财务费用：本期财务费用较上期减少

６９０．０７

万元，费用率下降

０．４３

个百分点。 主要是募集资金存款利息

增加所致。

§６

财务报告

６．１

与最近一期年度报告相比，会计政策、会计估计和核算方法发生变化的具体说明

□

适用

√

不适用

６．２

重大会计差错的内容、更正金额、原因及其影响

□

适用

√

不适用

６．３

与最近一期年度报告相比，合并范围发生变化的具体说明

√

适用

□

不适用

本年度新设子公司，合并范围增加东莞华清光学科技有限公司、东莞劲胜产品研发中心有限公司。

６．４

董事会、监事会对会计师事务所“非标准审计报告”的说明

□

适用

√

不适用
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