
Fortune Story财富故事

Business Book财经书籍

A11

Story

故事

主编：肖国元 编辑：陈英 2013 年 5 月 25 日 星期六

Tel

：(0755)83509452

曾经炒股学生仔 如今私募佼佼者

证券时报记者 吴昊

上周，位于北京的私募老李刚成立

了他的第三只私募产品， 募集规模不

大，不过也有

3000

多万。 中国股市经历

了

20

多年的洗礼，像一条奔流的长河，

但是炒股票从一个大一学生炒到私募

老板的人并不多， 老李后来者居上，可

谓难得。

老李上大学的时候学证券期货专

业， 那时候是

2001

年， 牛市的末尾。

“家人都在炒股，因此把我送去学证券

期货专业， 当时的我对金融是一无所

知，后来发现挺感兴趣，那些财务报表

数据、供给需求曲线、

K

线图等都很吸

引人。 ”

在家人的影响下老李从大一就开

始炒股，“

2001

年大一的时候进入股市，

连续抄了

4

年，底都没有抄到，索性就

不抄底了， 我的投资风格就变了。 ”他

说。 老李的经验是遇到下跌不要轻易去

抄底，需要等待下跌因素的改变，例如

宏观基本面是否改善；制度层面比如股

权分置改革，比如新股停发；技术层面

就是指数反弹是否超过压力线。

2004

年左右“五朵金花”行情的时候，老李

的投资思路就转为开始追高，最典型

的是长安汽车、天威保电、三一重工

这些在技术面出现新高的个股。 “当

时在三一重工赚了两倍，可最终三一

重工涨了

30

倍，没有完全拿住。 ”老

李说。

2005

年毕业后，老李在一家证券

相关的软件公司担任投顾，当时正逢

牛市前夕，老李凑着家里的钱和客户

的钱，在股市上完成了人生中第一桶

金。“

2006

年时赚钱特别容易，偏重周

期股，不像现在偏重成长股。 ”此后老

李处于地下私募的状态。

2009

年

10

月， 老李和自己大

学的同学们到北京发了第一期产

品。 当时老李的第一期阳光化产品

发型在沪指

3200

点，他信心满满，

团队招了

40

多人， 相当于一家中

型私募的规模。 “后来大盘一路从

3000

点跌到

1900

点， 没多久就清

盘了，那时候人多，投资方式也多

元化 ， 又听消息 ， 又追求行业拐

点，又想价值投资等等。 经过反思后

确定了一种理念来投资， 而不是多

面开花。 ”老李回忆说。 老李现在的

投资逻辑寻是寻找高成长， 特别是

基本面和技术面双突破， 要求基本

面受益经济转型大方向， 技术面要

求在股价上能创出历史新高， 而这

些标准都有所量化。

“所谓高成长就是主营业务增速

大于

20%

，净利润增速大于

40%

；所谓

创新高就是创出历史性新高， 而不是

短期或者一两年新高， 必须严格执

行。 ”老李说。 此后老李发行的两只私

募产品在

2009

年都取得了超过

50%

的业绩。

今年以来，创业板已经由

585

点涨

到了最高

1073

点， 超出了市场多数投

资者的意外。 老李表示，春节之后明显

感觉到创业板走势比大盘强得多，而这

正是平时关注的重点领域。 老李认为企

业创新高是因为企业发生了实质性变

化：“由于信息不对称，我们不知道的信

息市场中有些资金已经知道，现在已经

不是坐庄的年代了，创新高说明企业是

有实质性利好。 ”

对于今年的行情， 老李认为很像

2006

年初，虽然在指数上没有完有表现

出是一个牛市，但局部板块，尤其是科

技、医药、环保、传媒这样的板块整体呈

现出大牛市形态。 老李列举了今年以来

投资的一些股票，欧菲光、杰瑞股份、大

华股份等等，很多都是中小板、创业板

股票，有些涨了数倍。 “煤炭和有色等周

期股已经不具备长期驻扎的条件，而创

业板和中小盘才能有足够的幻想空间，

相信最终高成长就会消化高估值。 ”老

李称。

“今年

4

月

17

号传媒股刚突破的时

候也参与过一波， 可惜有时候拿不住，

25%

左右的盈利就会止盈， 今年确实涨

得太猛了！ ”老李笑了笑说，这也是趋势

投资的短处。

针对风险，老李称，当年的苏宁股份

是教科书般的成长股表现，从起步，到翻

几十倍，到目前低迷，可能未来很多股票

都会有这样下场。当市场风险来临时，往

往会通过仓位减低风险， 而不会通过改

变个股的配置。

9届文博会 8次下决心

孔伟

第

9

届文博会如期举办。 深圳古玩

城作为多年来雷打不动的分会场之一，

也上演了一幕又一幕文化与收藏联姻

的好戏。

5

月

16

日开幕当天，我和同事小徐

一大早就来到古玩城， 在看看热闹、感

受现场气氛的同时，也期待自己能有足

够的运气淘到心仪的东西，甚至以低廉

的价格买到物超所值的藏品———说白

了，就是希望捡漏。 我所钟爱的对象比

较专一，那就是和田玉，这次算是带了

一点采访任务而来，不得已，对其他东

西也稍稍浏览了一下。

一年一度的文博会堪称众多玉商

和爱玉者的饕餮盛宴：卖家可以借此多

赚银两，买家也有平日里难得一见的靓

货可淘，可谓相得益彰。 只是天公不作

美， 开幕当天竟然下起了瓢泼大雨，不

过一些维族玉商的展柜前依然门庭若

市， 只是价格让人觉得有些难以接受，

并且很难砍下价来。熟悉市场的来自徐

州的参展商杨老板道出了个中缘由：来

回车马费以及展柜租金不菲，经营成本

上去了，砍价肯定会比较困难；去年以

来和田玉价格仍在往上走，中高端料子

和成品的价格上涨了

50%

以上，买家自

然会觉得贵了。 “不过碰到好料子还是

应该收下，好东西越来越少了，现在看

着贵，以后肯定还会大幅升值的。”杨老

板一边对我谆谆教诲，一边很得意地展

示他此次赴会的成果：才半天时间就已

经成交了

27

万， 主要是批发给古玩城

二楼的玉商朋友了。 见我将信将疑，他

掏出手机给我看到账短信，果然合计有

27

万之多。 难怪旁边的商家对他十分

羡慕， 难怪他说起话来底气十足，还

时常带着“我教你几招”之类的“师道

尊严”。

告别杨老板，转过来见到一件似

曾相识的白玉籽料， 虽然只有

40

多

克的样子，但白度、净度、润度、老熟

度都到位了， 属于名副其实的 “高

货”。 老板开价

35

万，然后冲我一笑：

“记不得了？ 你看过这块料子的，去年

我开价

20

万……” 他这一说我倒是

想起来了， 但从

20

万涨到

35

万，涨

幅高达

75%

了， 属于杨老板所说的

“

50%

以上”里“以上”的范畴了。 之前

曾听人说“好料子好比股市里的小盘

绩优股”，看来此言不虚。

看得起买不起的好东西还远不

止这一件。 在一个外地参展商的展

台上，一件超过

1

公斤的白玉雕件

吸引了众多爱玉者的目光：满黑皮

的籽料 ， 雕开却是很白很润的白

玉；上面雕有一条龙，昂首挺立，口

吐水柱，边上还有两条鱼。 老板介

绍说， 这种玉雕图案寓意有三：一

寓风调雨顺；二是鱼跃龙门；三曰

招财进宝。 前两者都还比较容易附

会， 招财进宝就有些难以理解了。

店主一句话揭开了谜底：水不就是

财嘛，龙吐水就是吐财，水吐到你

家了，不就是招财进宝？ 大家一听

都乐了， 可

90

万的开价也足以让

人的笑容瞬间凝固。

转了半天，也没啥漏捡，想到还

得回去打下班卡，便胡乱买了一些东

西，坐上了返程的汽车。 回家一算账，

乖乖，这一“胡乱”，好几千块钱没了。

5

月

20

日，文博会会期的最后一

天。 下午我抽空又跑了一趟古玩城，

发现不少参展商已将准备带回去的东

西打好包，坐在空空如也的“包厢”里静

候运输车辆到来； 有的则在拼命吆喝，

疯狂甩卖，毕竟“带钞票比带货回家轻

松得多”（一参展商语）。 一个瓷器展台

前围了一大群人，一打听，原来参展商

“给钱就卖”，虽然很多人跟我一样对瓷

器“七窍通了六窍”，但看到还算精美的

瓷器以非常低的价格甩卖，很多人还是

打算买上一两件，准备拿回家做摆设甚

至做实用器。 老板飞快地收钱，熟练地

包装，脸上却带是一副苦相，也不知确

实亏得肉疼还是演技不错。

正打算回家时， 一位相熟的维族

玉商拉住了我，指了指摊子上的东西，

问我要不要通货（全部买下）。 他的东

西我已经挑过

N

遍了，剩下的“残羹剩

饭”即使打折再打折价值也不大，但抹

不过面子， 还是象征性地买了几块原

石———他每年都会来，并且会给相熟的

朋友以很低的折扣， 我可不想为了省

这点银子而失去一个朋友， 以及无数

次的打折机会。

文博会结束后清理了一下战果，发

现一如既往地买了一堆不上档次的东

西， 钱却花出去不少。 于是再一次下定

决心： 明年文博会一定不能再乱买一

气，必须得是精品，至少也得是中档的

东西！ 屈指算来，文博会开了

9

届，我的

决心也已经下了

8

次了……

Treasure Hunt

寻宝

网上的你其实不是你

郑渝川

互联网为人们实现自我提

供了更多可能， 不管是创业、技

术和商业创新领域，还是其他方

面。 很多在现实生活中特别是职

场、学校环境表现得拘谨压抑的

人，到了网上，融入另外一个人

际关系圈，从那里获得了不一样

的社会评价。 这就是为什么尽管

许多专家指出了互联网对经济、

社会和人的生活会带来负面影

响，但人们尤其是年轻人并没当

成一回事。

网络再造了一个“你”。 我们

行动、交流、说话、阅读、思考以

及处理要求和目标的方式，渐渐

变得跟离线状态时不同。 很多人

并没有意识到，自己在面对现实

世界和新型虚拟世界两种环境

所做出的人格特点调整，进而形

成了两种分离化的人格。 这种分

化分离，在互联网

1.0

时代，在美

国、中国等国家和地区已经催生

出颇为突出的社会问题；而在移

动互联网渐趋普及的当下，自

负、自恋、重口味、恶趣味、退化

症等特征在一些人身上表现得

越来越明显。

斯坦福大学医学院强迫症

治疗中心及冲动控制障碍治疗

中心主任伊莱亚斯·阿布加欧德

提醒人们，要警惕网络人格的吞

噬。 在伊莱亚斯·阿布加欧德看

来，由于不同程度上摆脱了现实

行为、社交、礼节的约束，网络行

为趋向于任意而为，让人超越了

将自己变得懦弱的羞涩心理，更

为直接，更显冲动，更少考虑行

事后果。 网络行为创造了相比现

实人格更加勇敢、强大、高效的

网络人格， 让人更容易行动起

来，这是其积极一面。

但网络人格的形成还受到

其他一些因素的影响，因而表现

出阴暗一面。 首先，互联网时代，

不同的人都表现出一定的解离

症症状， 漫无目的地浏览网页。

这种往往被人忽视的行为表现，

积累起来就汇集为“在线无抑制

效应”， 让人渐渐放松对网上言

行的自控， 成为冲动性的来源。

其次，互联网固有匿名性、隐身

性、人与人边界的缺失性、颠覆

传统等级制度等特有性质，让人

更容易将网上行为跟实际生活

中的生活方式和自我身份相分

离，自信不会因此受到伤害。 第

三， 现实人际交往中的约束，很

大程度上跟面对面交流的自我抑

制相关———在亲人、朋友、同事乃

至陌生人面前，我们都会下意识地

提醒自己要注意人与人之间存在

正常界限———但在网上，这个界限

是不存在， 或者至少说不明显的。

第四，年轻人是网络潮流的引领者

和尝试者，相比之下，年长者、社会

地位较高的其他一些人在这方面

却要落伍得多，并因此失去了代表

力量和影响力。

伊莱亚斯·阿布加欧德所著的

《你以为你是你，其实你不是你：网

络人格如何逆袭你的真实人生》

（简称 《你以为你是你， 其实不是

你》，下同）一书分析了网络人格中

常见的

5

种心理力量：自负、自恋、

邪恶、退化、冲动。 自负与自恋是联

系在一起的，许多人通过互联网将

自己装饰得近乎完美，并设法将这

种虚假的自我形象用到现实生活

之中， 所满足的仅仅是虚荣心；邪

恶则表现为网络能够让一些人更

轻易地抛弃伦理规则，从无端发起

的网络叫骂到更严重的暴力犯罪；

冲动多表现为借助亚马逊“一键下

单”、“一键支付” 等互联网便捷工

具， 人们冲动购物的频率大大加

快；退化的开端正是所谓的“卖萌”

普遍化，人的语言和思维方式呈现

幼稚化。

如果说自负、自恋等

5

种心理

力量造就的网络人格，是有别于现

实人格的扭曲体现，在人们有所认

知之后，还能够发挥出能动性予以

阻遏和控制，让前述分离不那么明

显； 那么互联网对人的学习方式、

学习习惯、记忆方式、隐私等方面

的影响，就不是单个人所能控制和

扭转的。

互联网时代带来了海量信息，

正在根本性地改变阅读方式和人

们阅读的内容，依托于阅读和思考

的学习也在发生转变。 通过维基百

科（百度百科）以及搜索引擎，许多

人可以填补自己在历史、时事和流

行文化等领域上的空白，但这真能

替代传统教育和学习吗？ 伊莱亚

斯·阿布加欧德在《你以为你是你，

其实不是你》书中就发问，“我们可

以理所当然地认为网上这些肤浅

的知识能真正让我们精通某一个

领域吗？ ”他的回答是，“不能……

在网上关于任何问题就可以马上

得到的信息意味着我们在越来越

多的东西上知道得越来越少。 当这

种情况发展到极端时就会出现这

样的情形：我们对所有的东西都一

无所知。 ”

《你以为你是你，其实你不是你》

作者：【美】伊莱亚斯·阿布加欧德

译者：王戎

出版社：南海出版公司

外面大雨倾盆，场内生意火暴 孔伟 / 摄

楼市环境平静 改善型刚需换房忙

证券时报记者 陈英

经过躁动的

3

月和观望的

4

月，

进入红

5

月， 楼市开始呈现出新的变

化，交易量逐渐恢复至正常水平。由于

政策逐渐明朗化， 买卖双方心态开始

平稳，不少刚需族心略有所动，等待最

佳的时机出手。

当前楼市政策环境平静， 北京方

面将“限价”手段升级，预售价格要副

市长审批，引起了各方的热议。显然这

是在“国五条”的背景下，房价依然保

持强势上涨的无奈之举， 并不能从根

本上解决房价问题。 在新政实施满

50

天后，深圳楼市呈现出一片欣欣向荣。

上周，深圳的新房、二手房成交量双双上

涨，二手房均价连续三周高位上升，新房

成交继续创下

10

周新高，整个

5

月份的

量价齐升的趋势较为明显。

显然， 二季度初房地产市场的格局

已被打破，不再是首次刚需独占鳌头，改

善型需求也开始布局。从

5

月初开始，这

种信号已经转变成了入市的行为， 市场

上随处可见改善型需求的身影， 尤其是

刚需换房族，表现更积极。从中联地产数

据来看，特别是深圳偏远的西乡片区，换

房族的比重相比第一季度已经翻番，达

二三成，大都看好这个关键节点，先卖再

买，速战速决。

换房族先卖再买，速战速决。在深圳

的西乡片区，由于配套成熟，加上大前海

概念，以自住客居多，而换房族更多来自

区域内部， 此部分群体所青睐的物业主

要是三房或四房， 总价基本在

180-300

万元间。从换房族易房的特征来看，主要

有以下三类：一是以小换大，像部分家庭

由于人口增加或经济实力增强， 对住房

有了更高的要求，导致一房换两房，或是

两房换三房、四房，如片区内很多将阳光

海湾作为换房目标；二是以旧换新，部分

客户由于以前居住的物业房龄过老，配

套设施跟不上，换成次新房，如富通城、

圣淘沙是置换目标； 三是无小区的换成

有小区的， 部分换房族由于以前居住的

物业无小区，换成了有绿化、娱乐设施的

大型小区， 如一些金港华庭的客户换到

香堤湾花园。

换房族之所以积极入市， 是由于片

区内的小户型物业已上涨了一波。 经中

联地产西乡片区分行经理介绍， 此前由

于首次刚需置业需求强劲， 片区内小户

型物业（两房或一房），最近两月已上涨

了近一成。而户型物业由于需求相对少，

价格还未涨上来， 像片区内同品质的大

户型物业（三房或四房）相比小户型单价

低了

2000

元

/

平方米， 这也是换房族当

前积极换房的原因。高价卖出自住小房，

低价买入大户型物业， 趁大户型物业还

未进入普涨阶段， 对换房族而言无疑是

一个最佳的换房时机。

新书推荐

《沃兹传：与苹果一起疯狂》

作者：【美】史蒂夫·沃兹尼亚克 吉娜·史密斯

出版社：中信出版社

内容简介：史蒂夫·沃兹尼亚克是苹果公司最早的两位创始人之一，

也是

Apple I

和

Apple II

的唯一发明者， 这两款产品为个人电脑时代的

来临揭开了伟大的序幕。 在计算机发展史上，沃兹尼亚克代表的是在一

片创世记的混沌中照见未来的科技天才。 通过

Apple II

，沃兹尼亚克立

下了某些延续至今的计算机标准，并推动了整个硬件设备与软件程序产

业的发展。

本书既回顾了他的个人成长历程、对电子产品的由衷热爱、研制

Ap－

ple I

和

Apple II

的缘起及诸多技术细节， 也有创立和最终离开苹果公

司的真相。 难能可贵的是，沃兹在书中坦言他所获得的巨大成就、所经历

的重大错误，甚至，那次扭转他人生态度的飞机失事。亲历苹果非凡成长

历史的沃兹尼亚克，也为世人揭开了一直笼罩在苹果早期历程上的神秘

面纱，回应了外界多年来的诸多误读。

自称“技术极客”的沃兹生性腼腆，却也非常喜欢恶作剧。 书中他毫

无保留地吐露心声，一路和读者分享了许许多多让人捧腹的趣事，让我

们能够瞥见在沃兹尼亚克粗犷的外表下自由不羁的心灵。

Gold Rush淘楼淘金


