
A12

主编：杨兰 编辑：刘思辰 2013 年 11 月 15 日 星期五

Tel

：(0755)83501723

Company

公司

上市公司加紧布局

LNG产业链

证券时报记者 张奇

今年

A

股上市公司布局

LNG

（液化天然气）产业链的步伐愈加快

速， 近日又有两家公司公布切入

LNG

产业链，这是今年

A

股公司投

资

LNG

领域的一个缩影。业内人士

认为，现阶段，国内

LNG

产业已经

全面启动，产业正处于上升发展期，

将催生千亿规模设备市场， 上市公

司也呈现群雄逐鹿

LNG

设备市场

的现状。

太和投资总监王亮告诉记者，

部分主营低迷的公司切入

LNG

产

业链， 除了与该产业链有部分相

关的业务外， 在上游获得资源的

能力也是考验未来盈利能力的一

大关键。

环保行业的三聚环保和沥青行

业的宝利沥青与

LNG

行业相关性

并不强， 但都不约而同地在本周二

公告投资

LNG

产业链。

据三聚环保相关人士介绍，公

司从原来单纯能源净化剂种的销售

转向下游的

LNG

生产、销售及配套

服务。 主要是因为公司拥有先进的

焦炉煤气的深度净化技术， 此次项

目公司采用甲烷化生产

LNG

技

术，直接通过焦炉煤气生产天然气，

将公司现有成熟的能源净化产品及

成套工艺技术、 工程化技术和配套

服务技术运用到该项目中。

宝利沥青则是与与西安华通新

能源股份有限公司就双方合作经营

湖北省荆门屈家岭管理区、 湖北省

嘉鱼县高铁岭镇、 湖北省嘉鱼县潘

家湾镇、 陕西省华县的城镇天然气

业务签订了《合作框架协议书》。

据悉， 西安华通在国内八省

（区）共拥有

65

个燃气项目。宝利沥

青证券部人员告诉记者， 西安华通

在上述合作区域拥有在从事天然气

经营的独家特许经营权， 这才是两

家公司合作的根本， 上游资源不受

限， 利润率才不会得到上游提价的

挤压。

今年进入

LNG

行业的远不止

这两家公司。 升达林业上月底称拟

在贵州镇远县投资建设年产

40

万

吨清洁能源项目， 而这也是公司在

广安市天然气项目战略； 由于经营

业绩不佳，安彩高科的股东大会

10

月底也批准了首发募集资金

2.72

亿元用于日处理

50

万立方米天然

气液化工厂项目。

因主营业务低迷或看好

LNG

市场前景的并非只有安彩高科，拥

有天然气管网资源的金鸿能源也将

携

6

亿元进军

LNG

船用市场。 此

外， 防水材料及施工建设商东方雨

虹与新奥集团签订合作协议， 拟在

特立尼达和多巴哥共和国共同投资

车船用

LNG

和

CNG

项目， 以及天

然气的进出口业务。

除跨行业公司外， 国内大型天

然气公司也都频繁加码

LNG

产业

链， 如何攫取更大的利益是上市公

司接下来需要应对的。

长园集团管理层暗战李嘉诚

证券时报记者 水菁

长和投资对长园集团（

600525

）的

减持， 被外界解读为李嘉诚 “东退西

进”计划中的一部分，但却倒逼长园集

团的董事长许晓文， 带领长园集团的

整个管理团队， 开始了一场与资本之

间的较量。

2009

年，担任长园集团

7

年董事

长的许晓文，第二次接过了“福布斯最

佳企业老板” 的奖牌。 对于这个奖

项，许晓文非常看重，习惯身着

T

恤

的他，在那天特意穿上了一套非常正

式的西装，他意气风发接过奖牌的一

霎那被镜头定格。

在面对各路媒体采访的时候，

许晓文说：“也许最佳打工者才最

适合我。 ”也许，这个最佳企业老板

和最佳打工者之间的差距，在今年

10

月份才开始凸显出来， 并如此

强烈。

1995

年，作为长和投资骨干的许

晓文，被派往长园新材（长园集团曾用

名）做总经理。彼时，公司债台高筑，亏

损额高达

1500

万元， 潜在亏损约

2000

万元，是科技园名副其实的第一

亏损大户。在许晓文的果断决策下，公

司明确了 “做一流的辐射功能材料供

应商” 的战略定位，并仅用两年时间

就扭亏为盈。

2002

年

12

月

2

日，长园新材在

上交所挂牌上市。 经过

11

年励精图

治，公司在热缩材料领域稳稳占据了

霸主地位，并将主业顺利拓展至电网

设备领域，同时在产业投资领域的成

功延伸也形成了其自身独特的业务

发展格局。

公司以

29%

的净利润年复合增

长率，跨过了

70

亿元的市值。 作为

战略投资者的长和投资也获得了丰

厚回报，根据其减持及目前持有市

值计算 ， 其投资回报已经超过了

118

倍。

2012

年，长园集团推出了可转债

融资方案， 并且顺利获得证监会审核

通过。就在公司准备发行的时候，却因

为长和投资一次不合时宜的减持，违

背了其“增持”承诺，而且最终造成了

公司此次可转债的无疾而终。 这也是

公司股东的利益和公司经营发展第一

次出现分歧。

2013

年，长和投资对长园集团的

减持加速， 年内已经累计减持公司股

份达到

15%

，并表示未来还会进一步

减持公司股份。

长和投资的退意昭然若揭，各路

资本也闻风而动。 一系列的问题如

突然横过来的大山一样摆在了许晓

文管理团队的面前： 未来的控股股

东是否会认同长园的文化和经营理

念？长园的未来将走向何方？ 这个磨

合期有多长谁都说不准， 因为控股

股东发生变化后企业大伤元气的案

例比比皆是。

这个时候，运动员生涯练就的坚

韧、浙江商人骨子里的精明以及多年

行走资本圈的经验相互交织，激发了

许晓文的想象力。

为稳定公司的控股权，延续公

司已经形成的发展模式和战略，增

发

1.5

亿股募集投资基金的方案

被迫紧急出台，而管理层将可以认

购其中

30%

的部分， 许晓文管理

团队与资本之间的较量正式拉开

帷幕。

这次定增， 被投资界解读为巧妙

地运用资金杠杆， 以

3.2

亿元撬动

14.8%

的股份。 但管理层真金白银拿

出的现金， 也更加坚定了市场对公司

长远发展的信心。

就在一切似乎正向着平稳过渡的

有利方向发展的时候， 二股东华润信

托的态度却突然暧昧起来。 市场分析

认为， 华润信托对本次定增的认可程

度对公司股权结构的最终走向仍然至

关重要。

无论结果怎样， 许晓文管理团队

与资本之间进行的这场战役无疑都将

十分好看，也将成为管理层与股东

PK

的又一个的经典案例。

*

ST大地重组落定 购入洪尧园林66%股权

并购标的对价为 3.96亿元，如超额完成承诺利润则该对价相应调高

证券时报记者 李俊华

见习记者 邝龙

停 牌

3

个 多 月 的

*ST

大 地

（

002200

）今日发布了重组报告书。 公

告显示，

*ST

大地拟以现金和发行股

份相结合的方式，以合计

3.96

亿元的

价格收购洪尧园林

66%

股权。 公司股

票今日复牌。

方案显示，

*ST

大地拟向自然人

徐洪尧发行不超过

1234

万股股份购

买其持有的洪尧园林

31%

股权，拟向

自然人张国英发行不超过

1194

万股

股份及支付

3000

万元现金购买其持

有的洪尧园林

35%

股权，发行价格为

每股

15.07

元。 同时，为促使本次重组

的顺利进行，

*ST

大地将向控股股东

云投集团发行不超过

876

万股股份配

套募集资金

1.32

亿元， 其中

3000

万

元将用于支付标的资产的现金对价部

分， 剩余部分将用于补充上市公司流

动资金。

资料显示， 洪尧园林在业内具有

较高的知名度和影响力， 拥有城市园

林绿化二级企业资质， 主要从事苗木

种植与经营、园林景观设计、园林工程

施工、园林养护等业务，与世纪金源、

万科、昆百大、中航地产和实力集团等

多家全国性房地产领先企业或区域性

房地产龙头企业建立了长期稳定的合

作关系。

最近三年， 洪尧园林快速成长，

2011

年、

2012

年、

2013

年

1-6

月公司

实现营业收入分别为

1.22

亿元、

1.67

亿元、

1.03

亿元，实现归属于母公司所

有者净利润分别为

1791

万元、

3098

万元、

2034

万元。 与此同时，公司工程

施工业务盈利能力也较为稳定，毛利率

分别为

32.14%

、

37.52%

和

36.01%

。 盈

利预测显示， 洪尧园林

2013

年

～2015

年承诺净利润分别不低于

4500

万元、

5850

万元和

7605

万元，本次收购方案

制定了对预测利润的补偿条款，显示了

洪尧园林优异的盈利能力和持续发展

的信心。

此外， 交易双方还安排了对价调整

方案。 方案假设洪尧园林超额完成承诺

利润，并且在洪尧园林

2013

年、

2014

年

和

2015

年任何一年截至当期期末累计

实现利润均不低于截至当期期末累计承

诺利润的前提下， 若洪尧园林

2013

年、

2014

年和

2015

年实际归属于母公司所

有者的净利润合计在

2.34

亿元至

2.50

亿元， 则洪尧园林

100%

股权作价调整

为

6.92

亿元，拟购买的

66%

股权的对应

价格调整为

4.57

亿元；若洪尧园林

2013

年、

2014

年和

2015

年实际归属于母公

司所有者的净利润合计不低于

2.5

亿

元， 则洪尧园林

100%

股权作价调整为

7.5

亿元，拟购买的

66%

股权的对应价格

调整为

4.95

亿元。

*ST

大地表示， 园林绿化行业是具

有广阔发展空间的朝阳行业， 通过本次

交易，不仅将有效提升公司盈利能力，还

将实现与洪尧园林之间的优势互补、资

源共享， 有助于公司抢占园林绿化行业

快速发展阶段的先机。

值得关注的是，

*ST

大地本次重组

是迈出产业并购的第一步， 未来公司将

继续采取内生式成长与外延式发展的双

重举措， 向西南地区园林绿化龙头企业

的战略目标迈进。

大输液巨头并购终止

行业混战依旧

证券时报记者 李雪峰

一起来自于大输液行业两大巨

头科伦药业与利君国际之间的并

购， 将这个行业再度呈现于公众视

野， 不过由于交易未获香港证监会

的批复， 科伦药业遂终止收购利君

国际。

据了解， 科伦药业收购失利并

不会影响大输液领域集中度的逐步

提升， 在国际大输液集中度普遍高

达

80%

以上及国内新版

GMP

（药品

生产质量管理规范） 大限将至的背

景下，以科伦药业、华润双鹤、利君

国际、华仁药业、西南药业等为代表

的大输液企业仍将通过混战形成进

一步寡头垄断局面。

事实上，目前科伦药业、华润双

鹤及利君国际已垄断了国内

50%

的大输液市场份额，较

2006

年前后

约提升一倍。 其中科伦药业主要控

制西南、华南市场，而华润双鹤及利

君国际旗下的石家庄四药厂在华北

地区则更有优势， 三方一度形成了

南北对峙的局面。

按照原计划，收购利君国际后，

科伦药业将与之强强联合， 业务范

围将迅速扩充至华北区域， 而对于

整个大输液行业来说， 科伦药业与

利君国际的联手将加快该领域集中

度的提升速度。 而并购终止，客观上

为中小输液企业制造了喘息的空间。

在国际市场上， 美国百特公司

市场份额超过八成， 欧洲则被费森

尤斯卡比等少数公司瓜分， 日本大

冢公司则拥有国内

50%

以上的份

额。目前科伦药业、华润双鹤等国内

大输液巨头正在复制百特等企业的

兼并之路， 然而国内大输液领域仍

然面临严重的产能过剩。据测算，国

内大输液总产能超过需求的

40%

，

而至少

30%

的产能来自于中小企

业，更为关键的是，部分企业并不符

合新版

GMP

的要求。

一位券商研究员对记者表示，

正因为科伦药业、 华润双鹤等企业

并不能完全掌控国内大输液市场，

故难以形成统一的行业联盟， 加上

该行业进入壁垒并不高， 无秩序的

乱战也就不可避免。 “一方面是自

身洗牌，如加快兼并，另一方面是政

策洗牌，如新版

GMP

与

GSP

（药品

经营质量管理规范）就对生产、销售

不规范的大输液企业形成了严重的

考验， 理论上这些企业如果不能通

过认证，都会被淘汰出局。 ”

长园集团

定增方案表决疑操作失误

� � � �昨日，长园集团（

600525

）临时股东

大会审议了公司非公开发行

1.5

亿股募

集流动资金的议案。

公告显示，除《关于公司向特定对象

非公开发行股票方案的议案》中的“未分

配利润安排”一项未获得通过外，其它议

案均获得通过，但从表决结果分析，此议

案弃权票大大超过其它议案弃权票的情

况， 极有可能是网络投票中出现误操作

造成的。

在昨日上午的会议现场， 证券时报

记者随机采访了几位机构投资者， 他们

表示，看好公司未来的发展，对公司管理

层的能力有信心。 三季报显示，公司前十

大流通股东中广发基金、 招商基金及华

夏基金等机构投资者共占据七个席位。由

于公司目前持股较为分散，因此，重仓持

股的基金就具有了较大的话语权。但根据

投票结果分析，关于未分配利润安排议案

弃权票较多，误操作的可能性较大。

自长园集团推出定向增发预案以

来，在管理层坚定增持的情况下，长园集

团第一、二大股东却竞相减持，由此引发

了市场的种种猜测， 也给公司未来的股

权结构增添了几分变数。

公司副总裁倪昭华表示， 本次定增

设立的股权投资基金， 有三年的限售

期，而公司管理层将以现金认购其中不

超过

30%

的部分，充分说明了管理层对

公司长远发展的信心。 三年限售期满

后，基金持有人也将和公司管理层一样

按照每年

25%

的比例解除限售。 据透

露， 有意认购该基金的投资者较多，但

公司管理层和创东方均认为，认同长园

集团的发展战略和经营理念是最重要

的选择标准之一。 （水菁）

长园集团股东会现场：右一为董事长许晓文 吴敏/摄

多氟多六氟磷酸锂二期项目公告投产 产能跃居全球第一

多氟多（002407）昨日发布了年产

2000吨六氟磷酸锂项目二期年产1000

吨投产的公告。 依据公告，公司使用超

募资金12,476万元实施的 “年产2000

吨六氟磷酸锂及配套产品项目” 二期

“年产1000吨六氟磷酸锂及配套氟化

锂生产线” 已于近日全面建成，产品质

量及生产能力达到设计要求， 项目自

公告之日起全面投产。 随着六氟磷酸

锂二期1000吨项目投产， 多氟多六氟

磷酸锂产能已经达到2200吨/年， 位居

全球第一。

六氟磷酸锂是电解液的核心材

料，占电解液总成本的50%左右，而电

解液是锂离子电池必需的关键材料之

一， 在电池正负极之间起到传导电子

的作用， 电解液的品质优劣对于锂电

池的性能有着重要影响。 之前，全球六

氟磷酸锂核心技术主要被日本少数几

个企业所垄断，包括森田化学、关东申

化以及中央硝子。

相比之下， 我国六氟磷酸锂技术

起步较晚，2000� 年之后，以天津化学

研究设计院、比亚迪为代表的科研院

所率先进行了技术研究，并申请了多

项专利。 后来，天津化学研究设计院

将研究成果转让给天津金牛，实现了

我国六氟磷酸锂的规模化生产。 但由

天津金牛的产品质量达不到高端要

求，多为自用，不对外销售，其他电解

液厂商仍需大量依赖从日本进口六氟

磷酸锂。

2007� 年以后，以多氟多为代表的

企业进行了六氟磷酸锂产品的技术

攻关， 并取得了重大突破。 2010年上

市以后，凭借资金优势，多氟多加快

了六氟磷酸锂产业化步伐， 于2011�

年实现了六氟磷酸锂的小规模生产

（200� 吨）。 之后，多氟多又使用超募

资启动了“年产2000吨六氟磷酸锂及

配套产品项目” ， 该项目目前已全部

投产，无论是生产规模还是技术水平

都位居世界前列。

值得一提的是，多氟多此次投产的

年产2000吨六氟磷酸锂项目主要技术

来源于公司承担的 “锂离子电池全产

业链电解质开发” 课题成果，该课题为

国家863计划； 六氟磷酸锂项目产业化

也获得国家相关部委的大力支持，体现

了国家部委对多氟多六氟磷酸锂技术

和研发实力的肯定，也体现了国家层面

对我国六氟磷酸锂及相关产业的支持

态度。

据了解，相对于国内外其他竞争对

手，多氟多在六氟磷酸锂领域有着明显

的成本和技术优势。 在成本方面，多氟

多拥有从从萤石———高纯氢氟酸———

氟化锂———六氟磷酸锂———锂电池完

整产业链，六氟磷酸锂主要原材料无水

氢氟酸、氟化锂等均能自产，极大地降

低了公司六氟磷酸锂的生产成本，由于

生产成本相对较低，公司2012年六氟磷

酸锂产品的毛利率水平达到60%， 远高

于行业平均水平；在技术方面，公司是

氟化锂和无水氢氟酸领域国家标准制

定的主持者， 国内15%的六氟磷酸锂专

利由多氟多持有，是国内单一最大的专

利持有方。

凭借其突出的成本和技术优势，

公司的六氟磷酸锂产品已经做到全

球性价比最高，杉杉、比亚迪等国内

知名客户均为其用户，目前，国内主

要13家锂电池生产企业均已成为公

司客户。 此外，国际上也已进入日韩

供应链，未来有望占领全球1/3� 以上

的市场份额。

有市场分析人士认为，在氟化盐市

场仍处于底部的情况下， 多氟多年产

2000吨六氟磷酸锂项目的全部投产，为

公司未来两年的业绩增长增添了新动

力，该项目对公司的业绩贡献将在2014

年集中爆发。 2012年，多氟多生产和销

售六氟磷酸锂600吨左右， 实现营业收

入1.21亿元，贡献毛利7648万元（毛利

率超过60%）， 占公司全部毛利的29%。

然而，随着产能的持续扩张，国内六氟

磷酸锂行业也面临着短期产能过剩的

问题，产品单价持续下滑（目前的价格

已经降到12万元/吨左右），因此，多氟

多的六氟磷酸锂产品很难再维持去年

60%以上的毛利率水平。

对此，有分析人士认为，多氟多因

六氟磷酸锂毛利率下降导致的利润减

少完全能够通过销量的增加得以补

偿，未来，即使六氟磷酸锂价格降到10

万元/吨， 在其他竞争对手微利甚至无

利可图的情况下，多氟多仍然有可能凭

借其突出的产业链成本优势获得较高

的毛利水平，主要原因是随着公司六氟

磷酸锂销售量的增加，其单位成本也在

降低。

（于德强）


