
航天晨光

定增9.6亿夯实主业

� � � � 航天晨光（

600501

）今日发布

定增预案， 拟以每股不低于

7.2

元

的价格，非公开发行不超过

1.34

亿

股，募资总额不超过

9.6

亿元，主要

用于投资油料储运及

LNG

运输

装备项目、新型一体化城市垃圾收

运环保装备项目、航天特种压力容

器及重型化工装备项目及补充流

动资金。

航天晨光称，油料储运（军、民

用）及

LNG

运输装备项目总投资

4

亿元， 拟投入募集资金

2.78

亿元，

项目投产后将实现年产

1300

辆成

品油加（运）油车、

LNG

运输车

600

辆生产能力。 新型一体化城市垃圾

收运环保装备项目总投资为

2.8

亿

元，拟投入募集资金

2.8

亿元，项目

投产后将实现年产环卫专用车辆

3500

台（套）的生产能力。 航天特种

压力容器及重型化工装备项目总投

资

3.4

亿元， 拟投入募集资金

2

亿

元， 项目建成后将实现年产压力容

器

3.5

万吨以上。

据悉， 这三个项目的实施将进

一步巩固和提高航天晨光在专用汽

车和压力容器领域的生产能力和技

术水平。此外，航天晨光拟使用募集

资金

2.025

亿元用于补充公司流动

资金， 满足公司主营业务持续发展

的资金需求。 （马玲玲）

森马服饰获Marc� O’ Polo

中国内地独家代理权

� � � �森马服饰（

002563

）今日公告，

公司于近日与欧洲高端品牌

Marc

O

’

Polo International GmbH

签订合

作协议。 据协议， 森马服饰作为

Marc O

’

Polo

中国（不包括香港、澳

门和台湾地区）总代理，经营

Marc

O

’

Polo

品牌休闲服饰产品。 据悉，

合作协议有效期为

15

年。

同时， 双方还就

Marc O

’

Polo

出售给森马服饰的

Marc O

’

Polo

休

闲类产品系列年最低采购额达成一

致意见， 前

5

个合同年度内最低采

购额分别为

320

万元、

1600

万元、

4000

万元、

8000

万元、

1.36

亿元。

资料显示，

Marc O

’

Polo

创立于

1967

年，总部位于德国南部斯特凡

斯基兴，是欧洲高端休闲服饰品牌。

2012

年，该品牌全球销售收入超过

4

亿欧元。

森马服饰称， 公司通过此次合

作， 能够抓住中高端休闲装市场快

速增长的机遇， 加强公司中高端业

务，推动公司多品牌战略的实施。

（冯尧)

长电科技拟定增12.5亿

投建FC集成电路封装项目

� � � �长电科技（

600584

）今日公告，

为扩大主营业务规模， 提升盈利能

力， 公司拟以不低于

5.32

元

/

股的

价格，非公开发行不超过

2.35

亿股

股份，募集资金总额不超过

12.5

亿

元。 其中约

8.4

亿元拟投建主业新

建项目“年产

9.5

亿块

FC

（倒装）集

成电路封装测试项目”，剩余资金将

补充流动资金。

长电科技表示， 该募投项目将

使用位于长山路

78

号的公司城东

厂区现有

C3

厂房， 无需另行购建

土地或厂房。该项目建设期为

2

年，

建成后， 将形成年封装

FCBGA

系

列 、

Flip Chip on L/F

系 列 以 及

FCLGA

系列等高端集成电路封装

测试产品

9.5

亿块的生产能力。 该

项目实施达标达产后， 预计新增产

品年销售收入

11.67

亿元， 新增利

润总额

1.28

亿元。

本次发行完成后， 新潮集团持

股数量不变 ， 持股比例变更为

12.77%

，仍为长电科技第一大股东。

（袁源）
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深圳前海再卖两宗地 世茂香江如愿落子

证券时报记者 冯尧

在错失上一次拍地后， 世茂集团

终于如愿进驻前海。昨日，证券时报记

者从深圳土地房产交易中心获悉，在

此轮前海拍地中， 世茂集团旗下子公

司

24.33

亿元夺得一地块， 仅高出起

拍价

1000

万元。而同时出让的另一块

地则由深圳香江供应链以

16.3

亿元

收入囊中。

据了解， 此次前海共出让两宗商

业金融用地。 其中

T102-0244

地块土

地面积为

1.27

万平方米，建筑面积为

15

万平方米，起拍价为

24.23

亿元。最

终，前海世茂投资（深圳）有限公司以

24.33

亿元夺得该地块，折合楼面地价

1.62

万元

/

平方米。

世茂集团内部人士向记者证实，

前海世茂投资（深圳）有限公司就是该

集团旗下子公司。值得一提的是，世茂

集团此前都曾参与前两次的前海土地

拍卖， 却两次都以价格差距未能夺得

地块，而此次，世茂终于达成心愿获得

前海地块。

另一出让地块为

T102-0245

地

块，该地块为商业性办公用地，土地使

用年期为

40

年。 土地面积为

4223.5

平方米，建筑面积为

6.4

万平方米，挂

牌起始价

9.98

亿元。 与世茂拍得的地

块相比，这块地较为抢手，最后该地块

以

16.3

亿元成交，成交价较挂牌起始价

溢价

63.3%

。

将这块地收入囊中的是深圳市香江

供应链管理有限公司。据了解，该公司为

香江集团在前海设立， 香江集团是产业

涉及家居流通、资源能源、金融投资和医

疗健康产业等领域的大型民营企业集

团，目前旗下有香江控股（

600162

）一家

上市公司。

此前， 前海第一批出让的三宗土

地接连刷新深圳地王纪录，并为前海

管理局带来约

233

亿元的土地出让

金。 其中卓越置业包揽其中两块，华

润置地（

01109.HK

）获得另一块。 首批

出让的地块中，前两宗曾有新世界集

团等香港企业参与竞拍， 但均无功而

返， 最后一宗甚至出现港企集体缺席

的场面。

值得注意的是， 非常重视深港合作

的前海方面在本次土地出让上做了相应

调整， 然而最后夺得两宗土地开发权的

依然是内地背景的企业， 港资企业似乎

仍在观望。

不过， 深圳市前海深港现代服务

业合作区管理局还拟于

2013

年底面

向香港本土企业， 以公开方式出让位

于前海深港现代服务业合作内前湾片

区内的

4

个地块的使用权。 该区定位

为综合发展区， 主要发展金融拓展等

功能。

丽鹏股份：酒业寒冬正是抢占市场好时机

证券时报记者 贾小兵

白酒行业的寒冬并未对从事瓶盖

生产的丽鹏股份（

002374

）造成恶劣影

响。近日，证券时报记者来到丽鹏股份

采访时，其忙忙碌碌的生产车间，令人

丝毫没有感觉到白酒行业的寒冬。 据

了解，该公司的订单仍然饱满，营业收

入仍然稳中有升。

不少投资者认为， 丽鹏股份主要

是给酒业做配套的， 在目前酒业寒冬

的情况下，公司应该受到较大的影响。

不过，该公司工作人员告诉记者，目前

的整个环境对公司的影响有限， 白酒

行业受影响比较大的主要是高端白

酒， 而公司的客户大多为中低端白酒

企业，目前市场仍然很大。

此外，上述工作人员告诉记者，白

酒行业低迷对于丽鹏股份来说也是进

行行业洗牌的好时机。

记者了解到， 烟台向来是酒业配

套比较齐全的地区， 今年一些和丽鹏

股份业务相同的家庭小作坊已陆续关

门倒闭。 最具代表性的就是烟台最早

从事瓶盖业务的烟台外贸包装器材公

司的关门，对整个瓶盖市场影响很大，

但是对于具备现代化生产设备、 批量

供应能力强、 产品创新能力强的丽鹏

股份来说，却是自身发展壮大，抢占市

场的大好时机。

相对于国内市场的稳定， 丽鹏股份

国外市场却出现了显著增长。 在保持菲

律宾、泰国等国外老客户稳定的情况下，

公司积极开拓了越南、缅甸、俄罗斯等新

的国际市场。另外，公司也在积极介入澳

大利亚和新西兰市场。

但是，与国内市场相比，国外市场还

有一个逐步培育的过程。上述工作人员告

诉记者， 新市场至少需要

3

到

5

年的时

间，产量才能够体现出来。 不过公司对此

充满信心， 相信能够很快占领国际市场。

与国际大公司相比，公司的成本优势和服

务优势比较明显，而最具竞争力的优势则

是公司较全的产品线覆盖，无论你想要什

么样子的瓶盖，在丽鹏股份都能找得到。

记者从公司还了解到，公司的新产品

开发也取得了一定的成绩。近期公司积极

开发了五大连池、崂山等中高端矿泉水瓶

盖市场，同时橄榄油瓶盖、调味品瓶盖也

在积极开发，已进行样品生产。另外，针对

公司海外业务的增长和客户需求，丽鹏股

份于今年

7

月份成立了国际贸易公司，将

为国外客户提供一站式服务。

近日，丽鹏股份董事会、高管团队刚

刚完成新老交接， 一批年富力强的中青

年管理团队走上了主要领导岗位， 公司

相信在新的管理团队的带领下， 必将带

来新的发展。 公司高管团队近期对公司

股票进行了增持， 显示了对公司未来发

展充满信心。

LED行业增收不增利面临洗牌

证券时报记者 周少杰

在

2013

年即将过去的时候，年初

一腔热情冲进

LED

照明 （半导体照

明）产业的企业家们发现：虽然订单很

多，但利润没有想象的那么大。

日前，

LED

行业独立研究机构高

工

LED

在广州举办年会，该机构总裁

张小飞公布的最新调研数据显示，今

年前三季度，

LED

产业总产值为

2638

亿元，同比增长

28%

，但多数企业营

收增长，净利润却没有同步增长。

张小飞认为， 随着年初行业快速

转暖，新进入者剧增，导致行业价格战

越打越烈，不少企业赔本赚吆喝。未来

5

年，行业将面临大洗牌。

价格战贯穿全产业链

过去两年，

LED

产业产能严重过

剩，倒闭潮频频来袭。 今年年初，随着

LED

照明市场打开，整条产业链上都

一片欣欣向荣。 尽管企业手上的订单

骤增， 但激烈的价格战几乎贯穿整条

产业链上下游。

从事上游芯片生产的同方股份就

感觉到明显的价格竞赛。 “可以说，芯

片厂商给整个

LED

产业带来高速发

展的契机， 因为我们在不断地进行价

格竞争。”同方股份副总裁王良海苦笑

道，

2013

年国内芯片厂商把芯片价格

降低到过去的

20%

至

30%

之间，“这

个数据也只有中国企业才能完成。 ”

王良海认为， 价格战至少还将持

续两年时间，不过价格基本平稳，未来

降价空间不大， 因为芯片降低成本的

可能性不大。“今后将进入一个产品性

能比拼的时代，同样的价钱，看谁的产

品性能更好。 ”

对于中游的封装厂家而言， 尽管

今年下游

LED

照明市场迅速启动带

来巨量订单， 但同行间的价格竞争依

然十分惨烈。“下游厂家并没有什么忠

诚度可言， 所以在价格上做文章抢客

户的事情比比皆是。”一位封装厂商告

诉证券时报记者。

下游

LED

照明应用领域同样竞

争惨烈。 由于政府节能减排任务以及

海外市场尤其欧洲室内照明市场启

动，国内

LED

照明生产企业在工程照

明和室内照明领域的竞争已达到白热

化，同时由于技术门槛低，一些“外行”

企业也进入了这一市场， 新进入者往

往以低价策略抢占市场。

除了价格战， 下游领域还展开了

经销商资源抢夺战。 阳光照明总经理

官勇对此深有体会，他分析，除了上下

游合作、自建渠道之外，目前国内更多

的照明企业在进行供应链垂直整合，

很多上游厂家（提供光源器件的厂商）

直接进入下游渠道。

未来市场空间仍很大

尽管与会的

LED

企业界高管们

几乎异口同声说行业增收不增利，对

未来一年将如何布局也举棋不定，但

他们又都几乎一致认为， 未来市场空

间仍然很大， 就看谁能挺到最后，“剩者

为王”。

业内人士乐观情绪来自 “白炽灯退

出路线图”的支撑。在过去几年，日本、欧

盟、 美国和中国等国家和地区纷纷推出

“白炽灯退出路线图”， 规定在未来若干

年内淘汰高耗能的白炽灯， 并鼓励以低

污染的

LED

灯替代。 今年正好是欧盟

“白炽灯退出路线图”的最后年限，因而

今年年初，从事

LED

照明的企业明显感

觉到来自欧洲市场的订单纷至沓来。

官勇认为，日本市场已经没有空间，

欧洲市场今年也已进入激烈竞争， 未来

一两年最大机会要看美国市场， 因为美

国明年要淘汰

40

瓦到

60

瓦的白炽灯。

中国市场可能还要再远一点， 因为中国

版“白炽灯退出路线图”还允许白炽灯存

活几年。“我们可以由此预测下一个

LED

产业高峰会在哪些年份。 ”

不过，激烈市场竞争下，一些企业可

能等不到下一个产业高峰。 据高工

LED

公布的数据，目前国内从事

LED

的企业

接近

2

万家。 张小飞预计，未来

5

年，这

些企业将可能剩下不到一半。

张小飞预测，产业整合是大势所趋，

未来国内芯片厂商将剩下

10

家左右，中

游封装厂将减少

50%

左右， 而下游应用

厂家将由现在的

1.5

万家减少到

1

万家

以下。 “利润在

1000

万元以下的企业将

不复存在。 ”

上海新梅遭上海开南举牌

� � � �上海新梅（

600732

）今日公告，公

司遭上海开南投资发展有限公司举

牌，截至昨日，上海开南通过上交所

竞价交易系统增持公司股份

2231.92

万股，累计占公司总股本的

5%

。

上海开南近两月两次增持上海

新梅， 在

2013

年

10

月买入上海新

梅

910.43

万股；

11

月买入上海新梅

1322.06

万股，卖出

5768

股。

权益变动书显示， 上海开南是

近期成立的新公司，成立于

2013

年

10

月

11

日，法定代表人为庄友才，

公司注册资本为

1

亿元， 经营范围

为实业投资、资产管理、投资管理、

企业管理咨询、市场营销策划、企业

形象策划、酒店管理等。

公告显示， 上海开南因经营需

要， 增持其在上海新梅中拥有权益

的股份。本次股份增持后，其不排除

在未来

12

个月内继续增持或减少

其在上海新梅中拥有权益的股份。

（马玲玲）

中海油服模块钻机

续签PEMEX长期合同

� � � � 证券时报记者从中海油服

（

601808

）获悉，公司近日先后与墨

西哥国家石油公司（

PEMEX

）续签

了 两 套 模 块 钻 机 （

COSL1

和

COSL2

）的长期作业合同（作业时间

为期

1700

多天）， 合同日费较之前

有一定的提升。

据介绍， 中海油服的两套模块

钻机已在墨西哥湾海域服役

6

年，

完成了与

PEMEX

的多份作业合

同， 服务能力得到客户的认可与肯

定。目前，

COSL1

已顺利通过了客户

及当地政府的相关检查， 正式启动

了新合同。

COSL2

在维修保养和升

级改造后， 将于近日正式开始履行

新合同。

墨西哥湾区域是中海油服重要的

海外市场， 目前中海油服在这一区域

共运营四套模块钻机与两座自升式钻

井平台，另外，还将有一套

3000HP

模

块钻机和一座自升式钻井平台在建造

完成后投放至该市场。 （刘征）

生命人寿再增持金地集团 表决权增至5%

见习记者 马玲玲

由于“二当家”生命人寿的频频增

持，金地集团（

600383

）的股权格局再

生变数。 金地集团今日公告， 截至昨

日， 生命人寿通过二级市场交易累计

持有公司股份表决权已达

5%

。

此前，为缓解股权之争，生命人寿

向福田投资让渡

4.81%

的表决权后，其

可行使的表决权仅剩

3.2%

。 而金地集

团今日公告生命人寿表决权已达

5%

，

表明生命人寿再度增持金地集团。

据了解，金地集团股权分散，目前

无持股在

10%

以上的股东。 截至今年

11

月

15

日， 福田投资持有金地集团

3.51

亿股，持股比例为

7.85%

。二股东

“生命人寿

－

万能

H

” 持有金地集团

3.16

亿股，持股比例为

7.07%

；同时其

关联账户 “生命人寿保险股份有限公

司

－

分红” 持有金地集团

4179.99

万

股， 两个账户合计持有股份

3.51

亿

股，持股比例达

8.01%

。

为了缓解对金地集团的股权之

争， 生命人寿曾主动让渡了部分表决

权。金地集团在

11

月

19

日发布公告称，

生命人寿将 “生命人寿保险股份有限公

司

-

万能

H

账户”

2.15

亿股持股全权授

权福田投资行使股东表决权， 授权股份

约占公司股本的

4.81%

。 接受生命人寿

的委托后， 福田投资可行使的股东表决

权股份合计

5.74

亿股，占公司总股本的

比例为

12.83%

，保住了第一大股东的地

位。 生命人寿可行使股东表决权的股数

则减少为

1.43

亿股，占公司总股本的比

例为

3.2%

。

事实上， 生命人寿对金地集团可谓

情有独钟。 资料显示，在金地集团

2011

年底的十大股东名单中， 生命人寿持有

金地股票

8776

万股 ， 持股比例为

1.96%

。到

2012

年年中，生命人寿保险从

十大股东名单中消失。 但不久生命人寿

便重金投入， 在

2013

年

1

月

25

日持股

比例达

5.41%

，迅速晋升“二当家”。

据悉， 生命人寿是一家专业的寿险

公司，总部位于深圳，股东由深圳市富德

金融投资控股有限公司、 深圳市华信投

资控股有限公司等企业构成， 注册资本

107.75

亿元。

图为高工LED年会现场 周少杰/摄


